1. Сущность и характеристика основных форм МЭО (?)

Современные МЭО развиваются под воздействием трех факторов: изменение геополитических векторов мирового хозяйства, влияние НТР, интернационализация производства и капитала, мобильность трудовых ресурсов. Для послевоенного периода характерна интенсификация всех форм внешнеэкономических связей, в том числе международной торговли и экспорта капитала. 

Через прямые инвестиции за рубежом ТНК все больше влияют на будущее принимающих стран. Резко активизировалась деятельность валютных рынков, обслуживающих международную торговлю и миграцию капиталов. Другой особенностью современных МЭО является углубление процесса интернационализации производства и продажи товаров. Около трети мирового производства контролируется ТНК, и их влияние на мировой рынок становится все сильнее.

Существенные сдвиги и в мировой торговле: увеличилась доля готовых изделий и сократился удельный вес продовольствия и сырья, кроме топлива. Если ранее в международном товарообороте преобладали сырьевые товары и конечная продукция, то в современных условиях все большее значение приобретает обмен полуфабрикатами, промежуточными формами изделий, отдельными частями конечного продукта.

В международном разделении труда происходит переход от межотраслевой специализации к внутриотраслевой, от готовой конечной продукции к промежуточным видам изделий.

Важную роль в МТ приобретает экспорт и импорт услуг. При уменьшении экспорта традиционных услуг (транспорт) быстро развивается экспорт услуг, связанных с применением научно-технических достижений, с внедрением вычислительной техники, консультационных, торгово-посреднических услуг. Быстрый рост торговли патентами и лицензиями.

Что касается направлений торговли, то здесь наблюдаются опережающие темпы роста взаимной торговли ПРС, на которые приходится почти 60% мирового экспорта. В свою очередь, развивающиеся страны вывозят в индустриально-развитые страны около 70% своих экспортных товаров.

Усиливается тенденция вытеснения с мирового рынка средних и мелких экспортеров и импортеров. Внешнеторговые связи концентрируются в руках монопольных объединений.

В движении капитала наблюдается значительный рост, причины: 1) ускорение экономического роста приводит к росту спроса на капитал. В том же направлении действует и НТП, требующий для своей реализации новых инвестиций. 2) перенос производства трудоемкой продукции в развивающиеся страны позволяет снижать издержки производства за счет более дешевой рабочей силы; 3) вложение капитала в добывающие отрасли за рубежом обеспечивает постоянные источники сырья; 4) вложение капитала в обрабатывающую промышленность развитых стран позволяет преодолевать таможенные барьеры, стоящие на пути расширения экспорта; 5) недостаток капитала в принимающих странах в целом, или в отдельных секторах, отраслях, инфраструктуре при наличии других благоприятных факторов.  

В экспорте прямых инвестиций доминируют США, ЕС и Япония. - на них приходится 4/5 всего объема вывоза капитала. Сейчас трудно выделить страны, кот. являются только экспортерами капитала или импортерами. Что касается структуры инвестиций, то следует отметить увеличение доли прямых инвестиций по сравнению с портфельными. На них приходится около 80%. 

Кредиты Международных финансовых организаций хотя и занимают скромное место в объеме экспортируемого капитала, но играют большую роль как стимулятор экспорта частного капитала. Миграция рабочей силы - в ее основе могут лежать как экономические причины (избыток рабочей силы в одних странах и их недостаток в других), так и политические причины (военные действия, этнические конфликты).

Например, приток турков в ЗЕ, в РФ, эмигранты из ЮВА и Л. Ам. в США. Это 2 группы - неквалиф. рабочие и творческие работники ( утечка мозгов.

2. Международная торговля: основные тенденции и особенности развития. Факторы ускоренного роста международного товарооборота.

Внешняя торговля предшествовала всем другим формам МЭО и способствовала их зарождению (движение капитала).

Развитие международной торговли способствует движению капитала, торговым условиям, обмен патентов и развитию международных перевозок, диверсификации форм связей.

Международная торговля - выраженная в единые денежные единицы совокупная оплачиваемая стоимость всех товаров ввезенных и вывезенных между всеми государства и территориями мира под контролем таможенных органов.

В течении 1980-96 г. объем мир. торговли вырос в 40,3 раза с 258,9 млрд. долл. до 10428,4 млрд. долл., в том числе экспорт увеличился в 40,9 раз. Импорт > экспорта, т.к. в стоимость мирового импорта включается стоимость транспортных услуг и страхования.

На рост ВТ оказали влияние след. факторы: 1) дальнейшее развитие МРТ и интернационализации производства 2) НТП, приведший к структурной перестройке экономики всех стран, что нашло свое проявление в динамичном обновлении основного капитала, создании новых отраслей промышленности, появлением на рынке новых товаров 3) концентрации и централизации производства и капитала на национальном и международном уровнях => к появлению и росту ТНК и их активизации на мировом рынке. 4) образование политически независимых государств, увеличению их потребности в импорте готовой продукции, топлива и сырья. Создание мощного экспортного потенциала этих стран. 6) перенос развитыми гос-вами грязных и более трудоемких производств в развивающиеся страны 7) усиление регулирования международной торговли в рамках ГАТТ, ВТО, что привело к снижению таможенных и нетарифных барьеров. В наши дни более 3/4 мировой торговли осуществляются беспошлинно. 8) интенсификация и углубление интеграционных процессов в мире, приведших к образ-нию общих зон свободной торговли, а также экономических и валютных союзов. 9) Активное вмешательство государства во ВЭД с  целью создания условий для осуществления экспортно-импортных операций 10) совершенств. организационных и финансовых методов, способствующих интенсификации и ускорению продвижения товаров от продавца к покупателю. 11) НТР в области транспорта, связи, банковского дела, позволившая значительно сократить сроки заключения и исполнения контрактов, сократить риски неплатежей и доставки товаров.

Основные тенденции изменений в товарной структуре МТ под влиянием НТР. Воздействие НТР на экономику: 1) внедрение новых изобретений требуют привлечения больших ресурсов. Нужна огромная концентрация производства. А такое производство должно опираться на очень емкий рынок, который не может уместиться в одной даже очень крупной стране. Все это предполагает долговременное налаживание экономических отношений. 2) специализация производства между странами. Появляются международные кооперационные связи. Внешняя торговля превращается в связующий элемент между странами в процессе производства. 3) снижение металло- и энергоемкости производства в результате внедрения новых технологий. Это внедрение - результат мирового энергетического кризиса 70-ых годов. И надо отметить, что это долговременное явление. 4) рост экспорта готовых изделий из развитых стран. 5) Постоянное перемещение производства в развивающиеся страны. 6) Рост торговли услугами и технологиями. Их рост опережает торговлю товарами. Крупнейшие импортеры мира: Япония, Италия, ФРГ, Франция и Аргентина. Крупнейшие экспортеры мира: США, ФРГ, Франция, Япония, Великобритания, Италия, Бразилия и Аргентина. Вывод: под влиянием НТР произошли изменения в товарной структуре экспорта. Рост доли услуг и готовых изделий и падение торговли сырьем и сельскохозяйственными продуктами. Изменение в географическом распределении (снижение доли развитых стран). 

тенденции изменений в географической структуре: Прежде всего, вся мировая торговля стала концентрироваться вокруг трех крупнейших мировых торговых центров: США, Япония, Западная Европа. Иногда к ним добавляют азиатские НИС. Ведущие участники мировой торговли на данный момент - США (13,1% от мирового торгового оборота); Япония (12,4%); ФРГ (12,2%); Франция (6%); Италия (5,5%). Всего же мировой экспорт составил 3041,3 млрд. долл. в 1994 году. Ведущая тенденция за последний 31 год показала снижение доли США с 17,4%, но рост Японии с 6,1%, небольшое сокращение доли ФРГ с 18,3%.

3. Внешняя торговля развивающихся государств (динамика, товарная структура, тенденции развития).

Место и роль страны в МРТ определяется совокупностью ее импортных потребностей и реальных экспортных возможностей.

Роль РС возросла с 60-95гг. В мировом экспорте доля развивающихся стран к 95г = 27,4% (60г - 21,7%). Удельный вес развив. стран в мир. экспорте сырья, топлива, продовольствия 95г =41,6%.

Лишь 8 государств из 130 смогли повысить свою роль в МРТ за счет наращивания экспорта сырья: Бурунди, Конго, Мали, Чад, Иран, Лаос, Оман (нефть). Доля в мировом экспорте готовых изделий и полуфабрикатов значительно возросла в 60г=5,6%, к 95=24,8%. Доля в мир. экспорте машин, оборудования и средств транспорта 60г = 0,7%, 95 = 20,6%. Стоимостной объем экспорта увеличился в 49,5 раз. Импорт увеличился в 48,6 раза.

Товарная структура экспорта: 1) сырье, топливо, продовольствие. Стоимостной объем 60г = 23,5 млрд. долл., 95=362,7 млрд. долл. причины падения: более быстрые темпы экспорта готовых изделий, полуфабрикатов (экспорт увеличился по стоимости в 205р); повышение доли переработки сырья на месте; структурная перестройка экономики РС в начале 70х, перевод с ресурсоемкой модели экономики на ресурсосберегающую; внедрение новых материалов в производство благодаря НТП. Роль сырья в процессе мирового воспроизводства относительно снизилась. Развив. страны остаются нетто-экспортером продовольствия, за исключением зерновых.

2) С 89г гот. изделия и полуфабрикаты превысили 80% в товарной структуре экспорта развивающихся стран. 60г-14%, 95-67%. 3) самой динамичной группой промышленного экспорта развив. стран являются машины, оборудование, средства транспорта. 60-0,7%, 95-28%

Специфика промышленного экспорта: 1)концентрация в небольшой группе стран - 88% промышленного экспорта приходится на 10 государств. На 4 НИС приходится 56%. 2) развивающиеся страны специализируются на экспорте трудоемких товаров (электричество, электротехника, одежда, х/б ткани). 3) Специализация отд. государств на экспорте ресурсоемких товаров.

Роль регионов в экспорте развив. стран: 1) самый крупный контрагент - азиат. государства (их доля в экспорте 80%) 2) ЛА - 14,5% 3) Африканские государства 5,6 4) прочие - 0,2%. Половина любого регион. экспорта приходится на небольшую группу стран, так для Азии это НИС (более 50%)

Геогр. распределение экспорта: 1) промышленно развитые государства - крупнейшие контрагенты. Их доля 72,3% - 80г, 56,3% - 95г, но по стоимости экспорт увеличился в 33 раза - 661,3 млрд. долл. в 95г. США - 23,1%, ЕС - 19,9%, Япония - 10,1%. 2) Развив. страны (взаимный экспорт развив. стран). Доля в совок экспорте: 80 - 22,3%, 95 - 40,2%. 3) Страны ВЦЕ - 60г - 1,8%, 95 г. - 0,6%. 

До 80 года в экспорте РС росла доля топлива, однако потом наметилась понижательная тенденция. В целом, для РС основной статьей стали гот. изд. и полуфабрикаты.

4. Особенности современного протекционизма и его инструментарий.

Меры скрытого протекционизма (чаще всего всякие бюрократические проволочки), причины усиления их роли в современной в современной внешнеэкономической политике.

Средства скрытого протекционизма формально не имеют никакого отношения к внешнеторговой политике, но с каждым годом начинают иметь все большее значение как протекционистские меры. 

В последнее время идет тенденция к росту доли промышленных товаров в мировой торговле. Повышаются требования к экологии, технике безопасности и т.д. В товаре необходимо учитывать упаковку, маркировку, единицы ее измерения. Это так называемая группа стандартов и требований, которая сначала возникла как объективная необходимость. 1) стандарты и требования безопасности 2) требования к упаковке и маркировке 3) различия в требованиях к товаросопроводительным документам. Эти стандарты пытаются унифицировать: Международная организация по стандартизации, Международная организация мер и весов.
Несмотря на стремление к свободной торговле, идеи протекционизма занимают особое место в ВЭ политике стран. Современный протекционизм - это введение ограничений и там. барьеров для группы стран, а не для отдельного государства. Данная политика ставит цель оградить национальную промышленность от воздействия иностранных конкурентов. Все аргументы в пользу протекционизма можно свести к: 1) он обеспечивает больше пользы, чем вреда для развития конкретной отрасли экономики.

Противники этой теории руководствуются тем, что общее благосостояние страны становится высоким не за счет введения ограничений, а в условиях свободной торговли. ГАТТ регулирует ограничения и тарифы, запрещен ввод количественных ограничений. Если тарифы незначительно ограничивают импорт, то они приносят доходы государству. Данная политика во многих странах направлена для поддержки новых отраслей, создания дополнительных рабочих мест, защиты национальной безопасности и национального престижа. В целом протекционизм приводит к замедлению НТП, т.к. у производителей снижаются побудительные стимулы поиска новых технологий, которые ведут к снижению издержек производства.

Протекционизм - государственная политика защиты внутреннего рынка от иностранной конкуренции. Проводится через высокие ставки там. тарифа (там. пошлины) на ввозимые из-за рубежа товары, а также через такие нетарифные ограничения, как количественные и валютные ограничения импорта товаров, национальные технические и санитарные нормы, внутренние сборы и налоги на импортируемые товары, жесткое антидемпинговое законодательство.

Для второй половины ХХ века характерна тенденция к снижению там. пошлин в МТ, сочетающаяся с отдельными периодами усиления нетарифных ограничений, особенно в ВТ ПРС. Нетарифные ограничения, например, широко используются во взаимной торговле США, Японии и ЕС. Также существует понятие селективного протекционизма какой-либо отрасли.

Коллективный протекционизм - проводится интеграционными группировками против третьих стран (ЕС).

Для 50-60 годов характерен отход от протекционизма. Однако в 70-80 годы усилилась тенденция к протекционизму. Этому способствует усиление стимулирования экспорта.

5. Торгово-политические методы стимулирования экспорта, их роль во внешнеэкономической политике.

С начала 80-х гг. отказ от политики импортозамещения становится окончательным, что связано с обострением проблем внешнего долга и, соответственно, с необходимостью увеличивать экспортные поступления (на обслуживание внешнего долга шло до 80% экспортных поступлений Чили и до 60% экспортных поступлений Мексики).

• Прямое субсидирование экспорта По Токийскому раунду ГАТТ:

В целом применение прямого субсидирования запрещено (кроме сельского и лесного хозяйства, и рыболовства). Однако для PC сделано исключение - они должны постепенно отказываться от льгот по мере повышения уровня экономического развития.

Прямое субсидирование экспорта применяется в странах с диверсифицированной экономикой (перераспределение доходов одной отрасли в пользу другой). Размер субсидий составляет 25-30% стоимости товара. К субсидиям относятся низкие транспортные тарифы и т.п. Наиболее часто прямое субсидирование используется в Индии, Пакистане, Индонезии.

• Административные методы стимулирования экспорта Используется в странах с развитой промышленностью.

• предоставление гарантий

• расширение доступа к внутренним источникам финансирования (кредитование)

• широкий спектр налоговых льгот

- льготы при взимании налога с дохода (скидки или освобождение в течение льготного периода) в зависимости от участии в экспорте

- льготное косвенное обложение экспортных товаров

- освобождение от уплаты экспортных налогов

- списание убытков на будущий период

• возврат пошлин, уплаченных при ввозе оборудования или материалов, необходимых для производства экспортных товаров

• если компания производит товар на внутренний рынок с использованием импортного сырья и компонентов, то она должна оплачивать расширение импорта путем экспорта части своей продукции

• регулирование обменного курса, обеспечивающее благоприятные условия конверсии валют для экспортеров

• либерализация импорта как условие стимулирования экспорта
6. Современный этап либерализации международной экономической системы. Итоги Уругвайского раунда в рамках ГАТТ. 

Либерализация - это процесс устранения тарифных и нетарифных барьеров на пути свободного движения товаров     и факторов производства. Тенденции к либерализации характерны для послевоенного периода. Тогда было создано ГАТТ. Исходной посылкой, на которой строится ГАТТ, является стремление стран-членов развивать м/н торговлю и обеспечить экономическое развитие путем взаимной либерализации доступа на рынки, предсказуемости условий деятельности предпринимателей на иностранных рынках и регламентации действий правительств по регулированию внешнеэкономической сферы.

Принципы ГАТТ:

1) недискриминация в торговле, которая предусматривает, с одной стороны, взаимное предоставление РНБ в отношении экспортных, импортных и транзитных операций и связанных с ними таможенных пошлин и сборов; 

2) использование преимущественно тарифных средств защиты национального рынка, а не количественных ограничений или аналогичных мер; 
3) прогрессивное снижение таможенных тарифов в ходе периодически проводимых раундов многосторонних торговых переговоров; 
4) взаимность в предоставлении торгово-политических уступок; 

5) разрешение торговых споров путем проведения консультаций и переговоров, а в случае невозможности достижения согласия - посредством рассмотрения споров в специально создаваемых третейских группах.

Самый крупный в истории пакет соглашений по либерализации торговли был выработан в ходе Уругвайского раунда. Начало Уругвайского раунда – сентябрь 1986 года. Конец - декабрь 1993 года

Итоги:
1) Переговоры по тарифам

Реальный уровень пошлин был более 5%.Активное участие в УР принимали PC. Гонконг, Южная Корея и Сингапур участвовали в соглашении о полной отмене тарифов на 10 товарных групп. На 72% товаров PC не будут увеличены пошлины. Средняя тарифная ставка на импорт из PC будет снижена на 37%.В целом уровень тарифов из ПРС на промышленные товары будет снижен с 6.3% до 3.9% к 1999 году. Будут полностью устранены тарифы на:

-бумагу бумажные изделия,

-игрушки,

-фармацевтические товары,

-строительное и с/х оборудование,

-мебель для офисов,

-пиво и некоторые алкогольные напитки. К 1 января 1998 года уровень таможенного обложения составит 3% в странах-членах ГАТТ.

2)Изменения в торговле текстилем

Включен в повестку дня по настоянию PC. 12% мировой торговли готовыми изделиями приходится на текстиль и одежду. Впервые правила ГАТТ распространились на них. Незначительное снижение тарифных ставок с 15 до 12% объясняет, что в будущем тарифы возьмут на себя роль количественных ограничений. Большинство тарифов и квот будет ликвидировано в течение 10 лет, начиная с 1996 года. Двусторонние квоты будут постепенно снижаться и к 2005 году ликвидируются полностью.

3)Либерализация торговли с/х товарами

11% составлял уровень таможенной защиты рынка с/х продукции по сравнению с общим 5%. Постепенно возрастает применение нетарифных ограничений. Вопрос стал одним из центральных на УР. К 2000 году (для PC к 2005) торговля СХП будет частично либерализована. Все нетарифные барьеры должны быть заменены тарифными, а тарифы снижены

на 36% для ПРС, на 24% для PC. Внутренние субсидии будут сниж. на 20% в ПРС, на 13% в PC. Субсидирование с/х экспорта по стоимости сниз. на 36%, по объему - на 21%.
4)Генеральное соглашение по торговле услугами Объем торговли услугами в 1993 году составил 1030 млрд $ (1/3 от м\т\о). В достигнутое соглашение включены положения, касающиеся финансовых услуг, воздушного транспорта и телекоммуникаций.

5)Соглашение по торговым аспектам правом интеллектуальной собственности В соглашении устанавливается более высокий уровень защиты в отношении таких прав. Страны обязуются принять национальные законы, которые могли бы защитить такие права. Они также обязуются применять меры на границе, чтобы не допустить ввоз нелегальных товаров. Может быть наказана подделка торговых знаков и т.д.

6)Создание ВТО

ВТО включает ГАТТ + весь комплекс достигнутых в ходе УР соглашений и

договоренностей. Основная цель ВТО - обеспечение свободы торговли. ВТО

регулирует:

-торговлю товарами;

-услугами;

-вопросы инвестиций;

-защита интеллектуальной собственности.

Высший орган - Министерская конференция. Член ВТО - любая страна, которая присоединилась ко всем соглашениям.(См. вопрос по ВТО)

7. ВТО: цели создания, сферы и результаты деятельности, значение для системы МЭО.

С января 1996 г. ГАТТ заменила Всемирная торговая организация. Ее членами – основателями стала 81 страна. В 1998 – 132 страны. Соглашению о создании ГАТТ предшествовал семилетний период переговоров в рамках Уругвайского раунда. 

Функции: 1) следить за соблюдением основных принципов ГАТТ: недискриминация в торговле, использование тарифных вместо нетарифных ограничений, снижение таможенных тарифов.

2) реализация договоренностей, достигнутых в рамках Уругвайского раунда ГАТТ, всех вопросов в области МТ, либерализация рынка информационных технологий (соглашение): освобождение более 90% данного рынка от торговых тарифов. 

Несмотря на преемственность, ВТО по ряду параметров отличается от ГАТТ. ГАТТ представляло собой просто свод правил (многосторонних соглашений выборочного характера). В качестве постоянного органа там был лишь Секретариат. ВТО является постоянно действующей организацией, имеющей дело с обязательствами, касающимися абсолютно всех ее членов. 

Правила ГАТТ распространялись только на торговлю товарами. В сферу деятельности ВТО входит Соглашение о торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговым аспектам интеллектуальной собственности (ТРИПС).

В ходе прошедшей в Сингапуре в декабре 1996 г. первой министерской конференции стран-членов ВТО были сформулированы следующие проблемы: отмена ограничений о стороны США и ЕС на ввоз текстильных товаров из Азиатских стран, либерализация рынка фармацевтики, широкое распространение соглашений о преференциальной торговле между группами стран.      

8. Сравнительный анализ внешнеэкономической политики США и Японии.

США занимают первое место в мире по объемам внешней торговли товарами и услугами – экспортная квота около 11%. В структуре экспорта первое место занимает готовая промышленная продукция (более 50%). Американские компании занимают прочные позиции на мировых рынках услуг, в первую очередь связанными с информационными технологиями. Американские компании удерживают около 75% мирового рынка программного обеспечения. В объем поставляемых ими за рубеж услуг входят также расчеты за регистрацию патентов и авторских прав, разработка дизайна, передача опыта менеджмента и т.п.

Все большую роль в удовлетворении внутренних потребностей экономики США играет импорт. В 90-е гг. доля импорта во внутреннем потреблении бытовой электроники, обуви и ряда других потребительских товаров превысила 80%, металлообрабатывающих станков и нефти 50%. Торговый дефицит. Основными торговыми партнерами США выступают страны НАФТА, государства Азиатско-тихоокеанского региона, Западной Европы, а также Латинской Америки. 

В конце 20 в., начале 21 в. США выступают как самый привлекательный для иностранных инвесторов рынок. Являясь крупнейшим в мире экспортером капитала, США одновременно выступают ведущим реципиентом ЗИ. Вторая половина 90-х: ввоз капитала – 500 млрд. долл., вывоз капитала 300-400 млрд. долл. Основными иностранными инвесторами выступают Западная Европа, Канада, Япония. 

Американские ТНК осуществляют ПЗИ в основном в ЗЕ и Канаду, а также в развивающиеся страны (Латинская Америка). 

Сеть международного производства и коммерческой деятельности, созданная зарубежными филиалами ТНК США посредством ПЗИ получила название вторая экономика страны. В конце 90-х доля американских ТНК в общем объеме мировых прямых инвестиций – 25%.

Корпорации США чаще всего инвестируют капитал за рубежом для обслуживания местных рынков, а не для обслуживания рынка США (исключение – Канада, Мексика).

Используя свой мощный экономический потенциал США оказывают влияние на другие страны, входящие в зону их интересов через международные финансовые организации МВФ, Всемирный банк. НАФТА (1 января 1994 г.).

Япония. В обороте мировой торговли на долю Японии приходится 7,3 % (1997 г.). Ей принадлежит 12,8% мировых золотовалютных резервов. Экспортная квота Японии составляет 10,5% ВВП, а доля импорта 10,4%. В структуре экспорта важное место занимает производственное оборудование. Снижение доли импорта сырья и топлива связано с тем, что Япония все меньше нуждается в необработанном сырье. Энергосберегающие технологии. Главным торговым партнером являются США. Вырос совокупный вес растущих рынков Азии. В этом регионе сосредотачиваются кооперационные связи японских ТНК. 

Постоянное отрицательное сальдо счета движения капиталов, компенсирующим положительный баланс по торговле. Отток капитала в десятки раз превосходит приток. Вложения в ценные бумаги США, Европы, Азии.

По данным ЮНКТАД объем японских прямых вложений за границей на конец 1997 г. составил 285 млрд. долл., а сумма ПЗИ в Японию  - всего 33 млрд. долл. Недостаточная открытость страны. 40% инвестиций за рубежом приходится на Штаты, 18% - Азия. 

Япония – мощный центр притяжения для азиатских стран, источник технологий и модель развития.                        

9. Особенности современной внешнеторговой политики развивающихся стран.

К разряду развивающихся стран отнесены 130 стран. Они значительно отличаются друг от друга, и из-за этого возникает необходимость их классификации. 

Все страны мира делятся на: 1) страны с высоким уровнем НД на душу населения (более 7620 долл.) 2) страны с уровнем НД на душу населения выше среднего (2520<X<7620 долл.) 3) уровень дохода ниже среднего (650<X<2520 долл.) 4) очень низкий уровень дохода (ниже 650 долл.)

Россия сейчас находится на третьей ступени, хотя по последним данным она уже перешла на вторую ступень. Самая бедная страна в 1995 году - Мозамбик (80 долл. на душу населения в год). 
Основные тенденции в экспорте развивающихся стран.

В 1992 году эти страны занимали 26,2% от мирового экспорта, а в импорте - 24%. В мировом экспорте сырья, топлива и продовольствия доля этих стран составляет около 56%. В мировом экспорте готовых изделий и полуфабрикатов их доля составляет 19,6%. Эти две цифры за 1990 год.

1. Более быстрый темп роста экспорта готовых изделий и полуфабрикатов; 2) структурная перестройка экономики развитых стран в начале 70-ых годов, перевод экономики на рельсы ресурсосберегательной модели; 3) НТП и производство новых материалов; 4) уменьшение доли отраслей - потребителей черных и цветных металлов. 

Промышленный экспорт сконцентрирован в 15% стран. А 56% промышленного экспорта выпускается в азиатских НИС.

В 1965 году развивающиеся страны экспортировали в развитые страны 71.6% от всего своего экспорта. В 1992 году - только 58.1%. Взаимный экспорт в 1960 году составлял 20.9%, а в 1990 году - 38.9%. Чем ниже уровень экономического развития, тем чаще применяются средства ценового регулирования. Пошлины в среднем выше чем у развитых стран (6.5% против 4.3%). Это было до уругвайского раунда. В НИС эти ставки будут пониже, чем у развитых.

Политика импортозамещения (50-60-е гг )
В   50-60-е   гг.   развивающиеся   страны   избрали   приоритетом   своей внешнеэкономической стратегии политику импортозам., которая проводится в два этапа:

1. замещение импорта национальным производством потребительских товаров;

2. замещение импорта национальным производством средств производства. 

Первый этап прошел практически во всех развивающихся странах Второй этап -лишь в крупных странах с большой численностью населения и территорией, то есть с емким внутренним рынком и большими запасами природных ресурсов. Может быть осуществлен лишь коренным изменением экономики.

Объективные причины проведения политики импортозамещения.  До начала 70-х гг. происходило ухудшение условий торговли для PC - снижение цен на экспортируемое сырье при росте цен на импортируемые готовые изделия и сырье - дефицит платежных балансов и нехватка валовой выручки. Создание экспортных мощностей было не под силу многим PC так как становление обрабатывающей промышленности могло происходить только в сфере обработки сырья, а спрос на сырье снижался. ТНК осуществляли инвестиции в трудоемкие отрасли. Отсутствие или слабость инфраструктуры, нехватка квалифицированной рабочей силы и управленческих кадров.

В 50-60-е гг. 75% производства PC шло на внутренний рынок (доказательство объективности импортозамещения.)

Плюсы импортозам. содействие индустриализации экономики PC. Минусы импортозамещения:  при переходе к политике стимулирования экспорта наблюдалось резкое ускорение темпов; 2) протекционизм отрицательно повлиял на уровень конкурентоспособности (как ценовой, так и неценовой), а также на уровень благосостояния населения PC 

Отказ от политики импортозамещения. С начала 70-х гг. происходит отказ от политики импортозамещения. Первыми от нее отказались Сингапур, Южная Корея и Тайвань.
10. Международное движение капиталов: основные тенденции  в 80-е – 90-е годы.

Главные тенденции в ПЗИ (осуществляются в основном ТНК). Рост ПЗИ определил рост внешней торговли (33% по сравнению с 12% роста мирового ВНП и 13% мирового экспорта). Причины: сейчас требуется больше ПЗИ, чем 10 лет назад, чтобы достичь того же объема продаж; регионализация рынков (ТНК вынуждены присутствовать в центрах региональной активности, чтобы вовремя учитывать отраслевые тенденции и реагировать на деятельность конкурентов); интернационализация  региональных  рынков  (облегчена реализация  крупномасштабных инвестиций).

2. Диверсификация потоков и направлений ПЗИ. раньше доминировали США, сейчас: экспорт (США, ЕС, Япония), импорт (США, АТР, ЕС). 

Отраслевые тенденции: 1. Уменьшение сырьевых инвестиций, увеличение капиталовложений в услуги, обрабатывающая промышленность   лидирует   (там,   где   валовые   расходы   на НИОКР, маркетинг).

3. Секторальное распределение ПЗИ в обрабатывающей промышленности: химия, электротехника, машиностроение.

4. Региональные тенденции: основное движение капитала происходит между развитыми странами. а) увеличение импорта капитала в США (США-нетто импортер). Причины активной инв. деятельности: емкость внутреннего рынка; квалификация рабочей силы стабильность в экономике, преференциальная программа отдельных штатов (налог. льготы). С начала 90-х г. США - ведущий экспортер капитала (сектор услуг; банки; телекоммуникации). 

б) Япония сокращение экспорта капитала после пика в 90 г. причины: структурная перестройка, закрытие филиалов или перенос в др. страны базирования, снижение числа вновь открытых филиалов, упор на рационализацию операций, сокращение конкурентоспособности экспорта из Японии (при курсе 110 йен за $ только 15% экспортеров сохраняют прибыльность). Прогноз: возобновление экспансии капитала. Причины: увеличение числа японских ТНК, планирующих новые инвестиции. 

в) ЕС: интеграция в ЕС влияет на принятие решения относительно ПЗИ. Бум инвестиций. Причины: большая конкурентоспособность европейского капитала, инвестор лучше приспосабливается к местным потребностям и повышает свою конкурентоспособность. Прогнозируется длительная динамика роста инвестиций

г) Идет включение PC как места приложения инвестиций. Тенденции: отраслевая переориентация инвестиций: уменьшение инвестиций в сырье и промышленность, увеличение в услуги. География: увеличение в АТР и в Латинскую Америку (после экономической стабилизации и увеличения открытости экономики. Факторы, привлекающие туда: экономический рост, увеличение масштабов рынка из-за региональной интеграции, более высокая, чем в ПРС прибыль на инвестиции, высококвалифицированная и дешевая рабочая сила, улучшение инфраструктуры.

11. Определение ТНК и роль транснационального бизнеса в современных МЭО.

Общепринятого понятия нет, трактовки меняются и все равно нельзя точно охватить, т. к. их организационная структура изменяется по мере изменения характера МЭО, основные черты ТНК, отличающие их от множества корпораций, операции на внешних рынках.

Транснациональная корпорация (ТНК) - компания, включающая хозяйственные единицы в двух или более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности, оперирующие в рамках системы принятия решений, позволяющих проводить общую политику, в которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким-либо другим образом (финансово, технологически). В рамках ТНК одни элементы влияют на другие, происходит распределение знаний, ресурсов и ответственности.

Место ТНК в мировой экономике

Насчитывается свыше 11000 корпораций, имеющих дочерние компании в двух или

нескольких странах. Свыше 600 из них - с оборотом свыше 1 млрд. долл. Они

контролируют более трети промышленного производства, более 50% междун.

торговли, около 80% всей разрабатываемой технологии.

Организационные формы ТНК. ТНК - преимущественно мононациональные по составу ядра акционерного капитала материнской компании и характеру контроля над деятельности всей корпорации. («Дженерал моторе», «Филипс»)

Группировка, действующая на основе международного капитала (главное - не его международное происхождение, а международный охват деятельности). Оперирует на внешнем рынке, использует международное единичное разделение труда в рамках системы технологически взаимосвязанных предприятий в разных странах мира, обмен ведется по некоммерческим трансфертным ценам. Характеризуется глобальным характером внутрифирменного планирования, операций по снабжению и сбыту под централизованным частным контролем. 

Роль ТНК в развитии мировой экономики и модернизации МЭО:

1. Ведут к созданию интегрированной международной системы производства, которая состоит из комплекса стратегий ряда ТНК (объем этой системы оценивается в 1/3 мирового производства).

2. Изменился характер МЭО

а) раньше МЭО рассматривались как отношения между государствами на базе сравнительных преимуществ или наделенности факторами производства, теперь главное - конкурентные преимущества ТНК б) трансформирует мировую экономику: перераспределяют МРТ в рамках корпораций, вкладывают его на традиционно существовавшие связи между странами, даже деформируют их.

3. Технологические изменения и нововведения в деятельности ТНК- сокращение издержек и увеличение эффективности всей экономики, НТП, изобретения и т. д.(объединенные расходы на НИОКР 10-ти крупнейших корпораций США больше аналогичных расходов Франции или Великобритании).

4. Влияние на мировую торговлю: а) в тов. структуре ВТ: увеличение сырья и полуфабрикатов под воздействием внутрифирменной торговли ТНК б) в объеме ВТ внутрифирменные поставки - от 1/4 до 1/3 торговых потоков.
5. Увеличение вывоза капитала: а) ПЗИ, потоки капитала, технологии - главное средство, с помощью которого все большее число стран интегрируется в мировую экономику. б) изменения в структуре вывозимого капитала 50% ежегодного потока ПЗИ - вывоз капитала в сфере услуг В целом ТНК ускоряют в долгосрочном  плане  перестройку мировой экономики  в  сторону ее интенсификации, т. к. они ориентируют свою деятельность на наибольшую эффективность и они получают максимальную прибыль

12. Глобализация конкуренции и виды глобальных стратегий ТНК.

Взаимосвязь деятельности ТНК и процесса глобализации экономики. С одной стороны, становление глобальной экономики на базе новых технологий стимулирует глобализацию деятельности корпораций (то есть развитие ТНК). С другой стороны, сами ТНК являются двигателями становления глобальной экономики.

Содержание глобализации деятельности корпораций (развития ТНК) Глобализация деятельности ТНК подразумевает переход к операциям глобального, планетарного характера. В соответствии с философией единого мирового рынка сейчас ТНК рассматривают в качестве главной цели своей деятельности не максимизацию прибыли, а «максимизацию рынка». В результате формируется глобальная сеть производства и сбыта, когда эти корпорации уже не довольствуются созданием производства с законченным циклом в отдельных странах, а стремятся специализировать каждое предприятие глобальной сети на более рациональном производстве какого-либо компонента, узла для сбора конечной продукции там, где это выгоднее всего. Таким образом, проявляется глобальная мобильность производственных факторов и предприятий, которые перемещаются в направлении тех стран, где уровень прибыльности выше, а условия деятельности наиболее благоприятны. 

Транснациональное производство и инвестиционные процессы определяются преимущественно не национальными, а общемировыми политическими и экономическими факторами. ТНК используют единые стандарты. Отсюда: • экономика страны базирования ТНК начинает ориентироваться на международные критерии качества и эффективности; • стирается различие между внутренним и внешним рынком; • в процессе деятельности ТНК возникают международные центры управления, системы информации и маркетинга.

Деятельность ТНК ведет к ускоренному распространению достижений науки и техники повсему миру.

Новые формы сотрудничества: • совместные научно-исследовательские программы; • субподряд; • предоставление услуг (финансовых, сбытовых, транспортных); • соглашения об обмене лицензиями, патентами и др.

Цели зарубежного инвестирования
• прямое извлечение прибыли путем реализации произведенной продукции на местных рынках 
• «теория присвоения» - чтобы присвоить в полной мере потенциальные выгоды, вытекающие из своих преимуществ (доступ к финансовым ресурсам, уровень менеджмента, информация о потребителе, патенты, особые приемы торговли, торговые марки), фирма часто предпочитает сохранить за собой контроль и собственность

• удешевление производства (более низкие издержки производства)

• использование дешевой рабочей силы

• использование более низких тарифов, страховых платежей и т.п.

• доступ к необходимому сырью

• доступ к «ноу-хау»

• уход от налогов: расположение филиалов в странах с минимальным налогообложением

• заявление прибылей, полученных в странах с высокими налогами, в странах с низким уровнем налогообложения

• Расширение рынка

• преодоление барьеров (1 - таможенных) на пути товарного экспорта

• усиление присутствия на рынке с помощью обслуживания или доставки продукта

• «защитные инвестиции» - подрыв позиций конкурентов на рынках, контроль рынка

• доступ к рынку, приспособление к нему продукции

• Диверсификация с целью минимизации риска Диверсификация продукта или

поставок для минимизации риска

Достижение мобильности факторов производства их взаимозаменяемости Отсюда

• большая устойчивость продаж и прибылей а также более прибыльность фирмы с заграничными инвестициями Удовлетворение требований национального рынка Политические факторы (использование государством ТНК в своих целях)

• правительство заинтересовано в контроле (расширение сферы влияния)

• правительство инвестирует в целях обеспечения снабжения ресурсами Глобальная стратегия - стратегия, при которой фирма продает продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в глобальном масштабе. Использование глобальной стратегии подразумевает ориентацию на достижение целого ряда из вышеуказанных целей, то есть определение оптимальной конфигурации деятельности.

Конкуренция в каждой стране или небольшой группе стран протекает по сути дела независимо. Идея глобализации рынков состоит в следующем: если компания снижает издержки и цены, одновременно повышая качество и надежность товара, сохраняя разумную заботу о пригодности товара для данных целей, потребители начнут оказывать предпочтение ее продукции, несмотря на ее стандартизацию в глобальном масштабе. 

Когда глобальный производитель предлагает повсеместно свою дешевую продукцию, он не только завоевывает отдаленные рынки, но начинает привлекать покупателей, которые ранее придерживались местных предпочтений, а теперь капитулировали перед более низкими ценами. Стратегия стандартизации не только является ответом на тенденцию к всемирной однородности рынков, но также и расширяет эти рынки за счет агрессивного сбыта по низким ценам. Никто не может чувствовать себя в безопасности от глобального охвата (global reach) и неотразимой привлекательности экономии на масштабах.

Выбор глобальной стратегии. Глобальной называется стратегия, при которой фирма продает свою продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в мировом масштабе. 

Стратегический выбор, уникальный для глобальной стратегии, можно резюмировать по двум основным измерениям:

Конфигурация: где, в каком числе стран осуществлять определенный вид деятельности.

Координация: как эти рассеянные по миру виды деятельности координируются. Используется ли в каждой стране одинаковая торговая марка и способы сбыта или в каждой стране сбытовая единица использует способы и марки, подходящие к местным условиям. 

Глобальная конфигурация предоставляет два широких выбора: 1) Концентрация: в некоторых отраслях конкурентное преимущество проистекает из концентрации деятельности в одной стране и экспорте готовой продукции; Рассеянная деятельность: в других отраслях конкурентное преимущество создается рассеиванием деятельности. Рассеивание деятельности подразумевает прямые зарубежные инвестиции, этот вид деятельности желателен тогда, когда требуется большое приспособление продукта к местным условиям.

В настоящее время можно говорить о качественном изменении в международной интеграции производства, создании международной интегрированной системы производства. В основе этого процесса лежат изменения в стратегиях ТНК:

Единичная (Stand alone) фирма. В прошлом функции между материнской компанией и филиалами были строго разграничены. Иностранные филиалы, как правило, проводили так называемые стратегии, когда филиал практически дублировал всю стоимостную цепочку материнской компании (кроме технологии и финансов, которые поставлялись материнской фирмой).

Простая интеграция. Постепенно либерализация и технологический прогресс меняли способы осуществления международного производства. Конкурентоспособность по цене стандартной продукции, конвергенция способов потребления, снижение стоимости транспорта расширили географические рамки корпоративных стратегий, позволяя крупным олигополиям - в таких отраслях, как автомобильная, аэрокосмическая, электроника, сочетать экономию на масштабах с организацией сети поставщиков с низкими издержками по всему миру.

 Это привело к применению стратегий так называемой простой интеграции, когда филиалы осуществляют ограниченный диапазон видов деятельности для поставки этой фирме специфических компонентов, где они обладают конкурентным преимуществом в производстве.

 Комплексная интеграционная стратегия. Часть общей комплексной интеграционной стратегии ТНК превращают свои географически разбросанные филиалы и фрагментированные системы производства в сети (networks) производства и сбыта, интегрированные глобально или регионально. Поскольку комплексные интеграционные стратегии значительно расширяют объем корпорационных функций, осуществляемых интегрированным способом через границы,  эти корпорации вносят новые характерные черты в процесс международной экономической интеграции.

Комплексные интеграционные стратегии и организационные структуры. Несмотря на конвергенцию вкусов и потребностей, многие виды стандартной продукции нужно еще приспосабливать к национальным или региональным вкусам. Взятые вместе, эти тенденции заставили ТНК изыскивать новые пути получения конкурентных преимуществ и заставили их обращать большее внимание тому, как  сочетаются и координируются отдельные элементы их стоимостных цепочек. В особенности, адаптация к быстрому технологическому прогрессу - в таких формах, как новые информационные технологии и гибкие производственные системы - стала интегральной частью корпоративной структурной перестройки в рамках глобальной экономики.

Под давлением глобальных рынков и инноваций возникли новые корпоративные стратегии. 

Одновременно ТНК изыскивают более эффективные способы организации и управления активами, которыми они располагают в различных странах. Переход к более комплексной интеграции на корпоративном уровне требует разбивки стоимостной цепочки на отдельные функции - сборка, закупки, финансы, НИОКР и т.д. - и их расположение там, где они смогут быть осуществлены наиболее эффективно в свете общих потребностей фирмы как единого целого. Например, одна из единиц, расположенная в отдельной стране, может отвечать на НИОКР во всей корпорационной системе, другая - за финансы и третья - за маркетинг; все они составляют тогда единую корпоративную систему с объединенной стратегией и под общим управлением.

В действительности, разница между материнской компанией и филиалами начинает терять значение по мере того, как отдельные звенья общей системы ТНК принимают на себя функции, четко определенные как часть внутрикорпорационного разделения труда. В результате фирма выглядит больше как сеть, а не иерархическая структура. 

Фирму, проводящую комплексные интеграционные стратегии, надо рассматривать как состоящую из интегрированного набора корпоративных функций, каждая (по возможности) со своей географией. 

В этой стратегии внутрифирменные передвижения товаров и услуг играют важную роль. Более того, поскольку каждый элемент производственной цепочки в большой мере зависит от других элементов системы, очень большие требования предъявляются к координации и информации. В этом отношении прогресс в информационной технологии сыграл ключевую роль в осуществлении потенциальной возможности эффективно координировать отдельные функции, разбросанные по всему миру.

Большой информационный компонент многих видов услуг и большая степень дополняемости между многими сервисными функциями делают их особенно подходящими для этого вида интеграции, как только применение компьютеров и информационной технологии повышает их способность быть проданными. На переднем плане такого развития находятся финансовые услуги. Отчетность, программное обеспечение ЭВМ также движутся в этом направлении. Во многих отношениях для комплексных интеграционных стратегий все более теряют значение традиционные границы между отраслями. Действительно, многие ТНК интегрируют услуги и обрабатывающую промышленность.
13. Проблемы передачи технологии развивающимся странам по каналам ТНК.

Доступ к технологии для развив. стран на современном этапе происходит преимущественно через приобретение ее у ТНК развитых стран. 

ТНК и передача технологии развив. странам 1) ТНК и поставка капитального оборудования 2) передача технологии посредством ПЗИ.

Технология представляет собой большую часть конкурентного преимущества ТНК, и многие фирмы предпочитают обслуживать внешние рынки посредством ПЗИ - не только для использования этого преимущества, но и для удержания контроля за своей технологией.

Прямое воздействие - ТНК и факторная производительность - ТНК и качество продукции; - ТНК и состав экспорта; - НИОКР филиалов.  б) косвенное воздействие.

3) Стратегия альянса и передача технологий. 

Согласно косвенным данным ТНК играют ведущую роль в импорте капитального оборудования. 

Зарубежные филиалы ТНК могут вызвать технологические изменения в развивающихся странах посредством собственных НИОКР. Нетто-воздействие на рост растущих расходов зарубежных филиалов зависит от того, какое влияние он оказывает на возможность НИОКР местных фирм. В целом это воздействие будет более благотворным там, где местные фирмы способны производить собственных НИОКР, чтобы противостоять конкуренции со стороны филиалов иностранных ТНК. Производительность факторов у филиалов высокая, что способствует росту. Они по-видимому способствовали в течение истекшего десятилетия экономическому росту за счет увеличения доли наукоемкой продукции в их продажах и экспорте гот. изделий. Однако в Азии национальные компании обогнали ТНК по наукоемкому экспорту.

Иностранные филиалы также внесли вклад в экономический рост развив. стран косвенно, посредством закупки местных производственных фондов, уровень таких закупок зависит от уровня промышленного развития принимающих стран.

Импульс роста порождался также посредством передачи технологии через такие формы, как лицензирование и субконтракты. Наибольшую выгоду от такой передачи технологии получили самые крупные принимающие страны.

Расцвет альянсов между ТНК, особенно по новым технологиям => озабоченность в связи с тем, что сокращается конкуренция на мир. рынке и ограничивается доступ к технологии для развив. стран.

ТНК заключают соглашения (альянсы) для того, чтобы: 1) разделить расходы на научные исследования 2) приобрести новые технологии 3) лучше использовать квалифицированный персонал. К этому же побуждают большие риски и растущие расходы на НИОКР, а также быстрое устаревание новой продукции.

14. Конкурентные преимущества ТНК.

2 вида: 1) низкие издержки - способность фирмы разрабатывать, производить и продавать товар с меньшими затратами, чем конкурент. 2) дифференциация - способность производить товар уникальный и с большей стоимостью в виде нового качества, особенных потребительских свойств или послепродажного обеспечения. 

Способы получения КП: 1) обладание собственной технологией 2) торговая марка 3) экономия на масштабах производства, закупок, финансирования, сбыта, рекламы. 4) покровительство государства 5)менеджмент персонала. Для анализа источников КП используется анализ всех видов деятельности, которые объединены в цепочку ценности. Они вносят вклад в потребительскую стоимость. Их делят на 2 категории - основную деятельность (производство, сбыт, обслуживание товаров) и вспомогательную (обеспечение технологиями, людскими ресурсами).

1) Концепция интернализации - расширение собственности фирмы для включения новых рынков, источников сырья и новых стадий производства.

Основные КП для потребляющих отраслей промышленности - эф. и быстрый доступ к самым дорогостоящим ресурсам. Поставщики помогают фирмам овладеть нов. методами и возможностями применения нов. технологий. Национальные фирмы получают наибольшую выгоду, если их поставщики конкурентоспособны на мировом рынке. 

4) Стратегия, структура фирмы и национальные особенности влияют на управление фирмами и на форму конкуренции. Различия в управленческих подходах и организации производства ведут к возникновению и преимуществ и недостатков. Политика правительства играет большую роль, облегчая или затрудняя выход на мировой рынок.

ТНК доминирует в настоящее время почти во всех сферах МЭО.

15. Движущие силы и особенности интеграционных процессов в различных регионах мира. Формы интеграционных объединений.

Интеграция - формирование обширных международных хозяйственных комплексов, возникающих на базе объективных явлений интернационализации общественного производства. Конечная цель интеграции - слияние экономик в единый комплекс с собственным разделением труда при достаточно высоком уровне развития производительных сил и достаточной степенью интенсивности экономических связей. 

Накопленный опыт развития интеграционных процессов в мировом хозяйстве свидетельствует о  необходимости прохождения четырех этапов в становлении и развитии  экономической интеграции.

 Это прежде всего образование зоны свободной торговли с отменой таможенных тарифов и других ограничений между странами-участницами. Страны сохраняют полную свободу действий в экономических связях с другими странами.

 Вторым этапом является образование таможенного союза с установлением единых тарифов в торговле и в движении рабочей силы и капитала. На этом уровне интеграции государства не только устраняют взаимные торговые барьеры, но и учреждают единую систему внешних торговых барьеров и общих таможенных пошлин для третьих стран.

Возникновение экономического союза представляет собой начальную фазу реальной экономической интеграции, в результате которой формируется общий рынок (свободное передвижение всех факторов производства, технологий, информации). 

Четвертый этап - это полная интеграция с единой экономической политикой, общей валютой и органами наднационального регулирования. Достижение этого уровня интеграции - политико-экономического союза предполагает согласование внешней политики стран-участниц, что дает еще более широкие возможности для взаимовыгодного сотрудничества. Большинство из существующих в мире интеграционных группировок, за исключением Европейского Союза, проходит первый и второй этап интеграционного развития.

2. Североамериканская интеграция 1.01.94 вступило в силу соглашение о вступлении в силу НАФТА. Движущие силы - см. вопрос 19. Особенности: асимметричность экономической взаимосвязи. Доминирующее положение США. Слабое интеграционное взаимодействие Мексики и Канады; 2) объединяются разноуровневые страны; 3) интеграция началась без создания специальных политических институтов (они появились позже).

3. Интеграция в АТР. Начиная со 2-й половины 80-х годов здесь развиваются интегрирующие факторы: 1) быстрый экономический рост (7-8% в среднем в год); 2) рост внутрирегиональной торговли (в 1993 года 45%); 3) рост внутрирегиональной капиталовложений; 4) рост внутреннего спроса, который в условиях относительной узости рынка дает стимул к расширению сотрудничества. 

Лидеры региона - США и Япония. Со 2-й половины 80-х растет влияние также Китая, НИС, АСЕАН. Формируется 5-полюсная экономическая система.

4. Интеграция в PC. В PC интеграция начиналась со сферы производства. Лишь затем она затрагивала сферу ВТ. Причины: 1) созданию оптимальной структуры экономики интегрирующихся стран препятствует не столько искусственные ограничения, сколько естественные, связанные с низким уровнем развития экономики стран-участниц, слабой взаимодополняемостью их экономик. Производственное сотрудничество требует большой координации усилий ряда стран. Сделать это легче в рамках соответствующих объединений

Именно экономические трудности PC заставили их руководствоваться краткосрочными интересами и рассматривать интеграцию как средство индустриализации экономики и повышения уровня развития.

Экономические группировки в PC не соответствуют критериям экономической интеграции, правильнее говорить о региональном сотрудничестве.

16. Проблемы и перспективы интеграционных процессов в Азиатско-тихоокеанском регионе.

На АТР приходится 56% мирового ВВП, 40% населения, 50% мирового промышленного производства, 50% мировой торговли.

Интегрирующие факторы: динамика экономического роста (6-7%), доля во взаимной торговле в совокупном товарообороте (выросла с 28% в 1975г. до 50% в 1998г.), высокая доля взаимных инвестиций (выросла с 29% в 1985г. до 57% в 1998г.), развитие горизонтального разделения труда в Восточной Азии за счет падения доли США в совокупном экспорте стран ВА (1985г. — США 35%, 1997г. — 16%), рост внутреннего спроса на в странах из-за узости емкости национальных рынков.

Дезинтегрирующие факторы: дифференциация в условиях экономического развития (ВВП на душу населения в США — 31500$, во Вьетнаме  — 315$), дифференциация в политической и социально-культурной областях, противоречия по направлениям и темпам развития экономической интеграции, географическая удалённость.

АТР привлекает  к себе внимание как зона наиболее динамичного экономического роста. Опережение других регионов мира по темпам роста, в том числе в технологически передовых отраслях, наряду со стремительным усилением конкурентоспособности значительной группы стран АТР дает основания рассмотреть, какова роль международных интеграционных процессов в АТР. 

Если руководствоваться географическим подходом, то в АТР сложился азиатский четырехугольник: Япония, Китай, НИС (Ю. Корея, Тайвань, Гонконг, Сингапур), АСЕАН. АСЕАН – ассоциация государств юго-восточной Азии, созданная в 1967 г. в Бангкоке. В нее вошли Индонезия, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Филиппины, затем Бруней-Даруссалам (в 1984 г.), Вьетнам (в 1995 г.), Лаос и Мьянма (в 1997 г.), Камбоджа (в 1999 г.). Статус специального наблюдателя имеет Папуа Новая Гвинея.

Уставными целями АСЕАН в Бангкокской декларации об ее учреждении определены содействие развитию социально-экономического и культурного сотрудничества стран-членов, упрочению мира и стабильности в ЮВА.

Создание Зоны свободной торговли АСЕАН (АФТА), охватывающей все страны ЮВА, предусматривается договоренностями по АФТА, подписанными членами Ассоциации в 1992 г. на четвертом саммите АСЕАН в Сингапуре.

С помощью Зоны свободной торговли члены Ассоциации намереваются активизировать внутриасеановскую торговлю товарами и услугами, расширить и диверсифицировать субрегиональный товарооборот и в условиях роста мировой конкуренции повысить конкурентоспособность экономик своих стран. АФТА призвана также способствовать политической консолидации стран региона, подключению к экономическому сотрудничеству в регионе менее развитых стран ЮВА.
Анализ внутрирегионального взаимодействия  и особенно связей в рамках азиатского четырехугольника происходит в таких областях как торговля, прямые инвестиции, межфирменное партнерство, а также на межрегиональном уровне. Интеграция  в этом регионе отличается от интеграции в ЕС или МЕРКОСУР.

Что касается результатов функционирования АСЕАН, то доля внутриасеановской торговли во всем объеме внешней торговли стран – членов АСЕАН не претерпевает существенных изменений. Значительная часть внешней торговли приходится на страны, расположенные вне АСЕАН – США, Япония. Члены АСЕАН развиваются динамично, но взаимодополняемости экономик нет. В 1995 г. принято решение о создании полноценной зоны свободной торговли к 2003 году, а при благоприятном развитии событий к 2000 г.

Межправительственный форум "Азиатско-тихоокеанское экономическое сотрудничество" (АТЭС) образован в ноябре 1989 г. В настоящее время его участниками являются Австралия, Бруней, Вьетнам, Гонконг, Индонезия, Канада, КНР, Республика Корея, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Папуа-Новая Гвинея, Перу, Россия, Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Чили, Япония. Сохраняя формально консультативный статус, АТЭС фактически превратился в механизм выработки региональных правил ведения торговли и инвестиционной деятельности.

Важнейшими органами АТЭС являются саммиты, встречи министров иностранных дел, торговли и экономики, профильные встречи министров. Выполнение административно-технических функций возложено на секретариат АТЭС, находящийся в Сингапуре.

Действует институт председателя (1998 г. - Малайзия, 1999 г. - Новая Зеландия, 2000 г. - Бруней). В рамках АТЭС все решения принимаются на основе консенсуса.

В Ванкувере была согласована программа ускоренной добровольной секторальной либерализации, предусматривавшая устранение к 2010 году тарифных и нетарифных барьеров в 15 секторах торговли товарами, причём в 9 из этих секторов конкретные шаги должны были быть предприняты начиная уже с 1999 года.

17. ЕС: цели создания, специфика, перспективы развития.

Созданию ЕС предшествовало образование интеграционной группировки Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) в 1951 г. на основе Парижского договора. В 1957 г. были подписаны два Римских договора: один из них предполагал создание Европейского сообщества по атомной энергии (Евроатом), другой - создание ЕЭС. Главные цели Договора о ЕЭС состояли в создании тамо​женного союза и общего рынка, предусматривающего сво​бодное движение товаров, лиц, капиталов и услуг на терри​тории Сообщества. Предусматривалось также введение общей политики в области сельского хозяйства, гармонизация на​циональных законодательств, сближение экономической по​литики, условий труда и жизни и т.д. 

Образование общего рынка предполагает последовательное осуществление четырех свобод: свободы передвижения капиталов, товаров, услуг, раб. силы. Создан Таможенный союз, отменяющий пошлины и барьеры в торговле между странами Сообщества и имеющий единый таможенный тариф, распространяющийся на торговлю с третьими странами.

В рамках таможенного союза ЕС может использовать общие таможенные тарифы, импортные сборы, экспортные субсидии (в сельском хозяйстве), антидемпинговые меры.

Задача союза понимается как координация и сближение усилий участников в сфере экономической политики. Экономическая политика рассматривается как конъюнктурная политика, т.е. политика, направленная на поддержание равновесия в экономическом развитии Сообщества.

Договор предполагает также проведение региональной политики, направленной на устранение различий в уровне развития участвующих государств. Первостепенное значение в осуществлении региональной политики имеет Европейский инвестиционный банк.
ЕЭС было создано в 57 году с подписанием Римского договора. Сначала - Фр, Ит, Фрг, Бенилюкс. 73 г - Дания, Ирландия, Великобритания, 81 - Греция, 86 - Испания, Португалия,  95 - Австрия, Финляндия, Швеция (15). 

Единый европейский акт (ЕЕА), подписанный уже двенад​цатью государствами-членами в Люксембурге и Гааге в фев​рале 1986 г., предусматривал создание к декабрю 1992 г. еди​ного внутреннего рынка со свободным движением товаров, услуг, капиталов и лиц. ЕЕА внес в учредительные договоры существенные дополнения, особенно в Договор о ЕЭС, вклю​чив в задачи этого Сообщества содействие экономическому и социальному сплочению стран-участниц, а также развитие сотрудничества в таких сферах как наука и технология, окру​жающая среда, внешняя политика и т.д. 

Ассоциативные члены - Болгария, Венгрия, Польша, Румыния, Словакия, Турция, Чехия, которые также выразили желание вступить в ЕС. 

Перспективы развития - 1) включение в состав стран ВЕ (Польша, Венгрия, Чехия, Словения, Эстония, Кипр). Пока - ассоциированные члены, так как разрыв м/у ними и ЕС в развитии слишком велик.

2) Создание экономического и валютного союза - 1 этап - с 90 года - либерализация передвижения капиталов, 2 этап - 94-99 года - сближение экономических показателей стран. 

18. Особенности современного этапа в развитии европейской интеграции. 

19. Валютная интеграция: формирование экономического и валютного союза в рамках ЕС.

Договор о Европейском Союзе был подписан в голландс​ком городе Маастрихт 7 февраля 1992 г., вступил в силу с 1 ноября 1993 г. Важнейшая цель Маастрих​тского договора состоит в создании Экономического и ва​лютного союза. Две другие важные цели — переход к общей внешней политике к политике безопасности и сотрудниче​ства государств-членов в области внутренней политики и пра​восудия. Договор ввел единое гражданство Союза.

Договор дал Сообществу новое название — Европейский Союз. Два государства — Великобрита​ния и Дания — зарезервировали за собой право решить воп​рос об участии в ЭВС позже. Кроме того, в цели Маастрихт​ского договора входило формирование "Европы граждан" и существенное расширение сферы политического сотрудниче​ства на уровне Союза. Конкретно предусматривалось:

- введение европейского гражданства и предоставление гражданам государств-членов права избирать и быть избран​ными как в местные органы власти, так и в Европарламент, независимо от места их пребывания в ЕС; дальнейшая демок​ратизация процесса принятия решений в Союзе; усиление защиты прав и интересов всех граждан;

- расширение полномочий Европарламента;

- переход к общей внешней политике и обшей политике безопасности. 

Для проведения странами ЕС единой экономической по​литики планируется, что все они будут ежегодно представ​лять Комиссии национальные программы, в которых уста​навливаются важнейшие макроэкономические параметры на среднесрочную перспективу. Согласно Договору о Европейском Союзе и при​лагаемым к нему Протоколам, ввести единую валюту могут лишь те государства, которые выполняют необходимые усло​вия, так называемые критерии конвергенции:

- темпы инфляции не должны превышать более чем на 1,5 процентных пункта средний аналогичный показатель в трех странах с наименьшим ростом цен;

- процентные ставки по долгосрочным кредитам не долж​ны превышать более чем на 2 процентных пункта соответ​ствующий средний показатель для трех стран с наименьшим ростом цен;

- дефицит государственного бюджета не должен быть бо​лее 3% ВВП;

- государственный долг не должен быть более 60% ВВП;

- в течение двух лет валюта не должна девальвироваться и ее обменный курс не должен выходить за пределы колебаний обменных курсов, установленные в рамках Европейской ва​лютной системы.

Участники валютного союза обязуются сводить государ​ственный бюджет с положительным или нулевым сальдо. При возникновении дефицита, он не может превышать 3% ВВП. Нарушив это правило, страна должна исправить положение в течение года. 

Основные этапы создания экономического и валютного союза. Строительство ЭВС рассчитано на три этапа. Их сроки были оговорены Маастрихтским договором и уточнены на Мадридс​кой сессии Европейского совета в декабре 1995 г., тогда же было принято решение назвать единую валюту не ЭКЮ, а евро.

Первый этап (1 июля 1990 г. — 31 декабря 1993 г.). В этот период было завершено формирование единого внутреннего рынка, разработаны меры, направленные на сближение ряда макроэкономических показателей государств-членов, и про​ведена либерализация движения капиталов внутри ЕС.

Второй этап (1 января 1994 г. — 31 декабря 1998 г.) рассчи​тан на подготовку институциональной, административной и юридической базы валютного союза. Для этого разработаны правила функционирования ЕСЦБ и методы координации экономической политики государств-членов, создан Европей​ский валютный институт (г.Франкфурт-на-Майне, Германия), который занимается всеми вопросами формирования валют​ного союза вплоть до начала третьего этапа. Переименование ЭКЮ в Евро.

Третий этап (1 января 1999 г. - 30 июня 2002 г.). Его целью является введение единой европейской валюты — евро, кото​рая постепенно заменит национальные денежные знаки.

Для проведения общей валютной политики создается Европейская система централь​ных банков (ЕСЦБ), состоящая из ЕЦБ и национальных цен​тральных банков.

ЕЦБ определяет валютную политику Сообщества, устанав​ливает ключевые процентные ставки и управляет официальны​ми резервами ЕСЦБ. ЕЦБ имеет исключительное право санкци​онировать эмиссию банкнот в пределах валютного союза. Его единственными подписчиками являются национальные центральные банки го​сударств-членов. 

Строительство ЭВС является ключевым направлением со​временной интеграционной стратегии Европейского Союза. Оно логически завершает программу создания Единого внут​реннего рынка и предусматривает формирование на террито​рии ЕС однородного экономического пространства.

Участники ЭВС добровольно делегируют единым органам ЕС ряд суверенных прав, включая валютную, эмиссионную, бюджетную, дис​контную и налоговую политику.

Внутренний рынок ЕС должен стать возможно более однородным и приблизиться по своим характеристикам к национальному. 

Европейский Союз — единственная интеграционная груп​пировка в мире, которая полностью закончила формирова​ние единого внутреннего рынка и приступила к созданию Экономического и валютного союза.

Организационная структура ЕС. Перспективы дальнейшего расширения состава участников. Институты ЕС формируются двумя способами: одни со​стоят из лиц, действующих в качестве официальных предста​вителей государств-членов; другие - из лиц, предлагаемых национальными правительствами, но полностью независимых в выполнении своих обязанностей. В настоящее время главны​ми органами управления ЕС являются: Европейский совет, Совет ЕС, Комиссия, Парламент и Суд. 

Европейский совет (де-факто с 1974 г., а в 1986 г. его статус был официально закреплен Единым европейским актом). В него входят главы государств и правительств стран ЕС, а так​же Председатель Европейской комиссии. 

Совет Европейского Союза (другое название: Совет министров) — высший законода​тельный орган ЕС. 

Европейская комиссия - исполнительный орган ЕС. Функции. Комиссии принадлежит право законодательной инициативы: она разрабатывает законодательные предложе​ния и направляет их в Совет. Рас​полагает собственными полномочиями принимать решения в таких сферах как сельское хозяйство, торговля, конкуренция, транспорт, функционирование единого внутреннего рынка, защита окружающей среды и др.; управляет бюджетом и фон​дами ЕС, несет ответственность за бюджетные расходы. Состав. Комиссия состоит из 20 членов (по два представите​ля от Франции, Германии, Италии, Испании и Великобрита​нии, по одному — от остальных государств-членов). Комиссия собирается один раз в неделю в Брюсселе.. 

Европейский парламент - состоит из представителей народов государств-членов. Функции, осуществляет функции консультаций и контро​ля; одобряет или вносит поправки в принимаемые правовые акты и бюджет ЕС. Полномочия в области контроля. Комиссия подотчетна Пар​ламенту. Парламент может принимать санкции в отношении Комиссии, например, вынести ей вотум недоверия. 

Следующим важнейшим этапом расширения ЕС будет вступ​ление в него стран ЦВЕ, находящихся в стадии перехода к рыночной экономике и демократии. В течение 1991-1994 гг. были подписаны так называемые Европейские соглашения (или сходные с ними) между ЕС и 10 государствами - Болгарией, Венгрией, Латвией, Литвой, Польшей, Румынией, Словаки​ей, Словенией, Чехией и Эстонией. По сути, это соглашения об ассоциации, которые рассматриваются обеими сторонами как подготовка к будущему членству. Принципиальное согла​сие на вступление этих государств было дано Копенгагенским саммитом ЕС в июне 1993 г., а в декабре следующего года сессия Европейского совета в Эссене (Германия) одобрила стратегию их подготовки к вступлению. В декабре 1997 г. Евро​пейский совет принял решение начать переговоры с первыми шестью государствами-кандидатами — Венгрией, Кипром, Польшей, Словенией, Чехией и Эстонией. Старт переговорам

был дан 31 марта 1998 г.

20. Сущность, эволюция и основные проблемы сельскохозяйственной политики ЕС.

На начальном этапе ЕС удовлетворял 80 % всех своих потребностей в продовольствии. Сейчас – 120 %. Цели аграрной политики ЕС: Повышение продуктивности с.х., гарантирование определенного уровня доходов фермерам, стабилизация внутреннего рынка, облегчение снабжения потребителей продовольствием, умеренные цены на продовольствие.

До 1962 года инструменты были не ясны. В 1962 году были сформулированы основные принципы с.х. политики ЕС:

1.Принцип единства рынка – продукция с.х. перемещается внутри ЕС на тех же условиях, что и на внутренних рынках государств – единые цены.

2.Предпочтение, отдаваемое сообществу – продукции, произведенной в ЕС, отдается предпочтение перед импортируемой продукцией. Импортеры обязали платить импортный компенсационный сбор, который представляет собой разницу между внутренней и мировой ценой. При экспорте если мировая цена выше, то экспортер платит экспортную пошлину. Однако эта ситуация маловероятна, поскольку мировые цены как правило ниже внутриевропейских. Экспортеру выплачивается разница, если мировая цена меньше внутренней (экспортная субсидия).

3.Принцип финансовой солидарности. Осуществляется через Европейский Фонд Сельскохозяйственной Ориентации и Гарантии. Означает, что все страны ЕЭС совместно отвечают за финансовые последствия ЕСП.

4.Принцип совместной ответственности (появился в конце 70-х) – означает вклад фермеров в финансовые издержки ЕСП.

Общая сельскохозяйственная политика (ОСХП) относит​ся к наиболее разработанным направлениям политики ЕС. В Договоре об учреждении ЕЭС ей посвящен специальный раз​дел "Сельское хозяйство".  Фактически осуществление общей аграрной политики на​чалось в 1962 г. 

О значении ОСХП свидетельствует тот факт, что в 60-е годы на ее долю приходилось до 90% всего бюджета Сообществ, в 70-е - 70-75%; примерно 90% всех расходов ФЕОГА шло через Секцию поддержки и гарантий.

Основа ОСХП — особая рыночная и ценовая политика, направленная на обособление внутреннего сельскохозяйствен​ного рынка Сообщества от мирового рынка. Все цены ежегодно устанавливаются Советом. Европейская комиссия определяет генеральные направления аграрной политики. Ее реализацией занимается совет ЕС. Его решения обязательны для всех стран-членов. Существует целый ряд инструментов. Главные инструменты аграрной политики ЕС:

1) единые цены

2) импортные компенсационные сборы

3) экспортные субсидии

Всего ЕСП регулирует 22 товарных рынка (95 % всей аграрной продукции, производимой в ЕС). Главное – система единых цен. Под нее попадает более 70 % всей с.х. продукции ЕС.

Первоначально внутренние цены были в 3-5 раз выше среднемировых. Примерно 25 % производимой продукции попадает под менее жесткую систему защиты – только защита от внешней конкуренции, без жестких внутренних цен. Примерно 2,5 % продукции попадает под систему субсидирования на стадии производства.

Большинство целей ЕСП были достигнуты. Был сформирован агропромышленный комплекс – комплекс из 10 млн. фермерских хозяйств, которые стали одними из самых эффективных в мире. Итоги по целям: 1) Рост продуктивности с.х. составил 4-5 % в год; 2) Колебания цен были незначительными – цель достигнута; 3) Достигнут очень высокий уровень самообеспеченности основными продуктами питания.

Сообщество добилось само​обеспечения сельскохозяйственной продукцией. Вместе с тем выявились и недостатки этой политики. По мнению многих экспертов, эффективность ЕСП была невысокой. Главные проблемы: цены внутри ЕС значительно превышали мировые (так как цены устанавливались по издержкам самой дорогой страны); рост излишков продукции; проблема постоянно увеличения финансовых расходов (очень дорогостоящая политика) (до 70 % всего бюджета ЕС в 70-е гг. уходило на нужды ЕСП; экологические проблемы из-за чрезмерной эксплуатации почв.

Обвинения в адрес ЕС: использование протекционизма для защиты фермеров; дестабилизация мирового рынка. На уругвайском раунде ГАТТ было впервые подписано соглашение по торговле с.х. продукцией. 

Начало 2000 г – задача повышения конкурентоспособности через снижение цен до мирового уровня (постепенное). Постепенный переход от системы поддержания цен к системе поддержания доходов фермеров.

Сообщество постепенно отходит от политики гарантиро​ванных цен и аграрного протекционизма и переходит к поли​тике структурной и технологической перестройки сельского хозяйства. Резко возрастает роль Секции ориентации в ФЕОГА.

Тем не менее расходы на ОСХП продолжали расти: с 1 млрд. ЭКЮ во второй половине 60-х годов до 26 млрд. в 1988 г. и почти 41 млрд. в 1995 г. 

Радикальная реформа ОСХП была начата в 1992 г. и про​должается по сей день. ОСХП должна лечь в основу общей стратегии развития аграрных регионов Союза. Произойдет переориентация расходов: они будут направлены на прямую поддержку фермеров, а не на хране​ние излишков и субсидирование экспорта. 

21. Особенности региональной интеграции в Северной Америке.
Соглашение означало создание зоны свободной торговли с населением 370 млн. человек и мощным экономическим потенциалом. Ежегодное производство товаров и услуг этими странами составляет 7 трлн. долл. США. На долю этих стран приходится около 20% всего объема мировой торговли. Основные положения соглашения включают: отмену таможенных пошлин на товары, которыми торгуют между собой США, Канада, Мексика; защиту североамериканского рынка от экспансии азиатских и европейских компаний, пытающихся избежать американских пошлин путем реэкспорта своих товаров в США через Мексику; снятие запрета на капиталовложения и конкуренцию американских и канадских компаний в банковском и страховом деле в Мексике; создание трехсторонних групп для решения проблем, связанных с охраной окружающей среды. 

НАФТА открывает путь к созданию единого континентального рынка, свободного передвижения не только товаров, но и услуг, капитала, рабочей силы. В США рассчитывали, что создание общего рынка в рамках НАФТА приведет  к росту деловой активности, значительному увеличению рабочих мест, повышению темпов экономического роста. Большие надежды связывались с процессом перенесения на мексиканскую территорию таких производств, которые благодаря применению дешевой рабочей силы позволят североамериканской продукции эффективнее конкурировать с товарами из  Западной Европы, Японии, Юго-восточной Азии. 

В течение десяти лет Мексика должна отменить большинство ограничений на импорт автомобилей, тем самым расширяя их сбыт для американских экспортеров. 

Соглашение подразумевало полную отмену в течение 15 лет торговых барьеров между тремя участниками. Мексика также обязалась смягчить ограничения доли американских и канадских инвесторов в акционерном капитале своих компаний  и отменить ограничения на иностранное участие в банках и страховых компаниях. Важную часть соглашений составляют договоренности о защите окружающей среды и охране труда.

Исполнительными органами НАФТА являются комиссии по торговле, по труду, по экологическому сотрудничеству. В рамках Соглашения действует Северо-Американский банк развития, созданный с целью финансирования торговых сделок и инвестиционных проектов прежде всего в приграничных районах. Важную роль в развитии внутризональной торговли играет предусмотренный Соглашением специальный механизм разрешения торговых споров.

Помимо общего соглашения о создании НАФТА, в сентябре 1993 г. были заключены два дополнительных соглашения: об охране окружающей среды и о сотрудничестве в области трудовых отношений. 

Аналогичным образом решается вопрос о разрешении споров в сфере трудовых отношений – трехстороння комиссия для США и Мексики и судебный иск в случае нарушений со стороны Канаады. Трехстороння комиссия призвала установить общие стандарты в оплате труда, чтобы создать барьер против наплыва дешевой рабочей силы из Мексики, где рабочий в среднем получает в восемь раз меньше зарплаты американского или канадского рабочего.       

Суммарный объём ВВП свыше 9 трлн. $, оборотом взаимной торговли — около 500 млрд. $ и населением свыше 370 млн. чел. 

Как уже отмечалось, США занимают уникальное положение во внешнеэкономических связях Канады. 75-80% канадского экспорта, что составляет до 20% ВВП Канады, направляется в США. В свою очередь Канада сохраняет ведущие позиции в экспорте США. В Канаду идет около 25% американского экспорта, что составляет чуть больше 1% ВВП США. 

Более 70% экспорта Мексики связано с США, доля же Мексики в экспорте США - равна 7%. Доля США в торговом обороте Мексики возросла с 69,3% до 75,5% за 1993-97гг.

В целом за 1993-97гг. объем взаимной торговли между странами-участницами значительно увеличился: между США и Канадой — на 50%, Канадой и Мексикой — на 80%, США и Мексикой — на 90%.Одновременно произошел значительный рост дефицита во внешнеторговом балансе США. Значительную часть канадско-американской  и мексикано-американской торговли составляют поставки филиалов американских ТНК.

В Мексике планируют с помощью НАФТА ускорить темпы экономического развития, примерно 1,6-2,6% годового прироста ВВП. В результате Мексика может сократить период реформирования своей экономики  и через 10-15 лет приблизиться по уровню экономического развития к промышленно развитым странам. 

В настоящее время оценки эффективности деятельности НАФТА далеко неоднозначны. В начале 1999 года была предпринята попытка оценить пятилетние итоги развития сотрудничества в рамках НАФТА. Так, предполагалось на первом этапе увеличить в США число рабочих мест, ожидался рост заработной платы в Мексике, существенный прирост объемов взаимной торговли между США и Мексикой, улучшение экологической обстановки на американо-мексиканской границе и др. Поставленные цели не были в полной мере достигнуты. Американцы считают, что в приграничных с Мексикой районах они потеряли рабочие места,  а мексиканцы их приобрели, особенно это касается Калифорнии. Не удалось подтянуть заработную плату мексиканского рабочего к зарплате американских рабочих. Разница составляет 15-16 долл./час.

Американские политологи и экономисты считают НАФТА своеобразным трамплином для более глубокой  интеграции с латиноамериканскими странами. Разрабатываются планы подключения к НАФТА Чили и других стран. В декабре 1994 года лидеры 34 стран Америки приняли обязательство к созданию к 2005 году всеамериканского торгового рынка. Уже в настоящее время просматривается стремление ряда латиноамериканских стран присоединиться к Североамериканской ассоциации свободной торговли и образовать ФТАА. 

22. Объем, динамика и структура ВТ России. Основные тенденции и особенности развития ВТ РФ в 90е годы.

Начиная с 1993 года наметилась устойчивая тенденция к росту внешней торговли России. В 2000 г. объем внешней торговли России составил 149,5 млрд. долл. (в 1999 за счет кризиса 115,5 млрд. долл.). На страны дальнего зарубежья приходится более 85% российского экспорта и 70% импорта. В 2000 г. экспорт 105,4 млрд. долл., рост на 38,9%. Импорт – 44,2 млрд. долл., рост на 11,9%.

В десятку основных торговых партнеров России в 1998 г. входили: Германия (11,2 млрд. долл.), США (9,2 млрд. долл.), Белоруссия (9,2 млрд. долл.), Украина (8,8 млрд. долл.), Италия, Нидерланды, Китай, Британия, Казахстан, Финляндия.

В последние годы наметилась тенденция  к определенному  росту внешнеторговых операций со странами бывшего Советского Союза, удельный вес которых в общем объеме товарооборота России вырос с 18% в 1992 г. до 23% в 1997 г. 

Около 90% всей торговли России со странами СНГ приходится на Беларусь, Украину и Казахстан. В 2000 г. внешнеторговый оборот со странами СНГ составил 27,9 млрд. долл. (1999 – 22,5 млрд. долл.) Экспорт 14,6 млрд., импорт 13,3.   

Отказ в начале 90-х годов от идеологических критериев при выборе зарубежных партнеров, децентрализация ВЭД в России и растущее участие частного капитала во внешнеторговых операциях повлекли за собой резкий рост доли стран ЗЕ во ВТ России. 

Основные статьи российского экспорта в страны ЕС: нефть, нефтепродукты (25%) и природный газ, прокат черных металлов, цветные металлы и т.д. Основные статьи импорта: продовольственные и промышленные потребительские товары, сырье и полуфабрикаты для производства товаров широкого потребления. 

Главный партнер - Германия. Ее лидерство обусловлено высоким качеством и разнообразием поставляемых товаров + территориальная близость, связи с российскими фирмами, сохранившиеся с прежних времен. 

Существенное значение для России имеют торговые отношения с США. Россия заинтересована в наукоемкой продукции, которая во многих случаях по своим характеристикам превосходит аналогичную продукцию других стран. 

Трудности в отношениях с ПРС:

-общая политическая и экономическая нестабильность в России, 

-недостаток валютных средств, 

-недоработанная правовая база ВЭС, 

-транспортные проблемы. 

4) Факторы, определяющие экономические связи России с АТР:
1) стремление России диверсифицировать географию своих ВЭС, ориентированных в настоящее время прежде всего на Запад, где сбыт многих видов российской экспортной продукции очень затруднен;

2) желание России подключить экономический потенциал ее восточных районов к развитию хозяйственных связей с наиболее динамичной частью мирового хозяйства - с АТР, где есть благоприятная потенциальная возможность для расширения российского экспорта и получения по импорту необходимой для нас продукции;

Китай - главный торговый партнер России среди стран АТР. 

Что способствует развитию наших связей:

1) географическая близость, 

2) наличие богатого опыта сотрудничества. Многие отрасли хозяйства двух стран в настоящее время находятся на близком технологическом уровне. 

Вторым по значимости партнером России в этом регионе является Япония. Главная причина низкого уровня российско-японской торговли - достаточно хорошая обеспеченность Японии по импорту из других стран товарами, составляющими основу российского экспорта. 

5) Значение торгово-экономических отношений с государствами Латинской Америки определяется прежде всего возможностью закупок в этом регионе товаров, которые либо не производятся в нашей стране по природно-климатическим условиям. 

Экспортная специализация России и проблема ее перестройки. 

Товарная структура экспорта в 1996 году: топливно-энергетические товары 47% всего российского экспорта; черные и цветные металлы 17%; машины и оборудование 9%. 

Среди причин, определяющих российскую экспортную специализацию, можно выделить 2 группы: 1) причины низкой доли машин и оборудования и 2) причины высокой доли топливно-энергетических товаров. 

Главными причинами неблагополучного состояния экспорта машино-технических изделий являются прежде всего: отставание отрасли от мирового уровня по научному, материально-техническому, кадровому обеспечению. 2) низкая конкурентоспособность. 3) длительные сроки освоения современных видов оборудования; 4) проблема неплатежей; 5) отсутствие системы страхования экспорта и банковских гарантий. 

Даже в прежде устойчивом и значительном по объему экспорте военной техники и вооружений происходят негативные перемены. Спрос на российское оружие падает, хотя в 1994 году были заключены контракты с рядом РС, государств ВЕ и Ближнего Востока на поставку из России некоторых видов военной техники и оборудования. 

Экспорт машин и оборудования в страны СНГ составил 18% в 1996 году. 

Причины высокой доли топливно-энергетических товаров. 

Рост экспорта топливно-энергетических товаров объясняется в значительной степени благоприятной конъюнктурой мирового рынка этих товаров. 

Начиная с 1993 г. отмечается постепенное увеличение стоимостных показателей ввоза, что связано с бурным ростом рынка потребительских товаров. Несмотря на постоянное снижение доли машин и оборудования в российском импорте, которая уменьшилась с 35% в 1992 г. до 27% в 1997 г., эта позиция остается крупнейшей статьей импорта России. Поставляются из Германии, Англии, Франции. 

Второй статьей российского импорта остаются продовольственные и сырьевые товары, доля которых в 1997 составила 14%. Крупными статьями российского импорта остаются товары массового потребительского спроса и длительного пользования. Ориентация на закупку импортных товаров  для внутреннего рынка имела пагубные последствия для отечественных производителей.       

23. Основные проблемы вступления России в ВТО (цели, задачи, ожидаемые последствия).

Причина заключалась в принципиальной несовместимости принципов рыночного либерализма, на которых базировался ГАТТ, с системой плановой экономики СССР. 

В 1990 г. бывший СССР подал заявление о получении статуса наблюдателя и получил его. В 1992 г. этот статус перешел к РФ. В 1993 г., когда РФ было принято стратегическое решение о вступлении во Всемирную торговую организацию, наследницу ГАТТ, - начался длительный переговорный процесс. С технической точки зрения, процедура присоединения РФ к ВТО предполагает одновременно с подачей заявления подготовку объемного документа, характеризующего ее торгово-политический режим. О тщательности проработки этой проблемы свидетельствует тот факт, что после подачи соответствующего заявления РФ получила более 500 дополнительных вопросов, которые охватывали экономическую политику большой группы государственных ведомств. 

В феврале 94 г. РФ предоставила в ГАТТ меморандум в внешнеторговом режиме, начав тем самым процесс переговоров о присоединении. В дек 94 - создание ВТО. Вручение заявления о вступлении в ВТО. Поскольку ВТО выполняет более широкий круг функций, чем ГАТТ, возрастает объем обязательств у вступающей страны и соответственно осложняются переговоры. 4-6 дек 95 года - второе заседание комиссии по присоединении РФ к ВТО. Так как по сравнению с ГАТТ ВТО значительно расширила сферу многостороннего регулирования: помимо традиционной торговли товарами включены МТ услугами, вопросы инвестиционной политики и прав интеллектуальной собственности, а также других.

От РФ потребовалось и предоставление новых документов, характеризующих состояние дел и регулирующие механизмы в перечисленных областях. Были осуждены например федеральный закон "о гос регулир пр-ва и оборота этилового спирта и алкогольной продукции" как противоречащая ВТО. Также критика властей на местном уровне, которая в ряде случаев не соответствует федеральным законам страны и противоречит нормам ВТО. 

РФ, стремясь вступить в международный торговый клуб, ставит задачу добиваться не только предоставления права на равных участвовать в международном торговом регулировании, но также и в легализации системы защиты своей национальной экономики. 

ВТО как организация допускает довольно гибкий подход к индивидуальным особенностям протекционизма, обеспечивая взаимную сбалансированность различных форм. 

С другой стороны, РФ является чуть ли не единственной страной в мире, где нет количественных ограничений импорта, в том числе и сельскохозяйственных товаров. Актуальна, очевидно, какая-то форма компенсации либеральной политики Российского правительства. В более широком плане вступление РФ в ВТО должно стабилизировать направленность политики российского правительства, обеспечив определенный противовес протекционистским устремлениям представителей отдельных министерских лобби.

 Вступление РФ в ВТО крайне необходимо для того, чтобы РФ не осталась на обочине мирового развития. Следует признать, что в настоящее время ВТО является крупнейшей организацией, объединяющей практически все страны. По состоянию на 1 января 1997 г. в ВТО входило 129 государств, на которые приходилось около 90% мирового товарооборота. Из крупных стран лишь РФ и Китай находились вне ее, однако в настоящее время обе эти страны активно добиваются принятия их в эту организацию.

Особенно настороженно подходят к вступлению в ВТО региональные руководители, опасающиеся роста внешней конкуренции своим производителям. На первоначальном этапе своей деятельности, когда ГАТТ регулировал исключительно вопросы таможенного налогообложения промышленных товаров, это мало касалось РФ, поскольку практически весь экспорт носил сырьевой характер. 

Сейчас ситуация меняется прежде всего в связи с тем, что в сферу регулирования включены вопросы инвестирования, налоговой политики, государственных стандартов и закупок, постольку, поскольку они касаются внешней торговли. При разработке этих нормативов на национальном уровне РФ обязана считаться с установившимися международными правилами и координировать свою политику. Чисто экономические потери из-за отсутствия полноправного членства РФ в системе ВТО объясняются дискриминацией той технологически сложной продукции, с которой РФ могла бы выйти на мировой рынок. От отсутствия такого доступа страна ежегодно теряет свыше 1 млрд. долл. 

К идее РФ вступить со ВТО большинство партнеров относится положительно. Необходимо снижение таможенных тарифов в России. 

Но нам будет предоставлен переходный период для адаптации (Уругвайским раундом был предусмотрен переходный период для стран с переходной экономикой) 

В декабре 1996 г завершилась первая встреча в рамках ВТО на уровне министров (в Сингапуре). 

Соглашение предусматривает освобождение более 90% рынка информационных технологий от тарифных ограничений.  

Вывод: польза вступления в ВТО всегда будет измеряться в качественных параметрах, а не в количественных. Здесь будут свои плюсы и минусы. 

Плюсы: - может стать определенным стимулом ускорения экономического развития РФ и внешнеэкономической деятельности.

24. Актуальные вопросы сотрудничества РФ с МВФ и МБРР (эволюция, проблемы, противоречия).

МВФ – международная финансово кредитная организация, созданная при ООН в 1944 г. МВФ был создан с целью содействия развитию международному валютно-финансовому сотрудничеству. Членами МВФ по состоянию на начало 1999 г. являются 181 страна мира.

История сотрудничества России с международными финансовыми организациями начинается с мая 1992 г., кода она вступила в МВФ. Сотрудничество России с МВФ можно разделить на два этапа: первый – до финансового кризиса 17 августа 98 г. и второй  - после него.

Квота страны в уставном капитале Фонда была определена в 1993 г. и составляла 4,313 млрд. СДР (6,5 млрд. долл.) – 43381 голосов – 2,9%. Россия увеличила в 98 г. свою квоту на 1,632 млрд. долл. в рамках пересмотра квот членов МВФ.

Первый кредитный транш – 1 млрд. долл. Цель – поддержание валютных резервов. Израсходованы на погашение внешнего долга.

Программы предоставления: на системную трансформацию – 1,5 млрд. долл. Использованы на поддержание курса валюты. Программа выделения Росси средств из резервного фонда МВФ stand by для финансовой стабилизации. Было получено 6,6 млрд. долл. в 1995-1996 гг. Следующая -  программа расширенного финансирования на 10,1 млрд. долл. Получено 5,37 млрд. долл. Общая сумма фактически полученных Россией от фонда средств составляла на середину 98 г. примерно 17,6 млрд. долл. 

В 1998 г. принято решение о предоставлении экстренного стабилизационного кредита размером до 22 млрд. долл. Первый транш около 4 млрд. долл. до кризиса. Второй этап сотрудничества России с МВФ начался после финансового кризиса и характеризовался сложностями в поиске взаимных договоренностей по выработке экономической программы нового Правительства РФ.

Идея создания МБРР была предложена в июле 1944 г. на валютно-финансовой конференции в Бреттон-Вудсе. Официально МБРР начал функционировать 25 июня 1946 г. В конце 90-х гг. в Банк входило 180 стран мира. Россия в нем с 06.92 г. По состоянию на начало 1998 финансового года доля России в уставном капитале Банка составляла 2,99%. Выделяются ресурсы для конкретных проектов.

По состоянию на середину 1998 г. кредитный портфель МБРР в России включал 40 займов на общую сумму свыше 11 млрд. долл. Сотрудничество России с МБРР осуществляет на основе одобренной стратегии.

По состоянию на середину 1999 г. вступили в силу и реализовывались 36 соглашений о займах, а также было предоставлено два восстановительных кредита по 600 млн. долл. Заем на развитие службы занятости и социальной защита населения; заем на поддержку программы приватизации, восстановительный заем для нефтяной промышленности, дорог; заем на развитие финансовых институтов; заем на управление окружающей средой; заем на жилищное строительство; проект ремонта мостов, займы на структурную перестройку экономики  и т.д. 

Финансовый и экономический кризис в России, возникшие трудности в достижении соглашений с МВФ внесли определенные корректировки в общую стратегию и конкретные программы сотрудничества с МБРР. 

25. Россия в международном движении капиталов: масштабы, география, отраслевая структура, инвестиционный рейтинг, ближайшие перспективы. 

МДК это ввоз или вывоз капитала за национальные границы страны. Ввозится в предпринимательской и ссудной форме. Наибольшее значение - предпринимательский капитал.

В настоящее время по импорту капитала Россия занимает достаточно скромное место в мире. Это связано прежде всего с неблагоприятным инвестиционным климатом, отсутствием политической стабильности, юридических гарантий для зарубежных инвесторов, неразвитой инфраструктурой, отсутствием налоговых льгот. 

В целом в динамике притока иностранных инвестиций в экономику России прослеживается повышательная тенденция, особенно начиная с 1996 г. Размер ежегодных инвестиций возрос с 0,4 млрд. долл. в 1991 г. до 10,5 млрд. в 1997 г. 

В первом полугодии 1998 г. в экономику России было вложено 7,7 млрд. долл. иностранных инвестиций. Накопленный объем иностранных инвестиций в экономику России на середину 1998 г. составил 26,8 млрд. долл. На Россию приходилось около 1% общего объема прямых зарубежных инвестиций в мире. 

В 1995 г. продолжились изменения в отраслевом распределении иностранных вложений. Из-за роста издержек производства наметилась тенденция к снижению инвестиционной привлекательности добывающей промышленности. На первые позиции вышли торговля и общественное питание, а также финансовая, банковская и страховая сферы и пищевая промышленность.

В 1997 г. сохранилась наметившаяся тенденция к росту иностранных инвестиций в финансовую и страховую системы.

Региональная структура: Москва (5%), Тюменская обл., Татарстан, Санкт-Петербург, Московская область и т.д.         

России нужны FDI: начиная с 90 г. объем FDI упал, т.к. высока степень риска: 1) они не увеличивают внешний долг, а способствуют получению средств для его погашения. 2) обеспечивают эффективную интеграцию в мировое хозяйство, благодаря производственной и НТ кооперации. 3) служат источником капиталовложений, причем в форме современных средств производства.  

Россия: 1) представляет собой огромный рынок для сбыта потребительских товаров и источник многих важных полезных ископаемых. 2) Серьезный фактор отпугивает инвесторов - высокий уровень организационной преступности и коррупции. 

1) освободить от налогообложения капиталы, применяемые в производстве, включая и реинвестированную в производство прибыль. 2) стимулировать частные инвестиции в производство. 

В то же время: А) кризисное состояние экономики и несбалансированность структуры экономики. Б) сохраняющаяся политическая  нестабильность В) неотлаженный внутренний механизм управления экономикой Г) относительно слабое развитие инфраструктуры связи, складского хозяйства, жилья и бытовых услуг Д) неразвитость сферы деловых услуг Е) все они негативно влияют на инвестиционный климат в России. 

Сдерживающие факторы: 1) нестабильная политическая ситуация 2) эк. спад 3) отсутствие гарантий для вложения средств 4) слабое развитие инфраструктуры. 

Основными инвесторами в российскую экономику являются Германия (накопленный объем немецких инвестиций на начало 1999 г. – 8,6 млрд. долл.), США (4,8 млрд. долл.), Франция (1998 – 3,4 млрд. долл.), Кипр, Великобритания. 

Общий объем финансовой помощи, оказанной СССР социалистическим и развивающимся странам за послевоенный период оценивается специалистами в 200-250 млрд. долл., включая кредиты на военно-техническое развитие.   

За рубежом действуют тысячи фирм с российским капиталом. Часть из них была основана там еще в советское время, однако подавляющее большинство — в последние годы. Из-за того, что огромная часть подобных фирм не внесена в Государственный реестр зарубежных предприятий, создаваемых с российским участием, можно дать лишь оценку размерам российских инвестиций за рубежом в предпринимательской форме (т. е. прямым и портфельным инвестициям). Они составляют примерно 10-15 млрд. долл. (если не считать вложений физических лиц в зарубежную недвижимость). 

Для сравнения укажем, что аналогичные капиталовложения США приближаются к 1 трлн. долл., а у Японии и Великобритании они составляют несколько сотен млрд. долл. Однако для РФ, экономика которой существенно зависит от иностранных вливаний, даже эта маленькая сумма очень существенна. 
Валютные операции, связанные с движением капитала, регулируются на основе Закона РФ “О валютном регулировании и валютном контроле” от 9 октября 1992 года. 

В РФ ведущим мотивом является технико-экономический — создание за рубежом собственной инфраструктуры внешнеэкономических связей. 

Лишь очень немногие действующие за рубежом фирмы с участием российского капитала занимаются там материальным производством.  Из свежих примеров по российским прямым инвестициям можно привести деятельность КАМАЗа, открывшего фирмы по сборке его продукции в Ботсване и Венгрии. 

Следует отметить, что основная масса частного капитала из РФ вывозится в рамках так называемого “бегства капитала”. Оно особенно характерно для стран с высокой инфляцией, экономическим кризисом, высокими налогами и политической нестабильностью.

27. Проблема внешней задолженности РФ. Объем, динамика, структура международных долговых обязательств РФ. Пути решения проблемы внешней задолженности РФ.

В 1985 г. внешний долг СССР составлял 28,3 млрд. долл. После распада СССР в начале 90-х гг. задолженность России как правопреемницы СССР составляла 95,3 млрд. долл. 

За период с 1991 по 1999 г. внешняя задолженность России увеличилась до 144 млрд. долл. В начале 2000 г. большая часть внешней задолженности России приходится на правительства зарубежных государств (44%), иностранные коммерческие банки и фирмы (39%), международные финансовые организации (17%). По состоянию на начало 2000 г. среди отельных стран наибольшую задолженность Россия имеет перед Германией (27,6 млрд. долл.), Италией (6,1 млрд. долл.), Японией, Францией, США.

Проводилась и проводится работа по урегулированию проблемы внешней задолженности России в отношении основных групп кредиторов – членов Парижского и Лондонского клубов.

Парижский клуб был образован в 1956 г. из представи​телей ряда западно-европейских стран —кредиторов Ар​гентины, которые собрались в Париже для выработки единой позиции по урегулированию внешней задолженности Аргентины. 

Суммарная задолженность России странам Парижского клуба на середину 1996 г. оценивалась в 38,7 млрд. долл. В период с 1992 по 1995 гг. Россия заключила с Парижским клубом ряд временных соглашений о реструктуризации пла​тежей, приходящихся на указанные годы. В 1994 г. впервые удалось добиться реструктуризации части просроченных и текущих платежей на 7,3 млрд. долл. на достаточно выгодных для России условиях.

В 1995 г. Правительство России заключило соглашение с Парижским клубом официальных кредиторов о ре​структуризации долгов бывшего СССР на общую сумму в 8 млрд. долл., в том числе 4,9 млрд. долл., подлежащих оплате в 1995 г., перепрофилировании части долга бывше​го СССР на сумму 3,1 млрд. долл., реструктуризованного в 1993 г.

С кредиторами была достигнута договоренность об от​срочке выплаты долгов (27 млрд. долл.) бывшего СССР, подлежащих погашению в 1992-1995 гг. В 1996 г. Россия выплатила странам — членам Парижского клуба 1,1 млрд. долл. До финансового кризиса Россия продолжала обслу​живать и погашать свои собственные долги в полном объе​ме без каких-либо отсрочек.

В апреле 1996 г. России удалось добиться от официаль​ных кредиторов Парижского клуба консолидации текущих и долгосрочных долговых платежей и беспрецедентной реструктуризации задолженности как по объемам, так и по срокам. Общий объем долга, подпавший под реструктури​зацию, составлял около 38 млрд. долл., а согласованная отсрочка по уплате — 25 лет, включая шестилетний льгот​ный период. 

Кроме того, на сопоставимых условиях предстоит урегу​лировать задолженность бывшего СССР перед странами — Кредиторами, не вошедшими в Парижский клуб, — Сау​довской Аравией, ОАЭ, Кувейтом, Уругваем, Южной Ко​реей и др.

Однако финансовый кризис, разразившийся в России в августе 1998 г., привел к необходимости вновь поставить вопрос о реструктуризации долговых обязательств России перед западными кредиторами и начать новый раунд пере​говоров об условиях такой реструктуризации.

Общая задолженность России Лондонскому клубу со​ставляет 28 млрд. долл. В 1996 г. достигнута договорен​ность о реструктуризации российского долга. Лондонскому клубу, согласно которой выплата основной части долга будет производиться в течение 15 лет.

Лондонский клуб объединяет около 600 коммерческих банков-кредиторов. В начале 1995 г. было подписано со​глашение между Россией и Лондонским клубом о порядке и графике выплаты процентов по задолженности бывшего СССР частным банкам, которую Россия признала как соб​ственную.

Задолженность Российской Федерации перед Лондонским клубом включает займы бывшего СССР, а также гарантированные государством заимствования Внешэкономбанка и составляет около 32, 3 млрд. долл. (основной долг - 23, 5 млрд. долл.) со сроком погашения в 2002-2020 гг. и проценты по нему - около 9 млрд. долл. США). 

Однако даже глубокая реструктуризация внешней за​долженности России не меняет кардинальным образом си​туацию, а лишь откладывает решение серьезной проблемы на более длительный срок. 

В то же время расходы на погашение внешнего долга стали одной из главных статей расходной части федераль​ного бюджета. Это более чем серьезная угроза для полити​ческого суверенитета и экономической самостоятельности России.

Решить проблему внешней задолженности может час​тичное списание долгов, преимущественно долгов бывшего СССР, а также новая реструктуризация долговых обяза​тельств России.

Сразу же после фактического объявления дефолта по рублевым обязательствам в августе 1998 г. правительство РФ приступило к тяже​лым переговорам по реструктуризации внешнего долга с иностранны​ми кредиторами. В начале 1999 г. из уст большинства финансовых ана​литиков и даже самих кредиторов можно было все чаще слышать пред​ложения по частичному списанию внешней задолженности России. 

28: Проблемы выполнения долговых обязательств заруб стран по отношению к России: условия, масштабы, способы решения.

Долг государств дальнего зарубежья РФ составляет большую сумму — около 87 млрд. долл. Однако значительная часть стран-должников практически не осуществляла платежей, а остальные погашали задолженность по экономическим кредитам, допуская просрочки по военным кредитам, а их доля составляет 45% всего долга иностранных государств бывшему СССР. В результате вместо 10-11 млрд. долл. в год РФ получает по этим долгам 1,5-2,0 млрд. долл. 

В среднем ей должны 132 млрд. долл. Бывшие социалистические и развивающиеся страны. 

Из 57 стран-должников на 18 государств приходится 94% общей задолженности РФ. Из них 

на Кубу приходится 18,4%, Монголия 11,4% Вьетнам 10,6% Индия 8,7% Сирия 7,6% Афганистан 5,5%, не считая военной техники Ирак 3,9%, Эфиопия 3,6%.

Погашение Вьетнамской задолженности имеет большие сложности. По просьбе вьетнамской стороны сроки выплаты по долгу значительных сумм отодвинуты на более отдаленный период (1996-2000 гг.) . В этих условиях между Р и В достигнута договоренность о реинвестировании части ВД в создание рос-вьет. СП. 

Если бы план и график обслуживания долга соблюдался, то РФ получала бы 6-8 млрд. долл. Но она получает 1-1, 5 млрд. (причем 700-800 млн. - наличные, 700-800 млн. - товары, в основном тропические). И в будущем в лучшем случае получит 50%, т. к. значительная часть кредитов - это поставка военной техники, которая нередко оформлялась не официально, многие страны заявили, что у них произошла смена власти и они за ошибки прошлых лет не отвечают. 

СНГ: общая сумма задолженности республик - 10 млрд. долл. Кредиты, которые РФ предоставила республикам 6 млрд. дол. Это технические кредиты, переоформленные в государственные. Причина из возникновения: проблема неплатежей за предоставленную продукцию. 

Из-за особенностей технологического процесса и невозможности найти новых потребителей Россия вынуждена продолжать поставки даже в случае неплатежей. 

Пути выхода: 1) приостановить поставки российских товаров в страны – неплательщики; 2) расширение практики предоплаты поставок по заключенным договорам. 3) выплата задолженности имуществом стран - должников или оказание ими услуг России. 

Способы решения: 1) поставка экспортных товаров (Вьетнам, Индия); 2) конверсия обязательств в акции; 3) взаимозачет (Болгария, Польша); 4) использование иностранной рабочей силы.

29. Экономические и политические факторы развития интеграции в рамках СНГ. Институциональные основы, механизм интеграции. 

Бывшие республики являются главными экономическими и политическими партнерами России. 

Политика развития государства была направлена не на дифференциацию отраслевых структур экономик республик, а напротив на их отраслевую и региональную специализацию. 

В результате за долгие годы была создана сложная система межреспубликанских взаимосвязей. каждая республика находилась в зависимости от поставок важнейших сырьевых ресурсов и конечной продукции из других республик, от получения рынка сбыта, оказалось глубоко интегрирована в общехозяйственный рынок. Тесная взаимосвязь хозяйственных комплексов республик требовала согласованности в развития в рамках общехозяйственного воспроизводственного процесса. Выделяют следующие группы: Россия и Укр 61 % и16 % (НД СССР), Беларусь, Узбекистан, Казахстан по 4%, остальные 10 республик около 1%.

Следует также отметить сильную зависимость республик от сырья и энергетических ресурсов, большая часть которых во время СССР поставлялась по сильно заниженным ценам. В настоящее время эти поставки осуществляются по свободно договорным ценам (приблизились к мировым). В следствии этого возникла проблема неплатежей за поставляемую продукцию. 

Экономическая взаимозависимость участников СНГ. 

РФ обеспечивает на 80% топливом и сырьем бывшие союзные республики. Роль важная, но не первостепенная: % дальнего зарубежья в российском экспорте =80%, а СНГ - всего 20%. ВПК на 72% зависит от импорта комплектующих из СНГ (прежде всего с Украиной). Для межреспубликанской торговли характерна концентрация на 1-2 соседях + РФ (у каждой республики 85% приходится на торговлю с 1-2 соседями и РФ). РФ - поставщик энергоресурсов и продукции тяжелого машиностроения.

Состояние и динамика торговых отношений России со cтранами СНГ.

В 2000 году объемы взаимной торговли России со странами СНГ возросли по сравнению с уровнем  предшествующего года на 24,0% и составили 27,9 млрд.  долл.: экспорт  равнялся  14,6  млрд. долларов и увеличился на  20,7%, а импорт –  13,3 млрд долларов и возрос на 27,9 %. 

Удельный вес товарооборота Российской Федерации со странами Содружества в общем объеме внешнеторгового оборота России  в 2000 года по сравнению с уровнем 1999 года несколько снизился и составил 18,6%. При этом в общем объеме экспорта на долю этих стран приходилось  13,8%, а в импорте – 30,1%.

Внутри Содружества российские поставки, по-прежнему, носят мононаправленный  характер: на три страны – Украину, Белоруссию и Казахстан, приходится около 90% всего внешнеторгового оборота со странами СНГ. 

Структура российского  внешнеторгового оборота остается  неизменной со времени создания  Содружества независимых государств: более половины экспорта приходится на поставки энергоносителей, а почти четверть импортных поставок из сопредельных стран составляют продовольственные товары.

В среднем на соседние страны приходится более 80% совокупного товарооборота. Торговля России с СНГ растет благодаря росту стоимости, а не физического объема. 

Проблемы торгово-экономических отношений РФ с республиками СНГ:
Задолженность республик нам (1995-96гг. - 10 млрд. долл.):

а) 6 млрд. - государственные кредиты. б) 3,2 млрд. - отгруженная продукция ТЭК (55% - в Украине, 21% - в Белоруссию, 12% - в Казахстан). 

Неблагоприятные изменения в товарной структуре ВТ (падает торговля готовой продукцией, растет торговля сырьем). Нет поддержки экспортно-импортных операций во взаимных связях со странами СНГ, национально-государственные интересы стран не совпадают. 

Причины центробежных и центростремительных тенденций в МЭО в рамках СНГ.

Центростремительные силы: 1) традиционные отношения между странами СНГ. 2) специализация. 3 общемировая тенденция к интеграции.

Центробежные: 1) различия в решимости проведения реформ из-за различной политической обстановки. 2) самостоятельное сближение с другими странами. 3) упрочнение суверенитета. 

 2 альтернативные стратегии дальнейшего развития сообщества республик:

1) автономное вхождение в мировой рынок. Зависимость от иностранного капитала и мирового рынка. 2) согласованная модернизация общего экономического пространства.
В настоящее время произошло изменение связей между республиками. Они стали суверенными государствами. Возникли межгосударственные таможенные границы. Произошел отказ от единой системы ценообразования. Введены национальные валюты. 
Институциональные основы интеграции:

а) на государственном уровне - соглашения, договоры, функциональные органы

Органы: с декабря 1991г. - Совет глав государств и Совет глав правительств СНГ

с марта 1992г. - Межправительственная Ассамблея (цель создания - проработка модельных законодательных актов по вопросам сферы общих интересов стран СНГ).

Есть координационные органы, не относящиеся прямо к СНГ и действующие автономно:

- консультационно-координационный совет по промышленности

- Экономический Суд СНГ в Минске (учрежден в 1992г.)

- Межгосударственный экономический комитет

- Межгосударственный банк (орган управления - Совет, 50% голосов в котором принадлежат РФ, решения принимаются квалифицированным большинством). 

Таможенный союз (Евразэс) (Россия, Белоруссия, Казахстан, Киргизстан, Таджикистан).

Альтернативные варианты интеграции
а) разноскоростная (образуется центр интеграции, а когда республики чувствуют себя “созревшими”, присоединяются) - это предлагает Украина.

б) субрегиональная. Центрально-азиатский союз; Тройственный союз РФ, Белоруссии, Казахстана

в) отход от многосторонних форм - акцент на двусторонние отношения

30. Сущность теории международных конкурентных преимуществ Портера.

Одна из общих проблем теорий внешней торговли — совмещение интересов национальной экономики и интересов фирм, участвующих в международном товарообороте. Это связано с ответом на вопрос: «как отдельные фирмы конкретных стран получают конкурентные преимущества в мировой торговле некоторыми товарами, в конкретных отраслях?». Ответить на данный вопрос попытался ученый-экономист из США М. Портер. На основе изучения практики компаний 10 ведущих индустриальных стран, на которые приходится почти половина мирового экспорта, он выдвинул концепцию «международной конкурентоспособности наций». Конкурентоспособность страны в международном обмене определяется воздействием и взаимосвязью четырех основных компонентов: • факторных условий; • условий спроса; • состояния обслуживающих и близких отраслей; • стратегией фирмы в определенной конкурентной ситуации.

М. Портер — сторонник классической теории факторов, которые он не ограничивает исходными, вводя новые, в том числе возникающие в процессе производства (повышение производительности труда при нехватке трудовых ресурсов, внедрение компактных, ресурсосберегающих технологий при ограниченности земли, естественных богатств).

Второй компонент — спрос — определяющий для развития фирмы. При этом состояние внутреннего спроса во взаимосвязи с потенциальными возможностями внешнего рынка решающим образом воздействует на фирменную ситуацию. Здесь немаловажно обозначить и национальные особенности (экономические, культурные, образовательные, этнические, традиции и привычки), влияющие на выход фирмы за пределы страны. Подход М. Портера предполагает преобладающее значение требований внутреннего рынка для деятельности отдельных компаний. 

Третий — состояние и уровень развития обслуживающих и близких отраслей и производств, обеспеченность соответствующим оборудованием, наличие тесных контактов с поставщиками, коммерческими и финансовыми структурами.

Четвертый компонент — стратегия фирмы и конкурентная ситуация. Избранная фирмой рыночная стратегия и организационная структура, предполагающая необходимую гибкость, — важные предпосылки успешного включения в международную торговлю. Серьезным стимулом является достаточная конкуренция на внутреннем рынке. Искусственное доминирование с помощью государственной поддержки — негативное решение, приводящее к растрате и неэффективному использованию ресурсов.

Теоретические посылки М. Портера послужили основой для выработки рекомендаций на государственном уровне по повышению конкурентоспособности внешнеторговых товаров в Австралии, Новой Зеландии и США в 90-х годах.

