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1*. Ступени интеграции.

	Этапы
	Содержание

	Зона свободной торговли
	Отмена таможенных сборов, количественных квот и других ограничений в торговле между государствами-участниками при сохранении их автономии в таможенной и торговой политике по отношению к третьим странам



	Таможенный союз
	То же самое, за исключением автономной та​моженной и торговой политики, вместо кото​рой государства-участники вводят общие тамо​женные тарифы на внешних границах союза и переходят к единой торговой политике по от​ношению к третьим странам



	Единый внутренний(общий) рынок
	Таможенный союз плюс осуществление мероприятий, обеспечивающих свободное движение услуг, капиталов и лиц (включая свободу их профессиональной деятельности)

	Экономический и валютный союз
	Единый внутренний рынок плюс гармонизация и координация экономической политики госу​ дарств-участников на основе совместно приня​тых решений и контроля за их выполнением плюс замена национальных валют единой ва​лютой и единая валютная политика




Движущие силы и особенности интеграционных процессов в различных регионах мира. Уровни и формы интеграции. (добавляю на всякий, мб и не нужно)

План. 1. Неоклассическая теория интеграции.

     2. Кейнсианская теория

     3. ТНК и теория ин-ии.

     4. Понятия "создание на базе торговли" - trade creation и "искажение на базе торговли" - trade devertion.

Махвон, пытаясь разобраться,что такое т. и-ии натолкнулся в энциклопедии на объяснение понятия и-ии -"объединение фирм". До 45-47гг. понятие и-ии не существовало.

8-9гг. появляется столько понятий. сколько исследователей, т.к. идут интеграционные процессы в Европе. (Каждый вкладывает свое в понятие и-ия, Нпр. наши политики используют интеграция и СНГ как индентичные понятия. "Интеграция с Беларуссией").

     1. Основная база классиков - идея своб. торговли, в соответствии с которой ин-ия - это ликвидация таможенных пошдин, всех ограничений, сождание такого торгового пространства. когда между странами возможны такие отношения, какие существуют внутри 1-ой страны. Рюэльд (нем.) - "Х-во считается ин-ым. если фирма, находящаяся в любой точке этого х-ва обладает теми же возможностями и подвергается и подвергается тем же внешним условиям, вне зависимости от того, где эта точка", Если вы нпр, на Кмчатке или в Минске . и налогообложение одинаково, то х-во от К-ки до М-ка является ин-ым. 

Что для этого нудно? Кроме ликвидации там. пошлин и кол. ограничений нужно - 

1.Законодательная база. 2. Свободный обмен валютч. 3. Единые полит. правила поведения. Вот почему, что если исходить из этого тезиса, то можно заключить, за искл пол. базы наиболее ин-ым было х-во до 1-ой мир. войны. ( т.п. не было. кол. огр. не было. ваобта золотая.  ограничений по переводу капитала не было. ДО 14г. было наиболее иин-ым - утверждают неоклассики. Получается. что неолибералы связывают и-ию с полной либерализацией. Но! Вопрос. по которому не могут договориться школы. (из него вытекают последующие противоречия). Что обычно население спрашивает у пр-ва, когда оно объявляет об интег-ой прогламме? нпр, с Беларуссией. "Выгодно ли это нам?"

Выгодно и невыгодно - 2 подхода. Кому в рез-те и-ии болеее выгодно более развитым или менне? По этому поводу спорят исследователи. Какие республики последними вышлв из СНГ? Средней Азии. Превые р-ки Прибалтики (наиб. развитые). Споры о том. что благодаря либерализации цен и торговле в и-ом пр-ве выигравают менее раз. районы характерны для неоклассиков (З.Герм.) и они 1 связывают теорию и-ии с либерализацией и 2 им противостоит кейнсманская школа.

      2. Н. школа (Тинберген) и др. иссле-ли говорит, что простая либерализация неэффективна. что это выгодно лишь Развитым С, хотя и не отрицает необходимость биберализации. Либерализация  - "негативная ин-ия". ее негативный аспект. НИ предпосылка. Важнее 2-ой элемент. который заключаеся в создании наднациональных органов и должен взять на себя перераспределение денежн. и людских ср-в

И-ия - передача права принятия решений на высший уровень. "и-я" - создание над нац. органов власти. чем больше вопросов предоставляестя на н.н. уровень, тем тем боьше интегрировано пространство. Следовательно по этому принципу НАФТО (Север. Амер. регион). 

Обратное - И-я представляла собой создание над. нац. органов при премещении факторов пр-ва - СЭВ. Не понятно к какой категории отнести общий рынок. 

Этапы эк. и-ии 5 или 4 стадии. 

1. Создание зодны св. торговли. ЗСТ предполагает ликвидацию там. пошлин, к. огр. на предвижение факт. пр-ва, м\д странами - участниками этой зоны. По отношению к 3-им странам сохраняются индивидуальные ограничения. М\д Р. И Казахстаном ЗСТ. то тогда при импоте автомобилей взимаются инд. пошлину, но если из Р. то пошлин нет. Проблема " Где гарнтия. что при таком положении К не начнут ввозить в К амер машины без пошлины (т.к. они сами их не производят и не будут их реэкспортировать в Р и подрывать нац. пр-во? (НПР. после 1 г. эксплуатации). Они так кстати и делали. Возникает опасное явление. Надо ввести такое пончтие, как страна происхождения. И т. п. не взимаются только с нац. товаров. (Значительная переработка - 50% увеличение стоимости) Неэффективно ввести и-ию в жестко центр. э-ку т к фикс. цены - они съедают 50%.

2-ой этап ин-ии. Переход от ЗСТ к тамож. союзу. ТС характеризутся тем же самым, что и ЗСТ + единые принципы вн. торгового регулирования по отн. к 3-им странам. В этих случаях создается над.нац. орган., который регулирует вн. торговлю. Но даже созданиие ед. т. тарифа и един. сист. обложения не снимает разницу в условиях хоз. регулирования. Что еще остается, что ставит фирмы в неравн. положение. Это нац. налогообожение. Пример Австрия (плохой климат, много лиц. больных туберкулезом. вот почему авст. пр-во сняло ограничения на имп. всех фруктов из тропиков и субтропиков) Такого нет в Германии - вот неравентсво в налогообложении. В некотрых странах сущесвует НДС , в других - куммулятивный налог. чтобы ликвидировать эти ограничения. вам необходимо униф-ть нал-ие. Европа - везьде НДС. Но чтобы унифицировать систему н-ия необходимо проволить ед. эк. политику по всей стране. следовательно отказаться от нацю особенностейю а это возможно только в том. слуяае. если (законы принимает парламент) если создать единый нац. орган. Единый парламент. т. к. надо координировать бюджеты. Единая эк. политика предпологает единый уровень инф-ии (когда республики отделились от СНГ. был единый банк, каждая республика осуществляла собственные ин-ии, программы осуществлялись. деньги брались из централизованного бюджета и з Москвы, Вот почему Цент. этап и-ии -

 4. Унификация валютной системы (вал. интеграция) Сейчас почти ничего не говориться об и-ый процессах м\д Беларуссией и Р-ей. Дело в том. что и-я может осуществляться 2-мя путями 1. Выравнивание (стабилизация обм. курсов) денежн. массы. ограничения вн. долга, следовательно координация механизма эк. политики - ограничение функций парламента. Когда Р и Б договаривались, то выдвогалось требование об огр-ии ден. политики. Б парламент не мог на это пойти. Если вы фиксируете курс. то должны скоординировать объемы эмиссии. 2. Было предложено Лукашенко - вообще единая Российская валюта. но тогда Бел. парламент подчирняет себя экю программам Р. Борьба не закончилась ничем.

Мы подошли к вопросам. которые в компетенции парламента.

5.Политическая и-ия - создание ед. законод. органа, который превратил бы 2 страны в единое целое (направление Европы(. Последний скандал, связанный с приглашением Масхадова в Европу (по вопросу прелоставления праварешать пол. вопросы над. нац. органу. относящегося к компетенции нац-ого пр-ва. В Европе создана международная ассамблея - она предоставляет парламентарии всех страни выполняет роль м\н парламента. Р. и Б столкнулись с тем, что надо было создать ассамблею, роль координатора Р и Б парламента.

3-им этапом был эконом. союз - координация надоговой системы.

Общий рынок - это ЗСТ + ед. нал п-ка (частично) + вал. союз (частично) + пол. союз (час-но) + там. союз - движение в этом направлении.

       3. Еще 1 группа исследователей - теоретики выступает за интеграцию внутренних хоз. комплексов. Наиб яркий пример - Россия, чтобы произвести самиодет "антей" необходима тесная связь с группой заводов или с Узбекистаном. Но У и Украина проводят такую политику. что рабочие не получают з\п. Речь идет о том, что комплекс машиностроения должен быть единым. внутри которого осуществляется 1. свобода предвижения капитала, 2. св. п. раб. силы, 3. патентов. лицензий. Но внутрифирменное движение -  при таком походе над. нац. органы будут только мешать. и когда такие комплексы становятся превалирующими в э-ке. то

1. либерализация и 2. отсутствие над. нац. огран-ий (НАФТО) 3-ий тип ин-ии характерен для наукоемких отраслей с высоким уровнем ден. ср-в. необходимых для пр-ва 1-го изделия (для космоса деинтеграция смертельна). 3-й тип очень близок к неолиберальной. Только в 60гг. это стало возможно. Многие думают. что и-за образвоания монополий.

      4. Начальный этап и-ии - ликвидация там. пошдин на имп. ин. товаров, в рез-те чего нац. пр-во, к-ое базируется на устар. обор-ии, гле рабоют недостаточно мотивированые люди, вдруг оказываются не у дел и их пр-во захватывается более эффективнорабочими, пр-щими более кач. прод-ию

Менее эф. нац. пр-ва начинает заменятся более эф. пр-ом. С т.з. общенац. эк-ки это полезно, т. к. в обмен на это раб-ие и кап-кап-лы перейдут в отрасли, где страна конкурентна. Не так абстрактно. Кто оказывает больше воздействме на нац. органы - произ-ли или потребители (потребителям выгодно снижения цен). Завод Москвич - такси в Москве - сохранение неэф. пр-ва. Противоречие м\д эффект. ин. пр-ом (развитием) и интересам нац. групп производителей. Вот почему в теор. плане создание на базе торговли приводит к полит. конфликтам. Причем эти пол. конфликты тем сильнее, чем больше страна или население или нац. психология ориентирована на мдее равенства соц. справедливости. Вот почему ин. процессы в СНГ идут очень медленно (в отл. нпр. от Прибалтики). Каждый человек имеет право работать или умирать. В Герм. в теч. первых 5 лет после ин-ии уровень безработицы 25-30%. Если бы это произиошло у нас прав-во было бы смятено. Но поэтому ускорилась ин-ия в общий рынок.

СБТ представляет собой замену неэф. нацю пр-ва более эф. иностранным. что приволит к значит. соц. конфликтам. несмотря на потенц. прогрессивность в э-ке. Защита неэф. нац. пр-ва с помощью торг. пошлин. Это не вызовет соц. конфликтов. Потребил\етли слишком разобщены и соц. последствий не будет. Как решаются проблемы с С на БТ?

Правила

1. Допускается временное сохранение т. пошдин или ограничений на срок 3-5 лет.

При присоед. Исп. к Общ. рынку она получила 6 лет для поддержки с\х-ва (пошллины были отменены через 6 лнт).

2. Допускается пререподготовка раб. силы з счет гос. средств.

3. временная фин. поддержка отраслей.   

В русск. языке есть 2 трактовки понятия ин-ии. И-ия - объективный эк. процесс. С др. стороны гос. монополистические объединения. И-ия вырастает из интернационалитзации хоз. жизни. в качестве ее высшей формы. Тем самым это объектиынй и необратимый процесс. Носит комплексный характер на нескольких уровнях в разных функциональных сферах и формах, сочетая элементы стихийности и деятельность гос-ва, т.к . она происходит на микро и макро уровне. Микро уровень - международное сотрудничество пром. торговых, научн. иссл. и других компаний, которые принимают участие в процессе в процессе материального обобщетсвления пр-ва в медждунар. масштабе. Выражется в развитии устойчивых и долговренменных связей м\д единицами отдельных стран, что ведет в существ. сдвигам в МРТ. И на макро уровне - взаимоприспособление политико правовой и институциональной надстройки,  чтобы капитал мог эффективно использовать производительные силы.

Под ин-ий понимают формирование обширных м\д=н хоз. комплексов, возникающих на базе объективных явл. интернационализации обобщетсвленноого пр-ва. 

5 ступеней ин-ии 1- ЗСТ только оотмена колличественных и тарифных ограничений) (НАФТО) 2 - там союз (БЕНИЛЮКС) 3 - Общий рынок - свободное премещение факторов пр-ва. 4 -эконом союз - устранение ограничений  + гармонизация эк. политики, чтобы устранить дискриминацию, возникающую и-за неадекватности этой политики в отдельных странах. 1, 2, 3 - негативная ин-ия (устраняются все барьеры довольно легко). 5. полная ин-ия - унификация валютной и антикризисной политики + наднацтиональная администранция. Ее решения обязательны.  (Органы корпоративной и федеративной власти). 4, 5 - позитивная и-ия - надо что- то создать.

2*. ЕОУС — первый этап западноевропейской интеграции.

1-я попытка – 1951 г., Парижский договор о создании Европейского Объединения Угля и Стали (ЕОУС) в форме зоны свободной торговли.

Парижский договор подписали: Франция, Германия, Италия. Бенилюкс.

Основная идея объединения – скоординировать и сбалансировать работу одной отрасли. Цель – повысить свои конкурентные преимущества.

Причины подписания соглашения в конкретной области:

1) ведущая отрасль промышленности основных европейских стран;

2) угледобывающая и сталелитейная промышленность – основа промышленного производства того времени.
Задача Европы – направить инвестиции в развивающиеся отрасли, чтобы не дать США полностью захватить рынок Европы.

Причины подписания в конкретный период времени:

1). Появились первые итоги восстановления экономики после войны;

2). недостаток собственных сил и средств для восстановления основы всей экономики;

3). рост экономической и финансовой мощи США – основного конкурента.

К 1956 году страны воссоздали тяжелую промышленность. Принято решение о подписании более глубокого договора (на всю экономику, а не на отдельные отрасли)

Договор об учреждении Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) был подписан в соответствии с решениями созван​ной в июне 1950 г. в Париже Межправительственной конфе​ренции, в которой приняли участие Франция, ФРГ, Бель​гия, Нидерланды, Люксембург и Италия. Договор был под​писан 18 апреля 1951 г. сроком на 50 лет и, после его ратифи​кации всеми странами-участницами, вступил в силу 23 июля 1952 г. Срок его действия истекает в 2002 г. Основные его цели состояли в создании общего рынка угля и стали, модерниза​ции и повышении эффективности производства в угольной и металлургической отраслях, а также улучшении условий тру​ди и решении проблем занятости в этих отраслях. Вместе с тем участники Договора ставили перед собой и более далекие цели - создать предпосылки для более широкого и тесного объеди​нения европейских народов, с тем чтобы содействовать их экономическому и социальному прогрессу, а также укрепить мир в Европе. Договор заложил институциональную основу европейской интеграции.

Формально датой рождения ЕС является 18 апреля 1951 г., когда в Париже был подписан Договор, учреждающий Евро​пейское сообщество угля и стали (в отечественной литературе оно именуется Европейским объединением угля и стали, или ЕОУС). Его участниками стали шесть государств: Бельгия, Италия, Люксембург, Нидерланды, ФРГ и Франция.

Вместе с тем правы и те кто связывает начало европейской интеграции с движением за "единую Евро​пу", возникшим сразу же после окончания второй мировой вой​ны и поставившим своей целью навсегда исключить кровопро​литные конфликты между европейскими народами. Среди мно​жества призывов к объединению наибольший резонанс вызвала речь выдающегося британского государственного деятеля Уин-стона Черчилля "о трагедии Европы", произнесенная им 19 сен​тября 1946 г. в Цюрихском университете. Черчилль призвал евро​пейцев покончить с национальными распрями, в первую оче​редь с франко-германским антагонизмом, и создать на конти​ненте "нечто вроде Соединенных Штатов Европы".

С подписанием упомянутого выше Договора об учрежде​нии ЕОУС начался первый этап европейской интеграции. Его можно назвать этапом отраслевой интеграции. Договор пре​дусматривал не только создание общего рынка товаров в двух базовых отраслях промышленности — угольной и сталелитей​ной, - но и сотрудничество в коренной модернизации этих отраслей с целью повышения их рентабельности и конкурен​тоспособности на мировых рынках. Более или менее успеш​ное осуществление Договора должно было стимулировать в дальнейшем разработку более обширных программ экономи​ческой интеграции.

Но еще до того как такие программы были приняты и введены в действие, участники "шестерки" предприняли по​пытку форсировать военную и политическую интеграцию. 27 мая 1952 г. Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Люксембург и Нидерланды подписали Договор об учреждении Европей​ского оборонительного сообщества (ЕОС). Одновременно была начата подготовка Договора, учреждающего Европейское по​литическое сообщество (ЕПС). Однако в августе 1954 г. Национальное собрание Франции отвергло Договор о ЕОС. После этой неудачи была прекращена и подготовка второго договора.

Проведение в европейскую жизнь экономико-политических за​мыслов идеологов интеграции диктовало необходимость создания международных механизмов, которые организовывали бы, плани​ровали, направляли и контролировали финансово-экономическое сотрудничество. Исходной точкой того, что сегодня называется Европейским Союзом, следует считать парижское заявление ми​нистра иностранных дел Франции Р. Шумана 9 мая 1950 г., предложившего поставить все производство угля и стали Фран​ции и ФРГ под общее верховное руководство. В результате в апреле 1951 г. был подписан Парижский договор об учреждении Европейского объединения угля и стали (ЕОУС), в состав которого вошли шесть государств — Бельгия, Нидерланды, Люксембург, ФРГ, Франция, Италия. Договор вступил в силу в 1953 г.

3. Интегрирующие и дезинтегрирующие факторы в ЕС.

4*. Предпосылки подписания Римского договора.

Созданию ЕС предшествовало образование интеграционной группировки Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) в 1951 г. на основе Парифского договора. В 1957 г. были подписаны два Римских договора: один из них предполагал создание Европейского сообщества по атомной энергии (Евроатом), лругой - создание ЕЭС. Центростремительные тенденции привели к созданию в 1967 г. группировки под названием ЕС, включающее ЕЭС, ЕОУС, Евроатом. Они имеют основные общие органы и проводят единую политику.

Эк. прдедпосылки. 

Идея и-ии объединить недавних врагов, устранить тамосферу враждебности и противостояния. 

В 51 г.- создали ЕОУС, которое по идеи должно было содейтсвовать ин-ии 2-х отраслей, колторые обслуживают военную пр-ть.  (чтобы Германия не сама восстанавливала эти отрасли а под м\ж\н контролем).Шуман (фр. министр) предложил этот план. В Е. существовал стальной картель с 26 года. Была сильна частная интеграция в этой области. У г. не было железной руды. в 2000г. его срок истекает (конкуренция Колумбич и США - уголь). Autorite - верховный рган в ЕОУС, 

В марте 57 г. - Римский договор о сощдании ЕЭС. (подразумевалось, что это будет эк. база Нато). Это основной договор Ес ( сецчас это называется так).

Однако значение Декларации Шумана выходило далеко за рамки двусторонних отношений между этими государства​ми. Франция обратилась ко всем европейским странам с при​зывом присоединиться к предполагаемому объединению, что​бы вместе начать создание "общей основы экономического развития, которое явится первым шагом к Европейской фе​дерации", обеспечивающей мир, экономический рост и улуч​шение условий жизни населения. Сам по себе этот призыв не был чем-то новым и оригинальным, но, в отличие от множе​ства других проектов, Декларация Шумана предлагала цель​ную концепцию европейского строительства, разработан​ную при самом активном участии другого французского по​литического деятеля Жана Монне.

Именно эта концепция (разумеется, со всеми более поздними уточнениями и дополнениями) легла в основу всего последующего развития европейской интеграции. Её основ​ные положения могут быть сформулированы следующим образом.

- Вместо Европы, раскалываемой националистическими распрями и социальными конфликтами, должна быть созда​на единая миролюбивая Европа. Инициаторами ее создания должны стать западноевропейские государства, руководству​ющиеся принципами демократии, экономического благосос​тояния и социального консенсуса, принципами мира и рав​ноправного сотрудничества.

- Единая Европа не может быть создана сразу и на основе какого-то генерального плана. Её следует строить постепен​но, избирая конкретные приоритетные области сотрудниче​ства, создающего практическую солидарность во все новых областях совместной деятельности.

- Строительство единой Европы должно быть начато в сфере экономики. Не будучи самоцелью, экономическая ин​теграция в наибольшей степени отвечает повседневным на​сущным потребностям участвующих государств, способствует росту благосостояния народов, и в то же время меньше затрагивает такие чувствительные — особенно на первых по​рах — сферы государственного суверенитета как национальная безопасность, оборона, внешняя политика и т. п. Позже этот общий принцип поэтапного продвижения — от первоначальных и ограниченных форм региональной интеграции к более слож​ным и широкомасштабным — был конкретизирован в виде сле​дующей схемы: от таможенного союза и общего рынки товаров — к единому внутреннему рынку со свободным движением то​варов, услуг, капиталов и лиц — затем, к экономическому и валютному союзу — и, наконец, к политическому союзу.

- Важнейшим условием успешного продвижения к еди​ной Европе должно стать формирование правовой базы ин​теграции и системы общих институтов, имеющих отчасти меж​государственный, отчасти наднациональный характер, т.е. наделенных правом принятия обязательных решений и пра​вом контроля за их исполнением государствами и всеми дру​гими участниками интеграционного процесса. Иными слова​ми, этим институтам будут делегированы некоторые полно​мочия, составляющие часть суверенных прав государств-чле​нов ЕС. Как показал опыт последующих десятилетий, именно эта уникальная особенность в наибольшей мере отличает ЕС от всех других объединений интеграционного типа, создан​ных в различных регионах современного мира.

5*. Цели и задачи Римского договора.

1957 год – Римский договор (о создании ЕЭС). Участниками стали те же страны, что и входили в ЕОУС (был создан в Париже в 51 году). В отличие от парижского договора римский не ограничен по сроку действия. Очень далеко идущие цели. Ближайшая цель – Таможенный союз. + Создание Евроатома.

Основные положения Римского договора

1) Отмена всех таможенных ограничений внутри сообщества;

2) Создание ТС и выработка единой внешнеторговой политики в отношениях с третьими странами;

3) Создание системы органов наднациональной компетенции;

4) Согласование политики в области сельского хозяйства;

+ задача общей валютной, региональной и структурной политики

Созданию ЕС предшествовало образование интеграционной группировки Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) в 1951 г. на основе Парифского договора. В 1957 г. были подписаны два Римских договора: один из них предполагал создание Европейского сообщества по атомной энергии (Евроатом), лругой - создание ЕЭС. Центростремительные тенденции привели к созданию в 1967 г. группировки под названием ЕС, включающее ЕЭС, ЕОУС, Евроатом. Они имеют основные общие органы и проводят единую политику.

Цели ЕС:

образование общего рынка;

прогрессирующее сближение экономической политики государств-членов;

развитие экономической активности;

укрепление стабильности;

повышение уровня жизни.

ЕС создавался не только как союз государств, но и как союз народов. Договор содержит запрет на дискриминацию юридических и физических лиц вследствие их связи с тем или иным государством в рамках Сообщества.

Образование общего рынка предполагает последовательное осуществление четырех свобод: свободы передвижения капиталов, товаров, услуг, раб. силы. Создан Таможенный союз, отменяющий пошлины и барьеры в торговле между странами Сообщества и имеющий единый таможенный тариф, распространяющийся на торговлю с третьими странами.Статья 113 Договора ЕС предусматривает общую торговую политику. В рамках таможенного союза ЕС может использовать общие таможенные тарифы, импортные сборы, экспортные субсидии (в сельском хозяйстве), антидемпинговые меры.

Задача союза понимается как координация и сближение усилий участников в сфере экономической политики. Экономическая политика рассматривается как конъюктурная политика, т.е. политика, направленная на поддержание равновесия в экономическом развитии Сообщества.

Договор предполагает также проведение региональной политики, направленной на устранение различий в уровне развития участвующих государств. Первостепенное значение в осуществлении региональной политики имеет Европейский инвестиционный банк.

25 марта 1957 г. те же шесть государств подписали в Риме два договора, учредивших Европейское экономическое сообще​ство (ЕЭС) и Европейское сообщество по атомной энергии (Ев​ратом). Римские договоры вступили в силу с 1 января 1958 г. Они являются бессрочными.

Главные цели Договора о ЕЭС состояли в создании тамо​женного союза и общего рынка, предусматривающего сво​бодное движение товаров, лиц, капиталов и услуг на терри​тории Сообщества. Предусматривалось также введение общей политики в области сельского хозяйства, гармонизация на​циональных законодательств, сближение экономической по​литики, условий труда и жизни и т.д.

Евратом, согласно Договору, создавался с целью объеди​нения усилий для развития ядерной энергетики в мирных це​лях.

С момента вступления в силу Римских договоров суще​ствовали три различных Сообщества — ЕОУС, ЕЭС и Евра​том, которые объединяли одни и те же государства, но фун​кционировало каждое в соответствии со своими учредитель​ными документами, определявшими их сферы деятельности, цели и методы, организационную структуру. Наряду с орга​нами управления, действующими исключительно в рамках соответствующего сообщества, были созданы два общих ин​ститута - Парламентская ассамблея и Суд Европейских сооб​ществ.

17 марта 1957 г.. после двухлетней подготовки, те же шесть государств подписали в Риме два договора, учредившие Ев​ропейское экономическое сообщество (ЕЭС) и Европейское сообщество по атомной энергии (Евратом) Что касается пос​леднего, то оно, как и ЕОУС, имело отраслевой характер и ставило своей задачей объединение усилий в развитии ядер​ной энергетики, используемой в мирных целях.

Но наиболее важное значение имело учреждение ЕЭС. Это был решающий шаг к осуществлению стратегии европейской интеграции. Ближайшая задача заключалась в создании при​мерно к 1970 г. таможенного союза и общего рынка товаров. Договор также предусматривал введение общей аграрной и торговой политики, координацию других важнейших на​правлений экономической политики государств-членов и другие мероприятия, направленные на дальнейшее углубле​ние интеграции.

Реализуя цели ЕЭС, его участники избрали вариант равномерного ступенчатого снижения общего уровня тамо​женных тарифов во взаимной торговле. Первое снижение — на 10% - было осуществлено 1 января 1959 г. В следующем году они были снижены на 20%, а затем ежегодно (за исключени​ем 1965 г.) — на 10%. Параллельно проводилось постепенное сокращение разрыва между средним и национальным уров​нями тарифов. В итоге, 1 июля 1968 г. внутренние таможенные границы в Сообществе были полностью упразднены, а на его внешних границах введены общие таможенные тарифы. Та​ким образом, создание таможенного союза было завершено за полтора года до срока, установленного Договором о ЕЭС.

Новый импульс европейскому строительству был дан после Мессинской конференции (июнь 1955 г.), на которой обсуждал​ся меморандум Бенилюкс о европейской интеграции. Речь шла о создании единой Европы путем развития общих институтов, по​степенного слияния национальных экономик, создания Общего рынка и успешного согласования социальной политики. 25 марта 1957 г. были подписаны Римские договоры, воплотив​шие в жизнь основные положения Мессинской конференции. Были учреждены Европейское экономическое сообщество (ЕЭС), основанное на таможенном союзе и общей политике, особенно в сельском хозяйстве, Европейское сообщество по атомной энергии (Евратом). Вступившие в силу Римские договоры объединили ЕОУС, ЕЭС и Евратом.

В договоре о ЕЭС указана основная цель — создание тамо​женного союза, предусматривающего свободное движение това​ров в пределах государств-членов, отмену квот и иных препятст​вий на пути межгосударственной торговли, а также и свободное движение лиц, капиталов и услуг. Договор предполагал оформ​ление конкретных направлений общей политики в сельском хо​зяйстве, в социальной и законодательной сферах, во внешней торговле и др. Однако договор о ЕЭС фактически молчанием обходит вопросы макроэкономической и финансовой политики. За рамками договора и проблемы внешней политики, которая осталась в ведении самих государств.

6*. Единый Европейский акт.

3 этап – 1985 (86) – 1993 гг.

1986 – подписывается Единый Европейский Акт – законодательная база единого внутреннего рынка.

программа формирования единого внутреннего рынка:

1) взаимное открытие национальных рынков, устранение всех сохраняющихся нетарифных ограничений и распространение открытости на все сферы экономики.

2) Унификация национальных налоговых систем;

3) Либерализация национальных рынков капиталов и услуг и правил их перемещения;

4) Признание сертификаций и нац. юридических актов;

5) Гармонизация нац. технич. норм и стандартов;

6) устранение препятствий для перемещения рабочей силы

7) Разработка единого законодательства в области учреждения и функционирования компаний, разработка Устава еврокомпании;

Сближение национального законодательства в области интеллектуальной и промышленной собственности;

Нормативная база создания Единого Внутреннего Рынка(gos-m02)

Еще статья 8 Римского договора 1957 года предусматривала создание Общего рынка к 1969 году. Однако там предусматривалось лишь более свободное перемещение факторов производства через границу. Концепция Единого внутреннего рынка подразумевает по существу ликвидацию границ. 
1985-
1). “Белая Книга” - план создания ЕВР (370 млн. человек, 15 стран) - 300 положений

устранение физических (границы) и технических (стандарты, документация) барьеров на пути товаров, услуг и факторов производства, нивелировка налогов

“Белая Книга” намечает очередность устранения различных барьеров

1986-
2). Единый Европейский Акт (ЕЕА)
Цель подписания: реализация программы создания ЕВР пошла быстро, поскольку были не только поставлены цели (“Белая книга”), но и предусмотрена система мер по ускорению процесса принятия решений (ЕЕА). Причем механизм согласования стал отличаться значительной гибкостью. Существенно увеличились полномочия и объем ответственности Сообщества.

в ЕЕА поставлена конкретная задача создания ЕВР к концу 1992 года

Почему к 1992году? Истекает 7-летний переходный период у Испании и Португалии - вступивших в ЕС в 1986 году и при этом наименее развитых

в ЕЕА обозначены контуры экономического и валютного союза 

Единый Европейский Акт был подписан 12 государствами в 1986 году и вступил в силу 1 июля 1987 года. Впервые вносились масштабные изменения в договоры об образовании Европейских Сообществ. Дебаты шли три года, в некоторых странах (Дания, Ирландия) понадобились референдумы.

Содержание ЕЕА:

Общие положения

Соединение экономического и политического сотрудничества

Отмечено, что долгосрочная цель - создание Европейского Союза

Изменения к Договорам о создании Европейских Сообществ

Новая система принятия решений (*)
Ставится задача создания единого внутреннего рынка (ЕВР) к концу 1992 году

Активизация валютного сотрудничества и усиление координации экономической политики

Специально оговаривается намерение форсировать НТ сотрудничество (**)
В сферу компетенции Европейских Сообществ включаются вопросы по защите окружающей среды

Сотрудничество в области внешней политики

Задача выработки и проведения общей ВП

Консультации Министров иностранных дел 4 раза в год

Координация подходов к экономической и политической безопасности

Общие положения о применении статей ЕЕА

Ход формирования Единого Внутреннего Рынка

1988-
Соглашение о безусловной либерализации РЦБ, валютных, финансовых и банковских 

операций, в т.ч. к третьим странам

1990-
Либерализация цен в ЕС

1993-
Объявление о создании ЕВР (план Жака Делора - с 1988 года)

К 1990-м гг. была полностью завершена подготовка программы Делора.

Основные положения:

1. Создание единого рынка со свободной конкуренцией.

2. Структурное выравнивание отсталых зон и регионов.

3. Координация экономической, бюджетной и налоговой политики (для сдерживания инфляции и стабилизации экономического роста).

4. Создание европейского валютного института.

5. Проведение единой валютной политики.

Этот план был положен в основу Маастрихтских соглашений.

Единый европейский акт (ЕЕА), подписанный уже двенад​цатью государствами-членами в Люксембурге и Гааге в фев​рале 1986 г., предусматривал создание к декабрю 1992 г. еди​ного внутреннего рынка со свободным движением товаров, услуг, капиталов и лиц. ЕЕА внес в учредительные договоры существенные дополнения, особенно в Договор о ЕЭС, вклю​чив в задачи этого Сообщества содействие экономическому и социальному сплочению стран-участниц, а также развитие сотрудничества в таких сферах как наука и технология, окру​жающая среда, внешняя политика и т.д. Были также внесены значительные изменения в процедуры принятия решений, в том числе расширен круг вопросов, по которым решения при​нимаются большинством голосов. Единый европейский акт вступил в силу с 1 июля 1987 г.

Пройдя длительную полосу испытаний, Сообщество всту​пило в середине 80-х годов в новый этап развития — заверше​ние формирования единого внутреннего рынка. В целях успешно​го решения этой задачи Комиссия ЕС подготовила подроб​ную программу практических действий, опубликованную в виде Белой книги в 1985 г. Она содержала около 300 конкрет​ных мероприятий, охватывавших все направления экономи​ческой политики, с указанием сроков их выполнения. Право​вой базой этого курса стал Единый европейский акт, подпи​санный государствами-членами в феврале 1986 г. и вступив​ший в силу с 1 июля 1987 г.

Понятие "единого внутреннего рынка" заменило собой прежнее поня​тие "общего рынка", фигурировавшее в Римском договоре и других доку​ментах ЕС в 50-е и 60-е годы. Теоретически оба понятия идентичны и вза​имозаменяемы. Практически же принятая программа завершения форми​рования единого внутреннего рынка имела своей целью доделать то, что не было сделано два десятилетия назад: во-первых, устранить все физичес​кие, технические, правовые и административные препятствия свободно​му движению товаров и. во-вторых, обеспечить свободное движение не только товаров, но также услуг, капиталов и лиц, в первую очередь тех, кто занимается трудовой и предпринимательской деятельностью.

Стратегия создания ЕВР заключалась в том, чтобы устра​нить три вида препятствий на пути свободного движения то​варов, лиц, услуг и капиталов — физические, технические и налоговые. Под первым видом барьеров подразумевались мно​гочисленные формальности и процедуры, такие как визовый режим и проверка паспортов при пересечении физическими лицами, в первую очередь гражданами стран-членов, межго​сударственных границ внутри ЕС. К техническим препятстви​ям были отнесены формальные процедуры, затруднявшие пересечение этих границ грузовым автомобильным транспор​том и трансграничные перемещения некоторых других видов услуг. Наконец, необходимо было сблизить налоговые систе​мы (особенно это касалось налога на добавленную стоимость и акцизов), с тем чтобы и в этом отношении поставить нало​гоплательщиков в равные условия конкуренции независимо от их принадлежности к тому или иному государству-члену.

За некоторыми исключениями, принятая программа была выполнена к намеченному сроку - 1 января 1993 г., хотя ре​ализация многих законодательных актов и решений ЕС потре​бовала более длительного времени. Тем не менее в целом со​здание единого внутреннего рынка в рамках Сообщества можно считать свершившимся делом.

7. Результаты западноевропейской интеграции в области свободы передвижения товаров.

8*??. Основные причины необходимости переходного этапа от общего к единому рынку ЕС.

Понятие "единого внутреннего рынка" заменило собой прежнее поня​тие "общего рынка", фигурировавшее в Римском договоре и других доку​ментах ЕС в 50-е и 60-е годы. Теоретически оба понятия идентичны и вза​имозаменяемы. Практически же принятая программа завершения форми​рования единого внутреннего рынка имела своей целью доделать то, что не было сделано два десятилетия назад: во-первых, устранить все физичес​кие, технические, правовые и административные препятствия свободно​му движению товаров и. во-вторых, обеспечить свободное движение не только товаров, но также услуг, капиталов и лиц, в первую очередь тех, кто занимается трудовой и предпринимательской деятельностью.


В договорах об учреждении ЕОУС (ст.1) и ЕЭС (ст.2 и 8) общий рынок рассматривался как экономическая основа этих Сообществ и важнейшая предпосылка их дальнейшего разви​тия, а его создание — как первоочередная цель. Во втором из названных договоров были указаны основные параметры об​щего рынка — устранение внутри ЕЭС всех таможенных сбо​ров и количественных ограничений на экспорт и импорт то​варов (ст.За) и устранение препятствий свободному движе​нию лиц, услуг и капиталов (ст.Зс). В последующих разделах Договора об учреждении ЕЭС устанавливался 12-летний срок перехода к общему рынку и уточнялись методы его создания (ст.8; разделы "Свободное движение товаров" и "Свободное движение лиц, услуг и капиталов"). Однако в течение указан​ного переходного периода свободное перемещение вводилось только для трудящихся (ст.48), а в отношении свободного движения услуг и капиталов сохранялись существенные ограничения.

Фактически к 1970 г., когда должен был закончиться пе​реходный период, задача создания общего рынка была реше​на лишь частично. Были устранены внутренние таможенные сборы и количественные ограничения, но сохранились слож​ные процедуры таможенного контроля и оформления товаров на государственных границах между странами, входящими в ЕЭС, а также множество иных ограничений, предусмотрен​ных национальными законодательствами и препятствовавших свободному движению товаров. Введение свободного движе​ния трудящихся началось в 1961 г., и к концу переходного периода в рамках ЕОУС и ЕЭС были приняты и введены в действие нормативные акты, предусматривавшие выравнива​ние трудовых и социальных прав граждан одного государства-члена, работавших по найму в любом другом государстве-чле​не, с гражданами последнего. Однако правовое выравнивание не было доведено до конца, поскольку, например, страны "шестерки" не пришли к согласию относительно взаимного признания дипломов и иных документов, удостоверяющих профессиональную квалификацию. Сохранились также суще​ственные ограничения на свободное движение услуг и капи​талов, обусловленные во многих случаях различиями в наци​ональных законодательствах и административной практике, разными позициями правительств, их нежеланием или не​способностью придти к взаимоприемлемым решениям в рам​ках всего Сообщества.

Таким образом, задача создания полновесного и эффек​тивно функционирующего общего рынка не была решена. Это не удалось сделать ни в благоприятных экономических усло​виях 60-х годов, ни — тем более — в следующем десятилетии, когда из-за резкого ухудшения хозяйственной конъюнктуры и усиления протекционистских тенденций под угрозой оказа​лись даже предшествующие успехи Сообщества, в том числе достигнутый уровень интеграции национальных рынков.

К завершению строительства общего рынка Сообщество вернулось лишь в середине 80-х годов. К этому времени усто​явшееся понятие "общий рынок" было заменено новым — единый внутренний рынок (ЕВР). В сущности, оба понятия равнозначны, т.к. в обоих случаях имеется в виду создание эффективно действующего интегрированного рынка в масш​табе ЕС, обеспечивающего свободное движение товаров, ус​луг, лиц и капиталов, а также полное равенство условий кон​куренции. Так что замена одного понятия другим вызвана, скорее всего, потребностью в более четком определении цели и сути новой программы действий и, возможно, желанием избавиться от весьма дискредитировавшего себя термина.

Программа завершения строительства единого внутренне​го рынка была изложена в Белой книге, подготовленной Ко​миссией и опубликованной в июне 1985 г., а ее принципы, главные направления и инструменты были зафиксированы в Едином европейском акте (ЕЕА).

9. Результаты западноевропейской интеграции в области свободы передвижения капиталов.

10*??. "Общий рынок" рабочей силы ЕС. Социальная хартия. Шенгенское соглашение. 

Введение свободного движе​ния трудящихся началось в 1961 г., и к концу переходного периода в рамках ЕОУС и ЕЭС были приняты и введены в действие нормативные акты, предусматривавшие выравнива​ние трудовых и социальных прав граждан одного государства-члена, работавших по найму в любом другом государстве-чле​не, с гражданами последнего. Однако правовое выравнивание к 1970 г. не было доведено до конца, поскольку, например, страны "шестерки" не пришли к согласию относительно взаимного признания дипломов и иных документов, удостоверяющих профессиональную квалификацию. Сохранились также суще​ственные ограничения на свободное движение услуг и капи​талов, обусловленные во многих случаях различиями в наци​ональных законодательствах и административной практике, разными позициями правительств, их нежеланием или не​способностью придти к взаимоприемлемым решениям в рам​ках всего Сообщества.

Для выполнения поставленных задач была переориентирова​на деятельность ЕСФ, он был нацелен на стимулирование воз​можностей занятости внутри Сообщества. Были предоставлены значительные средства для работы по двум приоритетным на​правлениям: помощь отсталым или находящимся в упадке ре​гионам и помощь наиболее уязвимым в период роста безработи​цы категориям трудящихся.

Шенгенские соглашения

Соглашение между правительствами Бельгии, Люксембур​га, Нидерландов, Федеративной Республики Германии и Французской Республики о постепенной отмене контроля на общих границах было подписано в замке Шенген (Люксем​бург) 14 июня 1985 г. Оно имело целью взаимное признание визы одного из государств Европейских сообществ на терри​тории других, постепенную отмену контроля на внутренних границах, установление режима свободного передвижения для всех граждан стран-участниц Соглашения, а также других го​сударств ЕС и третьих стран.

19 июня 1990 г. эти же государства подписали Конвенцию о применении Шенгенского соглашения, определяющую усло​вия реализации свободного передвижения. Конвенция получила неофициальное название — второе Шенгенское соглашение. В том же году Конвенцию подписала Италия, и 1991 г. — Испания и Португалия, а затем и Греция. Великобритания и Ирландия отказались участвовать в соглашениях, так как пожелали сохранить режим визового и пограничного контроля из опасения потерять возможность регулирования миграционных потоков. Право на свободное передвижение получили также граждане третьих стран при условии, что их пребывание на территории стран, участвующих в Соглашениях, про​длится не более трех месяцев, и они не будут заниматься про​фессиональной деятельностью. Шенгенские соглашения уста​новили также ответственность государств-членов за рассмот​рение заявлений о предоставлении политического убежища.

Отмену контроля на внутренних границах предполагалось сочетать с усилением полицейского контроля на внешних гра​ницах "шенгенских стран". С этой целью была учреждена Шенгенская информационная система — компьютерная сис​тема для обмена информацией между полицейскими ведом​ствами стран-участниц. Именно этот пункт Соглашений стал причиной задержки его реализации из-за технической слож​ности создания системы. В настоящее время центральный ком​пьютер находится в Страсбурге. В него стекается информация о разыскиваемых преступниках, пропавших без вести людях и т.д. Затем сведения передаются во все шенгенские страны.

Первоначально планировалось, что Шенгенские соглаше​ния начнут действовать в 1993 г., потом дата была перенесена на 1994 г., только после второй отсрочки они, наконец, всту​пили в силу 26 марта 1995 г. С 1 июля того же года были пол​ностью ликвидированы системы контроля на внутренних гра​ницах стран "семерки" (Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Франция, Германия, Испания и Португалия). Однако вскоре Франция восстановила границу со странами Бенилюкс, вы​разив таким образом свое несогласие с чрезмерно либераль​ной, по ее мнению, политикой Нидерландов в отношении наркотиков.

В конце 1996 г. Конвенцию к Соглашению подписали Да​ния, Финляндия и Швеция. После ее ратификации они ста​нут полноправными членами шенгенской группы. Тогда же Исландия и Норвегия, не входящие в ЕС, получили статус ассоциированных стран, что дает им возможность сохранить Паспортный союз скандинавских государств. С октября 1997 г. Италия, а с декабря и Австрия отменили пограничный контроль в аэропортах; в апреле 1998 г. Австрия открыла границы Германией и Италией.

Отсрочка выполнения Шенгенских соглашений странами, уже подписавшими их, объясняется необходимостью гармо​низировать их законодательства в области иммиграционной и визовой политики, организовать взаимодействие полицейских сил, наладить работу Шенгенской информационной систе​мы.

Действиями шенгенской группы руководит Исполнитель​ный комитет, который возглавляет поочередно представитель каждой из участвующих стран.

Шенгенские соглашения являются плодом межправитель​ственного сотрудничества и существуют пока параллельно с законодательством ЕС. Вместе с тем завершившаяся в июне 1997 г. Межправительственная конференция решила допол​нить Амстердамский договор Протоколом об интеграции "шен​генских правил" ("Schengen acquis", включающие Шенгенс​кое соглашение и Конвенцию, а также все постановления Исполкома шенгенской группы) в законодательство Евро​пейского Союза. В Протоколе оговаривается особая позиция Великобритании и Ирландии, которые не принадлежат к шенгенской группе. Тем не менее, этим странам разрешено присоединиться не ко всем, а лишь к отдельным статьям шенгенского законодательства. При этом они сохранили за собой право контроля на своих границах. Отдельный Протокол оп​ределяет особую позицию Дании, которая пока не собирает​ся отменять пограничный контроль, но, подобно Великобри​тании и Ирландии, желает сотрудничать с шенгенской груп​пой в ряде вопросов.

В соответствии с Протоколом, секретариат шенгенской группы вошел в состав Генерального секретариата Европейс​кого совета.

11. Результаты западноевропейской интеграции в области свободы передвижения услуг.

12*. Цели и принципы единой аграрной политики ЕС.

2. Разработка единой с.х. политики ЕС (ЕСП).

Аграрная интеграция – одно из основных направлений в ЕС. Цель – создания единого с.х. рынка. Сельское хоз-во в разных странах очень сильно отличается, выход – разработка ЕСП. Это положение и было зафиксировано в Римском договоре.

В мире существуют 2 типа поддержки сельского хозяйства:

I. Прямая система помощи фермерам ( фермерам выплачиваются субсидии прямо на стадии производства, внутренний рынок открыт)

II. Поддержка высоких внутренних цен в сочетании с защитой от внешней конкуренции
ЕС избрала второй вариант в 1958 году на конференции в Стрезе. Сейчас сельское хозяйство считается наиболее успешной отраслью с точки зрения интеграции.

3. Цели и принципы аграрной политики ЕС.

На начальном этапе ЕС удовлетворял 80 % всех своих потребностей в продовольствии. Сейчас – 120 %.

Цели аграрной политики ЕС:

I. Повышение продуктивности с.х.

II. гарантирование определенного уровня доходов фермерам

III. стабилизация внутреннего рынка

IV. облегчение снабжения потребителей продовольствием

V. умеренные цены на продовольствие

До 1962 года инструменты были не ясны. В 1962 году были сформулированы основные принципы с.х. политики ЕС:

1. Принцип единства рынка – продукция с.х. перемещается внутри ЕС на тех же условиях, что и на внутренних рынках государств – единые цены.

2. Предпочтение, отдаваемое сообществу – продукции, произведенной в ЕС, отдается предпочтение перед импортируемой продукцией.
Импортеров обязали платить импортный компенсационный сбор, который представляет собой разницу между внутренней и мировой ценой. В итоге – компании предпочитают свою продукцию, а не импортную.

При экспорте если мировая цена выше, то экспортер платит экспортную пошлину (также разница в ценах). Однако эта ситуация маловероятна, поскольку мировые цены как правило ниже внутриевропейских. 

Экспортеру выплачивается разница, если мировая цена меньше внутренней (экспортная субсидия).

3. Принцип финансовой солидарности.
– осуществляется через Европейский Фонд Сельскохозяйственной Ориентации и Гарантии

– означает, что все страны ЕЭС совместно отвечают за финансовые последствия ЕСП.

4. (появился в конце 70-х) Принцип совместной ответственности – означает вклад фермеров в финансовые издержки ЕСП (плата за излишки с.х. продукции – они появились именно в конце 70-х).

Необходимость ЕСП:
1. Сельское хозяйство зависит от многих факторов, не поддающихся влиянию человека;

2. Спрос на с/х продукцию носит ярко выраженный социальный и политический характер. Каждое государство стремится к самообеспеченности продуктами питания.

3. Политика вмешательства в с/х определяется различиями в уровне развития стран-участниц.

Цели и принципы аграрной политики ЕС (зафиксированы в Римском договоре): а) повышение продуктивности с/х; б) гарантирование определенного уровня жизни фермерам; в) стабилизация внутреннего рынка; д) обеспечение снабжения населения продовольствием; е) умеренные цены на него.

ЕСП предусматривает использование единых закупочных цен и инструментов их регулирования, совместное финансирование мероприятий по регулированию рынка, защиту от конкуренции извне.

4 принципа ЕСП:
1) единство рынка (единые цены во всем Сообществе, отмена квот и ограничений на перемещение с/х продукции внутри Сообщества);

2) предпочтение, отдаваемое Сообществу (этот принцип применяется для защиты от дешевого И-та, реализуется через Э-тные и И-тные мероприятия, продукция третьих стран облагается компенсационным сбором, т.о. попадая на рынок ЕС по ценам не ниже цен ЕС; если мировые цены ниже цен ЕС, фермерам возмещается разница, т.о. стимулируется продажа с/х продукции ЕС на мировом рынке);

3) финансовая солидарность (страны ЕС вместе отвечают за последствия ЕСП);

4) совместная ответственность.
Общая сельскохозяйственная политика (ОСХП) относит​ся к наиболее разработанным направлениям политики ЕС. В Договоре об учреждении ЕЭС ей посвящен специальный раз​дел "Сельское хозяйство" (ст.38-47). Согласно ст.39 Догово​ра, в цели ОСХП входило повышение производительности труда в сельском хозяйстве, поддержание достойного уровня жизни сельского населения, обеспечение потребителя сельс​кохозяйственной продукцией по разумным ценам. ОСХП была направлена на защиту и производителей и потребителей. Со вре​мени вступления в силу Римского договора (1 января 1958 г.) общая аграрная политика стала одним из краеугольных кам​ней европейской интеграции. В силу большого разнообразия природных условий, сезонного характера деятельности и раз​ных способов ее организации введение свободного движения сельскохозяйственной продукции было невозможно без ряда защитных мер.

Фактически осуществление общей аграрной политики на​чалось в 1962 г. В ее основу были положены следующие прин​ципы: организация сельскохозяйственного рынка, установ​ление единых цен на большинство видов продукции сельско​го хозяйства, высокая степень защиты внутреннего аграрного рынка и регулирования цен, обеспечение занятым в аграр​ном секторе уровня жизни, сопоставимого с уровнем жизни занятых в других секторах хозяйства.

 Мероприятия аграрной политики финансировались через Европейский фонд поддер​жки и гарантий сельского хозяйства (ФЕОГА), который на​чал действовать с 1 июля 1964 г. Фонд состоит из двух подраз​делений 

– Секции поддержки и гарантий, финансирующей систему регулирования цен и поддержания уровня фермер​ских доходов, и 

– Секции ориентации сельского хозяйства, фи​нансирующей структурную политику в этом секторе. 

В первые годы почти все мероприятия ОСХП были связаны с создани​ем общего аграрного рынка и стабилизации сельскохозяйствен​ных цен; поэтому финансирование шло по Секции поддерж​ки и гарантий. О значении ОСХП свидетельствует тот факт, что в 60-е годы на ее долю приходилось до 90% всего бюджета Сообществ, в 70-е - 70-75%; примерно 90% всех расходов ФЕОГА шло через Секцию поддержки и гарантий.

13*. Механизмы регулирования аграрного рынка ЕС.

4. Механизмы регулирования рынка.

Европейская комиссия определяет генеральные направления аграрной политики. Ее реализацией занимается совет ЕС. Его решения обязательны для всех стран-членов. Существует целый ряд инструментов.

Главные инструменты аграрной политики ЕС:

I. единые цены

II. система интервенций (вмешательства)

III. импортные компенсационные сборы

IV. экспортные субсидии

Всего ЕСП регулирует 22 товарных рынка (95 % всей аграрной продукции, производимой в ЕС). К с.х. продукции относится продукция земледелия, животноводства, рыболовства, а также продукция первоначальной переработки, непосредственно относящаяся к этим видам продукции.

Главное – система единых цен. Под нее попадает более 70 % всей с.х. продукции ЕС. 

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -  минимальная импортная цена
———————––––––––––––––– базисная цена
{цены колеблются в этих пределах}

––––––––––––––––––––––––––––– цена вмешательства

––––––––––––––––––––––––––––– мировая цена
1) Базисная цена (контрольная, ориентировочная) – это цена, которая не гарантируется ЕС, но выполняет контрольную функцию. Ежегодно устанавливается ЕС для каждого товара как ориентир. Это максимальная цена, которую ЕС старается обеспечит производителям. 

2) Цена вмешательства – минимальные закупочные цены, поддерживаемые и гарантируемые ЕС (на несколько процентов ниже базисной цены). Именно с их помощью осуществляется регулирование с.х. рынка.

3) Минимальные импортные цены – это те цены, на которые ориентируется ЕС при взимании импортных компенсационных сборов (выше них импорт не производится). Устанавливаются либо на уровне базисных, либо чуть выше.

Первоначально внутренние цены были в 3-5 раз выше среднемировых. 

Примерно 25 % производимой продукции попадает под менее жесткую систему защиты – только защита от внешней конкуренции, без жестких внутренних цен.

Примерно 2,5 % продукции попадает под систему субсидирования на стадии производства (табак, оливковые и др.)

Механизмы регулирования с/х рынка: а) механизм цен; б) операции по скупке продукции; в) стандарты качества.

Цели Единой структурной политики в области с/х: а) внедрение технического прогресса; б) модернизация фермерских хозяйств; в) совершенствование производства; г) улучшение переработки и сбыта с/х продукции.

14*. Итоги действия единой сельскохозяйственной политики ЕС.

5. Некоторые итоги проведения ЕСП.

Большинство целей ЕСП были достигнуты. Был сформирован агропромышленный комплекс – комплекс из 10 млн. фермерских хозяйств, которые стали одними из самых эффективных в мире.

Итоги по целям:

1) Рост продуктивности с.х. составил 4-5 % в год. В течение жизни одного поколения стало производиться в 2-3 раза больше продукции при в 2-3 раза меньшем с.х. населении и во много раз меньшими с.х. угодьями. 

2) В 70-80 гг. доходы фермеров даже сокращались – цель не достигнута.
3) Колебания цен были незначительными – цель достигнута.

4) Достигнут очень высокий уровень самообеспеченности основными продуктами питания.

5) Розничные цены в ЕС высоки – цель не достигнута.

Итоги ЕСП: ЕСП создала для стран-участниц исключительно благоприятные условия. Она способствовала интеграции стран и формированию единого АПК. 10 млн. фермерских хозяйств ЕС являются одними из самых продуктивных в мире. Наблюдался устойчивый рост с/х производства, выросло производство на душу населения, была повышена самообеспеченность продуктами питания (по некоторым продуктам она превышает 100%). Рост продуктивности с/х составил 4-5% в год, что превысило рост продуктивности для экономики ЕС в целом.


15*. Внутренние и международные проблемы аграрной политики ЕС.

6. Проблемы ЕСП.

По мнению многих экспертов, эффективность ЕСП (соотношение результатов и издержек) была невысокой. Главные проблемы:

– цены внутри ЕС значительно превышали мировые (так как цены устанавливались по издержкам самой дорогой страны)

– рост излишков продукции (особенно сухое молоко и масло)

– проблема постоянно увеличения финансовых расходов (очень дорогостоящая политика)

(до 70 % всего бюджета ЕС в 70-е гг. уходило на нужды ЕСП. Почти все эти деньги шли на поддержание цен)

– значительное перераспределение доходов внутри ЕС: от потребителей в одних странах к производителям в других.

– экологические проблемы из-за чрезмерной эксплуатации почв.

ЕС вышел на 2 место в мире после США по экспорту с.х. продукции, что явилось результатом ЕСП. ЕС – 1 место в мире по экспорту мясных и молочных продуктов, также ЕС является экспортером пшеницы.

Обвинения в адрес ЕС:

I. использование протекционизма для защиты фермеров;

II. дестабилизация мирового рынка.

На уругвайском раунда ГАТТ было впервые подписано соглашение по торговле с.х. продукцией.

Недостатки ЕСП: 1) внутренние цены ЕС значительно превышают уровень мировых цен; 2) наблюдается постоянное увеличение финансовых расходов; 3) значительное перераспределение расходов внутри Сообщества от потребителей в одних странах к производителям в других; 4) нарастание излишков некоторых видов продукции (сухого молока и масла), проблема их сбыта; 5) ЕС превратился из нетто-И-тера в нетто-Э-тера (1 место в мире по Э-ту мясных и молочных продуктов, с 1974 г. нетто-Э-тер пшеницы) в р-тате политики, а не рыночных изменений.

ЕС обвиняется в использовании протекционизма, полагают, что ЕС способствует дестабилизации мирового рынка, продавая излишки с/х продукции по субсидированным ценам, что разоряет фермерские хозяйства за пределами группировки.

В 1981 г. в докладе Комиссии главам государств и/или пра​вительств ЕС результаты, достигнутые ОСХП за 20 лет, были оценены как весьма позитивные. Сообщество добилось само​обеспечения сельскохозяйственной продукцией. Вместе с тем выявились и недостатки этой политики. К тому же, ситуация в сельском хозяйстве государств-членов существенно изме​нилась. Поддержание высоких цен внутри ЕС привело со вре​менем к перепроизводству некоторых сельскохозяйственных продуктов (молоко, масло, говядина и т.д.) что потребовало значительных дополнительных расходов на складирование излишней продукции. Перепроизводство и накопление запа​сов было обусловлено также технологическим прогрессом, который привел к значительному увеличению урожаев и про​дукции животноводства. Все это, вместе с постепенным из​менением потребительских вкусов (в частности, падением спроса на красное мясо), подрывало равновесие между спро​сом и предложением. Росло финансовое бремя ОСХП; при этом оборотной стороной чрезмерных расходов на поддержа​ние цен и хранение излишков было явно недостаточное фи​нансирование мероприятий, способствовавших улучшению структуры сельского хозяйства, повышению его техническо​го уровня и эффективности.

Помимо всего сказанного, приходилось считаться с тем, что в ходе многосторонних переговоров по вопросам мировой торговли, проходивших в рамках ГАТТ, политика аграрного протекционизма, которую проводило ЕС, подвергалась ост​рой критике со стороны США и других стран-экспортеров сельскохозяйственной продукции.

16*. Причины и проблемы реформы единой сельскохозяйственной политики ЕС.

7. Вопросы реформы ЕСП.

Было 3 серьезных попытки реформ ЕСП

I. 1979 год – усилия по перекладыванию части налога на фермеров с помощью специальных налогов на производителей молока и снижения цен.

II. Начало 80-х – сокращение производства путем понижения цен на основные продукты питания (зерно, молоко, мясо). Т.н. гарантированный порог производства для ряда товаров (1983) – тот предел производства, до которого фермерам гарантируются закупочные цены.

III. начало 90-х – задача повышения конкурентоспособности с.х. путем в первую очередь снижения цен. Снижение производства до уровня спроса и выборочное стимулирование доходов фермеров.

IV. начало 2000 г – задача повышения конкурентоспособности через снижение цен до мирового уровня (постепенное). Постепенный переход от системы поддержания цен к системе поддержания доходов фермеров.

1981 г. - план КЕС “Рекомендации европейскому с/х”, в котором предусматривалось сокращение производства путем понижение цен. ЕС признал необходимость структурных изменений ЕСП, в первую очередь в отношении рынков молочных продуктов, зерновых и говядины (на эти 3 сектора приходится 50% с/х производства ЕС). На основе этих рекомендаций с 1983 г. стал применяться “гарантированный порог производства” для ряда товаров, т.е. установлен предельный уровень производства, до которого фермерам гарантируются закупочные цены. В случае превышения этого уровня в зависимости от виды с/х продукции на следующий с/х сезон либо: а) снижались базисные цены и цены вмешательства; б) ограничивалась помощь по регулированию рынка; в) производители выплачивали налог для сбыта излишков; г) применялись квоты на производство.

Итоги реформы 1983-1986 гг.: 1) произошло снижение применения ценового регулирования; 2) совместная ответственность продуцентов - вследствие введения гарантированных порогов производства - была расширена; 3) ужесточение стандартов качества с/х продукции.

Основные цели реформы 1992 г (принята Советом Министров ЕС): а) сохранение позиций ЕС как основного производителя и Э-тера с/х продукции за счет повышения конкурентоспособности на внутреннем и внешнем рынках; б) сокращение производства до уровня, соответствующего внутреннему спросу; в) избирательная целенаправленная поддержка доходов фермеров; г) поддержка фермеров, остающихся на своей земле; д) защита окружающей среды.

В 1984 г. Совет одобрил пакет мер по реформированию аг​рарной политики Сообщества. Реформа предусматривала:

- установление фиксированного предела перепроизводства, по достижении которого фермер переставал получать гаран​тированную цену за продукцию (под действие этой нормы подпадала почти треть сельскохозяйственной продукции);

- переход к новой ценовой политике, учитывающей ре​альное состояние рынка сельскохозяйственной продукции и ориентированной на сдерживание роста перепроизводства;

- сокращение импорта продуктов сельского хозяйства из третьих стран.

Сообщество постепенно отходит от политики гарантиро​ванных цен и аграрного протекционизма и переходит к поли​тике структурной и технологической перестройки сельского хозяйства Резко возрастает роль Секции ориентации в ФЕОГА.

С 1988 г. после реформы Структурных фондов расходы на ОСХП координируются с расходами ЕФРР и Европейского социального фонда (ЕСФ). Сельскохозяйственные регионы по​лучают помощь через Структурные фонды по направлению 1 (стимулирование развития и структурное приспособление ре​гионов, отстающих в развитии), направлению 56 (стимули​рование развития сельских территорий) и направлению 5а (приспособление производственных и перерабатывающих структур в сельском хозяйстве и лесной промышленности).

Тем не менее расходы на ОСХП продолжали расти: с 1 млрд. ЭКЮ во второй половине 60-х годов до 26 млрд. в 1988 г. и почти 41 млрд. в 1995 г. К 1991 г. руководящие органы ЕС, в первую очередь Комиссия, были вынуждены признать, что ОСХП не справляется со своими задачами.

Радикальная реформа ОСХП была начата в 1992 г. и про​должается по сей день. ОСХП должна лечь в основу общей стратегии развития аграрных регионов Союза. На достижение этой цели направлены мероприятия, призванные повысить конкурентоспособность фермеров на территории ЕС и за ру​бежом, привести производство в соответствие с требования​ми рынка, поддержать наиболее нуждающихся фермеров, за​щитить и поднять качество окружающей среды. Центральным элементом реформы стало снижение цен на основные про​дукты, что стимулировало выведение излишней земли из обо​рота; при этом фермерам компенсировался недополученный доход. Земли, выведенные из сельскохозяйственного оборота, могут использоваться для различных целей, например, для производства биологического топлива. Таким образом, проис​ходит сдвиг от системы поддержки цен к системе поддержки определенного дохода фермеров. Реформа предусматривает так​же развитие более "экологических" типов сельского хозяйства (без пестицидов) и реализацию программ облесения земель.

Согласно подсчетам экспертов, полное осуществление реформы позволит сэкономить около 12 млрд.ЭКЮ в год. Кроме того, произойдет переориентация расходов: они будут направлены на прямую поддержку фермеров, а не на хране​ние излишков и субсидирование экспорта. В свою очередь, поддержка фермеров будет способствовать сохранению и ук​реплению жизнеспособных хозяйств (в последние годы число ферм в ЕС сокращалось в среднем на 3% в год). Отметим, что доля расходов Секции поддержки и гарантий ФЕОГА в бюд​жете ЕС уменьшилась с 64,2% в 1988 г. до 50,5 % в 1996 г.

17*. Основные предпосылки подписания Маастрихтского Соглашения.

Современный этап в развитии европейской интеграции имеет следующие особенности:
Создание в рамках ЕС единого внутреннего рынка, превосходящего по своим масштабам рынки любых других развитых секторов мировой экономики;

Формирование в рамках ЕС валютного и экономического союза с единой валютой и Центральным Банком;
Превращение региона в мощный технологический и научно-технический центр мирового хозяйства на основе реализации ряда многосторонних мероприятий в рамках концепции “технологическая Европа”;
Достижение странами-участницами ЕС высокой степени политической общности в рамках созданного ими политического союза с совместной внешней политикой и политикой в сфере безопасности и обороны;
Расширение численного состава ЕС за счет новых стран-участниц и интеграции их хозяйств в европейскую экономическую систему.
Смысл создания Единого Внутреннего Рынка (ЕВР)

Главная задача европейской интеграции вообще - повышение конкурентоспособности европейской продукции.

Для этого - снижение издержек производства за счет эффекта масштаба.

Для этого - создание “пространства без внутренних границ, на котором обеспечивается свободное движение товаров, капиталов, услуг и гражданских лиц” (определение ЕВР согласно ЕЕА).

Так, создание ЕВР обеспечит в наукоемких отраслях (аэрокосмическая промышленность, робототехника) снижение цен производства в среднем на 6%, что должно привести в среднесрочной перспективе в увеличении ВНП, а также темпов роста до 4%.
ЕС в 90-е годы: развитие интеграции "вглубь" и "вширь"

Стратегия развития ЕС в 90-е годы исходит из учета трех основных фактов.

Во-первых, после завершения строительства единого внут​реннего рынка Сообщество достигло такого уровня, когда очередной практической задачей стал переход к экономичес​кому, валютному и политическому союзу.

Во-вторых, фундаментальные перемены в странах Цент​ральной и Восточной Европы, а также в новых независимых государствах, возникших вместо СССР, не только потребова​ли дальнейшего укрепления Сообщества и его содействия проводимым ими реформам, но и открыли новые перспекти​вы б развитии европейской интеграции.

В-третьих, необходимость дальнейшей консолидации ЕС продиктована также состоянием мировой экономики, обостре​нием глобальных проблем, стоящих перед человечеством, и за​дачами укрепления мирового правопорядка, урегулирования военных конфликтов в "горячих" регионах, обеспечения всеоб​щей безопасности.

Принимая во внимание все эти обстоятельства, Сообще​ство поставило перед собой сложнейшую задачу одновремен​ного углубления и расширения европейской интеграции.

Цели и программа развития интеграции "вглубь" были сформулированы в Маастрихтском договоре о Европейском Союзе, подписанном, как уже отмечалось, 7 февраля 1992 г. Договор вступил в силу 1 ноября 1993 г., дав Сообществу новое название — Европейский Союз. Маастрихтский договор нацелен прежде всего на создание Экономического и валют​ного союза (ЭВС), с расчетом на то, что эта задача будет решена к концу 90-х годов. Два государства — Великобрита​ния и Дания — зарезервировали за собой право решить воп​рос об участии в ЭВС позже. Кроме того, в цели Маастрихт​ского договора входило формирование "Европы граждан" и существенное расширение сферы политического сотрудниче​ства на уровне Союза. Конкретно предусматривалось:

• единое европейское гражданство — все граждане госу​дарств-членов приобретают гражданство ЕС (имеется пе​речень соответствующих прав);

• политический союз — общая внешняя политика и политика безопасности, повыше​ние роли Европарламента, общая политика в области внутренних дел и правосудия;

• экономический и валютный союз (ЭВС).

положения, которые предусматривали бы реформу всей системы институтов ЕС, сложившейся в 60-е годы и уже не соответствовавшей ни удвоенному составу уча​стников (12 вместо 6), ни гораздо более сложным задачам, которые было намечено решить в 90-е годы и в начале следу​ющего столетия. Однако разработать реформу не удалось из-за острых разногласий между сторонниками и противниками дальнейшего расширения полномочий органов ЕС и перехода от единогласия к принятию решений большинством голосов.

К середине 80-х годов в силу различных причин как внутри-есовского пространства, так и внешних, в Западной Европе ясно осознали, что без принятия новых решительных мер политиче​ского характера не будет нужных темпов по созданию единого рынка.

Так, было констатировано, что определенные усилия, прини​мавшиеся в Евросообществе по строительству единого рынка, в 70-е годы оказались недостаточными и этот период был даже на​зван “потерянным для европейской интеграции десятилетием”.

Кроме того, по экономике ЕС больно ударили энергетиче​ский кризис 1973 г. и крах Бреттон-Вудсской системы. На раз​витии интеграционных процессов сказался и глубокий экономи​ческий кризис в мировой экономике в целом в 1974—1975 гг. Экономисты ЕС столкнулись с не вполне изученным феноме​ном — кризисный спад в интеграционной зоне стал более за​тяжным и глубоким, чем в неинтегрированной экономике. Ве​роятно, это закономерное явление. В результате интеграцион​ных процессов в странах ЕС усилилась синхронизация цикличе​ского развития. В принципе в условиях падения спроса внутри страны можно увеличить экспорт и тем самым сгладить послед​ствия. Экспортный клапан в ЕС, однако, не сработал. Отмечено, что в 1971—1983 гг. в условиях не совсем благоприятной конъ​юнктуры объем ВВП в реальном исчислении в ЕС в среднем увеличивался на 2,3% в год, в других странах Западной Европы — в среднем на 2,6% [I].

В 1982 г. четвертьвековой юбилей подписания Римских дого​воров пришелся на третий год экономического спада. Прави​тельства стран-членов были больше озабочены национальными проблемами и меньше времени уделяли развитию европейского процесса. КЕС представила 80 предложений, направленных на улучшение внутриевропейских процессов, особенно в области торговли и промышленности. В начале 1983 г. КЕС представила свои предложения по механизму будущего финансирования Со​обществ, оформив их в виде так называемой “Зеленой книги”. В 1984 г. была принята программа “Эсприт” — Европейская стратегическая программа исследования и развития в области ин​формационных технологий.

18*. Критерии конвергенции, установленные Маастрихтским соглашением.

3. Европейский валютный союз

ЭВС получил свое закрепление в Маахстрихтских соглашениях – “О создании ЭВС” и “О создании ЗСТ между ЕС и ЕАСТ”.
Эти соглашения закрепили формирование плана создания этого союза (примерно – план Вернера) рассчитанный на 3 этапа. Новая идея – вопрос о том, что введение единой валюты возможно только на основе достижения согласованных макроэкономических показателях.

Таким образом, страны установили критерии конвергенции – показатели, на основании которых должно происходить сближение систем:

1. Каждая страна должна иметь уровень инфляции, отличающийся не более чем на 1,5 процентных пункта от уровня среднего для трех стран с наименьшей инфляцией (то есть при среднем уровне 3-х стран допускается темп инфляции от 3 до 4,5 процента в год); 

2. Дефицит бюджета – не более 3 процентов ВВП;

3. Совокупный госдолг – не более 60 процентов от ВВП;

4. Уровень процентной ставки должен отличаться не более, чем на 2 процентных пункта от среднего уровня для стран с наименьшей инфляцией.

5. участие в системе совместного регулирования валютных курсов не менее двух лет без девальвации

Для участия в евро страны члены должны отвечать критериям конвергенции, определенный Маастрихтом: уровень инфляции не привышающий более чем на 1,5 процентных пункта средний показатель для трех стран с наиб. низкими темпами; иметь деф. бюджета, не превыш 3% ВВП, а госдолг - не боле 60%; % ставоки не должны более чем на 2 % пункта превышать уровень, средний для трех стран с наиб. низкими темпами инфл; участвовать в системе совместного колебания вал.курсов не менее двух лет.

В 1993 году критериям соответствовали лишь Ирландия и Люксембург. В Германии - возрастание бюдж. дефицита из-за объед. страны, во Франции, Дании в Велик - следствие ослабления фин. дисциплины, вызванного стремлнием противодействовать наступающему спаду.

МВФ в прогнозе на 97 год говорит о том, что Германия, Франция, италия завершили год с деф.бюдж 3,1-3,2%, не выполняют критерии. В группу для вступления в ЕВС - Германия, Франция, Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Австрия, Ирландия, Финляндия, Италия.

Политика конвергенции

Для проведения странами ЕС единой экономической по​литики планируется, что все они будут ежегодно представ​лять Комиссии национальные программы, в которых уста​навливаются важнейшие макроэкономические параметры на среднесрочную перспективу.

Согласно Договору о Европейском Союзе (CT.109J) и при​лагаемым к нему Протоколам, ввести единую валюту могут лишь те государства, которые выполняют необходимые усло​вия, так называемые критерии конвергенции:

- темпы инфляции не должны превышать более чем на 1,5 процентных пункта средний аналогичный показатель в трех странах с наименьшим ростом цен;

- процентные ставки по долгосрочным кредитам не долж​ны превышать более чем на 2 процентных пункта соответ​ствующий средний показатель для трех стран с наименьшим ростом цен;

- дефицит государственного бюджета не должен быть бо​лее 3% ВВП;

- государственный долг не должен быть более 60% ВВП;

- в течение двух лет валюта не должна девальвироваться и ее обменный курс не должен выходить за пределы колебаний обменных курсов, установленные в рамках Европейской ва​лютной системы.

В случае, если страна, уже участвующая в валютном со​юзе, нарушит норматив бюджетного дефицита, к ней могут быть применены штрафные санкции. Данное правило закреп​лено Пактом стабильности и роста.

Идея Пакта стабильности и роста была выдвинута Германией в конце 1995 г. с целью предотвратить возможные нарушения бюджетной дисциплины внутри валютного союза, которые могли бы подорвать по​зиции единой валюты После длительных дискуссии сессия Европейс​кого совета в Амстердаме (июнь 1997 г) приняла упомянутый Пакт. Фактически он состоит из трех документов резолюции Европейского совета и двух регламентов Совета ЕС — об усилении контроля за состоя​нием государственных бюджетов и о процедуре предотвращения сверх​нормативного бюджетного дефицита Первый регламент вступил в силу с 1 июля 1998 г., второй вступает с 1 января 1999 г Участники валютного союза обязуются сводить государ​ственный бюджет с положительным или нулевым сальдо. При возникновении дефицита, он не может превышать 3% ВВП. Нарушив это правило, страна должна исправить положение в течение года. В противном случае ее обяжут создать беспро​центный депозит в размере до 0,5% ВВП, который через два года может быть обращен в безвозвратный штраф.

19*. Основные этапы создания экономического и валютного союза ЕС.

3. Экономический и валютный союз

ЭВС получил свое закрепление в Маахстрихтских соглашениях – “О создании ЭВС” и “О создании ЗСТ между ЕС и ЕАСТ”.
Эти соглашения закрепили формирование плана создания этого союза (примерно – план Вернера) рассчитанный на 3 этапа. Новая идея – вопрос о том, что введение единой валюты возможно только на основе достижения согласованных макроэкономических показателях.

Таким образом, страны установили критерии конвергенции – показатели, на основании которых должно происходить сближение систем:

1. Каждая страна должна иметь уровень инфляции, отличающийся не более чем на 1,5 процентных пункта от уровня среднего для трех стран с наименьшей инфляцией (то есть при среднем уровне 3-х стран допускается темп инфляции от 3 до 4,5 процента в год); 

2. Дефицит бюджета – не более 3 процентов ВВП;

3. Совокупный госдолг – не более 60 процентов от ВВП;

4. Уровень процентной ставки должен отличаться не более, чем на 2 процентных пункта от среднего уровня для стран с наименьшей инфляцией.

5. участие в системе совместного регулирования валютных курсов не менее двух лет без девальвации

Для достижения поставленных целей выделено 3 этапа:

1) 1991 – 1994 гг:

– завершение формирования единого рынка;

– устранение препятствий на пути движения капиталов в ЕС;

– согласование и сближение экономических политик (на основе пяти критериев)

2) 1994 – 1999 гг:

– создание европейского валютного института во Франкфурте-на-Майне;

– переименование Экю в Евро;

1995 год – вступление трех стран, не отвечающих критерию № 5 (его отменили)

– пакт стабильности
необходимо не соблюдать критерии, а двигаться к ним

1997 год – перенос введения единой валюты на 1999 год (первоначально планировалось сделать это в 1996 году)

1998 год – отчетный год – необходимо было определить список стран, удовлетворяющих критериям, которые войдут в ЭВС.

а) все, кроме Греции, справились с инфляцией;

б) по бюджетному дефициту все укладываются;

в) по процентным ставкам – все, кроме Греции

г) по госдолгу: Италия – 118 %; Бельгия – 118 %; Греция – 107 %, Люксембург – 7,7 %.

Все, кроме ВБ (патриотизм), Греции (не отвечает критериям), Дании и Швеции (колеблются)

Европейский валютный Союз – 11 стран из 15.

На сегодня существую ЕЦБ – обладает функциями национального центрального банка: осуществляет плановую эмиссию (устанавливает сколько денег должно быть эмитировано), а физическую эмиссию осуществляют национальные ЦБ.

В евро переведены все активы и пассивы.

Третий этап (1 января 1999 г. - 30 июня 2002 г.).

1.01.2002 года – введение наличного евро. Около ? года – двойное хождение, а потом национальные валюты меняются только на евро. Курсы фиксируются на 31.12.98

Новый этап в развитии интеграции в ЕС, проблемы создания экономического и валютного союза в рамках ЕС

Задача сложная, поэтому было разраб 3 этапа. 1)90-94г одновр с созд своб передвиж капитала происх сближение эк-к стран для подготовки к ЕВС - \ инфляции и бюдж деф. Особ важно это для слабых стран типа Португалии и Греции 2) создание временного Европ вал института- разраб и шлифовка правил для создания из нац ЦБ общ системы и для перех на единую валюту (состав - главы ЦБ) + координация советом ЕС политики отдельных стран 3) Страны, отвечающие критериям конвергенции, начнут третий этап (1.01.1999), ост смогут присоедин позже Будет создан Европейский ЦБ, и ликвидирован Европ вал институт, права прав-в отд стран будут урезаны. При решении вопр о перех к 3 этапу вал и эк союза ФРГ настояла на введ жестких критериев готовности стран: 1) инфляция, не более чем на 1,5% выше самых стаб стран, размеры бюджетного дефиц должны сост не более 3% ВВП данной страны;3) уровень проц ставок по долг кредитам может быть выше уровня трех самых низких ставок в странах-членах ЕС не более чем на 2%. 4) колеб обменных курсов нац валют (при отсутствии их девальв в предш два года) допускаются в пределах, установл для евр вал системы ((2,25%). 5)Госдолг не более 60% ВВП 

На волне этих успехов Европейские сообщества приняли в 1971 г. программу перехода к экономическому и валютному союзу (так называемый "план Вернера", по имени руководи​теля проекта премьер-министра Люксембурга Пьера Вернера). Строительство валютного союза было рассчитано на 10 лет, до 1980 г. За это время участники союза должны были в три этапа осуществить следующие меры:

- ввести полную взаимную обратимость валют;

- обеспечить свободу передвижения капиталов;

- объединить все официальные золотовалютные резервы и создать Фонд валютного сотрудничества, который поддер​живал бы паритеты валют, следил за равновесием платежных балансов и координировал денежно-кредитную политику стран-участниц,

- твердо зафиксировать обменные курсы и, возможно, перейти к единой валюте. Однако план создания ЭВС потерпел полную неудачу (кризис и т.д.).

В 1989 г. было принято важнейшее решение — о переходе от единого внутреннего рынка к экономическому, валютному и политическому союзу. ЕС вернулось к той цели, которую оно поставило перед собой и попыталось достигнуть два десятиле​тия назад.

В июне 1988 г. Сессия Европейского совета в Ганновере учредила комиссию, которой было поручено подготовить пред​ложения о создании Экономического и валютного союза. В апреле 1989 г. был представлен итоговый документ, получив​ший неофициальное название доклад Делора (по имени воз​главившего группу председателя Европейской комиссии).

Авторы проекта предлагали полностью либерализовать движение капиталов внутри ЕС, объединить финансовые рын​ки государств-членов, достичь полной и необратимой кон​вертируемости национальных валют, жестко зафиксировать обменные курсы и свести к нулю существующие пределы ко​лебаний, а потом, возможно, заменить национальные денеж​ные единицы на единую европейскую валюту. Планировалось также создать Европейский центральный банк (ЕЦБ) и выра​ботать правила контроля за состоянием государственных фи​нансов государств-членов. С 1 июля 1990 г. Сообщества факти​чески приступили к реализации программы. Формально же она была санкционирована Договором о Европейском Союзе (Маастрихтским).

Маастрихтский договор официально провозгласил цель создать в рамках ЕС Экономический и валютный союз (ЭВС). Он предполагает проведение государствами-членами общей экономической и валютной политики и введение единой ва​люты. Для проведения общей валютной политики создается Европейская система централь​ных банков (ЕСЦБ), состоящая из ЕЦБ и национальных цен​тральных банков

График построения ЭВС

Строительство ЭВС рассчитано на три этапа. Их сроки были оговорены Маастрихтским договором и уточнены на Мадридс​кой сессии Европейского совета в декабре 1995 г., тогда же было принято решение назвать единую валюту не ЭКЮ, а евро.

Первый этап (1 июля 1990 г. — 31 декабря 1993 г.). В этот период было завершено формирование единого внутреннего рынка, разработаны меры, направленные на сближение ряда макроэкономических показателей государств-членов, и про​ведена либерализация движения капиталов внутри ЕС.

Второй этап (1 января 1994 г. — 31 декабря 1998 г.) рассчи​тан на подготовку институциональной, административной и юридической базы валютного союза. Для этого разработаны правила функционирования ЕСЦБ и методы координации экономической политики государств-членов, создан Европей​ский валютный институт (г.Франкфурт-на-Майне, Германия), который занимается всеми вопросами формирования валют​ного союза вплоть до начала третьего этапа.

Третий этап (1 января 1999 г. - 30 июня 2002 г.). Его целью является введение единой европейской валюты — евро, кото​рая постепенно заменит национальные денежные знаки. Этот переход будет осуществлен в три фазы.

Фаза А (весна 1998 г. — 31 декабря 1998 г.) хронологичес​ки совпадает с концом второго этапа, но по смыслу является частью третьего.

25 марта 1998 г. Европейский валютный институт и Евро​пейская комиссия представили Совету ЕС доклады о резуль​татах процесса конвергенции. 2 мая сессия Европейского со​вета в Брюсселе приняла окончательное решение о составе первой группы участников валютного союза. Ими стали 11 из 15 государств ЕС — за исключением Великобритании, Дании, Швеции и Греции. Первые две зарезервировали свое право не переходить к единой валюте еще при подписании Маастрихт​ского договора. Швеция не входит в ЕВС, а Греция имела в 1997 г. сверхнормативный дефицит государственного бюдже​та.

С этого же момента обменные курсы национальных валют тех стран, которые войдут в валютный союз, были зафикси​рованы по отношению друг к другу. С 1 июня 1998 г. Европей​ский валютный институт преобразован в ЕЦБ, назначены его глава и руководящие органы. В 1998 г. начато изготовление бан​кнот и монет евро.

Фаза В (1 января 1999 г. - 31 декабря 2001 г.). С 1 января 1999 г. участники валютного союза перейдут к единой валюте. Евро начнет использоваться для проведения единой валют​ной политики ЕС, размещения новых выпусков государствен​ных ценных бумаг, обслуживания банковских операций и без​наличных платежей. Любое физическое и юридическое лицо сможет по своему выбору проводить безналичные платежи в евро или в национальной валюте.

С 1 января 1999 г. функции валютного регулирования пе​рейдут от центральных банков стран ЕС к ЕЦБ. ЕСЦБ будет отвечать за проведение внешней валютной политики, следить за циркуляцией евро на международных валютных рынках и в случае необходимости проводить валютные интервенции на иностранных рынках.

Фаза С (1 января 2002 г. - 30 июня 2002 г.). С 1 января 2002 г. начнется обращение банкнот и монет единого образца. Ка​кое-то время национальные денежные знаки и общеевропей​ские будут циркулировать параллельно. Изначально предпо​лагалось, что этот срок составит шесть месяцев, но, возмож​но, он будет сокращен. С окончанием этой фазы национальные денежные знаки стран, вошедших в валютный союз, утратят все свои функции, и единственным законным средством пла​тежа останутся европейские деньги.

20*. Организационная структура ЕС. Эволюция значения его основных органов за период после подписания Римского договора. 

созданная институционная структура сыграла выдающу​юся роль в развитии интеграции. Ее назначение состоит в том, чтобы, во-первых, учесть и согласовать в процессе разработ​ки и принятия решений разнообразные интересы Сообще​ства в целом, отдельных государств-членов и их регионов, различных социальных групп и, во-вторых, обеспечить реа​лизацию принятых решений, в том числе путем контроля над их соблюдением всеми участниками интеграционного процес​са.

Институты ЕС формируются двумя способами: одни со​стоят из лиц, действующих в качестве официальных предста​вителей государств-членов; другие - из лиц, предлагаемых национальными правительствами, но полностью независимых в выполнении своих обязанностей. В настоящее время главны​ми органами управления ЕС являются: Европейский совет, Совет ЕС, Комиссия, Парламент и Суд. Имеются также вспо​могательные и консультативные органы: Экономический и социальный комитет, Комитет регионов и Счетная палата (или Палата аудиторов).

В ЕС имеются законодательные, исполнительные и судебные органы. 

С 75 г - высший орган ЕС - Совет Сообществ (Евро совет). Состав: Главы гос-в или прав-с, собираются не менее 2-х раз в год. Евросовет определяет общую полит и эконом ориентацию Союза, способствует решению спорных вопросов, определяет совместную позицию в МО. Решения принимаются консенсусом. Вето нет. Евро совет ежегодно предоставляет отчет в ЕвроПарламент. До 75 г высшим ораном был Совет Министров (есть и сейчас, законодательные полномочия). Это - наднац межправительственный орган, состоящий из мин-в.  СовМин занимается закон деятельность. Устанавливает МО с 3-ими гос-вами, осуществляет координацию эконом пол-ки ЕС. Он рпинимает соответствующие постановления в виде регламентов, директив, решений и реккомендайций. Приянтие решений: единогласно (в вопросах о налогах, пром-сти, культуре, соц и регион фондах, рамочных программ развитиия НИОКР), простое или квалифицированное больш-во. Всего 87 голосов (по 10 голосов: ФРГ, Фр, Анг, Итал; Испания - 8;  Бельгия, Грец, Голла, Португ - 5; Австр, Швец - 4; Дания, Финл, Ирлан - 3; Люксембург - 2). 62 голоса - и решение принято, но в голосовании должно участвовать минимумом 10 гос-в-членов. Постановления Совмина: регламенты подлежат непосрдественному применению во всех странах, директивы претворяются в жизнь серез принятие  в жизнь нац актов, решения касаются лишь некотороых предприятий и организаций, а рекоммендации обяза тельной силы не имеют.

Комиссия ЕС (КЕС) - действует по лдирективам Совета, является исполнительным  наднац ораганом. С-в - 20 членов (бывшие мин-ры). 5 старн могкт делегироватиь по 2 члена (вкл Испания) и по одному все остальные. Составляет годовые отчеты, ведет переговоры с 3-ми странами, проводит анал работу.

Европарламент - из 576 парламентариев и формируется путем всеобщих и прямых выборов. С 79 г введено прямое голосование. На 97 г. у ФРГ - 99 голосов, Италия, Франция, Англия - по 87; Испания - 64; Бельгия, Голландия, Португалия - по 25. Обладает законодательной властью, осуществляет контроль за бюджетом и КЕС. С 90-х гг функции ЕП  расширились: без ЕП нельзя полписать межд договоры.

Суд ЕС - международно-правовой орган стран ЕС. Обеспечивает прежде всего единоообразное толкование принятых в ЕС правил и норм и урегуолирут связанные с их применением споры и претензии, в том числе от ин юрил члиц. Его решения носят обязательный х-р. Состоит из 15 судей.

Европейская счетная Палата - представляет всех налогоплательщиков ЕС, проверяет расходы ср-в, является финансовая совесть ЕС.

Oсновные европейские институты

К июлю 1967 г. были закончены мероприятия по оконча​тельному оформлению организационной структуры Европей​ского экономического сообщества. Был создан целый ряд евро​пейских институтов, наделенных соответствующими полномо​чиями. Руководящие органы Европейского Союза следующие.

• Совет Министров — главный орган ЕС. В состав Совета входят представители стран-членов, как правило, на уровне ми​нистров. Совет уполномочен принимать решения, он наделен законодательной властью. Теоретически существует только один Совет, однако его состав и название меняются в соответствии с обсуждаемой тематикой, поэтому функционируют несколько советов: по сельскому хозяйству, финансам, образованию, об​щим проблемам и иностранным делам. Законодательные акты, принимаемые в форме регламентов, носят обязательный харак​тер и включаются в национальное законодательство. Обязательными являются и директивы, однако выбор методов их испол​нения оставлен на усмотрение государств-членов.

В промежутках между заседаниями Совета Министров опера​тивные вопросы решаются в рамках Комитета постоянных пред​ставителей (КОРЕПЕР). В соответствии с Единым европейским актом (1987 г.) и Маастрихтским договором о создании Евро​пейского Союза (1991 г.) значительно расширен круг решений, которые следует принимать большинством голосов, а не едино​гласно. При этом количество голосов каждой страны-участницы зависит от ее размеров и блокирование принятого решения — довольно сложная процедура. В Совете Министров действует система ротации, в соответствии с которой представитель каж​дого государства поочередно занимает пост председателя сроком на шесть месяцев. На практике получил развитие так называе​мый институт “тройки” — действующий председатель Совета, его предшественник и преемник.

• Европейская комиссия — ЕК (прежняя аббревиатура КЕС)

— исполнительный орган Европейского Союза, состоит из 20 членов, назначаемых сроком на пять лет национальными правительствами, но независимых от них. Каждый член КЕС отвечает за определенный участок работы, курирует соответст​вующее подразделение — генеральный директорат. КЕС обеспе​чивает соблюдение договоров, выступает с законодательными инициативами, способствует претворению их в жизнь. У комис​сии большие автономные права, особенно в отношении политики в области конкуренции и проведении общей политики в эконо​мике. КЕС представляет ЕС в ряде международных организаций;

• Европейский парламент избирается с 1979 г. всеобщим прямым голосованием во всех странах-членах. В настоящее вре​мя в состав Европарламента входят 626 депутатов. Основные функции парламента — участие в законодательном процессе ЕС и контроль за деятельностью КЕС. До принятия Единого евро​пейского акта в 1987 г. Парламент обладал лишь правами кон​сультирования, после вступления в силу 1 ноября 1993 г. Мааст​рихтского договора Европарламент получил новые полномочия

— право принятия решений совместно с Советом Министров по отдельным вопросам законодательства, регулирующего единый рынок, право поручать КЕС разработку предложений по неко​торым направлениям политики и некоторые другие;

• Суд обеспечивает соблюдение законности в интерпрета​ции и выполнении соглашений. Суд рассматривает ходатайства стран-членов, КЕС, Совета и даже любого лица, которого лично и непосредственно касается решение Совета и КЕС;

• Европейский совет образован в 1974 г., но в то время большими полномочиями не обладал, хотя его роль постоянно возрастала. Впервые его статус был определен в Маастрихтском договоре, согласно которому он “призван давать необходимый импульс развитию Союза и определять его общие политические принципы”.

Помимо этих пяти основных органов, в ЕС функционируют Контрольно-ревизионная палата, основная задача которой — кон​троль за финансовой деятельностью, и два консультативных ор​гана — Экономический и Социальный комитет ЕЭС и Евратома и Консультативный комитет ЕОУС.

В рамках Евросоюза существует большое количество различ​ных институтов экономического и финансового профиля, кото​рые создавались по мере расширения и углубления сферы дея​тельности, усложнения интеграционных процессов. Укажем не​которые наиболее авторитетные из них, играющие весьма важ​ную роль не только в масштабе ЕС:

• Европейский инвестиционный банк (ЕИБ) создан согласно Договору на базе капитала, предоставленного странами-членами. ЕИБ наделен функциями коммерческого банка, функционирует на международных финансовых рынках, предоставляет кредиты государственным структурам стран-членов;

• Европейский социальный фонд согласно уставу обеспечивает адаптацию рабочей силы к новым условиям Общего рынка, об​легчает ее перемещение и профессиональное обучение;

• Европейский фонд ориентации и гарантирования сельского хозяйства (ФЕОГА) создан с целью финансирования рыночных интервенций в рамках общей сельскохозяйственной политики, для содействия операциям по экспорту излишков агропродукции за пределы стран Сообщества;

• Европейский фонд регионального развития (ЕФРР) был за​думан прежде всего как источник капиталовложений, субсидий, направляемых на создание или сохранение рабочих мест в эко​номике отсталых районов. В стратегическом плане, согласно решениям Парижской встречи на высшем уровне 1972 г., ЕФРР вменяются разработка и осуществление подлинно региональной политики ввиду будущего расширения Евросоюза.

21*. Основные этапы расширения ЕС. Перспективы дальнейшего расширения состава участников. 

	Страна
	Год вступления

	Бельгия Германия *) Италия Люксембург Нидерланды Франция
	1) 1951 г. -Договор о ЕОУС 

2) 1957 г. -Договор о ЕЭС

	Великобритания Дания Ирландия
	1973 г.

	Греция
	1981 г.

	Испания Португалия
	1986 г.

	Австрия Финляндия Швеция
	1995 г.


Расширение интеграции. Значение этого направления ин​теграционной стратегии ЕС резко возросло после кардиналь​ных изменений, происшедших в странах Центральной и Вос​точной Европы и СССР. Программа расширения нашла отра​жение в целой серии соглашений между ЕС и не входящими в него европейскими государствами, заключенных в первой половине 90-х годов.

Соглашение между ЕС и ЕАСТ о создании Европейского экономического пространства, подписанное в апреле 1992 г., предусматривало образование единой зоны свободного дви​жения товаров и услуг, капиталов и лиц, а также координа​цию экономической политики всех государств, входящих в эту зону. Соглашение с самого начала рассматривалось как важнейший шаг к объединению двух интеграционных группи​ровок в Западной Европе. Однако объединительный процесс пошел иным путем В марте 1994 г. четыре участника ЕАСТ — Австрия, Финляндия, Швеция и Норвегия — подписали до​говоры о вступлении в ЕС. Первые три из них стали члена​ми Союза с 1 января 1995 г. В Норвегии референдум вновь принес большинство противникам договора, как и в начале 70-х годов. В свою очередь, население Швейцарии, являющейся членом ЕАСТ, отвергло на референдуме упомянутое согла​шение о Европейском экономическом пространстве, так что реальное значение этого документа оказалось близким к нулю. В целом же теперь можно с полным основанием сказать, что ЕС объединяет почти всю Западную Европу.

Следующим важнейшим этапом расширения ЕС будет вступ​ление в него стран ЦВЕ, находящихся в стадии перехода к рыночной экономике и демократии. В течение 1991-1994 гг. были подписаны так называемые Европейские соглашения (или сходные с ними) между ЕС и 10 государствами - Болгарией, Венгрией, Латвией, Литвой, Польшей, Румынией, Словаки​ей, Словенией, Чехией и Эстонией. По сути, это соглашения об ассоциации, которые рассматриваются обеими сторонами как подготовка к будущему членству. Принципиальное согла​сие на вступление этих государств было дано Копенгагенским саммитом ЕС в июне 1993 г., а в декабре следующего года сессия Европейского совета в Эссене (Германия) одобрила стратегию их подготовки к вступлению. В декабре 1997 г. Евро​пейский совет принял решение начать переговоры с первыми шестью государствами-кандидатами — Венгрией, Кипром, Польшей, Словенией, Чехией и Эстонией. Старт переговорам был дан 31 марта 1998 г.

При всей масштабности предшествующих программ раз​вития европейской интеграции нынешняя программа являет​ся самой обширной и сложной. Соответственно, возрастает и масштаб усилий, которые надо приложить для ее реализации. Решения и документы, принятые Европейским Союзом в те​чение 1997-1998 гг., нацелены на то, чтобы более полно ис​пользовать потенциал единого внутреннего рынка, стимули​ровать экономический рост, поднять конкурентоспособность европейской промышленности и — последнее по месту, но не по важности - существенно снизить уровень безработицы. Помимо негативных экономических последствий, массовая безработица в большинстве государств-членов вызвала рост социальной напряженности и побудила Европейский совет посвятить специальное заседание в ноябре 1997 г. проблемам занятости в ЕС. Задачам координации двух направлений ин​теграции — ее углублению и расширению — посвящен также программный документ "Повестка дня для 2000 года — за бо​лее сильный и широкий Союз", опубликованный Европейс​кой комиссией в июле 1997 г.

В случае успешного выполнения намеченной программы углубления и расширения интеграции Европейский Союз может превратиться к концу будущего десятилетия в мощное объединение, охватывающее практически всю Европу вплоть до нынешних границ СНГ, с населением почти в 500 млн.че​ловек (вдвое больше, чем в США; в 2,5 раза больше, чем в России вместе с другими европейскими странами СНГ; в 4 раза больше, чем в Японии) и суммарным валовым продук​том, заметно превосходящим ВНП Соединенных Штатов.

Одной из важнейших для Евросоюза является проблема увеличения числа членов ЕС, возможность и даже необходи​мость решения которой зафиксирована еще в Римском догово​ре. После исчезновения с карты Европы социалистических го​сударств этот вопрос приобрел новое измерение. Речь идет о возможном присоединении к ЕС стран ЕАСТ, стран — бывших членов СЭВ, прибалтийских. Эта проблема, безусловно, не бу​дет решена в ближайшее время, хотя авансы претендентам вы​даются щедро.

Западноевропейских специалистов больше всего волнует во​прос об экономической готовности претендентов, о достижении ими таких параметров, стандартов, которые не помешали бы строительству в намеченные сроки экономического и валютного союза. Увеличение числа членов ЕС неизбежно со всей остротой поставит вопрос об углублении процесса интеграции в условиях, когда сегодняшние “15” не всегда сразу и полно могут решать зада​чи, например, валютного характера, при условии, “практической конвертируемости” (и то не у всех стран!), а с приходом новых членов острота противоречий несоизмеримо возрастет.

По проблеме приема новых членов уже сейчас внутри ЕС разгорелись дискуссии между сторонниками расширения и “оппозицией”. Германия, существенно укрепившая свои позиции в Европе, быстро расширяет свое влияние в странах Центральной и Восточной Европы и выступает за их скорейшее включение в ЕС, хотя и на определенных условиях. Уже сейчас с целью реше​ния данной проблемы активно анализируются различные подхо​ды, главным образом с временной позиции и механизмов приема и дальнейшей интеграции. Эти подходы в общем-то вылились в недавно появившиеся теории “гибкой Европы” (или идеи “Европы разных скоростей”), твердое ядро которой (имеются в виду Германия и Франция) введет в действие в предусмотренные сроки экономический и валютный союз, а “второй эшелон” под​ключится к лидерам после полной готовности.

Появилась теория Э. Балладюра о создании “Европы кон​центрических кругов” и др. В принципе все выдвигаемые теории и идеи так или иначе исходят из того, что уровень развития в европейских странах различен (даже внутри ЕС) и процесс ме​ханического подключения желающих вступить в ЕС не только не будет способствовать углублению интеграции, но нарушит пока еще узкие тропки, ведущие к созданию экономического и валютного союза.

В марте 1996 г. открылась Межправительственная конферен​ция, которая в течение года работала над пересмотром отдель​ных положений Маастрихтского договора. ЕС и сейчас находит​ся перед лицом серьезного политического выбора. Дело в том, что страны-члены пришли к осознанию необходимости углубле​ния интеграции в области внешней политики и безопасности, а эта сфера традиционно являлась показателем суверенитета на​циональных государств.

На состоявшейся в декабре 1997 г. встрече на высшем уровне стран-членов в Люксембурге одобрен прием в 1999 г. в состав ЕС еще пяти стран: Венгрии, Кипра (греч.), Польши, Чехии и Словении. Однако позже были внесены корректировки, прием новых членов состоится после 2000 г.

22*. Амстердамский Пакт.

в Маастрихтский договор было включено решение созвать в 1996 г. Межправительственную конференцию(МПК) с целью пересмотра тех его положений, которые не соответствуют его целям (Маастрихтский договор, ct.n, пункт 2).

МПК открылась 20 марта 1996 г. в Турине (Италия) и, продлившись с перерывами более года, завершилась двумя заседаниями Европейского совета в Амстердаме — 16-17 июня и 2 октября 1997 г.

Итоги МПК и двух саммитов были оценены как скром​ные, но вполне достаточные, чтобы продвигаться вперед. Была утверждена новая редакция Договора о Европейском Союзе, который именуется теперь Амстердамским. В него внесен ряд положений, предусматривающих:

- осуществление в течение пятилетнего периода ряд мер, обеспечивающих свободное передвижение граждан государств-членов в рамках ЕС;

- обязательство государств-членов соблюдать принципы де​мократии, прав человека и приоритета законности;

- активизацию социальной политики ЕС;

- расширение межправительственного сотрудничества в об​ласти борьбы с преступностью, терроризмом, торговлей людь​ми, наркобизнесом, коррупцией и контрабандой, расизмом и ксенофобией;

- повышение роли Европарламента в развитии законода​тельства ЕС.

Однако и в Амстердамском договоре не нашла отражения идея институциональной реформы, разработка которой вновь отложена на будущее

Амстердамский договор, изменяющий Договор о Европейском Союзе, договоры, учреждающие Европейские сообщества и неко​торые относящиеся к ним акты, подписанный 2 октября 1997 г., представляет собой скорректированный и дополненный ва​риант Маастрихтского договора. В нем подтверждены выше​упомянутые цели Союза и дополнен раздел, касающийся ме​ханизмов осуществления общей внешней политики и поли​тики безопасности. В Договор включен отдельный раздел, по​священный соблюдению государствами-членами ЕС принци​пов демократии, прав человека и приоритета законности, созданию "зоны свободы, безопасности и справедливости" в интересах граждан, усилению сотрудничества государств-чле​нов в борьбе с терроризмом, расизмом, контрабандой, пре​ступностью и т.д. Договор внес некоторые изменения в про​цедуры принятия решений и, в частности, расширил участие Европарламента в законодательном процессе.

23*. Отношения ЕС с развивающимися странами. Ломейские конвенции. 

Государства АКТ

  Отношения Европейского Союза со странами Африки, Карибского моря и Тихоокеанского региона (АКТ) в значи​тельной степени определяются стратегическими направлениями политики развития, основы которой были разработаны западноевропейскими странами в период создания ЕЭС. Основы этой политики были заложены CT.3k, 131-136, 227 Договора об учреждении ЕЭС. Юридическая база политики сотрудничества в целях содействия развитию была расширена вст.130u, 130v, 130x и 130у Маастрихтского договора о Европейском Союзе.

Римский договор 1957 г. предусматривал возможность ассоциации государств-членов ЕС с исторически связанными с ними странами и территориями, расположенными вне Европы (речь шла в основном о бывших европейских колониях на африканском континенте).

Полномасштабные переговоры с ними, начатые в декабре 1961 г., завершились подписанием самого широкого из когда-либо подписанных соглашений об ассоциированных связях Европы и Африки - Яундской конвенции (20 июля 1963 г.). Конвенция, срок действия которой был определен в пять лет, связала ЕЭС с 18 странами Африки. Они получили возможность пользоваться преимуществами торговой, техни​ческой и финансовой кооперации с Сообществом. Очень ско​ро их примеру последовали некоторые другие восточно-афри​канские страны, заявившие о своем желании присоединить​ся к Конвенции. В 1969 г. была заключена вторая Яундская конвенция, расширившая число африканских партнеров Со​общества. Его политика, направленная на укрепление сотруд​ничества с ассоциированными государствами, оказалась весьма привлекательной для стран третьего мира. В 1973 г. в перегово​ры о будущем Яундской конвенции, срок действия которой истекал в 1975 г., включились не только страны-участницы, но и 27 других развивающихся стран Африки, Карибского моря и Тихоокеанского региона. Основной целью перегово​ров было расширение рамок Конвенции, ставшее актуаль​ным в связи с вступлением в Сообщество Великобритании, заинтересованной в распространении условий соглашения на страны, имеющие с ней особые отношения.

В 1975 г. в г.Ломе (Того) была подписана I Ломейская кон​венция, ставшая новым этапом в развитии отношений ЕС-АКТ. Ее участниками стали 9 развитых индустриальных госу​дарств, входивших тогда в ЕЭС, и 46 стран АКТ. С одной сто​роны, Конвенция была призвана обеспечить регулярное снаб​жение европейских рынков сырьем, а также сохранить при​вилегированное положение производителей ЕС на рынках раз​вивающихся государств; с другой — она предоставляла стра​нам АКТ режим наибольшего благоприятствования в торгов​ле, вводила в действие систему тарифных преференций, об​легчающих этим странам доступ к европейским рынкам и фондам, которые должны были способствовать стабилизации цен в сельскохозяйственном секторе экономики. Как и в Яундских конвенциях, предусматривалось, что промышленное и финансовое сотрудничество должно осуществляться через общие институты, в рамках которых каждая сторона могла бы влиять на процесс реализации соглашений.

31 октября 1979 г. была заключена II Ломейская конвен​ция (Ломе-II), вступившая в силу с 1 января 1981 г. Она не только возобновляла договоры, заключенные в рамках I Кон-венции, но и предусматривала значительные новации и до​полнительные положения, касающиеся сотрудничества в гор​норудной промышленности, энергетике, рыболовстве и за​конодательстве о труде. Число стран АКТ, примкнувших к Ломейской конвенции, увеличилось до 56. Для достижения поставленных в Конвенции целей на пятилетие было выделе​но 5,2 млрд.ЭКЮ.

III Ломейская конвенция, подписанная 8 декабря 1984 г., подтвердила привлекательность данной модели сотрудничества с Западной Европой для большинства стран АКТ. Ломе-III была подписана 10 государствами-членами ЕС и 65 партнерами в АКТ. Был значительно, на 60%, увеличен размер финансовой помощи этой группе стран; на пятилетний срок действия кон​венции ЕЭС выделило 8,5 млрд.ЭКЮ.

В декабре 1989 г. Сообщество и 69 стран АКТ подписали IV Ломейскую конвенцию, рассчитанную на период до фев​раля 2000 г. (вступила в силу с марта 1990 г.).

Ломейские конвенции представляют собой систему наи​более масштабных соглашений между развитыми индустри​альными государствами Севера и странами Юга, испытываю​щими значительные экономические и социальные трудности. Основными инструментами сотрудничества являются согла​шения о таможенных тарифах, система стабилизации экспор​тных доходов и механизмы консультаций по вопросам внешнего долга, прав человека и защиты окружающей среды.

Система торговых преференций предусматривает свобод​ный доступ товаров, произведенных в странах АКТ, на рын​ки ЕС по ценам, установленным для европейских производи​телей, без соблюдения принципа взаимности. Это означает, что страны АКТ имеют право облагать налогами импорт ЕС, причем эти меры не рассматриваются как дискриминацион​ные по отношению к другим индустриальным странам.

Одним из наиболее важных инструментов, предусмотрен​ных Ломейскими конвенциями, является система стабилиза​ции экспортных доходов развивающихся стран, входящих в группу АКТ (Стабэкс). Она применяется к 48 наименованиям экспортируемого ими сельскохозяйственного сырья и гарантирует им компенсацию в случае падения цен и доходов. Дей​ствие аналогичного стабилизационного фонда, называемого Сисмин, распространяется на экспорт важнейшей горнодо​бывающей продукции из стран АКТ.

Другим приоритетным направлением IV Ломейской кон​венции является финансирование мероприятий, связанных с погашением внешней задолженности стран АКТ и осуществ​лением экологических и правозащитных проектов. По услови​ям конвенции, рассчитанной, в отличие от предшествующих соглашений, не на пять, а на десять лет, на первый пятилет​ний срок предусматривалось выделение 12 млрд. ЭКЮ в виде субсидий и льготных займов по сниженным процентным став​кам. На период с 1996 по 2000 гг. выделено 13,3 млрд.ЭКЮ, хотя следует отметить, что переговоры о предоставлении дан​ной суммы проходили непросто вследствие особой позиции некоторых государств-членов ЕС.

В целом, можно говорить о различной степени заинтересованности стран-членов ЕС в отношениях с определенными регионами АКТ. Так, в 1995 г. резко сократила финансирова​ние в рамках Ломейской конвенции Великобритания. Сдер​жанной остается позиция Германии и стран Скандинавии, не склонных рассматривать Европу как основного донора поли​тики сотрудничества во всемирном масштабе. Напротив, для внешней политики Франции приоритетность отношений с государствами Африки является совершенно очевидной. В то же время проблема ограничения иммиграции, тесно связан​ная с социальными программами, предусмотренными Ломейскими конвенциями, и с проектами, финансируемыми ЕС и направленными на улучшение условий жизни в государствах к югу от Сахары, остается актуальной для большинства стран ЕС, независимо от степени их заинтересованности в даль​нейшем сотрудничестве со странами АКТ.

Важное политическое значение Ломейских конвенций со​стоит в том, что они внесли очень весомый вклад в развитие диалога "Север-Юг". Будучи политически нейтральными по форме, они позволяют Сообществу сотрудничать по вопро​сам развития с правительствами стран АКТ самой разной ори​ентации. Едва ли не единственным политическим аспектом, оказывающим серьезное влияние на стратегию ЕС в отноше​нии стран АКТ, является вопрос о соблюдении ими прав человека. Так, в рамках IV Ломейской конвенции предусмот​рена более жесткая политика, вплоть до сокращения и замораживания экономической помощи в отношении стран, где систематически нарушаются права человека.

В 1998 г. начался период двусторонних консультаций, цент​ральной темой которых является подготовка переговоров о бу​дущих взаимоотношениях сторон после окончания срока дей​ствия Ломе-IV. Переговоры осложняются тем, что реальные ре​зультаты сотрудничества отнюдь не во всем соответствуют заяв​ленным целям и задачам. В течении ряда лет доля стран АКТ в торговом обороте ЕС неуклонно уменьшалась. Если до 1975 г. она составляла более 7%, то к началу 90-х годов упала до уровня, несколько превышающего 4%. Другой осложняющий фактор — падение цен на сельскохозяйственное сырье и, как следствие, рост внешнего долга стран АКТ. Выделяемые годовые транши в рамках системы Стабэкс не полностью компенсируют падение экспортных доходов стран АКТ. В 1990-1992 гг. только 40,7% за​служивающих одобрения заявок на проекты могли рассчитывать на необходимый объем финансирования. Одна из несущих опор Ломейских конвенций — свободный доступ на европейские рынки большинства товаров, произведенных в странах АКТ — ощутимо пошатнулась после общего снижения таможенных пошлин на товары, поступающие на рынки ЕС. В результате более 60% экспорта АКТ на европейские рынки не пользует​ся сейчас никакими льготами по сравнению с конкурирую​щими товарами из Азии и Латинской Америки. Лишь 7% това​ров полностью подпадает под действие режима торговых пре​ференций. Это касается в первую очередь бананов, рома, са​хара и говядины. Однако даже такой урезанный режим префе​ренций подвергается все большей критике со стороны ВТО, отстаивающей курс на дальнейшую либерализацию торговли. В начале 1998 г. ВТО квалифицировала европейскую систему импорта бананов как протекционистскую и дискриминаци​онную. Ответом ЕС стало предложение о сохранении статус кво на пятилетний период, в течение которого условия ныне дей​ствующего соглашения будут сохранены с учетом некоторых усовершенствований. После 2005 г. режим наибольшего благо​приятствования в торговле будет сохранен для группы наиме​нее развитых стран, которым предполагается гарантировать доступ на рынки ЕС без соблюдения принципа взаимности.

Несмотря на все факторы, осложняющие сотрудничество в рамках Ломейских конвенций, эта модель по-прежнему остается привлекательной как для стран-участников конвенции, так и для не подписавших конвенцию государств. В настоящее время группа стран АКТ насчитывает 71 государство. В начале 1998г. о своем желании присоединиться к ней официально заявила Куба.

Основные ориентиры, определяющие отношения ЕС-АКТ после истечения срока IV Ломейской конвенции, были одобрены Европейской комиссией в конце января 1998 г. Эти реко​мендации касаются лишь рамочного соглашения, которое объе​динит 71 страну АКТ и 15 стран ЕС после 29 февраля 2000 г. Предметом дальнейших переговоров станут соглашения об экономическом партнерстве с субрегионами, призванные в течение 20-25 лет привести к созданию трех зон свободной торговли — в Африке и бассейнах Карибского моря и Тихого океана, по одной на каждый регион.

Приоритетными целями сотрудничества остаются всемер​ное содействие развитию стран АКТ и их интеграция в меж​дународную торговую систему, что может быть достигнуто лишь путем помощи этим странам в обеспечении экономи​ческого роста, повышении конкурентоспособности и занято​сти, а также путем поддержки процесса их региональной ин​теграции; разумеется, при должном соблюдении внешнеэко​номических интересов участников Европейского Союза.

24*??. Условия создания и отличительные особенности НАФТА.

Особенности региональной интеграции в Северной Америке 

1.01.94 вступило в действие соглашение  НАФТА. Предпосылки: Высокая переплетенность экономик Канады и США по всем напр - ВТ, раб сила, капиталы, схожесть эк-к зависимость эк-ки Канады от США, Мексика полностью поднята США, завис огромная, ее осн партнер, Отлич особ договора. 3шт:  1) Ассиметричность в эк взаимодействии, слабые связи канады с мексикой, 2) объед страны разных уровней, США во многих сферах имеет превосходство, 3) Процесс начался без создания спец политич институтов, их созд уже позже 4) слабое взаимодействие между Канадой и Мексикой.

1 янв. 1994 началась реализация соглашения США, Канады и Мексики о Североамериканской ассоциации о свободной торговле.

Особенности договора НАФТА:

Ассиметричность экономической взаимозависимости США, Канады, Мексики. США - доминирует. Разноуровневая группировка. Не было инст оформления. Слабая интеграционная взаимосвязь м\у К. и М.

       М. находится на 17 месте по ТО с Канадой , 7% мексик. инвестиций в Канаде и 2% кан. инвестиций в Мексике. Но по сути К. и М. являются конкурентами на амер. рынке.

Отношения м\у К. и США начались еще в межвоенный период, а м\у М. и США - в 70-е годы.

                                                              США и Канада:

1\5 внешнеторгового оборота США приходится на К.

75-80% канадского экспорта принадлежит США ( 20%  ВВП)

В течение десятилетий экон. рост К. происходил за счет иностр. вложений США: 65-70%

США вкладывает в К. стоько же, сколько в ЕС ( 300 из 500 крупн. компаний США имеют дочерние предприятия  в К.)

Наблюдается общность языка и практическое отсутствие препятствий для миграции трудовых ресурсов. Также наблюдается зависимость США от Канады: 

К. обладает богатыми прир. ресурсами

существует спрос на кан. рынке, что увеличивает конкурентоспособность амер. фирм\

                                                              США и Мексика:

65% частных инвестиций в М. принадлежит США

2\3 товарного экспорта из М. приходится на США ( более 13% ВНП Мексики)

Объединение разноуровневых структур. Канаде удалось приблизиться к США, но не полностью. Все три страны находятся на разном уровне развития. Либерализация торговли с США ускорила процесс перехода Канады от индустриальной к постиндустриальной стадии развития. Здесь возникает проблема для Мексики- выдержит ли она конкуренцию. Но с помощью НАФТА М. сможет быстрее пройти период реформ и приблизиться к ПРС.

Интеграция началась без создания специальных полит. институтов ( В отличие от ЕС)

В отличие от ЕС, где менее развитым регионам и целым странам (Греция, Португалия) прпредоставляется финансовая помощь из совместных бюджетных фондов, НАФТА оставляет Мексику без такой поддержки.

Будет затруднен экспорт товаров из стран не членов НАФТА

25. Основные положения Северо-Американского Соглашения о создании зоны свободной торговли.

26*??. Формирование правовой основы Северо-Американской интеграции. 

1 янв. 94 года  вступило в силу соглашение о создании се-ам зоны своб торг (НАФТА), подпис. руководит. и тарифиц. парлам. Канады, Мексики и США.

Взаимоотн. США и Кан, а также США и Мекс хар-ся возраст. зависимостью друг от друга: 1) в качестве партнеров во внешней торговле товарами и услугами 2) в сфере миграции капитала 3) на рынке раб.силы (зав-ти Кан и Мекс от амер. рынков товаров, раб силы, капла и технологий).

1. Первой офиц акцией, направ на углубл. сев-ам интеграции явл-ся реализация плана "Эббота", целью которого явл-ся стимулирование интеграции США в ведущие отрасли канадской эк-ки (план принят в 1947г)

2. В 1959 году - соглашение о совм. военном производстве. Это 1ое ам-кан соглашение, кот. способствовало внедрению ам. стандартов в канад. пр-во военной техники, обеспечило глубокую интеграцию военной промышленности Сев.Ам.

3. 1965 - заключение двустороннего соглашения о либерализации торговли пр-цией автомобилестроения, стимулировавшего интеграцию многих других отраслей.

4. январь 1988 - двустороннее американо-канад соглаш о своб торговле, одобренное канад. парл в дк 88 года, кот предусматривает: - отмену тарифных и многих нетарифн. ограничений в теч. 10 лет; - либерализацию контроля над иностр. инвестициями (проверяется 70% ст-ти всех приобретений в Канаде при сохранении полного контроля над приобретениями в жизненно важных отраслях: энергетике, транспорте, культуре).

5. США активизировали усилия, направл. на офиц. "подключение" Мексики к сев-ам интеграции => 80е годы двусторонняя коммисия по перспективам ам-мекс отношений. В итоговом докладе этой коммиссии делался вывод о необходимости укрепления растущей эконом. взаимосвязи США и Мексики на межгос. уровне.

6. к 1990 году был подписан ряд американо-мексик соглашений, направленных на либерализацию двусторонней торгволи (улучшены условия доступа мекс. фирм на амер. рынок текстильных товаров, стали, пива, вина)

27*??. Экономический эффект НАФТА.

В этой новой геополитической ситуации страны Центр. и Южн. Америки почувствовали себя неуютно. Действующие там торг. - экон. Ассоциации и союзы не в силах тягаться с НАФТА. Слияние таможенных или иных союзов Лат. Америки воедино, вряд ли осуществимо, а если бы и состоялось, то этот блок не был бы сопоставим по потенциалу ни с НАФТА, ни с расширяющимся ЕС. Остается один путь - порознь или присоединиться к НАФТА.

 Еще в ходе переговоров о НАФТА начались изменения: Мексика заключила договор о свободой торговле с Чили. Затем группа “трех” - Венесуэла, Колумбия и Мексика. К ним примкнула Бразилия. Чили еще в 1993 заявила о намерении присоединиться к НАФТА. Высказали желание Аргентина, Бразилия, Парагвай и Уругвай.

28. Проблемы углубления и расширения НАФТА.

29. Место АТР в мировом хозяйстве. Интегрирующие и дезинтегрирующие факторы в регионе.

30. Основные этапы развития экономической интеграции в АТР. 

31. Проблемы формирования свободной торговой зоны в АСЕАН.

32.Экономическая интеграция на региональном уровне. АПЕК и создание Азиатско-тихоокеанского экономического сообщества.

33.Понятие международной конкурентоспособности государства в трактовке М. Портера.

34.Роль факторных условий в системе детерминант международного конкурентного преимущества государства. Механизм создания факторов.

35.Роль условий внутреннего спроса в системе детерминант международного конкурентного преимущества государства.

36.Роль родственных и обслуживающих отраслей в "конкурентном ромбе". Концепция "кластеров". 

37.Значение структуры и стратегии фирм в формировании международных конкурентных преимуществ государства.

38.Роль внутренней конкуренции в "конкурентном ромбе" М. Портера.

39.Роль государства в обеспечении международных конкурентных преимуществ страны в теории М. Портера.

40. Роль случайности в теории М. Портера.

41.Функционирование "конкурентного ромба" на примере отдельной отрасли промышленности (по выбору студента).

42.Стадия   конкурентоспособности   страны,   движимая   инновациями. Проиллюстрировать примером конкретной страны (по выбору студента).

43.Стадия конкурентоспособности страны, движимая богатством. 

44.Основные   условия   перехода   на   более   прогрессивную   стадию конкурентоспособности страны. 

45.Связь окружающей  среды и экономического развития. Концепция устойчивого развития.

46.Влияние экологического фактора на МЭО.

*47.Проблемы, обсуждаемые в рамках совещаний "семерки".

48.Роль "семерки" в регулировании МЭО.

49. Страны с переходной экономикой в современных МЭО. 

50.Экономическая деятельность ООН. 

51*.Роль ТНК в современной мировой экономике. 

ТНК - это национальные монополии с зарубежными активами, их производственная и торгово-сбытовая деят-сть выходит за пределы одного гос-ва. Бывают многонациональные и глобальные корпорации.


В сер 90-х гг. в мире функционировало 40 000 ТНК, которые контролировали за пределами своих стран до 250 000 дочерних компаний. Их число за последние два десятилетия увеличилось более чем в 5 раз (в 70 г было зарегистрировано лишь 7 000 подобных фирм). 40% стоимости имущества 100 ТНК базируется на территории др гос-в. Основная их часть сосредоточена в США, странах ЕС и Японии. ТНК контролируют до 40% пром производства в мире, половину МТ. Объем произведенной продукции на предприятиях ТНК ежегодно превышает 1 трлн долларов. Сумма зарубежных активов наиболее крупных ТНК: англо-голландская корпорация Ройял-Датч-Шелл превышает 69 млрд долларов (всего 100,8 млрд.), Эксон и АйБиЭм она составляет более 45 млрд долларов, у Дженерал Моторс, Дженерал Электрик и Форд - более 30 млрд долларов.


ТНК являются активными участниками МРТ и способствуют его развитию. ТНК устанавливают систему Международного производства, основанную на размещении филиалов, дочерних компаний отделений по многим странам мира. ТНК проникают в высокотехнологичные и наукоемкие отрали производства, кот требуют огромных инвестиций и высоко квалифицированного персонала. Из 500 самых мощных ТНК 85 контролируют 70% всех заграничных инвестиций. Эти 500 гигантов реализуют 80% всей производственной продукции электроники и химии, 95% фармацевтики, 76% продукции машиностроения. Расширяя свою экспансию, ТНК используют разнообр. формы освоения мирового рынка: 1) лицензирование, 2) франчайзинг; 3) управленческие контракты; 4) оказание технических и маркетинговых услуг; 5) сдача предприятий под ключ; 6) ограниченные во времени договоры по созданию СП и соглашения по осуществлению отдельных операций. Для ведущих ПРС именно зарубежная деят-сть их ТНК определяет характер ВЭС. Совокупные зарубежные инвестиции всех ТНК в настоящую время играют все более существенную роль, чем торговля. ТНК контролируют 1/3 производительных капиталов частного сектора всего мира, более 90% прямых инвестиций за рубежом. Отраслевая стр-ра производства ТНК достаточно широка: 60% в сфере производства; 37% в сфере услуг и 3% в доб промышленности и с/х. Четко обозначалась тенденция в увеличении инвестиций в сфере услуг и технологически интенсивном производстве. Одновременно снижается их доля в обрабатывающей пром-сти, с/х и ресурсоемком производстве. Главную роль среди 500 крупнейших ТНК мира играют 4 комплекса: электроника, нефтепереработка, химия, автомобилестроение. Весьма характерна регионально-отраслевая направленность инвестиций ТНК. Как правило, они делают кап вложения в отрасли обрабатывающей пром-сти НИС ит относительно развитых и развивающихся гос-в. Для беднейших стран политика иная - ТНК считают целесообразным осуществлять там кап вложения в доб пром-сть, но главными образом наращивать  товарный экспорт. ТНК  во все большей степени становятся определяющим фактором для решения судьбы той или иной страны в МЭО. Активная производственная, инвестиционная, торговая деят-сть  ТНК позволяет им выполнять функцию международного регулятора производства и распределения продукции. И даже содействовать экон интеграции в мире. Негативное влияние ТНК на экономику тех стран, где они функционируют: 1) противодействие реализации экон политики тех гос-в, где ТНК осуществляют свою деят-сть; 2) нарушение гос законов (ТНК обходят нац законодательства в целях укрытия доходов от налогообложения путем перекачивания их из одной страны в другую); 3) установление монопольных цен, диктат условий, ущемляющий интересы РС. На долю непосредственно ТНК приходится около 2/3 глобальной торговли, причем половина - на обмен между предприятиями одних и тех же ТНК. Активы американских ТНК за рубежом составляют 1/4 часть мировых (610 млрд долларов по данным на 95 г.).
ТНК - компания, включающая хозяйственные единицы в двух или более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности, оперирующие в рамках системы принятия решений, позволяющих проводить общую политику, в кот. отдельные единицы связаны посредством собственности или каким-либо другим образом. В рамках ТНК одни элементы влияют на другие, происходит распределение знаний, ресурсов и ответственности.

-ТНК- это компания, включающая единицы в двух или более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности.

-Оперирующая в рамках системы принятия решений, позволяющей проводить согласованную политику и осуществлять общую стратегию через один или более руководящий центр

-В которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким либо другим образом так, что одна или более из них могут иметь значительное влияние на деятельность других .

ТНК имеют следующие отличительные черты от других предприятий, оперирующих на внешних рынках:

-Отрыв от национальной почвы, глобальный характер внутрифирменного планирования, а также операций по снабжению и сбыту, под централизованным частным контролем

-Использование международного единичного использования труда в рамках системы технологически взаимосвязанных предприятий в разных странах мира, обменивающихся продукцией незавершенного производства по некоммерческих (трансфертным) ценам.

-Раздел рынков между филиалами и централизованное технологическое обеспечение.

Место ТНК в мировой экономике Насчитывается свыше 11000 корпораций, имеющих дочерние компании в двух или нескольких странах. Свыше 600 из них - с оборотом свыше 1 млрд. долл. Они контролируют более трети промышленного производства, более 50% международной торговли, около 80% всей разрабатываемой технологии.

Организационные формы ТНК
1.ТНК - преимущественно мононациональные по составу ядра акционерного капитала материнской компании и характеру контроля над деятельности всей корпорации. (“Дженерал моторс”, “ИБМ”, “Филипс”)

2.Мультинациональные корпорации (МНК) - международные не только по масштабам и характеру деятельности, но и по капиталу и контролю над ним. (“Ройял датч-Шелл”, “Юнилевер”, “Арбед”) - феномен “ownership location internationalisation”.

3.Новые формы сотрудничества на не акционерных началах:

-совместные научно-исследовательские программы

-субподряд

-предоставление услуг (финансовых, сбытовых, транспортных)

-соглашения об обмене лицензиями, патентами и др.

Цели зарубежного инвестирования

1Получение дополнительной прибыли
=прямое извлечение прибыли путем реализации произведенной продукции на местных рынках - если норма прибыли в принимающей стране выше нормы прибыли в стране базирования

=“теория присвоения” - чтобы присвоить в полной мере потенциальные выгоды, вытекающие из своих преимуществ (доступ к финансовым ресурсам, уровень менеджмента, информация о потребителе, патенты, особые приемы торговли, торговые марки), фирма часто предпочитает сохранить за собой контроль и собственность

=удешевление производства (более низкие издержки производства)

- использование дешевой рабочей силы

- использование более низких тарифов, страховых платежей и т.п.

- доступ к необходимому сырью

- доступ к “ноу-хау”

- уход от налогов:

расположение филиалов в странах с минимальным налогообложением

заявление прибылей, полученных в странах с высокими налогами, в странах с низким уровнем налогообложения

2.Расширение рынка

- преодоление барьеров (#1 - таможенных) на пути товарного экспорта;

- усиление присутствия на рынке с помощью обслуживания или доставки продукта;

- “защитные инвестиции” - подрыв позиций конкурентов на рынках, контроль рынка;

- доступ к рынку, приспособление к нему продукции;

3.Диверсификация с целью минимизации риска

- Диверсификация продукта или поставок для минимизации риска

- Достижение мобильности факторов производства, их взаимозаменяемости

Отсюда - большая устойчивость продаж и прибылей, а также более высокая прибыльность фирмы с заграничными инвестициями

4.Удовлетворение требований национального рынка    

5.Политические факторы (использование государством ТНК в своих целях)

- правительство заинтересовано в контроле (расширение сферы влияния)

- правительство инвестирует в целях обеспечения снабжения ресурсами
Глобальная стратегия - стратегия, при которой фирма продает продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в глобальном масштабе. Использование глобальной стратегии подразумевает ориентацию на достижение целого ряда из вышеуказанных целей, то есть определение оптимальной конфигурации деятельности.

Тенденции  развития и роль транснациональных компаний

1.Глобализация экономики Для деятельности ТНК национальные законы и интересы имеют значение, поскольку не противоречат интересам ТНК. Транснациональное производство и инвестиционные процессы определяются преимущественно не национальными, а общемировыми политическими и экономическими факторами. ТНК используют единые стандарты. Отсюда:

-экономика страны базирования ТНК начинает ориентироваться на международные критерии качества и эффективности

-стирается различие между внутренним и внешним рынком

-в процессе деятельности ТНК возникают международные центры управления, системы информации и маркетинга

2.Деятельность ТНК ведет к ускоренному распространению достижений науки и техники по всему миру.

3.Развитие ТНК ведет к созданию международной интегрированной системы пр-ва.

4.ТНК рассматриваются правительствами разных стран не как грабители, а как источники инвестиций, советов и рабочих мест

52. Масштабы операций и главные  сферы  деятельности THK.

53*??. Глобализация конкуренции и виды глобальных стратегий ТНК.

Глобализация  конкуренции и виды глобальных стратегий

Мultidomestic - конкуренция ведется в нескольких странах независ друг от друга,(адаптация к каждой стране отдельно), а есть конк на общемировом уровне. Определенного типа глобальной стратегии нет, есть сочетание торговли и ПЗИ. Глоб стратегия- продажа товара в разл странах, используя интегрированный подход. Иногда удобнее концентрир пр-во а продавать везде, иногда- нет (концентрация/дисперсия) единичная стратегия, страт двусторонней связи, комплексная интеграц стратегия. Стратегические альянсы между фирмами

54. Влияние стратегий ТНК на формирование современных МЭО.

55.Особенности функционирования ТНК в 80-90 гг.

56.Участие развивающихся стран в международном движении капиталов в форме ПЗИ в 90-е гг. 

57*.Особенности вывоза капитала в форме ПЗИ в 80-90-е гг.

Потоки прямых инвестиций в 80-ые годы в целом значительно отличалось от положения, имевшего место в предыдущее десятилетие. Достигнув пика в 1981 году, объем ПЗИ в последующие 4 года снижался. Для проходящих сейчас в этой области процессов характерны следующие тенденции:

-США превратились в крупнейшего импортера капитала - на их долю в первой половине 80-х гг. пришлось 40% ПЗИ.

-Япония стала крупной страной базирования ТНК, ее ПЗИ удвоились только в 1986 году.

-Западная Европа стала крупнейшим в мире источником ПЗИ.

-Доля РС в ПЗИ уменьшилась и распределялись они крайне неравномерно: только на 18 стран приходилось 86% всего потока в РС. Основным отличием от предыдущего периода является снижение доли стран Латинской Америки, тогда как поступления капитала в страны Африки, Южной и Восточной Азии практически осталось неизменным. Снижение притока капитала в РС определялось не только ухудшением там экономических условий, но также секторальным смещением тяжести ПЗИ в сектор услуг — банковское дело, финансы, страхование, торговлю и рекламу, где крупные капиталовложения были произведены ТНК в развитых странах.


ПЗИ связаны с деятельностью ТНК, однако данные по ПЗИ не отражают полностью финансовой деятельности этих корпораций. Потоки прямых зарубежных инвестиций включают три компонента: новый акционерный капитал, реинвестированные доходы и внутрикорпорационные займы. Сюда не включаются собственные заимствования филиалов на инвестиционные цели и формы финансового участия, исключающие участие в акционерном капитале.


За период 1975-85 гг. ПЗИ в абсолютном выражении более чем удвоились, достигнув в 1981 году рекордного уровня в более чем $550 млрд. долл. Доля развивающихся стран снизилась с 26% до 23% в 1985 году. На США с 12% выросло до 39%. Главный экспортер — Европа — 50,4%. А доля США снизилась с 50% до 25%. Доля Японии в экспорте ПЗИ удвоилась с 6% до 11%.


Общей причиной падения инвестиционного интереса в РС можно считать ухудшение там экономического положения и долговой кризис. К более частным тенденциям можно отнести понижательную тенденцию рынков сбыта и активизацию ТНК в сфере услуг, где главный интерес для них сейчас представляют ПРС.


Основное внимание приковано к обрабатывающим отраслям, сферам финансов и услуг, прежде всего развитых государств — 50% инвестиций из США и Великобритании. Перемещение центра тяжести является долговременной тенденцией. Вместе с тем, развитие этой тенденции может на определенных этапах замедлятся, сдерживаться. В силу разных причин могут наступать периоды повышенной инвестиционной деятельности в развивающихся странах, так, с 1985 года снова наблюдается рост капиталовложений в промышленность РС.

Формы вывоза капитала

1.Краткосрочные вложения (до 1 года, главным образом портфельные)

2.Долгосрочные вложения

-прямые инвестиции (характерны для США и Японии 70-х годов)

-портфельные инвестиции (характерны для Великобритании, Франции и Японии 80-х годов)

Прямое зарубежное инвестирование - любое предоставление кредита (ссудная форма) или приобретение собственности (предпринимательская форма) в зарубежном предприятии, кот. в значительной степени находится в собственности резидентов страны-инвестора. В США “значительная степень” определяется как:

-обладание или получение в результате инвестирования 10% собственности фирмы;

-обладание или получение в результате инвестирования контрольного пакета акций фирмы.

При портфельных инвестициях интересы - чисто финансовые (получение ссудного процента). Таким образом, различие - прежде всего в степени контроля и прямое инвестирование не есть простое перемещение капитала. Строго говоря, прямое инвестирование может начаться вообще безо всякого потока капитала за рубеж. 

Два вида перелива капитала:

1.Макроуровень - отражается в платежных балансах

2Микроуровень - по внутрикорпорационным каналам (реинвестиции)

Взаимосвязь движения капитала и рынка рабочей силы

Последствия прямых зарубежных инвестиций:

-для принимающей страны: создание рабочих мест

-для страны базирования:рабочие места экспортируются вместе с капиталом; создание рабочих мест в стране базирования происходит лишь косвенно.

С переливом капитала по каналам ТНК, занятых в высокотехнологичных отраслях, связано повышение квалификации рабочих принимающей страны.

Взаимосвязь вывоза капитала и внешней торговли

1. Вывоз капитала вместо экспорта товаров

-Экспорт товара может быть заменен перемещением факторов производства в силу повышения цен на избыточные в стране факторы из-за снижения предельной полезности. Экспорт капитала - передвижение капитала из тех мест, где его предельная производительность низка, в места, где она высока.

-Замещение товарного экспорта экспортом капиталов может быть вызвано завышенным курсом национальной валюты.

-ПЗИ могут быть средством обойти ограничения товарного экспорта. Введение по ряду товарных позиций “самоограничений” на экспорт из Японии в США спровоцировало ускоренный рост строительства японских заводов в самих США.

Характерные особенности вывоза капитала в 80-90 гг.

-Тенденция к ускоренному росту прямых инвестиций
В 80-е годы ПЗИ ТНК росли в 3 раза быстрее мирового товарного экспорта и в 4 раза - мирового производств. Усиливается взаимодействие двух тенденций: растущая взаимозависимость транснациональной интеграции и небывалое обострение конкуренции. Возникающая равнодействующая может быть охарактеризована как конкурентная взаимозависимость.

-Изменение отраслевой структуры ПЗИ Большая часть направляется в обрабатывающую промышленность, включая высокотехнологичные отрасли (телекоммуникации, авиационная техника, химическая и электротехническая промышленности, транспорт). До 70-х годов основная доля ПЗИ направлялась в добычу полезных ископаемых и других сырьевых продуктов. Причины изменения:

- глобальный охват делает возможной экономию на разработке технологий

- “теория присвоения” <см. вопрос 23>
-Изменение географии экспорта
1. взаимопроникновение капиталов ПРС

	
	Структура привлеченных ПЗИ

	
	США
	Великобритания
	Япония

	
	1990
	1994
	1990
	1994
	1990
	1994

	из США
	---
	---
	29,7%
	47,2%
	34,1%
	42,8%

	из ЕС
	44,5%
	62,8%
	47,0%
	23,2%
	63,1%
	37,8%

	из Японии
	38,7%
	12,9%
	12,2%
	4,2%
	---
	---

	из др стран
	16,8%
	24,3%
	11,1%
	25,3%
	2,8%
	19,4%


2.увеличение притока капитала в США

3.резкое увеличение экспорта капитала в страны Восточной Азии (причем приток капитала в Китай, АСЕАН 4 и Вьетнам растет быстрее, чем экспорт капитала в азиатские НИСы)

4.начало экспорта капитала в бывшие социалистические страны

5.80-е годы: новое явление - экспорт капитала из РС в ПРС (прежде всего - ОПЕК)

Причины изменения:

-изменение места США на рынке капиталов
-изменение отраслевой структуры ПЗИ
-рост внутреннего спроса в Восточной Азии как следствие экономического роста (#1 - Китай) - процесс перемещения центра мировой экономики в АТР

-Изменение формы осуществления ПЗИ
1)Растущая доля слияний и поглощений (M&A) при снижении доли образования новых компаний для осуществления ПЗИ

В начале 90-х годов доля M&A составляла в среднем 81,4% в экспорте капитала из США, 66% - из Европы (и всего около 20% - из Японии <...>).

Причины изменения: либерализация и новая волна приватизации.

2)Преобладающая роль ПЗИ без пересечения границы

В США порядка 70% новых иностранных инвестиций осуществляется уже присутствующими в США филиалами зарубежных компаний.

Место развивающихся стран на мировом рынке капитала

В ЭКСПОРТЕ КАПИТАЛА
В 1986-92 гг. доля РС составляла 3%

К 1993 г. -  до 7%, что связано с превышением темпов роста вывоза капитала из РС над темпами роста вывоза капитала из ПРС. Лидеры: Тайвань, Сингапур, Южная Корея, Китай.

В ИМПОРТЕ КАПИТАЛА
За 80-е годы доля РС упала с 25% до 17%, что было связано с утратой значения таких факторов привлечения капиталов, как недорогое сырье и дешевая рабочая сила.

К 1993 г. - до 36%. Причем 70% этого капитала приходилось всего на 10 стран.

Лидеры: Китай, Сингапур, Малайзия.

58. Особенности участия США в международном движении капиталов в форме ПЗИ.

59. Особенности участия Японии в международном движении капитала в форме ПЗИ. 

60*??.Виды и способы получения конкурентных преимуществ международными монополиями.

14 Конкурентные преимущества ТНК

экономия на масштабах в обл издержек, сбыта, пр-ва, финансирования, рекламы, диффененциация продукта, обладание собственным ноу-хау, goodwill (позволяет сэкономить до 36%, покровительство гос-ва, менеджмент, дифференциация рисков от работв в разл секторах и странах. 

