Вопрос №1. Сущность и характеристика основных форм МЭО.
Международные коммерческие операции подразделяются на основные, осуществляемые на возмездной основе между непосредственными участниками этих операций, и обеспечивающие, связанные с продвижением товара от продавца к покупателю. К основным коммерческим относятся операции:

•по обмену товарами в материальной форме (коммерческий экспорт и импорт);

•по обмену научно-техническими знаниями в форме торговли патентами, лицензиям, «ноу-хау»;

•по обмену техническими услугами (консультативный и строительный инжиниринг);

•арендные (в частности, лизинг);

•по международному туризму;

•по предоставлению консультационных услуг в области информации и совершенствования управления, по обмену кинофильмами и телепрограммами. Обеспечивающими международный товарооборот являются операции:

• по международным перевозкам грузов;

• транспортно-экспедиторские;

• по страхованию грузов;

• по хранению грузов при международных перевозках;

• по ведению международных расчетов.

Особо следует выделить область производственного и научно-технического сотрудничества как специфическую сферу международного коммерческого дела. Это сотрудничество выступает как результат определенной организационно-управленческой деятельности, целью которой является заключение соглашений:

• о специализации и кооперировании производства;

•об организации совместного строительства объектов и их эксплуатации;

•о поставке крупных промышленных объектов с компенсацией (оплатой) товарной продукцией;

• о кооперации в области научных исследований и др.

Эти соглашения реализуются на основе заключения международных сделок.

Поэтому область производственного и научно-технического сотрудничества

входит в сферу международной торговли. С учетом этого положения следует

подходить к изучению производственных и научно-технических связей в мировой

системе хозяйства.

К 1993 году объем мирового торгового оборота составил почти 7 трлн$. Что самое

интересное, так это отрицательное сальдо мировой торговли, которое вызвано

несовпадением времени оплаты и выполнения основных операций и

обеспечивающих. К формам МЭО также относятся :
1 ) Экономические соглашения между странами. Бывают двусторонние (транспортные соглашения между двумя странами) и многосторонние (ГАТТ, НАФТА).

2) Международное экономическое и валютное регулирование на основе договоров

3) Создание зон свободной торговли и экономических союзов

Вопрос №2 Международная торговля: основные тенденции и особенности развития. Факторы ускоренного роста международного товарооборота. 

Основные тенденции:

В настоящее время большинство товаров либо поступает на рынок через ВТ, либо изготовляется с использованием иностранных компонентов. За последние 40 лет мировой товарооборот увеличился в 15 раз, тогда как выпуск продукции увеличился в 6 раз.

• Интеллектуализация м/н торговли.

• Рост доли высокотехнологичной продукции (40% у ПРС)

• Обмен услугами в последние два десятилетия увеличивался втрое быстрее обмена товарами.

• Торговля патентами и лицензиями (№1 Япония)

• Снижение в 80-90х гг. спроса на сырье и топливо (К началу 90-х годов сырьевая экономика во всем мире оказалась в состоянии глубокой депрессии, а промышленная процветала).

• Увеличение торговли неэнергетическим сырьем и с/х товарами, но с/х товарами в меньшей степени в связи с аграрным протекционизмом ПРС и их политики самообеспеченности.

• Концентрация м/н торговли в ПРС (ввиду роста доли технически сложных изделий)

• Увеличение разделения труда, специализации и кооперирования и, как следствие, формирование долгосрочных, устойчивых отношений и развитие интеграции. Факторы ускоренного роста м\н товарооборота:

• Информационная революция

• Развитие транспорта и связи (новые виды+снижение цен)

• Рост оптимальных размеров предприятий (сразу рассчитывают на ВЭД)- экономия на масштабе

• Рост первоначальных объемов капиталовложений.

• Вывоз капитала

• Рост экспортной квоты за 60-80е гг. Великобритания с 21 до27%; Германия с 19 до 31%; США с 5 до 15%
• Рост специализации и кооперирования

• Развитие интеграционных процессов

• Вывоз патентов и лицензий

• Торговля вооружением.

Важнейшая особенность современной мировой экономики- относительная дематериализация мирового производства и международного экономического обмена. В чем это проявляется?

1. Производство товаров и услуг становится все менее материало- и энергоемким. Традиционные факторы: земля, сырье и труд становятся второстепенными. 

2. Все большее значение приобретают финансово-денежные и организационные факторы и научно- технический потенциал. 

3. Возникает м\н специализация, основывающаяся на новом понятии "издержки производства".

В экономике высокоразвитых стран возникают новые сферы деятельности, в которых в отличие от материального производства, так называемой "реальной" экономики, имеют дело с отражением этой "реальной" экономики в различных символах (наглядный пример символов- различные виды денежных инструментов). При этом "отраженная экономика" символов оказывается доминирующей по отношению к реальной экономике товаров и услуг.

Вопрос №3. Новые тенденции во внешней торговле развитых стран"
В послевоенный период мировая торговля развивалась сравнительно высокими темпами, что связано с действием двух групп факторов.

Первая группа - факторы, влияющие на общее состояние экономики. К ним относятся:

1) НТР, обновление и расширение основного капитала, создание новых отраслей. 

2) Рост экономической мощи ТНК. 

3) Соревнование двух экономических систем.

Вторая группа - непосредственные причины роста мировой торговли. К ним относятся:

1) Процессы международной специализации и кооперации, явившиеся главным фактором  быстрого роста торгового обмена. Расширение международной специализации и кооперирования приводит к отказу во внешнеторговой политике от мер импортного протекционизма и к либерализации внешней торговли, отмене количественных ограничений импорта и существенному снижению таможенных пошлин. 

2) Либерализация внешнеторговой политики, переход к более открытой экономике сами стали фактором роста международного обмена. 

3) Международная интеграция. 

4) Выход на мировой рынок стран - бывших колоний в целях получения из промышленно развитых стран машин и оборудования, необходимых для индустриализации.

Для современной внешней торговли развитых стран характерен рост, темпы которого, как правило, опережают темпы роста ВВП. В результате мировой товарный экспорт вырос (в текущих ценах) с 279 млрд. долл. в 1970 году до 3731 млрд. долл. в 1992 году, индекс его физического объема (1980 = 100) увеличился с 61 в 1970 г. до 161 в 1992 г. Быстрое возрастание внешнеторгового оборота представляет собой одну из отличительных черт послевоенного экономического развития. Высокие темпы роста характерны для достаточно длительного исторического периода, что позволяет говорить о качественно новом характере развития внешней торговли. 

Основные тенденции
1. Разработка новейших достижений НТП и их внедрение в производство требуют концентрации капитала, превышающей возможности обособленных государств и тем более фирм, что приводит к обобществлению производства за рамками отдельных стран. 

2. НТР усилила разделение труда и специализацию производства, которая особо больших масштабов достигает в машиностроении. Как следствие этого продолжает углубляться потоварная специализация. Но предметная специализация в условиях НТР носит условный характер, так как сложная готовая продукция представляет собой набор деталей, изготовляемых на предприятиях различных стран. Поэтому конечная продукция является результатом международных кооперационных связей, а внешняя торговля выполняет не только функцию реализации конечного продукта, но все больше превращается в связующий элемент производственного процесса. Следствием этого является более динамичный обмен продукцией машиностроения по сравнению с другими товарами. Если за 25 лет (с 1960 по 1985) международная торговля выросла в неизменных ценах в пять раз, то обмен машинами и оборудованием увеличился в 7,5 раз. 

3. Снижается металле- и энергоемкость промышленного производства в результате внедрения более эффективных технологий, прогрессивных материалов, а также ускоренно развиваются наукоемкие производства. В результате с 1980 по 1987 гг. экспорт минерального топлива совратился на 39%, а с 1990 по 1992 г. - еще на 6,5%. Аналогичная тенденция наблюдается в экспорте промышленного сырья. Ресурсосберегающие технологии приводят к интенсификации потребления первичных ресурсов и таким образом к снижению доли сырья в мировой торговле. 

4. Рост торговли наукоемкими товарами приводит к изменениям в общей структуре торговли готовыми изделиями. В 70-х годах физический объем экспорта готовых изделий из развитых стран вырос в два раза. Эта тенденция сохраняется и в 80 и в 90-е годы. 

5. Повышательная тенденция характерна и для торговли химическими продуктами. В то же время существенно уменьшился удельный вес в мировой торговле черных и цветных металлов. 

6. Торговля машинами и оборудованием развивается на базе углубления международной специализации и кооперации. В результате постоянно растет торговля комплектующими изделиями. С 1960 по 1983 г. доля комплектующих изделий в экспорте машиностроительной продукции десяти крупнейших развитых стран возросла с 18,8 до 44,8% 
7. Все большую роль в МЭО играет вывоз капитала. В результате продажи филиалов, находящихся на территории других стран, вытесняют экспорт с территории базирования вывозящей капитал компании. Значительная часть продукции, производимой на филиалах, поступает на экспорт, в том числе и на рынок страны-экспортера капитала. В настоящее время более 25% всего импорта промышленных товаров в США поступает из развивающихся стран, в основном это продукция дочерних компаний американских ТНК. 

8. Отмечается значительный рост торговли услугами. Темпы расширения объема торговли услугами почти в три раза превышают аналогичный показатель для торговли товарами, что объясняется большей прибыльностью услуг. 

9. Абсолютный рост в товарообороте патентов и лицензий - специфической наукоемкой продукции, и здесь доминирующая роль принадлежит развитым странам, на долю которых приходится 99% мирового экспорта и 85% мирового импорта этого вида товаров.

В номере за октябрь 1996 года Journal of Commerce приводит ряд данных о развитии торговли в мире в середине 90-х годов. В частности отмечается, что: 

· товарный экспорт в 1996 году возрос примерно на 7%; 

· в 1995 году общая стоимость трансграничной торговли товарами и услугами впервые превысила показатель в б трлн. долл.; 

· в 1995 году шестой год подряд прирост торговли был значительно выше, чем прирост объема производства; 

· в середине 90-х в странах, не входящих в ОЭСР наблюдался быстрый рост торговли продукцией обрабатывающей промышленности (за счет расширения сборки готовых изделий в условиях снижения таможенных пошлин); 

· исключительно динамично внешняя торговля в 1995 г. развивалась в центрально-и восточноевропейских странах: их импорт и экспорт вырос в стоимостном выражении примерно на 1/4; 
· в 1995 г наиболее активно в группе товаров обрабатывающей промышленности развивалась торговля конторским оборудованием и средствами связи; 

· в 1995 г. Африка и Ближний Восток достигли наилучших за последние годы показателей в развитии своей внешней торговли, в частности за счет существенного роста поставок на внешний рынок продукции горнодобывающей промышленности; 
· объем мировой торговли коммерческими услугами в 1995 году вырос на 14% по сравнению с 19%-ным приростом торговли товарами; 

· в 1995 году экспорт других частных услуг (страховые и банковские операции, услуги связи) превысил экспорт по статье <туристические и транспортные услуги>. Информационный бюллетень Института немецкой экономики (г Кельн) - IWD -опубликовал статью, в которой анализируются основные тенденции развития мировой торговли. Причиной прогресса, как указывается в статье, является расширение международного разделения труда. Торговля росла значительно быстрее, чем мировое производство. За 1976 -1985 гг. реальный мировой общественный продукт увеличился на 39%, а реальный объем мирового экспорта -на 52%.
Тенденция к глобализации экономики продолжает углубляться: предприятия перемещают производство за рубеж не только по причине близости рынка, но и в целях сокращения издержек производства. Перемещение производства за рубеж также стимулирует рост мировой торговли. В борьбу за мировые рынки включились новые участники и среди них прежде всего 4 быстроразвивающиеся страны (так называемые <тигры> или  <драконы>:

Гонконг, Сингапур, Тайвань и Южная Корея. С 1980 по 1995 <тигры> увеличили свою долю в мировом экспорте (без стран ОПЕК) с 4,4 до 11,3%. В 1995 году эти четыре государства экспортировали товаров на сумму 529 млрд. долл., то есть больше, чем ФРГ. На мировых рынках они заметно потеснили других участников. Над промышленно развитыми странами возникла угроза со стороны <драконов> нового поколения - Индонезии, Филиппин, Малайзии, Таиланда, а также Индии и Китая. На подъеме сейчас многие латиноамериканские страны. Только за последние 5 лет все прочие развивающиеся страны (исключая 4 <тигров> увеличили свою долю в мировом экспорте на 2,6%-до 13,4%. Особенно быстро наращивает темпы Китай: в период с 1990 по 1995 гг. эта самая многонаселенная страна мира увеличила свой экспорт на 41% - почти до 150 млрд. долл. В продукции многих молодых быстроразвивающихся стран все чаще встречаются высококачественные изделия высокой технологии. Это подтверждается и тем, что только восточноазиатские тигры за период с 1980 по 1994 гг. увеличили свою долю в импорте промышленно развитьми странами основных средств производства на целых 10% до 13,4%. Вследствие этого пострадали многие производители средств производства в промышленно развитых странах. К странам ЮВА присоединяются новые конкуренты из стран с дешевой рабочей силой, в частности из реформируемых стран Центральной и Восточной Европы. К примеру только Чехия и Словакия за последние 5 лет расширили свой экспорт почти на 180%. Эта тенденция может усилиться во второй половине 90-х годов.

Вопрос №4. Внешняя торговля развивающихся стран. Значение ВЭС для экономики развивающихся стран (PC)
В общем и целом,. ВЭС играют достаточно важную роль в определении положения PC в мировом хозяйстве:

• содействуют расширению и модернизации основного капитала

• способствуют смягчению экономических и социальных диспропорций, возникающих в ходе ломки традиционных экономических структур

• позволяют получать новые технологии, что является необходимым фактором экономического развития

• расширяя рамки внутреннего рынка, позволяют ускорить экономический рост. Воздействие ВЭС на процессы воспроизводства, темпы и пропорции экономического роста имеют для стран Третьего мира, возможно, даже большее значение, чем для многих ПРС. В 1993 году 19 % совокупного ВВП PC было реализовано за рубежом. В свою очередь, импорт товаров и услуг несколько превысил данную цифру. Это больше, чем в ПРС. О высокой зависимости PC от ВЭС свидетельствует коэффициент открытости экономики (отношение ВТ оборота к ВВП). Так, наиболее высокая открытость экономики характерна для стран Африки, Ближнего Востока и в последние два десятилетия для восточно-азиатских стран. Открытость экономики PC (в %)
Открытость экономики PC (в %)

1960-1969
1970-1979
1980-1989

ПРС
24,6
32,0
36,8

PC
28,0
34,4
38,4

- Африка
48,2
55,1
54,4

-Восточная Азия
47,0
69,5
87,2

- др. страны Азии (кроме КНР)
17,2
19,6
24,0

- Ближний Восток
41,5
60,4
46,9

- Латинская Америка
23,9
24,9
27,9

Степень развития социально-экономической структуры предопределяет степень воздействия ВЭС на экономику страны. Так, достаточно болезненно воспринимают внешние воздействия более отсталые экономические структуры, а те страны, в которых промышленный переворот охватил все сферы хозяйства, успешнее приспосабливаются к изменениям конъюнктуры мировых рынков. 

Динамика внешней торговли:
Темпы рост экспорта за период 1990-1994 гг. (в%)

Экспорт товаров
Экспорт услуг

Мир в целом
5,2
6,9

Развитые страны
3,9
5,4

Развивающиеся страны
8,5
12

в т.ч. страны Азии
14,1
17

Развитие ВТ в развивающихся стран отличается неравномерностью. Так, до середины 80-х годов по темпам прироста экспорта PC отставали от ПРС. Со второй половины 80-х годов темпы роста экспорта возросли, чему способствовали:

• углубление процессов индустриализации в НИС

• усилия стран-должников увеличить свои валютные поступления для снижения долгового бремени

Соответственно, менялась и доля PC в мировом экспорте и импорте. После драматического сокращения доли PC в мировом экспорте в 1984-1986 гг., последовавшего за падением искусственно вздутых цен на нефть, этот показатель постепенно, но неуклонно повышается. Основной рост доли стран Третьего мира был обеспечен странами Восточной и Южной Азии, тогда как доля африканских и латиноамериканских стран сократилась:

Доля PC в мировом экспорте (в%)

1965
1970
1980
1990
1993

Все страны
20,3
18,8
29,3
24,7
29,2

Африка
3,1
4,0
4,8
2,5
2,5

Южная и Восточная Азия
4,9
4,7
7,2
13,6
17,7

Западная Азия
3,0
3,3
10,5
4,8
4,4

Латинская Америка
6,9
5,7
5,4
3,8
4,6

Товарная структура ВТ:
• Экспорт PC
Диверсификация и облагораживание товарного экспорта PC
1. ПРОДУКЦИЯ ОБРАБАТЫВАЮЩЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Новая черта участия PC в МРТ- экспорт готовых изделий, возможности для чего

были созданы в результате увеличения промышленного потенциала.

• Доля машин и оборудования возросла за 1960-92 гг. с 0,7% до 20,8%. Доля готовых изделий и полуфабрикатов возросла за 1960-92 гг. с 14,3% до 59,4%.
• Доля PC в мировой торговле продукцией обрабатывающей промышленности существенно возросла (в результате быстрых темпов роста экспорта):

1960 - 3,9 % 1970-5,0% 1984 -13,3 % 1991 -19 %
• Особенности экспорта продукции обрабатывающей промышленности:

1) концентрация в небольшой группе стран

• 80% приходится на 10 стран

• из них 40% - на азиатские НИСы. Основной прирост в экспорте обработанных товаров также пришелся на них (их доля возросла с 43,3 % в 1970 до 54,5 % в 1988 году, а в экспорте машин и оборудования с 50 % до 61,5%)
2) экспорт представлен двумя группами товаров

• трудоемкие - фактор дешевой рабочей силы

• ресурсоемкие - переработка имеющихся природных ресурсов (Капиталоемкая продукция играет относительно небольшую роль в расширении экспорта, и она сконцентрирована в основном в НИС - в их экспорте на долю нересурсных отраслей приходится 2/3 объема экспорта обрабатывающей пр-ти, а в других странах- лишь 1/5.)
• Упрочились позиции стран Третьего мира на рынках машиностроительной продукции: станков, автомобилей, судов, черных металлов и швейных изделий, причем особенно-электронных изделий. В конце 80-х годов доля PC в мировом экспорте электронных изделий поднялась до 20%, в т.ч. по бытовой электронике - до 33%.
2. ОДЕЖДА И ТКАНИ

PC играют ведущую роль лишь в мировом экспорте одежды и тканей (50,6 % в 1992). В принципе, по подавляющему большинству групп обработанных товаров условия на рынках определяют поставщики из ПРС.Щены на нефть выросли в 3 раза в 1973-74 гг., и еще в 2 раза -в 1979-80 гг.) 

3.СЫРЬЕВЫЕ И ПРОДОВОЛЬСТВЕННЫЕ ТОВАРЫ

Изменения доли сырья, топлива и продовольствия

1960
92

стоимостной объем экспорта
23,5 млрд. долл.
330,7 млрд.долл.

доля в структуре экспорта в т.ч.
85,7%
35,3%

минеральное сырье
27,8%
6%

топливо
28,2%(к нач. 80-х гг. - 67,1%)
23,1%

продовольствие
22,7%
10,2%

Доля в мировом экспорте остается высокой:

• 60% - по жидкому топливу;

• 27% - по сырью без нефти (однако в 1965 г.-71 %);
• 29% - по продовольствию.

Причина снижения доли: темпы роста экспорта машин и оборудования были выше темпов роста экспорта сырья, топлива и продовольствия. В целом, сырьевые товары до сих пор преобладают в экспорте ряда PC. В 29 из 45 африканских стран три ведущих сырьевых товара составляют более половины экспорта. В Латинской Америке сырье доминирует в экспорте 29 из 47 стран.

• Однако в последние два десятилетия отмечалась тенденция повышения степени обработки сырья в общем объеме его производства и экспорта из PC. Так, если в середине 70-х годов первичной обработке подвергалось лишь 24 8 % железной руды, то к 1990 году эта доля повысилась до 59%. 

4. ЭКСПОРТ УСЛУГ

Доля PC в экспорте услуг возросла с 11% (1970) до 15% (1992) мирового объема. В структуре этого вида экспорта возросла доля финансовых и культурных услуг при сокращении доли транспорта и туризма. Структура экспорта и экономический рост Завышенная доля продукции с/х и добывающей промышленности, которые отличаются низкой капиталоотдачей, сдерживает норму и масштабы накопления. Кроме того, широкая эксплуатация минеральных ресурсов нередко сопровождается ущербом окружающей среде.

В основе конкурентоспособности промышленных и сырьевых товаров из PC лежат более низкие затраты переменного капитала на единицу продукции. PC значительно отстают от ПРС по показателю производительности труда, но уровень заработной платы остается очень низким. С одной стороны, это позволяет поддерживать конкурентоспособность продукции на мировом рынке, с другой - препятствует экономическому росту, сдерживая покупательную способность на внутреннем рынке.

По оценкам экспертов Мирового банка, увеличение ВВП ПРС на 1 % в общем приводит к росту экспорта из PC на 0,2 % (это общее воздействие распределяется неравномерно в зависимости от структуры торговли и структуры внешнего долга). Структура экспортной торговли по-разному влияет на экономическое развитие PC. В период 1980-1992 разные группы PC имели следующие годовые темпы роста:

• страны, в экспорте которых продукция обрабатывающей промышленности превышает 1/2- 6,8 %
• страны с диверсифицированным экспортом- 3,6 %
• страны, где преобладают услуги- 2,5 %
• страны, поставляющие в основном минеральное и с/х сырье- 1,4 %
• нефтеэкспортеры- 0,4 %
Вместе с тем, экспорт продукции обрабатывающей промышленности в большей степени чувствителен к колебаниям экономической конъюнктуры в ПРС, чем экспорт сырьевых товаров.

• Импорт PC
1. СЫРЬЕВЫЕ И ПРОДОВОЛЬСТВЕННЫЕ ТОВАРЫ Импорт PC в значительной мере ориентирован на обеспечение потребностей национальных хозяйств в средствах производства, топливе и минеральном сырье. PC остаются крупными импортерами сырьевых и продовольственных товаров. Этому содействует отставание с/х при высоких темпах роста населения, а также развитие трудоинтенсивных производств. Низкий уровень накопления не позволил PC использовать материалосберегающие технологии. Поэтому важным фактором развития национальных экономик остается давление, оказываемое на ПБ продовольственным и топливным импортом.

2. ПРОДУКЦИЯ ОБРАБАТЫВАЮЩЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ Наиболее значительным изменением в структуре мирового импорта явилось сокращение доли PC в закупках машин и транспортных средств: с31,1 %в 1980 до 26,3 % в 1992. Это связано с

• снижением обновления основного капитала в целом раде государств, особенно в Латинской Америке и Тропической Африке

• увеличением производства машин и оборудования в Третьем мире

3. ИМПОРТ ТЕХНОЛОГИЙ

Несмотря на необходимость и неизбежность использования развивающимися странами научно-технического потенциала западных стран (в силу отсталости собственной научно-технической базы), произошло относительное сокращение притока технологий с 13,3 % в начале 70-х годов до 11,5 %в начале 80-х годов и до 7,1 % в конце 80-х годов. Причем снижение общего объема передачи технологий в 80-е годы усугублялось очень ограниченными масштабами передачи новейшей технологии, особенно в области информатики и биотехнологии. Исключение в отмеченной тенденции сокращения движения технологии составили четыре НИС Азии и Таиланд. Южная Корея стала экспортером технологий. Приток технологий продолжался в крупные PC- Аргентину, Бразилию, Китай, Индонезию и Мексику (как через дочерние компании, так и лицензионные сделки государственных объединений). Важнейшей особенностью движения технологий является повышение ее доли (до 75 %), приходящейся на внутрифирменную торговлю зарубежных ТНК.

По формам получения технологий среди PC можно выделить несколько групп: В азиатские страны- преимущественно импорт машин и оборудования 

• Латинская Америка- прямые иностранные капиталовложения

• африканские и наименее развитые страны- дары

Анализ позиций PC на мировых рынках показывает, что экспортный потенциал их экономик повысился. На экономическое положение большинства PC важное влияние оказывает изменение мировых цен: они усугубляют дефициты торговых балансов. Дисбалансы экспорта по отношению к импорту возникли в результате резкого ухудшения условий торговли. За 1980-1990 годы товарные цены в реальном выражении упали более, чем вдвое. Это вызывало ежегодные потери PC в $100 млрд. - почти в два раза больше. Кроме того, мировая торговля сырьевыми товарами росла медленнее торговли продукцией обрабатывающей промышленности и услугами.

Ухудшение условий торговли было вызвано сокращением спроса со стороны ПРС и возрастанием в них торговых барьеров (в 20 из 24 стран ОЭСР торговые барьеры возросли в 80-е годы, а в развивающихся странах произошла значительная либерализация торгового режима). Протекционизм, по оценкам, обходится развивающимся странам ежегодно в $100 млрд. в виде потери доходов от экспорта с/х продукцией и $50 млрд. от экспорта текстиля. 

Географическая структура ВТ
Важной особенностью ВЭС PC является их ориентация на ПРС при низком уровне взаимной интеграции. В них доля взаимной торговли не превышает 40%, а в ПРС она достигает 70 %. Так, африканские страны 95 % торговли осуществляют с неафриканскими странами. В общем, среди более 12 торговых группировок PC ни в одной из них внутрирегиональный торговый обмен не превышает 15 % общего объема.

Для целого ряда стран основным рынком сбыта товаров являются США (20 % экспорта PC, в т.ч. 1/3 экспорта продукции общего машиностроения и потребительских товаров ). Другие ПРС значительно уступают американскому рынку. На США приходится более 1/2 экспорта обработанных изделий из PC в ПРС, что ставит в зависимость сбыт готовых изделий из PC от политики США. Асимметричная зависимость PC от Запада является следствием структуры их производительных сил, что не позволяет им оптимально участвовать 

в МРТ. 

Вопрос №5 Особенности современной ВТ политики стран Запада

(1) Определение:

ВТП- система мероприятий, направленных на достижение экономикой данной страны определенных преимуществ на внешнем рынке и одновременно на защиту внутр.р-ка от конкуренции иностр.гос-в.

(2) Хар-ка ВТП зап. стран:

1. Форм-ся под влиянием нац. экон. и полит, факторов

2. Наряду с гос-м в ней активно уч-т крупные объединения (ассоциаций объединений предпринимателей)

3. Там активно идет интернационализация хоз. Жизни=)ВТП-компромисс м\у местными лобби и потребителями

4. Все больше исп-ся междун. формы регул. Эк.отн., в ВТП вкл. межгосуд-ые институты (Б-7, ГАТТ, МВФ, МБРР)=тенденция к либерализации

5. Увел-ие интеграции развитие колл. протекционизма (Напр. ВТП ЕС, нет ограничений м/у собой)

6. Все больше исп-ся внутр. экономии, и административные рычаги регулир. ввоза и вывоза, хотя и пограничный контроль еще процветает (З)Средства контроля и регулирования ВТ Есть ср-ва ограничения импорта(тарифнн. И нетарифн.) и стимулир. экспорта

1. Таможенно-тарифная политика

-лишь один из инструментов, а ранее единственный (средняя ставка ок. 5%)
-тарифы защищают процессе обработки тов-в(дифференцированная ставка для продавцов с различной степенью обработки. эффективная ставка там. тарифа(=заплаченная пошлина/стоимость товаров-ст-ть сырья) значит, больше, чем средний тариф

-возможность разрешающей оговорки(можно вводить ограничение ввоза, если импорт угрожает местному пр-ву)

-маневренность   в   таможенной   полигике   Исп-ся   многокол.   тариф:

а) антидемпинговый 

б) максим, (генеральная) ставка 

в) минимальная ставка ( режим наиб. Благопр-я)

г) преференциальная ставка (для наименее развитых стран)

-из всех ставок (адвалорн., специфические, смеш-е) наиболее часто исп-ся адвал.

2. Нетарифные ограничения 

а) участие гос-ва во ВТ мероприятиях развито слабо

-субсидир.пр-ва и эксп-та тов-ов запрещено по результ. токийского раунда

-сист. гос. закупок товаров (ГАТТ требует недиск-и иностр.произв-ей) 

б) таможенные и административные импортные формальности

-антидемпинговые пошлины

-методы оценки стоимости тов-в (есть Кодекс таможенной стоимости, функц-ет с 81 года, смягчены некот. правила ГАТТ) по определению тамож. стоимости 

в) технические барьеры, стандарты и требования, связ-е со здравоохр-м закр-т доступ тов-ру или значительно увел-т его цену в результате необходимости переработки или доработки (в ЕС стандарт кривизны бананов). Наиболее развиты стандарты и требования по технике безоп-ти, по упаковке и маркировке тов-в, требования к товаросопроводительньм док-ам 

г) количественные ограничения:

Возр. роль добровольного ограничения экспорта, развиты ограничения в рамках регулир-я той или др. сфер экономики (текстиль) 

д) ограничения, заложенные в мех-ме платежей 

-налоги (на долю налогов в стоимости ввоза тов-в в ЗЕ приход-ся 40-60%). Хотя это запрещено ГАТТ, факт-ки налогообл-е имп. товаров завышается по сравнению с отечественными из-за различий в базе начисления налогов 

е) мех-зм валютных курсов

3. Средства стимулирования экспорта

-перенесены в область произв-ва (финанс-е гос-м НИОКР)

-налоговые льготы произв-м-экспортерам

-гос. субсидии

-помощь PC, но PC в ответ должны закупать товары у ПРС

-валютный демпинг (долгое время в Японии держался курс йены к $)
-информационная помощь экспортерам(в посольствах ПРС есть экономические отделы, они оказ-т правовую и информационную помощь экспортерам в установлении деловых контактов с представителями экономики стран пребывания

Вопрос  №6.  Особенности  современной  внешнеторговой  политики РС.
Политика импортозамещения (50-60-е гг )
В   50-60-е   гг.   развивающиеся   страны   избрали   приоритетом   своей внешнеэкономической стратегии политику импортозам., которая проводится в два этапа:

1. замещение импорта национальным производством потребительских товаров;

2. замещение импорта национальным производством средств производства. 

Первый этап прошел практически во всех развивающихся странах Второй этап -лишь в крупных странах с большой численностью населения и территорией, то есть с емким внутренним рынком и большими запасами природных ресурсов. Может быть осуществлен лишь коренным изменением экономики. Объективные причины проведения политики импортозамещения
1. До начала 70-х гг. происходило ухудшение условий торговли для PC - снижение цен на экспортируемое сырье при росте цен на импортируемые готовые изделия и сырье . дефицит платежных балансов и нехватка валовой выручки

2. Дефицит платежных балансов и нехватка валовой выручки препятствовали расширению импорта а платежеспособный спрос надо было удовлетворять

3. Создание экспортных мощностей было не под силу многим PC так как становление обрабатывающей промышленности могло происходить только в сфере обработки сырья, а спрос на сырье снижался

4. ТНК осуществляли инвестиции в трудоемкие отрасли

5. Отсутствие или слабость инфраструктуры, нехватка квалифицированной

рабочей силы и управленческих кадров

В 50-60-е гг. 75% производства PC шло на внутренний рынок (доказательство объективности импортозамещения.)

Плюсы импортозам.
1) содействие индустриализации экономики PC
2) содействие диверсификации структуры импорта товаров (- доли сырья, 1 доли готовой продукции)

3) улучшение условий торговли

4) содействие повышению квалификации рабочей силы и управленческих кадров

Минусы импортозамещения
1) при переходе к политике стимулирования экспорта наблюдалось резкое

ускорение темпов

экономического роста: Южная Корея: 1953-60 гг. темпы роста составляли

отрицательную величину (-6,1%)
1960-65 гг. темпы роста составили 40,2% Бразилия:     1960-65 гг. темпы роста

составляли 4,6% 1965-70 гг. темпы роста составили 24,3%
2) протекционизм отрицательно повлиял на уровень конкурентоспособности (как

ценовой, так и неценовой), а также на уровень благосостояния населения PC в

целом

Отказ от политики импортозамещения
С начала 70-х гг. происходит отказ от политики импортозамещения. Первыми от нее отказались Сингапур, Южная Корея и Тайвань.

Политика стимулирования экспорта - специфика PC
С начала 80-х гг. отказ от политики импортозамещения становится окончательным, что связано с обострением проблема внешнего долга и, соответственно, с необходимостью увеличивать экспортные поступления (на обслуживание внешнего долга шло до 80% экспортных поступлений Чили и до 60% экспортных поступлений Мексики).

• Прямое субсидирование экспорта По Токийскому раунду ГАТТ:

В целом применение прямого субсидирования запрещено (кроме сельского и лесного хозяйства, и рыболовства). Однако для PC сделано исключение - они должны постепенно отказываться от льгот по мере повышения уровня экономического развития.

Прямое субсидирование экспорта применяется в странах с диверсифицированной экономикой (перераспределение доходов одной отрасли в пользу другой). Размер субсидий составляет 25-30% стоимости товара. К субсидиям относятся низкие транспортные тарифы и т.п. Наиболее часто прямое субсидирование используется в Индии, Пакистане, Индонезии.

• Административные методы стимулирования экспорта Используется в странах с развитой промышленностью.

• предоставление гарантий

• расширение доступа к внутренним источникам финансирования (кредитование)

• широкий спектр налоговых льгот

- льготы при взимании налога с дохода (скидки или освобождение в течение льготного периода) в зависимости от участии в экспорте

- льготное косвенное обложение экспортных товаров

- освобождение от уплаты экспортных налогов

- списание убытков на будущий период

• возврат пошлин, уплаченных при ввозе оборудования или материалов, необходимых для производства экспортных товаров

• если компания производит товар на внутренний рынок с использованием импортного сырья и компонентов, то она должна оплачивать расширение импорта путем экспорта части своей продукции

• регулирование обменного курса, обеспечивающее благоприятные условия конверсии валют для экспортеров

• либерализация импорта как условие стимулирования экспорта

Специфика регулирования импорта в PC
Общий принцип: чем ниже уровень развития, тем больше упор на средства

ценовой защиты внутреннего рынка (пошлины и налоги).

• Таможенно-тарифное регулирование

На начало Уругвайского раунда (1986) средний уровень таможенного обложение в

PC составлял 6,1% (против 4,9% в ПРС); в т.ч. на промышленные товары - 15,3%
(против 6,3%).
Решения Уругвайского раунда (впервые PC пошли на уступки):
• замена нетарифных ограничений тарифными

• к 1996 году ставки пошлин на промышленные товары должны составить 12% (против 3,9%);
• на 72% товаров PC не будут односторонне повышать пошлины в пределах установленного лимита (до Уругвайского раунда было 22%);
• Гонконг, Южная Корея и Сингапур вместе с рядом развитых стран участвуют в соглашении о полной отмене тарифов на 10 товарных групп (строительное и медицинское оборудование, сельскохозяйственный инвентарь и др.).

В рамках ЮНКТАД PC делятся на 3 группы по уровню таможенно-тарифного обложения

1. Максимальные ставки пошлин - до 50%, но в целом фактически беспошлинный ввоз (НИСы, страны Персидского залива, беднейшие страны Африки - Ангола, Мозамбик, Сомали) 

2. Максимальные ставки пошлин= 50-100%
3. Максимальные ставки пошлин = свыше 100% (Египет, Индия, Пакистан, Эквадор)

• Нетарифные ограничения

• Количественные ограничения (прежде всего - индивидуальных квот и лицензий) Особая лицензия - для получение импортной лицензии импортер должен  сначала  закупить  аналогичную  продукцию  отечественного производства в определенном соотношении к объему предполагаемого импорта (Индия - на оборудование, Индонезия - молоко)

• Частичная государственная монополия (предоставление государственным органам исключительных прав на введение ограничений)

• Налогообложение

• налоги с оборота с дифференцированными ставками Наибольшее распространение в PC
• на дорогостоящие товары - высокие ставки;

• на товары первой необходимости - низкие ставки

• специальные налоги - от 2,5% в Мексике до 50% в Индии

• дополнительные налоги - до 5% О Валютно-финансовые ограничения

1) множественность валютных курсов

2) специальные налоги при операциях с инвалютой

3) импортные депозиты

4) предварительная оплата пошлин

• Государственные закупки как средство стимулирования импорта 

Вопрос №7 Современный протекционизм и его инструментарий. 

Цель протекционистской политики - защитить внутреннюю экономику с помощью таможенных пошлин или количественного ограничения импорта, а иногда и экспорта товаров. Применяется в периоды, когда внутренняя экономика данной страны или ее отдельные отрасли недостаточно конкурентоспособны на мировом рынке, и нуждаются в помощи государства. Политика свободной торговли.
Устранение препятствий на пути движения товаров, то есть таможенных пошлин и количественных ограничений. Применяется в случае, когда экономика одной из стран развивается быстрее по сравнению с конкурентами и обладает преимуществами.
До последнего времени основным направлением внешнеторговой политики являлся протекционизм. Свободная торговля - лишь эпизодически. Коллективный   протекционизм   -   единая   система   регулирования внешнеэкономических связей, сформированная в результате деятельности интеграционных группировок. Характерным для него является более или менее полная либерализация взаимной торговли (свобода торговли) при одновременном проведении согласованной единой протекционистской политики в отношении неучаствующих стран (Европейский союз Европейские сообщества, общий рынок) Частномонополистический протекционизм - ограничительная практика монополий, выражающаяся в соглашениях между дочерними и материнскими фирмами ТНК, оговаривающих распределение рынков и ценовые условия, что создает препятствия для импорта.

Протекционизм, по оценкам, обходится развивающимся странам ежегодно в $100 млрд. в виде потери доходов от экспорта с/х продукцией и $50 млрд. от экспорта текстиля.

Протекционизм отрицательно повлиял на уровень конкурентоспособности (как ценовой, так и неценовой), а также на уровень благосостояния населения PC в целом.

В формировании внешнеторговой политики   принимают участие: государство, монополистические группировки и созданные ими различные ассоциации, объединения и т.п. Современная внешнеэкономическая политика осуществляется с помощью ряда средств, контролирующих, регулирующих и стимулирующих внешнюю торговлю. К ним относятся: таможенные тарифы, количественные ограничения и разного рода препятствия для сбыта и потребления товаров на рынке страны-импортера. Одновременно с помощью экспортных кредитов и государственных гарантий по ним, кредитов международных финансовых организаций , экспортных премий, товарного и валютного демпинга, условно-беспошлинного ввоза и вывоза, возврата пошлин и налогов осуществляется стимулирование экспорта товаров. В последние годы просматривается тенденция к расширению форм государственного регулирования внешней торговли с помощью средств, оказывающих воздействие на функционирование внутренней экономики. Те или иные торгово-политические средства используются в зависимости от конкретной ситуации. В периоды кризисов приоритет отдается количественным и валютным ограничениям и демпингу. В периоды нормального развития экономики - таможенные пошлины и средства стимулирования экспорта, фискальные мероприятия.

Там. пошлины - традиционная мера гос. регулирования внешней торговли. Бывают

экспортные, импортные, транзитные.

Импортные - главное средство нац. протекционизма.

Уровень действительный  (эффективной) таможенной  защиты  (уровень эффективного протекционизма) определяется по формуле :Q=t-altl/l-а 1 
t- номинальный уровень там. пошлины на импорт конечного прод. а1- доля стоимости импортированного сырья в цене конечного продукта в условиях отсутствия таможенного тарифа tl- номинальный тариф на импортное сырье Уровень защиты повышается не только по мере увеличения разницы в величинах пошлин на сырье и готовые изделия, но и по мере понижения степени обработки - дискриминация PC.
Номинальный уровень пошлины определяется исходя из общей цены конечного продукта, он важен для потребителя. Уровень действительной там. защиты важен и для производителя. Проблема - сравнение уровня тарифа отдельных стран. Сейчас нет единого метода сравнения величин там. пошлин. Надо использовать взвешенные величины. Проведенное сравнение уровней там. защиты (на базе средневзвешенных пошлин) ПРС показывает постепенное уменьшение величины там. тарифов с 30-40% в 50х до 3-4% в начале 90х. В РФ средний уровень пошлин, постепенно увеличиваясь, достигает 25-30%.
Скрытый протекционизм
Таможенная и налоговая политика. В последнее время идет тенденция к росту доли

промышленных товаров в мировой торговле. Повышаются требования к экологии,

технике безопасности и т.д. В товаре необходимо учитывать упаковку, маркировку,

единицы ее измерения.)

Основные инструменты внешнеторговой политики современного государства
2 группы инструментов

1.Средства ограничения импорта
Тарифные
Старейший метод регулирования в/т/о. Основа - таможенные пошлины, сведенные

в таможенные тарифы. Таможенная пошлина - косвенный налог, взимаемый с

товаров, ввозимых из нее. Сначала таможенную пошлину использовали как налог в

пользу государства. В дальнейшем при сохранении этой функции на 1-й план

выходит другая: защита определенных секторов экономики от конкуренции более

дешевой импортной продукции.

Виды таможенных пошлин

1 .По способу взимания

-специфические (фиксированные пошлины на каждую единицу импортного товара. Не зависит от цены);

-адвалорные (взимаются с цены);

-смешанные (и с цены, и с объема) 

2.По объекту обложения

-импортные;

-экспортные;

-транзитные

З.В зависимости от страны происхождения

-максимальные(генеральные)- общий вид пошлины

-минимальные - для товаров из стран, которые пользуются РНБ

-преференциальные (льготные для товаров из PC. Они <min, иногда равны 0.) К этой же группе пошлин можно отнести:

-антидемпинговые

-карательные (применяются против товаров, происходящих из стран, осуществляющих   в   отношении   данного   государства   дискриминации, недружественные акты и др.)

-компенсационные (взимаются с целью нейтрализации субсидий, предоставляемых экспортеру с целью повышения его к/способности на рынке. Не могут превышать размер субсидий). 

4.По характеру происхождения:

-автономные (устанавливаются данным государством самостоятельно)

-конвенционные (договорные) - устанавливаются в процессе переговоров. 

Таможенный тариф - системный перечень таможенных пошлин. Бывает:

-простой (одноколонный) - одна ставка для товаров из разных стран

-сложный (многоколонный)

Разрешающая оговорка - возможность для страны ввести определенные ограничения на импорт, который наносит ущерб национальному производству.

Нетарифные
При снижении таможенных пошлин роль НТО возрастает. Четкого определения

понятия НТО нет. Наиболее полная классификация у ГАТТ. Включает 5 групп

мероприятий:

1 .Участие государства во внешнеторговых мероприятиях

2.Таможенные и административные формальности

-антидемпинговые пошлины

-методы оценки стоимости товара

-товаросопроводительные документы

-различные ставки НДС

3.Стандарты и требования   связанные со здравоохранением, техникой безопасности (в т.ч. промышленные стандарты, требования к упаковке и маркировке товаров, санитарно-ветеринарные нормы, экологические требования)

4.Количественные ограничения

"Кодекс по субсидиям и компенсационным пошлинам" (определяет разницу между внутренними субсидиями и экспортными). "Кодекс таможенной стоимости" (нельзя использовать внутреннюю цену как базу расчета)

"Кодекс по стандартам" (главная идея - к импортньм товарам должны применяться такие же требования как и к национальным)

Вопрос №8 Современный этап в либерализации м\н экономической системы Итоги Уругвайского раунда в рамках ГАТТ.

Либерализация - это процесс устранения тарифных и нетарифных барьеров на пути свободного движения товаров     и факторов производства. Тенденции к либерализации характерны для послевоенного периода. Тогда было создано ГАТТ Исходной посылкой, на которой строится ГАТТ, является стремление стран-членов развивать м/н торговлю и обеспечить экономическое развитие путем взаимной либерализации доступа на рынки, предсказуемости условий деятельности предпринимателей на иностранных рынках и регламентации действий правительств по регулированию внешнеэкономической сферы.

Принципы ГАТТ:

1) недискриминация в торговле, которая предусматривает, с одной стороны, взаимное предоставление РНБ в отношении экспортных, импортных и транзитных операций и связанных с ними таможенных пошлин и сборов ,а с другой национального режима ,т.е. равного подхода к товарам импортного и отечественного производства в отношении внутренних налогов и сборов, а также правил, регулир. внутреннюю торговлю; 

2) использование преимущественно тарифных средств защиты национального рынка, а не количественных ограничений или аналогичных мер; 
3) прогрессивное снижение таможенных тарифов в ходе периодически проводимых раундов многосторонних торговых переговоров; 
4) взаимность в предоставлении торгово-политических уступок; 

5) разрешение торговых споров путем проведения консультаций и переговоров, а в случае невозможности достижения согласия - посредством рассмотрения споров в специально создаваемых третейских группах.

Самый крупный в истории пакет соглашений по либерализации торговли был выработан в ходе Уругвайского раунда. Начало Уругвайского раунда – сентябрь 1986 года. Конец - декабрь 1993 года

Итоги:
1) Переговоры по тарифам

Реальный уровень пошлин был более 5%.Активное участие в УР принимали PC. Гонконг, Южная Корея и Сингапур участвовали в соглашении о полной отмене тарифов на 10 товарных групп. На 72% товаров PC не будут увеличены пошлины. Средняя тарифная ставка на импорт из PC будет снижена на 37%.В целом уровень тарифов из ПРС на промышленные товары будет снижен с 6.3% до 3.9% к 1999 году. Будут полностью устранены тарифы на:

-бумагу бумажные изделия,

-игрушки,

-фармацевтические товары,

-строительное и с/х оборудование,

-мебель для офисов,

-пиво и некоторые алкогольные напитки. К 1 января 1998 года уровень таможенного обложения составит 3% в странах-членах ГАТТ.

2)Изменения в торговле текстилем

Включен в повестку дня по настоянию PC. 12% мировой торговли готовыми изделиями приходится на текстиль и одежду. Впервые правила ГАТТ распространились на них. Незначительное снижение тарифных ставок с 15 до 12% объясняет, что в будущем тарифы возьмут на себя роль количественных ограничений. Большинство тарифов и квот будет ликвидировано в течение 10 лет, начиная с 1996 года. Двусторонние квоты будут постепенно снижаться и к 2005 году ликвидируются полностью.

3)Либерализация торговли с/х товарами

11% составлял уровень таможенной защиты рынка с/х продукции по сравнению с общим 5%. Постепенно возрастает применение нетарифных ограничений. Вопрос стал одним из центральных на УР. К 2000 году (для PC к 2005) торговля СХП будет частично либерализована. Все нетарифные барьеры должны быть заменены тарифными, а тарифы снижены

на 36% для ПРС, на 24% для PC. Внутренние субсидии будут сниж.на 20% в ПРС, на 13% в PC. Субсидирование с/х экспорта по стоимости сниз. на 36%, по объему - на 21%.
4)Генеральное соглашение по торговле услугами Объем торговли услугами в 1993 году составил 1030 млрд $ (1/3 от м\т\о). В достигнутое соглашение включены положения, касающиеся финансовых услуг, воздушного транспорта и телекоммуникаций.

5)Соглашение по торговым аспектам правом интеллектуальной собственности В соглашении устанавливается более высокий уровень защиты в отношении таких прав. Страны обязуются принять национальные законы, которые могли бы защитить такие права. Они также обязуются применять меры на границе, чтобы не допустить ввоз нелегальных товаров. Может быть наказана подделка торговых знаков и т.д.

6)Создание ВТО

ВТО включает ГАТТ + весь комплекс достигнутых в ходе УР соглашений и

договоренностей. Основная цель ВТО - обеспечение свободы торговли. ВТО

регулирует:

-торговлю товарами;

-услугами;

-вопросы инвестиций;

-защита интеллектуальной собственности.

Высший орган - Министерская конференция. Член ВТО - любая страна, которая присоединилась ко всем соглашениям.(См. вопрос по ВТО)

Вопрос №9 ВТО: цели создания, сферы деятельности, значение для системы МЭО.
ВТО была образована по итогам уругвайского раунда многосторонних торговых переговоров (1986-1993) , проходивших в рамках ГАТТ, которое после начала функционирования ВТО (1 января 1995 года) стало ее составной частью. Основная цель ВТО - обеспечение свободы торговли. ВТО призвана преодолеть недостатки которые были в ГАТТ, а именно:

1)важные правила и процедуры ГАТТ часто игнорировались участниками;

2)многочисленные правила были недостаточно конкретны.  Обходились антидемпинговые правила, правила компенсационных пошлин;

3)с\х, текстильная промышленность, вопросы интеллек уальной собственности исключались из общих правил;

4)цель ГАТТ- вмешательство в торговлю на границе стран. Но необходимо вмешиваться во ВЭС внутри стран;

5)в ГАТТ участвовали практически только ПРС. PC имели столько льгот, что могли вообще не рассматривать правила ГАТТ. А в результате развития НИС возникла необходимость вовлечения их в многосторонние тортовые переговоры. Говоря о значении ВТО для системы МЭО, следует отметить, что м\н торговля является наиболее развитой формой МЭО. Она развивается опережающими темпами по сравнению с мировым производством и мировым ВНП. ВТО же призвана стать законодателем и регулятором м/н торговли в следующем веке. ВТО - продолжатель дела ГАТТ => первоочередная задача - пути реализации уругвайских договоренностей и консолидация результатов этой реализации. Сферы деятельности:
-товары

-финансы

-телекоммуникации

-транспорт

-туризм

-интеллектуальная собственность

Как своеобразная "генеральная репетиция" учредительной министерской конференции (УМК)ВТО был задуман и проведен с 24 по 26 апреля в Сингапуре Всемирный Торговый Конгресс.

Среди проблем которые обсуждались в Сингапуре и которые предполагалось вынести на УМК, были "социальные факторы". Противостояние между Западом и Востоком относительно "социальных факторов" давнишнее. Последние 2 года Азия представляющая в этом конфликте все PC, активно сопротивляется настойчивым попыткам ЕС и США обусловить свои преференции в торговле с 3-м миром степенью его приверженности к западным "трудовым стандартам", уровнем заботы об охране окружающей среды. Запад считает свои правила в этих сферах универсальными. Использование труда заключенных в Китае и Мьянме, труда детей в Индии, Индонезии, Таиланде, искусственное удержание на низком уровне з\п рабочих почти во всех проходящих "промышленный бум" азиатских странах - все это, считают западные столицы, является "нарушением прав человека". Вырубка тропических лесов, строительство дамбы с затопление лесных площадей в Малайзии - это тоже нарушение правил общечеловеческого бытия. За это надо наказывать. Наказание - лишение торговых преференций. 1-я министерская конференция состоялась 9-13 декабря 1996 года в Сингапуре. Один из параграфов итоговой декларации посвящен "трудовым стандартам". Члены ВТО подтвердили обязательства по выполнению м\н признанных трудовых стандартов (т.е. ВТО залезла и в эту, в принципе не совсем ее сферу). В плане необходимости изучения проблем были отражены вопросы экологии, правила конкуренции и режима инвестиций. ЕС и США выработали проект Соглашения по информационной технологии (СТИ).СТИ в декларации посвящена 1 фраза со словами о том, что ВТО приветствует инициативу ряда членов по ликвидации тарифов в торговле товарами информационной технологии, но она имела огромный эффект. Уже многие страны выразили свое желание присоединиться к СТИ. Переговоры, которые должны быть проведены по информационной технологии и телекоммуникациям , станут самыми крупными достижениями в мировой торговле с момента завершения У Р. 

Вопрос №10 Межд. движение капиталов: осн. тенденции в 80-90 гг 

(1) Главные тенденции в ПЗИ(осущ-ся в основном ТНК)

1. Рост ПЗИ определил рост ВТ и мир. Пр-ва (33% по сравнению с 12% роста мир. ВНП и 13% мир. экспорта) Причины:

-сейчас треб-ся больше ПЗИ, чем 10 лет назад, чтобы достичь того же объема продаж

-регионализация рынков (ТНК вынуждены присутствовать в центрах рег.деят-ти, чтобы вовремя учитывать отраслевые тенденции и реагировать на деятельность конкурентов)

-интернац-я  региональных  рынков  (облегчена реализация  крупномасш. инвестиций)

2. Диверсификация потоков и направлений ПЗИ. раньше доминир. США, сейчас: экспорт(США, ЕС, Япония), импорт( США, АТР, ЕС) 

(2) Отраслевые тенденции

1. Уменьшение сырьевых инвестиций, увел-е кап.влож. в услуги (Тр опережают обраб.пром.), обраб.пром.   лидирует   (там,   где   вы-е.   расходы   на НИОКР, маркетинг, вертик. интегр. пр-ва

2. Геогр-я отраслевых тенденций

США, Кан.-обраб. пром-ть Яп, Герм, Нидерланды-услуги

3. Секторальное распр-е ПЗИ в обрабат.пром-ти

-химия

-электротехника

-авиа-машстрой

-общее машиностроение

(3) Региональные тенденции

1. Основное движение кап-ла-м\уПРС

а) увел-е импорта кап-ла в США (США-нетто импортер) причины активной инв. деят-ти:

-емкость внутр. Р-ка

-шок. уровень стоимости раб. силы вые. Квалиф. раб. силы стабильность в экономике

-преференциальная программа отдельных штатов(проф. подготовка и налог. льготы) С нач. 90-х г. г. США-ведущий экспортер капитала (более 50% амер. инвестиций за счет реинвестирования прибылей (сектор услуг;банки;телеком-я) Экспорт:
-Бермуд-о-ва

-Мексику, Бразилию,

-Южную, Ю-Вост. и Воет Азию

-Зап. Европу

б) Япония сокращение экспорта капитала после пика в 90 г. причины:

1)структ. Перестр.

-закрытие филиалов или перенос в др. страны базирования

-снижение числа вновь открытых филиалов, упор на рацион-ю операций 

2)увел-е курса йены

-Ум-е конк-ти экспорта из Японии (при курсе 110 йен за $ только 15% экспортеров сохраняют прибыльность) Прогноз: возобновление экспансии капитала. Причины:

-японцы не смогут игнорировать рост инв. активности амер-в в Юж. и Ю-Вост. Азии

-обход торг. барьеров в виде добровольн.огран-ия экспорта и антидемп. Мер

-Увел-е числа яп. ТНК, планир-х новые инвестиции

в) ЕС: Интеграция в ЕС влияет на принятие решения относи ельно ПЗИ. Бум инвестиций. Причины:

-торг. барьеры, антидемпинг, меры мешают эксп-ту в ЕС=) инвестирование внутри торг. Барьеров

-большая открытость рынков для ПЗИ

-болып. Конк-ть европ. кап-ла=) инвестор лучше приспосабливается к местным потребностям и повыш-т свою конк-ть. Т. к. осн. цель ПЗИ-захват рынков=) прогноз-длит. динамика роста инвестиций

2. Идет включение PC как места приложения инв-й (Хотя в 80 годы было уменьшение в 80-87 г. г. с 25% до 12% в мировом импорте капитала Тенденции:

-отраслевая переориентация инвестиц.: ум-е инв-й в сырье и пром., увел-е в услуги

-география (переориент-я инвестиций)-ум-е в Бразилию, ув-е в АТР и в Лат.Ам-ку( после экон. Стабил-и и увел-я открытости экономики Факторы, привлекающие туда:

-экономический рост

-увел-е масштабов рынка из-за регион, интеграции

-более высокая, чем в ПРС прибыль на инвестиций

-высококвал-я и дешевая раб. Сила

-улучш-е инфраструктуры

Вопрос №11 Понятие ТНК и роль транснац. бизнеса в развитии мир.эк-ки
(1) Определение ТНК

Общепринятого понятия нет, трактовки меняются и все равно нельзя точно охватить, т. к. их орг-я структура измен-ся по мере изменения хар-ра МЭО, основные черты ТНК, отличающие их от множества корпораций, оперир. на внеш. рынках

-группировка, дейст-я на основе т/нац. капитала (главное- не его т/нац. происхождение (таких ТНК мало, т. к. это сложно), а м\народность по району деят.

-опер-т на внеш. рынке, в отрыве от нац-й почвы, использует м\н единичное разделение труда в рамках системы технологически взаимосвязанных предприятий в разных странах мира, обмен-ся по некоммерч. трансфертным ценам

-характ-ся глоб. характером внутрифирменного планирования, опер-й по снабжению и сбыту под централиз-м частным контролем Остальные критерии (%иностранных операций в доходах или продажах годовой объем продаж) формальны

(2) Роль ТНК в развитии мир. Эк-ки и модернизации МЭО

1. Ведут к созданию интегрированной м\н сис-мы пр-ва, которая состоит из комплекса стратегий ряда ТНК(объем этой сис-мы оцен-ся в 1/3 мир. Пр-ва).

2. Изм-ся характер МЭО

а) раньше рассматривались как отношения м\у гос-ми на базе сравнительных преим-в или наделенности факторами производства, теперь главное-конкур.преим. ТНК б) трансформир-т мирэк: перераспределяют МРТ в рамках корпораций, вкладывают его на традиционно существовавшие связи м\у странами, даже деформируют их

3. Технологические изменения и нововведения в деят-ти ТНК- сокр е издержек и увел-е эффективности всей экономики, увел-е НТП, изобр-я и т. д.(объед е расходы на НИОКР 10-ти крупн. корпораций США больше аналогичных расходов Франции или Великобритании)

4. Влияние на мир. торговлю

а) в тов. Стр-ре ВТ: увел-е сырья и полуф-тов по воздействием внутриф-ной

торговли ТНК б) в объеме ВТ внутрифир-е поставки -от 1/4 до 1/3 торг. потоков 5.
5. Увел-е вывоза капитала

а) ПЗИ, потоки капитала, технологии- главное средство, с пом-ю которого все большее число стран интегр-ся в мирэк б) изм-я в структуре вывозимого кап-ла 50% ежегодного потока ПЗИ-вывоз кап-ла в сфере услуг В целом ТНК ускоряют в долгосрочном  плане  перестройку мировой экономики  в  сторону ее интенсификации, т. к. они ориентируют свою деят-ть на наиб. эффективность и они получ-т максим прибыль

Вопрос №12 Глобализация конкуренции и виды глобальных стратегий ТНК 

Взаимосвязь деятельности ТНК и процесса глобализации экономики С одной стороны, становление глобальной экономики на базе новых технологий стимулирует глобализацию деятельности корпораций (то есть развитие ТНК). С другой стороны, сами ТНК являются двигателями становления глобальной экономики.

Содержание глобализации деятельности корпораций (развития ТНК) Глобализация деятельности ТНК подразумевает переход к операциям глобального, планетарного характера. В соответствии с философией единого мирового рынка сейчас ТНК рассматривают в качестве главной цели своей деятельности не максимизацию прибыли, а «максимизацию рынка». В результате формируется глобальная сеть производства и сбыта, когда эти корпорации уже не довольствуются созданием производства с законченным циклом в отдельных странах, а стремятся специализировать каждое предприятие глобальной сети на более рациональном производстве какого-либо компонента, узла для сбора конечной продукции там, где это выгоднее всего. Таким образом проявляется глобальная мобильность производственных факторов и предприятий, которые перемещаются в направлении тех стран, где уровень прибыльности выше, а условия деятельности наиболее благоприятны. Глобализация деятельности ТНК проявляется в том, что они стремятся приспособиться к существующей модели мира. Для этого необходимо:

• иметь по крайней мере по одному крупному предприятию, координирующему деятельность дочерних компаний ТНК, в каждом из трех существующих экономических центров (Северная Америка - Западная Европа - Япония);

• размещать предприятия с учетом тенденций изменения расстановки сил в мировой  экономике  (отсутствие  явного  лидера,  перемещение  центра экономической жизни в АТР, экономическое развитие Китая и т.п.).

1. Для деятельности ТНК национальные законы и интересы имеют значение лишь постольку, поскольку не противоречат интересам ТНК. Транснациональное производство и инвестиционные процессы определяются преимущественно не национальными, а общемировыми политическими и экономическими факторами. ТНК используют единые стандарты. Отсюда:

• экономика страны базирования ТНК начинает ориентироваться на международные критерии качества и эффективности

• стирается различие между внутренним и внешним рынком

• в процессе деятельности ТНК возникают международные центры управления, системы информации и маркетинга

2. Деятельность ТНК ведет к ускоренному распространению достижений науки и техники повсему миру.

Транснациональная корпорация (ТНК) - компания, включающая хозяйственные единицы в двух или более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности, оперирующие в рамках системы принятия решений, позволяющих проводить общую политику, в которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким-либо другим образом (финансово, технологически). В рамках ТНК одни элементы влияют на другие, происходит распределение знаний, ресурсов и ответственности.

Место ТНК в мировой экономике

Насчитывается свыше 11000 корпораций, имеющих дочерние компании в двух или

нескольких странах. Свыше 600 из них - с оборотом свыше 1 млрд. долл. Они

контролируют более трети промышленного производства, более 50% междун.

торговли, около 80% всей разрабатываемой технологии.

Организационные формы ТНК

1. ТНК - преимущественно мононациональные по составу ядра акционерного капитала материнской компании и характеру контроля над деятельности всей корпорации. («Дженерал моторе», «Филипс»)

2. Мультинац. корпорации (МНК) - международные не только по масштабам и характеру деятельности, но и по капиталу и контролю над ним.("Роял Дач Шелл","Арбед")

3. Новые формы сотрудничества на неакционерных началах:

• совместные научно-исследовательские программы

• субподряд

• предоставление услуг (финансовых, сбытовых, транспортных)

• соглашения об обмене лицензиями, патентами и др.

Цели зарубежного инвестирования
1. Получение дополнительной прибыли

• прямое извлечение прибыли путем реализации произведенной продукции на местных рынках - если норма прибыли в принимающей стране выше нормы прибыли в стране базирования

• «теория присвоения» - чтобы присвоить в полной мере потенциальные выгоды, вытекающие из своих преимуществ (доступ к финансовым ресурсам, уровень менеджмента, информация о потребителе, патенты, особые приемы торговли, торговые марки), фирма часто предпочитает сохранить за собой контроль и собственность

• удешевление производства (более низкие издержки производства)

• использование дешевой рабочей силы

• использование более низких тарифов, страховых платежей и т.п.

• доступ к необходимому сырью

• доступ к «ноу-хау»

• уход от налогов:
• расположение филиалов в странах с минимальным налогообложением

• заявление прибылей, полученных в странах с высокими налогами, в странах с низким уровнем налогообложения

• Расширение рынка

• преодоление барьеров (1 - таможенных) на пути товарного экспорта

• усиление присутствия на рынке с помощью обслуживания или доставки продукта

• «защитные инвестиции» - подрыв позиций конкурентов на рынках, контроль рынка

• доступ к рынку, приспособление к нему продукции

• Диверсификация с целью минимизации риска Диверсификация продукта или

поставок для минимизации риска

Достижение мобильности факторов производства их взаимозаменяемости Отсюда

• большая устойчивость продаж и прибылей а также более прибыльность фирмы с заграничными инвестициями Удовлетворение требований национального рынка Политические факторы (использование государством ТНК в своих целях)

• правительство заинтересовано в контроле (расширение сферы влияния)

• правительство инвестирует в целях обеспечения снабжения ресурсами Глобальная стратегия - стратегия, при которой фирма продает продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в глобальном масштабе. Использование глобальной стратегии подразумевает ориентацию на достижение целого ряда из вышеуказанных целей, то есть определение оптимальной конфигурации деятельности.

Вопрос №13 Проблемы передачи технологии транснациональными корпорациями развивающимся странам
Развивающиеся страны для экономики нуждаются в современных технологиях, единственным источником технологий для них является ТНК, так как рынок технологий монополизирован, и лучшее разрабатывается и скупается ТНК. Возможны два пути получения технологий от ТНК:

1. Покупка. Проблемы:

• Очень дорого

• Продают самые старые и ненужные технологии

• ТНК пытаются одержать экспорт технологий (когда они соглашаются на передачу технологий, они навязывают покупателю самые невыносимые условия + покупатель обычно не получает права на реэкспорт продукции, производит ее по лицензии и дополнительно должен все покупать у продавца) и более того они внедряются в национальную патентную систему (9 из 10 патентов, зарегистрированных в PC, являются собственностью ТНК ПРС).

2. Путем передачи по внутрикорпорационным каналам - это наиболее эффективно и такая практика развита больше: увеличение процента передачи технологий приходится на внутрифирменную торговлю. Здесь существует проблема:

•Перенос в первую очередь экологически грязных технологий;

•Передаются только "низкие и средние" технологии; (капиталоемкие и перспективные оставляют себе)

•Даже такая передача осуществляется только в небольшом числе стран с максимально высокой прибыльностью на вложенный капитал. 90% производства 117 стран расположено в 22 странах, а на Мексику, Бразилию, Индию, Аргентину, Южную Корею приходится 60% производства.

•Передавая технологии, продавец полностью контролирует ее и фактически эта технология может применяться только на заданной фирме. Также ТНК обычно следует своим интересам, их не интересует, куда PC хотели, чтобы они вкладывали. И какого было бы их техническое применение. 

Вопрос №14 Конкурентные преимущества ТНК 

(1) Виды конк.преим-в:

а) низкие издержки (продавая товар по такой же цене, что и конкурент, фирма пол-т больше прибыль)

б) дифференциация-способность обеспечить потребителя тов-м нового кач-ва.особ.потребит.свойств или послепродажного обсл-ия.

в) более выгодно сейчас, т. к. на р-ках-неценоввая конкур. Любая действ, стратегия фирмы должна уделять внимание обоим видам (2) способность получения конк. преим-в (КП) 1. КП общего порядка

а) обладание технологией ,кот-ю можно получить только посредством НИОКР или от владельца)

б)гудвил, основанный на марке или торг. знаке

в) от масштабов -экономия на масштабе пр-ва

•на масштабе закупок

•на финансировании (когда фирма получает кредиты на большие суммы и попадает под колич.скидки, % по кредитам может быть примерно равен % по кредитам банков для своих соб-х фондов)

•экономия на масштабе сбыта (фирма закл. контракты на много разовые отгрузки большой партии тов-а)

•на масштабе рекламы (фирма, продавая, продает в неск-х странах, может

стандартизировать ее продвижение)

г) покровительство гос-ва (если фирма- поставщик тов-в и услуг для гос-ва=) льготы, искл. права, репутация)

д) менеджмент персонала

2. Мультинац-е КП

а) мультинац. маркетинг (более эффект работа на рынке, фирма может сбывать излишки продукции за рубежом, фирма может компенсировать уменьшение спроса на одном рынке, отправкой продукции на другой рынок, где спрос больше) б) диверсификация источников снабжения

(т. о. используются мощности в структурах с низкими издержками и миним-ся издержки пр-ва=) издержки по сравнению с конкурентами в данн. стране меньше

в) межд.диверсификация рисков (портфель стран пр-ва рисков, нац-ции, забастовки., произв. аварии, срыва поставок)

г) опыт менеджмента в нескольких странах (такие навыки-дифицитн. товар, хотя родные менеджеры могут быть лучше.

(3) Способы реал-ии КП

Надо использ. КП только тогда и до тех пор, пока это выгодно, а)0ценочным критерием при принятии решения является принцип"сделать-продать", надо сопоставить издержки и решить, будет ли лучше реализовать КП или купить в данной стране, т. к. купить можно все б) но этого мало, надо учитывать что на нашу деят-ть отреагируют конкур, ^-окончательное решение по развитию конк.преим-ва зависит от:

-ожидаемой реакции конкурентов

-собств.деят. фирмы( надо оценить относительную значимость преим-ва, не хвататься за все подряд)

-времени, необходимого конкурентам для копирования преим-ва На основе принятого решения может производиться интернализация (расширение собст-ти фирмы  для   включения  новых  рынков,   источников  сырья,   стадий производственного процесса, причем это шире, чем горизонтальная интеграция, покуп-ся даже факторы произв-ва) или экстернализация(отделение сфер деят-ти корпорации, которые ей невыгодно осущ-ть самой), т. о могут происходить разрывы в стоимостной цепочке фирмы (системы взаимосвязанных видов деятельности внутри фирмы) и перенесение отдельных ее фрагментов за рубеж, включение в нее чего-то нового

(4) На основе КП фирма разрабат.глобальную стратегию (выбор, где размещать (конфигурация) и как координировать деятельность (координация)

Поэтому стратегии бывают концентрированные и рассеянные (все зависит от вида деят-ти: если велики расходы на транспортировку, складирование-концентрация, если велики риски от сосредот- деят-ти в 1 месте, то рассеивание деят-ти.

Вопрос   №15   Ключевые   тенденции   в   торгово-экономических взаимоотношениях США -Япония – ЗЕ.
ЕС -20% мировой торговли США -17% Япония -10%
EC-США. В силу исторических и стратегических причин , отношения между США и ЕС всегда были самыми тесными. С момента возникновения ЕС правительство США поддерживало идею европейской интеграции. Прочность этих отношений не поколебали различные торговые конфликты, возникавшие время от времени. Споры возникали вокруг вопросов субсидий на с/х, американских ограничений на импорт стали из ЕС, субсидирования обеими сторонами своей авиационной промышленности.

В 1990 году была принята декларация об отношениях между ЕС и США. Участники взаимно информируют и консультируют друг друга по всем важным политическим и экономическим вопросам.

18% импорта ЕС и 18% экспорта приходится на США 21% экспорта США - на ЕС Удельный вес торговли с ЕС упал в США   Это объясняется комплексом противоречий в связи со столкновением интересов в сфере торговли с/х товарами.

Единая аграрная политика ЕС:

1 Ограничивает ввоз с/х товаров, в т.ч. из США;

2)Предусматривает субсидирование экспорта избытков аграрной продукции.

Это препятствует сбыту американской с/х продукции как на рынках стран ЕС, так и на традиционных рынках за его пределами.

2) Западная Европа Япония. Связи Японии с ЕС расширяются и постепенно входят в официальное русло, используются процедуры проведения регулярных консультаций на различных уровнях. В то же время наблюдаются противоречия в отношениях ЕС и Японии в торгово-экономической сфере. Япония получила доступ на мировые рынки, но не поспешила в той же мере открыть внутренний рынок для своих партнеров (сохраняются административные и технические барьеры, структуры и образ действий, характерные для японской экономической системы как в сфере производства, так и в сфере распределения, японские национальные обычаи и мышление). Политика ЕС в отношении Японии строится на следующих принципах:

1) ЕС стремится расширить доступ на японский рынок для своих промышленных товаров,пищевых продуктов, банковских и финансовых услуг;

2} Комиссия следит за экспортом Японии в страны Сообщества в ряде жизненно важных отраслей, чтобы отреагировать в случае нарушения равновесия. Комиссия достигла соглашения с Токио о последовательной либерализации тех рынков ЕС, на которых еще сохранялась ограничительная система тарифов на ввоз японских автомобилей.

3) Сообщество стремится выйти на более высокий уровень сотрудничества с Японией в области науки и технологий в промышленной сфере. Приветствуются прямые инвестиции из Японии. 10% импорта ЕС и 5% экспорта ЕС приходится на Японию.

С Японией ЕС имеет большой растущий дефицит. Отрицательное сальдо имеет баланс обмена наукоемкой продукцией за счет электронного оборудования и бытовой электроники в торговле с США и Японией и торговля патентами и лицензиями. Наблюдается некоторая зависимость ЗЕ от США в области научно технического обмена : западноевропейские компании закупают в США более половины научно-технических новинок. Активность м\н компаний ЕС проявляется прежде всего на американском рынке. В середине 80-х объем западноевропейских прямых инвестиций в США превысил объем американских в ЗЕ. ЕС также является объектом приложения прямых зарубежных инвестиций, американских и японских. Средства вкладываются в обрабатывающую промышленность, машиностроение , финансовые услуги. 3)Япония - США 20% американского импорта и 11% экспорта приходится на Японию. Япония является 2-м после канадского экспортным рынком для США. Ведущими статьями японского экспорта в США являются машины и оборудование (80%). Япония - главный потребитель с/х продукции США. Такая роль США во внешнеторговых связях Японии во многом объясняется субъективными причинами, а именно  США является крупным потребителем наукоемкой продукции, в которой реализованы последние достижения НТП. На производстве этой продукции и специализируется Япония. Проблемы между Японией и США - высокий дефицит торгового баланса, который достигает 60-65 млрд $ (США купили японских товаров больше). Это несмотря на договор 1990 года где Япония обязалась считать уменьшение активов торговли США приоритетной   задачей,   упростить   импортные   формальности,   усилить антимонопольное законодательство. Результатом тупика между двумя торговыми партнерами явилось давление на иену, что делает японскую продукцию менее к/способной на главных экспортных рынках. Япония попросила часть японских компаний закупать американские товары, даже если придется расторгнуть контракты с другими странами.

Вопрос №16 Проблемы и перспективы хозяйственной интернализации в АТР.
К АТР относятся страны западной части тихоокеанского бассейна: севере- восточная и юго-восточная Азия, Австралия, Новая Зеландия, малые островные государства юга Тихого океана. (иногда + США)

На АТР приходится 40% мировой торговли;

45% мирового промышленного производства 56%мирового ВНП (85% на США и Японию)

Процесс экономической интеграции в АТР запоздал по сравнению с Европой и Северной Америкой, но со второй половины 80-х годов проявлялись интегрирующие факторы:

• - быстрый экономический рост ” 7-8 % ежегодно в среднем;

• - рост внутрирегиональной   торговли (В 1985 году -доля внутрирегиональной торговли в совокупном товарообороте была ” 28% без США, а в 1993 - 45%, к 2000 -55%);

• рост внутреннего спроса;

• развитие горизонтального разделения труда в Восточно- Азиатских государствах;

• расширение финансовой помощи во внутрирегиональных рамках. Дезинтегрирующие факторы в АТР:
• различный уровень экономического развития;

• дифференциация в политических и социально- культурных областях;

• географическая удаленность рынков стран АТР

• противоречие между странами

Лидеры -США и Япония. Последнее время растет влияние Китая, НИС и АСЕАН. Экономическая интеграция в АТР в 60 - 80 гг.
1) 1967г был создан эк совет стран тихоокеанского бассейна (ТЭС), объединивший руководителей более 1000 компаний из 17 стран.

2) 1968г- тихоокеанская конференция по торговле и развитию. Цель - разработка концепции экономического сотрудничества.

3) 1967г - была создана ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН) в составе 5 государств: Сингапур, Таиланд, Малайзия, Филиппины, Индонезия, +Бруней (1984г), +Вьетнам(1995)

4) 1971г - южно-тихоокеанский форум: Австралия, Новая Зеландия и более 10 островных государств юга Тихого океана. В её рамках с 1980г. Австралия и Новая Зеландия отменили пошлины на товары, ввозимые из островных государств, что было сделано на невзаимной основе.

5) 1977г - соглашение о зоне преференциальной торговли АСЕАН.

6) 1979г - трехсторонняя конференция. Цель: разработка и расширение экономического сотрудничества (РФ - член с 1992г.)

7) 1983г - зона свободной торговли между Австралией и Новой Зеландией (АНЗСЕРТА) -самая эффективная интеграционная группировка (ликвидированы пошлины, квоты, импортные лицензии и частично создан общий рынок)

8) 1989г   -   форум   Азиатско-Тихоокеанского   Экономического   Сотрудничества АТЭС/АПЕК. АЛЕК - первоначально 12 государств: США, Канада, Австралия, Новая Зеландия, Япония, Республика Корея и страны члены АСЕАН, затем их число увеличилось до 18: Китай, Гонконг, Тайвань, Мексика, Папуа - Новая Гвинея, Чили.

АПЕК - не торговый блок, а экономическая организация, призванная содействовать формированию новой мировой экономической системы, на основ принципа "Открытого регионализма" - открытой для стран не только региона, но и Мира. На саммите в Сиэтле (1993г) было высказано мнение о том, что АПЕК никогда не станет ни таможенным союзом, по аналогии с ЕС, ни зоной свободной торговли, по аналогии с НАФТА. Цели АПЕК:

• поддержание экономического роста стран региона;

• укрепление  многосторонней  системы  торговли  с  учетом  роста

экономической взаимозависимости стран-участниц

9) 1989г - концепция треугольников ЭР - своеобразные минизоны свободной торговли Суть треугольники экономического роста - это интеграция приграничных регионов 3-х сопредельных государств на основе принципа взаимодополняемости, т е совместное использование имеющихся ресурсов

• Меньше затраты на их формирование,

• Можно создать в более короткий срок,

• Меньший риск и экономический и политический

Существует ряд факторов, сдерживающих развитие региональной торговли и миграцию капитала Это прежде всего хозяйственная разобщенность многих разваливающихся стран АТР и привязка их товарооборота к ПРС других регионов Довольно высокие взаимные таможенные барьеры и другие торговые ограничения, принадлежность к разным валютным зонам, дорогой фрахт и страхование препятствуют быстрому расширению регионального экономического сотрудничества

Тарифы и нетарифные ограничения в Японии довольно высоки прежде всего в отношении с/х продукции, но также и на многие готовые промышленные изделия Однако, еще большее препятствие для внутрирегиональной торговли создают различные невидимые  барьеры Относительно низкая доля готовой промышленной продукции в импорте Японии, в которой преобладают продовольствие и энергоресурсы

Перспективы:
В соответствии с положениями Уругвайского раунда а АТР должна быть усилена многостороння система торговли и финансов Основные черты

1 приверженность к многосторонней системе торговли и инвестиций, ясное поимание опасности экстрем - регионализма и односторонности

2 Акцент на рыночно ориентированное согласование валютных курсов и тенденции к макроэкономическому урегулированию в регионе, ведущее, в частности, к сокращению японского избытка торгового сальдо, с одной стороны, и огромного торгового дефицита США - с другой

3 Значительное снижение тарифных и нетарифных барьеров в течение 3-5 лет всем странами АТР

4 Гармонизация и либерализация промышленной политики стран региона Координирование государственной политики на уровне всего региона для того, чтобы способствовать удвоению притока ин капитала  в течение периода реформ с помощью международных денежных институтов

Вопрос №17 Движущие силы и особенности интеграционных процессов в различных регионах мира. Уровни и формы интеграции.
Интеграция - формирование обширных м/н хозяйственных комплексов, возникающих на базе объективных явлений интернационализации общественного производства Конечная цель интеграции - слияние экономик в единый комплекс с собственным разделением труда при достаточно высоком уровне развития производительных сил и достаточной степенью интенсивности экономических связей Теория Этапы экономической интеграции

1)Создание ЗСТ Она представляет собой ликвидацию таможенных и количественных ограничений на передвижение факторов производства По отношению к 3-м странам сохраняются индивидуальные ограничения,

2)Таможенный союз Он характеризуется тем же самым, что и ЗСТ + единые принципы в/т регулирования по отношению к 3-м странам Но даже создание единого таможенного тарифа и единой системы налогообложения не снимает разницу в условиях хозяйственного регулирования Остается национальное налогообложение Необходимо унифицировать н/о ==> создать единый парламент

2*)Экономический союз Не хватает своих средств - их необходимо выдавать из централизованного бюджета => центральный этап интеграции - унификация валютной системы

3)Валютная интеграция

4)Политический союз Создание единого законодательного органа

l) B EC : -свободная торговля

-таможенный союз

-частично эк-й,вал-й,пол-й союз (см.вопрос по ЕС) 

2. Североамериканская интеграция 1.01.94 вступило в силу соглашение о вступлении в силу НАФТА. Движущие силы - см.вопрос 19. Особенности:

1) асимметричность экономической взаимосвязи. Доминирующее положение США. Слабое интеграционное взаимодействие Мексики и Канады;

2) объединяются разноуровневые страны;

3) интеграция началась без создания специальных политических институтов (они появились

позже).

3. Интеграция в АТР. Начиная со 2-й половины 80-х годов здесь развиваются интегрирующие

факторы:

1)быстрый экономический рост ( 7-8% в среднем в год)

2)рост внутрирегиональной торговли (в 1993 года 45%)

3)рост внутрирегиональной кап/вложений Их доля в ПЗИ в 1985 году составила 39%, к 1993 году увеличилась до 56%

4)рост внутреннего спроса, который в условиях относительной узости рынка дает стимул к расширению сотрудничества

5)развитие горизонтального разделения труда в восточноазиатских странах

6)расширение финансовой помощи во внутрирегиональных рамках.

Лидеры региона - США и Япония. Со 2-й половины 80-х растет влияние также Китая, НИС, АСЕАН. Формируется 5-полюсная экономическая система.(см.вопрос по АТР). 

4.Интеграция в PC. В PC интеграция начиналась со сферы производства. Лишь затем она затрагивала сферу ВТ. Причины:

1)созданию оптимальной структуры экономики интегрирующихся стран препятствует не столько искусственные ограничения, сколько естественные, связанные с низким уровнем развития экономики стран-участниц, слабой взаимодополняемостью их экономик. 2 Производственное сотрудничество требует большой координации усилий ряда стран. Сделать это легче в рамках соответствующих объединений

Именно экономические трудности PC заставили их руководствоваться краткосрочными интересами и рассматривать интеграцию как средство индустриализации экономики и повышения уровня развития.

Экономические группировки в PC не соответствуют критериям экономической интеграции => правильнее говорить о региональном сотрудничестве.

Вопрос №18 ЕС: цели создания, специфика, перспективы развития.
Созданию ЕС предшествовало образование интеграционной группировки Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) в 1951 г. на основе Парижского договора. В 1957 г. были подписаны два Римских договора: один из них предполагал создание Европейского сообщества по атомной энергии (Евроатом), другой - создание ЕЭС. Центростремительные тенденции привели к созданию в 1967 г. группировки под названием ЕС, включающее ЕЭС, ЕОУС, Евроатом. Они имеют основные общие органы и проводят единую политику. Цели ЕС:
- образование общего рынка;

- прогрессирующее сближение экономической политики государств-членов;

- развитие экономической активности;

- укрепление стабильности;

- повышение уровня жизни.

ЕС создавался не только как союз государств, но и как союз народов. Договор содержит запрет на дискриминацию юридических и физических лиц вследствие их связи с тем или иным государством в рамках Сообщества

Образование общего рынка предполагает последовательное осуществление четырех свобод: свободы передвижения капиталов, товаров, услуг, раб. силы. Создан Таможенный союз, отменяющий пошлины и барьеры в торговле между странами Сообщества и имеющий единый таможенный тариф, распространяющийся на торговлю с третьими странами. Статья 113 Договора ЕС предусматривает общую торговую политику. В рамках таможенного союза ЕС может использовать общие таможенные тарифы, импортные сборы, экспортные субсидии (в сельском хозяйстве), антидемпинговые меры.

Задача союза понимается как координация и сближение усилий участников в сфере экономической политики. Экономическая политика рассматривается как конъюнктурная политика, т.е. политика, направленная на поддержание равновесия в экономическом развитии Сообщества.

Договор предполагает также проведение региональной политики, направленной на устранение различий в уровне развития участвующих государств. Первостепенное значение в осуществлении региональной политики имеет Европейский инвестиционный банк.

Договор затрагивает также вопрос конкуренции. Поглощения, слияния и соглашения фирм ставят важные вопросы перед политикой поддержки конкуренции в ЕС, занимающейся соотношением конкуренции на внутреннем рынке, с одной стороны, и конкуренцией европейских фирм с японскими и американскими фирмами, с другой. Политика конкуренции была главным инструментом создания общего рынка. В 1989 г. было принято новое законодательство по поглощениям и слияниям, по которому Комиссия решает представляет ли сделка угрозу эффективной конкуренции в ЕС.

Договор был подписан в 1957 году в Риме ФРГ, Францией, Италией, Бельгией, Нидерландами, Люксембургом. Сообщество было с самого начала формально открыто для всех других европейских государств.

• 1973 - Великобритания, Дания и Ирландия:

• 1981-Греция;

• 1986 - Испания, Португалия

• 1991-1992 гг. - соглашения с Польшей, Венгрией, Чехословакией, Болгарией и Румынией об их ассоциации с ЕС

• 1995 - Австрия, Швеция и Финляндия.

В последнее время становится очевидно, что в Европе начало формироваться новое интеграционное образование - обширное единое экономическое пространство с эпицентром в лице ЕС. Участие в этом экономическом пространстве становится своего рода “подготовительным классом” для последующего присоединения к ЕС. Негативная сторона этого процесса - дискриминация не участвующих стран в результате нераспространения на них новых таможенных уступок, известный отход от принципов ГАТТ, возможность превращения этого экономического пространства в новый замкнутый блок, угроза возникновения нового раскола в Европе по принципу участия или неучастия в экономическом пространстве.

Вопрос №19 Новый этап в развитии интеграции ЕС.
Современный этап в развитии европейской интеграции имеет следующие особенности:

1. Создание в рамках ЕС единого внутреннего рынка, превосходящего по своим масштабам рынки любых других развитых секторов мировой экономики;

2. Формирование в рамках ЕС валютного и экономического союза с единой валютой и Центральным Банком;

3. Превращение региона в мощный технологический и научно-технический центр мирвого хозяйства на основе реализации ряда многосторонних мероприятий в рамках концепции “технологическая Европа”;

4.  Достижение странами-участницами ЕС высокой степени политической общности в рамках созданного ими политического союза с совместной внешней политикой и политикой в сфере безопасности и обороны;

5. Расширение численного состава ЕС за счет новых стран-участниц и интеграции их

хозяйств в европейскую экономическую систему. 

Смысл создания Единого Внутреннего Рынка (ЕВР)
=> Главная задача европейской интеграции вообще - повышение конукрентноспособности европейской продукции.

=> Для этого - снижение издержек производства за счет эффекта масштаба.

-> Для этого - создание “пространства без внутренних границ, на котором обеспечивается

свободное движение товаров, капиталов, услуг и гражданских лиц” (определение ЕВР согласно ЕЕА).

Так, создание ЕВР обеспечит в наукоемких отраслях (аэрокосмическая промышленность, робототехника) снижение цен производства в среднем на 6%, что должно привести в среднесрочной перспективе в увеличении ВНП, а также темпов роста до 4%.

Нормативная база создания Единого Внутреннего Рынка
Еще статья 8 Римского договора 1957 года предусматривала создание Общего рынка к 1969 году. Однако там предусматривалось лишь более свободное перемещение факторов производства через границу. Концепция Единого внутреннего рынка подразумевает по существу ликвидацию границ.

1985- 1). “Белая Книга” - план создания ЕВР (370 млн. человек, 15 стран) - 300 положений

• устранение физических (границы) и технических (стандарты, документация) барьеров на пути товаров, услуг и факторов производства, нивелировка налогов

• “Белая Книга” намечает очередность устранения различных барьеров

1986- 2). Единый Европейский Акт (ЕЕА)

• Цель подписания: реализация программы создания ЕВР пошла быстро, поскольку были не только поставлены цели (“Белая книга”), но и предусмотрена система мер по ускорению процесса принятия решений (ЕЕА). Причем механизм согласования стал отличаться значительной гибкостью. Существенно увеличились полномочия и объем ответственности Сообщества.

• в ЕЕА поставлена конкретная задача создания ЕВР к концу 1992 года

Почему к 1992году? Истекает 7-летний переходный период у Испании и Португалии - вступивших в ЕС в 1986 году и при этом наименее развитых

• в ЕЕА обозначены контуры экономического и валютного союза

Единый Европейский Акт был подписан 12 государствами в 1986 году и вступил в силу 1 июля 1987 года. Впервые вносились масштабные изменения в договоры об образовании Европейских Сообществ. Дебаты шли три года, в некоторых странах (Дания, Ирландия) понадобились референдумы. Содержание ЕЕА:
I. Общие положения

• Соединение экономического и политического сотрудничества

• Отмечено, что долгосрочная цель - создание Европейского Союза П. Изменения к Договорам о создании Европейских Сообществ

• Новая система принятия решений (*)

• Ставится задача создания единого внутреннего рынка (ЕВР) к концу 1992 году

• Активизация валютного сотрудничества и усиление координации экономической политики

• Специально оговаривается намерение форсировать НТ сотрудничество (**)

• В сферу компетенции Европейских Сообществ включаются вопросы по защите окружающей среды

III. Сотрудничество в области внешней политики

• Задача выработки и проведения общей ВП

• Консультации Министров иностранных дел 4 раза в год

• Координация подходов к экономической и политической безопасности

IV. Общие положения о применении статей ЕЕА

Ход формирования Единого Внутреннего Рынка
1988- Соглашение о безусловной либерализации РЦБ, валютных, финансовых и банковских

операций, в т.ч. к третьим странам 1990- Либерализация цен в ЕС 1993- Объявление о создании ЕВР (план Жака Делора - с 1988 года). К 1990-м гг была полностью завершена подготовка программы Делора Основные положения
1 Создание единого рынка со свободной конкуренцией

2 Структурное выравнивание отсталых зон и регионов

3 Координация экономической, бюджетной и налоговой политики (для сдерживания инфляции и стабилизации экономического роста)

4 Создание европейского валютного института

5 Проведение единой валютной политики Этот план был положен в основу Маастрихтских соглашений Итоги создания ЕВР
• снижение издержек и повышение конкурентоспособности за счет масштаба,

• снижение издержек в наукоемких отраслях на 15-20%,

• снижение цен в среднем на 6%,

• должны бы повыситься ВВП и темпы роста Проблемы, связанные с формированием ЕВР
• стадия слабого экономического роста в момент создания ЕВР (около 2%)

• открытые вопросы

1 единообразие стандартов и норм (принцип эквивалентности, специальные органы по разработке стандартов, признание сертификатов),

2 согласование НДС и потребительских налогов (иначе - феномен “серого импорта” - покупка в одних странах с целью продать в других с измененной маркировкой),

3 проблема единообразия цен

• дополнительные проблемы

• определение страны происхождения с/х товаров

• национальный контроль продукции двойного назначения

• вывоз национального культурного достояния

• единые нормы статистической отчетности

• сохранение государственной монополии на транспорт

Вопрос №20 Особенности региональной интеграции в Сев. Америке

1 янв 1994 началась реализация соглашения США, Канады и Мексики о Североамериканской ассоциации о свободной торговле Особенности договора НАФТА

1 Ассиметричность экономической взаимозависимости США, Канады, Мексики США -доминирует Слабая интеграционная взаимосвязь м\у К и М

М находится на 17 месте по ТО с Канадой , 7% мексик инвестиций в Канаде и 2% кан инвестиций в Мексике Но по сути К и М являются конкурентами на амер рынке Отношения м\у К и США начались еще в межвоенный период, а м\у М и США - в 70-е годы

США и Канада 1\5 внешнеторгового оборота США приходится на К 75-80% канадского экспорта принадлежит США ( 20% ВВП) В течение десятилетий экон рост К происходил за счет иностр вложений США 65-70% США вкладывает в К стоько же, сколько в ЕС ( 300 из 500 крупн компаний США имеют дочерние предприятия в К )

Наблюдается общность языка и практическое отсутствие препятствий для миграции трудовых ресурсов Также наблюдается зависимость США от Канады

• К обладает богатыми прир ресурсами

• существует спрос на кан рынке, что увеличивает конкурентоспособность амер фирм\

США и Мексика 65% частных инвестиций в М принадлежит США 2\3 товарного экспорта из М приходится на США ( более 13% ВНП Мексики) 2 Объединение разноуровневых структур Канаде удалось приблизиться к США, но не

полностью Все три страны находятся на разном уровне развития Либерализация торговли с США ускорила процесс перехода Канады от индустриальной к постиндустриальной стадии развития. Здесь возникает проблема для Мексики- выдержит ли она конкуренцию. Но с помощью НАФТА М. сможет быстрее пройти период реформ и приблизиться к ПРС.

3. Интеграция началась без создания специальных полит, институтов (В отличие от ЕС)

4. В отличие от ЕС, где менее развитым регионам и целым странам (Греция, Португалия) прпредоставляется финансовая помощь из совместных бюджетных фондов, НАФТА оставляет Мексику без такой поддержки.

5. Будет затруднен экспорт товаров из стран не членов НАФТА Основные принципы НАФТА:

В течение 15 лет- полная отмена торговых барьеров ( м\у США и К. они уже устранены, речь идет о К. и М.)

В 1994 г. на 65% были снижены пошлины во взаимной торговле пром. и продов. товарами

В последующие 10 лет - еще на15%. Полная отмена - к 2003году.

Для особо чувствительных рынков - плавная либерализация (энергоресурсы, с\х, текстиль).

В отношении с\х М. заключила договор с К. и США. Сразу же на 25% снизилось лицензирование импорта данных товаров из США, а остальные количественные и тарифные ограничения - в течение 10-15 лет. М отменяет 20% ограничение на амер. и кан. компьютеры (для стран не участниц она будет 3,9%)

М. должна смягчить ограничение доли амер. и кан. инвесторов в акцион. капитале своих компаний, отменит ограничения на иностранное участие в своих банках и страх, компаниях.

Договоренность относительно окруж. среды и рынка труда.

К Вопросу Х220 Экономические и хозяйственно- политические мотивы участников НАФТА в формировании интеграционных процессов в регионе. 
1 января 1994 г. вступило в силу соглашение о создании севере- американской зоны свободной торговли - НАФТА (заключен 17 декабря 1992г.). Будучи логическим продолжением и развитием подписанного в 1988г. двустороннего договора о свободной торговле между США и Канадой, НАФТА открывает путь к созданию целостного рыночного пространства континентального масштаба. Речь идет о демонтаже не только чисто торговых барьеров, но и о либерализации режима иностранных инвестиций, миграции рабочей силы и других аспектах обеспечения "прозрачности" границ между третьими государствами Северной Америки. Подавляющая часть этих барьеров устранена уже в 1994г.

Ключевые положения соглашения о НАФТА:
1. Ликвидация всех таможенных пошлин к 2000 г.

2. Поэтапное упразднение числа нетарифных барьеров.

3. Смягчение для Северо-Американских капиталовложений в Мексике

4. Либерализация условий для деятельности американских и канадских банков на финансовом рынке Мексики.

5. Урегулирование вопросов, связанных с правами индивидуальной собственности.

6. Создание американо-канадско-мексиканской арбитражной комиссии.

7. В течение 15 лет полная отмена таможенных барьеров - слияние 3-х рынков. Почему США понадибилось НАФТА.
1) Прежде всего потому, что радикально изменилась геополитическая ситуация: с окончанием "холодной войны" исчезла двуполюсность военно- политической и экономической организации Мира. Ни Западная Европа, ни Япония вместе со все набирающими силу тихоокеанским регионом больше не намерены оставаться в роли младших партнеров. С исчезновением угрозы ядерной войны испарилась и соответствующая той ситуации политическая сплоченность Запада вокруг США.

2) Приоритетное значение приобрела экономическая мощь "после завершения "холодной войны" главная проблема для США - конкуренция на быстро расширяющемся мировом рынке." - Буш. Соперники США объединяются в экономические блоки, суммируя свои разрозненные потенциалы и становясь мощной экономической силой . Расширение ЕС, быстрый рост экономической мощи Японии, стремительно развивающиеся азиатские "тигры". При сохранении нынешних темпов роста совокупный объем ВВП стран Восточной Азии (включая Китай) через 20 лет значительно превзойдет ВВП США, Канады и Мексики, вместе взятых

3) Конкурентоспособность на микроэкономических уровнях В современных условиях среднеразвитые страны    сравнительно быстро могут овладеть новейшими технологиями и, соединив их с низкими издержками на рабочую силу, охрану труда и т д, получит эффективное средство для передела рынка в свою пользу Задача США-соединить научно -технический потенциал США и с другими важными факторами конкурентоспособности - низкими издержками производства, которыми как раз и располагают латиноамериканские страны

4) Низкие экологические стандарты в Мексике (а следовательно и меньшие издержки

производства) являются одним из факторов пере тока капитала из США в эту страну На что рассчитывает США?
В ближайшее время ожидается значительное расширение американского экспорта и вызванное этим увеличение числа рабочих мест (94-96 гг - прирост на 200 тысяч рабочих мест)

По мере перенесения трудовых трудоемких, материалоемких и экологически дорогостоящих производств из США в Мексику можно будет снизить уровень издержек и увеличить конкурентоспособность

Почему Канада вступила В НАФТА?
После 1-й Мировой войны внешнеторговые связи Канады переориентировались С Великобритании на США, вторая Мировая еще больше упрочила эти связи В течение десятилетий рост страны происходил за счет иностранных вложений (ПЗИ) США -15%-70% 300 из 500 крупных американских корпораций имеют филиалы в США

Устранение барьеров на границе США может снизить издержки  в обрабатывающей промышленности на 3%, увеличить объем продукции на 10,5% и повысить товарооборот с США на 25% в течение 5 лет

Выгоды Канады
Меньше всех выгод от НАФТА получила Канада Ее экономика тесно связана с США, но едва заметно - с США Поэтому функционирование НАФТА мало добавит к тому, что уже дает этой стране соглашение о свободной торговле с США В чисто торговом аспекте Канада даже потеряла от участия в этой зоне, чем приобрела Сильные конкурентоспособные фирмы США теснят канадцев даже на их внутреннем рынке в некоторых отраслях Но либерализация торговли с США ускорила процесс перехода Канады от индустриальной к постиндустриальной стадии развития "Без НАФТА Канада не сможет повысить прибыль от ноу-хау и наукоемких производств

Почему Мексика вступила в НАФТА?
Мексика рассчитывает на помощь НАФТА в ускорении темпов своего экономического развития Согласно подсчетам, либерализация торговли и обусловленное ею перераспределение инвестиций внутри Мексики, а также углубление специализации ее внешней торговли дадут лишь небольшой выигрыш - около 0,5% ВВП Гораздо больший эффект получится за счет экономии на масштабах производства, удешевление инвестиционных товаров - от 1,6% до 2,6% ВВП

Но самый большой выигрыш ожидает Мексика в результате либерализации движения капиталов (до 8% ВВП) Для Мексики возникнуть проблемы с сельским хозяйством

Но, тем не менее, в общем и целом, с помощью НАФТА Мексика сможет сократить период реформирования своей экономики с 50 лет до 10-15 лет

К Вопросу №20Меаадународные экономические последствия интеграционных процессов в НАФТА.
1 Историческое значение НАФТА состоит не только в том, что реальный интеграционный процесс шагнул из Европы через Атлантику   Формирование североамериканского экономического блока, по всей вероятности, знаменует начало нового этапа в торгово-политических отношениях До сих пор они регулировались в рамках ГАТТ, правила которого обязательны для индивидуальных государств- членов этого соглашения Другим странам придется приспосабливаться к новым "правилам игры", которые не отрицают ни ГАТТ, ни его принципы, но модифицируют мировое торговое пространство 11 6 99. В этой новой геополитической ситуации страны Центр и Южн Америки почувствовали себя неуютно Действующие там торг - экон Ассоциации и союзы не в силах тягаться с НАФТА Слияние таможенных или иных союзов Лат Америки воедино, вряд ли осуществимо, а если бы и состоялось, то этот блок не был бы сопоставим по потенциалу ни с НАФТА, ни с расширяющимся ЕС Остается один путь - порознь или присоединиться к НАФТА Еще в ходе переговоров о НАФТА начались изменения Мексика заключила договор о свободой торговле с Чили Затем группа "трех" - Венесуэла, Колумбия и Мексика К ним примкнула Бразилия Чили еще в 1993 заявила о намерении присоединиться к НАФТА Высказали желание Аргентина, Бразилия, Парагвай и Уругвай

2 Рост международного товарооборота за счет активизации торговли между странами - членами НАФТА

3 Повышение конкурентное™ товаров этих трех стран вследствие того, что низки издержки(рабочая сила в Мексике очень дешевая)

Вопрос №21 Объем, динамика и структура ВТ России. Основные тенденции и особенности развития ВТ России в 90-е гг.
В 1996 году внешнеторговый оборот России без учета неорганизованной торговли составил 130 млрд $ ,в т ч экспорт - 84 5 млрд $, импорт - 45 млрд $

Сальдо торгового баланса сложилось положительное в размере 39 млрд $. В ВВП России доля ВТ равна 30%. Экспортная квота 20%.

Динамика разрыв хозяйственных связей между бывшими республиками СССР и ряд других факторов привели к резкому сокращению т/о России В 1992 году он ^ по сравнению с 1991 годом на 23% , по сравнению с 1990 - в 2 раза В 1993 году в/т/о России Т на 5% (на 23% Т физический объем экспорта продукции ТЭК, определенное влияние на размеры экспорта оказала реализация Аи на м/н рынке на Z 1 3 млрд $) Такие же тенденции были характерны и для 1994 года В 1995 году наш т/о Т на 39% со странами дальнего зарубежья и со странами СНГ на 15%

Структура экспорта
-топливно-энергетические товары 46 7%

-черные и цветные металлы 16 5%

-машины и оборудование 9 6%

Основными экспортными товарами оставались сырая нефть (18% всего импорта) и природный газ (17%)

В импорте основное место занимали машины и оборудование - 31% В значительных объемах также закупались продовольственные товары и сырье для их производства За счет импорта продовольствия сейчас формируется > 1/3 продовольственных ресурсов страны, в крупных городах - 50%, в Москве и С-Петербурге - 70-80% Для отдельных видов продукции импортная квота

-продовольствие 45%

-видеомагнитофоны, телевизоры 95-97%

-холодильники 40-50%

-свежемороженая рыба, кофе, чай 90%

Для всего мира характерна тенденция к либерализации Для России она характерна с конца 80-начала 90 годов Сейчас мы подошли к порогу либерализации Наша ставка - 14%, ниже этого мы опуститься не можем (это грозит разрушением нашей промышленной основы) В течение 5-6 лет планируется заморозить либерализацию и повышать к/способность нашей продукции, чтобы она могла конкурировать на мировом рынке В течение этого периода возможны рецидивы протекционизма в России

В 1993-95 гг произошли определенные изменения в географическом распределении импорта

1 Т доля стран СНГ в нашем импорте с 25 до29%

2 доля ПРС 4. с 74 до 71%

На структуру импорта оказало влияние стабилизация курса рубля Это способствует Т эффективности импортных операций и делают убыточными ряд экспортных (внутренние цены > внешних)

Для 1-й половины 1996 года характерна тенденция роста торговли России со странами СНГ опережающими темпами по сравнению с т/о с дальним зарубежьем Причины этого

1)после распада СССР между республиками по-прежнему сохранилась тесная экономическая взаимозависимость На Россию "завязано" примерно 75% всех хозяйственных связей бывших союзных республик При полном отказе от связей с СНГ Россия лишилась бы 4 4% НД, другие бывшие республики потеряли бы при этом свыше 30% НД,

2)рынок этих стран достаточно неприхотлив и охотно поглощает готовые изделия из России, не находящие спроса в дальнем зарубежье Это позволяет хоть как-то держаться на плаву российским предприятиям обрабатывающей промышленности,

3)торговые операции с СНГ можно осуществлять без расчетов в твердой валюте Прогноз для России: 
1) доля сырья и топлива Т не будет ( т к а)спрос в мире на эти товары \-, б)номенклатура российского экспорта расширяется) Тем не менее в ближайшее время топливно-сырьевые товары останутся основной позицией российского экспорта,

2) будет Т доля переработанного сырья,

3) возможно развертывание трудоемких экспортоориентированных производств,

4) можно попытаться придать продукции более наукоемкий характер

Помимо определенных выгод, которые ВТ дает России (экспортные доходы, получение необходимых товаров и др), России необходимо учитывать соображения экономической безопасности Если, например, произойдет резкое падение цен на энергоносители, то мы окажемся в крупном пролете Не все так просто в нашей жизни, господа хорошие

Вопрос №22 Географическое распределение ВТ : причины появления новых приоритетов.
Данные на 1996 год дальнее зарубежье - 77% от общего объема т/о, СНГ - 33%.0сновные торговые партнеры

-Украина  11% внешнеторгового оборота страны

-Германия 9%

-США     6%

-Белоруссия, Китай, Казахстан - примерно по 4%

-Великобритания, Нидерланды, Финляндия - по 3%

1)В 1-й половине 1996 года торговля России со странами СНГ росла опережающими темпами по сравнению с т/о с дальним зарубежьем Причины этого

1)после распада СССР между республиками по-прежнему сохранилась тесная экономическая взаимозависимость На Россию "завязано" примерно 75% всех хозяйственных связей бывших союзных республик При полном отказе от связей с СНГ Россия лишилась бы 4 4% НД, другие бывшие республики потеряли бы при этом свыше 30% НД,

2)рынок этих стран достаточно неприхотлив и охотно поглощает готовые изделия из России, не находящие спроса в дальнем зарубежье Это позволяет хоть как-то держаться на плаву российским предприятиям обрабатывающей промышленности,

3)торговые операции с СНГ можно осуществлять без расчетов в твердой валюте

2) 1993-1994 годы стали периодом оживления торгово-экономического сотрудничества России с государствами BE Сохранившиеся технологические и производственные взаимосвязи, географическая близость, привычный рынок - хорошая основа для сотрудничества Попытки ВЕ-х стран быстро переориентировать торговлю на Запад встретила там активное противодействие Поэтому их "западные иллюзии" сменяются пониманием реальностей и новой оценкой российского рынка Лучшие перспективы для этого у Венгрии, Польши, Чехии, Словакии

3)Регионально-географическая структура т/о России, его количественные показатели в определенной мере зависит от ВЭС с ПРС

Отказ в начале 90-х годов от идеологических критериев при выборе зарубежных партнеров, децентрализация ВЭД в России и растущее участие частного капитала во внешнеторговых операциях повлекли за собой резкий рост доли стран ЗЕ во ВТ России

Основные статьи российского экспорта в страны ЕС нефть, нефтепродукты и природный газ, прокат черных металлов, цветные металлы и тд Основные статьи импорта продовольственные и промышленные потребительские товары, сырье и полуфабрикаты для производства товаров широкого потребления Т е происходит в основном обмен российских энергоносителей и металлов на западноевропейские машины и оборудование, продовольствие и промышленные потребительские товары

Главный партнер - Германия Ее лидерство обусловлено высоким качеством и разнообразием поставляемых товаров + территориальная близость, связи с российскими фирмами, сохранившиеся с прежних времен

Существенное значение для России имеют торговые отношения с США Россия заинтересована в высоконаукоемкой продукции, которая во многих случаях по своим характеристикам превосходит аналогичную продукцию других стран Помимо этого как страна крупномасшабной экономики она в состоянии поставлять в Россию такие крупные партии товаров, как промышленных, так и с/х, какие российские импортеры не могут в случае необходимости закупить в других странах, примером чему служат многолетние закупки в США крупных партий зерна

Трудности в отношениях с ПРС
-общая политическая и экономическая нестабильность в России,

-недостаток валютных средств,

-недоработанная правовая база ВЭС,

-необязательность в соблюдении условий договоров,

-транспортные проблемы

4) Факторы, определяющие экономические связи России с АТР
^стремление России диверсифицировать географию своих ВЭС, ориентированных в настоящее

время прежде всего на Запад, где сбыт многих видов российской экспортной продукции очень

затруднен,

2)желание России подключить экономический потенциал ее восточных районов к развитию хозяйственных связей с наиболее динамичной частью мирового хозяйства - с АТР , где есть благоприятная потенциальная возможность для расширения российского экспорта и получения по импорту необходимой для нас продукции,

3)возможность привлечения в российскую экономику зарубежных инвестиций из этого региона,

4)транспортные проблемы (потеря прежних транспортных путей)=>переориентация на дальневосточные порты

Китай - главный торговый партнер России среди стран АТР

Что способствует развитию наших связей 1)значительная взаимодополняемость экономик,

2)географическая близость,

3)наличие богатого опыта сотрудничества Многие отрасли хозяйства двух стран в настоящее время находятся на близком технологическом уровне=>благоприятные условия для их стыковки Вторым по значимости партнером России в этом регионе является Япония Главная причина низкого уровня российско-японской торговли - достаточно хорошая обеспеченность Японии по импорту из других стран товарами, составляющими основу российского экспорта

5)3начение торгово-экономических отношений с государствами Латинской Америки определяется прежде всего возможностью крупномасштабных закупок в этом регионе товаров, которые либо не производятся в нашей стране по природно-климатическим условиям (кофе, какао-бобы, бананы и тд), либо их производство в отдельные годы недостаточно для удовлетворения потребностей нашего внутреннего рынка (шерсть, кожсырье, масличные и масла, зерно)

Вопрос №23 Причины, условия и проблемы вступления России в ВТО.
(1)Этапы вступления России СССР Принимал участие в переговорах по созданию ГАТТ, но к согл-ю не присоединился

Авг 89 СССР подал заявку на участие в Уругвайском раунде (не допущен)

Май 90 СССР наблюдатель при ГАТТ

Июнь 93. Переговоры м/у Ельциным и Дункелем (ген директор ГАТТ) о присоединении России к ГАТТ на основании полноправного членства, образована рабочая группа по присоединению России к ГАТТ

Май 94. В ГАТТ направлен меморандум о ВТ режиме РФ

Май 95. В ГАТТ направлены ответы на вопросы стран-членов ВТО, заданные по меморандуму, а также выражено намерение присоединиться к ВТО (в связи с его образованием)

Июль95. 1-е заседание рабочей группы по присоединению РФ к ГАТТ/ВТО.

Работа по присоединению к ВТО продолжается, мы надеемся стать полноправными членами ВТО в конце 97 года.

(2) Причины, обусловившие нашу заинтересованность в членстве, выгоды от присоединения:

1. Прямые стимулы для эк. развития

а)облечение доступа наших экспортных товаров на мировые рынки стимулирует экспортную пром-ть

б)либерализация импорта (постепенная) усилит конкуренцию на внутреннем рынке, что заставит наших производителей повысить рентабельность и конкурентосп-ть 2. Косвенные стимулы-доп. юридическая безопасность (мы будем обязаны изменить наше зак-во в сферах, входящих в компетенцию ВТО)

а)Рос. экспорт получит дополн. юрид. безопасность, к нему вырастет доверие, могут улучшиться перспективы на иностр. инвестиции, будет создана возможность эффективного включения рос. рынка в мировую эк-ку

б)вырастет заинтересованность со стороны иностранцев в партнерстве

-будет создано привычное для иностранцев правовое пространство

-наши партнеры получат предсказуемый доступ на рынок тов-в, услуг и капитала

-будет необходимо создать сис-му информации=)наши деловые партнеры смогут увеличить оперативность и качество деловых решений

3. Полноправное партнерство на мировом рынке

а)увеличение эффективности взаимод-я в сис-ме мир. эк. созданная в годы СССР сис-ма 2стор-х межправ-х соглашения была неэффективна для зашиты наших интересов, сист-ма многостор-х соглашений ГАТТ/ВТО и принципы ВТО (взаимность в предоставлении уступок, недискриминация) лучше+ РФ получит право пользоваться возм-ми ВТО для разрешения торг. споров

б)РФ сможет восп-ся всеми предоставляемыми членам ВТО торг преим-ми, одобренными уч-ми уругвайского раунда

(3) Условия вступления Рос в ВТО

Своим поздним вступлением мы теряем много (если бы переговоры о присоед-и к ГАТТ 47 г. , а также согласов-е уступок и обяз-в по ГАТТ 94 г. и ГАТС было бы завершено до вступления в силу ВТО (1. 01. 95), мы могли бы приять на себя обяз-ва по согл-ю об учреждении ВТО наравне с полными членами.

А так нам приходится поэтапно вступать в ВТО на основе постепенной трансформации переговоров о членстве в ГАТТ 47 г., мы, не являясь членом ГАТТ, должны направить в ВТО заявление о присоединении на основании ст. 12 соглашения об учреждении ВТО, которое будет рассмотрено министерской конференцией ВТО с целью выработки условий нашего уч-я в орг-и. Переговоры проходят в 2 этапа

1. Обсуждение меморандума

Секретариат направляет России систематизированный перечень вопросов, через б недель после их поступления мы высылаем ответы на них (всего ок. 400 вопросов, кас-ся факт-ки всего, связанного с нашей ВТ)

2. Переговоры о конкретных усл-х присоед-я России к ГАТТ/ВТО, включая объем уступок с нашей стороны, т. е. подготовка Протокола о присоединении, переговоры выходят выходят за рамки торговой практики и охватывают широкий круг проблем, в том числе и внутреннего характера, внимание обращается не на законодательство, а на конкретно сущ-ю практику/ К тому же страна, желающая вступить в ГАТТ/ВТО, должна взять на себя соответствующие обязательства в области импортной пол-ки, в 1-ю очередь по связыванию ставок своего импортного тарифа как компенсацию льгот в результате вступления в ГАТТ/ ВТО Что уже сделано для обеспечения условий для вступления в ВТО?

1. Системные преобразования в эк-ке(упразнена КАС, отпущены цены)

2. Либерализация ВТ

-отмена монополии ВТ

-отмена квотирования, лицензирования

-поэтапное снижение экспортных пошлин

-единств, средство регулирования импорта-там тариф, что отвечает требованиям ВТО, его ур-нь снижен до 14%

3. Единый и постоянный валютный курс

(4) Проблемы

1. Много народу выступают против либерализации ВТ(привелегированные отечеств, произв-ли), т. к. это в принципе опасно для нац. безопасности-так открывать эк-ку при нашей неконкурентоспос-ти

2. Осложняют переговоры различные протекционистские федеральны е законы (3-н о гос. регул-и произ-ва и оборота алкогол. прод-и, повыш-е акцизов на спирт, тов-ры и т. д.

3. Деят-ть властей на местном ур-не не соотв-т фед-м зак-м России и противоречит нормам ВТО

Вопрос №24 Роль МВФ и МБРР в содействии реформированию российской экономики.
(1) Развитие отн-й Рос. с МВФ и МБРР.

1. СССР уч-л в создании МВФ, но не вступил, т. к. отказался платить 25% взноса золотом (а 1,2 млрд долл. квоты вместо предполагавшихся 800 вытребовал) Действительная причина отказа-мы не хотели публиковать бюджет.

2. Во время перестройки сближение-до этого война. 5.10. 95 подписано спец. соглашение о приступлении к решению вопросов о возможности получения консультаций и возможной тех. помощи этим и ограничились, т. к. запад не хотел полномасштабного главенства России в МВФ

3. После распада СССР 7.01.92.заявление Рос. о вступлении в МВФ и МБРР подано, а эксперты МВФ и МБРР подготовили доклад об эконом. пол-и бывшего СССР, там были сформулированы условия предоставления помощи (по сути, требования о переходе к рын. эк-ке), с их учетом разработан и утвержден правительством Гайдара меморандум об экономической политике. Его главные положения:

-Уменьшение деф-та бюджета для стабилизации эк-ки

-прекращение кредитования неперспективных предприятий

-уменьшение темпов инфляции

-юридически подкрепленная приватизация крупных предприятий и созд-е рын эк-ки

-реорганизация энергетического и с/х секторов эк-ки

-установление реального курса рубля 1.06.92 РФ-официально-член МВФ (2) Роль МВФ

1. Специал-е кредиты, сопровождающиеся требованиями структурной перестройки В соответствии с Меморандумом сост-на программа действий. Выполняя ее мы бы получили:

а) 2 раза по кредиту в 1,04 млрд. долл на 0,5 г., нам помогли бы в обеспечении фиксированной привязки рубля и создали бы стабилизац-й фонд.

б)крупномасштабный пакет помощи в 24 млрд долл, состоящий из:

-11 млрд долл-кредита на 2-сторонней основе

-4,5 кредит МБРР по программе stand-by
-4,5- на структурную перестройку энергетического комплекса

-б-создание фонда стабилизации рубля

-2.5-отсрочка выплаты внешнего долга

НО из-за непоследовательной кред-финансовой политики ЦБ и прав-ва в конце 92 года- инфляционная спираль, сорван план уменьшения дефицита бюджета

МВФ провел анализ ситуации в России в 93 году и заморозил предоставление помощи, реально выделены:

-экспортные квоты на двусторонней основе

-техническая помощь

-из обещаных кредитов предоставлены только 1, б млрд долл

Когда мы дергались в поисках решения проблем, МВФ посылал экспертов, наблюдал и т. д.

Кон. апр. 94 года-2 транш кредита на сист. преобразования (1,5 млрд долл), взяли с нас обещание контролировать ден. массу в стране 

Апр. 96 года договор о кредите в 10,2 млрд долл с погашением через 8 лет 2-мя траншами (1-й дали сразу), 2-й уже начали выплачивать.

Мы обязались:

-поддерж-ть конвертир-ть рубля

-предост-ть фонду информацию о зол-вал. резервах, сост-и эк-ки 2. Технич. помощь

-консультационные услуги, особенно в налог, и банк. сфере

-переподг-ка спец-тов из Рос. в Вашингтоне

(3) Роль МБРР(Россия в нем с 06. 92)

(более конкретная помощь), участие МБРР в нашей экономике ок. 2 млрд долл/год

1. Выдел-ся ресурсы для конкретных проектов

4 квартал 95 года одобрено 19 займов на сумму более 4,6 млрд долл :

-26%-реабилитационные займы

-24%-секторные реабилитац-е займы

-14%-инфраструктурные (на транспорт) займы

-36% на институц-ю инфраструктуру (биржи, банки, соц. сфера)

2. Окт 95 г. переговоры Чубайса с директором МБРР Люфферсоном, МБРР согласился на

сотрудничество на 3 года на сумму в 6,3 трлн долл

Реально есть проблемы:

-неэффективное исп-е ресурсов

-МБРР и МВФ выделяют кредиты на все проекты, которые сами считают нужными=)оставляют без внимания базовые отрасли.

Вопрос №25 РФ в международном движении капиталов.
МДК (международное движение капиталов) — это ввоз или вывоз капитала за национальные границы той или иной страны. 1. Особенности ввоза капитала в РФ.

Россия ввозит капитал в предпринимательской и ссудной форме. Наибольшее значение имеет ввоз капитала в предпринимательской форме. РФ как импортер капитала занимает всьма большое место в мире.

Сейчас в РФ:

92 — 96 гг. импорт капитала составил более 30 млрд долл. Чаще всего капитал вдет по линиям международных организаций, таких как МВФ, МБРР, ЕБРР и т.п.

Крупнейший кредитор РФ — МВФ. Он предоставляет самые крупные кредиты. В марте 96 года было достигнуто соглашение между РФ и МВФ о выделении кредита в размере 10,2 мдлрд долл. — это самый крупный кредит МВФ (похоже за всю его историю).

Также активизировал свою деятельность и МБРР. Он дает кредиты, в основном направленные на развитие отдельных отраслей промышленности.

РФ является крупным объектом ввоза предпринимательского капитала (в форме промышленных инвестиций). И несмотря на все призывы руководителей из РФ все-таки импорт капитала в РФ ограничен.

Сумма накопленных прямых инвестиций достигла 5 млрд. долл. или 1% от ВНП. Это в приницпе мало, если учесть территорию и население РФ.

В Китае прямые зарубежные инвестиции (ПЗИ) составляют 35 млрд. долл. в год. Сумма накоплений ПЗИ составляет примерно 700 млрд. долл.

Капитал в РФ вдет в последние годы преимущественно из США.

В 92 — 96 годы резко повышается число предприятий с ПЗИ. В 90 году их было полторы тысячи, а в 95 году их число возросло до 11200. Уставной капитал всех этих предприятий составляет 407,5 млрд руб. Доля иностранных учреждений в уставном фонде — 56%. Число занятых — 300000. Продукции выпускают на 7,3 трлн руб.

Самое главное во всем этом не количество предприятий, а их уставной капитал. Почти у ^з этих предприятий уставной капитал колеблется в пределах от 100 тыс рублей до 10 млн рублей, что есть ну очень мало. Вывод: крупный капитал Дикого Запада не вдет в российскую экономику. Наоборот, он вдет в мелкие фирмы с очень сомнительной репутацией.

География:
на начало января 95 года лидирующие позиции занимали США (~ 1600 зарегистрированных предприятий).

II место занимает Германия (~1000—1400 предприятий)

III место занимает Китай (~900 предприятий).

Затем идут Финляндия (700), Великобритания (600), Польша и Италия (по 450 предприятий)

Всего 124 страны имеют на территории РФ свои зарегистрированные предприятия В последние годы намечаются следующие особенности в притоке капитала

1 растет число предприятий с капиталом из стран Восточной Европы (стремление восстановить прежние контакты + роль посредника между РФ и Диким Западом Европы)

2 активизируется процесс создания предприятий из азиастких стран

3 ускорилось создание предприятий из стран — бывших членов СССР

Отраслевая сторона иностранных инвестиций

• общественное питание (37%)

• промышленность (30%)

• строительство (6%)

• транспорт и связь (3%)

• материально-техническое и бытовое обслуживание (2%) Из отраслей сферы услуг выделяются

• наука и научные исследования

• образование

• жилищно-коммунальное хозяйство

• страхование

Промышленность в целом основной интерес иностранных инвесторов лежит в области нашей топливной промышленности Потом идут добыча топлива и газа, золота, деревообрабатывающая промышленность и производство товаров народного потребления

Начиная с 1994 года немцев в инвестициях в РФ потеснили американцы, что было связано с государственной поддержкой инвесторов Страхование от рентополитических и коммерческих рисков смена права, экономическая стабильность

По объему гарантий и страховых обязательств РФ — крупнейшая страна среди всех клиентов США

I место — отрасли связанные с добычей — сырьевые отрасли

II место — золотодобыча

III место — связь (communications)
В РФ ПИИ расположены неравномерно Крупнейшие центры — Москва (4500), Санкт-Петербург (1500), Карелия (около 300), Калиниград (240) и т д

ПИИ идут в 12 субъектов РФ, но на Москву и Санкт-Петербург приходится "65% от общего числа ПИИ

В 1995 году состоялась международная конференция по перспективам инвестирования в РФ Сформулирован ряд причин, почему капитал не идет в РФ с той интенсивностью, с какой хотелось бы

1 политическая и экономическая нестабильность и в первую очередь правовая нестабильность

2 коррупция

3 отсутствие развитой инфраструктуры в РФ

Внутренних инвестиций хватает примерно на 30% Задолженность на данный момент составляет 137 млрд долл Догоняем Бразилию и Мексику См вопросы №9 и №10

Вопрос № 26 Современная и потенциальная роль иностранных инвестиций в российской экономике
Потенциально российская экономика обладает рядом привлекательных особенностей для внеш вкладчиков Среди них:

- весьма емкий рынок,

- богатые запасы природных ресурсов

- относительно квалифицированная и дешевая рабочая сила

- значительный НТП

- наличие неиспольз-х произвол мощностей

В то же время кризисное состояние экономики и разбалансированность структуры народно-хоз комплекса

• сохраняющаяся полит нестабильность

• неотлаженный внутренний механизм управления экономикой

• относительно слабое развитие инфраструктуры связи, складского хоз-ва, жилья и бытовых услуг

• неразвитость сферы деловых услуг

• все они негативно на инвестиционный климат в России

Инвестиционный климат оценивается как неблагоприятный Сентябрь 1994 г м/н финансовый журнал “Евромани” - Россия занимает 136 место (1992r - 129 место) Как следствие этого объем ин инв-й в России остается сравнительно небольшим и в 1994г составил 1,5% общего объема инв-й

Общий объем прямых инв-й в Россию на 1 июля 1995г составил 5 млрд дол

Требования к политике привлечения ин инв-й в Россию

1) стабильность  законодательства,  создание  четкой  правовой базы для  ин предпринимателя в финансовом, налоговом и таможенном регулировании

2) кредитоспособный уровень налогов, тарифов и льгот, соответствующие условиям для ин инв-й, сложившимся в др странах - конкурентах по приложению зарубежных средств

3) наличие гибкой финансовой политики по отраслевым и региональным направлениям, обеспечивающей достижение приоритетных целей в развитии нар хоз-ва

4) однозначность компетенции гос органов при решении вопросов ин инв-й, устранение дублирование со стороны разл ведомств

5) формирование системы страхования инвестиц вложений в России, в т ч и от политич рисков

В политике привлечения ин инв-й существенную роль призван сыграть региональный фактор Ее следует осуществлять исходя из особенностей региона 3 региона

1. трудоизбыточные регионы Северного Кавказа, Ставропольского и Краснодарского краев. Ростовской области и т д

Здесь целесообразна политика стимулирования ин инв-й, сочетающая предоставление льготных налогов, кредитов для создания раб мест и стимулирования предпринимательской деят-ти

2. моноотраслевые и депрессивные районы почти всего Севера, а также центры сосредоточения огромных ТЭК и добывающей промышленности Восточной Сибири, а также Архангельской, Тюменской областей

Здесь следует создать благоприятный режим для ин инвесторов за счет частичного освобождения от налогов, использования ускоренной амортизации и др экон стимулов

3. высокоразвитые с мощным НТП регионы Центра, юга Сибири и Дальнего Востока

Здесь   наряду   со   значительной   поддержкой   гос-вом   централизованными капиталовложениями конверсии и структурной перестройки следует создать благоприятный режим для привлечения ин капитала в ускоренно развивающиеся сектора экономики, и прежде всего в производство, продукция которых обладает высоким экспортным потенциалом

В настоящее время необходимо учитывать сложившуюся ранее тенденцию сосредоточения СП в небольшой группе регионов и в нескольких городах (Москва, Санкт-Петербург и др) и, самое главное, отсутствие целенаправленной экон политики в области привлечения ин инв-й в регионы России

Осн доля пр-й с ин инв-ми сосредоточена в следующих регионах Москва, Санкт-Петерберг, Республика Карелия, Калининградская область, Сахалин, Хабаровский и Краснодарский края. Самарская , Мурманская и Волгоградская области. Приморский край, Омская область Таким образом в 12 административных подразделениях зарегистрировано 9411 предприятий или 70,7% от общего числа предприятий

Формы сотрудничества с иностранными партнерами и привлечения инвестиц ресурсов

1) М/н кооперация производства, сопровождающаяся передачей технологий, а иногда и созданием совместной собственности,

2) Получение заруб кредитов,

3) Получение импортного обрудования на основе лизинга,

4) Получение кредитов на компенсационной основе,

5) Привлечение ин капитала в предпринимательской форме путем создания СП с различной долей иностр участия,

6) Создание предприятий, полностью принадлежащих иностр капиталу,

7) Сотрудничество с иностр. компаниями в развитии произв-ва на базе договора (контракта) без создания ЮЛ;

8) Привлечение ин. капитала на основе концессий или договор о разделе продукции;

9) Создание СЭЗ, направленных на более активное привлечение ин. капиталов на определенные территории.

Все эти формы носят долгосрочный стратегический характер. Они могут содействовать ускорению сокращения технологического разрыва с ведущими индустр. странами.

Ин. инвестиции в рос. экономике представлены мелким и средним капиталом, который прокладывает дорогу крупному.

США, Германия, Великобритания, Франция, Италия, Канада и Япония - 41% от общего числа зарегистрированный предприятий с ин. капиталом.

Суммы вложений (на 1 января 1995г) : США - 953 млн.дол.; Англия - 707, Франция - 489, Германия - 440.

9 стран (США, Англия, Франция, Германия, Италия, Нидерланды, Канада, Швеция и Австрия) составляют 82% общего объема ин. инв-й.

Растет роль стран Восточной Европы, так как их ориентация на западные рынки не оправдала себя.

Среди азиатских стран выделяются Китай и Япония.

Отраслевая структура ин. инв-й в экономику России (на 1 января 1995г):

общая сумма ин. инв-й - 4.250.951 тыс. дол.

1. топливная промышленность            25%;

2. торговля и общественное питание        15%;

3. финансы, кредит и страхование          10%;

4. машиностроение и металлообработка     9%;

5. пищевая пром-ть                      7,7%;

6. коммерческая деятельность по обеспечению функционирования рынка      5,6%;

7. строительство                          5,2%;

8. деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность               4,8%.

Как видно доля инвестиций в базовые отрасли невелика. В промышленности в целом четко проявляется интерес к добывающим отраслям (в первую очередь - добыча нефти и газа).

Медленно развивается предприятия с инвестициями в машиностроении, металлообработке, металлургии, химии и нефтехимии. Значительные структурные диспропорции в приложении ин. капитала в рос. экономику объясняются отсутствием на госуд. уровне дифференциального подхода к структурной политике, определении приоритетов, а также стремлением ин. инвесторов к посреднич. деят-ти.

Вопрос №27 Внешняя задолженность России.
В начале своего существования Россия обратилась к ряду м/н организаций за финанс. помощью для проведения экон. реформ. Но встал вопрос о долге быв. СССР (102,3 млрд. дол.)

4 декабря 1991 г. представители республик (Россия, Украина, Беларусь, Казахстан, Грузия) подписали Договор о правопреемстве в отношении вн/долга, который разделялся между ними в завис-ти от числ-ти населения, НД, экспорта и импорта в СКВ. Но % в первые месяцы стала выплачивать только Россия, и она обратилась в предложением взять на себя отв-ть за 100% вн/долга. В апреле 1993 г. Запад признал Россию единственной правопреемницей СССР. Россия, открыв этим шагом себе дорогу в мировое хозяйство, получила все внешние авуары СССР и возможность получения кредитов.

На 1 января 1997 г. внешний долг России - 127 млрд. $:

• бывший долг СССР        102,3 млрд. $

• внешний долг самой России 25,1 млрд. $ Задолженность России:

1) перед государствами                71,2 млрд. $

2) перед банками                     40,4 млрд. $

3) перед м/н финансовьми организациями (МВФ, МБ, ЕБРР)      15,8 млрд $

У России не было никогда проблем с погашением собственного долга, а с долгом СССР - да Россия объявляет себя банкротом, так как не в состоянии выплачивать долг быв СССР Была проведена реструктуризация долга, хотя она лишь на время облегчает ситуацию, а сумма долга в итоге растет

к 1 апреля 1996 г Россия получила от

1 МВФ - 11 млрд дол В феврале выдал 10 млн дол траншами с введением мониторинга

2 МБРР - 5,2 млрд дол на выполнение 28 проектов (развитие дорог, угольной и текстильной промышленности) Также был введен мониторинг

3 ЕБРР - 2,2 млрд дол для выполнения 64 инвестиционных проектов (развитие

банковского сектора, приватизация, разл мелкие инвестиц проекты) С 1993 года Россия стала вести переговоры с Лондонским и Парижским клубами о длительном пролонгировании долга

ноябрь 1996 г - соглашение с Парижским клубом о реструктуризации долга в 38 млрд дол на 25 лет с льготным периодом на 7 лет до 2003 года ноябрь 1996 г. - соглашение с Лондонским клубом о реструктуризации долга в 25,5 млрд дол на 25 лет с 7-летним льготным периодом Долг России будет расти ежегодно на 4,5-5 млрд $ Меры по уменьшению долга:
1) развитие экспорта,

2) репатриация валютной выручки,

3) ограничение экспорта капитала,

4) быстрый и полный возврат предоставленных другим государствам кредитов,

5) дальнейшие переговоры и сотрудничество с западными кредиторами,

6) изменение самой долговой стратегии и переход от курса на отсрочку платежа к курсу на сокращение долга,

7) обмен совет и рос долговых обязательств на акции приватизиров-х предприятий,

8) обмен части долгов по рыночному курсу для вложений их в различные фонды,

9) заключение соглашений об уменьшении долгов СССР и России

Вопрос №28 Проблемы выполнения долговых обязательств зарубежных стран по отношению к России: условия, масштабы, способы решения.
Задолженность развивающихся стран перед Россией составляет 149,6 млрд дол (это условная цифра, т к используется курс 100$ - 64 руб ) (61 страна) Крупнейшие должники

• Куба           28 млрд дол

• Монголия 18 млрд дол

• Вьетнам         17 млрд дол

• Индия          16 млрд дол

• Сирия          11 млрд дол

• Ирак           7 млрд дол

• Афганистан     3,5 млрд дол

• Эфиопия, Йемен по 3 млрд дол

• Ливия, Алжир   по 2,5 млрд дол

а также КНДР, Египет, Ангола и т д

Бывшему СССР должна быть погашена значит часть задолженности к середине 90-х гг Однако к началу 96 г 48% общей задолженности приходилось на просроченную задолженность (за исключением стран Восточной Европы) Кроме Индии все имеют значительную просроченную задолженность (68% приходится на 7 государств - Вьетнам (55,5%), Куба (39%), Монголия (41%), Афганистан (42%), Сирия (57%), Ирак (98,6%), Эфиопия (64,4%))

Значительная часть задолженности (50%) считаются безнадежными

Из 57 стран примерно 1/3 выполняет свои долговые обязательства

Вместо 6-7 млрд $ идет примерно 1,5 млрд (1/3 товарами, 2/3 - твердой валютой)

В настоящее время все больше говорится о необходимости продажи долга с использованием механизма международного вторичного рынка долговых обязательств, но, во-первых, котировка долгов многих интересующих Россию стран крайне низкая - иногда менее 10% от номинала, ликвидность их невелика, а, во-вторых, обязательства некоторых наших должников в последнее время стали повышаться в цене.

Пути решения проблемы задолженности:

1) Конверсия долгов в собственность др. активы стран-должников

2) Аукционы по продаже обязательств ин. должников России ее коммерческим банкам и фирмам, которые заинтересованы либо в приобретении товаров в этой стране, либо в длительном производственно-техническом сотрудничестве

3) Конверсия долгов в инвестиции в странах-должниках. Этот путь позволит России укрепить и расширить свои позиции в государствах-должниках, причем в наиболее перспективных отраслях. Этот способ благоприятен и для самих должников, т.к. он позволяет привлечь в национальную экономику дополнительные ин. ресурсы.

4) Получение от заемщиков различных товаров для насыщения внутреннего рынка (сырьевые, потребительские, продукция тропического земледелия). Недостаток этого способа в том, что большинство наших задолжников просто не имеют подобной продукции, а если она и есть, то ее предпочитают продавать на мировом рынке за твердую валюту.

5) Погашение части долга национальной валютой. Она может понадобиться для содержания посольств, др. учреждений, специалистов и др.

6) Последний путь решения вопроса с долгом - установление путем договоров определенной доли от суммы долга, которую страна-должник обязуется выплатить, а остальная часть просто списывается. Так с нами рассчиталась Перу, заплатив 15% от суммы долга (162 млн дол. от 1 млрд) и перестав быть нашим должником. Одна из основных проблем для России - это участие в межд. санкциях против ряда PC, которые являются нашими традиц. торг. партнерами и должниками. Убытки от этого участия достигают 30 млрд. дол.

Другая проблема в том, что члены Парижского и Лондонского клубов готовы списать самым бедным странам (их 47 шт) их долги, среди которых много росс. должников.

Страны СНГ должны России многомиллиардные суммы за поставки энергоносителей и др. рос. продукцию. Украина должна 4 трлн. руб. и 600 млн. дол.; Беларусь - 1 трлн. руб.; затем идет Казахстан и Молдова. Эти долги также безнадежны, поэтому с 1995 года все соглашения о поставках энергоносителей в кредит обеспечиваются собственностью на территориях должников.

Вопрос №29 Экономическая взаимозависимость участников СНГ
Характеристика взаимозависимости:
A) Экономика республик ориентируется на специализацию отраслевых структур, т.е. вместе они образуют единый н-х комплекс. Но это не единый организм, а единый механизм, управляемый сверху.

У РФ совместно с Азербайджаном про-во нефтебур. оборудования, с Украиной -тепловозов, военной техники.

РФ обеспечивает на 80% топливом и сырьем бывшие союз. республики.

При полном разрыве торгово- экон. связей (ТЭС) Россия потеряет 4% НД, а др. страны СНГ более, чем 40%

Б) Высокий уровень концентрации про-ва , ориентация на общесоюзную экон. эффуктивность.

B) Мы связаны друг с другом ( т.е. продукцию купят только страны СНГ), хотя качество сырья и цена достаточно низкие, но продукцию не допустят в страны ПРС. Г) Необходимость совместными усилиями решать проблемы:

• внешний и внутренний долг

• обеспечение функционирования элементов инфраструктуры (энергетика, дороги)

• обеспечение обороноспособности 2. Роль ТЭС в хозяйственном функционировании субъектов бывшего СССР.

А) Роль важная, но не первостепенная: % дальнего зарубежья в росс. экспорте =80%, а СНГ - всего 20%.

б) Раньше падала ( все кинулись на Запад., а мы там никому не нужны), значит необходимо интегрироваться и теперь повышается роль ТЭС: в 94г. экспорт и импорт РФ в страны СНГ =24-25%, а в 96 - наш импорт=33%, а экспорт =20% в страны СНГ.

В) Важны связи на уровне они развиваются вне зависимости от межгосударственных соглашений

Наш ВПК на 72% зависит от импорт комплектующих из СНГ( прежде всего с Украиной но у нас с Украиной договоров мало)

Г) РФ играет самую важную роль из всех стран СНГ

• для межресп торговли характерна концентрация на 1-2 соседях + РФ ( у каждой респ 85% приходится на торговлю с 1-2 соседями и РФ)

• РФ - это поставщик энергоресурсов и продукции тяжелого машиностроения ( респ покрывают 80% своих потребностей в энергии и сырье)

• РФ - это почти единственный рынок сбыта товаров (особенно товаров легкой про-сти)

• страны заинтересованны в поставках вооружения из РФ 

Состояние, проблемы, структура и динамика торговых отношений России со странами СНГ. 

I. Состояние и динамика
1 Сейчас идет оживление рухнувших в 1990-92гг торгово-экономических отношений (на страны СНГ приходится 20% нашего экспорта и ок 30% нашего импорта)

2 Для СНГ характерна концентрация на 2-3 соседние страны (I из которых - всегда РФ) В среднем на соседние страны приходится более 80% совокупного товарооборота

3 Торговля России с СНГ растет благодаря росту стоимости, а не физического объема

4 Большая доля "челноков" (незарегистрированных товарных потоков) 

III. Структура торгово-экономических отношений
1 Товарная стр-ра ВТ РФ в СНГ

а)экспорт

- тяжелая пром-ть

- сырье

- энергия

- финансовые ресурсы

Республики зависят от нас, т к покрывают свой спрос на 70-80% за счет России

б) импорт

- продовольствие (сахар и мясо -1/2 импорта)

- продукция легкой промышленности

Импорт растет высокими темпами, особенно в области продовольствия

2 Географическая стр-ра отношений РФ с республиками СНГ

наши основные партнеры - Украина, Казахстан, Белоруссия, Узбекистан, Молдова (на них приходится 95,5% российского ТО с СНГ, оттуда более 85% - на торговлю с Украиной, Белоруссией, Казахстаном)

а) Украина

52% нашего экспорта в СНГ нефть, газ, мин сырье, грузовые и легковые а/м 48% нашего импорта из СНГ продовольствие, хим продукция, продукция машиностроения Сальдо торговли с Украиной - положительное

б) Казахстан

16% нашего экспорта в СНГ топливо, пр-ция машиностроения, пр-ция лесной и лесоперераб пр-ти, стройматериалы; 21% нашего импорта из СНГ с/х пр-ция, пр-ция металлургич пром-ти, химическая и нефтехимическая продукция

в) Белоруссия

18% нашего эксп в СНГ топливно-сырьевые товары, нефть, черные мет, продукция машиностроения, хим пром-ти; 17% нашего имп из СНГ удобрения, пр-ция легкой пром-ти, пр-ция лесной и лесоперерабат пром-ти, пр-ция пищевой пром-ти

г) Узбекистан

6% нашего эксп в СНГ лес, стройматериалы, машины и оборудование, металлы 5% имп из СНГ хлопок, эл/энергия, пр-ция легкой пром-ти

д) Молдова

3% нашего эксп в СНГ нефтегазовая пр-ция, пр-ция тяжелой пром-ти 5% нашего имп из СНГ пр-ция пищевой пром-ти

Ш. Проблемы торгово-экономических отношений РФ с республиками СНГ:
1. Задолженность республик нам (1995-96гг. - 10 млрд. долл.):

а) б млрд. - гос. кредиты (переоформлены, а ранее были техническими)

б) 3,2 млрд. - отгруженная продукция ТЭК (55% - в Укр., 21% - в Белоруссию, 12% - в Казах.)

в) 0,4 млрд. - по системе АО Росконтракт (взаимозачисляемые клиринговые поставки)

г) 300 млн. - неплатежи наших партнеров в СНГ

2. Рост товарооборота идет только засчет роста цен, а не физ. объема

3. Неблагоприятные изменения в товарной стр-ре ВТ (падает торговля гот. пр-цией, растет торговля сырьем)

4. Концентрация торговли РФ в 3-х крупнейших странах

5. Неуравновешенность торгового баланса и платеж, баланса (из-за неотработанной системы платежно-расчетных отношений)

6. Нет поддержки экспортно-импортных операций во взаимных связях со странами СНГ, национально-государственные интересы стран не совпадают.

Вопрос №30   Экономические и политические факторы интеграции в рамках СНГ. Уровни, институциональные основы, механизм интеграции.
I. Факторы
I. Изначально заложенная в хозяйственный механизм республик взаимодополняемость, а высокая концентрация производства ориентирована на общесоюзную эффективность.

2.3/4 всех хозяйственных связей республик завязаны на России, полный разрыв этих отношений приведет к падению:


НД      
фонда потребления

в РФ         
на 4,4%    
на 8%

в ост. респ-ках
на 30%
на >50%

3. В республиках СНГ - емкий внутренний рынок с традиционными требованиями к их продукции (дешево и сердито), а на Западе, куда все сначала рванулись, они никому не нужны

4. В группах стран - сходная макроэкономическая ситуация (ВНП, инфляция, дефицит бюджета) => сближение пройдет легче.

5. Для экономического развития любой страны выгодно быть членом интеграционной группировки.

6. Необходимость совместными усилиями решать проблему обороноспособности (в связи с расширением НАТО), национальный вопрос (русские в др. респ-ках)

II. Уровни интеграции
Интеграция на разных уровнях идет по-разному:

1. а) в масштабах СНГ (маловероятно) б) на субрегиональной основе (Балтия, Центральноазиатский союз) -

перспективна

2. а) на государственном уровне (много бумажек, мало толку)

б) на микроуровне (часто не совпадает с интеграцией на правительств, уровне:

с Украиной договоров мало, а торговля большая)

III. Институциональные основы интеграции :
а) на государственном уровне - соглашения, договоры, функциональные органы

с декабря 1991г. - Совет глав государств и Совет глав правительств СНГ

с марта 1992г. - Межправительственная Ассамблея (цель создания - проработка модельных

законодательных актов по вопросам сферы общих интересов стран СНГ)

Есть координационные органы, не относящиеся прямо к СНГ и действующие автономно:

- консультационно-координационный совет по промышленности

- Экономический Суд СНГ в Минске (учрежден в 1992г.)

- Межгосударственный экономический комитет

- Межгос. банк (орган управления - Совет, 50% голосов в котором принадлежат РФ, решения принимаются квалифицированным большинством). Деятельность: организация и осуществление многосторонних расчетов м/у ЦБ стран СНГ по торговым и другим операциям. Многосторонние соглашения в области:

- производства (кооперация, структуры транснационального характера)

- инвестиционного сотрудничества

- свободной торговли (в основном двусторонние соглашения м/у странами)

- антимонопольной политики

Платежный союз: вопросы неупорядоченности платежных отношений

Таможенный союз (Россия. Белоруссия, Казахстан)

б) на микроуровне - предпринимательство на основе различ. форм собств-ти IV. Механизм интеграции:
1. Официально а) на государств, уровне:

В сент. 1993г. - "Договор о создании эк. союза в СНГ" - предусматр. поэтапную интеграцию от зон свободной торговли до общего рынка, (сначала 9 стран, потом -11) Стадии интеграции:
- ЗСГ (с 15.04.94)

- тамож. союз

- платежный и валютный союз

- общий рынок товаров, услуг, капитала, рабочей силы: унифицированное нац. законодат-во, общая тамож. территория

Предусматривалось по ходу формирование рублевой зоны, но она провалилась и как альтернатива ей был создан платежный союз в окт. 1994г.

б) на микроуровне (пока еще ничего не сделано) Необх. меры по поддержке предпринимательства:

- гос-во должно способствовать формированию производственной инфраструктуры

- гос-во должно поощрять производственно-инвестиционное и научно-технич. сотрудничество

2. Альтернативные варианты интеграции
а) разноскоростная (образуется центр интеграции, а когда республики чувствуют себя "созревшими", присоединяются) - это предлагает Украина

б) субрегиональная (импульс к ней - неудовлетворит. рез-ты сотрудничества в рамках СНГ) Примеры: Центральноазиатский союз; Тройственный союз РФ, Белоруссии, Казахстана

в) дистанцирование от многосторонних форм - акцент на двусторонние отношения

Пока интеграция идет плохо - отсутствует единый интеграционный центр (Россия - слаба), в каждом регионе свой маленький лидер.

