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Лекция от 06.09.2001

Кредитные и расчетные средства — это письменные документы, выражающие право на получение и некоторое обязательство (для плательщика). Часто они обобщаются с понятием ценные бумаги (ц/б), т.к. за ними стоят деньги (доход). Однако в торговых сделках используется только часть ц/б – кредитные и расчетные средства.

Коммерческий эффект — ц/б, используемые в операциях купли-продажи (К-П), дающие собственнику право требования (например, коносамент). Коммерческий эффект отражает бесспорное право требования основном (?) эквиваленте.

Разграничение между кредитными и платежными средствами формально не связано с реальными расчетами или кредитованием во ВТ. Все они могут оформляться и погашаться через кредит и расчеты, однако у расчетных документов нет срока погашения. Погашение происходит в момент предоставления документа (чек). У кредитных документов должен быть точно определён срок погашения. Однако это разграничение не всегда ясно выражено. Например, в англосаксонском праве нет разницы, в континентальном – она есть. В любом случае существует период времени между появлением документа, выражающего возникновение (?) права требования/обязательства, расчётам и моментом его погашения. Например, для чекодателя: заплатил в момент подписания чека, оплата — по предъявлению. Собственник чека кредитует эмитента на срок (не уточняется), зависящий от институциональных факторов (от страны). Срок составляет от 4 дней до 6 месяцев.

В кредитных документах период между возникновением права требования/обязательства и погашением обязательства/требования точно определен. Например, вексель погашается обычно 17 числа.

Общая характеристика средств — воплощённое в них право денежного требования абстрактно. То есть обязательство плательщика не связано с другими правовыми отношениями, они все внешние. Средства очень удобны для кредиторов. Если документ правильно составлен, то в платеже отказать нельзя. Подобная абстрактность ведёт к бесспорности права требования за исключением формальных обстоятельств когда оно слишком приближается к банкноте.

В платеже по такому документу можно отказать  только если в нем отсутствует обязательный реквизит. Банкнота (банковский вексель) — расписка, которая даёт право её собственнику получить деньги, если наступят определённые формальные обстоятельства. Поскольку все они передаваемы, то являются объектом оборота. Передача по таким документам называется жиро.

Средства платежа:

· банкнота;

· чек;

· купонные ц/б с наступлением срока.  

Формы расчетов во внешней торговле  

В каждом внешнеторговом договоре кроме всего прочего обычно находятся оговорки, регламентирующие валютно-финансовые условия ВТ-х сделок, среди которых основное место занимают вопросы определения формы платежа. Расчет может быть совершен:

1) неотменимым документарным аккредитивом открытым по приказу покупателя в пользу продавца (самая распространённая форма);

2) инкассо;

3) простой банковский перевод.   

Если ВТ-я операция носит товарный характер, то используется документарный аккредитив (ДокАк), так как он связан с предоставлением товарораспорядительных документов, или документарное валютное инкассо (ДокВаИнк).

Формы расчетов решают технические вопросы, связанные со взаимоотношениями между партнёрами по поводу расчётов — весь технический цикл расчетного процесса от подписания договора до его исполнения в техническом плане. (?) Формы расчетов имеют и другое предназначение — это методы с помощью которых проходят различные аспекты чисто торговых взаимоотношений между партнёрами. Каждый из них предпочитает определённую форму расчётов, но реально будет выбирать только один контрагент (?).

Универсальных форм расёта нет, поэтому даже при высокой сложности оговаривания цены, способа поставки и страховых условий, проблема поиска оптимальной формы расчета и процесс договаривания является наиболее сложным в валютно-финансовых отношениях.

Современные формы расчетов такие, что не могут одновременно предоставлять одинаковые условия различным сторонам. Поэтому продавец (поставщик) сначала хочет получить деньги, а потом выслать товар. Покупатель — наоборот. Учитывая подобные естественные требования, вопрос решается чисто экономическими факторами. Экспортер стремится так обязать импортера, чтобы не выслать товар до получения оплаты. При аккредитиве он поставляет товар и уверен, что получит деньги, если товар соответствует заявленным качествам, потому что за расчетом стоит банк. Право решать когда платить, и платить ли вообще, принадлежит банку. Если документы в порядке, банк платит.

Для импортера самым лучшим вариантом является получение товара, а потом уже расчёт. При инкассо существует потенциальная возможность перехода товара в распоряжение импортера неоплаченным.

Правило: кто обращается, тот получает худшие условия.

ЖИРО            

Жиро — это передача по кредитно-расчётным документам. Она может осуществляться в общем порядке и с помощью цессии (?). Передача происходит при:

· получении прав кредитора его наследниками;

· суброгации — замещение или вступление в права кредитора по отношению к должнику 3-м лицом;

· слиянии — объединении качеств кредитора и должника в одном, обычно облигационном правоотношении, у одного и того же ФЛ или ЮЛ (в результате облигационное отношения погашается из-за  несовместимости) или объединения 2-х или более ЮЛ в одно ЮЛ.  

Через Жиро Жирант из кредитора становится должником по отношению к Жиратору (новому собственнику документа). Переданное таким образом требование становится более безопасным, потому что  по нему ответственными являются более одного лица. Каждое новое Жиро создаёт нового кредитора, но одновременно и нового должника.

С помощью Жиро можно передавать документы не только лицам, не участвующим в сделке, но и тем, чьи подписи фигурируют на документе. Их нельзя передать нескольким лицам одновременно (права). Любая  оговорка считается ненаписанной. Законным и добросовестным владельцем документа считается предъявитель, право которого вытекает из непрерывного ряда жиро (???). Этот ряд начинается подписью первого владельца или эмитента (если выписан на самого себя). Следующее (?) Жиро должны быть подписаны лицами, указанными в предыдущих Жиро.

Особенности жиро:

· передаваемость — владелец передает все права по документу в том состоянии и содержании, которое соответствует тексту;

· существует возможность обозначенному в тексте лицу (и вообще любому держателю документа, если жиро бланковое) передать право получения платежа : платеж совершенный в пользу такого лица, освобождает должника от обязательств;

· гарантированность Жиро — владелец становится носителем солидарной ответственности с остальными лицами, обязанными по данному документу.   

В зависимости от формальном содержании Жиро бывают полные и бланковые. 

В зависимости от правовых последствий – залоговые (гарантийные) и инкассовые (к получению).

Жиробанк (в Германии и Японии) — банк, производящий расчёты между своими клиентами посредством дебетования и кредитования записей на счетах, осуществляя таким образом безналичный денежный оборот. Впервые Жиробанки появились в XVI-XVII веках в городах Северное Италии, Голландии, Германии. Причины их появления были порча и обесценение находившихся в обороте серебряных и золотых монет. А Жиробанки вели расчеты в условных счётных единицах (банковских монетах) с определённым содержанием золота и серебра.

Счёт в Жиробанке открывается при условии депонирования (?) в нём полноценных денег, благородных металлов или зачисления сумм по векселю, выраженной в полноценной денежной единице. Жиробанки в основном обслуживали купцов и местные органы власти. Главными видами их  деятельности было осуществление безналичных расчётов между клиентами, кредитование (?). С развитием эмиссионных и коммерческих банков Жиробанки потеряли своё значение, но Жиро-система осталась. Жиро-система — система расчётов через счета в почтовых отделения. Существуют во многих европейских странах и в Японии.

Жиро-счет — счёт в Жиробанке или почтовом отделении, используемый для расчётов рамках (?) Жиро-системы. 

В ФРГ и Австрии существует Жиро-централь — специализированное кредитное учреждение, выполняющее функции ЦБ по отношению с муниципальным сберегательным кассам.

Лекция от 13.09.2001

Он похож на банковский перевод, но в отличие одержит банковское обязательство, гарантирующее платеж в определенный срок. Нетоварный аккредитив исполняется чаще всего между гражданами фирмами.

Другой вид нетоварного аккредитива – аккредитивное письмо, называемое также аккредитив путешественника. При путешествии открывается аккредитив по приказу покупателя – импортера и не несет ответственность за соответствие этого приказа условиям договора между импортером и экспортером. Поэтому для точного соответствия аккредитивных условий реквизитам договора купли-продажи товара необходимы конкретные действия сторон по сделке. 

Стороны, участвующие в аккредитиве:

· импортер

· банк импортера

· экспортер

· банк экспортера

Приказодатель  - лицо, за счет которого открывается аккредитив. Во внешнеторговых сделках – импортер, чтобы оплатить товар. Он обязан обеспечить средства для выплаты аккредитивной суммы через предварительный или последующий перевод средств (покрытия) или через банковский кредит. Он имеет право требовать точного исполнения условий аккредитива.

Аккредитивный банк – банк, в котором открывается аккредитив, и который проводит платеж.

Бенефициар – лицо, в чью пользу открывается аккредитив. Экспортер – поставщик товара, который получит сумму от импортера после предоставления правильных документов. 

Банк экспортера – банк, расположенный на территории, где находится место работы или жительства бенефициара.

Аккредитив открывается или в банке импортера или в банке экспортера. Обязательство принимает открывающий банк, он становится аккредитивным банком и играет центральную роль. Он должен заплатить бенефициару – экспортеру аккредитивную сумму, независимо от наличия покрытия. Он имеет право требовать качественные документы и отказаться платить по плохим, сомнительным или опоздавшим документам.

2-й банк – банк – корреспондент аккредитивного банка называется обязующим банком. Его функции – уведомить обо всем бенефициара, однако он не обязан платить. Он исполняет стандартную роль посредника:

· выполняет вспомогательные функции

· авизует экспортера

· негоциирует представленные документы

Он осуществляет связь между приказодателем, его банком и бенефициаром. И экспортер, и импортер хотят, чтобы аккредитивным выступал его банк, потому что именно в нем концентрируются все функции. 

Всегда требуется, чтобы аккредитив был связан с обязательством банка. Обязанность импортера – приказать банку платить в обмен на получение правильно составленных документов, удовлетворяющих определенным условиям. Если банк принимает на себя обязательство заплатить, следовательно, для экспортера не будет надежного плательщика. Данное обязательство банка необратимо, неотменимо и длится, пока действителен аккредитив. Банк оперирует с заботой добросовестного хозяина по отношению, как к импортеру, так и к экспортеру. Это двусторонне обязательство выливается в обязательство аккредитивного банка заплатить экспортеру аккредитивную сумму, если он следовал всем требованиям. Забота банка об импортере проявляется в отказу платежа, если переданные ему документы не соответствуют требованиям или задерживаются.

При невыполнении обязательств банк несет 2-ную ответственность: обе стороны имеют право его судить. Это делает функционирование аккредитивного банка очень ответственным.

Права и обязанности приказодателя

В соответствии с торговым договором дать приказ об открытии аккредитива должен импортер – он становится приказодателем. Он должен в письменном документе воспроизвести все тексты и условия, требования, которые содержатся в договоре. В торговом договоре должно быть предусмотрено содержание аккредитива. В этом письме обычно пишется: “просим открыть у вас неотменимый аккредитив в пользу …”, если аккредитивным банком выступает банк импортера. А если БЭ, то пишет приказ с просьбой своему банку, чтобы он направил письмо об открытии аккредитива в банк экспортера. На своем бланке банк воспроизводит реквизиты, оговоренные приказодателем в следующем письме: мы: банк, данным аккредитивом неотменимо обязуемся заплатить: X $ фирме: Y $ в срок 3 месяца при выполнении перечисленных ниже условий.

1) при предоставлении полного комплекта строго и правильно оформленных товарораспорядительных документов.

Банки платят только по предоставлении правильных документов. Банк платит при видимо правильных документах, независимо от упорядоченности поставки. Поэтому банку могут быть представлены фальшивые документы, банк будет платить. Чтобы этого не случилось надо правильно подбирать партнеров.

После того, как банк на своем формуляре напишет требуемое, с аккредитива снимаются копии. 1 из них БИ отправляет в БЭ вместе с письмом “пожалуйста, уведомите бенефициара, что в его пользу открыт аккредитив сообразно приложенному формуляру”. Авизующий банк передает это бенефициару после того, как посмотрит, соответствуют ли реквизиты формуляра заложенному в торговом договоре. Если нет, может не принять аккредитив, переслав его банковским путем назад к приказодателю. А сам внебанковским путем договаривался с приказодателем об изменениях. С момента вступления в силу аккредитива начинается его действие, заканчивающееся после поставки, расчета и закрытия аккредитива.

Если до этого времени стороны не успели произвести все действия, аккредитив все равно закрывается, если только до истечения срока не потребовали его продления.

Бенефициар имеет право воспользоваться аккредитивом, получить сумму, но никто не может принудить поставщика.

Импортер никогда не застрахован против риска непоставки товара. В то же время, экспортер в необходимом случае (если банк аккуратный) предохранен от риска получения неравноценного обязательства.

Очень часто эта классическая схема дополняется подтверждающим банком. Тогда в сопроводительном письме обязующему (авизующему?) банку в специально подготовленном формуляре пишется: “пожалуйста, уведомите бенефициара, что в его пользу открывается неотменимый аккредитив, что вы и должны подтвердить”.

Тогда авизующий банк должен принять участие в расчете. Это повышает безопасность аккредитива. Очень часто, когда аккредитивным выступает банк импортера, в качестве компромисса подтверждающим выступает БЭ.

Если экспортер впервые вступает в отношения с импортером, то может требовать, чтобы подтверждающим был известный ему первоклассный банк.

Лекция от 20.09.2001

Жиро-чек – чек, содержащий приказ банку о перечислении с жиро-счета владельца чека на счет чеко-держателя определенной денежной суммы. Жиро-чек не может передаваться по индоссаменту  и использоваться для безналичных расчетов только в пределах 1-го банка, где находятся счета получателя и плательщика по чеку.

Схема расчета

Документарный аккредитив, подтвержденный, неотменимый. Он наиболее часто используется.

1. Товарный договор.

В договоре на поставку товара заключаемым между экспортером и импортером уточняется, что платеж будет проводится через аккредитив. Также определяется его вид. Определяется банк, где аккредитив будет открыт, и дата, до которой банк может платить по аккредитиву. Описываются документы, при предоставлении которых экспортер получает аккредитивную сумму.

2. Открытие

Импортер приказывает своему банку открыть в пользу продавца документарный, неотменимый, подтвержденный аккредитив. Данный приказ – это документ, который содержит имена и адреса всех участников аккредитивного р-та  и все уже оговоренные с экспортером условия – срок, сумму, вид аккредитива, описание товара, документов, транспорта, а также специальный приказ импортера банку об открытии аккредитива.

Обязательство импортера – предварительно или в определенный срок обеспечить аккредитивную сумму с помощью авуаров по текущему счету через внешний кредит или через пред. Линию у банка-импортера, если предвидится возобновление покрытия открываемого аккредитива.
На основе полученной от импортера просьбы-приказа БИ изготавливает аккредитивное письмо по соответствующему образцу и высылает его БЭ, в самом начале которого уточняется вид аккредитива. После получения БЭ авизует экспортера, сообщает ему все аккредитивные условия и высылает копию аккредитивного письма.

3. Расчет

Экспортер может принять или отказаться принять аккредитивные условия. Когда бенефициар примет условия аккредитива, он подготавливает и экспедирует товары и передает товарораспорядительные документы своему банку в качестве условия платежа по аккредитиву.

?

корреспонденту – подтверждающему банку

· аккредитив оплачивается у подтверждающего банка

· аккредитив не содержит никаких условий или оговорок, которые позволяют изменить или не выполнить аккредитивные условия (так называемые стоп-оговорки) 

Подтвержденный неотменимый аккредитив кроме высокой степени безопасности имеет и другие преимущества для экспортера: он может использоваться в качестве кредитного инструмента, особенно когда речь идет о передаваемых аккредитивах или о предварительном финансировании, связанным с акцептом или дисконтированием тратт, эмитированных экспортером на аккредитивный банк.

Лекция от 27.09.2001

Непокрытый аккредитив

Когда в открывающем банке нет покрытия, т.е. аккредитив непокрыт до наступления момента платежа. Особое значение покрытие имеет для импортера, т.к. замораживает его средства. Поэтому он может требовать частичный или полный перевод покрытия.

Для банка покрытие тоже имеет большое значение. Ели оно переведено, то он может использовать беспроцентный дополнительный резерв. Банк рискует без покрытия, потому что в его функции входит оплата. Для бенефициара покрытие не имеет никакого значения.

При непокрытом аккредитиве, особенно если он неотменимый и подтвержденный, расчетный банк берет на себя очень большой риск, если приказодатель вовремя не переведет аккредитивную сумму или обанкротится. Вопрос покрытия – внутренний между приказодателем и аккредитивным банком. Банк может предохраняться от вероятных рисков, потребовав вместе  письмом об открытии аккредитива и сумму по нему. Это будет наиболее неблагоприятный аккредитив для приказодателя, потому что он лишается соответствующих средств.

Банк экспортера проверяет соответствуют ли документы условиям аккредитива, и высылает их банку импортера, заверяет счет экспортера, посылает ему кредитное авизо. Если предусмотрен платеж через вексель-тратту, БЭ акцептует тратту и хранит ее  своем портфеле или негоциирует (дисконтирует, закладывает, продает).

БИ получает документы, списывает средства со счета импортера, высылает дебетное авизо, заверяет счет банка экспортера, пересылает документы импортеру. Получив документы, импортер вступает во владение товаром.

4. Закрытие

После истечения его срока аккредитив автоматически закрывается банком, банк возвращает приказодателю неисполненную часть оплаченной суммы или требует от него доплатить определенную сумму (если существует такая необходимость и если это предварительно оговорено). Неотменимый аккредитив может быть закрыт до истечения его срока, только если платеж по нему уже был совершен или по специальному согласию обеих сторон (приказодателя, бенефициара).

Отменимый аккредитив может быть закрыт в любое время по приказу импортера или банка.

5. Комиссионные

Банки взимают комиссионные отдельно за каждую операцию. Обычно аккредитивные расходы несет импортер, т.к. именно он давал приказ банку. Если существует договоренность, комиссионные расходы может выплатить бенефициар (должно быть вписано в аккредитив).
Виды аккредитивов

Вид аккредитива имеет большое значение для гарантирования интересов экспортера и импортера и является показателем степени доверия и соотношения сил между ними.

I. В зависимости от обязанностей участников аккредитивы бывают:

1. Отменимый/ неотменимый

2. подтвержденный/ неподтвержденный

3. покрытый/ непокрытый

4. передаваемый/ непередаваемый.

Отменимый может быть аннулирован приказодателем – импортером до истечения аккредитивного срока, для этого не нужно согласия бенефициара или его уведомлять. Приказодатель может в любое время изменить или отменить условия аккредитива, что вступит в силу после уведомления банка. Не имеет обратной силы, не относится к уже совершенным платежам, акцептованным траттам ли принятым документам.

Отменимый аккредитив может быть отменен или заменен и по инициативе аккредитивного банка, он не должен уведомить экспортера. Отменимый аккредитив не дает твердой гарантии экспортеру.

Неотменимый аккредитив

Он не может быть аннулирован приказодателем – импортером или банком до истечения его срока без согласия бенефициара – экспортера. Это твердое обязательство импортера и банков, они должны соблюдать все его условия и совершать платежи в пользу экспортера или акцептовать выданные им тратты.

Импортер дает соответствующий приказ об изменении банку. Банк уведомляет бенефициара и ждет его ответа. Ели не возразил своевременно, то должен выполнить товарные условия.  

Если изменения в пользу бенефициара, то его согласия не нужно (например, удлинение срока аккредитива).

Неотменимый аккредитив не создает правовой ответственности для аккредитивного банка.

Если в аккредитиве не написано категорически, что он - неотменимый, то он считается отменимым.

2. а). Неподтвержденный аккредитив

Обычно аккредитивы не подтверждаются, потому что обычно в платежах учитывает только 1 банк. Неподтвержденный аккредитив порождает платежные отношения только между бенефициаром и открывающим банком. Следовательно, экспортер должен проверить надежность этого банка и импортера.

Схема открытия неподтвержденного аккредитива с 1 аккредитивным банком.

Импортер приказывает, БИ открывает аккредитив, авизует экспортера.

Неподтвержденный аккредитив может быть  и когда он открывается в данном банке, оплачиваться в другом, но 2-й банк будет выплачивать только переведенную 1-ым банком сумму. Роль второго банка – сообщить, авизировать экспортера.

Схема открытия подтвержденного аккредитива 2-мя аккредитивными банками: импортер приказывает, БИ открывает, БЭ авизует экспортера.

Б). Подтверждение связано с определенной схемой. Подтвержденный аккредитив получается, когда открывающий банк – БИ – уполномочивает или приказывает какому-либо другому банку (БЭ) принять перед бенефициаром дополнительные обязательства заплатить аккредитивную сумму, если 1-й банк ее не заплатит. Подтверждение 2-го банка служит дополнительной гарантией обязательств 1-ого открывающего банка выплатить аккредитивную сумму. Этим путем дополнительная гарантия через подтверждение превращается в твердое обязательство 2-го банка и дает двойную страховку экспортеру: одновременно существуют два обязательства платежа от открывающего и подтверждающего банков. Обычно подтверждение дается авизующим банком. Если аккредитив открывается в БЭ, то подтверждение не нужно.

Схема открытия и подтверждения аккредитива:

1. импортер приказывает, обеспечивает аккредитивную сумму.

2. БИ открывает аккредитив, посылает аккредитивное письмо, обеспечивает покрытие.

3. уполномочивает аккредитивное письмо и покрытие (БИ).

4. БЭ подтверждает.

5. БЭ авизует и посылает копию аккредитивного письма.

Интересы экспортера будут гарантированы, если в аккредитиве:

· категорически подчеркивается, что он неотменимый и подтвержденный.

· Аккредитив содержит ясную формулировку о передаче полномочий или приказе открывающего банка своему

Если аккредитивный банк  - не БИ, он всегда требует покрытия. Если аккредитив открыт в банке бенефициара, перевод покрытия сыграет для экспортера положительную роль, потому, что банк мог бы его авансировать в рамках аккредитивного покрытия, используя чужие ресурсы. В этом случае возникает так называемая красная (зеленая) оговорка – в аккредитиве указано, что аккредитивный банк должен уведомлять, предоставил ли он аванс. Эта оговорка подчеркивается красным цветом. Аванс может предоставлять не только приказодатель, но и аккредитивный банк, а бенефициар должен представить банковскую гарантию, что в случае невыполнения своих аккредитивных обязательств он вернет сумму (зеленая оговорка).

В целом импортеру трудно настаивать на использовании непокрытого аккредитива. 

Передаваемый/непередаваемый
Непередаваемый – тот аккредитив, при котором и импортер, и экспортер, не могут передать (возложить) свои права и обязательства по аккредитиву на другого бенефициара или другой банк.

Передаваемый – аккредитив можно передать другому бенефициару, а в некоторых случаях его исполнение может быть передано другому банку. Это должно быть оговорено в аккредитивных условиях. Этот вид аккредитива предоставляет бенефициару возможность передать свои права 3-му лицу (т. называемому второму бенефициару) при согласии банка, открывшего аккредитив.

Передача аккредитива однократна и должна произойти в рамках срока действия аккредитива. 

Передача отдельных частей аккредитива возможна, если аккредитивные условия допускают частичную экспедицию. Банковские расходы по передаче несет 1-й бенефициар, приказавший передать.

Схема открытия передаваемого аккредитива.

Схема платежа по передаваемому аккредитиву – добавляется банк поставщика.

Особенность: при передаваемом аккредитиве покупатель – импортер узнает, кто конечный поставщик, т.к. это или содержится в аккредитивном письме, или документально сообщается импортеру его банком. Если экспортер желает, чтобы конечный поставщик остался неизвестным для импортера, тогда исполняется вторичный вспомогательный аккредитив.

В транзитной торговле через посредников или генеральных исполнителей передаваемые аккредитивы исполняются наиболее часто. Однако для этого необходимо наличие некоторых условий, включенных в унифицированные правила относительно документальных аккредитивов, разрабатываемых международной торговой палатой. Например, передаваемый аккредитив не может исполняться, когда основной аккредитив открыт в 1-й валюте, а товар … поставщиком в другой валюте, потому что банк, который должен передать аккредитив, должен перевести и сумму в соответствии с валютным курсом. В таких случаях следует исполнять back-to-back аккредитив.

II. В зависимости от техники и режима исполнения

1. Частично исполняемый и недопускающий частичного исполнения (делимый/неделимый).

2. Однократный/возобновляемый (ролловерный)

При недопускающем частичное исполнения аккредитиве бенефициар – экспортер не может предоставлять документы частями и получать средства партиями. Иногда это для невыгодно – замедляет обращение его средств.

Если в аккредитиве ничего не сказано относительно делимости, то он считается делимым. Поэтому экспортер должен настаивать на категоричном написании в аккредитиве, что он неделимый. Это условие важнее для продавца.

Однократные/возобновляемые

В отличие от делимых и неделимых аккредитивов при однократном/возобновляемом аккредитиве на 1 место выходит вопрос, как и при каких условиях, например, при периодичных поставках топлива) подпитываются (возобновляются) аккредитивная сумма, т.е. отношения возникают в основном между импортером и банком и затрагивают интересы преимущественно импортера – покупателя.

Однократный

Аккредитив открывается на соответствующий период времени. Когда он исполняется, сумма переходит из рук в руки, и аккредитив закрывается, т.е. аккредитивная сума не возобновляется импортером в том же размере и на тех же условиях, а исполняется однократно – целиком и сразу при неделимом и по частям при делимом аккредитиве, после чего он закрывается.

Однократные аккредитивы наиболее широко распространены. Возобновляемые ролловерные (револьверные) аккредитивы исполняются при продолжительных устойчивых  и постоянных торговых отношениях между партнерами, когда они взаимно доверяют друг другу.

Обычно возобновляемый аккредитив открывается на более длительный срок. Часто в случаях долговременной поставки при наличии большой суммы  и при осуществлении поставки примерно равными по размеру партиями глобальной суммы аккредитива (ралековая сумма) и при осуществлении поставки примерно равными по размеру партиями глобального аккредитива делится на несп. отдельных аккредитивов. После получения по 1-ой поставки эмитируется другой документ с теми же данными.  Для каждой поставки можно было бы открывать собственный аккредитив, но это создает препятствия сторонам по договору и увеличивает РК банка.

Обычно аккредитивная сумма возобновляется в старых размерах на тех же условиях каждый раз после ее исчерпывания автоматически или по дополнительному приказу. 

Возобновление может осуществляться 1 ли несколько раз в рамках определенного срока и установленного максимального размера.

Ролловреные аккредитивы обычно исполняются при импорте горючего, природных ресурсов, и прочих материалов, потребление должны периодически поступать в данное производство.
Возобновляемость аккредитива затрагивает в основном интересы импортера, для которого возобновляемый аккредитив исключительно выгоден, т.к. однократное открытие аккредитива на относительно небольшую сумму может покрыть поставку значительного количества товара. Тогда средства импортера замораживаются на менее длительный срок.

Однако банки не всегда принимают ролловерные аккредитивы, т.к. они обязаны постоянно обеспечивать их исполнение и технически оформлять их возобновление.

III. В зависимости от особенностей сделки или условий платежа

1. Вспомогательные (вторичные), исполняемые в транзакционной торговле через посредников (back-to-back).

2. Встречный (компенсационный)

3. Рамбурсные

Лекция от 04.10.2001

Основной и вспомогательный аккредитив

В международной торговле через посредников экспортер и импортер – первый продавец (производитель) и последний покупатель желают обеспечить свои интересы с помощью формы расчетов и участвуют в аккредитивной операции. Однако очень часто они не вступают ни в какие прямые контакты и даже никто из них не знает о существовании другого. Между ними стоит особое звено – посредник и его банк. В таких случаях открывают 2-х разничн., отд-ных др. от др. аккредитивов, называемых основным и вспомогательным (вторичный, back-to-back). Эти 2 аккредитива отражают 2 отдельные торговые сделки: посредники получают товары у производителей (сделка А) и продают их импортерам (сделка Б). Для обеспечения расчетов по обеим сделкам посредники становятся инициаторами 2-х отдельных аккредитивных операций, для которых посредники выступают в роли связующего звена, когда получают аккредитивы от своих покупателей – импортеров и открывают аккредитивы своим поставщикам импортерам.

1-ый аккредитив открывается по приказу покупателя в пользу посредника. Он называется основной (базисный) аккредитив или аккредитив продажи. 2-ой аккредитив открывается по приказу посредника в пользу поставщика – производителя. Он называется вспомогательный, встречный, вторичный, аккредитив покупки, но наиболее известно – back-to-back.

Для осуществления этой операции посредник обращается к банку, в котором открыт основной аккредитив в его пользу. А когда хочет остаться неизвестным – к своему банку, подтвердившему основной аккредитив с приказом об открытии вспомогательного аккредитива, по которому поставщиком является бенефициар.

Схема открытия аккредитива на базе back-to-back. У покупателя, посредника – у каждого свой банк.

Сумма 1-ого (осн) аккредитива служит в банке обеспечением (опорой) второго. Оба аккредитива имеют почти одинаковые условия. Обычно сумма первого больше, потому что она включает … и расходы посредника. Срок 1-го аккредитива длиннее, он покрывает срок вторичного аккредитива, включает и время необходимое для посредника, чтобы получить и заменить на свои фактуры по поставке и представить их по первому аккредитиву.

Форма расчета с исполнением основного и вторичного аккредитивов особенно благоприятна с точки зрения интересов посредника, который хочет сохранить тайну относительно настоящего поставщика и действительного покупателя. Тогда посредник должен обратить внимание, чтобы в условиях и данных базового аккредитива не содержались имена и адреса, которые позволили бы сделать вывод относительно конечного потребителя – покупателя. С другой стороны, посредник должен договориться с поставщиком, чтобы он представил нейтральные документы, из которых невозможно понять, кто поставщик или производитель. 

Встречные (компенсационные) аккредитивы

Их особенность – каждый участник одновременно является и экспортером, и импортером. Поэтому они открывают каждый на другого 2 встречных аккредитива на одинаковые суммы и срок, обычно в 1 – м банке, который ведет их компенсационные счета, исп - ия суммы расчетов для взаимного компенсирования, не переводя наличные средства.

Схема открытия компенсационного (встречного) аккредитива

Между банками двух фирм появляется компенсационный банк, он открывает встречный аккредитив А и встречный аккредитив Б. Появляется компенсационный счет. Банки А и Б  - оба гарантируют.

Сторона, которая первая совершает импорт и должна обеспечить покрытие по аккредитиву, дает банковскую гарантию, что в определенный срок экспортирует товары, чтобы обеспечить это покрытие. Поэтому при подобных сделках аккредитив служит средством финансирования. Однако риск, что такой экспорт не будет совершен, несет гарантирующий банк (обычно он отличается от банка, в котором открыты компенсационные аккредитивы).

Рамбурсный аккредитив

Это платеж против тратты. Исполняется в международной торговле биржевыми товарами – хлопок, шерсть, кожа, каучук и др. Для этого аккредитива характерно, что при его исполнении максимальные выгоды получает импортер, который для покупки товаров использует рамбурсный кредит, предоставленный 1-классным банком  с международно-известной репутацией плат/… (банк импортера, акцептующий банк).

Для экспортера рамбурсный аккредитив приемлем, потому что вместо экспортированной им тратты он получает стоимость экспортного товара.

В отличие от обычного аккредитива для продавца в данном случае существует некоторый риск регресса по тратте, связанный с возвращением суммы, если она не будет выплачена покупателем при наступлении платежа.

Рамбурсный аккредитив благоприятен при посреднической торговле, потому что с его помощью посредники могут финансировать свою деятельность, не вкладывая собственный средства.  

Рамбурсный аккредитив открывается по приказу импортера в его банке с категорическим приказом принять документы против акцепта тратты, равной сумме аккредитива, а не против расчёта наличными.

Аккредитивная операция при рамбурсном аккредитиве протекает следующим образом: экспортёр экспедирует товар и предоставляет товарораспорядительные документы вместе с траттой, изданной на БИ, открывающий рамбурсный аккредитив. Этот документ он предоставляет в свой банк (БЭ), который высылает тратту для акцепта БИ, одновременно или впоследствии дисконтируя её. Таким образом, экспортёр получает деньги, а БЭ располагает акцептованной траттой, по которой после акцепта должником становится БИ.

Фактически БИ (акцептующий банк) кредитует импортёра на время от акцепта до наступления срока её погашения, когда импортёр  уже обязан внести её сумму.

Таким образом, тратта служит как покрытие рамбурсного аккредитива, вместо того чтобы импортёр переводил покрытие ещё при его открытии и замораживая свои средства.

Схема открытия и расчет через рамбурсный аккредитив.

      







Унифицированные правила и обычаи относительно документарных аккредитивов (УПОДА)

Служат ведущим документом в действиях банков и других лиц. Для безопасности самого аккредитивного банка в аккредитиве должен  быть текст «Настоящий аккредитив подчиняется единообразным ПОДА в редакции … года». Это мировая практика, потому что при возникновении споров  необходимо определить применимое право, иначе международный арбитраж в принципе носит рекомендательный характер. 

При этом стороны могут включать в аккредитив самые разнообразные условия, не отражённые в УПОДА.

Правила определяют практически все требования к аккредитиву, однако существуют обязательные условия, наличие которых превращает простой документ в аккредитив:

1. Однозначное обязательство аккредитивного банка, что он обязуется платить — «Мы неотменимо обязуемся заплатить фирме Х. 1млн долларов зав поставку товара У».

2. Указание, на какую сумму банк принимает обязательство (основное обязательство). В некоторых случаях сумма может быть изменена, потому что почти никогда стоимость поставки абсолютно точно не покрывается суммой аккредитива. Допускаются неточности при определении суммы +/-5%. Если стороны пишут, что сумма «около 1 млн. долл.», то +/-10%. Это особо благоприятно для поставщика.

3. В аккредитиве должно присутствовать описание товара, который должен быть поставлен и расчёт за который проходит через аккредитив. В любом аккредитиве должно быть хотя бы краткое описание  - например, «настоящим аккредитивом  за поставку 100т. стали типа Х.». Однако краткое описание должно быть достаточным, чтобы банк был уверен — «краткое достаточно ясное описание». Примерно 2-3 строчки. Банк имеет право отклонить слишком подробное описание.

Лекция от 11.10.2001г.

4. Указание срока для аккредитива — до какого числа он в силе. Чаще всего аккредитив издаётся с фиксированием конечной даты, например, действителен до 31.01. — т.е. до 31ю01ю бенефициар должен представить документы в банк. Часто в аккредитиве указывается крайний срок экспедиции(?), т.е. если не указано иное, то конечная дата погрузки — 31.01.

В большинстве случаев аккредитивный срок — до 31.01., а срок экспедиции — 25.01.

 Если были получены правильные документы до зафиксированной даты, а товар претерпел изменения, но банк всё оплатил, то банк компенсирует импортёру. Поэтому банки очень строго следят за свежестью документов. По мнению экспертов, документы свежие до 20 дней. Принято, что более 21 дня – они старые, неправильные документы по УПОАД. Поэтому необходимо уточнить у приказодателя и внести в текст документа «Экспедиция должна быть совершена самое раннее 15 и не позднее 25-го числа».

Все сроки могут быть изменены по взаимной договорённости. Существует зависимость между требованием увеличения срока действия и погрузкой. Если в аккредитиве указан срок, но ничего не сказано о погрузке => ее срок автономности удлиняется. Изменение происходит через телекс приказодателя к своему банку. Банк запрашивает бенефициара о его согласии (молчаливый акцепт). За каждое изменение банк берёт комиссионные.        

5. В аккредитиве должны быть имена, адреса приказодателя и бенефициара, количество товара, глобальная стоимость и единичная цена, указание франкировки (?) (базисные условия контракта); против каких документов будет совершён платёж.

Например, банк обязуется платить 1 млн. долл. за:

1) Торговую фактуру в семи экземплярах, изданную экспортёром на имя импортёра, отражающую поставку товара Х. (описание). Здесь необходимо дословно переписать все условия включая и ошибки, общую сумму, единичную цену, упаковку и т.д.

2) Транспортный документ — зависит от вида транспорта – дубликат ж/д накладной, океанского, морского, речного коносамента,  воздушного коносамента (накладная), автомобильной накладной, т.е. оригинальные транспортные документы можно получить специально оформленные подтверждением экспедиторов, когда товар находится на складе в стране продавца, необходима складская расписка (свидетельство).

3) Страховательный документ.

4) Документ о происхождении товара.

5) Качество.

6) Фитосанитарные, ветеринарные и прочие свидетельства.

7) Свидетельство специальных лабораторий.

8) Упаковочные листы.

9) Масса товара (в кг.).

10) Консульские фактуры.

11) Годность и старость перевозочных средств.

12) Декларации, включая копию телекса, телеграммы, которую бенефициар должен был выслать 24.01. после погрузки товара.

«Расчёт по аккредитиву должен происходить при предоставлении полного комплекта товарораспорядительных документов». Обычно банки требуют предоставления более одного комплекта документов. Они придут (?) различными путями – обычно 2 (по почте и вместе с товаром).

Банк проверяет документы в 3 ФАЗЫ:

1. Опись документов  - соответствует …(?) комплекта.

2. Каждый документ по отдельности.

3. Сопоставление отдельных документов, т.к. всегда существует вероятность, что каждый документ правилен по отношению к аккредитиву, но они различаются между собой.

«резервный платёж»  - если есть поправимые несоответствия.

Банк может потребовать банковскую гарантию.

Сроки аккредитивной операции

Если аккредитив открыт на срок «1 месяц» или «6 месяцев» — этот срок начинает …(?) от даты открытия, если не указано иное. 

В аккредитиве, который включает и транспортные документы, должен быть фиксирован срок предоставления документов банку.

Если последним днём предоставления аккредитива окажется праздник, то срок откладывается до следующего рабочего дня.

Выражения типа «Сразу же», «Немедленно», «Как можно быстрее» по поводу экспедиции, получения товара означают, что поставка должна быть осуществлена в рамках 30-дневного срока от открытия аккредитива.

Понятия «в» или «около даты» означают, что погрузка  товара должна произойти +/-5 дней.

Выражения «до» или «от» определённой даты включают обозначенный день в срок,  а слово «после» исключает этот день из срока.

Некоторые неопределённые выражения имеют следующее толкование:

1-я половина месяца — с 1 по 15 число включительно.

2-я половина месяца — с 16 по 31 включительно.

Начало месяца – с 1 по 10 включительно.

Середина месяца – с 11 по 20.

Конец – с 21 до последнего числа.

Расходы по аккредитивной операции       

При открытии аккредитивов и проведении расчётов по ним банки взимают комиссионные за каждую операцию. Они должны покрыть расчёты банка, обеспечить ему прибыль, компенсировать кредитование и связанные с ним риски.

Наиболее важные доходы следующие:

1) При открытии аккредитива — комиссия за открытие, начисляется поквартально.

2) При авизации аккредитива банком-корреспондентом — компенсация за подтверждение при неотменимом подтверждённом аккредитиве. Исчисляются поквартально при необязующем сообщении об аккредитивном приказе или открытии неподтверждённого аккредитива, исчисляются вне связи с аккредитивом.

3) При изменении условий аккредитива.

4) При проведении расчётов по аккредитиву — комиссия за проверку и расчёт, специальная комиссия за отложенный расчёт.

5) Всевозможные расходы за телеграммы, почтовые тарифы и т.д.

6) При участии 2-го или 3-го банка к расходам добавляется его комиссионные.    

 Приказодатель несёт все расходы.

ИНКАССО

В широком смысле слово валютное инкассо означает получение (инкассирование) данного требования, представленного в форме различных коммерческих эффектов (тратт, чеков-расписок, товарных документов и др.) данным банком от имени и за счёт поставщика или кредитора.

Во ВТ валютное инкассо — форма расчёта, при которой по приказу экспортёра БЭ пересылает товарораспорядительные документы (вместе с траттой или без неё) БИ, который передаёт их импортёру против платежа наличными, акцепта тратты, расписки или прочих обязывающих документов. Полученные средства записываются на счёт экспортёра. Т.к. во ВТ инкассируются товарораспорядительные документы, форма расчёта называется документарное валютное инкассо (ДВИ).

Инкассовая форма расчёта «переворачивает» технический порядок используемый при аккредитиве и соответственно соображения безопасности. Движение начинается от экспортёра к импортёру. Инициатором расчёта выступает экспортёр, а импортёр остаётся первым должником. Расчёты между импортёром и экспортёром могут быть осуществлены напрямую или полностью отдалены(?). Однако экспортёр не уверен, что он получит средства.

По договору инкассо начало операции осуществляется экспортёром, который в рамках инкассо называется приказодатель, и обслуживающим его банком. Другой стороной является импортёр – плательщик, и его банк. БЭ называется – банк приказодателя. БИ — инкассирующий банк. Направление осуществления операции — от экспортёра импортёру.

После того как товар погружен и отправлен, требуется комплект документов, письмо об инкассировании («Инкассовое поручение»).

Банк приказодателя должен исполнить его поручение — выслать пакет документов БИ вместе с инструкцией. Когда пакет документов придёт в БИ, он должен уведомить импортёра, что на его имя поступили документы в связи с инкассо №… и предлагает ему ознакомиться с документами из пакета. Импортёр знакомится с их содержанием, проверяет их правильность и принимает решение платить. Банк предоставляет документы, если импортёр внёс реальную сумму. Единственное обязательство инкассирующего банка — не отдавать документы, прежде чем они будут оплачены. Это благоприятно для импортёра, т.к. нет никого другого, что лучше импортера смог бы оценить правильность, подлинность документов.

Импортёр может отказаться от неправильных или неточных документов, но иногда импортёры могут злоупотреблять этим правом — откладывать решение по каждому вопросу. Здесь скрывается потенциальная возможность плательщика спекулировать, создавая видимость, что он готов платить, если будут приняты его уточнения. Это создаёт риск для экспортёра. Наиболее распространённые случаи:

1) Когда цена товара на рынке начинает падать, а в инкассо есть определённая цена.

2) Импортёр решает вообще не платить. Чаще всего экспортёр предоставляет скидку.           

Лекция от 25.10.2001г. 

Если в инкассовом поручении не указано иное, расходы по инкассовым платёжным операциям (банковские комиссионные, различные виды такс и налоги) платит издатель инкассового поручения (экспортёр). Расходы выплачиваются следующим образом: инкассирующий банк требует свои комиссионные и прочие расходы от БЭ, который со своей стороны прибавляет всю сумму из прибывающих денег на счёт экспортёра.

Если в инкассовом поручении содержатся условия, чтобы расходы были за счёт плательщика – импортёра и он откажется их заплатить, тогда инкассирующий банк может передать ему документы против наличных или акцепта, не удерживая (?) комиссионные. Если только в инкассовом поручении не содержится категорическое запрещение подобных действий. О таком развитии сделки инкассирующий банк извещает банк-приказодатель, который переводит (восстанавливает) ему необходимую сумму, а потом удерживает её со счёта приказодателя (экспортёра), прибавляя к ней и свои расходы и комиссионные.

Инкассовое поручение может содержать указания о сборе процентов по инкассовой сумме, уточняя размер процентов и срок, в течение которого они взимаются. По правилу проценты выплачиваются импортёром (плательщиком), который является кредитополучателем при инкассовой операции. Когда в инкассовом поручении содержится условие о выплате процентов, а импортёр откажется это сделать, процедура осуществляется таким же образом, как в случае отказа заплатить комиссионные.

Когда инкассовые документы содержат тратту (вексель), с внесённым (?) в него безусловным приказом о начислении процентов, проценты становятся неотъемлемой частью подлежащей инкассированию суммы, и в её выплате не может быть отказано. Только при письменном разрешении кредитодателя. 

При инкассовой форме расчётов банк не принимает на себя особую ответственность, он должен только следовать условиям инкассового поручения. Из-за этого и комиссионные, и прочие расходы незначительны, по сравнению с аккредитивом, например. Это является одним из крупных преимуществ инкассо.

Сопоставление инкассо и аккредитива.       

Между аккредитивом и инкассо есть существенные различия не только в механизме расчёта, но и с точки зрения интересов участников. В отличие от аккредитива, где документы оплачиваются импортёром в момент их предоставления, при валютном инкассо для этого необходим длительный срок — пока они дойдут до импортёра, надо ждать его одобрения и решения оплатить.

При инкассо инициатива по инкассированию товарных документов принадлежит экспортёру, который ранее авансово экспедировал товар, не имел никаких банковских гарантий платежа, как это было при аккредитиве, где, кроме обязательства банка, аккредитив имел покрытие, авансированное импортёром.

В отличие от расчёта по аккредитиву при валютном инкассо банк не обязан и не несёт ответственность за проверку инкассовых документов и их правильность, а покупатель (импортёр) может их принять и оплатить, а может вернуть целиком или частично. При отказе от инкассового расчёта товар остаётся в собственности экспортёра, но он может понести убытки от его принудительной продажи по более низкой цене или от транспортных расходов по возвращению или изменению направления движения.

Отсюда следует, что инкассовая форма расчёта невыгодна экспортёрам и содержит серьёзные риски для них. Позиции импортёра противоположные, потому что при инкассо они могут не замораживать свои средства на период поставки, произвести личную проверку документов; отказаться платить, если это по каким-то причинам противоречит его интересам и др. 

Однако, вопреки этим рискам для экспортёра инкассо находит значительное применение в международных расчётах, прежде всего из-за трудностей при продаже, характерных для «рынка покупателя». Поэтому экспортёры вынуждены принимать инкассовую форму расчёта.

С другой стороны, документарное валютное инкассо имеет несколько положительных черт, которые делают его предпочтительным и экспортёрами(?) (относительно других форм платежа), а именно:

1) инкассовая операция проста и с низкими банковскими расходами, что выгодно экспортёру-приказодателю;

2) она прелагает высокую степень безопасности по сравнению с расчётом по открытому счёту или переводом (только если это не авансовый перевод), потому что передача документов покупателю инкассирующим банком происходит при определённых условиях, фиксированных продавцом-экспортёром в инкассовом поручении, покупатель со своей стороны сам проверяет документы, что невозможно при открытом счёте или переводе;

3) экспортёр имеет возможность передать импортёру документы ( а вместе с ними и товар) частями, партиями, инкассирую стоимость каждой из них. 

Поскольку инкассовый платёж не обеспечен никаким обязательством банков и зависит только от доброго пожелания покупателя, и поскольку экспортёр уже понёс авансовые расходы по производству и экспедированию товара, использование валютного инкассо может быть рекомендовано только в следующих случаях:

1) когда между продавцом и покупателем существуют продолжительные хорошие деловые отношения и полное доверие;

2) когда нет сомнений относительно желания и платёжеспособности покупателя;

3) когда в стране импортёра установлены стабильные политические, экономические и правовые отношения;

4) когда международные расчёты страны-импортёра не подвержены или не будут подвержены валютным ограничениям. 

Если эти условия выполняются, документарное валютное инкассо является удобной формой расчёта для обеих сторон по сделке. При аккредитиве партнёры чаще всего не знают друг друга или знают недостаточно хорошо. Часто после нескольких раз успешного использования аккредитива партнёры переходят к документарному инкассо, потому что оно дешевле.

ПРОЧИЕ ФОРМЫ РАСЧЁТОВ

Расчёты по открытому счёту 

С технической точки зрения это форма расчетов, при которой экспортёр экспедирует товар и отправляет документы покупателю, независимо от того, проходят ли они через банки (чаще всего проходят). Роль банка заключается только в приемке-передаче. В течение какого-то срока товар освобождается (в зависимости от договоренности между партнёрами возможно кредитование экспортёром импортёра). Сроки по открытому счету (ОС) — от 7 до 20 дней до 1 месяца с момента получения товара – отсрочка погашается наличными. Если более 1 месяца — импортёр получает фирменный кредитом (???), потому что за это время он не только получит товар, но и начнёт им пользоваться — слишком благоприятная форма расчета, потому что после получения товара можно вообще не платить, откладывать расчёт и т.д., т.е. для экспортёра присутствуют все нежелательные элементы, так как взамен отправляемого товара он получает замедленный расчёт, и существует риск, что он не получит денег вообще.

Основным моментом по расчёту по ОС является:  экспортёр и импортёр взаимно (каждый у себя) открывают счета, в которые вписываются стоимости каждой очередной поставки – импортёр дебетует, экспортёр кредитует. Согласно их договорённости, после каждой поставки или периодически совершается расчёт через банк и реальный перевод сум импортёром в пользу экспортёра. Товарораспорядительные документы двигаются отдельно от расчёта, и, например, вообще проходят через банк.       

Лекция от 01.11.2001

Перевод – самая простая форма международных товарных и нетоварных расчетов. Обязательное условия – доверие и безопасность между сторонами по договору. Технически перевод представляет собой платеж, приказ определенной формы и содержания, который импортер дает на имя экспортера по его счету в банке. БИ дебетует счет и высылает платежное поручение (банковский перевод) БЭ с приказом заплатить указанную сумму бенефициару, а в это же время кредитует его счет на эту сумму и извещает об этом.

При расчете с ком. перевода, банки не несут никакой ответственности, а товарные документы через них вообще не проходят, т.к. перевод не связывает поручение с передачей документов.

В зависимости от момента отправления переводы бывают:

· авансовые – до эксплуатации товара

· после эксплуатации

· после получения товара – это самый неблагоприятный перевод для экспортера, т.к. замораживает средства, и самый благоприятный для импортера (кредитует его).

Банковские гарантии 

Банковские в международной торговле являются средством защиты от рисков, связанных с невыполнением некоторыми сторонами торговых или финансовых обязательств.

БГ – письменное обязательство банка выплатить данную сумму в случае наступления некоторых рисков, включенных в письменный документ гарантии.

Обязательство гаранта – заплатить определенную сумму, но не заставить реально выполнить обязательство сторону по внешнеторговой сделке. 

Гарантирование всех убытков без ограничения – только в исключительных случаях, например, при некоторых гарантиях об отсутствующих коносаментах. Обычно, гарант ограничивает свое обязательство кроме размера суммы еще и сроком.

Банки могут заплатить и только малую часть от ожидаемого бенефициаром (есть определенная квота).

Стороны по БГ

При возникновении гарантии в ее оформлении учитывают несколько лиц: гарантию всегда требует страхующийся от чего-либо. Инициатором выступает тот, от кого страхуются. Например, экспортер хочет открыть гарантию в свою пользу.

По гарантии участниками являются: 1) гарантирующий банк (ГБ); 2) бенефициар

В чисто правовом аспекте только они  - стороны, которые ответственны. Приказодатель – импортер не является стороной по БГ. Между ним и гарантирующим банком заключается отдельный поручительский договор.

Содержание гарантии

1. Обязательство банка “Банк обязуется заплатить при первом вашем письменном требовании”. Это обещание безусловно по первому требованию. При недобросовестности отношения регулируется между приказодателем и бенефициаром, а деньги банк оставляет себе. Если гарантия содержит какие-либо, она называется условная гарантия.

2. Конкретная сумма, которая не подлежит изменению - … Если, например, в результате неисполнения договорных обязательств, потери больше этой суммы, то банк выплачивает только эту сумму. Устанавливается также и срок.

3. Бенефициар, по требованию которого открывается БГ и время ее открытия.

4. При наших обстоятельствах БГ становятся действительными. Указываются события, обстоятельства, факторы, непоявление или появление которых делает гарантию невыполнимой.

5. Преамбула: “Мы уведомлены, что между вами (бенефициаром) и фирмой Х заключен договор, в силу которого фирма Х обязуется представить БГ на … Мы обязуемся вам заплатить сумму Х в … случаях, … обстоятельствах по 1-му вашему требованию.”

Основные типы гарантий

В зависимости от эмитента БГ:

1. Прямые – авизуются бенефициаром при подтверждении банком

2. Непрямые – учитывает 1 банк в стране бенефициара и др. Эмитент гарантирует банку, что он ему заплатит, если банк заплатит бенефициару. Гарантия банка может связываться с приказодателем.

Обычно прямая банковская гарантия выдается банком приказодателя, а косв. – иностр., контрбанком.
БГ может быть представлена при всех формах расчетов: при наступлении риска БГ восстанавливает сумму пострадавшей стороне, но не изменяет и не заменяет договорную форму расчета. 

1978 – публикация Унифицированных правил о договорных гарантиях, разработке МТП Парижа. При содействии Комиссии по Международному торговому праву при ООН, с участием экспертов и банков.

Основные виды БГ

1. Поручительства – когда банк выступает 2-ой стороной при осуществлении расчета. Они вступают в действие, когда первичное обязательство не исполнено. Необходимо волеизъявление  - “в соответствии с данной гарантией безрезервно, безусловно, неотменимо выплатить эту сумму, если фирма х не делает этого … даты”.
Подобные гарантии исполняются при:

…

Лекция от 15.11.2001

Кредитная гарантия очень тесно связана с кредитными отношениями, тогда риск сопровождается банковскими гарантиями  - что стороны не откажутся участвовать в торговле

Гарантия участия в торге – обязательство, принятое банком по требованию данного участника торговли (приказодатель) или принятая согласно инструкции банка, данной приказодателем (инструктирующей стороной) против стороны, которая объявила торг (бенефициара). Этим обязательством гарант обязуется произвести расчет в пользу бенефициара в размере определенной суммы, если производитель не исполнит свои обязательства, проистекающие из его участия в торге. Гарантия обеспечивает определенную сумму при снятии оферты, незаключения договора, неполучении гарантии по исполнении. Сумма этой гарантии обычно покрывает 1-5% офертной стоимости, а срок  - до подписания договора или 3-6 месяцев. 

Механические и функциональные гарантии – в торговле комплексными объектами и сооружениями. Механические даются поставщику в отношении нормальной эксплуатации сооружения. Функционально со своей стороны обеспечивают интересы поставщика, что предвиденные договором производственные показатели и мощность будут достигнуты и сохранены. Этот тип гарантий ограничен определенным сроком после начала эксплуатации объекта.

Гарантия об отсутствующих коносаментах  - обычно ее предпочитают судовладельцы и экспедиторы. Когда при исполнении морского транспорта существует риск, что товар прибудет в место назначения до того, как покупатель получит коносамент. Этой гарантией банк – гарант принимает обязательство перед судовладельцем или экспортером возместить все расходы, которые возникнут вследствие передачи товара без наличия коносамента.

Компенсационные сделки отдельных сторон – на все то, что стороны могут придумать, что они считают рисковым и что может привести к потерям. Стороны могут требовать банковскую гарантию, если есть банк, готовый им ее предоставить. Обычно такая гарантия используется, когда при исполнении этих сделок нереально ожидать балансирования взаимных обязательств и требования в каждый момент и на каждом этапе осуществления сделки. На практике с этой целью эмитируются встречные гарантии, которые охватывают частично или полностью стоимость сделки и обеспечивают выполнение встречных обязательств контрагентов. Конкретное обязательство банка заключается в его готовности выплатить соответствующую часть суммы, которая отражает частичное или полное неисполнение поставки по договору стороной, гарантом которой он выступает. При предоставлении экспедиторских документов обязательство банка – гаранта уменьшается на соответствующую сумму.

Гарантия консигнационной продажи. Часто применяется в торговле инвестиционными товарами, которые не известны на данном рынке, из-за чего они предлагаются к продаже путем консигнации. Данная банковская гарантия представляет собой обязательство банка – агента, обеспечивающего выполнение обязательств консигнатором. В исполнение гарантии банк обязуется обеспечить оплату проданных консигнатором товаров против предоставления поставщиком счетов фактур и на основании периодической инфляции конс-тора о реализуемых продажах. Г. может включать и обязательство банка оплатить поставщику и нереализованные, но невозвращенные в оговоренные срок товары, переданные на консигнацию.

Г. сделок толлинг – банк – гарант обеспечивает исполнение обязательств переработчиком. Банк принимает обязательство оплатить … стоимость сырья и материалов, которые были отправлены переработчику для исполнения заказа, но не вернулись целиком или частично в определенные в договоре сроки в виде готовой продукции. В момент предоставления переработку документов для экспедиции готовой продукции, соответствующая сумма обязательств банка в отношении приказодателя по гарантии уменьшается.

Судебная гарантия – может быть истребована при решении судебным путем споров между сторонами по товарному договору. Эти гарантии представляют в целом обязательство банка-гаранта покрыть убытки, которые могли бы быть получены ответчиком или истцом в результате решения суда его возможной отмены или откладывания его исполнения.

Нельзя перечислить все виды гарантий, выдаваемых банками.

ВНЕШНЕТОРГОВЫЕ ОПЕРАЦИИ

Лизинг

Сущность лизинговых сделок

Понятие лизинг происходит от английского to lease, и в сущности означает сдачу вна​ем. Во внешнеэкономической практике лизинг это внешнеэкономическая операция, при которой одна сторона - наемодатель  (лизингодатель)  предоставляет другой стороне - нанимателю (лизингополучателю)  право использовать определенный объект - машины,  сооружения, транспортные средства и прочие против внесения периодических взносов, распределенных во вре​мени в рамках срока лизингового договора в соответствии с оговоренными условиями.

В историческом плане сдача внаем связна с недвижимым имуществом - землей, сооруже​ниями и пр., но эта операция сегодня называется аренда. Постепенно объектом договоров сдачи внаем становится движимое имущество - преимущественно с инвестиционным предназначе​нием. В сфере международной торговли сдача внаем превращается в обычную практику только после Второй мировой войны, когда этот вид операций получает собственную специфику, чтобы могли быть оформлены как внешнеэкономические - самостоятельная разновидность сделок под особым названием - лизинг.

В ряде стран сегодня лизинговые операции являются одной из наиболее приоритетных форм международной реализации нефтезондажного и геологоразведочного оборудования,  элек​тронно-вычислительной и всяких прочих видов организационной техники, точной измерительной, исследовательской и прочей техники, транспортных средств, сельскохозяйственной тех​ники и пр., а также оборудования всех видов отраслей добывающей и обрабатывающей промышленности и ряда товаров массового потребления с длительным сроком. Хотя они позже вошли в широкомасштабный бизнес, лизинговые сделки хорошо рассмотрены в законодательствах ряда стран. Первыми определение лизинговой операции с движимым и недвижимым имуществом дал Французский закон 2 июля 1966 г.

В соответствии с мировой практикой различают два определения лизинга:

1. лизинговыми операциями являются операции по сдаче внаем оборудования и инстру​ментов, закупленных с целью сдачи внаем предприятиями, которые остаются их собственника​ми, когда эти операции предоставляют нанимателю возможность приобрести целиком или час​тично настоящее имущество по оговоренной цене, принимая во внимание принятые взносы по найму.

2. Лизинговыми считаются операции, посредством которых одно предприятие сдает внаем для профессионального использования недвижимое имущество, закупленное ею иди построенное за ее счет, когда эти операции позволяют нанимателю стать собственником целого или части нанятого имущества после истечения срока найма через передачу и исполнение одностороннего обещания о продаже или через прямое или косвенное получение права собственности на место (землю), на котором были постройки или построенное имущество, а также через передачу пол​ных прав собственности на возведенные постройки на земле нанимателя.

Коротко международное право дает очень конкретное и полное определение лизингу и сводит лизинговые операции к следующему:

1. лизинг практикуется для инвестиционных товаров, которые наниматель использует ис​ключительно для профессиональных целей;

2. имущество специально закупается наемодателем в соответствии со спецификацией буду​щего нанимателя с целью сдачи внаем;

3. срок кайма, определенный в договоре, должен соответствовать предполагаемой продол​жительности экономической жизни (эксплуатации в соответствии с основным предназначением) имущества;

4. величина найма определяется таким образом, чтобы покрыть стоимость имущества в пе​риод его использования, определенный в договоре;

5. договор открывает возможность нанимателю в конце срока найма приобрести право соб​ственности на нанятое имущество по установленной, цене, которая должна соответствовать предполагаемой остаточной стоимости этого имущества.

Из приведенных определений видно, что по существу лизинговые операции означают спо​соб или вариант (разновидность) финансирования инвестиционной и производственной деятельности с позиции нанимателя и кредитной операции с позиции наемодателя. 

Виды лизинговых операций

Как во внутренней, так и в международной торговой практике различают две основные формы лизинга: финансовый лизинг (finance leasing или location financement) и оперативный лизинг (operational leasing, location operationelle, location d'exploitation). Это разгра​ничение типично прежде всего для Западной Европы, тогда как в США, где лизинговые операции имеют более длительную историю и более широкие масштабы применения, различают более богатое разнообразие разновидностей.

Существуют и другие разграничения лизинговых операций в 'зависимости от различных критериев. С точки зрения объекта различают:

1.1. лизинг "первой руки" (first hand leasing), когда товар не эксплуатировался до его сдачи внаем, и

1.2. лизинг "второй руки" (second hand leasing) для уже эксплуатировавшегося товара;

2.1. лизинг товаров широкого потребления и

2.2.  лизинг  инвестиционных  товаров.  Лизинг  инвестиционных  товаров  (equipment leasing, chattel leasing) подразделяется на

2.2.1. лизинг, при котором наниматель принимает все обязательства, связанные с нор​мальным функционированием объекта, то есть его обслуживание (net leasing) и

2.2.2. лизинг, при котором эти обязательства принимает наемодатель (full leasing). Дальнейшая детализация лизинга инвестиционных товаров построена на отдельных видах товаров и распределении обязательств по поддержанию объекта лизинга между наемодателем и наемодателем.

Лекция от 22.11.2001г. 

Финансовый лизинг

В соответствии с договором о финансовом лизинге наемодатель обязуется предоставить нанимателю в его распоряжение определенный объект (оборудование, транспортные средства и пр., включая целое предприятие) в соответствии с указаниями - спецификацией, заданиями, описаниями и пр. нанимателя. Последний оплачивает пользование данным объектом через пе​риодические взносы, величина которых и их распределение в границах лизингового срока, покрывающего, как правило, экономическую жизнь объекта, указаны в договоре. Нанимателю предоставляется возможность закупить объект после истечения лизингового срока.

Законодательные нормы в разных странах и практика показывают, что основными характерными моментами в стандартной форме финансового лизинга являются;

В договоре о финансовом лизинге предусматривается начальный период, называемый также неотменимый (irrevocable), в течение которого ни одна из договаривающихся сторон не имеет права его аннулировать, даже когда наниматель больше не нуждается в объекте лизинга по определенным причинам. Этот период достаточно продолжителен и в принципе покрывает эконо​мическую жизнь изделия, которая в случае лизинговых операций чаще всего измеряется перио​дом законодательно установленного амортизационного срока (в рамках которого производятся амор​тизационные отчисления). Вполне возможно, что этот начальный период не покроет экономи​ческую жизнь соответствующего лизингового объекта из-за слишком длинного периода жизнен​ного цикла объекта с одной стороны и постановлений местного законодательства, ограничивающих максимальный срок лизинговых договоров. В таких случаях предполагается вторичный период при пересмотре действующих условий лизингового договора, но опять с характеристи​ками финансового лизинга. Начальный период определяется таким образом, что если он покры​вает экономическую жизнь изделия, компания-наемодатель обеспечивает себе возвращение пер​воначально вложенных инвестиций (для покупки объекта лизинга), финансовых расходов по операции (проценты и пр.) и прибыль в форме совокупности всех взносов по найму в рамках лизингового периода.

Наниматель несет все расходы, респективно и риски и ответственность, связанные с эксплуатацией и поддержанием объекта лизинга: риски потери или повреждения товара, даже в случаях форс-мажорных обстоятельств: риск неэффективной эксплуатации, деятельность, расходы и риски по обслуживанию объекта лизинга в процессе его эксплуатации: осуществление всех административных и прочих обязательств, включая выплату налогов, такс, пошлин, стра​ховок, штрафов и пр., связанных с объектом лизинга. Наниматель обязуется также во время эксплуатации объекта не осуществлять никакие действия, которые привели бы к уменьшению стоимости этого объекта или внесли бы изменения в результате несоответствующих требова​ниям эксплуатации нововведений, перемещений объекта и пр. С целью проследить за этим нае​модатель оставляет себе право контроля и наблюдения в любое время в течение срока догово​ра за действием объекта.

Данная характеристика финансового лизинга находится в прямой связи и зависимости со следующей.

Наймодатель осуществляет лизинговую операцию в качестве собственника объекта - ма​шин, оборудования, транспортного средства и пр., то есть он осуществляет финансирование в виде предварительной покупки оборудования, отдаваемого впоследствии в наем. Между постав​щиком (производителем) данного сооружения и нанимателем не существует прямой юридической связи, только если наемодатель не перебросит на нанимателя свои права (через цессию) на некоторые из основных последующих связей - обслуживание, монтаж и пр., но не собственность. Обычные торговые и технические услуги, связанные с монтажом, пуском в эксплуатацию и самой эксплуатацией, являются объектом прямых взаимоотношений между поставщиком и нани​мателем- Фирма наемодатель не вмешивается в технические аспекты сделки. Через договор купли-продажи и через специальные уполномочивающие документы наемодатель передает свою компетенцию нанимателю. Вот почему все расходы, риски и обязательства, связанные со стра​ховкой, поддерживанием объекта лизинга и ар. - за счет нанимателя, однако из любого пра​вила можно найти исключения.

С позиции наймодателя финансовый лизинг — это кредитная операция с предварительно согласованными условиями (с нанимателем) о предоставлении фактического кредита — он будет предоставлен в определённой вещественной форме по выбору нанимателя, будет оплачен по частям периодическими взносами и т.д. В соответствии с предварительно заданными нанимателем спецификациями как правило при предварительном согласовании последующей лизинговой операции наемодатель закупает объект лизинга, чтобы дать его в наём. Именно поэтому при финансовом лизинге в качестве наймодателя чаще всего выступают финансовые институты:

· банки;

· страховые организации;

· дочерние предприятия;

· совместные предприятия с участием банков и т.д.;

· а также мощные специализированные лизинговые фирмы (??).

Последние поддерживают самые тесные связи с банками и прочими финансовыми институтами.

Отсюда происходит и само наименование данной лизинговой операции, потому что по существу это финансовая сделка, всегда осуществляемая при непосредственном и индиректном, но существенном (?) участии банка. Кроме этого сделка финансового лизинга находится в функциональной зависимости от развития кредитного рынка, от движения ссудного процента, что также свидетельствует о финансовом характере операции. Это объясняет, почему банки имеют специализированные отделы для лизинговых операций или образованные с этой целью юридически полностью самостоятельные предприятия.

С истечением неотменимого (?) периода наниматель поставлен перед выбором различных вариантов окончания отношений с наемодателем или их продления:

1. Когда наниматель больше реально не …………. (?) об объекте лизинга – он может вернуть его собственнику, который в свою очередь сможет превратить его во вторичное сырье или перепродать. В этом случае некоторые законодательства (например в ФРГ) предусматривает возможность разделить получаемую от продажи сумму между нанимателем и наемодателем при условии, что наниматель гарантирует возвращение остаточной стоимости изделия наймодателю. Подразумевается, что продажа будет осуществляться по цене, которая значительно превышает остаточную стоимость.

2. Наниматель всегда имеет открытую возможность при желании с его стороны получить право собственности на объект лизинга при оплате наемодателю суммы, равноценной остаточной стоимости сооружения. Такая постановка установлена законами Бельгии, Франции для движимого имущества. 

3. Наниматель может пожелать продления срока лизинга, т.е. возобновления контракта на срок по взаимному согласованию. Обычно при уменьшенных ставках найма и с правом в любой момент действия второго периода поставить условие о прекращении.     

Операционный лизинг

Исторически оперативный лизинг предшествовал финансовому лизингу разновидности операционного лизинга были известны в конце 19-го века, но хождение этих операций в международной торговле относится к периоду непосредственно после 2-й мировой войны. 

Различия между финансовым и операционным лизингом определяет его сущность:

1) Срок действия договора — срок операционного лизинга составляет от нескольких часов до 3-х лет, в среднем  - 1 год. Поэтому при операционном лизинге не существует неотменимого периода => отсутствуют другие основные оговорки неотменимости периода и покрытия срока экономической жизни отдаваемого в наём имущества.

2) Наймодатель при операционном лизинге обычно — фирма-производитель, специализированные лизинговые компании, и только в исключительных случаях финансовый институт. Чаще всего наниматель выбирает между объектами предложенными ему производителем или специализированной лизинговой компанией, которая располагает собственным парком соответствующих сооружений, транспортных средств и т.д., необходимых для выполнения основных обязательств. Только в случае сотрой необходимости для нанимателя, которая превышает фактические возможности парка специализированные лизинговые компании, могут быть произведены покупки со стороны лизингодателя.    

Различаются также отношения между наймодателем и нанимателем. Это относится ко всем дополнительным деятельностям, правам, обязательствам, рискам  во время эксплуатации сданного в наём имущества. В зависимости от достигнутой договорённости формулируется конкретное распределение деятельности по обслуживанию монтажа, пуску в эксплуатацию и самой эксплуатации объекта — в некоторых случаях наймодатель обеспечивает полное обслуживание. Часто предусматривается специализированная бригада, которая не только обслуживает, но и управляет эксплуатацией объекта, транспортных средств и т.д. (мокрый – wash – лизинг).

Эта практика особенно распространена при высокотехнологичной продукции, которая предполагает соответствующую квалификацию для обслуживания и эксплуатации, которую персонал наймодателя (??) не всегда может гарантировать. Операционный лизинг очень часто мотивируется именно соображениями использования высококвалифицированного обслуживания и содействия при эксплуатации со стороны наймодателя.    

Лекция от 06.12.2001г.  

…..

Лизинговые посредники (брокеры) — эти фирмы предлагают свои услуги в качестве посредника между нанимателем и финансовым институтом, который осуществляет финансирование, т.е. покупку данного сооружения. Наниматель сам выбирает и специфицирует необходимые ему машины и сооружения и заключает договор с посредником. Роль посредника сводится к установлению связи с финансовым институтом, который получает право собственности на нанимаемое сооружение, финансирования покупку через эмиссию на денежном рынке или прямой заём для покупки сооружений. При интернациональном лизинге роль лизингового брокера может играть специализированная лизинговая компания, которая представляет иностранную лизинговую компанию перед национальными нанимателями. Это так называемый непрямой экспортный лизинг.

Специализированная лизинговая компания (СЛК) — они закупают непосредственно у производителей или посреднических фирм машины и сооружения и сдаёт их внаём в качестве собственников. С этой целью СЛК могут действовать двумя способами:

1) по своей инициативе и выбору сообразно спросу рынка и другим соображениям закупают машины и сооружение и образуют собственный парк;

2) закупают машины и сооружения на основе предварительного согласия с фирмами — будущими нанимателями, т.е. по предоставляемым им спецификациям, инструкциям и т.д. Подобная практика характерна прежде всего для Западной Европы. Собственность на нанимаемые машины и сооружения предоставляет СЛКомпаниям возможность использовать займы различных финансовых институтов.

СЛК создаётся в форме самостоятельной компании, дочерних предприятий производственных фирм или финансовых институтов, с целью обеспечения источниками дополнительных финансовых средств. В ряде случаев СЛК могут быть организованы и как совместные дочерние предприятия производственных фирм и институтов. В зависимости от характера объекта, отдаваемого в наём, различаются:

· СЛК (по группам товаров);

· Универсальные (по широкой номенклатуре товаров).    

Лизинговые фирмы могут ограничить свою деятельность, в рамках только одной страны (чаще всего когда сдают внаём стандартные машины и сооружение — дорожно-строительное оборудование, с/х технику и прочее) или распространяют её и на иностранную территорию. С этой целью создаются дочерние предприятия, что предполагает более благоприятные условия для организации деятельности, установления непосредственных контактов с контрагентами, более эффективного осуществления технического обслуживания для срочного получения необходимой информации относительно результатов действий лизинговых договоров для соответствия требуемых клиентами качеств и условий.

На практике известны и международные СЛК, которые имеют те же характерные особенности организации и деятельности (например, международная промышленная компания Interlease в которой участвуют лизинговые компании из Бельгии, Франции, Дании, ФРГ, Великобритании, Италии, Голландии, Норвегии, Швейцарии, Испании). Лизинговые компании объединены в национальные и международные ассоциации. В Зап. Европе широко известен LeaseClub, в котором представлены лизинговые компании и финансовые институты, осуществляющие лизинговые операции, из  Бельгии, Голландии, ФРГ, Франции и т.д. (11 стран).

Фирмы-производители заключают прямые договоры сдачи и внаём производимой ими продукции. Подобная практика особо эффективна при лизинге дорогостоящих и/или уникальных машин и сооружений, использование которых тесно связано прежде всего по линии технического обслуживания с участием самого производителя.

Лизинговая сделка. Сущность и особенности       

По сравнению с обычной сделкой К-П, лизинговая сделка (ЛС) содержит специфические особенности, проявляющиеся на различных этапах её осуществления. 

Инициатива заключения сделки принадлежит фирме-нанимателю. Это обусловливается особенностью лизинговой операции, которая чаще всего предполагает, что наниматель сам выбирает и специфицирует нанимаемые машины и сооружения и их поставка. Вот почему началом лизинговой сделки должны быть исследования возможностей использования соответствующего типа или модели сооружения сообразно собственным требованиям и конкретным возможностям при существующих условиях. Наниматель устанавливает прямую связь с фирмой-производителем данного сооружения, проводит торговые и технико-эксплуатационные (???) переговоры, чтобы изъяснить условия поставки. При благоприятном исходе переговоров этот первый этап сделки заканчивается составлением проформы-фактуры. 

На следующем этапе подготовки лизинговой сделки цель – достижение согласия между фирмой, производителем и соответствующей лизинговой фирмой для осуществления К-П оборудования. Фирма-наймодатель проводит собственные исследования финансового положения нанимателя, ожидаемой эффективности планируемых инвестиций, комплексной характеристики изделия — объекта лизинга. Эти исследования осуществляются на основе документов и материалов.

3-й этап — комплексная подготовка для заключения сделки — проекта договора о лизинге.

Подписывается бланк заказа оборудования, заключается лизинговое соглашение.

Схема этапов подготовки и заключения лизингового соглашения….

Лекция от 13.12.2001г.

…

Встречная торговля –элемент, средство или инструмент маркетингового подхода в практике современной фирмы, т.к. через неё может быть осуществлено проникновение или завоевание позиций на рынке, на который трудно было бы проникнуть с помощью свободной торговли. В определённых условиях на данном рынке встречные операции будут самым сильным маркетинговым средством проникновения и завоевания рыночного сегмента. Этот инструментарий используется в основном в направлении ИИ (ПРС   —> РС), когда целью является завоевание рыночных позиций.

Классификация Экономической Комиссии при ООН:

1. Бартер (натуральный обмен товара против товара без участия денег).

2. Компенсационные сделки в чистом виде — обмен на основе одного договора товара на товар с частичным участием денег в качестве уравновешивающего фактора, т.е. с целью выравнивания сальдо финансовых отношений между сторонами.

2.2. Связанные операции с предварительной компенсацией — осуществление предварительной покупки в качестве част……………………………….             
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