Вопрос 1. Понятие и виды правового регулирования внешнеэкономических связей.


Международное частное право (МЧП) в целом предназначено для регулирования гражданских, семейных и трудовых взаимоотношений между иностранными элементами. Гражданские отношения – имущественные и неимущественные отношения между равноправными субъектами. Иностранные элементы – субъекты этих взаимоотношений находятся в разных государствах.


Взаимоотношения между субъектами делятся на два вида: внутренние (между субъектами, находящимися в одном государстве) и внешние (между иностранными элементами).  


Необходимо отметить, что никакой договор не может существовать в правовом вакууме. Всегда он попадает под действие каких-либо правовых норм национального, иностранного или международного законодательства. Соответственно встает вопрос о том, нормы какого законодательства следует применять к каждому конкретному договору. Принцип установления применимого права по месту заключения сделки был аннулирован 3 августа 1992 года со вступлением в силу в Российской Федерации «Основ российского гражданского законодательства».  


Источниками МЧП являются:

· национальное законодательство;

· международные двусторонние и многосторонние договора;

· международные конвенции (которые фактически являются разновидностью международных договоров).


Существуют два основных метода регулирования внешнеэкономических связей: коллизионный и прямой (материально-правовой).


Коллизионный метод. Правовые системы государств отличаются друг от друга. В связи с этим при правоотношениях с иностранным элементом всегда возникает так называемый коллизионный вопрос: необходимо решить, какой из двух коллидирующих (сталкивающихся) законов подлежит применению – действующий на территории где находится суд, или иностранный закон, т.е. закон той страны, к которой относится иностранный элемент в рассматриваемом деле.


«Коллизия» - это иностранное слово, означающее столкновение. Этот термин носит условный характер. Коллизионная проблема – это проблема выбора права, подлежащего применению к тому или иному правоотношению. Коллизия может быть устранена путем использования так называемых коллизионных норм, указывающих, право какого государства подлежит применению в том или ином случае. Сама коллизионная норма не решает по существу вопрос, она отсылает к материальным нормам, предусматривающим соответствующие правила. 


Прямой метод (материально-правовой). Коллизионной нормой можно пользоваться только вместе с материально-правовыми нормами в силу ее отсылочного характера. Материально-правовые нормы – это нормы законодательства, решающие вопрос по существу. Помимо материально-правовых норм международных соглашений МЧП включает в себя и материально-правовые нормы внутреннего законодательства, специально предназначенные для регулирования гражданских отношений с иностранным элементом. К таким нормам в частности относятся:

1. нормы, регулирующие внешнеэкономическую деятельность;

2. нормы, определяющие правовое положение различных предприятий с иностранными инвестициями, учрежденных в России;

3. нормы, касающиеся режима инвестиций, инвестиционной деятельности российских организаций;

4. нормы, определяющие статус граждан России за рубежом;

5. нормы, определяющие права и обязанности иностранных граждан и организаций в России в сфере гражданского, семейного, трудового и процессуального законодательства.

 
В этих и других аналогичных нормах содержится прямое предписание, непосредственно определяющее права и обязанности участников правоотношений с иностранным элементом.
Вопрос 2. Понятие, предмет и место МЧП в регулировании внешнеэкономических связей.


Международное частное право (МЧП) в целом предназначено для регулирования гражданских, семейных и трудовых взаимоотношений между иностранными элементами. Гражданские отношения – имущественные и неимущественные отношения между равноправными субъектами. Иностранные элементы – субъекты этих взаимоотношений находятся в разных государствах.


Взаимоотношения между субъектами делятся на два вида: внутренние (между субъектами, находящимися в одном государстве) и внешние (между иностранными элементами).  


Необходимо отметить, что никакой договор не может существовать в правовом вакууме. Всегда он попадает под действие каких-либо правовых норм национального, иностранного или международного законодательства. Соответственно встает вопрос о том, нормы какого законодательства следует применять к каждому конкретному договору. Принцип установления применимого права по месту заключения сделки был аннулирован 3 августа 1992 года со вступлением в силу в Российской Федерации «Основ российского гражданского законодательства».  


Источниками МЧП являются:

· национальное законодательство;

· международные двусторонние и многосторонние договора;

· международные конвенции (которые фактически являются разновидностью международных договоров).


Интернационализация хозяйственной жизни, развитие интеграционных процессов, влияние технического прогресса на правовое регулирование – все это предопределяет тенденцию повышения роли международного договора как источника международного частного права.


Международные договоры становятся составной частью ее внутреннего законодательства в соответствии с положениями Конституции РФ. Но эти нормы сохраняют автономное положение во внутренней правовой системе каждого государства – участника международного договора. Автономный характер этих норм обусловлен прежде всего тем, что они выражают волю не одного государства, а всех государств – участников договора. Из данного свойства норм, из факта их обособления следует, что:

1. нормы нельзя произвольно, без согласования других государств-участников, менять;

2. толкование этих норм должно также осуществляться единообразно.


При отсутствии международных договоров соответствующие нормы формулируются законами различных государств и применяются их судами, а законодательство одной страны значительно отличается от законодательства другой. Таким образом, каждое государство (за исключением случаев использования унифицированных норм международных договоров и общих начал международного права) применяет в области регулирования гражданско-правовых отношений с иностранным элементом не одни и те же нормы международного частного права, общие для всех государств, а различные нормы.


Приведенные выше соображения дают основание рассматривать международное частное право как особую отрасль права и относить его к сфере внутригосударственного права. 9688249

Вопрос 3. Источники МЧП.


В юридической науке, когда говорят об источниках права, имеют в виду формы, в которых выражена та или иная правовая норма. 


Основные виды источников в международном частном праве:

1. международные договоры;

2. внутреннее законодательство;

3. судебная и арбитражная практика;

4. обычаи


Удельный вес источников международного частного права в разных государствах неодинаков. Кроме того, в одной и той же стране в зависимости от того, о каких правоотношениях идет речь, применяются нормы, содержащиеся в различных источниках.


Согласно Конституции РФ 1993 года, общепризнанные принципы и нормы международного права и международные договоры являются составной частью ее правовой системы. Если международным договором установлены иные правила, чем предусмотрены законом, то применяются правила международного договора.


Согласно пункту 2 статьи 7 ГК РФ, к отношениям, регулируемым гражданским законодательством, международные договоры применяются непосредственно, кроме случаев, когда из международного договора следует, что для его применения требуется издание внутригосударственного акта. 


Вступившие в силу для РФ международные договоры, если только решение о согласии на их обязанность принято в форме федерального закона, подлежат официальному опубликованию в Собрании законодательства РФ. Официальное опубликование международных договоров (кроме договоров межведомственного характера) должно осуществляться также в «Бюллетене международных договоров».


Особое значение в качестве источника международного частного права имеют многосторонние конвенции, содержащие унифицированные правовые нормы. Унификация может осуществляться и путем принятия на международном уровне так называемых модельных законов (кодексов) или на региональном уровне как законов, так и директив по тем или иным вопросам.

Вопрос 4. Международные договоры как источники МЧП.

В отношениях России с другими странами значение международного договора как источника международного права возрастает. Нормы, сформулированные первоначально в международном договоре, применяются в этих отношениях чаще, чем нормы внутреннего законодательства. Для России как правопреемника СССР сохранил свое действие международные договоры, заключенные ранее СССР, если не было объявлено о прекращении действия таких договоров.


Согласно Конституции РФ 1993 года, общепризнанные принципы и нормы международного права и международные договоры являются составной частью ее правовой системы. Если международным договором установлены иные правила, чем предусмотрены законом, то применяются правила международного договора.


Согласно пункту 2 статьи 7 ГК РФ, к отношениям, регулируемым гражданским законодательством, международные договоры применяются непосредственно, кроме случаев, когда из международного договора следует, что для его применения требуется издание внутригосударственного акта. 


Вступившие в силу для РФ международные договоры, если только решение о согласии на их обязанность принято в форме федерального закона, подлежат официальному опубликованию в Собрании законодательства РФ. Официальное опубликование международных договоров (кроме договоров межведомственного характера) должно осуществляться также в «Бюллетене международных договоров».


Особое значение в качестве источника международного частного права имеют многосторонние конвенции, содержащие унифицированные правовые нормы. Унификация может осуществляться и путем принятия на международном уровне так называемых модельных законов (кодексов) или на региональном уровне как законов, так и директив по тем или иным вопросам.

Вопрос 5. Внутреннее законодательство как источник МЧП.


Внутреннее законодательство является одним из основных источников международного частного права. МЧП по своей сути является коллизионным правом и решает, законодательство какой страны будет действовать в том или ином случае. Международные договора становятся частью внутреннего законодательства.


Давая характеристику внутреннего законодательства РФ как источника МЧП необходимо обратить внимание на тот факт, что Россия является федеративным государством.


Согласно Конституции 1993 года, в ведении РФ находится, в частности, валютное, кредитное, таможенное регулирование, внешняя политика, международные договоры РФ, внешнеэкономические отношения РФ, гражданское, гражданско-процессуальное и арбитражно-процессуальное законодательство; правовое регулирование интеллектуальной собственности; федеральное коллизионное право.


В совместном ведении РФ и ее субъектов находятся координация международных и внешнеэкономических связей субъектов РФ, выполнение международных договоров.


Особое значение для международного частного права имеют положения Конституции о том, что общепризнанные принципы и нормы международного права и международные договоры России являются составной частью ее правовой системы, о примате правил международного договора в случае их расхождения с правилами внутреннего законодательства (п. 4 ст. 15), о поддержке конкуренции и свободе экономической деятельности (п. 1 ст. 8), о праве на осуществление предпринимательской и иной не запрещенной законом экономической деятельности (ст. 35), о защите и покровительстве за границей российских граждан (ст. 61), о правах иностранных граждан и о возможности двойного гражданства (ст. 62) и др.

Вопрос 6. Обычаи и обыкновения и заведенный порядок в международной торговле. Понятие и сферы применения.


Обычаи – это правила, которые сложились давно, систематически применяются, хотя и нигде не зафиксированы. Этим обычай отличается от законодательной нормы.


Обычаи, в основе которых лежит принцип суверенитета и равенства государств, обязательны для всех стран; что же касается других обычаев, то они обязательны для того или иного государства в случае, если они им в какой-либо форме признаны.


Кроме международно-правовых обычаев имеются торговые обычаи, которые широко применяются странами в международной торговле и области торгового мореплавания. 


По определению ГК под обычаем понимается сложившееся (достаточно определенное в своем содержании) и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное законодательством, независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо документе.


Кроме международно-правовых обычаев имеются торговые обычаи, которые широко применяются странами в международной торговле и в области торгового мореплавания.


Принятые в международной торговой практике обычаи применяются арбитражным судом в тех случаях, когда это обусловлено в договоре, из которого возник спор, и тогда, когда к обычаям отсылает норма права, подлежащего применению к спорному правоотношению, а также если применение обычая основывается на положениях международного договора, действующего в отношениях между государствами, к которым принадлежат стороны в споре. Кроме того, в арбитражной практике допускается применение торговых обычаев и в случаях, когда в нормах права, подлежащего применению к спорному вопросу, не содержится необходимых указаний, а обращение к торговому обычаю вытекает из характера условия, относящегося к спору, например условия, обозначенного одним из распространенных в международной торговле терминов «франко», «фоб», «сиф» и т.п. Вследствие расхождения в содержании торговых обычаев, применяемых в отдельных странах, в практике МКАС принимается во внимание (при установлении содержания обычая) опыт внешнеторговых отношений между соответствующими странами и практика применения сторонами обычно принятых в торговых отношениях условий, связанных с обычаем, необходимость в обращении к которому возникла при разбирательстве спора.


От обычаев следует отличать обыкновения, складывающиеся в практике торговых сделок и определяющие детали этих сделок. С торговым обыкновениями приходится сталкиваться в области морских перевозок. Они складываются, например, в портах. Обыкновения могут регулировать взаимоотношения сторон только в тех случаях, когда стороны в той или иной форме признали необходимым применение обыкновений какого-либо порта.

Вопрос 7. Правовая природа и условия «Инкотермс-90».


В 1990 году была выпущена в свет очередная редакция международных правил толкования торговых терминов «Инкотермс-90» под эгидой Международной Торговой палаты.


Целью Инкотермс-90 является разработка свода международных правил толкования наиболее часто встречающихся во внешней торговле торговых терминов. Тем самым неуверенность в различном толковании подобных терминов в отдельных странах может быть сведена к нулю или в значительной степени уменьшена.


Основным моментом в применении Инкотермс-90 является необходимость ссылки на него в условиях контракта. В противном случае при расхождении толкования различных терминов из него будет приниматься во внимание обычаи, а не то, что в нем написано.

Вопрос 8. Прямой (материально-правовой) и коллизионный методы регулирования внешнеэкономических связей.


Существуют два основных метода регулирования внешнеэкономических связей: коллизионный и прямой (материально-правовой).

Коллизионный метод. Правовые системы государств отличаются друг от друга. В связи с этим при правоотношениях с иностранным элементом всегда возникает так называемый коллизионный вопрос: необходимо решить, какой из двух коллидирующих (сталкивающихся) законов подлежит применению – действующий на территории где находится суд, или иностранный закон, т.е. закон той страны, к которой относится иностранный элемент в рассматриваемом деле.


«Коллизия» - это иностранное слово, означающее столкновение. Этот термин носит условный характер. Коллизионная проблема – это проблема выбора права, подлежащего применению к тому или иному правоотношению. Коллизия может быть устранена путем использования так называемых коллизионных норм, указывающих, право какого государства подлежит применению в том или ином случае. Сама коллизионная норма не решает по существу вопрос, она отсылает к материальным нормам, предусматривающим соответствующие правила. 


Прямой метод (материально-правовой). Коллизионной нормой можно пользоваться только вместе с материально-правовыми нормами в силу ее отсылочного характера. Материально-правовые нормы – это нормы законодательства, решающие вопрос по существу. Помимо материально-правовых норм международных соглашений МЧП включает в себя и материально-правовые нормы внутреннего законодательства, специально предназначенные для регулирования гражданских отношений с иностранным элементом. К таким нормам в частности относятся:

6. нормы, регулирующие внешнеэкономическую деятельность;

7. нормы, определяющие правовое положение различных предприятий с иностранными инвестициями, учрежденных в России;

8. нормы, касающиеся режима инвестиций, инвестиционной деятельности российских организаций;

9. нормы, определяющие статус граждан России за рубежом;

10. нормы, определяющие права и обязанности иностранных граждан и организаций в России в сфере гражданского, семейного, трудового и процессуального законодательства.

 
В этих и других аналогичных нормах содержится прямое предписание, непосредственно определяющее права и обязанности участников правоотношений с иностранным элементом.

Вопрос 9. Понятие и структура коллизионной нормы.


Коллизионная норма – это норма, определяющая, право какого государства должно быть применено к соответствующему правоотношению, т.е. норма отсылочного характера. Ею можно руководствоваться только вместе с какими-либо материально-правовыми нормами, к которым отсылает коллизионная норма. 


Каждая коллизионная норма состоит из двух частей. Первая часть называется объемом коллизионной нормы. В ней говориться о соответствующем правоотношении, к которому она применима (например, право собственности, заключение брака, наследование). Вторая часть коллизионной нормы носит условное название коллизионной привязки. Привязка – это указание на закон (правовую систему), который подлежит  применению к данному виду отношений.

Вопрос 10. Основные типы коллизионных норм в области внешнеэкономических связей.

Коллизионный метод состоит из нескольких правовых систем => controlling law (контролирующее право)


Коллизионные нормы бывают двухсторонние и односторонние.

Двусторонние коллизионные нормы - могут использовать либо собственное, либо иностранное право.

Односторонние нормы используют только собственное право.


Коллизионные нормы еще бывают диспозитивными и императивными.


Диспозитивные нормы применяются если стороны не договорились об ином.


Императивные нормы - приказ.


Коллизионные нормы могут содержаться в международных договорах и внутреннего права (в каждой стране собственное право).

Вопрос 11. Понятие «национальности» и «личного закона» юридических лиц в международном торговом обороте.


Под национальностью юридического лица понимается его государственная принадлежность (отнесение юридического лица к государству и правовой системе данного государства).

1. Юридическое лицо вправе рассчитывать на защиту своего государства, включая дипломатическую защиту, когда его права нарушаются на территории иного государства.

2. Определяется применимый к данному юридическому лицу торгово-политический режим.

3. По национальности юридического лица определяется его личный закон (личный статус).


Под личным законом понимаются основные правовые положения юридического лица. 

Вопрос 12. Основные коллизионные критерии установления «личного закона» юридических лиц.


Личный закон юридического лица определяется его национальностью. Термин «национальность» в МЧП применяется к юридическим лицам условно, в ином смысле, чем он применяется к гражданам. Под национальностью юридического лица понимается его принадлежность к определенному государству. В праве Великобритании и США господствующим критерием для определения национальности юридического лица является место его учреждения, т.е. закон того государства, где юридическое лицо создано и где утвержден его устав. Английские авторы называют такой закон законом инкорпорации. При этом если юридическое лицо учреждено в Великобритании и там зарегистрирован его устав, то считается, что это юридическое лицо английского права (принцип инкорпорации).


В континентальных государствах Западной Европы применяются другие принципы определения национальности и личного закона юридического лица. Господствующая тенденция сводится к тому, что в качестве критерия для установления национальности юридического лица применяют закон места его нахождения. Под местом нахождения юридического лица понимают место, где находится его правление. Такой принцип, в частности применяется в Франции и в ФРГ.


В литературе по МЧП был выдвинут и третий критерий определения национальности юридического лица – место деятельности (его восприняло законодательство Италии). Этот критерий получил широкое распространение в практике развивающихся стран.

Вопрос 13. Понятие внешнеэк. сделки (ВТ-сделки) и его эволюция. «Обязательственный статус» внешнеэк. сделки.


В процессе осуществления торгово-экономических и иных международных связей между организациями и фирмами различных государств заключается большое количество договоров, обычно именуемых контрактами. Место нахождения сторон, а также место заключения и исполнения этих договоров не совпадают, что требует определения права, подлежащего применению к такому договору с иностранным, или международным элементом.


В праве РФ не дается понятия внешнеэкономической или внешнеторговой сделки. На основе Венской Конвенции 1980 года и практики МКАС было предложено относить к внешнеэкономическим договорам «совершаемые в ходе осуществления предпринимательской деятельности договоры между лицами, коммерческие предприятия которых находятся в разных государствах». 

Вопрос 14. Специальные правила о форме внешнеэк. сделок, совершаемых отечественными участниками ВЭС.


Действующее российское законодательство исходит из правила, согласно которому форма внешнеэкономических сделок, в которых участниками являются наши организации, всегда определяется только по российскому праву.


Внешнеэкономические договоры должны совершаться российскими предприятиями и гражданами в простой письменной форме. Несоблюдение письменной формы влечет за собой недействительность внешнеэкономической сделки. Подобное правило было оговорено еще при подписании СССР Венской конвенции 1980 года в специальном приложении. 


Кроме того, законодательством также установлен определенный порядок подписания внешнеторговых сделок (постановление Совета Министров СССР от 14 февраля 1978 года «О порядке подписания внешнеторговых сделок»). Сделки должны быть подписаны двумя лицами. Лица могущие подписать: руководитель, заместитель руководителя, руководитель фирмы, входящей в состав организации, лица, уполномоченные доверенностями, подписанными руководителем организации единолично.

Вопрос 15. Сфера и условия применения Венской конвенции 1980 года.


Конвенция 1980 года разрешает сторонам исключать применение к их договору конвенции в целом. Кроме того, нормы конвенции, как общее правило, носят диспозитивный характер. Но если в контракте не будет оговорено, что стороны согласились вообще на применение к их контракту каких-либо иных положений или что стороны по конкретному вопросу договорились иначе, то тогда к соответствующим отношениям будут применяться положения конвенции.


Конвенция подлежит применению в случаях, предусмотренных в ней:

1. когда коммерческие предприятия сторон контракта находятся в разных государствах, участвующих в ней;

2. когда в силу коллизионной нормы надлежащим правом контракта признается право государства-участника, даже если коммерческое предприятие одной из сторон контракта (или обеих сторон) не находится в государствах-участниках.


Эти условия делают сферу применения конвенции практически универсальной. Однако некоторые виды продаж не попадают под ее действие: продажи с аукционов, ценных бумаг, судов водного и воздушного транспорта, а также электроэнергии. Конвенция также не определяет порядок разрешения споров и сроки исковой давности. 


Кроме того, конвенция не применяется к договорам, в которых имеется обязательство на выполнение каких-либо работ или услуг.

Вопрос 16. Заключение внешнеторгового контракта согласно Венской Конвенции 1980 года.


Контракт считается заключенным при:

· акцепте оферты;

· акцепте контроферты;

· джентльменское соглашение (устное);

· подписание контракта после переговоров или подписание стандартной формы.


В России необходимо наличие двух подписей и джентльменское соглашение не канает. Более подробно далее смотри Вопрос 15.

Вопрос 17. Средства правовой защиты покупателя согласно Венской Конвенции 1980 года.


Покупатель имеет право требовать исполнения продавцом своих обязательств, если он не прибег г другим средствам, несовместимым с этим.


Покупатель имеет возможность обратиться в суд.


Покупатель может потребовать:

· Исполнение в натуре.

· Компенсация деньгами (за исключением товаров с уникальными признаками).

· Замена товара (при несоответствующем качестве).

· Снижение цены.

· Расторжение договора.

Вопрос 18. Средства правовой защиты продавца согласно Венской Конвенции 1980 года.


Продавец имеет право требовать:

· уплаты цены;

· принять поставку;

· возмещение убытков;

· расторжение договора.

Вопрос 19. Понятие и условия взыскания убытков согласно Венской Конвенции. Освобождение от ответственности.


Убытки – это сумма ущерба, включая упущенную выгоду, которая понесла одна из сторон вследствие нарушение договора.


Убытки необходимо доказать.


Абстрактные убытки – разница в контрактной цене и цене на день расторжения.


Mitigating damages (смягченные убытки) – Кредитор не должен ждать максимального уровня убытков, а должен сделать все, чтобы их размер был минимальным. Иначе убытки будут соразмерно уменьшены.


Если одна из сторон допустила просрочку в уплате, то другая сторона вправе требовать возмещение процентов по данным платежам.


По Венской конвенции ответственность с одной из сторон снимается в том случае, если неисполнение обязательств другой стороной произошло из-за событий, находящихся вне ее контроля (форс-мажор). 

Вопрос 20. % по Венской Конвенции и по российскому законодательству 

1.ВК : просрочка в уплате цены или др.( ( др. ст-на has право на % с просроч-й (. Это без ущерба (!) для требов-й о возмещ-и убытков.  2. Росс.зак-во: ГК ч.I ст. 395. За польз-е чужими ден.ср-ми вслед-е их неправомерного удержания; уклонения от возврата; просрочки в уплате; неоснов-го получ-я ( подлежат оплате % на ( этих ср-в. 

Размер % опред-ся сущест-й в месте жит-ва кредитора-граж-на (месте нах-я ЮЛ) учетной ставкой банк.% на день исп-я ден.обяз-ва. В наст. t is used ст-ка рефин-я. 

If убытки, причин-е кредитору, ( ( %, он м. потреб-ть от долж-ка возмещ-я убытков в части, превыш-й эту (. 

% подлежат уплате за весь период польз-я чужими ср-ми по день факт.уплаты кредитору (if не устан-н (короткий срок в д-ре или з-не).

а) If  на мом-т вынес-я реш-я ден-е обяз-во не было исп-но, в реш-и суда о взыскании % д. быть след.свед-я: о ден. (, на к-ю начислены %; дате, с к-й они начисл-ся; размер %; указ-е на то, что % подлежат начисл-ю по день факт.уплаты кред-ру. б) If ден. обяз-во исп-но до вынес-я реш-я, в реш-и суда указ-ся % в твердой (. 

If обяз-во выражено в ин.валюте, то % начисл-ся: а) по офиц.учетной ст-ке банк.% по вал.кредитам на день исп-я обяз-ва в месте нах-я кред-ра; б) if нет а), то на основ-и публик-и в офиц.ист-х инф-и о сред.ставках банк.% по краткоср. вал. кредитам; в) if нет и б), то по предъяв-й истцом справке 1 из ведущих банков, подтвержд-й примен-ю им ставку по кр/ср-м вал.кредитам. 

Вопрос 21. Сущ-е и предв-е наруш-е д-ра по ВК. Послед-я растор-я д-в.

Сущ-е наруш-е д-ра: if оно влечет за собой such вред для др.ст-ны, что послед-я в знач-й ст-ни лишается того, на что она рассч-ла по д-ру (за искл-м сл-в, когда наруш-я д-р ст-на не предвидела such рез-та, и никто др-й не мог его предвидеть ). 

Заял-е о расторж-и д-ра имеет силу, nur if оно сделано др.ст-не посред-м извещ-я.

Предвид-е наруш-е д-ра: ст-на м.приост-ть исп-е своих обяз-в, if после закл-я д-ра стан-ся видно, что др.ст-на не исп-т своих обяз-в в рез-те: ее неспос-ти to do it; ее некр/сп-ти; ее поведения по подгот-ке исп-я или осущ-я исп-я д-ра.     If т-р уже был отправлен, м.приост-ть его передачу пок-лю + направить ему извещ-е. If др.ст-на предост-т необх-е гар-и, надо прод-ть исп-е д-ра.           if до исп-я д-ра стан-ся ясно, что 1 из ст-н совер-т сущ-е наруш-е, др.ст-на м.заявить о растор-и д-ра. If t let, надо направить извещ-е (чтобы др.ст-на имела возм-ть предост-ть гар-и).               If д-р предусм-т пост-ку т-ра партиями, то в сл-е сущ-го наруш-я д-ра в отн-и 1 партии м.: растор-ть д-р в отн-и этой партии; раст-ть д-р на будущее; раст-ть д-р в отн-и уже постав-х и буд.партий (if они can be used nur zusammen).

Послед-я растор-я д-в. 1)Раст-е д-ра освоб-т обе ст-ны от обяз-в по нему. Сохр-ся: право на взыскание убытков; порядок разреш-я споров + права и обяз-ти ст-н, предусм-е в д-ре на сл-й его растор-я. 2) If 1 из ст-н исп-ла д-р полн-ю или част-но ( она может потр-ть возврата всего, что было поставлено или уплачено.  3) П-ль не имеет права расторгнуть д-р или потреб-ть замены, if он can’t вернуть т-р в том виде, в к-м он его got.  Искл-я: это не его вина; т-р пришел в негод-ть в рез-те осмотра; т-р был продан или переделан до того, как п-ль обнар-л его несоот-е д-ру.        Но: пок-ль сохр-т право на ср-ва прав.защиты.

If пр-ц обязан возвр-ть цену, то с %. П-ль д. передать пр-цу весь доход, got от т-ра, в сл-е, if:он обязан вернуть т-р полн-ю или част-но; if imp-le возвр-ть т-р, но тем не менее он заявил о растор-и д-ра или потреб-л замены т-ра. 

Вопрос 22. Агентские соглашения в сфере ВЭС, правовые аспекты.

Осуществление деятельности с помощью агентов - распространенная практика, ведется на внутреннем и внешнем рынке.

С помощью агентских соглашений продается около 1/2 - 2/3 товаров. (На агентов можно свалить многие заботы о товаре).

Агент: знает рынок, имеет опыт, связи.

Агент может выступать в роли представителя, комиссионера, коммивояжера, дилера.

Договор поручения, комиссии, агентирования.
ЕС: Директива: агент - договор поручения: агент действует от имени принципала (права и обязанности у принципала).

Договор комиссии: от имени агента.

Агент представляет принципала прямо, а не косвенно.

Представительство: законное, в силу административного акта, договорное.

Право: свобода действий агента может быть ограничена.


Право передоверить.
Доверие должно быть нотариально оформлено. Доверенность действует три года (если указано). Для действия за границей - доверенность бессрочная, но нотариально оформлена. Если в доверенности срок ее действия не указан, то она действительна на 1 год.


Коллизионная норма: применимо право комиссионера.

В Англии нет прямого и косвенного договора поручения.


Предпочтительно выписать доверенности трем лицам перед тем как будет заключен договор.


Соглашение об отказе о праве отказаться от договора поручения - ничтожна.


Наследник - не является наследником-доверителем (нужна новая доверенность)


Доверенный запрашивает разрешение? но не получает ответа, и в этом случае он может отступить от указаний доверителя, если это в его интересах.


Комиссионное представительство - возмездное. Договор может быть расторгнут с уведомлением за 30 дней.


Договор представительства: доверенность возмездная и безвозмездная.


Договор комиссии: возмездный; от имени комиссионера; права и обязанности передаются комиссионером комитенту.


Договор субкомиссии - комиссионер заключает договор комиссии с другими и несет по этим договорам ответственность. Если агент продал по цене ниже оговоренной, то освобождается от уплаты компенсации, если докажет, что тем самым помог избежать еще больше убытков.


Договор агентирования: агент может выступать в роли комиссионера , представителя. Это договор - долгосрочный в отличие от договора комиссии.


Консигнационный агент (со склада)

Консигнатор - агент, консигнант - принципал.


Агент обычно оплачивает рекламу, страхование, транспорт внутри своей страны из своего кармана (отличие от других агентских договоров). Он также может брать кредиты под залог товара на его складе. Он получает товар, оставшийся на складе после истечения срока залога.


Риск порчи и т.д. лежит на принципале.

Договор консигнации шире используется, чем договор комиссии.


Агент делькредере (кредере - доверие). Он гарантирует цену, которая указана в договоре.


Агент с исключительными правами - это покупатель, который предоставляет монопольное право продавать товары продавца на определенной территории.


Агент-аукционист - действует на аукционе.


Финансовый агент - договор финансирования под уступку денежного требования.


Запад: договор факторинга - продажа сомнительных долгов. Продажа банку сомнительного долга, но мы гарантируем, что компания заплатит когда-нибудь.

23. Соглашения о предоставлении исключит. и преимущественных прав продажи в сфере ВЭС: правовые аспекты.

Такие соглашения появились после Второй мировой войны в США для наиболее эффективного продвижения товара на зарубежных рынках.

· 
Для постоянства коммерческих связей:
· покупка торгового предприятия

· СП

· филиалы, дочерние компании, представительства.

· агент

· самостоятельный импорт за рубеж (исключительные и преимущественные права).

Импортер закупает продукцию у экспортера за свой счет и от своего имени, а затем продает ее третьим лицам (у него исключительные права).


Соглашение - выходит за рамки договора купли-продажи, регулирует сложные организационные, финансовые, экономические отношения контрагента.


В некоторых странах - регулируется законом, но нет развернутого регулирования.


ФРГ - правила агентских соглашений.


РФ - 2 часть ГК - договор коммерческой концессии.


В ряде стран эти соглашения могут быть признаны недействительными, т.к. ограничивает свободную конкуренцию.


Договор франшиза - договор франчайзинга - договор коммерческой концессии.

Импортер - самостоятельный оптовик

Экспортер - производитель, оптовик

Импортер - за свой счет и от своего имени, перепродает от своего имени и за свой счет.


В договоре прямо указывается, что импортер-партнер не агент, а покупатель вашего товара.


Преимущественное право: экспортер в первую очередь должен предложить товар импортеру, если импортер откажется, то экспортер имеет право продавать товар другим на территории импортера.


Исключительное право - (машины, оборудование, приборы и т.д.) т.к. импортер - сервис, техническое обслуживание.


Между сторонами, подписавшими договор об исключительном праве возникает своего рода хартия, а не просто договор купли-продажи.


Это договор о будущих договорах.


Стороны заключают предварительный договор о том, что в будущем заключат основной договор о предоставлении исключительных прав.


“-“: импортер может использовать свое монопольное положение против экспортера (=> оговорка в договоре) - нельзя закупать товар у конкурентов.

1.  
Основные условия:
1. договорная территория

2. товар

3. договорная цена

4. количество товара

5. косвенные продажи

6. условия перепродажи

7. дополнительные условия


Важен срок, в течение которого импортер должен дать ответ о покупке партии товара, оговорить, что означает “молчание”.


Импортер не получает вознаграждения от экспортера.

Договор франчайзинга.


Правообладатель и правопользователь ведут бизнес под известной маркой. Правообладатель передает право промышленной собственности (know-how, патенты, лицензии, товарный знак + помощь в виде консультаций и в сбыте).

Пользователь - слабый, а Правообладатель - сильный => ГК РФ защищает пользователя.


Правообладатель может отказаться от заключения договора на новый срок (если пользователь нарушает договор, если не пользовался спросом товар).

24.Способы разрешения ВЭСпоров.

1)Мировое соглаш-е; 2)АДR (альтерн. Сп-б разр-я споров) (ин-да арбитраж рассм-ся тоже как АДR (в нек-х г-вах)). а)претенз-й пор-к (формальн. предъяв-е претенз. в док-те). Х-ка: -1)сугубо добров-й; 2)-д.б. заявл. в опред-й срок; 3)-предусм. посл-я от несобл-я п.п. : -жест. (д/прод-ца: несобл-е срока=) недейств.); -мягк. (д/пок-ля: несобл-е срока=)расх к другой стор.)???     б)примирит. проц-ра (квази-юр. проц-ра) (спорящ. стор. догов-ся обращ-ся к 1 или неск-м лицам- дружеств-м посред-м =) компромиссн. вар-т=)миров. согл-е).    “примирит. регл-т” 1980г-подгот. правом м/н/т. Недост-ки: -долго; -предл-й вар-т реш-я м.б. и отверг-т; -дорого; -раб-ет только в норм. эк. сит-ии.   3)гос. суд (обр-ся, если в контр. нет огов-ки об арб-же и вообще ничего нет, кроме мягк. форм.)   (лучше всего обрат-ся в ин-й суд по месту нах-я ответ-ка или его им-ва. Реш-я наших судов чаще всего не имеют исп-й силы, если только к/аг. не имеет что-л. на терр. РФ, что м.б. предм-м иска.).    Есть 2 ветви правос-я: 1)-суды общей юрисд-ии; 2)-сп/зир-ые суды (после прин-я в 95г. нов. Процесс. Код-са РФ разр-ся обращ-ся в арбитр. гос. суды). 4)коммерч. арб-ж (третейск. суд). Преим-ва: -конфид-ть; -гибкость; -реш-я оконч-ны и необ-ны

Вопрос 25. Понятие и виды арбитража (третейского суда) во внешней торговле.


Под арбитражом (третейским судом) понимается суд, избранный сторонами для разрешения спора между ними. Состав суда определяется сторонами. В отличие от общего (государственного) суда, обращение к суду происходит на основании соглашения сторон.


Для организаций и фирм, ведущих торговые и иные операции, рассмотрение споров в порядке арбитража имеет существенные преимущества. По сравнению с судебным порядком. Преимущества эти состоят прежде всего в непродолжительности, по сравнению с обычными судами, срока рассмотрения дел, в том, что решения арбитража не подлежат обжалованию, а также в относительной (по сравнению с судебным производством) дешевизне. Большим достоинством арбитража является компетентность третейских судов, поскольку арбитры избираются из числа специалистов.


Третейские суды, рассматривающие споры в области торговых и иных экономических отношений, возникающих между организациями и фирмами различных государств, следует отличать от третейских судов, которые могут рассматривать споры между государствами как субъектами международного права. Вместе с тем третейские (арбитражные) суды, рассматривающие споры только по правоотношениям с иностранным элементом, следует отличать от системы арбитражных судов, разрешающих в РФ и в других странах споры главным образом между хозяйственными организациями внутри страны. В отношении третейских (арбитражных) судов, специально предназначенных для рассмотрения споров с иностранными организациями и фирмами, обычно применяется понятие международного коммерческого арбитража.


Принятый в 1993 году в РФ в этой области закон называется законом «О международном коммерческом арбитраже».


В международной практике известны два вида третейских судов: так называемы изолированные и постоянно действующие. Изолированный третейский суд  создается сторонами специально для рассмотрения конкретного спора. Стороны сами определяют порядок создания третейского суда и правила рассмотрения в нем дела. После вынесения решения по делу такой суд прекращает свое существование. Он получил также название третейского суда ad hoc (буквально – «для этого», т.е. для рассмотрения данного дела).


В отличие от третейских судов ad hoc постоянно действующие третейские суды создаются при различных организациях и ассоциациях, при торгово-промышленных и торговых палатах.


Характерным для постоянно действующих арбитражей является то, что каждый из них имеет положение (устав) , свои правила производства дел, список арбитров, из которых стороны выбирают арбитров.


Существует более ста постоянно действующих арбитражей. В Европе наибольшим авторитетом пользуются арбитражные суды при Международной торговой палате в Париже, Арбитражный институт Торговой палаты в Стокгольме, арбитражные суды в Лондоне и Цюрихе.

Вопрос 26. Понятие и виды арбитражного соглашения.


Для передачи спора на разрешение третейского суда требуется так называемое третейское, или арбитражное соглашение. Это соглашение сторон о том, что споры, которые уже возникли или возникнут в будущем между сторонами, будут переданы ими на рассмотрение третейского суда. Такое соглашение может быть включено в договор, например, в контракт о купле-продаже товаров. Условие контракта об арбитраже получило название «арбитражная оговорка». В ней стороны оговаривают, что возможные споры будут разрешаться в порядке арбитража, и определяют, в каком именно арбитражном суде. На практике часто применяются типовые арбитражные оговорки, которые обязательны для сторон лишь в случае их прямо выраженного согласия на это.


Особенность заключенного арбитражного соглашения состоит в том, что оно обязательно для сторон и уклониться от передачи спора арбитражу они не смогут. Обычный суд, как правило, не вправе ни отменить арбитражное соглашение, ни пересмотреть по существу решение арбитража. Это правило получило признание в законодательстве и судебной практике различных государств.

Вопрос 27. Определение подсудности споров.


В МЧП под международной подсудностью понимается компетенция судов данного государства по разрешению гражданских дел с иностранным элементом. Например, надо решить, может ли суд данной страны принимать к своему рассмотрению иски к ответчикам, не имеющим в этой стране места жительства, или споры между гражданином и иностранцем.


Определение подсудности следует отличать от определения права, подлежащего применению к правоотношению с иностранным элементом.


Известны три основные системы определения подсудности:

1. По признаку гражданства сторон спора. Так, для того чтобы суд какого-либо государства (например, Франции) признал себя компетентным рассматривать дело, достаточно, чтобы спор касался сделки, заключенной гражданином этого государства, независимо от места ее заключения.

2. Путем распространения правил внутренней территориальной подсудности, и прежде всего правила подсудности по месту жительства ответчика, при определении подсудности по делам с иностранным элементом (например, в ФРГ).

3. По признаку «присутствия» ответчика, которое трактуется очень широко (например, в Великобритании и США).

 
Законодательство и практика большинства государств допускают так называемую договорную подсудность. Это значит, что по соглашению сторон конкретное дело может быть отнесено к юрисдикции иностранного государства, хотя по закону страны суда оно подсудно местному суду, или, наоборот, дело, которое по закону места нахождения суда подсудно иностранному суду, может быть в силу соглашения сторон отнесено к юрисдикции местного суда.


Соглашение сторон, устанавливающие выбор подсудности, называются пророгационными соглашениями. Соглашения такого рода известны в договорной практике нашего государства. В торговых договорах обычно устанавливается, что споры по сделкам, заключенным нашим торгпредством за границей, подлежат местной юрисдикции. Наряду с этим часто предусматривается, что для споров по сделке может быть определена иная подсудность.

Вопрос 27.  Определение подсудности споров согласно Московской конвенции по арбитражу 1972 года и общим условиям поставок СССР-КНР и СССР-КНДР. Проблемы применения.

· 
Московская конвенция была подписана 8 странами: СССР, Польша, Румыния, БНР, Монголия, Чехословакия, Венгрия, ГДР. По Конвенции, все споры между хозяйственными организациями на основе договорных и иных гражданско-правовых отношений, возникающих в процессе экономического и научно-технического сотрудничества подлежат рассмотрению в арбитражном порядке с исключением подсудности таких споров гос. судам. Такие споры могут возникнуть в ходе отношений:

· по купле-продаже товаров

· специализация и кооперирование произвоства

· выполнение работ (строительных, экспериментальных и т.п.)

· оказание услуг (транспортно-экспедиторских и др.)


Суть: споры подлежат рассмотрению в арбитражном суде при ТПП страны ответчика или, по договоренности, в третьей стране-участнице конвенции. Рассмотрение отдельных категорий споров происходит в специализированных арбитражных судах.


Встречный иск подлежит рассмотрению там, где рассматривался основной иск.

· Не подлежат рассмотрению:

· требования заключить договор

· требования принять отдельные договорные условия


Конвенция не применяется к гражданско-правовым спорам, которые, в соответствии с нац.законом, действующим на момент ее подписания, входили в исключительную компетенцию судебных или иных госуд. органов. 


На сегодняшний день:

Венгрия, Польша, Чехия - денонсировали Конвенцию, но остальные страны не заявили о ее денонсации, однако нет понимания, действует она или нет, а если да, то в какой части и на какие страны распостраняется.

1. 
Существует несколько подходов к применению К.:

2. Конвенция не действует с ликвидацией СЭВ, поэтому некоторые страны даже не ставили вопрос о ее формальной денонсации. Нюанс: при это в К. не упоминается СЭВ, а идет речь о экономическом сотрудничестве, которое осталось.

3. Конвенцию необходимо применять только к госуд. хозяйствующим организациям (Болгария)

4. Конвенция действует, поскольку еще существуют предусмотренные ей критерии. (Россия)


Общие условия поставки между СССР и КНР.

· 
Все споры возникшие из контрактов или в связи с ними не подлежат подсудности общих судов, а разрешаются в арбитражном порядке:

· Если ответчик из СССР, то в Арбитражном Суде при ТПП в Москве
· Если ответчик из КНР, то в Китайской международной экономической и торговой арбитражной комиссии при Китайском комитете содействия развития международной торговли в Пекине.

Общие условия поставки между СССР и КНДР.

· 
Все споры не подлежат подсудности обычным судам, а рассматриваются в арбитражном порядке.

· если ответчик из СССР, то во Внешнеторговой арбитражной комиссии при ТПП.
· если ответчик из КНДР, то во Внешнеторговой арбитражной комиссии в Пхеньяне.

По договоренности разрешение спора может передаваться в арбитраж третьей страны.


Встречные иски и требования о зачете рассматриваются только в том арбитраже, где и основной иск.


Проблема заключается в том, что в этих документах учитывается социалистическая система хозяйствования, кроме того они содержат принцип обязательного арбитражного разбирательства, что во многом не соответствует реалиям. Кроме того, условия поставки содержат рекомендацию полностью репродуцировать предложенную форму в контракте.

Вопрос 28.  Правовой статус и порядок рассмотрения споров в Международном арбитражном суде при ТПП РФ.

МКАС – самостоятельный постоянно действующий арбитражный суд при ТПП РФ, котор. Явл-ся правопреемником Арбитражного коммерч. суда СССР и решает споры, возникающие между хозяйствующими субъектами МЧП (регламент МКАС был создан в 1993) в результате экономической, нучно-технической и хоз. деят-ти.

Требования к документам: Д-ты подаются в МКАС в 5 экз-рах в письменном виде на основе арбитражной оговорки или арбитражного согл-я в котором говорится, что дело подчиняется компетенции МКАС.

Состав арбитража. Состоит из 3 арбитров, избир-ых истцом и ответчиком, эти 2 арбитра избирают себе председателя. Если не было предпринято действий по выбору арбитров, они назначаются председателем МКАС из списка арбитров или специалистов, обладающих квалификацией в этой области. Состав А-ража может оспариваться, если истец считает арбитра лично заинтересованным в этом деле, тогда его можно отвести. Аналогично с ответчиком. Арбитры могут сделать самоотвод из-за некомпетентности, болезни или нежелания рассматривать это дело.

Арбитражный сбор Дело принимается к рассмотрению только при уплате регистрационного сбора.

Передача дел на устное слушание Слушание дела начинается на основе письменных док-тов, за 30 дн. До начала секретарь МКАС высылает повестки. При этом одна из сторон может не присутствовать на слушании дела.

Третьи лица. На устное слушание могут приглашаться и третьи лица, если согласится одна из сторон.

Рассмотрение дела в письменном виде. Если представлены все док-ты, то дело может рассматриваться в письменном виде. Но если у арбитров есть вопросы, они вправе вынести дело на устное слушание.

Решения арбитража. Решения МКАС окончательны и не подлежат обжалованию. При вынесении решения оно принимается большинством голосов на закрытом заседании арбитров. Если какой-либо из арбитров не согласен с этим решением, то он может приложить к нему свое мнение в письменном виде. Решения принимаются на основе законодательства или, если это договорные отношения, на основе условий контракта.

Исполнение решений. Решения арбитража должны выполняться добровольно в срок, обусловленный арбитражем. Если после этого срока решения не исполняются, то применяются соответствующие меры на основе законодательства.

Изменения, дополнения, толкования. Впоследствии решения могут подлежать изменения, дополнениям, толкованиям.

Вопрос29. Правовой статус и порядок рассмотрения споров в Морской арбитражной комиссии при ТПП РФ.


Морская арбитражная комиссия (МАК) при ТПП РФ - самостоятельное постоянно действующее арбитражное учреждение, осуществляющее свою деятельность по разрешению определенной категории споров торгово-морской тематики (согласно Закону РФ «о международном коммерческом арбитраже»)

· 
Круг споров, разрешаемых МАК:

· по фрахтованию судов, перевозке грузов

· по морскому страхованию

· по спасению морских грузов

· по подъему со дна затонувшего имущества

· по столкновению судов и т.д.


МАК при ТПП РФ является правопреемником МАК при ТПП СССР, поэтому вправе решать споры на основе соглашений сторон о передаче их споров в МАК СССР.


Споры разрешаются 3 арбитрами или единоличным арбитром их списка арбитров. При наличии соглашения о передаче споров МАК исключается право какой-либо из сторон передавать спор на разрешение государственного суда или другого арбитража  в стране или за рубежом.


Арбитражная комиссия разрешает споры на основе применимых норм материального права, руководствуясь условиями договора и учитывая сложившиеся обычаи.


При производстве дел в МАК применяется ее регламент и учитываются положения внутреннего права, относящиеся к коммерческому арбитражу. 

В остальном производство дел  осуществляется по усмотрению состава арбитража при условии равного отношения к сторонам и с тем, чтобы каждой стороне было предоставлено право одинаковой защиты своих интересов. Решения МАК являются окончательными и не подлежат обжалованию, они должны исполняться в срок и добровольно. Если срок исполнения не указан, то немедленно. При неисполнении в срок решение приводится в исполнение в соответствии с законом и международными договорами. 

Вопрос 30. Порядок признания и приведения в исполнение решений зарубежн. международн. коммерч. арбитражей.


Сторона, в пользу которой вынесено арбитражное решение, заинтересована в возможности обратить взыскание на имущество ответчика, находящееся часто за пределами того государства, где вынесено решение. В договорах о торговле и мореплавании содержатся нормы, предусматривающие признание арбитражных соглашений, равно как и признание и исполнение основанных на этих соглашениях арбитражных решений.


Признание иностранных арбитражных решений и приведение в исполнение иностранных арбитражных решений урегулированы многосторонней конвенцией, принятой в Нью-Йорке в 1958 году. В ней участвуют 112 государств.


Каждое государство-участник конвенции обязалось признавать арбитражные решения и приводить их в исполнение на своей территории в соответствии со своими процессуальными нормами. В конвенции также указаны случаи, когда может быть отказано в признании и приведении в исполнение арбитражного решения.


По российскому законодательству, арбитражное решение, независимо от того, в какой стране оно было вынесено, признается обязательным и при подаче в компетентный суд письменного ходатайства приводится в исполнение.


Решение иностранного арбитража может быть предъявлено к принудительному исполнению в РФ в течение трех лет с момента вступления его в силу. Решение иностранных арбитражей исполняются в нашей стране на началах взаимности.


Для признания и приведения в исполнение иностранного арбитражного решения сторона, основывающаяся на арбитражном решении или ходатайствующая о приведении его в исполнение, должна представить должным образом заверенную копию такового. Кроме того, должно быть представлено подлинное арбитражное соглашение или должным образом заверенная его копия. Если арбитражное решение или соглашение изложены на иностранным языке, сторона должна представить должным образом заверенный перевод этих документов на русском языке.


Согласно закону о международном коммерческом арбитраже 1993 года, если стороны не договорились об ином, третейский суд может по просьбе любой стороны распорядиться о принятии какой-либо стороной таких обеспечительных мер в отношении предмета спора, которые он считает необходимым.


Сторона может обратиться и в обычный суд до или во время арбитражного разбирательства с просьбой о принятии мер по обеспечению иска.


Закон о международном коммерческом арбитраже 1993 года исходит из того, что обращение в такой суд и вынесение судом определения о принятии таких мер не являются несовместимыми с арбитражным решением.

