билет №1 виды основных международных коммерческих операций


	К международным относятся коммерческие операции, контргенты которых находятся в разных странах. Необходимое условие международных коммерческих операций - фиксирование таможенной статистикой.  Если какая-либо фирма заключает контракт с представительством другой фирмы, которое находится в сране первой, то данная сделка не является международной.


	Международные коммерческие операции бывают двух видов: основные и обеспечивающие.


1. Основные операции:


	- экспорт-импорт товаров в материально-вещественной форме. Экспортно-импортные операции оформляются контрактом купли-продажи, которые в свою очередь состоят из двух частей: унифицированной и согласуемой. При данных коммерческих операциях должна быть сбаллансирована структура международной сделки.


	Структура экспорта промышленно-развитых стран примерно выглядит как отношение 40%:60%, где 40% - доля сырья и полуфабрикатов, а 60% - доля готовых изделий и продукции машиностроения.


	Должны быть сбаллансированы также статьи экспорта и импорта. При этом нужно стремиться к тому, чтобы сальдо торгового баланса было положительным. 


	- операции по торговле технологиями. Эти операции оформляются как правило лицензионными соглашениями, но данные операции также могут оформляться и контрактами в дополнение к лицензионным соглашениям. Данные операции включают в себя передачу технологий ( запатентованных и незапатентованных ), а также передачу какого-либо оборудование.


	- инжиниринг предполагает предоставление на основе договора на инжениринг одной стороной, именуемой консультантом, другой стороне, именуемой заказчиком, комплекса или отдельных видов инженерно-технических услуг, связанных с проектированием, строительством и вводом объекта в эксплуатацию, с разработкой новых технологических процессов на предприятии заказчика, усовершенствованием имеющихся производственных процессов вплоть до внедренияизделия в производство. Инжениринг бывает разного характера:


1. Консультативный. Он связан с интеллектуальными услугами в целях проектирования объектов, разработки планов и контроля за проведением работ;


2. Инженерно-строительные услуги. Заключаются в строительстве объекта и его дальнейшем использовании. Они оформляются договорм подряда, монтажа, договором подготовки подрядчиков.


3. Комплексный (“под ключ”) - market in hand; product in hand.


- операции аренды, которые оформляются договором аренды либо договором лизинга. Арендные операции подразделяются на три вида в зависимости от сроков аренды:


1. Краткосрочная аренда - рентинг ( от англ. - to rent ). Срок рентинга - до одного года.


2. Среднесрочная аренда - хайринг ( от англ. - to hire ). Срок хайринга от 1 до 2-3 лет.


3. Долгосрочная аренда - лизинг. Срок лизинга - от 2-3 до 15-20 лет.


- опреации по международному туризму - это вид деятельности, направленный на предоставление различных туристских услуг ( услуги по размещению туристов, услуги по перемещению туристов до страны назначения и по стране, услуги по обеспечению туристов питанием, услуги, направленные на удовлетворение культурных потребностей туристов, услуги, направленные на удовлетворение деловых интересов туристов, услуги торговых предприятий, услуги по оформлению документации ) и товаров туристского спроса с целью содействия удовлетворению широкого круга культурных и духовных потребностей иностранного туриста. Международный туризм включает выезжающих за границу лиц, не занимающихся там оплачиваемой деятельностью. Туристские услуги в международном товарообороте выступают как невидимый товар. Характерной особенностью туристских услуг как товара является то, что значительная часть этих услуг производится с минимальными затратами на месте и без использования иностранной валюты. Иностранные туристы пользуются услугами, предоставляемыми предприятиями туристской индустрии страны назначения. Кроме того они потребляют или покупают и вывозят в качестве сувениров определённое количество товаров, приобретаемых в стране посещения за иностранную валюту, предварительно обменяв её на местную валюту.


- операции по предоставлению услуг в области информации и совершенствования управления.


- операции по обмену кинофильмами и телепрограммами.


- опреации по производственно-техническому сотрудничеству, важнейшей особенностью которых является комплексный характер. Это обозначает, что все виды связей взаимодействуют между собой, что проявляется в том, что международный обмен, в особенности обмен технически сложной продукцией, дополняется научно-техническим сотрудничеством на стадии разработки продукта; производственным сотрудничеством и кооперированием в непосредственном производстве; предоставлением технических услуг на стадии монтажа и пуска объекта в эксплуатацию; техническим обслуживанием в период его эксплуатации. Производственно-технические соглашения могут заключаться с целью передачи технических знаний или обмена ими, поиска лучших условий производства и условий рабочей силы, расширения серийного производства, специализации производства, поиска новых рынков, сокращения издержек производства и т.д. Прежде чем заключить контракт о производственно-техническом сотрудничестве, фирмы, как правило проводят предварительные исследования, касающиеся возможностей и рентабельности предполагаемой операции. Обычно эти исследования охватывают следующие вопросы:


а) национальное законодательство и экономическое положение стран - возможных партнёров, включая льготные условия, предоставляемые в этих странах для договоров о производственном сотрудничестве, а также возможное влияние налогового законодательства указанных стран на реализациюэтих договоров.


б) межправительственные соглашения, могущие оказать влияние на подлежащие заключению договоры о производственном сотрудничестве.


в) изучение рынка и возможности сбыта продукции, которая может быть получена в результате производственно-технического сотрудничества.


г) возможные области производственно-технического сотрудничества.


II. Обеспечивающие операции связаны с доставкой товара от продавца к покупателю ( транспортные, транспортно-экспедиторские, страхование,  фрахтование, стивидорные работы, складские, по ведению международных расчётов ). Они также называются опреациями товародвижения. Иногда на долю этих операций приходится около 40-50% стоимости контракта.
































Билет №2 спосбы заключения контракта


В международной практике сущесвуют различные способы заключения экспротно- импортных сделок





1. Подписание контракта участвующими в нем контрагентами:


Контракт купли- продажи может быть заключен лишь в только том случае если:


	1. он должным образом подписан сторонами


	2. указаны юридические адреса


	3. лица, подписавшие док-т имеют право такой подписи


	4. Если несколько сторон, то составляетяс многосторонний контракт или несколько двусторонних контракта.


	5. если покупатель и продавец находятся в одном географическом регионе, то они подписывают контракт одновременно, если в разных, то сначала подписывает одна сторона и пересылает их другой стороне, которая затем возвращает первой оговоренное количество экземпляров с подписями





2. Акцепт покупателем твердой оферты продавца


	Если покупатель согласен со всеми условиями, то он посылает письменное подтверждение ( по почте или телеграфом), то есть согласие принять без изменений све условия твердой оферты продавца.





3. Акцепт продавцом твердой контроферты покупателя


	Если покупатель не согласен с одним или несколькими условиями, то он посылает продавцу контроферту с указанием своих условий и срока для ответа. Условия, которые являются существенными: количество, качество, цена, место и срок поставки, ответственности одной стороны перед другой, порядок разрешения споров.


Если продавец согласен, то он акцептирует, о чем письменно уведомляет покупателя, если несогласен, то он либо считает себя свободным от своих обязательств, либо посылает ему новую оферту с учетом предложенных покупателем условий, либо на новых условиях.





4. Акцепт продавцом письменного согласия покупателя с условиями свободной оферты (контроферты покупателя)


	Это согласие должно быть оформлено надлежащим образом и отслано в установленный срок. Продавец акцептует контроферту того покупателя, которую он раньше получил или покупателя, с которым предполагает заключить сделку.





5. Подтверждение продавцом заказа, сделанного покупателем .


	В этом случае сделка оформляется двумя документами: заказ покупателя и подтверждение продавца. В заказе покупатель указывает все необходимые условия  для изготовления или подготовки заказываемого товара, а также условия необходимые для заключения внешнеторговой сделки. Таокой способ используется контрагентами, состоящими в длительных отношениях. Заказа размещаются как правило на сложное оборудование.





6. Обмен письмами в подтверждение достигнутой ранее договоренности между контрагентами.


	В письмах подтверждаются все основные условия сделки, делается ссылка на известные обеим сторонам условия или предыдущий контракт.











Билет №3 Виды обеспечивающих международных коммерческих операций 


II. Обеспечивающие операции связаны с доставкой товара от продавца к покупателю. Они также называются опреациями товародвижения. Иногда на долю этих операций приходится около 40-50% стоимости контракта.


1. По международным перевозкам грузов


2. Транспортно- экспедиторские


3. по страхованию грузов


4. по хранению и складированию грузов при международных перевозках.


5. По ведению международных рассчетов








Билет №4 Типовые контракты в международной торговле


Типовой контракт - это примерный договор или ряд унифицированных условий, изложенных в письменной форме, сформированных заранее с учётом торговой практики или обыкновений и принятых договаривающимися сторонами, после того как они были согласованы с требованиями конкретной сделки. Форма типовых контрактов может быть различной. Типовой контракт может быть представлен в виде документа, который его участники могут использовать в качестве договора в том случае, если они его подпишут и заполнят те статьи, кот. требуют согласования. Типовым контрактом называют такде и общие условия купли-продажи. Общие условия - это список статей договора, разработанных с учётом торговой практики и в зависимости от базисных условий поставки, кот.  участники договора могут включать в свой контракт или ссылаться на них. Но сам этот документ не является контрактом. В практике торговли чаще всего встречается форма типового контракта, состоящая из двух частей: согласуемой и унифицированной или общих условий, кот. остаются неизменными в каждом отдельном случае.


   Типовые контракты применяются чаще всего:


 - при заключении сделок на стандартные виды машин и оборудования, потребительские товары;


 - при заключении сделок на промышленное сырьё на долгосрочной основе;


 - при заключении сделок на биржах на массовые сырьевые и продовольственные товары.


   Типовые контракты разрабатываются союзами предпринимателей: объединениями, ассоциациями, федерациями и другими; комитетатми товарных бирж, торговыми палатами, монополистическими объединениями и крупными фирмамиЕвропейской Экономической Комиссии.










































































Билет  №5 Условие количества в контрактах


2. Количество. Указывается единица измерения количества ( т., кг., м3., м., шт., барели, бушели, мешки, кипы и т.д.) По торговым обычаям разных стран различные объёмы количества содержат раздичное весовое соотношение ( напр. мешок кофе в Пуэрто-Рико - 60 кг., Японии - 88 кг.) При использовании объёмных единиц, таких как бутыль, мешок, кипа и т.д., нужно указать эквивалент весового соотношения в метрической системе. В статье “количество” указывается также и система мер весов. Далее указывается вес-брутто, вес-нетто и вес брутто-за-нетто ( вес тары не более 1-2% от веса товара и вес товара идет без учёта веса  упаковки товара; цена тары не более цены такой же весовой единицы товара ). Далее оговаривается опцион покупателя или продавца ( от английского - option ), т.е. право продавца ( покупателя ) продать ( купить ) дополнительное количество товара в определённые сроки по цене и на условиях данного контракта. При поставке сырьевых товаров в статью количество вносятся оговорки:


	1. около ( about )


	2. ( несколько %


	3. не более, не менее, что связано с водоизмещением судов, чтобы продавец смог зафрахтовать судно, не уплачивая мёртвый фрахт.











Билет №6 Условие качества в контрактах


В мировой практике имеется 11 способов определения качества товаров:


1. По стандарту. В контракте указывается номер и дата стандарта и организация, его выдавшая ( в основном распространяется на такие товары, как машины и оборудование, зерно, хлопок и др.) Все биржевые товары продаются также по стандарту.


2. По техническим условиям. Используется когда стандарты отсутствуют, либо товары изготовлены по индивидуальным заказам ( суда, авиационная техника, сложная аппаратура, комплектное оборудование, комплектное оборудование и т.д.)


3. По спецификации завода-изготовителя, прилагаемой к контракту. ( стандарт завода-изготовителя ).


4. По образцу. ( Применяется для серийных машин и оборудования, товаров массового потребления ). За несоответствие качества поставленного товара отобранному образцу покупатель имеет право на рекламации и на скидки с цены.


5. По предварительному осмотру. Обычно в контракт включается запись “осмотрено-одобрено” ( inspected and approved ). Продавец не несёт ответственности за качество товара, отвечает только по скрытым дефектам. Характерный пример - торговля с аукциона.


6. По описанию. Используется на товары, обладающими какими-то индивидуальными качествами ( например, для фруктов ).


7. По содержанию отдельных веществ в товаре. Указывается минимум полезных веществ и максимум примясей. Указывается, в основном, на руды металлов. При этом способе делается оговорка : за поставки товара повышенного качества практикуются надбавки к цене ( бонификации ), уровень которых тоже оговаривается. За поставку товара пониженного качества практикуются рефакции ( скидки с цены ).


8. По выходу готового продукта. В контракте указываются в процентах или в абсолютной величине количество отдельного продукта и сырья при определённом технологическом способе.


9. По справедливому среднему качеству. ( FAQ - fair average quality ). Этот способ применяется исключительно при поставках зерна.  Смысл заключается в том, что определяется среднее качество зерновых, выращенных в определённом регионе и собранных в определённое время. 


10. По натуральному весу. Этот способ применяется также в основном для зерна. Его смысл заключается в том, что высчитывается вес, выраженный в килограммах для одного гектолитра зерна. Он даёт представление о величине зерна, его влажности, количестве в нём клейковины, о выходе крупы и муки.


11. Тель-кель ( tel - quel ). Поставка  товара таким, какой он есть. Применяется при покупке урожая не собранного на корню ( пшеницы, хлопка, яблок и т.д.) При этом способе продавец не отвечает за качество будущего собранного урожая. 




































































Билет №7 Условие срока и даты поставки в контрактах


4. Сроки поставки. Срок поставки фиксируется в контракте либо календарным днём, либо определённым периодом, либо словами ( по снятию урожая, после открытия новигации ), либо определённым количеством дней после его подписания ( контракт вступает в силу через 10 дней после его подписания ), либо словами о немедленной поставке (немедленной считается поставка, проводимая в сроки от 1 до 14 дней после вступления контракта в силу ). Датой поставки является :


	- дата транспортного сопроводительного документа.


 	- дата почтовой квитанции ( в случаях посылочной торговли ).


	- дата подписания приёмосдаточного акта ( при получении товара со склада продаца, при получении оборудования с завода-изготовителя или при спуске судна на воду ).


	- если оборудование поставляется по частям, то датой поставки будет дата поставки последней комплектующей части, без которой оборудование не может быть пущено в эксплуатацию.


	В этой же статье предусматриваются санкции за нарушение сроков поставки ( либо в процентном отношении за каждый день, неделю, месяц, но как правило, не более определённого процента от общей цены - до 20% стоимости контракта,- либо не более определённого периода, в течение которого должна быть произведена поставка, по истечении которого контракт расторгается.








билет № 8  Значение венской конвенции 1980г


Значение Венской Конвенции о международном договоре купли-продажи товаров заключается в следующем:


	- содержит единообразное регулирование заключения и использования договоров купли-продажи товаров и в основном позволяет устранить существенные расхождения в национальных законодательствах;


	- способствует ускорению, облегчению и удешевлению коммерческих переговоров, поскольку отпадает необходимость в изучении иностранного законодательства и практически его применения;


	- создаёт предпосылки для однозначного понимания сторонами договора их прав и обязанностей;


	- содействует устранению возможности навязывания более сильным партнёром более слабому односторонних выгодных условий договора, что имеет существенное значение для ликвидации неравноправных дискриминационных отношений в международной торговле;


	- определяет основные обязательства продавца и покупателя по договору;


	- регулирует отношения по субъектам ( сторона договора ) и объектам ( предмету договора ), в случае возникновения споров между сторонами, относящимичя к государствам, не участвующим в Конвенции;


	- устанавливает перечень объектов договора купли-продажи, на которые не распространяется её действие;


	- определяет признаки договора купли-продажи, к которым Конвенция не применяется.
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билет №9 сфера применения Венской конвенции 1980г.


“Сфера применения и общие положения”. В статье 1 определяется сфера применения ВК: настоящая конвенция применяется к договорам купли-продажи товаров между сторонами, коммерческие предприятия кот. находятся в разных странах. ВК  не применяется к продаже товаров, которые приобретаются для личного, семейного или домашнего использования, для товаров, продающихся с аукциона, для товаров, появляющихся в порядке исполнительного производства или иным образом в силу закона, для фондовых бумаг, акций, облигаций, оборотных документов и денег, для судов водного и воздушного транспорта, для купли-продажи электроэнергии.































































































билет №10 Какие формы заключения контракта предусматривает Венская конвенция 1980г.


ст11 говорит нам о том, что не требуется , чтобы договор купли-продажи заключался или подтверждался в писменной форме или подчинялся иному требованию в отношении формы. Он может доказываться любыми средствами, включая свидетельские показания. В ст. 13 говорится, что под “письменной формой” понимаются также сообщения по телеграфу и телетайпу.


	Часть II ВК называется “Заключение договора”. В ст. 14 ВК даётся определение оферты: офертой является предложение о заключении договора, адресованное одному или нескольким конкретным лицам, если оно достаточно определено и выражает намерение оферента считать себя связанным в случае акцепта. Ст. 15 ВК определяет сроки действия оферты:  оферта вступает в силу, когда она получена адресатом оферты. Оферта, даже даже когда она является безотзывной, может быть отменена оферентом, если сообщение об отмене получено адресатом оферты раньше, чем сама оферта, или одновременно с ней. В ст 16 ВК говорится о том, что пока договор не заключён, оферта может быть отозвана оферентом, если сообщение об отзыве будет получено адресатом оферты до отправки им акцепта. Однако оферта может быть отозвана:


	- если в оферте указывается путём установления определённого срока для акцепта или иным образом, что она является безотзывной.


	- если для адресата оферты было разумным рассматривать оферту как безотзывную и адресат оферты действовал соответственно.


	В ст. 18 говорится о том, что заявление или иное поведение адресата оферты, выражающее согласие с офертой, является акцептом. Молчание или бездействие сами по себе не являеются акцептом. Акцепт оферты вступает в силу в момент, когда указанное согласие получено оферентом. Акцепт не имеет силы, если оферент не получает указанного согласия в установленный им срок. Устная оферта должна быть акцептирована немедленно, если из обстоятельств не следует иное.








билет №11 Что подразумевается под понятием оферта, контроферта и безоговорочный акцепт


	Часть II ВК называется “Заключение договора”. В ст. 14 ВК даётся определение оферты: офертой является предложение о заключении договора, адресованное одному или нескольким конкретным лицам, если оно достаточно определено и выражает намерение оферента считать себя связанным в случае акцепта. Ст. 15 ВК определяет сроки действия оферты:  оферта вступает в силу, когда она получена адресатом оферты. Оферта, даже даже когда она является безотзывной, может быть отменена оферентом, если сообщение об отмене получено адресатом оферты раньше, чем сама оферта, или одновременно с ней. В ст 16 ВК говорится о том, что пока договор не заключён, оферта может быть отозвана оферентом, если сообщение об отзыве будет получено адресатом оферты до отправки им акцепта. Однако оферта может быть отозвана:


	- если в оферте указывается путём установления определённого срока для акцепта или иным образом, что она является безотзывной.


	- если для адресата оферты было разумным рассматривать оферту как безотзывную и адресат оферты действовал соответственно.


	В ст. 18 говорится о том, что заявление или иное поведение адресата оферты, выражающее согласие с офертой, является акцептом. Молчание или бездействие сами по себе не являеются акцептом. Акцепт оферты вступает в силу в момент, когда указанное согласие получено оферентом. Акцепт не имеет силы, если оферент не получает указанного согласия в установленный им срок. Устная оферта должна быть акцептирована немедленно, если из обстоятельств не следует иное.


	Ст. 19 даёт определение встречной оферты: встречная оферта - это ответ на оферту, кот. имеет целью служить акцептом, но содержит дополнения, ограничения или иные изменения. Однако ответ на оферту, кот. имеет целью служить акцептом, но содержит дополнительные или отличные условия, не меняющие существенно условий оферты, является акцептом, если только оферент без неоправданной задержки не возразит устно против этих расхождений или не направит уведомления об этом.


	Ст. 20 ВК определяет сроки действия акцепта: течение срока для акцепта, установленного оферентом в телеграмме или письме, начинается с момента сдачи телеграммы для отправки, или с даты, указанной в письме, или, если такая дата не указана, с даты, указанной на конверте. Течение срока для акцепта, установленного оферентом по телефону, телетайпу или при помощи других средств моментальной связи, начинается с момента получения оферты её адресатом. Запоздавший акцепт тем не менее сохраняет силу акцепта, если оферент без промедления известит об этом адресата оферты устно или направит ему соответствующее уведомление.


	Ст 22 гласит о том, что акцепт может быть отменен, если сообщение об отмене получено оферентом раньше того момента или в тот же момент, когда акцепт должен был бы вступить в силу. Договор считается заключённым в момент, когда акцепт оферты вступает в силу в соответствии с пололжениями ВК.


	В статье 24 оговаривается, что оферта, заявление об акцепте или любое выражение намерения считаются полученными адресатом, когда они сообщены ему устно или доставлены любым способом ему лично.








билет №12 Что считается моментом заключения контракта по переписке (по англо- американскому праву, по континентальному праву, по венской конвенции ООН.


При заключении договора между отсутствующими сторонами (договор переписки)моментзаключения оределяется по- разному:


1. В Англии, США, Японии, швейцарии, - в момент отсылки пистьменного акцепта


2. В континентальных странах  (ФРГ, Франция, Италия, Австрия)- в момент получения оферентом акцепта


3. По венской конвенции ООН- определяет сроки действия акцепта: течение срока для акцепта, установленного оферентом в телеграмме или письме, начинается с момента сдачи телеграммы для отправки, или с даты, указанной в письме, или, если такая дата не указана, с даты, указанной на конверте. Течение срока для акцепта, установленного оферентом по телефону, телетайпу или при помощи других средств моментальной связи, начинается с момента получения оферты её адресатом. Запоздавший акцепт тем не менее сохраняет силу акцепта, если оферент без промедления известит об этом адресата оферты устно или направит ему соответствующее уведомление.


	Ст 22 гласит о том, что акцепт может быть отменен, если сообщение об отмене получено оферентом раньше того момента или в тот же момент, когда акцепт должен был бы вступить в силу. Договор считается заключённым в момент, когда акцепт оферты вступает в силу в соответствии с пололжениями ВК.























































































































билет №13 Что обозначает понятие “базисные условия поставки”. Почему условия называются базисными.


3. Базисное условие поставки. Базисное условие поставки - это условие, определяющее обязательства сторон по доставке товара и устанавливающее момент перехода риска случайной порчи или гибели товара с продавца на покупателя. Базисным называется потому, что определяет базис цены, т.к. иногда на него приходится до 40-50% цены контракта. Базисные условия вырабатываются международной практикой ( торговыми обычаями разных стран ). Были неоднократно попытки унификации базисных условий поставки. Международная торговая палата унифицировала ряд базисных условий поставки и издала их в виде Incoterms’90. Было четыре редакции этого документа: 1936 год, 1953 год ( 9 базисных условий ), 1980 год ( 14 базисных условий ), 1990 год ( 13 условий ). Отличие Incoterms’90 от Incoterms’80:


1. В редакции 1990 года нет франко-вагона и франко-аэропорта.


2. Добавлено базисное усовие DDU.


Группа Е


Отправление�
Departure�
EXW�
Франко-завод�
�
Группа F


Основная перевозка не оплачена�
Main Carriage Unpaid


 �
FCA


FAS


FOB�
Франко-перевозчик


ФАС (свободно вдоль борта)


ФОБ (франко-борт)�
�
Группа С


Основная перевозка оплачена�
Main Carriage Paid�
CFR


CIF


CPT


CIP�
КАФ (стоимость и фрахт)


СИФ (стоимость,страхование и фрахт)


Перевозка оплачена до...


Перевозка и страхование оплачены до...�
�
Группа D


Прибытие�
Arrival�
DAF�DES�DEQ�DDU�DDP�
Поставка до границы...


Поставка с судна...


Поставка с пристани...


Поставка без оплаты пошлины


Поставка с оплатой пошлины�
�
	Термины “ИНКОТЕРМС-90”, определяющие условия пставки, сгруппированы по четырем базовым категориям, различным по своей сути: первая группа - продавец передает товар в распоряжение покупателя в прнинадлежащем продавцу помещении (условия группы Е, EXW - франко-завод); вторая группа - продавец обязан доставить товар перевозчику, которого определяет покупатель, при этом риск гибели или повреждения товара переходит к покупателю при передаче товара первому перевозчику или экспедитору (условия группы F, FCA - франко-перевозчик, FAS - фас и FOB - фоб); затем третья группа - условия перевозки группы С, согласно которым продавец заключает договор на перевозку товара, но без принятия риска гибели или повреждения товара или возникновения дополнительных расходов, вызванных событиями, происходящими после погрузки и отправки товара (CFR - каф, CIF - сиф, CPT - “перевозка оплачена до...” и CIP - “перевозка и страхование оплачены до...”); наконец, группа условий D, по котрым продавец обязан нести все расходы и риски, необходимые для доставки товаров в страну назначения (DAF - “поставка до границы...”, DES - “поставка с судна...”, DEQ - “поставка с пристани...”, DDU - “поставка с судна без оплаты пошлины” и  DDP - “поставка с оплатой пошлины”).


	Далее см. курс Международных транспортных операций и логистики.











Билет №14 Кем разрабатываются базисные условия поставки.


Базисные условия поставок, сформулированные Международной торговой палатой, носят название International Commertional Terms. (INCOTERMS)


Последняя редакция INCOTERMS проводилась в 1990 году. Она содержит 13 базисных условий, рекомендованных к принятию и заключению контрактов.


Разработка и применение базисных условий поставки в 1990 году и предыдущее изменение условий связаны со значительными изменениями в условиях поставки. существует ряд явлений, повлиявших на эти изменения:


1. Появление и развитие таких способов транспортировки грузов, как укрупненный метод, т.е. в виде контейнеров и др. Также это связано с появлением укрупненных, унифицированных, стандартных для всего мира единиц.


2. Появление новых форм организации перевозок- интермодальных перевозок - смешанных перевозок укрупнённых мест по единому документу. Появление интермодальных методов перевозки вызвало появление трёх новых базисов поставки, которые в настоящее время находят широкое применение в международной торговле.


Базисные условия поставки расположены в порядке возрастания обязанностей продавца по вопросам перевозки, доставки (их оплате) и решением других проблем, связанных с нахождением товара в пути.


Классифицируются также взависимости от вида транспорта- есть базисы для перевозки каким либо одним видом транспорта, всеми видами транспорта или их комбинацией.


INCOTERMS ‘90 носят факультативный (рекомендательный) характер.


1. Коммерсанты, желающие использовать INCOTERMS ‘90 должны использовать ссылку на него (INCOTERMS ‘90)


2. Стороны по контракту имеют право формулировать любое базисное условие поставки, однако все пункты базисного условия поставки должны быть чётко сформулированны и зафиксированны в письменной форме.


3. На толкование базисных условий договора купли-продажи и обязанностей сторон по контракту влияют особенности практики и торговые обычаи стран - участниц. (страны покупателя и страны продавца


В настоящее время в практике международной торговли рекомендовано 13 базисных условий, в соответствии с INCOTERMS ‘90








билет №15 Кем разработан документ инкотермс и сколько редакций этого документа существует.


Базисное условие поставки - это условие, определяющее обязательства сторон по доставке товара и устанавливающее момент перехода риска случайной порчи или гибели товара с продавца на покупателя. Базисным называется потому, что определяет базис цены, т.к. иногда на него приходится до 40-50% цены контракта. Базисные условия вырабатываются международной практикой ( торговыми обычаями разных стран ). Были неоднократно попытки унификации базисных условий поставки. Международная торговая палата унифицировала ряд базисных условий поставки и издала их в виде Incoterms’90. Было четыре редакции этого документа: 1936 год, 1953 год ( 9 базисных условий ), 1980 год ( 14 базисных условий ), 1990 год ( 13 условий ). Отличие Incoterms’90 от Incoterms’80:


1. В редакции 1990 года нет франко-вагона и франко-аэропорта.


2. Добавлено базисное усовие DDU.



















































































билет №16 Сущность нового метода классификации терминов Инкотермс ‘90





	Термины “ИНКОТЕРМС-90”, определяющие условия пставки, сгруппированы по четырем базовым категориям, различным по своей сути: первая группа - продавец передает товар в распоряжение покупателя в прнинадлежащем продавцу помещении (условия группы Е, EXW - франко-завод); вторая группа - продавец обязан доставить товар перевозчику, которого определяет покупатель, при этом риск гибели или повреждения товара переходит к покупателю при передаче товара первому перевозчику или экспедитору (условия группы F, FCA - франко-перевозчик, FAS - фас и FOB - фоб); затем третья группа - условия перевозки группы С, согласно которым продавец заключает договор на перевозку товара, но без принятия риска гибели или повреждения товара или возникновения дополнительных расходов, вызванных событиями, происходящими после погрузки и отправки товара (CFR - каф, CIF - сиф, CPT - “перевозка оплачена до...” и CIP - “перевозка и страхование оплачены до...”); наконец, группа условий D, по котрым продавец обязан нести все расходы и риски, необходимые для доставки товаров в страну назначения (DAF - “поставка до границы...”, DES - “поставка с судна...”, DEQ - “поставка с пристани...”, DDU - “поставка с судна без оплаты пошлины” и  DDP - “поставка с оплатой пошлины


Базисные условия поставок, сформулированные Международной торговой палатой, носят название International Commertional Terms. (INCOTERMS)


Последняя редакция INCOTERMS проводилась в 1990 году. Она содержит 13 базисных условий, рекомендованных к принятию и заключению контрактов.


Разработка и применение базисных условий поставки в 1990 году и предыдущее изменение условий связаны со значительными изменениями в условиях поставки. существует ряд явлений, повлиявших на эти изменения:


1. Появление и развитие таких способов транспортировки грузов, как укрупненный метод, т.е. в виде контейнеров и др. Также это связано с появлением укрупненных, унифицированных, стандартных для всего мира единиц.


2. Появление новых форм организации перевозок- интермодальных перевозок - смешанных перевозок укрупнённых мест по единому документу. Появление интермодальных методов перевозки вызвало появление трёх новых базисов поставки, которые в настоящее время находят широкое применение в международной торговле.


Базисные условия поставки расположены в порядке возрастания обязанностей продавца по вопросам перевозки, доставки (их оплате) и решением других проблем, связанных с нахождением товара в пути.


Классифицируются также взависимости от вида транспорта- есть базисы для перевозки каким либо одним видом транспорта, всеми видами транспорта или их комбинацией.


INCOTERMS ‘90 носят факультативный (рекомендательный) характер.


1. Коммерсанты, желающие использовать INCOTERMS ‘90 должны использовать ссылку на него (INCOTERMS ‘90)


2. Стороны по контракту имеют право формулировать любое базисное условие поставки, однако все пункты базисного условия поставки должны быть чётко сформулированны и зафиксированны в письменной форме.


3. На толкование базисных условий договора купли-продажи и обязанностей сторон по контракту влияют особенности практики и торговые обычаи стран - участниц. (страны покупателя и страны продавца


В настоящее время в практике международной торговли рекомендовано 13 базисных условий, в соответствии с INCOTERMS ‘90








Билет №17 Что такое оговорка “около” и в каких случаях она изменяется


	В контрактах купли-продажи на массовые сырьевые и продовольственные товары, поставляемые насыпью, навалом или наливом, обозначение количества обычно дополняется оговоркой, допускающей отклонение фактически поставляемого подавцом количества товара от количества, обусловленного в контракте. Эта оговорка называется оговоркой “около” и может быть выражена одним из следующих способов: перед цифрой, определяющей количество товара, ставится слово “около”(англ. about); после цифры, определяющей количество, ставятся слова “больше или меньше на ...%”(англ. - more or less); после цифры, определяющей количество товара, ставится знак +/- ... %.


	Оговорка “около” обычно применяется при морских перевозках грузов. В этом случае стороны учитывают, что может оказаться затруднительным фрахтование судна необходимого тоннажа и поставка в точности предусмотренного в контракте количества. Оговорка “около” дает возможность продавцу наиболее полно использовать грузовместимость судна и не оплачивать так называемый “мертвый фрахт”, т.е. фрахт за используемое пространство судна.








Билет № 18 Что таоке оговорка “опцион” и в каких случаях изменяется.


	18. Что такое оговорка “опцион” и в каких случаях изменяется.


	Количество товара, продлежащего поставке, может быть определено либо твердо фиксированной цифрой, либо в установленных пределах. Иногда твердо фиксированное количество сопровождается оговоркой, предоставляющей право продавцу или покупателю закупить на тех же (или иных) условиях в тот же (или иной) срок дополнительное количество товара с указанием периода, в течение которого одна сторона должна уведомить другую сторону о своем намерении воспользоваться своим правом.Это право выражается словами “по опциону” или “по выбору”.








Билет №19 виды субъектов международной коммерческой деятельности.


Классификация контрагентов как субъектов международных коммерческих операций.


	Контрагентами в международной торговле называются стороны, находящиеся в договорных отношениях по купле-продаже товаров или оказанию различного рода услуг. Контрагентов, выступающих на мировом рынке, в зависимости от целей и характера деятельности можно разделить на четыре категории: фирмы, союзы предпринимателей, государственные органы (министерства и ведомства) и организации, международные экономические организации системы ООН. Подаваляющая часть международных экономических операций осуществляется фирмами.





Фирмы. Под фирмой понимается предприятие, осуществляющее хозяйственную деятельность в области промышленности, торговле, строительства, транспорта, с/х с целью извлечения прибыли. Каждая фирма присваивает себе определенное фирменнное наименование, под которым она регистрируется в торговом регистре своей страны. Выступающие на мироовом рынке фирмы различают: по виду хозяйственной деятельности и совершаемым операциям, по правовому положению, по характеру собственности; по принадлежности капитала и контролю; по сфере деятельности.





Союзы предпринимателей. Это объединение отдельных групп бизнесменов. Цель их деятельности является не получение прибыли, а предоставленние интересов входящих в них групп бизнесменов в правительственных органах и оказание содействия частным предпринимателям в расширении их экспорта.


Союзы предпринимателей создаются в форме ассоциаций, федераций, советов и т.д. В зависимостим от характера  объединения различают союзы отраслевые, объединяющие бизнесменов одной отрасли промышленности, и союзы предпринимателей по роду деятельностти (ассоциации промышленных, торговых, туристических и прочие фирмы).


	Официиальнная цель союзов состоит в разработке и согласовании определенных общеотраслевых сфер деятельности: вопросов стандартизации продукции, организации консультационных служб, подготовки кадров, ведения отраслевой статистики и т.д.





Государственные органы и организации. Они не преследуют коммерческих целей. В коммерчеких операциях на мировом рынке принимают участие лишь те министерства и ведомства, которым выдано на это специальное разрешение правительства данной страны.


	Государственные организации и ведомства выступают в качестве контрагентов и в других коммерческих организациях: научно-техническом обмене, арендных операциях и др.





Международные органы системы ООН. Они стали выступпать в качестве довольно крупных покупателей товаров и услуг на мировом рынке. (ПРООН, ЮНИДО - организации, осуществляющие строительство инвестиционных объектов)








Вопрос №20. Права и обязанности сторон при базисных условиях групп “E” и “F”.





Группа Е


Отправление�
Departure�
EXW�
Франко-завод�
�
Группа F


Основная перевозка не оплачена�
Main Carriage Unpaid


 �
FCA


FAS


FOB�
Франко-перевозчик


ФАС (свободно вдоль борта)


ФОБ (франко-борт)�
�






	Термины “ИНКОТЕРМС-90”, определяющие условия поставки, сгруппированы по четырем базовым категориям, различным по своей сути: первая группа - продавец передает товар в распоряжение покупателя в прнинадлежащем продавцу помещении (условия группы Е, EXW - франко-завод); вторая группа - продавец обязан доставить товар перевозчику, которого определяет покупатель, при этом риск гибели или повреждения товара переходит к покупателю при передаче товара первому перевозчику или экспедитору (условия группы F, FCA - франко-перевозчик, FAS - фас и FOB - фоб).








Вопрос №21. Права и обязанности сторон при базисных условиях групп “С” и “D”.


Группа С


Основная перевозка оплачена�
Main Carriage Paid�
CFR


CIF


CPT


CIP�
КАФ (стоимость и фрахт)


СИФ (стоимость,страхование и фрахт)


Перевозка оплачена до...


Перевозка и страхование оплачены до...�
�
Группа D


Прибытие�
Arrival�
DAF�DES�DEQ�DDU�DDP�
Поставка до границы...


Поставка с судна...


Поставка с пристани...


Поставка без оплаты пошлины


Поставка с оплатой пошлины�
�






	Термины “ИНКОТЕРМС-90”, определяющие условия пставки, сгруппированы по четырем базовым категориям, различным по своей сути: третья группа - условия перевозки группы С, согласно которым продавец заключает договор на перевозку товара, но без принятия риска гибели или повреждения товара или возникновения дополнительных расходов, вызванных событиями, происходящими после погрузки и отправки товара (CFR - каф, CIF - сиф, CPT - “перевозка оплачена до...” и CIP - “перевозка и страхование оплачены до...”); наконец, группа условий D, по котрым продавец обязан нести все расходы и риски, необходимые для доставки товаров в страну назначения (DAF - “поставка до границы...”, DES - “поставка с судна...”, DEQ - “поставка с пристани...”, DDU - “поставка с судна без оплаты пошлины” и  DDP - “поставка с оплатой пошлины”).








Вопрос №22. Виды международных встречных операций.


Товаробменные и компенсационные сделки на безвалютной основе.


 сделки с единоврменной компенсацией


 Бартерные сделки


Прямая компенсация


Сделки с длительными сроками исполнения


Базовые соглашения


Соглашение о товарообмене на основе письмаа обязательства


Протоколы


Компенсационные сделки на коммерческой основе.


Краткосрочные компенсационные соглашения


Частичная компенсация


Полная компенсация


Трехсторонняя компенсация


Краткосрочные связанные сделки


Встречные закупки


Параллельные сделки


Джентельменские соглашения


Соглашения с передачей финансовых обязательств.


Долгосрочные авансовые закупки.


 Компенсационные сделки на основе соглашений о производственном сотрудничестве.


Крупномасштабные долгосрочные компенсационные соглашения с обратной закупкой товаров 


Соглашения, в которых обязательства по компенсационным закупкам выше стоимости поставляемого оборудования.


Соглашеия о, в которых обязательства по компенсационным закупкам равны или ниже стоимости поставляемого оборудования.


Сделки о “разделе продукции”


Сделки “развитие-импорт”.





	Торговая компенсация - это одна краткая операция на небольшую или умеренную сумму, вуключающую обмен крайне разнородными товарами, которые обычно органично не связаны между собой. Эта сделка завершается в пределах 36 месяцев.


	Под промышленной компенсацией понимаются такие сделки, которые охватывают более крупную сумму, обычно соответствующую продаже Западом промышленноого оборудования или готовых фабрик. Причем существует связь между продаваемые товарами.








Вопрос № 23. Значение и сфера применения торговых обычаев в международной торговле.


	Под торговым обычаем понимается сложившееся в международной торговле единообразное, общепризнанное правило, заключающее в себе ясное и определнное проложение по вопросу, которого оно касается. К торговым обычаям относятся также торговые или деловые обыкновения (“а мы всегда делаем так”), именуемые узансами.


	Они понимаются как правила, не являющиеся нормой права и классифицируемые в качестве подразумеваемого договора.


	Основным признаком торгового обычая в американском праве является постоянность наблюдения. 


	Торговые обычаи определяют содержание некоторых условий контрактов (при наличие неясностей). 


	Обычай отвечает следующим требованиям:


имеет характер общего правила (т.е. соблюдаться во всех или в подавляющем количестве случаев)


достаточно известны в соответствующей области торговли, определнным по своему содержанию и разумным.


	Правила применения:


либо указание в договоре


либо тот употребляется, который предполагается, что о нем знали и который широко употребляется в междунардной практике.





	





Вопрос №24. Что понимается под “сроком  поставки” и как он может быть установлен.


	Срок поставки фиксируется в контракте либо календарным днём, либо определённым периодом, либо словами ( по снятию урожая, после открытия новигации ), либо определённым количеством дней после его подписания ( контракт вступает в силу через 10 дней после его подписания ), либо словами о немедленной поставке (немедленной считается поставка, проводимая в сроки от 1 до 14 дней после вступления контракта в силу ).








Вопрос №25. Что считается “датой поставки” по контракту.


	Датой поставки является :


дата транспортного сопроводительного документа.


дата почтовой квитанции ( в случаях посылочной торговли ).


дата подписания приёмосдаточного акта ( при получении товара со склада продаца, при получении оборудования с завода-изготовителя или при спуске судна на воду ).


если оборудование поставляется по частям, то датой поставки будет дата поставки последней комплектующей части, без которой оборудование не может быть пущено в эксплуатацию.


	В этой же статье предусматриваются санкции за нарушение сроков поставки ( либо в процентном отношении за каждый день, неделю, месяц, но как правило, не более определённого процента от общей цены - до 20% стоимости контракта,- либо не более определённого периода, в течение которого должна быть произведена поставка, по истечении которого контракт расторгается.








билет № 28 Условия качества в контрактах на яблоки


яблоки: покупателю предоставляется право осмотра подготовленного к отгрузке товара, как на складе продавца, так и перед погрузкой товара на судно.


Покупатель и его представитель вправе запретить отгрузку товарных мест или части партий, качество которых будет найдено несоответствующим условиям настоящего договора в порту погрузки и\или на складе продавца.


эти указания покупателя или его представителя являются обя\зательными для продавца.


Количественная и качественная сдача- премка товара производится в порту назначения.


Качество или количество товара определяется нейтральной организацией.....................(название организации) в порту назначения, пречем акты или сертификаты, составленные вышеназванной организацией, являются обязательными и окончательными для обеих сторон и служат основанием для расчета между продавцом и покупателем.


Качественная и количественная приемка товара в порту назначения должна быть закончена в течение трх суток, считая со дня окончания выгрузки товара, при условиях поставки продавцом товара, содержание брака в котором не превышает 4%.


Гнилые и загнившие плоды оплате не подлежат.


Если во время сдачи- премки товара в порту назначения количество гнилых и загнивших плодов составит более 4%, покупатель имеет право осуществить качественную и количественную приемку всей параходной партии или её части в пунктах реализации товара или отказаться от приемки такой параходной партии товара.


 Вслучае согласия покупателя осуществить приемку товара в пунктах реализации продавец оплачивает покупателю все расходы по сортировке товара из рассчета 0,20  ам. долл за ящик., а также расходы по железнодорожной транспортировке гнилых и загнивших плодов от порта выгрузки до портов реализации.


Скидка с цены на плоды, пониженного качества и плоды, имеющие нажим, устанавливается 20%,








Вопрос №29. Условия качества товара на зерновых. 


Качество товара должно соответствовать: 


а) среднему качеству зерна в период и в месте отгрузки, при отсутствии официального стандарта среднего качества орбитры решают, что является средним качеством.


б) стандарту... ( указывается какому ) согласно официальной классификации ... (указывается какой)


в) образцу за номером..., напечатонному ... и находящемуся во владении...


г) приблизительно образцу за номером ... запечатанному ... и находящемуся во владении ...








Билет № 30 Условия качества в контрактах на марганцевую руду


Марганцевая руда №1:


Качество марганцевой руды должно соответствовать следующим показателям:


1. содержание марганца .........................................	48%


2.---*------- двуокиси кремния.................................	11% (максимум)


3. ----*----- фосфора..................................................	0.2% (максимум)


4. -----*----- влаги.....................................................	8% (максимум)


Минимальное содержание марганца в отдельных партиях товара- 46 %. Качество товара подтверждается сертификатом качества лаборатории .....................................(название).








Вопрос №31. Условия качества в контрактах на пиломатериалы.


   При отсутствии иной договорённости между сторонами относительно качества подлежащего поставке товара, качество товара должно соответствовать стандартам (сорту, ассортименту, замером и маркеровке) страны происхождения товара. Товар должен отгружаться в хорошем состоянии и надлежащим образом выдержанным для перевозки. 











Вопрос№32. Условия качества в контрактах на машины и оборудование.


   Качество оборудования, поставляемое согласно оферте, должно отвечать требованиям стандарта или спецификации фирмы - изготовителя, подтверждаться сертификатом о качестве, выданным фирмой-изготовителем или продавцом.


   Оборудование следует считать поставленным с надлежащим кач-вом, если оно соответствует сертификату о качестве, выданному фирмой-изготовителем или проджавцом и в надлежащем количестве.








билет №33 Условия качества в контрактах  наСырая нефть:


качество сырой нефти ........................ сортов, поставляемых по этому контракту, определяется пробами в порту разгрузки из трубопровода через определенные промежутки времени при постоянной скорости перекачки








Вопрос №34. Условия качества в контрактах на суда.


   Суда должны быть новейшей конструкции, иметь высокие мореходные качества, построенные из первоклассных материалов, иметь современное оборудование, снабжены новейшими новигационными приборами, а также запчастями, инвентарём, пожарным и аварийным спасательным имуществом в точном соответствии с технической документацией и правилом классификационного общества. 








Вопрос №38 Что обозначает базисное условие FOB cо штифкой


Укладка груза в трюме ( штивка) и утруска не входят в принятые нормы продавца и включаются в стоимость фрахта, оплачиваемого покупателем. Если же продавец берет на себя этообязательство, то это отражается в базисном условии FOB путем добавления  к нему буквы S  (FOB+S)


