ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЕ ВОПРОСЫ К ГОСЭКЗАМЕНУ ДЛЯ 5 МЭО ПО КАФЕДРЕ МЭО (2001/2002гг)

1. Основные форму МЭО, их эволюция в 60-90-е гг. и влияние на развитие МРТ. 

Среди форм МЭО следует выделить: международную торговлю товарами, торговлю услугами, движение капитала, миграцию рабочей силы, обмен технологиями. Современные МЭО развиваются под воздействием трех факторов: изменение геополитических векторов мирового хозяйства, влияние НТР, интернационализация производства и капитала, мобильность трудовых ресурсов. Для послевоенного периода характерна интенсификация всех форм внешнеэкономических связей, в том числе международной торговли и экспорта капитала. 

Через прямые инвестиции за рубежом ТНК все больше влияют на будущее принимающих стран. Резко активизировалась деятельность валютных рынков, обслуживающих международную торговлю и миграцию капиталов. Другой особенностью современных МЭО является углубление процесса интернационализации производства и продажи товаров. Около трети мирового производства контролируется ТНК, и их влияние на мировой рынок становится все сильнее.

Существенные сдвиги и в мировой торговле: увеличилась доля готовых изделий и сократился удельный вес продовольствия и сырья, кроме топлива. Если ранее в международном товарообороте преобладали сырьевые товары и конечная продукция, то в современных условиях все большее значение приобретает обмен полуфабрикатами, промежуточными формами изделий, отдельными частями конечного продукта.

В международном разделении труда происходит переход от межотраслевой специализации к внутриотраслевой, от готовой конечной продукции к промежуточным видам изделий.

Важную роль в МТ приобретает экспорт и импорт услуг. При уменьшении экспорта традиционных услуг (транспорт) быстро развивается экспорт услуг, связанных с применением научно-технических достижений, с внедрением вычислительной техники, консультационных, торгово-посреднических услуг. Быстрый рост торговли патентами и лицензиями.

Что касается направлений торговли, то здесь наблюдаются опережающие темпы роста взаимной торговли ПРС, на которые приходится почти 60% мирового экспорта. В свою очередь, развивающиеся страны вывозят в индустриально-развитые страны около 70% своих экспортных товаров.

Усиливается тенденция вытеснения с мирового рынка средних и мелких экспортеров и импортеров. Внешнеторговые связи концентрируются в руках монопольных объединений.

В движении капитала наблюдается значительный рост, причины: 1) ускорение экономического роста приводит к росту спроса на капитал. В том же направлении действует и НТП, требующий для своей реализации новых инвестиций. 2) перенос производства трудоемкой продукции в развивающиеся страны позволяет снижать издержки производства за счет более дешевой рабочей силы; 3) вложение капитала в добывающие отрасли за рубежом обеспечивает постоянные источники сырья; 4) вложение капитала в обрабатывающую промышленность развитых стран позволяет преодолевать таможенные барьеры, стоящие на пути расширения экспорта; 5) недостаток капитала в принимающих странах в целом, или в отдельных секторах, отраслях, инфраструктуре при наличии других благоприятных факторов.  

В экспорте прямых инвестиций доминируют США, ЕС и Япония. - на них приходится 4/5 всего объема вывоза капитала. Сейчас трудно выделить страны, кот. являются только экспортерами капитала или импортерами. Что касается структуры инвестиций, то следует отметить увеличение доли прямых инвестиций по сравнению с портфельными. На них приходится около 80%. 

Кредиты Международных финансовых организаций хотя и занимают скромное место в объеме экспортируемого капитала, но играют большую роль как стимулятор экспорта частного капитала. Миграция рабочей силы - в ее основе могут лежать как экономические причины (избыток рабочей силы в одних странах и их недостаток в других), так и политические причины (военные действия, этнические конфликты).

МРТ- это разд. труда м/у странами в опред. колич. и качеств. соотнош, опосредствов. обменом м/у ними товарами, услугами и др. р-татами общественно полезной деятельности.

Межд. кооперирование и межд. специализация явл. основн. элементами, определяющими сущность МРТ.

Межд. специализация пр-ва подразделяется на производств. (межотраслевая, внутриотраслев, специализация) и территориальную - специализация отдельных стран и регионов на пр-ве определ. продуктов и их частей для мир. рынка. На соврем.этапе для МСП характерна динамичность протекающего процесса, непрерывное изменение ее видов и переход к более сложным формам, порождаемым сдвигами в обществ. пр-ве, структуре мировых потребностей, воздействием НТР. (особо видно на примере машиностроения)

Межд. производств. кооперирование - его основой явл. растущий уровень развития производит. сил. Под влиянием НТП создаются не только новые подразделения обществ. пр-ва, а отрасли и подотросли с подетальной и технологич. специализацией. >> основ. функции: -служить ср-вом увеличения производимых материальных благ при более высокой производитель-ти труда; - реализация новых задач, которые трудно решить без объединения усилий производителей неск. стран.

Значит МРТ осуществляется в целях повышения эффективности пр-ва, служит ср-вом экономии затрат общественного труда, выступает ср-вом рационализации производит. сил. Специализация отдельных стран на пр-ве тех или иных товаров для продажи на мир. рынках (т.е. где страна имеет сравнит. Приемущества) объективно ведет к разной степени зависимости стран друг от друга. 

МРТ- повышение эффективности пр-ва, снижение затрат. Чем более развито МРТ, тем более развита потребность в эконом. обмене >> более развиты эконом. отношения.

Факторы и предпосылки: 1) характер и уровень обществен. пр-ва в странах и в мире (чем выше уровень обществ. пр-ва, тем больше возможностей в МРТ)

2) природно-географич. различия (различия в распределении природных богатств, различие почвенно-климат.условий, географич. положение страны, размеры трудовых ресурсов)

3) влияние НТП и экономич. факторов МРТ постепенно освобождается от предопределенности природными условиями. Гл. фактором формирования МРТ становятся технич. достижения, совершенствование информац.техники, внедрение ее во все сферы жизни >> меняется обществен.разделение труда, пропорции его распределения медлу отраслями, странами.

НТП - главная движущая сила МРТ, развитие науки. Масштабы и основные направления этого разделения труда находятся в прямой связи с уровнем развития производит. сил участвующих в нем стран, с состоянием их науки и техники

4) социально-экономич. факторы, общественный строй участвующих в МРТ стран, производств. традиции и историч. особенности развития, воздействие социальных и полит. факторов на МРТ (напр. развитые и развив. страны) 

5) новые факторы: стремление получить эконом. выгоды, совместное решение глобальных проблем: охрана окр. среды, решение продовольств. проблемы.

Тенденции:- возрастание роли ТНК в мировом пр-ве, МРТ. ТНК – доминирующий фактор межд.специализации и кооперирования, определяющий структуру и географ. направление межд. торговли. ТНК контролируют более 40% промыш.пр-ва и торговли.

- раньше специализация была попредметная, сейчас в основном- подетальная и технологическая (воздействие НТР). 

- усиление интеграционных процессов: 3 центра с господством Японии, США и вся Зап.Ев.

- развив. страны по-прежнему выступают в мировом хоз-ве приемущественно как поставщики сырья для индустриаль. гос-в и И-теры готовой продукции.>> сохраняется разрыв между группами стран. На долю развитиых стран приходится менее 25% населения, но около 80% совокупного нац. продукта и свыше 80% пром. пр-ва. Доля развив. стран в пр-ве продукции обрабатывающей промышленности составляет лишь 17%.

2. Роль ТНК в современных МЭО. Масштабы и сферы деятельности.

Общепринятого понятия нет, трактовки меняются и все равно нельзя точно охватить, т. к. их организационная структура изменяется по мере изменения характера МЭО, основные черты ТНК, отличающие их от множества корпораций, операции на внешних рынках.

Транснациональная корпорация (ТНК) - компания, включающая хозяйственные единицы в двух или более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности, оперирующие в рамках системы принятия решений, позволяющих проводить общую политику, в которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким-либо другим образом (финансово, технологически). В рамках ТНК одни элементы влияют на другие, происходит распределение знаний, ресурсов и ответственности.

Организационные формы ТНК. ТНК - преимущественно мононациональные по составу ядра акционерного капитала материнской компании и характеру контроля над деятельности всей корпорации. («Дженерал моторе», «Филипс»)

Группировка, действующая на основе международного капитала (главное - не его международное происхождение, а международный охват деятельности). Оперирует на внешнем рынке, использует международное единичное разделение труда в рамках системы технологически взаимосвязанных предприятий в разных странах мира, обмен ведется по некоммерческим трансфертным ценам. Характеризуется глобальным характером внутрифирменного планирования, операций по снабжению и сбыту под централизованным частным контролем. 

Роль ТНК в развитии мировой экономики и модернизации МЭО:

1. Ведут к созданию интегрированной международной системы производства, которая состоит из комплекса стратегий ряда ТНК (объем этой системы оценивается в 1/3 мирового производства).

2. Изменился характер МЭО:

а) раньше МЭО рассматривались как отношения между государствами на базе сравнительных преимуществ или наделенности факторами производства, теперь главное - конкурентные преимущества ТНК б) трансформирует мировую экономику: перераспределяют МРТ в рамках корпораций, вкладывают его на традиционно существовавшие связи между странами, даже деформируют их.

3. Технологические изменения и нововведения в деятельности ТНК- сокращение издержек и увеличение эффективности всей экономики, НТП, изобретения и т. д.(объединенные расходы на НИОКР 10-ти крупнейших корпораций США больше аналогичных расходов Франции или Великобритании).

4. Влияние на мировую торговлю: а) в тов. структуре ВТ: увеличение сырья и полуфабрикатов под воздействием внутрифирменной торговли ТНК б) в объеме ВТ внутрифирменные поставки - от 1/4 до 1/3 торговых потоков.
5. Увеличение вывоза капитала: а) ПЗИ, потоки капитала, технологии - главное средство, с помощью которого все большее число стран интегрируется в мировую экономику. б) изменения в структуре вывозимого капитала 50% ежегодного потока ПЗИ - вывоз капитала в сфере услуг В целом ТНК ускоряют в долгосрочном  плане  перестройку мировой экономики  в  сторону ее интенсификации, т. к. они ориентируют свою деятельность на наибольшую эффективность и они получают максимальную прибыль

В мире на 1999 г. насчитывалось около 63 тыс. ТНК, владеющих более чем 690 тыс. зарубежных филиалов. Число ТНК быстро растет: на начало 1990-х годов их насчитывалось 37 тыс., а число филиалов составляло около 206 тысяч.

Транснациональные корпорации доминируют в настоящее время практически во всех сферах МЭО. Их доля в международной торговле, по подсчетам разных экономистов и авторитетных международных организаций, превышает половину, а в экспорте и импорте отдельных развитых стран доходит до 80%. Объем продаж това​ров и услуг через зарубежные филиалы ТНК оценивался в 1998 г. в 13,6 трлн. долл., а мировой экспорт товаров и услуг — лишь 6,9 трлн. долл.

ТНК являются основным субъектом вывоза капитала в форме прямых зарубежных инвестиций. Собственно вывоз капитала и де​лает, по определению, фирму транснациональной. Общемировые накопленные инвестиции (вывоз) в 1980 г. составили 500 млрд. долл., в 1985 около 700 млрд. долл., в 1990 — 1,7 трлн. долл., в 1995 — 2,8, в 1998 г. — уже 4,8 трлн. долл. 

ТНК являются основным генератором базы современных кон​курентных преимуществ — передовой технологии. Расходы на НИОКР концентрируются в развитых странах-членах ОЭСР — на них приходится около 90% общемировых расходов на эти цели. Из этой суммы, в свою очередь, 90% приходится всего на 7 развитых стран, причем только на США — 40%. 

Ведущую роль в мировой экономике продолжает играть сотня крупнейших ТНК. На них приходится 4—7% мирового ВНП. Общая сумма за​рубежных активов этой сотни крупнейших ТНК в 1997 г. оценива​лась в 2,1 трлн. долл. На эти корпорации работало около 6 млн. чел. По составу список сотни крупнейших ТНК остается практи​чески неизменным с начала 1990-х годов. С 1990 г. не менее 85— 87% в нем составляли страны Триады (т.е. США, Японии, ЕС), в 1997 г. — 89%. Довольно стабильна картина и по отраслям. Всего на 4 отрасли приходится уз этой сотни крупнейших — автомо​бильная, электроника и электронное оборудование, нефть, а также химия и фармацевтика. Эта последняя отрасль к концу 1990-х годов вышла в лидеры по числу компаний — 21 из 100. В области электроники и электронного оборудования было занято 18 компа​ний, в автомобильной промышленности — 14, в добыче и перера​ботке нефти — 13. По числу компаний несколько отстает, но все же традиционно остается одной из наиболее «транснациональных» пищевая промышленность. Производством напитков и продоволь​ствия в сотне крупнейших в 1997 г. было занято 9 компаний. ЮНКТАД ранжирует компании в зависимости от размеров их за​рубежных активов. В 1998 г. третий год подряд здесь лидировала американская «Дженерал Электрик», перед этим несколько лет ли​дировала нефтяная «Ройял-Датч Шелл».

3. Конкурентные преимущества ТНК. Основные виды глобальных стратегий на современном этапе.

До сих пор в объяснении межстрановых товарных потоков мы имели дело со сравнительными преимуществами государств. ТНК базируют свои конкурентные стратегии на конкурентных преимуществах фирмы.

Конкурентное преимущество делится на два основных вида: более низкие издержки и дифференциация товара.

Низкие издержки отражают способность фирмы разрабатывать, выпускать и продавать сравнимый товар с меньшими затратами, чем конкуренты. Продавая товар по такой же (или примерно такой же) цене, что и конкуренты, фирма получает в этом случае большую прибыль.

Дифференциация - это способность обеспечить уникальной и большей стоимостью в виде нового качества товара, особых потребительских свойств или послепродажного обслуживания. Стратегию дифференциации используют, в частности, немецкие станкостроительные фирмы, более высокие цены на продукцию которых основаны на высоких технических характеристиках продукции, надежности и быстром техническом обслуживании. При дифференциации продукции у фирмы прибыль с единицы продукции выше, чем у конкурентов.

В действительности любая действенная стратегия должна уде​лять внимание обоим видам конкурентного преимущества. Фирма, сосредоточившаяся на низких издержках, должна одновременно обеспечивать приемлемое качество и обслуживание. А товар фирмы, выпускающей дифференцированную продукцию, должен быть не настолько дороже товаров конкурентов, чтобы это прино​сило ущерб фирме.

Транснациональные корпорации успешно конкурируют на ло​кальных и международных рынках на базе конкурентных преиму​ществ, специфичных для данной фирмы. В результате фирма по​лучает большую, чем конкуренты, прибыль вследствие более низ​ких издержек или дифференциации товара.

В нижеследующей таблице перечислены возможные способы получения конкурентных преимуществ, причем фирма может при​менять несколько способов одновременно. Первая группа спосо​бов используется также и фирмами, оперирующими только на внутреннем рынке. Вторая группа — преимущества, получаемые от мультинационализации деятельности как таковой.
Способы получения конкурентных преимуществ международными предприятиями

	Преимущество
	Характеристика


Конкурентные преимущества общего порядка.

	Обладание технологией.
	Ноу-хау или технология относительно продукта, процесса или управления, принадлежащие фирме, которые другие могут получить только посредством НИОКР или от данного владельца.

	Гудвилл, основанный на марке или торговом знаке.
	Репутация в отношении качества, услуг и т.п., полученная на базе опыта.

	Экономия на масштабах производства.
	Производство в больших масштабах, снижающее стоимость единицы продукции.

	Экономия на масштабах закупок.
	Снижение стоимости сырья и полуфабрикатов за счет закупок в больших количествах.

	Экономия на финансировании.
	Доступ к финансированию по более низким ставкам для крупных фирм.

	Экономия на сбыте.
	Отгрузка сырья и продукции большими партиями, снижающая стоимость отгрузки единицы продукции.

	Экономия на масштабах рекламы.
	Продажи на нескольких рынках, позволяющие определенную “межрыночную” стандартизацию рекламы.

	Покровительство государства.
	Свободный или преференциальный доступ на рынок, регулируемый государством.

	Менеджмент персонала.
	Навыки стимулирования групповой деятельности занятых и оптимизации производительности труда. 


Конкурентные преимущества, связанные с мультинационализацией.

	Мультинациональные возможности маркетинга.
	Знание и доступ к рынкам в нескольких странах.

	Мультинациональные источники снабжения.
	Надежный доступ к источникам сырья, полуфабрикатам и т.п. в нескольких странах, что снижает издержки по сравнению с единственным источником.

	Мультинациональная диверсификация.
	Операции в нескольких странах снижают “риск страны” и бизнес-риск.

	Опыт менеджмента в нескольких странах.
	Навыки управления операциями одновременно в нескольких странах, полученные на базе оперирования в разных странах.


Формы международной конкуренции в разных отраслях существенно различаются. На одном конце спектра форм конкуренции находится форма, которую называют множественно-национальной (multi-domestic). Конкуренция в каждой стране или небольшой группе стран протекает по сути дела независимо. Идея глобализации рынков состоит в следующем: если компания снижает издержки и цены, одновременно повышая качество и надежность товара, сохраняя разумную заботу о пригодности товара для данных целей, потребители начнут оказывать предпочтение ее продукции, несмотря на ее стандартизацию в глобальном масштабе.

Стратегия стандартизации не только является ответом на тенденцию к всемирной однородности рынков, но также и расширяет эти рынки за счет агрессивного сбыта по низким ценам. Никто не может чувствовать себя в безопасности от глобального охвата (global reach) и неотразимой привлекательности экономии на масштабах.

Нет определенного типа глобальной стратегии, но многочисленные способы конкурировать глобально, включающие выбор, где размещать и как координировать деятельность. Наилучшая структура зависит от конкретной отрасли промышленности. Большинство видов глобальной стратегии включают интегрированную комбинацию торговли и прямых зарубежных инвестиций. 

Выбор глобальной стратегии. Глобальной называется стратегия, при которой фирма продает свою продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в мировом масштабе. Только на основании того, что фирма является ТНК, ее не обязательно можно характеризовать как использующую глобальную стратегию, если ее филиалы оперируют независимо в каждой стране. Это создает масштаб для амортизации расходов на НИОКР и позволяет применять передовую технологию производства. Вопрос стоит таким образом: как разместить стоимостную цепочку и организовать ее управление, чтобы продавать по всему миру.

Стратегический выбор, уникальный для глобальной стратегии, можно резюмировать по двум основным измерениям:

Конфигурация: где, в каком числе стран осуществлять определенный вид деятельности.

Координация: как эти рассеянные по миру виды деятельности координируются. Используется ли в каждой стране одинаковая торговая марка и способы сбыта или в каждой стране сбытовая единица использует способы и марки, подходящие к местным условиям. 

Глобальная конфигурация предоставляет два широких выбора: 1)Концентрация: в некоторых отраслях конкурентное преимущество проистекает из концентрации деятельности в одной стране и экспорте готовой продукции (РК, Италия); 2) Рассеянная деятельность: в других отраслях конкурентное преимущество создается рассеиванием деятельности (либо нивелированием недостатков.) Рассеивание деятельности подразумевает прямые зарубежные инвестиции, этот вид деятельности желателен тогда, когда требуется большое приспособление продукта к местным условиям.

В настоящее время можно говорить о качественном изменении в международной интеграции производства, создании международной интегрированной системы производства. В основе этого процесса лежат изменения в стратегиях ТНК:

Единичная (Stand alone) фирма. В прошлом функции между материнской компанией и филиалами были строго разграничены. Иностранные филиалы, как правило, проводили так называемые стратегии, когда филиал практически дублировал всю стоимостную цепочку материнской компании (кроме технологии и финансов, которые поставлялись материнской фирмой).

Простая интеграция. Постепенно либерализация и технологический прогресс меняли способы осуществления международного производства. Конкурентоспособность по цене стандартной продукции, конвергенция способов потребления, снижение стоимости транспорта расширили географические рамки корпоративных стратегий, позволяя крупным олигополиям - в таких отраслях, как автомобильная, аэрокосмическая, электроника, сочетать экономию на масштабах с организацией сети поставщиков с низкими издержками по всему миру.  Это привело к применению стратегий так называемой простой интеграции, когда филиалы осуществляют ограниченный диапазон видов деятельности для поставки этой фирме специфических компонентов, где они обладают конкурентным преимуществом в производстве.

 Комплексная интеграционная стратегия. Часть общей комплексной интеграционной стратегии ТНК превращают свои географически разбросанные филиалы и фрагментированные системы производства в сети (networks) производства и сбыта, интегрированные глобально или регионально. Поскольку комплексные интеграционные стратегии значительно расширяют объем корпорационных функций, осуществляемых интегрированным способом через границы,  эти корпорации вносят новые характерные черты в процесс международной экономической интеграции.

Комплексные интеграционные стратегии и организационные структуры. Несмотря на конвергенцию вкусов и потребностей, многие виды стандартной продукции нужно еще приспосабливать к национальным или региональным вкусам. Взятые вместе, эти тенденции заставили ТНК изыскивать новые пути получения конкурентных преимуществ и заставили их обращать большее внимание тому, как  сочетаются и координируются отдельные элементы их стоимостных цепочек. В особенности, адаптация к быстрому технологическому прогрессу - в таких формах, как новые информационные технологии и гибкие производственные системы - стала интегральной частью корпоративной структурной перестройки в рамках глобальной экономики.

Под давлением глобальных рынков и инноваций возникли новые корпоративные стратегии. Одновременно ТНК изыскивают более эффективные способы организации и управления активами, которыми они располагают в различных странах. Переход к более комплексной интеграции на корпоративном уровне требует разбивки стоимостной цепочки на отдельные функции - сборка, закупки, финансы, НИОКР и т.д. - и их расположение там, где они смогут быть осуществлены наиболее эффективно в свете общих потребностей фирмы как единого целого. 

В действительности, разница между материнской компанией и филиалами начинает терять значение по мере того, как отдельные звенья общей системы ТНК принимают на себя функции, четко определенные как часть внутрикорпорационного разделения труда. В результате фирма выглядит больше как сеть, а не иерархическая структура. 

В этой стратегии внутрифирменные передвижения товаров и услуг играют важную роль. Более того, поскольку каждый элемент производственной цепочки в большой мере зависит от других элементов системы, очень большие требования предъявляются к координации и информации. (способствовал прогресс в развитии информационных технологий)

4. ТНК и вывоз капитала в форме ПЗИ. Основные стадии траектории инвестиционного развития.

Наибольшее влияние изменение стратегий ТНК оказывает на вывоз капитала в форме ПЗИ. На протяжении всего последнею десятилетия 20 века вывоз капитала в форме прямых зарубежных инвестиций (ПЗИ) рос опережающими темпами по сравнению с другими формами международных экономических отношений. Причем, темпы роста ПЗИ ежегодно превышали соответствующие темпы роста международной торговли, которая, как известно, росла опережающими темпами по сравнению с другими показателями мировой экономики. Даже определение ПЗИ к концу 20 века трансформировалось: на первое место выступили не доля собст​венности в акционерном капитале (составляющая и сейчас около 10%), а контроль над деятельностью Предприятия. Согласно опре​делению ЮНКТАД, публикующей ежегодно «Доклад по мировым инвестициям», «ПЗИ — это инвестиции, подразумевающие дол​госрочные отношения, и отражающие долгосрочный интерес и контроль единицы-резидента в одной стране над предприятием в другой стране». Поскольку уже упоминалось, что в глобальных стратегиях ТНК решающее значение приобретает именно выбор между торговлей или вывозом капитала применительно к опреде​ленному проекту, становится очевидным, что решение принимает​ся все чаще в пользу инвестиций.

Связь между решением фирмы в пользу инвестиций при выбо​ре определенной принимающей страны ученые давно пытаются обосновать в рамках какого-то единого теоретического постро​ения. Сложность заключалась в том, что отношениями между странами и деятельностью фирм традиционно занимались разные области наук, и вторжение на «пограничную территорию» не при​ветствовалось. Однако, в жизни такого разграничения практически нет, что блестяще обосновал английский ученый Джон Даннинг, теперь уже всемирно признанный авторитет в области междуна​родного бизнеса, он еще в 1977 г. сформулировал свою концепцию OLI (ОЛИ), которую назвал «эклектической парадигмой»!. Эта концепция теперь общепризнана и используется широко в литера​туре по транснациональным корпорациям. «Эклектической» она называется потому, что включает одновременно фирмо-специфические и страно-специфические преимущества.

Прямые зарубежные инвестиции имеют место, когда одновре​менно действуют все эти три набора детерминант. Если присутст​вует только первое условие, фирма в своей стратегии будет полагаться скорее на экспорт товаров, лицензирование или продажу патентов в обслуживании иностранного рынка. Специфические конкурентные преимущества фирмы (например, оригинальная тех​нология) могут компенсировать дополнительные расходы по орга​низации производства в иностранном окружении и помогут пре​одолеть слабые места по сравнению с местными фирмами. Конку​рентные преимущества фирмы должны сочетаться с преимущест​вом принимающей страны как места размещения инвестиций (на​пример, большой рынок, низкая стоимость ресурсов, хорошая ин​фраструктура). Наконец, фирма получает выгоду от использования как фирмо-специфических, так и страно-специфических преиму​ществ посредством интернализации в рамках фирмы, т.е. посред​ством ПЗИ, а не торговли. Это может иметь место по ряду при​чин. Во-первых, рынки активов и промежуточной продукции (технологии, знаний или менеджмента) могут быть несовершёнными (если они вообще существуют) и могут требовать больших расхо​дов на совершение сделок или большую задержку во времени. Во-вторых, в интересах фирмы может быть удержание за собой исключительного права на активы (например, технологию), которые дают ей существенные конкурентные преимущества (например, монопольную ренту).

Положение о том, что ввоз и вывоз капитала определенной страны находятся в прямой связи с уровнем ее экономического развития было впервые выдвинуто Даннингом в 1979 г. на конфе​ренции на тему «Мультинациональные предприятия из развиваю​щихся стран», проводившуюся в рамках Центра по изучению про​блем Восток-Запад в Гонолулу.

С тех пор эта концепция, получившая название «Траектория инвестиционного развития» (Investment development path — ИДП) была развита и дополнена в ряде работ Даннинга и его ученика Р.Нарулы. Концепция ИДП предполагает, что страны проходят пять стадий инвестиционного развития, которые можно классифи​цировать в зависимости от того, в какой степени эти страны спо​собны быть импортерами или/и экспортерами прямых инвести​ций. В свою очередь, эта способность страны зависит от соотно​шения составляющих в упомянутой «эклектической парадигме» (OLI - ОЛИ).

Стадия 1. На этой стадии сравнительные преимущества страны недостаточны для привлечения ПЗИ, за исключением инвестиций в природные ресурсы. Недостаток так называемых «созданных ак​тивов» (created assets) может отражать узость внутренних рынков (спрос находится на низком уровне в связи с небольшим ВНП на душу населения) и неудовлетворительную экономическую полити​ку государства: неразвитость инфраструктуры, особенно транспорта и коммуникаций, а главное — недостаточно подготовленную и слабо мотивированную рабочую силу. На этой стадии ИДП обыч​но почти не вывозится капитал в форме ПЗИ. Иностранные фирмы предпочитают вести экспортно-импортные операции с таких рынков или заключать кооперационные соглашения с местными фирмами, не включающие участия в акционером капитале. На этой стадии вмешательство государства обычно принимает одну их двух форм: 1) оно может участвовать в создании основы инфраструктуры и повышении качества рабочей силы через систему образования и профессиональной подготовки; 2) оно осуществляет некоторые виды экономической и социальной поли​тики, направленные на изменение структуры рынка. Характерным для этой стадии ИДП являются протекционизм, требование «местного компонента» и экспортные субсидии. На этой стадии государство только в очень ограниченном объе​ме участвует в создании инновационного по​тенциала и квалифицированной рабочей силы.

Стадия 2. Импорт капитала начинает расти, в то время как экспорт ПЗИ продолжает оставаться на незначительном уровне. Внутренний рынок вырос либо через увеличение его масштабов, либо покупательной способности, что делает привлекательным сотрудничество с некоторыми местными фирма​ми. Первоначально эти инвестиции носят характер импортозамещения. Государство зачастую содействует таким ин​вестициям посредством введения тарифных и нетарифных барье​ров. Импорт капитала происходит в природные ресурсы или сырьевые товары на основе вертикальной интеграции, в трудоемкие низкотехнологичные про​изводства и в легкую промышленность. Решающим фактором для вложения капитала в экспорториентированные виды производства является способность принимающей страны предоставить необхо​димую инфраструктуру. Конкурентные преимущества местных фирм уже возросли по сравнению с предшествующей стадией в тех областях, где политика правительства оказалась способной генериро​вать «благоприятный круг» накопления «созданных активов». На этом этапе возникает экспорт ПЗИ. Он может принимать форму инвестиций, направленных на завоевание доли рынка или торговли с сопредельными территориями или инвестиции для приобретения стратегических активов в развитых странах. Мас​штаб вывоза капитала в значительной степени будет зависеть как от стимулирующих мер со стороны государства (экспортные суб​сидии, приобретение технологии), так и от таких независящих от государства факторов как относительные издержки производства.

Стадия 3. Ппостепенное снижение темпов роста импорта капитала и повышение темпов его вывоза. Технологи​ческие ресурсы такой страны в растущей мере сосредотачиваются на производстве стандартной продукции. Доходы населения повышаются, и растет спрос на товары более высокого качества. Сравнительные преимущества страны в трудоемких отраслях ухудшают​ся, поскольку оплата труда растет, и вывоз капитала во все боль​шей степени направляется в страны, находящиеся на более низких стадиях ИДП. Первоначальные конкурентные преимущества ино​странных фирм начинают размываться по мере того, как местные фирмы начинают приобретать собственные конкурентные преимущества. Иностранные фирмы вынуждены совершенствовать свои кон​курентные преимущества, включающие технологические, управ​ленческие и маркетинговые инновации, позволяющие им конку​рировать с местными фирмами. Растут и сравнительные преимущества страны в виде более ем​кого рынка и лучшей национальной инновационной базы, что дает возможность «экономии на масштабах». Рост заработной платы стимулирует переход к технологически более интенсивному производству.  Конкурентные преимущества местных фирм в меньшей степе​ни будут зависеть от политики государства. Вывоз капитала происходит также в страны, находящиеся на более высоких стадиях ИДП, в стремлении получить долю рынка или приобрести стратегические активы для защиты и совершенствова​ния конкурентных преимуществ фирм-инвесторов. Роль государства также меняется. Оно может стараться при​влечь капитал в те отрасли, где слабее всего конкурентные преимущества фирм, но сильны сравнительные преимущества привя​занных к стране базирования активов. В то же время, оно может пытаться стимулировать вывоз капитала в тех отраслях, где «собст​венные» фирмы обладают конкурентными преимуществами, а сравнительные преимущества страны слабы.

Стадия 4. Накопленные инвестиции за рубежом превышают или равны накопленным иностранным инвестициям внутри страны. На этой стадии местные фирмы не только могут эффективно кон​курировать с иностранными на рынке самой страны, но и способны проникать на внешние рынки. Технологии продукта и процес​сов уже полностью оригинальны, технология является капиталоем​кой, поскольку стоимость капитала становится ниже стоимости труда. Другими словами, сравнительные преимущества страны почти полностью базируются на «созданных активах». Импорт капитала в страны, находящиеся на четвертой стадии, в растущей степени носит характер дополнительных вложений и направлен на рационализацию и поиск стратегических активов в странах, также находящихся на той же стадии. Конкурентные преимущества таких фирм все в большей степени проистекают от их многонациональности как таковой. Вывоз капитала будет расти, поскольку фирмы стремятся удер​жать конкурентные преимущества посредством перевода активов, теряющих конкурентоспособность в оффшорные зоны. Роль государства на этой стадии меняется. Оно в основном со​средотачивается на обеспечении свободного функционирования рынков. 

Стадия 5. Эту стадию авторы концепции ИДП ввели только в середине 1990-х годов, когда стало очевидно, что такое положение, которое создавалось с вывозом и ввозом капитала из США в конце 1980-х годов (вывоз 435, а ввоз — 395 млрд. долл.) — не парадокс, а какая-то новая закономерность.

На этой стадии вывоз и ввоз капитала выравниваются, в то время как темпы роста в обоих направлениях скорее всего продолжают увеличиваться. Трансграничные сделки по перемещению капитала все больше становятся интернализованными (происходят в рамках самой ком​пании). Международный обмен становится внутрифирменным. Ни одна страна не располагает превосходством в области «созданных акти​вов». Более того, конкурентные преимущества ТНК все более за​висят от их способности приобретать активы и эффективно орга​низовывать управление ими, получая выгоду от трансграничного совместного управления. По мере глобализации деятельности фирм начинает стираться их национальная принадлежность. 

Существуют значительные различия между отдельными странами в прохождении ими этой траектории в зависимости от структуры их экономики и макроэкономической политики прави​тельств. От этого зависит роль ТНК в экономике и влияние инвес​тиций на траекторию ее экономического развития.

5. Стадии конкурентного развития государств, согласно классификации М. Портера.

Каждая стадия развития конкурентоспособности характеризует​ся своим набором отраслей и своей стратегией деятельности фирм. Стадии также существенно отличаются по уровню государственно​го вмешательства в экономику и основным направлениям эконо​мической политики.

М.Портер выделил четыре стадии конкурентоспособности на​циональной экономики в соответствии с 4 движущими силами, ле​жащими в ее основе в определенные периоды времени — это фак​торы производства, инвестиции, нововведения и богатство. На первых трех стадиях происходит постоянный рост конкурентоспо​собности национальной экономики, что сочетается с ростом национального благосостояния. Четвертая стадия означает постепенное замедление роста и, в ко​нечном счете, упадок.

Стадия, движимая факторами. На этой начальной стадии практически все обладающие конкурентоспособностью отрасли промышленности страны, черпают свои преимущества из базис​ных факторов производства, в основном природных ресурсов и ра​бочей силы низкой квалификации. В «ромбе» выделяются лишь факторные условия, остальные его составляющие развиты слабо. Местные фирмы конкурируют исключительно на базе цены в от​раслях, которые требуют недорогостоящей и широкодоступной технологии производства продукта.

Одно из главных отличий первых трех стадий конкурентного развития — это способ, которым фирмы получают технологию. На факторной стадии компании ее в основном не сами создают, а по​лучают от других стран. На внешние рынки продукция поступает преимущественно через иностранных посредников. Внутренний спрос на экспортируемые товары может быть скромным или вовсе отсутствовать. Экономика на этой стадии чувствительна к колебаниям мирового цикла и курсов валют, воздействующих на спрос и относительные цены. Хотя обладание в изобилии природными ресурсами может обеспечивать высокий национальный доход на душу населения в течение про​должительного периода времени, факторная экономика имеет сла​бую базу для непрерывного роста производства.

Факторную стадию прошли почти все страны. На ней находят​ся, по мнению М.Портера, практически все развивающиеся госу​дарства, а также страны с переходной экономикой. Некоторые процветающие страны с богатыми природными ресурсами — Ка​нада и Австралия — тоже находятся на этой стадии. 

Стадия, движимая инвестициями. Националь​ное конкурентное преимущество базируется на желании и способ​ности страны и ее фирм к активному инвестированию. Фирмы ин​вестируют в строительство современных, эффективных и часто крупномасштабных предприятий, оснащенных лучшей доступной на глобальных рынках технологией. Типично, что такая техноло​гия на поколение отстает от мировых лидеров. Од​нако на этой стадии иностранная технология и методы не только применяются, в них вносятся улучшения. Способность страны впитывать и улучшать иностранную технологию — необходимое условие выхода на стадию, движимую инвестициями, и представ​ляет собой главное отличие от факторной стадии.

Ожесточенная внутренняя конкуренция в конкурентоспособ​ных отраслях заставляет фирмы непрерывно инвестировать с тем, чтобы снижать издержки, улучшать качество продукции, вводить новые модели и модернизировать процессы. Национальные фирмы начинают устанавливать собственные каналы сбыта, а также прямые контакты с потребите​лями и продавать продукцию под своей маркой. Инвестиционный путь к конкурентному преимуществу возмо​жен только в определенном классе отраслей: там, где велика эко​номия на масштабе, требуются большие капиталовложения, но ве​лика доля в издержках производства расходов на зарплату; произ​водится стандартизированная продукция, технология легко передаваема и имеются множественные источники получения технологии производства продукта.

Для инвестиционной стадии характерны быстрый рост занятос​ти, зарплаты и факторных издержек. Начинается потеря конку​рентных позиций в отраслях и сегментах, чувствительных к изме​нению цен. Экономика становится менее уязвимой по отношению к глобальным кризисам и колебаниям курсов валют. Банкротство в некоторых отраслях и внезапная потеря преимущества в других неизбежны в связи с неопределенностью при выборе подходящей иностранной технологии.

Адекватная роль государства на инвестиционной стадии отра​жает источники конкурентных преимуществ на этом этапе. Она может быть существенной в таких областях, как направление де​фицитного капитала в определенные отрасли; поддержка фирм, деятельность которых связана с риском; осуществление временно​го протекционизма в целях поощрения становления национальных фирм и строительства предприятий необходимого эффективного масштаба; стимулирование приобретения иностранной технологии и воздействие на него, а также содействия экспорту.

Япония (в 60-70-х) и Южная Корея – примеры. Тайвань, Сингапур, Сянган (б.Гонконг), Испания и Бразилия подают признаки достижения этой стадии, но у них не хватает отдельных важных ее элементов — либо способных мест​ных фирм, внутрифирменных возможностей улучшать технологию, контролируемых национальными фирмами международных кана​лов сбыта, достаточно развитых факторов или присутствия дейст​венной внутренней конкуренции и т.д.

Стадия, движимая нововведениями (инновациями). Полный ромб имеется в целом ряде отраслей. Работают все детерминанты и их взаимодействие максимально. Эта стадия называется «движимой инновациями», потому что фирмы не только усваивают технологии и методы других наций, но и создают свои, оригинальные технологии. Конкурентное преимущество за счет факторных условий стано​вится все более редким. Недостаток отдельных факторов стимули​рует инновации, возникают новые механизмы создания развитых и специализированных факторов и их постоянного совершенствова​ния.

Фирмы на инновационной стадии экономики конкурируют на мировых рынках в более дифференцированных сегментах про​мышленности. Они продолжают конкурировать по цене, но на базе высокой производительности труда. Фирмы конкурируют на базе собственных глобальных страте​гий и обладают собственными сбытовыми и обслуживающими международными сетями наряду с растущей репутацией марки за границей. В тех отраслях, чья структура благоприятствует разрыву стоимостной цепочки, создается зарубежное производство — либо для сокращения издержек, либо для восполнения отдельных недо​статков внутреннего ромба. Таким образом, инновационная стадия является одним из этапов значительного прямого зарубежного ин​вестирования. Про​мышленность менее уязвима к ценовым шокам и движению кур​сов валют, поскольку она конкурирует на основе технологии и дифференциации продукции. Умножение числа процветающих фирм уменьшает зависимость от одного кон​кретного сектора. Для инновационной экономики характерна также укрепляю​щаяся международная позиция по ряду передовых услуг, отражаю​щих совершенствование конкурентных преимуществ в промыш​ленности. Все движимые инновациями экономики, имеют более высокую долю внутренних услуг, чем страны на более ранней ста​дии развития. 

Роль государства на этой стадии заметно отличается от предыдущих. Философия и типы вмешательства изменяются. По​будительные толчки к инновации, способность это делать и сигна​лы, в каком направлении идти, должны в основном исходить от частного сектора. Экономика расширяется и государство не может уследить за каждой уже существующей и вновь воздаваемой отрас​лью, как и за связями между ними. Усилия государства должны направляться на косвенное стимулирование. В создании факторов лидирующую роль должны играть фирмы.

Великобритания, США, Германия и Швеция, Италия и Япония.

Стадия, движимая богатством. Начало упадка. Ее движущая сила — богатство, которое уже достигнуто. Проблема в том, что экономика, движимая ранее до​стигнутым богатством, не может это богатство поддерживать. Самая главная причина — мотивация менеджеров, инвесторов, ин​дивидов изменяется в том направлении, которое не способствует систематическим капиталовложениям в инновации, а тем самым совершенствованию. Выдвигаются новые цели, часто весьма оп​равданные в социальном плане, взамен тех, которые поддерживали прогресс в экономике.

К управлению компаниями на смену предпринимателям—пио​нерам, создателям промышленных империй, приходят финансис​ты. Престиж работы в промышленности уступает место другим видам карьеры. Преобладают инвестиции в финансовые активы. Распро​страняются слияния и поглощения фирм, что создает иллюзию прогресса, не формируя нового бизнеса и часто еще более замед​ляя инновации.

Зримые сигналы вступления экономики в эту стадию проявля​ются медленно, в связи с инерцией, созданной лояльностью по​требителей и достаточно прочными еще позициями на рынке. Экономический спектр сужается, конкурентное преимущество утрачивается снача​ла в базисных отраслях промышленности и готовых изделиях, позднее — в производстве компонентов, потом — оборудования. Кое-где конкурентное преимущество сохраняется, например, в от​раслях, где у страны имеется уникальный спрос или хорошо раз​витые смежные отрасли. Иностранные фирмы, все более получаю​щие реальное конкурентное преимущество, приобретают нацио​нальные компании и интегрируют их в свои глобальные стратегии на основе базы, расположенной в другой стране. Многие отрасли сокращаются и начинают конкурировать на основе цены. Спектр отраслей, в которых можно удержать конкурентное преимущество, становится недостаточным для обеспече​ния занятости и поддержания растущего жизненного уровня.
6. Эволюция роли государственной политики в формировании международных конкурентных преимуществ страны в 90-е гг.

Новый подход М.Портера позволяет получить массу ценных практических выводов, которые он суммировал в двух больших заключительных главах, посвященных соответственно политике правительства и стратегии фирм. Для исследованных стран рекомендации    в    совершенствовании    международной конкурентоспособности даны на оставшийся отрезок 90-х годов. 

В  международной  конкуренции  государство  играет выдающуюся роль, хотя она и отличается от широко распространенного ее толкования. Одна полярная точка зрения -государство в лучшем случае является пассивным участником международной конкуренции. Поскольку определяющие факторы национального преимущества так глубоко коренятся в ее покупателях, истории и других уникальных обстоятельствах, можно было бы полагать, что государство бессильно. Его роль — сидеть сложа руки и пустить на самотек рыночные силы. Однако ни теория Портера, ни эмпирические данные не подтверждают такого мнения. Политика государства на самом деле влияет на национальные преимущества, как негативно, так и позитивно.

Однако, хотя роль государства в создании и удерживании национального преимущества значительна, она неизбежно частична.  В отсутствие основополагающих национальных обстоятельств, поддерживающих конкурентное преимущество в определенной отрасли, не будет действенна самая лучшая политика.   Государство   не   контролирует   национальное конкурентное преимущество, оно может на него только влиять. Центральной целью политики государства по отношению к экономике является развертывание национальных ресурсов (труда и капитала) на высоком и растущем уровне продуктивности. Как говорилось ранее, в основе уровня жизни нации лежит производительность. Для роста производительности экономика должна постоянно совершенствоваться. Это требует неуклонного  совершенствования и инноваций в существующих отраслях и способности успешно конкурировать в новых. Создание нового бизнеса необходимо для создания рабочих мест- для начинающих рабочих; для замены рабочих мест, высвобождаемых в связи с ростом производительности в других процветающих отраслях; для замены    рабочих    мест    в    отраслях,    теряющих конкурентоспособность.

Подобающая роль государственной политики по отношению к промышленности - стимулировать такой динамизм и совершенствование. Целью государства должно быть создание такого  окружения,   в  котором  фирмы  совершенствуют конкурентные преимущества в существующих отраслях, вводя более сложную технологию и методы, проникая в более передовые сегменты. Политика государства должна также поддерживать способность национальных фирм проникать в новые отрасли с более высокой производительностью, чем в отраслях "уступленных" позиций в менее прогрессивных сегментах.

Одним из проявлений совершенствования экономики является перенос менее продуктивных рабочих мест в другие государства  посредством  прямых  инвестиций,  а также использование иностранных источников сырья и полуфабрикатов. Процесс  этот  здоровый,  если  за  рубеж  переносятся действительно менее продуктивные рабочие места. Если иностранным конкурентам уступаются рабочие места с высокой степенью производительности, как это имело место в ряде отраслей промышленности США, Германии и Великобритании в прошедшем  десятилетии,  экономическое  процветание  в долгосрочном плане ставится под угрозу.

Постановка национальных экономических целей в каких-либо других    критериях    помимо    долгосрочного    роста производительности - фундаментальная ошибка, которая ведет к неподобающей политике. Как уже сказано, ни одна нация не может надеяться на чистый экспорт в каждой отрасли. Усилия сохранить все отрасли ведут к снижению национального уровня жизни. Не может быть сама по себе верной цель сбалансировать торговлю или удержать курс национальной валюты. Опасность вступить в противоречие с реальным экономическим прогрессом гораздо меньше, если критерием политики является ее влияние на динамизм и неуклонный рост производительности.

Если первой предпосылкой здоровой промышленной политики является правильная цепь, то вторая - соответствующая модель основ конкурентного успеха. Многие политические деятели подходят к этой задаче с неправильной стороны. Если рассматривать конкурентное преимущество как в основном движимое макроэкономическими факторами или факторными издержками, могут быть пущены в ход в попытках благотворного влияния на промышленность неправильные инструменты. Детерминанты национального конкурентного преимущества связаны   со   способностью   национальных   фирм   к совершенствованию и идут гораздо дальше, чем категории ставок зарплаты, процентных ставок и курса валюты. Многие меры правительства с целью "помочь* промышленности исходя из узкой и статичной перспективы в долгосрочном плане могут причинить вред. Кроме того, такие действия, которые кажутся подходящими с точки зрения одной области политики, например, НИОКР, налоги или регулирование, взятые отдельно, становятся сомнительными с точки зрения более полного и интегрированного контекста.

7. Понятие «конкурентообразующий фактор», разновидности КОФ.

В широком смысле различные явления и обстоятельства, как причины, вызвавшие те или иные изменения экономической конъюнктуры, принято называть факторами. Конъюнктурообразующий фактор (КОФ) – движущая сила, определяющая характер меняющейся конъюнктуры, направление и темпы её развития, и одновременно одно из условий этого экономического процесса в конкретных обстоятельствах. КОФ – конкретная форма проявления категорий или важнейших условий функционирования народного хозяйства.

КОФ не исчерпывают всего круга явлений, воздействующих на формирование экономической конъюнктуры. Условия формирования конъюнктуры (УФК) носят специфический характер и обуславливают особенности формирования конъюнктуры в той или иной среде. УФК целесообразно разделить на три группы в зависимости от происхождения и характера воздействия на эту систему: экономические, социально-политические, международные. 
К экономическим факторам УФК мы относим уровень развития производительных сил, научно-технический прогресс, государственное регулирование, состояние ресурсной базы, валютно-финансовые условия, степень милитаризации экономики, структурные явления в ней и др. К социально-политическим УФК отнесем характер общественно-экономических отношений, особенности политической системы, национально-культурные традиции, уровень жизни населения и др.    К международным УФК можно отнести состояние международных отношений, тенденции развития мирового хозяйства и мировых товарных рынков, особенности внешнеполитической и внешнеэкономической стратегии государств, степень вовлечения в международное разделение труда, процессы в международной валютной сфере и др.

Классификация КОФ: по признакам:

1) связь с экономическим циклом -  циклические и нециклические.      

2) стабильность действия – постоянные и непостоянные.

3) продолжительность действия – долговременные, средне-, краткосрочные.

4) принадлежность к определенному способу производства – эндогенные (внутренние) и экзогенные (внешние).

5) принадлежность к различным стадиям воспроизводственного процесса – факторы спроса, предложения, цены.

6) возможность предвидения – предсказуемые, и непредсказуемые.

7) возможность регулирования – регулируемые, нерегулируемые.

8) направленность действия – стимулирующие, сдерживающие.

9) сфера происхождения – экономические, социальные, политические, природные , научно-технические. 

10) прогнозируемость.

Важнейшие условия развития  экономической конъюнктуры: НТП, (экономическое соревнование двух соц. систем), национально-освободительное движение и борьба развивающихся стран за новый международный экономически порядок, концентрация и монополизация производства и капитала, конкуренция на рынке, государственно-монополистический капитализм и регулирование экономики, структурные сдвиги в экономике и структурные кризисы, экономически цикл, инфляция, милитаризация экономики.

В каждый анализируемый момент или период времени конъюнктура представляет собой своеобразный результат взаимодействия различных по длительности влияния, по силе и направлению воздействия факторов, т.е. конъюнктура есть функция взаимодействующих факторов. Формула Никитина: Ка=(Т*Ц*С*Н), где К – анализируемая конъюнктура, Т – длительные тенденции, Ц – циклические факторы, С – сезонные колебания, Н – нерегулярные факторы.

Для каждого товарного рынка характерна своя ранжировка, своя равнодействующая система факторов, которая определяет среднюю временную длительность процесса приспособления предложения к спросу, что является важнейшей характерной особенностью движения конъюнктуры рынка разного рода товаров.

8. Длительные тенденции в развитии экономической конъюнктуры.

Самый продолжительный из всех известных мировых общехозяйственных циклов периодичность от 45 до 60 лет связан с именем .Д. Кондратьева. Кондратьев не был “первооткрывателем” таких циклов. Еще в 1847 году  догадывались об их существовании. Сначала трактовка большого цикла была увязана с поведением среднесрочных циклов Клемента Жугляра. Вначале большого цикла спад среднесрочного цикла оказывался мягким, неглубоким, а во второй половине большого цикла - более продолжительные и разрушительные. 

Первоначальная концепция Кондратьева (современные концепции от нее отличаются) состояла в том, что первая благоприятная половина БЦ связана с повышением цен на мировом рынке, что создает благоприятные условия развития, а вторая половина характеризуется преобладанием понижательных тенденций цен и с ухудшением условий экономического развития. По Кондратьеву большие циклы связаны с обновлением пассивной части основного капитала, с изменением в инфраструктуре, и этим объясняется более длительный характер больших циклов по сравнению с среднесрочными.

Кондратьев отмечал, что начало нового цикла связано с развитием новых отраслей производства. Процесс обновления капитала идет неравномерно в условиях рынка: создаются более благоприятные условия, связанные с низкими %-ставками, с накоплением финансовых ресурсов, с потребностями из-за износа основного капитала и т.д. 

Этот процесс ослабляется, что сказывается на норме капиталовложений, т.е. доля ВВП, которая относится на инвестиции, оказывается индикатором циклических колебаний: когда эта норма повышается, то конъюнктура улучшается. С повышением нормы накопления доходы населения повышаются, а капиталовложения сразу превращаются в новые производственные мощности, и создается благоприятная конъюнктура. Когда норма накоплений понижается, норма капиталовложений понижается относительно роста доходов и ускоряется рост производства под влиянием вновь введенных мощностей. Конъюнктура ухудшается.

Новая концепция больших циклов связана с попыткой углубиться в понимание механизма НТП, деление больших циклов на благоприятные и неблагоприятные периоды стали связываться с темпами развития не отдельно взятой страны, а совокупности развитых стран.

Статистическая основа имеется для наблюдения только 3 циклов. Основная критика концепции больших циклов состоит в том, что это процессы, носящие стихийный характер: цикл не имеет строгих календарных рамок. Многие страны развивались не так, как совокупность стран. 1 цикл 1760-1849; 
2 - 1850-1899; 
3- 1820-1979
9. Международная торговля, состояние, тенденции и особенности развития в 60-90-е гг.

Мт-ля = ВТ. Вт предшествовала всем другим формам МЭО и способствовала их харождению (движения капитала)

Развитие Мт-ли способствует движению кап-ла, торг-м условиям, обмен патентов или развитию межд-х перевозок, диверсификации форм связи.

Мт-ля - выраженная в единые ден. единицы общая оплачиваемая ст-ть всех т-ров ввезенных и вывезеных между всеми гос-вами и террит-ми мира под контролем там. органов.

ВТ в послев. и 90-е гг претерпела в своем развитии количеств. и качеств. изменения в сторону увеличения э-та, и-та.

В течении 1980-96 г объем мир. торг-ли вырос в 40,3 раза с 258,9 млрд. долл, до 10428,4 млрд. долл, в том числе э-т увел-ся в 40,9 раз.

и-т > э-та т.к. в стоим-ть мир. им-та вкл. сто-ть тр-тных услуг и страх-ния.

На рост ВТ оказали влияние след. факторы: 1) дальнейшее развитие МРТ и интернац. пр-ва 2) НТП, приведш. к структ. перестр. эк-ки всех стран, что нашло свое проявление в динамичном обновлении основного капитала, создании новых отраслей пр-ти, появлением на рынке товаров с ранее неизвестн. потреб. св-ми 3) концентр. и централиз. пр-ва и кап-ла на нац. и межд. ур-нях => к появлению и росту ТНК и их активизации на мир. рынке. 4) увеличение масштабов и темпов выбора капитала м/у всеми гос-вами и континентами мира => к облегчению и ускорению товарообмена м/у странами и фирмами 5) распад колониальных империй и образование полит. независимых гос-в, ставших на путь становления и создания независ. эк-ки => увелич. их потребн. в имп. гот. прод (маш. и обор), топлива и сырья. Как следствие этого - создание мощного эксп. потенциала этих стран, ориент. на этот рынок. 6) перенос развитыми гос-вами грязных и более трудоемких пр-в в страны с перех. эк-кой и развив. стр-ны 7) усиление регулирования межд.т-ли в рамках ГАТТ, ЮНКТАД, регион. полном. ООН, что привело к снижению там. и нетарифн. барьеров. Так, средн. ур. там. облегчения в р-тате деят-ти ГАТТ с 1947-97 г сократился с 45% до 3,2% В наши дни более 3/4 мир. торг-ли осущ. беспошлинно. 8) интенсификация и углубление интеграц. процессов в мире, приведших к образ-нию общих зон СТ, там. союзов, общих и ед. внутр. рынков, а также экон. и вал. союзов. 9) Активное вмешат-во сог-ва во ВЭД  целью более благопр. создания условий для осущ. экс-имп. операций 10) совершенств. органз. и фин-х метород, способств. интенсификации и ускорению продвижения товаров от продавца к покупателю. 11) НТР в области транспорта, связи, банк. и страх. дела, позволившая знач-но сократить сроки заключения и исп-я контрактов, сократить риски неплатежей и доставки товаров, ввести в оборот новые товары (ранее неиспользуемые) 12) милитаризация эк-к подавляющ. большинства стран, кот. привела к активной торговле оружием.

Основные тенденции изменений в товарной структуре МТ под влиянием НТР. Воздейтвие НТР на экономику: 1) внедрение новых изобретений требуют привлечения больших ресурсов. Нужна огромная концентрация производства. Рентабельным может быть только крупномасштабное производство при такой капиталоемкости. А такое производство должно опираться на очень емкий рынок, который неможет уместиться в одной даже очень крупной стране. Все это предполагает долговременное налаживание экономических отношений. 2) толчок в развитии МГРТ и специализация производства между странами. Появляются международные кооперационные связи. Внешняя торговля превращается в связующий элемент между странами в процессе производства. 3) снижение металло- и энергоемкости производства в р-тате внедрения новых технологий и т.п. Это внедрение - р-тат мирового энергетического кризиса 70-ых годов. И надо отметить, что это долговременное явление. 4) рост Э-та готовых изделий из развитых стран. 5) Постоянное перемещение производства в третьи страны. 6) Рост торговли услугами и тенологиями. Их рост опережает торговлю товарами. Крупнейшие И-теры мира: Япония, Италия, ФРГ, Франция и Аргентина. Крупнейшие Э-теры мира: США, ФРГ, Франция, Япония, Великобритания, Италия, Бразилия и Аргентина. Вывод: под влиянием НТР произошли изменения в товарной структуре Э-та. Рост доли готовых изделий и падение торговли сырьем и с/х продуктами. 

Тенденции в тов стр-ре МТ - если ранее гл. место в МТ занимало сырье, то сейчас выдвинулись издения, особ: промтовары, п/ф, хим. пр-ты. увеличение доли услуг. Выросла доля наукоемких изделий, это привело к изменению в геогр. распред (снижение доли РС). Спец. чертой МТ в посл. время явл. ее концентрация в рамках группы ПРС (70%).

Тенденции изменений в геогрструктуре: Пежде всего вся мировая торговля стала концентрироваться вокруг трех крупнейших мировых торговых центров: США, Япония, Западная Европа. Иногда к ним добавляют азиатские НИС. Ведущие участники мировой торговли на данный момент - США (13,1% от мирового торгового оборота); Япония (12,4%); ФРГ (12,2%); Франция (6%); Италия (5,5%). Всего же мировой Э-т составил 3041,3 млрд. долл. в 1994 году. Ведущая тенденция за последний 31 год показала снижение дли США с 17,4%, но рост Японии с 6,1%, небольшое сокращение доли ФРГ с 18,3%.

10. Принципы, направления и результаты деятельности ГАТТ. Роль Всемирной торговой организации (ВТО) в развитии международной торговли.

ГАТТ - в Женеве в октябре 1947 г. и вступившее в силу с 1 января 1948 г. Сначала - 22 государства, в последствии - 150 стран, из них 92 - полных члена. Всего в ГАТТ 61 наблюдатель, в т.ч. 30 м/н организации. До создания ВТО играло роль центрального м/н учреждения по вопросам торговли.

Принципы ГАТТ:

1.  РНБ (все льготы, преимущества и изъятия, которые предоставлены или будут предоставлены одной из договаривающихся сторон любой третьей стороне должны немедленно и безоговорочно распространяться и на другую сторону). Изъятие из РНБ: a) разрешается в прежнем объеме использовать тариф и преференции, существовавшие на момент образования ГАТТ; b) ограничение РНБ в целях госбезопасности; c) исключение из РНБ уступок, предоставленных при образовании там. союза или ЗСТ; d) разрешающая оговорка для развивающихся стран, согласно которой они имеют ряд льгот.

2. Национальный режим - товарам ин. происхождения предоставляется тот же режим, что и национальным в отношении внутренних налогов, сборов, правил ведения внутренней торговли.

3. Принцип недискриминации в торговле. 

4. Защита нац. экономики должна проводиться с помощью средств там. политики, а не количественных ограничений. 

5. Разрешение споров и конфликтов мирным путем.

Бюджет ГАТТ формируется за счет добровольных взносов стран, исходя из их % во ВТ.

Токийский раунд - 73-79 гг. 49 государств-участников. Р-таты работы:

1) Снижение там. пошлин. Уровень там. защиты в развитых странах снизился на 4,5%, а в развивающихся - на 7%. 2) Договоренность по торговле мясными и молочными продуктами.

3) Договоренность по торговле гражданской авиатехникой. 4) Антидемпинговый кодекс.

5) Кодекс по субсидиям и компенсационным пошлинам (можно использовать компенсационные пошлины, чтобы нейтрализовать действие прямых и косвенных субсидий, но не больше самих субсидий). 6) Соглашение о процедурах И-тного лицензирования. 7) Кодекс по стандартам - устранение дискриминации в использовании стандартов, требований к упаковке и маркировке. Система сертификации не должна препятствовать развитию торговли. 8) Кодекс о госзаказах (порядок размещения госзаказов, администр. правила, разрешение споров, предоставление необходимой информации).

Уругвайский раунд проходил в 86-94 гг. Итоги:

1. Снижение там. барьеров. На некоторые товары отменить совсем. Где величина пошлины превышает 15%, сокращения =  30%. 2. Нетарифные меры (инициатор - развивающиеся страны). Разработана программа: a) ликвидация количественных ограничений И-та; b) определение сроков устранения остальных количественных ограничений; c) предоставление в процессе ослабления нетарифных ограничений приоритета тем из них, которые препятствуют Э-ту из развивающихся стран, или носят дискриминационный характер. 3. Текстильные товары и одежда. Большинство тарифов и квот будет ликвидировано в течение 10 лет, начиная с 1996 г., а двусторонние квоты будут сокращаться и к 2005 г. ликвидируются полностью. 4. С/х товары. Снижение барьеров, упорядочение использования субсидий и уменьшение воздействия на торговлю санитарных и др. мер. 5. Торговля услугами. Создание многостороннего комплекса принципов и правил торговли услугами. Разработано ген. соглашение по торговле услугами ГАТС. 6. Создание ВТО. В декабре 1993 г. - итоговый документ Уругвайского раунда. ВТО будет контролировать выполнение всех предшествующих соглашений, заключенных под эгидой ГАТТ и превратится в важнейший м/н орган, регулирующий развитие МЭ связей.

Структура и задачи ВТО. Роль ВТО как универсальной  м/н торговой организации.

Начало деятельности - 1 января 1995 года. Преемница ГАТТ ( действовала с 1947 года.) Секретариат - в Женеве. Ноябрь 1996 года - 125 стран-членов (Эквадор - новый член, все остальные имеют статус страны-учредителя.) 40 гос-в и м/н орг-й - статус наблюдателя (в т.ч. Россия)

Структура. 

1. Министерская конференция 

Состав: представители всех государств-членов. Сессии: не реже 1 раза в 2 года. Цель - обсуждение и принятие решений по принципиальным вопросам, связанным с соглашениями Уругвайского раунда.

Конференция учреждает комитеты: 1. по торговле и развитию 2. по ограничениям в целях обеспечения равновесия ПБ 3. по бюджету, финансам и администрации 4. по торговле и окружающей среде.

Конференция назначает Генерального директора ВТО (сейчас - Ренато Руджеро).

Декабрь 1996 - 1-я Министерская конференция (Сингапур).

2. Генеральный совет Состав: представители всех государств-членов. Собирается 8-10 раз в год. Цель: решение текущих и процедурных вопросов.

Генсовет курирует деятельность: 1.Органа по урегулированию споров 2. Органа по обзору торговой политики 3. Совет по торговле товарами (в его рамках - комитеты по соглашениям и переговорные группы) 4. Совет по торговле услугами (в его рамках - комитеты по соглашениям и переговорные группы) 5. Совет по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности

3. Органы по наблюдению за выполнением многосторонних соглашений. Состав: членство необязательно.

Задачи:

1. либерализация мировой торговли путем последовательного сокращения уровня И-тных пошлин и устранения различных нетарифных барьеров для достижения следующих целей : 1.1.обеспечение полной занятости  1.2. рост производства и торгового обмена товарами и услугами 1.3. оптимальное использование источников сырья для обеспечения долгосрочного развития, защиты и сохранения окружающей среды

2. регулирование экономических взаимоотношений стран-участниц на основе пакета соглашений Уругвайского раунда (1986-1994)

Пакет соглашений Уругвайского раунда (кроме создания ВТО):

Роль: урегулирование наиболее актуальных проблем мирохозяйственных связей. Нормами и правилаами ВТО регулируется более 90% всей мировой торговли товарами и услугами.

Основная цель ВТО - обеспечение свободы торговли. ВТО призвана преодолеть недостатки , которые были в ГАТТ, а именно:

1)важные правила и процедуры ГАТТ часто игнорировались участниками; 2)многочисленные правила были недостаточно конкретны. Обходились антидемпинговые правила, правила компенсационных пошлин; 3)с/х, текстильная промышленность, вопросы интеллектуальной собственности исключались из общих правил; 4)цель ГАТТ : вмешательство в торговлю на границе стран. Но необходимо вмешиваться во ВЭС внутри стран; 5)в ГАТТ участвовали практически только ПРС. РС имели столько льгот, что могли вообще не рассматривать правила ГАТТ. А в р-тате развития НИС возникла необходимость вовлечения их в многосторонние торговые переговоры.

Сферы деятельности: -товары –финансы –телекоммуникации -транспорт  -туризм интеллектуальная собственность

Как своеобразная  “генеральная репетиция” учредительной министерской конференции (УМК) ВТО был задуман и проведен с 24 по 26 апреля в Сингапуре Всемирный Торговый Конгресс. Среди проблем, которые обсуждались в Сингапуре и которые предполагалось вынести на УМК , были “социальные факторы”.

С января 1996 г. ГАТТ заменила Всемирная торговая организация. Ее членами – основателями стала 81 страна. В 1998 – 132 страны. Соглашению о создании ГАТТ предшествовал семилетний период переговоров в рамках Уругвайского раунда. 

Функции: 1) следить за соблюдением основных принципов ГАТТ: недискриминация в торговле, использование тарифных вместо нетарифных ограничений, снижение таможенных тарифов.

2) реализация договоренностей, достигнутых в рамках Уругвайского раунда ГАТТ, всех вопросов в области МТ, либерализация рынка информационных технологий (соглашение): освобождение более 90% данного рынка от торговых тарифов. 

Несмотря на преемственность, ВТО по ряду параметров отличается от ГАТТ. ГАТТ представляло собой просто свод правил (многосторонних соглашений выборочного характера). В качестве постоянного органа там был лишь Секретариат. ВТО является постоянно действующей организацией, имеющей дело с обязательствами, касающимися абсолютно всех ее членов. 

Правила ГАТТ распространялись только на торговлю товарами. В сферу деятельности ВТО входит Соглашение о торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговым аспектам интеллектуальной собственности (ТРИПС).

В ходе прошедшей в Сингапуре в декабре 1996 г. первой министерской конференции стран-членов ВТО были сформулированы следующие проблемы: отмена ограничений о стороны США и ЕС на ввоз текстильных товаров из Азиатских стран, либерализация рынка фармацевтики, широкое распространение соглашений о преференциальной торговле между группами стран.

11. Внешнеторговая политика развивающихся стран: особенности формирования, цели и средства, тенденции и направления развития.

РС- 4/5 всех стран мира с 80% населением всей планеты. Характерное: сырьевая специализация, колониальное прошлое>>сохранение внеш. зависимости от развитых стран с одной стороны, но в послед. время тенденция взаимного сотрудничества РС путем создания общих рынков и др. региональных организаций. Роль РС возросла с 60-95гг. В мировом э-те доля развив. стран к 95г = 27,4% (60г - 21,7%). Удельный вес развив. стран в мир. Э-те сырья, топлива, продовльствия 95г =41,6%.

К разряду развивающихся стран отнесены 130 стран. Они значительно отличаются друг от друга, и из-за этого возникает необходимость их классификации. 

Все страны мира делятся на: 1) страны с высоким уровнем НД на душу населения (более 7620 долл.) 2) страны с уровнем НД на душу населения выше среднего (2520<X<7620 долл.) 3) уровень дохода ниже среднего (650<X<2520 долл.) 4) очень низкий уровень дохода (ниже 650 долл.)

В 1992 году эти страны занимали 26,2% от мирового экспорта, а в импорте - 24%. В мировом экспорте сырья, топлива и продовольствия доля этих стран составляет около 56%. В мировом экспорте готовых изделий и полуфабрикатов их доля составляет 19,6%. (1990 г.). Основные тенденции:

1. Более быстрый темп роста экспорта готовых изделий и полуфабрикатов; 2) структурная перестройка экономики развитых стран в начале 70-ых годов, перевод экономики на рельсы ресурсосберегательной модели; 3) НТП и производство новых материалов; 4) уменьшение доли отраслей - потребителей черных и цветных металлов. 

Политика импортозамещения (50-60-е гг )
В   50-60-е   гг.   развивающиеся   страны   избрали   приоритетом   своей внешнеэкономической стратегии политику импортозам., которая проводится в два этапа:

1. замещение импорта национальным производством потребительских товаров;

2. замещение импорта национальным производством средств производства. 

Первый этап прошел практически во всех развивающихся странах Второй этап -лишь в крупных странах с большой численностью населения и территорией, то есть с емким внутренним рынком и большими запасами природных ресурсов. Может быть осуществлен лишь коренным изменением экономики.

Объективные причины проведения политики импортозамещения.  До начала 70-х гг. происходило ухудшение условий торговли для PC - снижение цен на экспортируемое сырье при росте цен на импортируемые готовые изделия и сырье - дефицит платежных балансов и нехватка валовой выручки. Создание экспортных мощностей было не под силу многим PC так как становление обрабатывающей промышленности могло происходить только в сфере обработки сырья, а спрос на сырье снижался. ТНК осуществляли инвестиции в трудоемкие отрасли. Отсутствие или слабость инфраструктуры, нехватка квалифицированной рабочей силы и управленческих кадров.

В 50-60-е гг. 75% производства PC шло на внутренний рынок (доказательство объективности импортозамещения). Плюсы импортозам. содействие индустриализации экономики PC. Минусы импортозамещения:  при переходе к политике стимулирования экспорта наблюдалось резкое ускорение темпов; 2) протекционизм отрицательно повлиял на уровень конкурентоспособности (как ценовой, так и неценовой), а также на уровень благосостояния населения PC. Отказ от политики импортозамещения. С начала 70-х гг. происходит отказ от политики импортозамещения. Первыми от нее отказались Сингапур, Южная Корея и Тайвань.

80-90-е гг. – практически во всех странах наблюдалась тендеция к либерализации внешнеторговой политики (чято многим позволяло претендовать на получение займовв от МВФ и других фин организаций). Происходит отход от политики импортозамещения. 

12. Множественность товарных цен в международной торговле. Мировая цена.

Товарный рынок представляет собой систему экономических связей, во-первых, между производителями и потребителями данного товара и, во-вторых, внутри групп производителей и потребителей. Основной формой связей первого типа первого типа является купля-продажа, второго — конкуренция. Товарные рынки формируют национальный рынок в целом.

 Классификация типов товарных рынков: 

1) по структуре хозяйства страны. а) рынки стран с экономикой типа натурального хозяйства, б) рынки стран экспортеров сырья,   в) рынки ПРС г) рынки РС. 

2) по уровню доходов и характеру их распределения в стране. а) страны с низким уровнем дохода б) с очень низким и очень высоким в) с низким, средним и высоким г) со средним уровнем. 

3) по территориальному охвату. а) внутренний; б) национальный; в) региональный; г) международный – система взаимосвязей между различными странами. (мировой –все в целом)

4) по товарно-отраслевому признаку. а) машин и оборудования б) мин. сырья и топлива в) сельскохозяйственный. г) рынок услуг.

5) по характеру конечного использования. а) товары производственного назначения б) товары потребительского назначения. 

6)по сфере общественного производства. А)Рынок товаров материального производства б) Рынок товаров духовного производства.

7) по сроку использования товаров – долгосрочного, краткосрочного, одноразового  пользования.

8) по организационной структуре – мировой рынок, внутренний рынок и т.д.Под рынком понимают совокупность экономических, политических и социальных отношений, складывающихся в процессе обмена по поводу реализации товара. В узком смысле рынок – сфера осуществления торговых операций.

Мировой рынок. Первичный элемент – внутренний рынок, под которым подразумевают сферу осуществления внутриторговых операций. Мировой рынок – совокупность национальных рынков, включающих как внутриторговые, так и внешнеторговые операции. 

Международный рынок – сфера осуществления внешнеторговых операций.

13. Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД): предпосылки, цели создания, направления и результаты деятельности. Участие России в работе организации.

ЮНКТАД  в качестве постоянного органа Генеральной Ассамблеи была со​здана по итогам первой Конференции ООН по торговле и развиию, проведенной в Женеве в 1964 г. Последующие сессии ЮНК​ТАД проходили в 1968 г. (Дели), 1972 (Сантьяго), 1976 (Найроби), 1979 (Манила), 1983 (Белград), 1987 (Женева), 1992 (Картахена), 1996 (Мидранд), 2000 г. (Бангкок). Участниками ЮНКТАД явля​ются 185 государств-членов ООН. По широте своего членства и охвату рассматриваемых вопросов (проблемы торговли и развития, в первую очередь применительно к развивающимся странам) ЮНКТАД относится к международным организациям универсаль​ного характера, в деятельности которой с самого начала участвова​ли все группы государств, независимо от региона, уровня эконо​мического развития, социально-экономического устройства, поли​тической или торгово-политической ориентации. 

Работа ЮНКТАД строится в основном по трем направлениям:

1. проведение переговоров и обсуждений актуальных вопросов повестки дня делегациями стран-членов на проходящих раз в четыре года Конференциях ЮНКТАД, а также на ежегодных сессиях Совета по торговле и развитию. Результатом таких перего​воров является обычно выработка различных резолюций, деклара​ций и других официальных документов, в которых отражается до​стигнутый на переговорах политический консенсус по конкретным вопросам;

2. информационно-аналитическая работа, включая подготовку обзоров, исследований и других материалов для участвующих в переговорах делегаций (с соответствующими рекомендациями и предложениями);

3. разработка и осуществление программ технической помощи развивающимся странам, а в последние годы — и странам с переходной экономи​кой.

Основные задачи ЮНКТАД: 

1. содействие развитию международной торговли, обеспечение стабильного мира и равноправного сотрудничества между государствами;

2. выработка рекомендаций, принципов, организационно-правовых условий и механизмов функционирования современных международных экономических ртношений;

3. участие в координации деятельности других учреждений системы ООН в области экономического развития, налаживания хозяйственных связей и поощрения международной торговли.

ЮНКТАД рассматривает широкий круг вопросов и проблем международной торговли сырьем, готовыми изделиями и полуфабрикатами, транспорта, страхования, кредитования внешней торговли, передачи технологий и др. Решения ЮНКТАД и ее органов облекаются в форму резолюций, заявлений, согласованных выводов и не носят юридически обязательного характера.

С точки зрения проблематики к основным направлениям дея​тельности ЮНКТАД относятся следующие:

1. Разра​ботка в середине 60-х годов «Принципов международных торговых отношений и торговой политики» (универсальное РНБ при предоставлении особых льгот развивающимся странам, облегчение доступа товаров третьих стран на рынки экономичес​ких группировок, стабилизация и регулирование рынков сырье​вых товаров в интересах экспортеров и импортеров, оказание все​мерной поддержки развивающимся странам во всех областях их экономической и внешнеэкономической деятельности, включая валютно-финансовую сферу). Указанные принципы, наряду с рядом других положений, составили основу «Хартии экономичес​ких прав и обязанностей государств» (1976 г.), которая также была разработана в ЮНКТАД.

2. «Картахенские обязательства» (1992 г.), принятые по итогам VIII сессии: движущей силой деятельности ЮНКТАД яв​ляется признание взаимных интересов стран различных регионов и уровней развития. Предложения о проведении диалога по вопросам развития, по вопросам рынка и его роли в деле реализации целей экономического разви​тия; по вопросам смягчения проблемы бедности; по вопросам развития людских ресурсов, по вопросам демократии и прав человека в качестве существенных факторов развития. Особо была подчеркнута необходимость обеспечения «устойчивого разви​тия» при должном учете взаимосвязи между торговлей и эколо​гией.

3. IX сессия — «содействие росту и устойчивому развитию в условиях глобализации и либерализации мировой экономики» и нацелила ЮНКТАД на содействие более полной интеграции развивающихся стран (особенно наименее развитых), а также стран переходного периода в международную экономическую систему. Заключительный документ — «Партнерство в целях роста и развития».

4. Х сессия — последствия, которые влечет за собой глобализа​ция (включая позитивные и возможные негативные эффекты). Особо подчеркивалась важ​ность обеспечения большей согласованности политики, проводи​мой на национальном уровне, с политическими мерами, реализуемыми на международном уровне. Необходима также более эффективная координация работы различных международных институтов, осуществляющих свою де​ятельность на многосторонней основе. 

Достиже​ния ЮНКТАД:

1. Соглашение о всеобщей системе преференций (1971 г.), предусматривающее льготный режим для экспорта развивающихся стран в промышленно развитые страны (на сумму примерно 70 млрд. долл. в год).

2. Соглашение по согласованным на многосторонней основе принципам и правилам для контроля за ограничительной деловой практикой (1980 г.).

3. Соглашение о глобальной системе торговых преференций между развивающимися странами (1989 г.).

4. Международные товарные соглашения.

5. Межправительственные исследовательские группы по сырье​вым товарам (железная руда, вольфрам, медь и никель).

6. Создание в целях реализации ИПСТ (Интегрированная программа для сырьевых товаров) Общего фонда для сырьевых товаров, обеспечивающего финансирование создания международных буферных запасов сырья (используемых на рынке для его стабилизации и выравнивания цен), а также проведение исследований и разработок по отдельным сырьевым товарам (1989 г.).

7. Соглашение о смягчении условий погашения задолженности развивающихся стран (более 50 развивающихся стран воспользова​лись освобождением от задолженности на сумму более чем 6,5 млрд. долл.).

8. Разработка Руководящих принципов международных дейст​вий в области реструктуризации задолженности (1980 г.).

9. Два соглашения по Программе действий для наименее раз​витых стран (1981 г. и 1990 г.).

10. Разработка конвенций Организации Объединенных Наций в области морского транспорта: о кодексе поведения в линейном судоходстве (1974 г.), о международных морских грузовых перевоз​ках (1980 г.), о смешанных международных перевозках грузов (1980 г.), об условиях регистрации судов (1986 г.) и о морском праве удержания и ипотечном залоге (1993 г.).

Одним из важных направлений деятельности ЮНКТАД явля​ется работа в рамках реализации Программы по транснациональ​ным корпорациям (с 1993г.) В рамках ЮНКТАД действует также Комиссия по инвестициям, технологии и смежным финансовым вопросам (ежегодный «Доклад о мировых инвестициях»). Деятельность ЮНКТАД сыграла существен​ную роль в формировании и развитии системы многостороннего регулирования международной торговли, включая ряд смежных областей экономического взаимодействия государств и частно​предпринимательских структур. 

Оценивая состояние и перспективы сотрудничества Россий​ской Федерации со структурами системы ООН, тесно связанными с вопросами многостороннего регулирования внешнеэкономичес​ких связей, целесообразно остановиться, в первую очередь, на со​трудничестве РФ с такими организациями, как ЮНКТАД и реги​ональные экономические комиссии (ЕЭК и ЭСКАТО), в которых Российская Федерация имеет статус полноправного члена.

Тесные связи России с ЮНКТАД берут свое начало с 1964 г. Участие в ЮНКТАД активно использовалось СССР как для постановки ряда актуальных проблем торговли и развития, прямо или косвенно затрагивавших экономи​ческие интересы СССР, так и для решения внешнеполитических задач, обусловленных противостоянием двух мировых систем и не​обходимостью расширения базы внешнеполитической поддержки за счет привлечения на свою сторону различных групп государств «третьего мира». Важным было также и решение такой задачи, как использование ресурсов и возможностей организации для решения ряда конкретных проблем торгово-экономических взаимоотноше​ний СССР с развивающимися и экономически развитыми страна​ми в рамках выполнения ЮНКТАД своего официального мандата, предписывавшего, в частности, необходимость разработки вопро​сов «развития торговых и экономических связей между странами с разными социальными и экономическими системами».

В настоящее время, даже в условиях переориентации внешнеэ​кономических приоритетов России и их деидеологизации, ЮНК​ТАД сохраняет для России свою роль в качестве международного форума, позволяющего не только ставить, но в ряде случаев и решать ряд крупных вопросов, непосредственно затрагивающих торгово-экономические интересы РФ. Это тем более справедливо, что Россия пока обладает во Всемирной торговой организации лишь статусом наблюдателя, что серьезно ограничивает для нее возможности добиваться отмены дискриминации в области многосторон​него торгового регулирования.

В этих условиях Российская Федерация была бы заинтересова​на в продолжении и активизации таких направлений деятельности ЮНКТАД, как регулирование торговых и экономических отноше​ний государств, включая дальнейшую разработку принципов развития мировой торговли и торговой политики; разработка мер и средств торговой политики и экономического сотрудничества; со​гласование торговой политики государств и региональных объеди​нений в ходе межправительственных переговоров, проводимых в рамках ЮНКТАД; регулирование ограничительной деловой прак​тики (т.е. практики ограничения конкуренции посредством ис​пользования отдельными фирмами или группами фирм их доми​нирующего положения на рынке); разработка механизмов по регу​лированию деятельности ТНК; сотрудничество с ведущими международными экономическими организациями по вопросам эконо​мического развития и торговли.

Ценность сотрудничества с ЮНКТАД связана для России в на​стоящее время и с тем, что в рамках данной организации разраба​тываются и осуществляются программы так называемой «техни​ческой помощи» странам с переходной экономикой, выражающей​ся в основном в предоставлении этим странам широкой информа​ции и разнообразных консультационных и экспертных услуг по вопросам экономического и внешнеэкономического реформирова​ния.

14. Основные и специфические факторы ценообразования в международной торговле.

Цена, являясь элементом рыночного механизма, оказывает влияние на формирование экономической конъюнктуры. Одновременно по той же причине цена испытывает на себе влияние экономической конъюнктуры и является результатом ее развития. В этом выражается дуализм рыночных цен.

 Как концентрированное выражение товарной конъюнктуры рыночная цена товара формируется под воздействием множества факторов, определяющих состояние соответствующего рынка. Любой конъюнктурообразующий фактор (КОФ) оказывает непосредственное или косвенное влияние на рыночную цену, поскольку прямо или косвенно воздействует на спрос или предложение товара. В этом смысле все КОФ могут быть одновременно ценообразующими факторами (ЦОФ). 

Ценообразующие факторы – всевозможные обстоятельства, явления, процессы и закономерности, определяющие или просто обуславливающие динамику и уровень рыночной цены. 

Факторы - по иерархии. Факторы первого порядка: цена производства, соотношение спроса и предложения, непосредственное регулирование цен и состояние денежной сферы. Факторы второго порядка: величина издержек производства и средней прибыли на вкладываемый капитал, абсолютных размеров и относительной динамики предложения и спроса, ценовой политики государства и монополий, покупательной способности денег и движения валютных курсов. Специфические факторы: потребительская стоимость (качество товара), характер взаимоотношений контрагентов, объем продаж, условия оплаты и поставки товара.

В зависимости от характера происходящих изменений цен и факторов, их вызывающих, обычно различают:

- длительные тенденции движения цен, которые отражают изменения в стоимости товаров и денег под воздействием НТП, политики монополий и государства, природных факторов и т.д.;

- среднесрочные циклические колебание цен вследствие меняющегося в разных фазах цикла соотношения между спросом и предложением;

- краткосрочные колебания цен, возникающие под влиянием сезонных и случайных факторов разнообразного происхождения.

Другая классификация. По характеру, уровню и сфере действия ценообразующие факторы могут быть разграничены на пять перечисленных ниже групп.

1. Общеэкономические — действующие независимо от вида продукции и конкретных условий ее производства и реализации: экономический цикл; состояние совокупного спроса и предложения; инфляция.

2. Конкретно экономические — определяемые особенностями данной продукции, условиями ее производства и реализации: издержки; прибыль; налоги и сборы; предложение и спрос с учетом взаимозаменяемости; потребительские свойства: качество, надежность, внешний вид, престижность.

3. Специфические — действующие только в отношении некоторых видов товаров и услуг: сезонность; эксплуатационные расходы; комплектность; гарантии и условия сервиса.

4. Специальные — связанные с действием особых механизмов и экономических инструментов: государственное регулирование; валютный курс. 

5. Внеэкономические: политические; военные; религиозные; этнические и др.

Специфические факторы: Непосредственное влияние на цену конкретного товара оказывают и такие факторы, как потребительские свойства товара, объем его продаж, характер отношений контрагентов, условия оплаты товара и условия его поставки (особенности франкирования цены).

Более высокое качество подразумевает установление и более высоких товарных цен независимо от того, сопровождалось ли относительное улучшение его потребительских свойств дополнительными производственными затратами или нет. 

Объем поставок сказывается на уровне цены не только в силу эффекта масштаба и воздействия на размеры предложения товара, но и вследствие обеспечения более и менее емкого (стабильного) канала сбыта для производимого товара.

Возможность осуществления массовых (регулярных) поставок + устойчивые связи контрагентов, могут способствовать не только экономии денежных средств на финансирование коммерческой деятельности и осуществление рекламы, но и предоставлению всевозможных скидок с базисной цены товара. 

Благоприятные условия платежа – форма скрытых скидок, могут повысить контрактную цену, и наоборот.

Франкирование (т.е. структура – погрузка, транспортировка, перевалка, хранение в пути, страхование, выгрузка) вызывает неизбежную дифференциацию уровней цен на товары, поставляемые на различных условиях.

15. Свободные экономические зоны: причины создания, их роль в развитии внешней торговли и привлечении зарубежных инвестиций.

В основе СЭЗ - идея предоставления определенной территории особого, более льготного по сравнению с общепринятым для данной страны, режима хоз. дет-ти. (инофирмы, производящие продукцию гл.образом на Э, пользуются рядом налог. и финанс. льгот)

Причины создания: - зоны призваны облегчить решение проблемы совершенствавания Э-тного потенциала страны за счет создания в них конкурентоспособных пр-в

1) модернизация промышленности, насытить внутр. рынок кач. товарами

2) развитие отдельных территорий и выравнивание межрегионалных различий

 Влияние на развитие: стимулируют Э (после ввоза на территорию СЭЗ товар считается экпортноориентированным и на него распространаяются меры стимулрования Э-та- налоговые премии и скидки, -обслуживают И-т- может осуществляться доработка или сборка изделий, предназанченных для внутр.рынка.)

1) ускорение соц-эконом. развития отдельных регионов и совершенствования отраслевой структуры их пр-ва, врастание эк-ки СЭЗ в хоз. структуру окружающего региона.

2) активное внедрение в пр-во отечеств. и зарубежных НТ разработок и изобретений с последующей передачей р-татов для широкого использования в эк-ке страны.

3) насыщение внутр.рынка конкурентоспособ. товарами и услугами

4) развитие Э-тной базы и увеличение валютных поступлений за счет более интенсивного включения соотв. территорий в систему межд. экон.связей.

СЭЗ оказывают благотворное влияние на развитие ВТ: расширение Э (94г- три СЭЗ Тайваня Э-тировали на сумму 3 млрд. долл.)

В РФ стали создаваться в нач. 90-хгг., после принятия закона в 1993г. было принято постановление о создании 11 СЭЗ.

Согл. росс.зак-ву СЭЗ- это регион той или иной части территории страны, в рамках которого для привлечения иностр.предприятий создается благоприятный тамож, налоговый, инвестици. режим.

Виды: - Свободные тамож. зоны (Шерементьево II)

- Свобод. промышл. зоны а) технополисы, с использованием достижений НТП- Шанхай

- свободные банковские зоны (Швейцария,Lux, Lixtenstein)

В РФ создавались производств. и промышл. зоны, основные: Находка, Шерементьево II, Калининград, Алтайский край, Тюмень, Еврейский автономный округ.

Др. регионы крайне неразвиты в плане инфраструктуры, затраты могут компенсироваться только путем вложения инвестиций.

Причины поражения развития СЭЗ в РФ: - режим действия в каждой СЭЗ регламентировался местными властями; -неправильно были поняты льготы, предоставленные СЭЗ, -проблемы между гос. и местн. органами власти.

Ступени интеграции:

1.Зона свободной торговли — отмена таможенных преград в торговле между Есавцами. Отмена таможенных сборов, количественных торговли квот и других ограничений в торговле между государствами-участниками при сохранении их автономии в таможенной и торговой политике к третьим странам.

2.Таможенный союз — общие таможенные барьеры для 3-х стран, единый тариф. То же самое, за исключением автономной та​моженной и торговой политики, вместо которой государства-участники вводят общие тамо​женные тарифы на внешних границах союза и переходят к единой торговой политике по от​ношению к третьим странам

3.Общий рынок — таможенный союз плюс осуществление мероприятий, обеспечивающих свободное движение услуг, капиталов и лиц (включая свободу их профессиональной деятельности).

4.Экономический и валютный союз — единый внутренний рынок плюс гармонизация и валютный союз  и координация экономической политики госу​дарств-участников на основе совместно принятых решений и контроля за их выполнением плюс замена национальных валют единой ва​лютой и единая валютная политика.

4.1.Экономический союз

4.2.Валютный союз

5.Политический союз.
 Факторы для ЕС: Интегрирующие:

1.необходимость восстановления экономик стран Европы;

2.географическая, культурная, историческая близость;

3.возросшая конкуренция со стороны третьих стран (особенно США).

Дезинтегрирующие:

1.проблема национальных суверенитетов;

2.различные приоритеты во внешней политике.

16. Внешний долг развивающихся стран: основные причины возникновения, тенденции развития и возможные пути облегчения бремени внешнего долга.

Хроническая нехватка внутренних ресурсов, отрицательные сальдо внешнеторговых балансов и бюджетные дефициты, типич​ные для большинства развивающихся стран, обусловили долгос​рочную необходимость внешних заимствований. В масштабах и принципах их привлечения сложилась определенная последова​тельность. Первоначально основными кредиторами выступали развитые государства, международные финансовые институты (МВФ и Всемирный банк), региональные международные банки, которые предоставляли средства с низкой процентной ставкой на реализацию конкретных проектов. Положение начало меняться под воздействием нефтяных «шоков» 70-х гг., когда более чем в 10 раз выросли цены на нефть. В результате, с одной стороны, многократно увеличились доходы развивающихся стран — нефтеэкспортеров, основная часть которых (нефтедоллары) была по​мещена в банки развитых стран. С другой стороны, выросли рас​ходы подавляющего большинства развивающихся стран на им​порт топлива, что привело к обострению их платежных дефицитов и дальнейшему росту внешних заимствований Западные бан​ки получили возможность вести активную кредитную политику в третьем мире, существенно повысив процентные ставки С 1973  по 1982 г. внешний долг развивающихся стран вырос с 130 млрд до 700 млрд долл., а их ограниченные экспортные возможности не позволяли компенсировать потери.

Обслуживание растущего внешнего долга, помимо выплаты основной его суммы, требовало новых внешних займов, создавая тем самым порочный круг, когда внешний долг становился Пре​пятствием экономическому развитию. Он вырос с 8% от ВВП всего третьего мира в 1975 г. до 28-30% в конце 80-х гг. и лишь слегка начал снижаться в 90-е гг.: 1991 г. — 38,6%; 1995 г. — 36,4, 1997 г. — 31,6 и 1998 г. — 32,6%. В отдельных странах он достиг половины и более ВВП, например, в Мексике — 63%, Филиппи​нах — 66, Венесуэле — 51, Аргентине — 49%, а в наименее разви​тых странах — приблизился к 70%.
При этом величина внешнего долга развивающихся стран, со​ставившего к началу 90-х гг. 1330 млрд долл., продолжает расти, достигнув в 1995 г. 1706 млрд долл., и в 1998 г. — 1839 млрддолл , грозя дестабилизировать мировое хозяйство. Рост внешнего долга означает снижение платежеспособного спроса развивающихся стран (что в свою очередь ограничивает масштабы мировой тор​говли), замораживание крупных финансовых ресурсов (ранее предоставленных им в виде займов и кредитов), дальнейшее обо​стрение социально-экономических проблем в развивающихся странах. Угроза нестабильности побудила государства-кредиторы при активном участии МВФ начать переговоры в поисках выхода из долгового кризиса развивающихся стран, в результате чего в 1988 г. было достигнуто соглашение с Парижским клубом, которое предусматривало реструктуризацию межгосударственной задол​женности, растянув ее Погашение на 25 лет (до 2003 г.). Коммер​ческие банки в рамках «плана Брейди» (1989 г.) согласились на списание от 75 до 100% задолженности НРС, в первую очередь африканских, долги которых были признаны безнадежными; для других стран задолженность была снижена частично. МВФ и Все​мирный банк выступали гарантами оставшейся части внешнего долга при условии проведения странами-должниками режима жесткой экономии, правительственного контроля за дефицитом государственного бюджета, сокращения социальных ассигнова​ний, отказа от индексации заработной платы и либерализации условий для возобновления притока инвестиций.

Период 1974-81 гг.

Внешний долг начал быстро расти с середины 70-х годов. Широкомасштабный поток кредитов странам Третьего мира. За 1965-1987 гг. ВД 88 стран вырос с 34 млрд. долл. до более чем 1 трлн. долл., а сумма ежегодных выплат и погашений - более, чем в 40 раз.

Причины роста задолженности:
1. Избыток ссудного капитала  рост цен на нефть (‘73-‘74 и ‘79-‘80) привел к тому, что у нефтеЭ-теров появились свободные средства. Они предпочитали ликвидные вложения и переводили средства в банковскую систему США и в другие ведущие финансовые центры. Основные международные банки, таким образом, получали крупные объемы новых резервов, поддерживающих активное кредитование.

2. Проведение инфляционной денежно-кредитной политики в развитых странах (так как инфляцию после нефтяного шока предпочли безработице), что также вело к наращиванию резервов в банках

3. Неопределенность инвестиционной ситуации в развитых странах  банки стремились найти заемщиков в развивающихся странах, которые как раз были заинтересованы в получении новых средств.

4. Сопротивление развивающихся стран прямым частным инвестициям. Если период 1950-73 гг. характеризовался преобладанием прямого инвестирования в подконтрольные фирмы, то впоследствии РС наращивали приток внешних финансовых ресурсов не в форме ПЗИ, а в форме ссудного капитала. Причина: идеология, успехи ОПЕК в борьбе с ведущими западными нефтяными фирмами. Доля прямых инвестиций сократилась с 25% в 1960 году до 10% в 1980 году. Далее доминирующей формой стали частные кредиты как частным, так и государственным заемщикам.

5. «Эффект толпы» - конкурентная борьба крупных западных частных банков за предоставление все новых кредитов заемщикам из Третьего мира.

Кризис доверия 1982 года.

1982 год - пик проблемы внешнего долга.. Кредиторы, приостановившие новое кредитование, в массовом порядке и вне очереди требовали возврата долгов. Правительства 38 стран не смогли выдержать согласованные после 1975 г. графики выплат по долгам, большинство из них нарушило эти графики в 1983 и 1984 гг. Мексика ввела мораторий на выплату процентов по своим долгам, многие другие страны стали призывать вообще не платить долгов. К середине 1982 года сумма «ненадежных» зарубежных кредитов, предоставленных девятью крупнейшими банками США, превзошла величину их собственного оплаченного капитала. Более того, сумма кредитов только трем странам (Аргентине, Бразилии и Мексике) была больше собственного капитала. МВФ вынужден был признать, что особых успехов рыночные реформы в развивающихся странах не принесли.

Причины кризиса

1. Депрессия 1982 года
2. Ужесточение монетарное политики развитых стран. В 70-х годах должники брали кредиты под высокий номинальный процент, который отражал всеобщие опасения роста долларовых цен. Позднее, после 1982 года, сформировалась «новая эра» более жесткой монетарной политики, возглавляемой Федеральной резервной системой США, решившей остановить инфляцию, даже если это будет стоить сокращения рабочих мест в течение нескольких лет (что и произошло на самом деле). В р-тате высокие номинальные процентные ставки превратились в высокие реальные процентные ставки, нанесшие заемщикам сильный удар.

3.  «Эффект толпы» - массовое спекулятивное стремление прекратить кредитование

Фундаментальная проблема невыполнения обязательств суверенным государством-должником. Кризисы задолженности являются хроническим явлением международного кредита, особенно если в роли должников выступают правительства.

Нормально функционирующий международный кредит положительно воздействует на благосостояние, как и международная торговля. Однако рынок кредита для суверенных заемщиков не соответствует принципам нормально функционирующего международного кредита. В случае аннулирования долга суверенным заемщиком или отказа от платежей по такому долгу невозможно добиться выплат по обязательствам, поскольку должником является (или его поддерживает) суверенное правительство. Таким образом, источник неравновесия международного рынка кредита является несовершенство прав собственности.

Отсюда важное следствие: установление более высокой процентной ставки по зарубежным правительствам по сравнению с кредитами частным и государственным заемщикам в своей собственной стране (кредиторы требуют выплаты завешенных процентных платежей для компенсации ожидаемого отказа от выплат по долгу).

В 1985 году банками был отвергнут план преодоления кризиса в развивающихся странах путем предоставления им 20 млрд. долл. кредитов (министр финансов США Джеймс Бейкер).

Начало массовой продажи долговых обязательств развивающихся стран: в 1986 году - за 73% их номинальной стоимости, в 1987 году - уже за 46%. Однако реализовать полный объем долга не представлялось возможным. Над мировой банковской системой нависла реальная угроза банкротства в случае отказа должников платить по своим долгам.

В 1987 году американский Citicorp стал первым из крупнейших банков, который нашел единственный выход из создавшегося положения и отложил 5 млрд. долл. в резерв. Его примеру последовали и остальные международные американские банки, увеличив к концу года свои резервы на 19 млрд. долл. Таким образом, банки застраховали себя от банкротства.

Однако теперь все их деньги находились либо в безнадежных долгах развивающимся странам, либо в резервах. В таких условиях банки нормально функционировать не могли.

И тогда международные кредиторы снова, на этот раз вынужденно, «поверили» в развивающиеся страны, надеясь на то, что эти страны, пусть и в отдаленном будущем, восстановят свою платежеспособность.

1989 год - объявлен и в основном поддержан «план Брейди» (министр финансов США): а) возобновление кредитования развивающихся стран; б) восстановление роли МВФ; в) широкое применение долгосрочной реструктуризации части долга.

Современная ситуация

1) В числе кредиторов остались только правительства, международные финансовые организации и крупные банки, то есть те, кто способен ждать (мелкие банки давно продали бумаги должников и вышли из игры).

2) Кредиты предоставляются не только развивающимся, но и постсоциалистическим странам.

3) Незаконный Э-т капитала из развивающихся стран на начало 90-х гг. составил 700 млрд. долл. (55% общей суммы внешнего долга). Хотя тенденция к вывозу каптала из развивающихся стран изменяется на противоположную.

4) В качестве крупных заемщиков стали выступать развитые страны.

Крупнейшие должники (в млрд. долл., данные за 1993 год): Бразилия 137, Мексика 118, Аргентина 61, Индия 92, Индонезия 90, Китай 84,  ЮК 47.

Пути урегулирования

1.  Оперативное управление долгом (реструктуризация долга, новые структуры выплат). 2. Списание части долга. 3. Приватизация (debt-equity swap)- трансформация долга в производительные инвестиции. 4 Совершенствование вторичного рынка внешнего долга. 5. Стимулирование Э-та.

В ряде стран - Аргентина, Бразилия, Колумбия, Мексика, Нигерия, Филиппины, Чили -приватизация используется в числе мер по сокращению внешнего долга и осуществляется как конверсия долговых обязательств в акционерный капитал частных компаний стран-кредиторов.

17. Предпосылки и цели создания ЕС: количественные и качественные изменения в составе группировки в 70-90-е гг. Этапы создания ЕС и формирование его членства в составе 15 государств.

Формально датой рождения ЕС является 18 апреля 1951 г., когда в Париже был подписан Договор, учреждающий Евро​пейское сообщество угля и стали (Европейское объединение угля и стали, или ЕОУС). Его участники: Бельгия, Италия, Люксембург, Нидерланды, ФРГ и Франция.

Фактически путь к европейской интеграции открыла Дек​ларация Шумана. 9 мая 1950 г., ровно через пять лет после окончания войны в Европе, министр иностранных дел Фран​ции Робер Шуман официально обратился от имени своего правительства к правительству ФРГ с предложением положить конец франко-германскому антагонизму и начать с чис​того листа новую главу в отношениях между двумя государ​ствами, положив в основу принципы мира, дружбы и сотруд​ничества. В качестве первого шага предлагалось создать фран​ко-германское объединение угля и стали. Декларация Шумана предлагала цель​ную концепцию европейского строительства, разработан​ную при самом активном участии другого французского по​литического деятеля Жана Монне. Именно эта концепция (разумеется, со всеми более поздними уточнениями и дополнениями) легла в основу всего последующего развития европейской интеграции. Её основ​ные положения могут быть сформулированы следующим образом: созда​ние единой миролюбивой Европы; единая Европа не может быть создана сразу и на основе какого-то генерального плана, только постепен​но; строительство единой Европы должно быть начато в сфере экономики; формирование правовой базы ин​теграции и системы общих институтов, имеющих отчасти меж​государственный, отчасти наднациональный характер.

1951г. — 6 штук: Франция, Германия, Италия. Бенилюкс (создание ЕОУС).

1972г. – Дания, ВБ, Ирландия. 

1981г. – Греция.

1986г. – Португалия, Испания.

1995г. — Швеция, Финляндия, Австрия.

1. С подписанием Договора об учрежде​нии ЕОУС начался первый этап европейской интеграции. Его можно назвать этапом отраслевой интеграции. Договор пре​дусматривал не только создание общего рынка товаров в двух базовых отраслях промышленности — угольной и сталелитей​ной, но и сотрудничество в коренной модернизации этих отраслей с целью повышения их рентабельности и конкурен​тоспособности на мировых рынках. 17 марта 1957 г.. после двухлетней подготовки, те же шесть государств подписали в Риме два договора, учредившие Ев​ропейское экономическое сообщество (ЕЭС) и Европейское сообщество по атомной энергии (Евратом). Что касается пос​леднего, то оно, как и ЕОУС, имело отраслевой характер и ставило своей задачей объединение усилий в развитии ядер​ной энергетики, используемой в мирных целях. Основные положения Римского договора: Отмена всех таможенных ограничений внутри сообщества; Создание ТС и выработка единой внешнеторговой политики в отношениях с третьими странами;Создание системы органов наднациональной компетенции; Согласование политики в области сельского хозяйства; + задача общей валютной, региональной и структурной политики
2.Но наиболее важное значение имело учреждение ЕЭС. Это был решающий шаг к осуществлению стратегии европейской интеграции. Ближайшая задача заключалась в создании при​мерно к 1970 г. таможенного союза и общего рынка товаров. Договор также предусматривал введение общей аграрной и торговой политики, координацию других важнейших на​правлений экономической политики государств-членов и другие мероприятия, направленные на дальнейшее углубле​ние интеграции. Реализуя цели ЕЭС, его участники избрали вариант равномерного ступенчатого снижения общего уровня тамо​женных тарифов во взаимной торговле. Первое снижение — на 10% - было осуществлено 1 января 1959 г. В следующем году они были снижены на 20%, а затем ежегодно (за исключени​ем 1965 г.) — на 10%. Параллельно проводилось постепенное сокращение разрыва между средним и национальным уров​нями тарифов. В итоге, 1 июля 1968 г. внутренние таможенные границы в Сообществе были полностью упразднены, а на его внешних границах введены общие таможенные тарифы. Та​ким образом, создание таможенного союза было завершено за полтора года до срока, установленного Договором о ЕЭС. Среди других свидетельств прогресса европейской интег​рации следует упомянуть еще два: во-первых, произведенное в 1967 г. слияние высших органов всех трех Сообществ в еди​ный Совет и единую Комиссию, которые вместе с Европейс​ким парламентом и Судом ЕС образовали общую институци​онную структуру; во-вторых, начавшийся в июне 1979 г. тре​тий раунд переговоров о вступлении в ЕС Великобритании, Дании, Ирландии и Норвегии. Последняя так и не вошла в ЕС, т.к. национальный референдум незначительным большин​ством отверг подписанный правительством договор, а осталь​ные три страны стали членами Сообщества. С 1 января 1973 г. "шестерка" превратилась в "девятку".

3.На волне этих успехов Европейские сообщества приняли в 1971 г. программу перехода к экономическому и валютному союзу (так называемый "план Вернера", по имени руководи​теля проекта премьер-министра Люксембурга Пьера Вернера). Конечной датой этого этапа интеграции был намечен 1980 г. Однако план создания ЭВС потерпел полную неудачу. Глав​ную роль в этом сыграли внешние обстоятельства. Принятое в августе 1971 г. решение Вашингтона приостановить свобод​ную конвертацию доллара в золото привело к расстройству всей международной валютной системы, девальвации не толь​ко доллара, но и большинства валют государств, входящих в ЕС. Еще одним ударом по экономике этих стран стало четы​рехкратное повышение цен на нефть, произведенное по ре​шению арабских государств-экспортеров в октябре 1973 г. и повлекшее за собой резкий рост цен на промышленную про​дукцию, нарушение платежных балансов и другие негатив​ные последствия в странах Запада. Особенно болезненными они оказались для стран ЕЭС, покрывавших более 60% своих энергетических потребностей за счет импорта ближневосточ​ной нефти. В 1975 г. Западная Европа испытала первый за пос​левоенные годы экономический кризис. В 1981-1982 гг. спад промышленного производства повторился. В этих условиях Сообществу пришлось решать в первую очередь задачи "выживания" — сохранения достигнутого уров​ня интеграции, преодоления усилившихся протекционистских тенденций и сепаратных действий государств-членов. Тем не менее этот период не был бесплодным. Он пока​зал, что ЕС обладает большим запасом прочности и полити​ческой воли, позволившим ему преодолеть критическую си​туацию. Более того, в 70-е годы Сообществу удалось добиться прогресса на ряде направлений интеграции. Важным шагом по пути консолидации и усиления координации действий его участников стало создание в 1974 г. нового института — Евро​пейского совета на уровне глав государств и правительств. Сообщество приступило к проведению региональной полити​ки, главным инструментом которой стал созданный в 1975 г. Европейский фонд регионального развития (ЕФРР). В течение 1978-1979 гг. была введена в действие Европейская валютная система, основными элементами которой стали механизм поддержания стабильных обменных курсов национальных ва​лют государств-членов и общая валютная единица ЕС — ЭКЮ. В 1979 г. состоялись первые прямые выборы в Европейский парламент. В 1984 г. начата глубокая реформа общей сельско​хозяйственной политики и принята Первая рамочная програм​ма научно-технического развития на 1984-1987 гг., которая положила начало координации действий и сотрудничеству государств-членов в этой области. О возобновлении динамики интеграции свидетельствова​ли и начавшиеся во второй половине 70-х годов переговоры с Грецией, Испанией и Португалией, подавших заявки на вступ​ление в Сообщество. Переговоры стали возможными вслед​ствие того, что в этих странах рухнули антидемократические режимы. Греция стала членом ЕС в 1981 г., Испания и Порту​галия - в 1986 г. Пройдя длительную полосу испытаний, Сообщество всту​пило в середине 80-х годов в новый этап развития — заверше​ние формирования единого внутреннего рынка. В целях успешно​го решения этой задачи Комиссия ЕС подготовила подроб​ную программу практических действий, опубликованную в виде Белой книги в 1985 г. Она содержала около 300 конкрет​ных мероприятий, охватывавших все направления экономи​ческой политики, с указанием сроков их выполнения. Право​вой базой этого курса стал Единый европейский акт, подпи​санный государствами-членами в феврале 1986 г. и вступив​ший в силу с 1 июля 1987 г. Единый европейский акт (ЕЕА), подписанный уже двенад​цатью государствами-членами в Люксембурге и Гааге, предусматривал создание к декабрю 1992 г. еди​ного внутреннего рынка со свободным движением товаров, услуг, капиталов и лиц.  За некоторыми исключениями, принятая программа была выполнена к намеченному сроку - 1 января 1993 г., хотя ре​ализация многих законодательных актов и решений ЕС потре​бовала более длительного времени. Тем не менее в целом со​здание единого внутреннего рынка в рамках Сообщества можно считать свершившимся делом.

4.Еще до завершения этого периода Сообщество начало подготовку к новому этапу, чтобы не допускать паузы в раз​витии интеграции и полностью использовать тот динамизм, который оно вновь обрело во второй половине 80-х годов. В 1989 г. было принято важнейшее решение — о переходе от единого внутреннего рынка к экономическому, валютному и политическому союзу. ЕС вернулось к той цели, которую оно поставило перед собой и попыталось достигнуть два десятиле​тия назад. 7 февраля 1992 г. в голландском городе Маастрихт состоялась официальная церемония подписания Договора о Европейском Союзе. Прежде чем приступить к характеристи​ке нового этапа развития ЕС, целесообразно изложить неко​торые основные слагаемые накопленного опыта европейской интеграции.

18. Маастрихтский и Амстердамский договоры как новый этап экономической интеграции ЕС.

Договор о Европейском Союзе был подписан в голландс​ком городе Маастрихт 7 февраля 1992 г., вступил в силу с 1 ноября 1993 г. Важнейшая цель Маастрих​тского договора состоит в создании Экономического и ва​лютного союза. Две другие важные цели — переход к общей внешней политике и политике безопасности и сотрудниче​ство государств-членов в области внутренней политики и пра​восудия. Договор ввел единое гражданство Союза.

Договор дал Сообществу новое название — Европейский Союз. Маастрихтский договор нацелен прежде всего на создание Экономического и валют​ного союза (ЭВС), с расчетом на то, что эта задача будет решена к концу 90-х годов. Два государства — Великобрита​ния и Дания — зарезервировали за собой право решить воп​рос об участии в ЭВС позже. Кроме того, в цели Маастрихт​ского договора входило формирование "Европы граждан" и существенное расширение сферы политического сотрудниче​ства на уровне Союза. Конкретно предусматривалось:

- введение европейского гражданства и предоставление гражданам государств-членов права избирать и быть избран​ными как в местные органы власти, так и в Европарламент, независимо от места их пребывания в ЕС; дальнейшая демок​ратизация процесса принятия решений в Союзе; усиление защиты прав и интересов всех граждан;

- расширение полномочий Европарламента;

- переход к общей внешней политике и обшей политике безопасности с целью защитить фундаментальные ценности и интересы Союза и его государств-членов на международной арене, поднять роль ЕС в обеспечении мира и безопасности в Европе и за ее пределами; в дальнейшем намечен переход к общей оборонительной политике, чему должно способство​вать предусматриваемое Маастрихтским договором постепен​ное включение в рамки ЕС Западноевропейского оборони​тельного союза (ЗЕС);

- широкое сотрудничество в области правосудия и внут​ренних дел;

- существенное расширение сотрудничества в экономи​ческой и социальной сферах, а также в сфере культуры и об​разования.

Критерии конвергенции, установленные Маастрихтскими соглашениями.

Для проведения странами ЕС единой экономической по​литики планируется, что все они будут ежегодно представ​лять Комиссии национальные программы, в которых уста​навливаются важнейшие макроэкономические параметры на среднесрочную перспективу. Согласно Договору о Европейском Союзе и при​лагаемым к нему Протоколам, ввести единую валюту могут лишь те государства, которые выполняют необходимые усло​вия, так называемые критерии конвергенции:

- темпы инфляции не должны превышать более чем на 1,5 процентных пункта средний аналогичный показатель в трех странах с наименьшим ростом цен;

- процентные ставки по долгосрочным кредитам не долж​ны превышать более чем на 2 процентных пункта соответ​ствующий средний показатель для трех стран с наименьшим ростом цен;

- дефицит государственного бюджета не должен быть бо​лее 3% ВВП;

- государственный долг не должен быть более 60% ВВП;

- в течение двух лет валюта не должна девальвироваться и ее обменный курс не должен выходить за пределы колебаний обменных курсов, установленные в рамках Европейской ва​лютной системы.

В случае, если страна, уже участвующая в валютном со​юзе, нарушит норматив бюджетного дефицита, к ней могут быть применены штрафные санкции. Данное правило закреп​лено Пактом стабильности и роста. Идея Пакта стабильности и роста была выдвинута Германией в конце 1995 г. с целью предотвратить возможные нарушения бюджетной дисциплины внутри валютного союза, которые могли бы подорвать по​зиции единой валюты После длительных дискуссии сессия Европейс​кого совета в Амстердаме (июнь 1997 г) приняла упомянутый Пакт. Фактически он состоит из трех документов резолюции Европейского совета и двух регламентов Совета ЕС — об усилении контроля за состоя​нием государственных бюджетов и о процедуре предотвращения сверх​нормативного бюджетного дефицита Первый регламент вступил в силу с 1 июля 1998 г., второй вступает с 1 января 1999 г Участники валютного союза обязуются сводить государ​ственный бюджет с положительным или нулевым сальдо. При возникновении дефицита, он не может превышать 3% ВВП. Нарушив это правило, страна должна исправить положение в течение года. В противном случае ее обяжут создать беспро​центный депозит в размере до 0,5% ВВП, который через два года может быть обращен в безвозвратный штраф.

На этапе подготовки Маастрихтского договора в него пред​полагалось включить положения, которые предусматривали бы реформу всей системы институтов ЕС, сложившейся в 60-е годы и уже не соответствовавшей ни удвоенному составу уча​стников (12 вместо 6), ни гораздо более сложным задачам, которые было намечено решить в 90-е годы и в начале следу​ющего столетия. Однако разработать реформу не удалось из-за острых разногласий между сторонниками и противниками дальнейшего расширения полномочий органов ЕС и перехода от единогласия к принятию решений большинством голосов. Вместо этого в Договор было включено решение созвать в 1996 г. Межправительственную конференцию(МПК) с целью пересмотра тех его положений, которые не соответствуют его целям (Маастрихтский договор, ct.n, пункт 2).

МПК открылась 20 марта 1996 г. в Турине (Италия) и, продлившись с перерывами более года, завершилась двумя заседаниями Европейского совета в Амстердаме — 16-17 июня и 2 октября 1997 г.

Амстердамский договор, изменяющий Договор о Европейском Союзе, договоры, учреждающие Европейские сообщества и неко​торые относящиеся к ним акты, подписанный 2 октября 1997 г., представляет собой скорректированный и дополненный ва​риант Маастрихтского договора. В нем подтверждены выше​упомянутые цели Союза и дополнен раздел, касающийся ме​ханизмов осуществления общей внешней политики и поли​тики безопасности. В Договор включен отдельный раздел, по​священный соблюдению государствами-членами ЕС принци​пов демократии, прав человека и приоритета законности, созданию "зоны свободы, безопасности и справедливости" в интересах граждан, усилению сотрудничества государств-чле​нов в борьбе с терроризмом, расизмом, контрабандой, пре​ступностью и т.д. Договор внес некоторые изменения в про​цедуры принятия решений и, в частности, расширил участие Европарламента в законодательном процессе.

Итоги МПК и двух саммитов были оценены как скром​ные, но вполне достаточные, чтобы продвигаться вперед. Была утверждена новая редакция Договора о Европейском Союзе, который именуется теперь Амстердамским. В него внесен ряд положений, предусматривающих:

- осуществление в течение пятилетнего периода ряд мер, обеспечивающих свободное передвижение граждан государств-членов в рамках ЕС;

- обязательство государств-членов соблюдать принципы де​мократии, прав человека и приоритета законности;

- активизацию социальной политики ЕС;

- расширение межправительственного сотрудничества в об​ласти борьбы с преступностью, терроризмом, торговлей людь​ми, наркобизнесом, коррупцией и контрабандой, расизмом и ксенофобией;

- повышение роли Европарламента в развитии законода​тельства ЕС.

Однако и в Амстердамском договоре не нашла отражения идея институциональной реформы, разработка которой вновь отложена на будущее.

Помимо подписания Договора о Европейском Союзе, на Амстердамских саммитах были приняты другие важные реше​ния: подтверждена ранее установленная дата создания Эко​номического и валютного союза — 1 января 1999 г., подписан Пакт стабильности и роста и принята резолюция о росте и занятости.

19. Аграрная политика ЕС: предпосылки, цель и проблемы разработки, механизм функционирования, результаты. Основные пути реформирования.

На начальном этапе ЕС удовлетворял 80 % всех своих потребностей в продовольствии. Сейчас – 120 %. Цели аграрной политики ЕС: 

1) Повышение продуктивности с.х.

2) гарантирование определенного уровня доходов фермерам

3) стабилизация внутреннего рынка

4) облегчение снабжения потребителей продовольствием

5) умеренные цены на продовольствие

До 1962 года инструменты были не ясны. В 1962 году были сформулированы основные принципы с.х. политики ЕС:

1.Принцип единства рынка – продукция с.х. перемещается внутри ЕС на тех же условиях, что и на внутренних рынках государств – единые цены.

2.Предпочтение, отдаваемое сообществу – продукции, произведенной в ЕС, отдается предпочтение перед импортируемой продукцией. Импортеров обязали платить импортный компенсационный сбор, который представляет собой разницу между внутренней и мировой ценой. В итоге – компании предпочитают свою продукцию, а не импортную. При экспорте если мировая цена выше, то экспортер платит экспортную пошлину (также разница в ценах). Однако эта ситуация маловероятна, поскольку мировые цены как правило ниже внутриевропейских. Экспортеру выплачивается разница, если мировая цена меньше внутренней (экспортная субсидия).

3.Принцип финансовой солидарности. Осуществляется через Европейский Фонд Сельскохозяйственной Ориентации и Гарантии. Означает, что все страны ЕЭС совместно отвечают за финансовые последствия ЕСП.

4.Принцип совместной ответственности (появился в конце 70-х) – означает вклад фермеров в финансовые издержки ЕСП (плата за излишки с.х. продукции – они появились именно в конце 70-х).

Фактически осуществление общей аграрной политики на​чалось в 1962 г. В ее основу были положены следующие прин​ципы: организация сельскохозяйственного рынка, установ​ление единых цен на большинство видов продукции сельско​го хозяйства, высокая степень защиты внутреннего аграрного рынка и регулирования цен, обеспечение занятым в аграр​ном секторе уровня жизни, сопоставимого с уровнем жизни занятых в других секторах хозяйства. Мероприятия аграрной политики финансировались через Европейский фонд поддер​жки и гарантий сельского хозяйства (ФЕОГА), который на​чал действовать с 1 июля 1964 г. Фонд состоит из двух подраз​делений — Секции поддержки и гарантий, финансирующей систему регулирования цен и поддержания уровня фермер​ских доходов, и Секции ориентации сельского хозяйства, фи​нансирующей структурную политику в этом секторе. В первые годы почти все мероприятия ОСХП были связаны с создани​ем общего аграрного рынка и стабилизации сельскохозяйствен​ных цен; поэтому финансирование шло по Секции поддерж​ки и гарантий. О значении ОСХП свидетельствует тот факт, что в 60-е годы на ее долю приходилось до 90% всего бюджета Сообществ, в 70-е - 70-75%; примерно 90% всех расходов ФЕОГА шло через Секцию поддержки и гарантий.

Основа ОСХП — особая рыночная и ценовая политика, направленная на обособление внутреннего сельскохозяйствен​ного рынка Сообщества от мирового рынка. Это достигается посредством специальных импортных пошлин, величина ко​торых соответствует разнице между "нижней" ценой мирово​го рынка и "пороговой" ценой, которая устанавливается та​ким образом, чтобы импортируемые товары не могли прода​ваться ниже цены, установленной в ЕС. Для экспорта из ЕС производятся выплаты, подсчитываемые по той же схеме. Все цены ежегодно устанавливаются Советом.

Механизм регулирования аграрного рынка.

Европейская комиссия определяет генеральные направления аграрной политики. Ее реализацией занимается совет ЕС. Его решения обязательны для всех стран-членов. Существует целый ряд инструментов. Главные инструменты аграрной политики ЕС:

1) единые цены

2) система интервенций (вмешательства)

3) импортные компенсационные сборы

4) экспортные субсидии

Всего ЕСП регулирует 22 товарных рынка (95 % всей аграрной продукции, производимой в ЕС). К с.х. продукции относится продукция земледелия, животноводства, рыболовства, а также продукция первоначальной переработки, непосредственно относящаяся к этим видам продукции. Главное – система единых цен. Под нее попадает более 70 % всей с.х. продукции ЕС. 

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -   минимальная импортная цена
———————–––––––––––––––  базисная цена
{цены колеблются в этих пределах}

–––––––––––––––––––––––––––––  цена вмешательства

–––––––––––––––––––––––––––––  мировая цена
1) Базисная цена (контрольная, ориентировочная) – это цена, которая не гарантируется ЕС, но выполняет контрольную функцию. Ежегодно устанавливается ЕС для каждого товара как ориентир. Это максимальная цена, которую ЕС старается обеспечит производителям. 

2) Цена вмешательства – минимальные закупочные цены, поддерживаемые и гарантируемые ЕС (на несколько процентов ниже базисной цены). Именно с их помощью осуществляется регулирование с.х. рынка.

3) Минимальные импортные цены – это те цены, на которые ориентируется ЕС при взимании импортных компенсационных сборов (выше них импорт не производится). Устанавливаются либо на уровне базисных, либо чуть выше.

Первоначально внутренние цены были в 3-5 раз выше среднемировых. Примерно 25 % производимой продукции попадает под менее жесткую систему защиты – только защита от внешней конкуренции, без жестких внутренних цен. Примерно 2,5 % продукции попадает под систему субсидирования на стадии производства (табак, оливковые и др.)

Итоги действия  единой сельскохозяйственной политики ЕС.

Большинство целей ЕСП были достигнуты. Был сформирован агропромышленный комплекс – комплекс из 10 млн. фермерских хозяйств, которые стали одними из самых эффективных в мире. Итоги по целям:

1) Рост продуктивности с.х. составил 4-5 % в год. В течение жизни одного поколения стало производиться в 2-3 раза больше продукции при в 2-3 раза меньшем с.х. населении и во много раз меньшими с.х. угодьями. 

2) В 70-80 гг. доходы фермеров даже сокращались – цель не достигнута.
3) Колебания цен были незначительными – цель достигнута.

4) Достигнут очень высокий уровень самообеспеченности основными продуктами питания.

5) Розничные цены в ЕС высоки – цель не достигнута.
Внутренние и международные проблемы аграрной политики ЕС

По мнению многих экспертов, эффективность ЕСП (соотношение результатов и издержек) была невысокой. Главные проблемы:

– цены внутри ЕС значительно превышали мировые (так как цены устанавливались по издержкам самой дорогой страны);

– рост излишков продукции (особенно сухое молоко и масло);

– проблема постоянно увеличения финансовых расходов (очень дорогостоящая политика) (до 70 % всего бюджета ЕС в 70-е гг. уходило на нужды ЕСП. Почти все эти деньги шли на поддержание цен);

– значительное перераспределение доходов внутри ЕС: от потребителей в одних странах к производителям в других;

– экологические проблемы из-за чрезмерной эксплуатации почв.

ЕС вышел на 2 место в мире после США по экспорту с.х. продукции, что явилось результатом ЕСП. ЕС – 1 место в мире по экспорту мясных и молочных продуктов, также ЕС является экспортером пшеницы. Обвинения в адрес ЕС: использование протекционизма для защиты фермеров; дестабилизация мирового рынка. На уругвайском раунде ГАТТ было впервые подписано соглашение по торговле с.х. продукцией.

Причины и проблемы реформы единой сельскохозяйственной политики ЕС.

Было 3 серьезных попытки реформ ЕСП:

1. 1979 год – усилия по перекладыванию части налога на фермеров с помощью специальных налогов на производителей молока и снижения цен.

2. Начало 80-х – сокращение производства путем понижения цен на основные продукты питания (зерно, молоко, мясо). Т.н. гарантированный порог производства для ряда товаров (1983) – тот предел производства, до которого фермерам гарантируются закупочные цены.

3. начало 90-х – задача повышения конкурентоспособности с.х. путем в первую очередь снижения цен. Снижение производства до уровня спроса и выборочное стимулирование доходов фермеров.

4. начало 2000 г – задача повышения конкурентоспособности через снижение цен до мирового уровня (постепенное). Постепенный переход от системы поддержания цен к системе поддержания доходов фермеров.

В 1984 г. Совет одобрил пакет мер по реформированию аг​рарной политики Сообщества. Реформа предусматривала:

- установление фиксированного предела перепроизводства, по достижении которого фермер переставал получать гаран​тированную цену за продукцию (под действие этой нормы подпадала почти треть сельскохозяйственной продукции);

- переход к новой ценовой политике, учитывающей ре​альное состояние рынка сельскохозяйственной продукции и ориентированной на сдерживание роста перепроизводства;

- сокращение импорта продуктов сельского хозяйства из третьих стран.

Сообщество постепенно отходит от политики гарантиро​ванных цен и аграрного протекционизма и переходит к поли​тике структурной и технологической перестройки сельского хозяйства Резко возрастает роль Секции ориентации в ФЕОГА.

С 1988 г. после реформы Структурных фондов расходы на ОСХП координируются с расходами ЕФРР и Европейского социального фонда (ЕСФ). Сельскохозяйственные регионы по​лучают помощь через Структурные фонды по направлению 1 (стимулирование развития и структурное приспособление ре​гионов, отстающих в развитии), направлению 56 (стимули​рование развития сельских территорий) и направлению 5а (приспособление производственных и перерабатывающих структур в сельском хозяйстве и лесной промышленности).

Тем не менее расходы на ОСХП продолжали расти: с 1 млрд. ЭКЮ во второй половине 60-х годов до 26 млрд. в 1988 г. и почти 41 млрд. в 1995 г. К 1991 г. руководящие органы ЕС, в первую очередь Комиссия, были вынуждены признать, что ОСХП не справляется со своими задачами.

Радикальная реформа ОСХП была начата в 1992 г. и про​должается по сей день. ОСХП должна лечь в основу общей стратегии развития аграрных регионов Союза. На достижение этой цели направлены мероприятия, призванные повысить конкурентоспособность фермеров на территории ЕС и за ру​бежом, привести производство в соответствие с требования​ми рынка, поддержать наиболее нуждающихся фермеров, за​щитить и поднять качество окружающей среды. Центральным элементом реформы стало снижение цен на основные про​дукты, что стимулировало выведение излишней земли из обо​рота; при этом фермерам компенсировался недополученный доход. Земли, выведенные из сельскохозяйственного оборота, могут использоваться для различных целей, например, для производства биологического топлива. Таким образом, проис​ходит сдвиг от системы поддержки цен к системе поддержки определенного дохода фермеров. Реформа предусматривает так​же развитие более "экологических" типов сельского хозяйства (без пестицидов) и реализацию программ облесения земель.

Согласно подсчетам экспертов, полное осуществление реформы позволит сэкономить около 12 млрд.ЭКЮ в год. Кроме того, произойдет переориентация расходов: они будут направлены на прямую поддержку фермеров, а не на хране​ние излишков и субсидирование экспорта. В свою очередь, поддержка фермеров будет способствовать сохранению и ук​реплению жизнеспособных хозяйств (в последние годы число ферм в ЕС сокращалось в среднем на 3% в год). Отметим, что доля расходов Секции поддержки и гарантий ФЕОГА в бюд​жете ЕС уменьшилась с 64,2% в 1988 г. до 50,5 % в 1996 г.

20. Объективные предпосылки создания и современное состояние валютного союза в рамках ЕС. Введение «евро» и его роль в развитии европейской интеграции.

Строительство ЭВС рассчитано на три этапа. Их сроки были оговорены Маастрихтским договором и уточнены на Мадридс​кой сессии Европейского совета в декабре 1995 г., тогда же было принято решение назвать единую валюту не ЭКЮ, а евро.

Первый этап (1 июля 1990 г. — 31 декабря 1993 г.). В этот период было завершено формирование единого внутреннего рынка, разработаны меры, направленные на сближение ряда макроэкономических показателей государств-членов, и про​ведена либерализация движения капиталов внутри ЕС.

Второй этап (1 января 1994 г. — 31 декабря 1998 г.) рассчи​тан на подготовку институциональной, административной и юридической базы валютного союза. Для этого разработаны правила функционирования ЕСЦБ и методы координации экономической политики государств-членов, создан Европей​ский валютный институт (г.Франкфурт-на-Майне, Германия), который занимается всеми вопросами формирования валют​ного союза вплоть до начала третьего этапа. Переименование ЭКЮ в Евро(?).

Третий этап (1 января 1999 г. - 30 июня 2002 г.). Его целью является введение единой европейской валюты — евро, кото​рая постепенно заменит национальные денежные знаки.

С 1 января 1999 г. взамен действующей ЕВС вступит в силу обновленная ЕВС (в литературе ее называют EBC-II), которая станет главным инструментом валютной интеграции для стран ЕС, оставшихся за пределами валютного союза. Отношения между двумя группами стран будут регулироваться на основе соглаше​ний между Европейским центральным банком (ЕЦБ) и цент​ральными банками государств, не вошедших в валютный союз.

Маастрихтский договор официально провозгласил цель создать в рамках ЕС Экономический и валютный союз (ЭВС). Он предполагает проведение государствами-членами общей экономической и валютной политики и введение единой ва​люты. Задачи, принципы и механизм ЭВС излагаются в разде​ле VI Договора. В нем указывается, что "государства-члены рассматривают свою экономическую политику как вопрос общей заботы и согласовывают ее в Совете", который утвер​ждает проект основных направлений экономической полити​ки государств-членов и "наблюдает за экономическим разви​тием в каждом из государств-членов и в Сообществе..." (ст.103). В ЭВС действует механизм коллективной финансовой помо​щи странам, переживающим серьезные экономические труд​ности по не зависящим от них причинам, например, вслед​ствие стихийных бедствий (ст.103а). Для проведения общей валютной политики создается Европейская система централь​ных банков (ЕСЦБ), состоящая из ЕЦБ и национальных цен​тральных банков (ст. 106).

ЕЦБ определяет валютную политику Сообщества, устанав​ливает ключевые процентные ставки и управляет официальны​ми резервами ЕСЦБ. ЕЦБ имеет исключительное право санкци​онировать эмиссию банкнот в пределах валютного союза. Капи​тал ЕЦБ должен составить 5000 млн.ЭКЮ. Его единственными подписчиками являются национальные центральные банки го​сударств-членов (ст.28 прилагаемого к Договору Протокола об Уставе Европейской системы центральных банков и Европейс​кого центрального банка). Национальные центральные банки обеспечивают ЕЦБ иностранными активами в валютах третьих стран, в ЭКЮ и СДР — всего в размере до 50 000 млн. ЭКЮ в эквивалентном исчислении (ст.30 указанного Протокола).

Строительство ЭВС является ключевым направлением со​временной интеграционной стратегии Европейского Союза. Оно логически завершает программу создания Единого внут​реннего рынка и предусматривает формирование на террито​рии ЕС однородного экономического пространства.

ЭВС представляет собой первую и важнейшую "опору" ЕС. По сравнению с двумя другими сферами (общая внешняя политика и политика безопасности; внутренние дела, юсти​ция, иммиграция и пограничный контроль), ЭВС включает области интеграции, в которых Сообщество уже накопило значительный опыт и добилось ощутимых успехов. Особен​ность первой "опоры" (то есть ЭВС) состоит в том, что она входит в компетенцию сохраненного в рамках ЕС Сообще​ства, решающего на централизованном, или коммунитарном, уровне большинство вопросов. Иначе говоря, участники ЭВС добровольно делегируют единым органам ЕС ряд суверенных прав, включая валютную, эмиссионную, бюджетную, дис​контную и налоговую политику.

Внутри ЭВС экономический и валютный элементы интег​рации органически связаны и не могут существовать отдельно. Так, общая экономическая политика нужна, чтобы сформи​ровать на территории всех государств-членов единое эконо​мическое пространство, в рамках которого компании и насе​ление повсюду имели бы одинаковые условия для хозяйствен​ной деятельности. Другими словами, внутренний рынок ЕС должен стать возможно более однородным и приблизиться по своим характеристикам к национальному. Для реализации подобных планов необходимо проводить единую валютно-финансовую политику и ввести единую валюту. С другой сто​роны, валютный союз невозможен без общей экономической политики, так как единая валюта не сможет функциониро​вать при существенно различающихся национальных темпах инфляции, процентных ставках, уровнях государственной за​долженности и т.п.

Европейский Союз — единственная интеграционная груп​пировка в мире, которая полностью закончила формирова​ние единого внутреннего рынка и приступила к созданию Экономического и валютного союза.

21. Органы управления ЕС: принципы формирования и влияние на углубление интеграционных процессов в ЕС.

Институты ЕС формируются двумя способами: одни со​стоят из лиц, действующих в качестве официальных предста​вителей государств-членов; другие - из лиц, предлагаемых национальными правительствами, но полностью независимых в выполнении своих обязанностей. В настоящее время главны​ми органами управления ЕС являются: Европейский совет, Совет ЕС, Комиссия, Парламент и Суд. Имеются также вспо​могательные и консультативные органы: Экономический и социальный комитет, Комитет регионов и Счетная палата (или Палата аудиторов).

Европейский совет (де-факто с 1974 г., а в 1986 г. его статус был официально закреплен Единым европейским актом). В него входят главы государств и правительств стран ЕС, а так​же Председатель Европейской комиссии. Согласно Маастрих​тскому договору, Европейский совет "дает Союзу необходи​мый импульс для развития и определяет общие политические ориентиры".Европейский совет заседает дважды в год. В ходе этих встреч обсуждаются общая ситуация и важнейшие проблемы Союза, а также состояние мировой экономики и международных отношений, определяются приоритетные на​правления деятельности, принимаются программы и решения стратегического характера. В случае необходимости созы​ваются также внеплановые заседания, посвященные, как правило, одному крупному вопросу, требующему принятия по​литического решения. Заседания происходят под председательством главы или премьер-министра того государства, которое в данное полугодие председательствует в Совете. Итоги дискуссий и принятые решения доводятся до всеобщего сведе​ния в виде заключений председательствующей стороны. Формально, это политический документ, который в последую​щем трансформируется в правовые акты и решения, принимаемые соответствующими институтами ЕС.

Совет Европейского Союза(другое название: Совет министров) — высший законода​тельный орган ЕС. Функци:.обладает правом принятия решений; обеспечивает координацию общей экономической политики государств-членов; осуще​ствляет руководство бюджетом (совместно с Парламентом); заключает международные соглашения. Состав —совет состоит из представителей государств-чле​нов ЕС в ранге министров национальных правительств. Фак​тически существует более 25 различных Советов, ведающих конкретными направлениями деятельности ЕС и объединяю​щих соответствующих национальных министров. Наиболее важные Советы, такие как Совет по общим вопросам (Совет мини​стров иностранных дел), Совет по экономике и финансам (ЭКОФИН), Совет по сельскому хозяйству, собираются каж​дый месяц, другие, как правило, 2-4 раза в год. Председательство. Пост председателя занимается каждым государством в течение шести месяцев поочередно в порядке латинского алфавита. С 1 июля 1995 г. установлен следующий порядок: Испания, Италия, Ирландия, Нидерланды, Люк​сембург, Великобритания, Австрия, Германия, Финляндия, Португалия, Франция, Швеция, Бельгия, Дания, Греция.

Европейская комиссия - исполнительный орган ЕС. Функции. Комиссии принадлежит право законодательной инициативы: она разрабатывает законодательные предложе​ния и направляет их в Совет, контролирует дальнейший про​цесс законотворчества; следит за применением законодатель​ных актов, принятых Советом, и в случаях нарушений может прибегнуть к санкциям, например, передать дело в Суд; рас​полагает собственными полномочиями принимать решения в таких сферах как сельское хозяйство, торговля, конкуренция, транспорт, функционирование единого внутреннего рынка, защита окружающей среды и др.; управляет бюджетом и фон​дами ЕС, несет ответственность за бюджетные расходы. Состав. Комиссия состоит из 20 членов (по два представите​ля от Франции, Германии, Италии, Испании и Великобрита​нии, по одному — от остальных государств-членов). Комиссия собирается один раз в неделю в Брюсселе. Организационная структура. Комиссия состоит из 26 гене​ральных директоратов, ведающих отдель​ными направлениями деятельности ЕС или его отношениями с различными группами стран. 

Европейский парламент - состоит из представителей народов государств-членов. Функции, осуществляет функции консультаций и контро​ля; одобряет или вносит поправки в принимаемые правовые акты и бюджет ЕС. Полномочия в области контроля. Комиссия подотчетна Пар​ламенту. Парламент может принимать санкции в отношении Комиссии, например, вынести ей вотум недоверия, заста​вить ее уйти в отставку. В соответствии с Маастрихтским дого​вором, Парламенту отведена ведущая роль при назначении председателя и членов Комиссии, Контролирует деятельность Совета посредством рассмотрения программ и отчетов пред​седательствующего в Совете государства-члена. Законодательные полномочия. Римский договор 1957 г. от​водил Парламенту исключительно консультативную роль. С течением времени его полномочия были значительно расши​рены. Современный процесс законотворчества в ЕС предус​матривает обязательные процедуры взаимодействия Комис​сии и Совета с Парламентом, в которых последнему отводит​ся различная роль в зависимости от обсуждаемого предложе​ния. Амстердамский договор закрепил три основные процеду​ры: консультации, совместное принятие решений, согласие (см. Раздел "Процесс принятия решений"). Полномочия в области бюджета. Процедура принятия бюд​жета, предусматривающая два чтения в Парламенте, позволя​ет ему вносить поправки в разработанный Советом проект (под​робнее см. в разделе "Финансовые ресурсы и учреждения"). В исключительных случаях Парламент, если его мнение не было принято в расчет, может отклонить бюджет в целом. Он дает заключение о деятельности Комиссии, связанные с выполне​нием бюджета (на основе выводов Палаты аудиторов). Состав. После вступления Австрии, Финляндии и Шве​ции в ЕС Парламент насчитывает 626 депутатов (Австрия -21 представитель, Бельгия - 25, Великобритания - 87, Гер​мания - 99, Греция - 25, Дания - 16, Ирландия - 15, Испа​ния - 64, Италия - 87, Люксембург - 6, Нидерланды - 31, Португалия - 25, Финляндия - 16, Франция - 87, Швеция - 22). После приема в ЕС новых государств-членов его численность не будет превышать 700 депутатов. Организационная структура. Члены Парламента объединя​ются в политические группы. 

Суд Европейских сообществ - обеспечивает единообразное применение и толкование права ЕС на всей его территории. Однако компетенция Суда не распространяется на новые сферы деятельности Европейского Союза, учрежденные Маастрихтским договором 1992 г., — об​щую внешнюю политику и политику безопасности и сотруд​ничество государств-членов в области правосудия и внутрен​них дел. Функции. Суду ЕС подведомственны все вопросы, возни​кающие в связи с исполнением норм права Сообщества. Ре​шения Суда не могут быть оспорены и подлежат безусловно​му исполнению. Состав. Суд состоит из 15 судей (по одному от каждого государства) и девяти юридических советников. Они назнача​ются на шестилетний срок правительствами государств-чле​нов и независимы в выполнении своих обязанностей. Предсе​датель Суда избирается судьями на три года. Каждые три года происходит частичное обновление состава судей и юридических советников. Место пребывания - Люксембург.

Экономический и социальный комитет - консультативный орган ЕС, обеспечивающий институ​циональное представительство различных сфер экономичес​кой и социальной жизни. Комитет образован в соответствии с Договором, учредившим ЕЭС. Функции. Консультирует Совет и Комиссию (как по их запросам, так и по собственной инициативе) и дает заключе​ния по широкому кругу вопросов, включая законодательство; по просьбе Парламента, Комиссии и председателя Совета наблюдает за функционированием единого внутреннего рын​ка и уведомляет их о возникших нарушениях и проблемах. Состав. Комитет состоит из 222 членов, называемых со​ветниками (по 24 представителя от Франции, Германии, Ита​лии и Великобритании, 21 — от Испании, по 12 — от Бель​гии, Греции, Нидерландов, Португалии, Швеции и Австрии, по 9 — от Дании, Ирландии и Финляндии, б—от Люксем​бурга). Они представляют различные сферы экономики и со​циальные группы (работодателей, лиц наемного труда и сво​бодных профессий, занятых в промышленности, сельском хозяйстве, сфере обслуживания, а также представителей об​щественных организаций) и независимы в выполнении своих обязанностей. Члены Комитета назначаются Советом едино​гласным решением сроком на 4 года. Комитет выбирает из числа своих членов Председателя сроком на 2 года.

Комитет регионов - консультативный орган, обеспечивающий представитель​ство региональных и местных администраций в работе ЕС. Комитет учрежден в соответствии со ст.198а Маастрихтского договора и действует с марта 1994 г. Функции. Консультирует Совет и Комиссию (как по их зап​росам, так и по собственной инициативе) и дает заключения по всем вопросам, затрагивающим интересы регионов. Состав. Комитет состоит из 222 членов — представителей региональных и местных органов, но полностью независи​мых в выполнении своих обязанностей. Количество членов от Каждой страны такое же, как и в Экономическом и социаль​ном комитете. Кандидатуры утверждаются Советом единоглас​ным решением по предложениям государств-членов сроком на 4 года. Комитет выбирает из числа своих членов Председа​теля и других должностных лиц сроком на 2 года.

Палата аудиторов (Счетная палата) - производит аудиторскую проверку бюджета ЕС и его учреждений. Создана в соответствии с Договором от 22 июня 1975 г. об изменении некоторых финансовых положений и вклю​чена в перечень институтов Сообщества в соответствии с изме​ненной Маастрихтским договором ст.4 Договора об учреждении ЕЭС. Функции. Проверяет отчеты о доходах и расходах ЕС и всех его институтов и органов, имеющих доступ к фондам ЕС; сле​дит за качеством управления финансами; после завершения каждого финансового года составляет доклад о своей работе, а также представляет Европарламенту и Совету заключения или замечания по отдельным вопросам (по просьбе институ​тов или по собственной инициативе); помогает Европарла​менту контролировать исполнение бюджета ЕС. Состав. Палата состоит из 15 членов (по одному от каждо​го государства-члена). Они назначаются Советом единоглас​ным решением на шестилетний срок и полностью независи​мы в исполнении своих обязанностей.

Законотворческий процесс в ЕС проходит три этапа: вне​сение предложения, его обсуждение и принятие решения. Право законодательной инициативы принадлежит Комиссии. Именно она готовит проекты решений. Для разных категорий законодательных и нормативных актов предусмотрены различный порядок принятия решений и, соответственно, различные процедуры взаимодействия между Комиссий, Советом и Парламентом. 

Финансовые ресурсы и учреждения. Общий бюджет ЕС в 1997 г. составил 86,5 млрд.ЭКЮ, что соответствует 1,2% совокупного ВВП Союза, или 2,5% госу​дарственных расходов государств-членов. С 1967 г. в общем бюджете ЕС объединены бюджеты трех Европейских сообществ. Согласно ст. 199 Маастрихтского договора, в бюджете отра​жаются все статьи доходов и расходов ЕС, которые утвержда​ются на каждый бюджетный год (с 1 января по 31 декабря) и сбалансированы между собой.

Доходы — изначально бюджет формировался за счет взносов госу​дарств-членов. Решением Совета от 21 апреля 1970 г. созданы собственные ресурсы ЕС. Они складываются из следующих ос​новных видов поступлений: 1) таможенных пошлин на импортируемую извне продук​цию, установленных в рамках общего таможенного тарифа ЕС; 2) налогов на импорт сельскохозяйственной продукции из третьих стран; 3) отчислений государств-членов в размере 1% от собира​емого налога на добавленную стоимость (НДС). С принятием Пакета Делора-1 учрежден еще один доход​ный источник — отчисления государств-членов, устанавлива​емые в соответствии с величиной их ВНП.

Расходы — почти половина бюджетных средств идет на проведение общей сельскохозяйственной политики, хотя их доля, по срав​нению с 60-ми и 70-ми годами, существенно сократилась, тогда как доля расходов на региональную и социальную по​литику растет. Эти важнейшие бюджетные статьи реализуются через Структурные фонды: Европейский фонд ориентации и гарантий в области сельского хозяйства, Европейский фонд регионального развития, Европейский социальный фонд.

Европейский инвестиционный банк - создан в 1958 г. в соответствии с Римским договором и сочетает в себе черты классического банка и неприбыльного финансового учреждения. Его задача - оказывать финансовое содействие сбалансированному и устойчивому развитию об​щего рынка в интересах Союза. Членство. Членами ЕИБ являются 15 государств-членов ЕС. Функции. Согласно ст.198е Маастрихтского договора, банк предоставляет займы и дает гарантии под проекты, которые представляют общий интерес для Союза в целом и для несколь​ких государств-членов и/или по своему масштабу или природе не могут полностью финансироваться за счет собственных ре​сурсов государств-членов. В их числе проекты социально-эконо​мического развития отстающих районов, строительства трансев​ропейских сетей в секторах транспорта, связи и энергетики, модернизации предприятий, охраны культурного наследия. ЕИБ также проводит экспертную оценку финансируемых проектов (в том числе Структурными фондами и Фондом сплочения), вы​дает кредиты на проекты социально-экономического развития в странах Центральной и Восточной Европы, Средиземноморья, Ближнего и Среднего Востока, Азии и Латинской Америки, а также государств-участников Ломейской конвенции. Организационная структура. Правление (Board of Gover​nors), состоящее обычно из министров финансов или эконо​мики стран-членов ЕС, утверждает основные направления кре​дитной политики. Совет директоров (Board of Directors), со​стоящий из 24 членов, назначаемых на пятилетний срок госу​дарствами-членами, и одного члена, назначаемого Комисси​ей ЕС, несет ответственность за руководство банком, утверж​дает займы и кредиты. Исполнительный комитет (Management Committee) контролирует текущие операции, Аудиторский комитет (Audit Committee) проверяет правильность операций и отчетности Банка. (Люксембург).

Европейский инвестиционный фонд - создан в 1994 г. по инициативе Европейского совета с целью содействия занятости и экономическому росту в ЕС. Фонд предоставляет гарантии по кредитам в основном малым и средним предпринимателям. Уставной капитал Фонда со​ставляет 2 млрд. ЭКЮ.

22. Перспективы и проблемы расширения ЕС и их влияние на развитие группировки.

1 эшелон на вступление — Кипр, Мальта, Венгрия, Польша, Чехия, Словения, Эстония. 

2 эшелон — Словакия, Болгария, Румыния, Латвия, Литва, Албания.

Расширение интеграции. Значение этого направления ин​теграционной стратегии ЕС резко возросло после кардиналь​ных изменений, происшедших в странах Центральной и Вос​точной Европы и СССР. Программа расширения нашла отра​жение в целой серии соглашений между ЕС и не входящими в него европейскими государствами, заключенных в первой половине 90-х годов.

Соглашение между ЕС и ЕАСТ о создании Европейского экономического пространства, подписанное в апреле 1992 г., предусматривало образование единой зоны свободного дви​жения товаров и услуг, капиталов и лиц, а также координа​цию экономической политики всех государств, входящих в эту зону. Соглашение с самого начала рассматривалось как важнейший шаг к объединению двух интеграционных группи​ровок в Западной Европе. Однако объединительный процесс пошел иным путем В марте 1994 г. четыре участника ЕАСТ — Австрия, Финляндия, Швеция и Норвегия — подписали до​говоры о вступлении в ЕС. Первые три из них стали члена​ми Союза с 1 января 1995 г. В Норвегии референдум вновь принес большинство противникам договора, как и в начале 70-х годов. В свою очередь, население Швейцарии, являющейся членом ЕАСТ, отвергло на референдуме упомянутое согла​шение о Европейском экономическом пространстве, так что реальное значение этого документа оказалось близким к нулю. В целом же теперь можно с полным основанием сказать, что ЕС объединяет почти всю Западную Европу.

Следующим важнейшим этапом расширения ЕС будет вступ​ление в него стран ЦВЕ, находящихся в стадии перехода к рыночной экономике и демократии. В течение 1991-1994 гг. были подписаны так называемые Европейские соглашения (или сходные с ними) между ЕС и 10 государствами - Болгарией, Венгрией, Латвией, Литвой, Польшей, Румынией, Словаки​ей, Словенией, Чехией и Эстонией. По сути, это соглашения об ассоциации, которые рассматриваются обеими сторонами как подготовка к будущему членству. Принципиальное согла​сие на вступление этих государств было дано Копенгагенским саммитом ЕС в июне 1993 г., а в декабре следующего года сессия Европейского совета в Эссене (Германия) одобрила стратегию их подготовки к вступлению. В декабре 1997 г. Евро​пейский совет принял решение начать переговоры с первыми шестью государствами-кандидатами — Венгрией, Кипром, Польшей, Словенией, Чехией и Эстонией. Старт переговорам был дан 31 марта 1998 г.

При всей масштабности предшествующих программ раз​вития европейской интеграции нынешняя программа являет​ся самой обширной и сложной. Соответственно, возрастает и масштаб усилий, которые надо приложить для ее реализации. Решения и документы, принятые Европейским Союзом в те​чение 1997-1998 гг., нацелены на то, чтобы более полно ис​пользовать потенциал единого внутреннего рынка, стимули​ровать экономический рост, поднять конкурентоспособность европейской промышленности и — последнее по месту, но не по важности - существенно снизить уровень безработицы. Помимо негативных экономических последствий, массовая безработица в большинстве государств-членов вызвала рост социальной напряженности и побудила Европейский совет посвятить специальное заседание в ноябре 1997 г. проблемам занятости в ЕС. Задачам координации двух направлений ин​теграции — ее углублению и расширению — посвящен также программный документ "Повестка дня для 2000 года — за бо​лее сильный и широкий Союз", опубликованный Европейс​кой комиссией в июле 1997 г.

В случае успешного выполнения намеченной программы углубления и расширения интеграции Европейский Союз может превратиться к концу будущего десятилетия в мощное объединение, охватывающее практически всю Европу вплоть до нынешних границ СНГ, с населением почти в 500 млн.че​ловек (вдвое больше, чем в США; в 2,5 раза больше, чем в России вместе с другими европейскими странами СНГ; в 4 раза больше, чем в Японии) и суммарным валовым продук​том, заметно превосходящим ВНП Соединенных Штатов.

23. Состояние и проблемы торгово-экономических взаимоотношений ЕС со странами АКТ а рамках Яундских, Ломейских конвенций, Котонийского договора.

Отношения Европейского Союза со странами Африки, Карибского моря и Тихоокеанского региона (АКТ) в значи​тельной степени определяются стратегическими направлениями политики развития, основы которой были разработаны западноевропейскими странами в период создания ЕЭС. Основы этой политики были заложены CT.3k, 131-136, 227 Договора об учреждении ЕЭС. Юридическая база политики сотрудничества в целях содействия развитию была расширена вст.130u, 130v, 130x и 130у Маастрихтского договора о Европейском Союзе.

Римский договор 1957 г. предусматривал возможность ассоциации государств-членов ЕС с исторически связанными с ними странами и территориями, расположенными вне Европы (речь шла в основном о бывших европейских колониях на африканском континенте).

Полномасштабные переговоры с ними, начатые в декабре 1961 г., завершились подписанием самого широкого из когда-либо подписанных соглашений об ассоциированных связях Европы и Африки - Яундской конвенции (20 июля 1963 г.). Конвенция, срок действия которой был определен в пять лет, связала ЕЭС с 18 странами Африки. Они получили возможность пользоваться преимуществами торговой, техни​ческой и финансовой кооперации с Сообществом. Очень ско​ро их примеру последовали некоторые другие восточно-афри​канские страны, заявившие о своем желании присоединить​ся к Конвенции. В 1969 г. была заключена вторая Яундская конвенция, расширившая число африканских партнеров Со​общества. Его политика, направленная на укрепление сотруд​ничества с ассоциированными государствами, оказалась весьма привлекательной для стран третьего мира. В 1973 г. в перегово​ры о будущем Яундской конвенции, срок действия которой истекал в 1975 г., включились не только страны-участницы, но и 27 других развивающихся стран Африки, Карибского моря и Тихоокеанского региона. Основной целью перегово​ров было расширение рамок Конвенции, ставшее актуаль​ным в связи с вступлением в Сообщество Великобритании, заинтересованной в распространении условий соглашения на страны, имеющие с ней особые отношения.

В 1975 г. в г.Ломе (Того) была подписана I Ломейская кон​венция, ставшая новым этапом в развитии отношений ЕС-АКТ. Ее участниками стали 9 развитых индустриальных госу​дарств, входивших тогда в ЕЭС, и 46 стран АКТ. С одной сто​роны, Конвенция была призвана обеспечить регулярное снаб​жение европейских рынков сырьем, а также сохранить при​вилегированное положение производителей ЕС на рынках раз​вивающихся государств; с другой — она предоставляла стра​нам АКТ режим наибольшего благоприятствования в торгов​ле, вводила в действие систему тарифных преференций, об​легчающих этим странам доступ к европейским рынкам и фондам, которые должны были способствовать стабилизации цен в сельскохозяйственном секторе экономики. Как и в Яундских конвенциях, предусматривалось, что промышленное и финансовое сотрудничество должно осуществляться через общие институты, в рамках которых каждая сторона могла бы влиять на процесс реализации соглашений.

31 октября 1979 г. была заключена II Ломейская конвен​ция (Ломе-II), вступившая в силу с 1 января 1981 г. Она не только возобновляла договоры, заключенные в рамках I Кон-венции, но и предусматривала значительные новации и до​полнительные положения, касающиеся сотрудничества в гор​норудной промышленности, энергетике, рыболовстве и за​конодательстве о труде. Число стран АКТ, примкнувших к Ломейской конвенции, увеличилось до 56. Для достижения поставленных в Конвенции целей на пятилетие было выделе​но 5,2 млрд.ЭКЮ.

III Ломейская конвенция, подписанная 8 декабря 1984 г., подтвердила привлекательность данной модели сотрудничества с Западной Европой для большинства стран АКТ. Ломе-III была подписана 10 государствами-членами ЕС и 65 партнерами в АКТ. Был значительно, на 60%, увеличен размер финансовой помощи этой группе стран; на пятилетний срок действия кон​венции ЕЭС выделило 8,5 млрд.ЭКЮ.

В декабре 1989 г. Сообщество и 69 стран АКТ подписали IV Ломейскую конвенцию, рассчитанную на период до фев​раля 2000 г. (вступила в силу с марта 1990 г.).

Ломейские конвенции представляют собой систему наи​более масштабных соглашений между развитыми индустри​альными государствами Севера и странами Юга, испытываю​щими значительные экономические и социальные трудности. Основными инструментами сотрудничества являются согла​шения о таможенных тарифах, система стабилизации экспор​тных доходов и механизмы консультаций по вопросам внешнего долга, прав человека и защиты окружающей среды.

Система торговых преференций предусматривает свобод​ный доступ товаров, произведенных в странах АКТ, на рын​ки ЕС по ценам, установленным для европейских производи​телей, без соблюдения принципа взаимности. Это означает, что страны АКТ имеют право облагать налогами импорт ЕС, причем эти меры не рассматриваются как дискриминацион​ные по отношению к другим индустриальным странам.

Одним из наиболее важных инструментов, предусмотрен​ных Ломейскими конвенциями, является система стабилиза​ции экспортных доходов развивающихся стран, входящих в группу АКТ (Стабэкс). Она применяется к 48 наименованиям экспортируемого ими сельскохозяйственного сырья и гарантирует им компенсацию в случае падения цен и доходов. Дей​ствие аналогичного стабилизационного фонда, называемого Сисмин, распространяется на экспорт важнейшей горнодо​бывающей продукции из стран АКТ.

Другим приоритетным направлением IV Ломейской кон​венции является финансирование мероприятий, связанных с погашением внешней задолженности стран АКТ и осуществ​лением экологических и правозащитных проектов. По услови​ям конвенции, рассчитанной, в отличие от предшествующих соглашений, не на пять, а на десять лет, на первый пятилет​ний срок предусматривалось выделение 12 млрд. ЭКЮ в виде субсидий и льготных займов по сниженным процентным став​кам. На период с 1996 по 2000 гг. выделено 13,3 млрд.ЭКЮ, хотя следует отметить, что переговоры о предоставлении дан​ной суммы проходили непросто вследствие особой позиции некоторых государств-членов ЕС.

В целом, можно говорить о различной степени заинтересованности стран-членов ЕС в отношениях с определенными регионами АКТ. Так, в 1995 г. резко сократила финансирова​ние в рамках Ломейской конвенции Великобритания. Сдер​жанной остается позиция Германии и стран Скандинавии, не склонных рассматривать Европу как основного донора поли​тики сотрудничества во всемирном масштабе. Напротив, для внешней политики Франции приоритетность отношений с государствами Африки является совершенно очевидной. В то же время проблема ограничения иммиграции, тесно связан​ная с социальными программами, предусмотренными Ломейскими конвенциями, и с проектами, финансируемыми ЕС и направленными на улучшение условий жизни в государствах к югу от Сахары, остается актуальной для большинства стран ЕС, независимо от степени их заинтересованности в даль​нейшем сотрудничестве со странами АКТ.

Важное политическое значение Ломейских конвенций со​стоит в том, что они внесли очень весомый вклад в развитие диалога "Север-Юг". Будучи политически нейтральными по форме, они позволяют Сообществу сотрудничать по вопро​сам развития с правительствами стран АКТ самой разной ори​ентации. Едва ли не единственным политическим аспектом, оказывающим серьезное влияние на стратегию ЕС в отноше​нии стран АКТ, является вопрос о соблюдении ими прав человека. Так, в рамках IV Ломейской конвенции предусмот​рена более жесткая политика, вплоть до сокращения и замораживания экономической помощи в отношении стран, где систематически нарушаются права человека.

В 1998 г. начался период двусторонних консультаций, цент​ральной темой которых является подготовка переговоров о бу​дущих взаимоотношениях сторон после окончания срока дей​ствия Ломе-IV. Переговоры осложняются тем, что реальные ре​зультаты сотрудничества отнюдь не во всем соответствуют заяв​ленным целям и задачам. В течении ряда лет доля стран АКТ в торговом обороте ЕС неуклонно уменьшалась. Если до 1975 г. она составляла более 7%, то к началу 90-х годов упала до уровня, несколько превышающего 4%. Другой осложняющий фактор — падение цен на сельскохозяйственное сырье и, как следствие, рост внешнего долга стран АКТ. Выделяемые годовые транши в рамках системы Стабэкс не полностью компенсируют падение экспортных доходов стран АКТ. В 1990-1992 гг. только 40,7% за​служивающих одобрения заявок на проекты могли рассчитывать на необходимый объем финансирования. Одна из несущих опор Ломейских конвенций — свободный доступ на европейские рынки большинства товаров, произведенных в странах АКТ — ощутимо пошатнулась после общего снижения таможенных пошлин на товары, поступающие на рынки ЕС. В результате более 60% экспорта АКТ на европейские рынки не пользует​ся сейчас никакими льготами по сравнению с конкурирую​щими товарами из Азии и Латинской Америки. Лишь 7% това​ров полностью подпадает под действие режима торговых пре​ференций. Это касается в первую очередь бананов, рома, са​хара и говядины. Однако даже такой урезанный режим префе​ренций подвергается все большей критике со стороны ВТО, отстаивающей курс на дальнейшую либерализацию торговли. В начале 1998 г. ВТО квалифицировала европейскую систему импорта бананов как протекционистскую и дискриминаци​онную. Ответом ЕС стало предложение о сохранении статус кво на пятилетний период, в течение которого условия ныне дей​ствующего соглашения будут сохранены с учетом некоторых усовершенствований. После 2005 г. режим наибольшего благо​приятствования в торговле будет сохранен для группы наиме​нее развитых стран, которым предполагается гарантировать доступ на рынки ЕС без соблюдения принципа взаимности.

Несмотря на все факторы, осложняющие сотрудничество в рамках Ломейских конвенций, эта модель по-прежнему остается привлекательной как для стран-участников конвенции, так и для не подписавших конвенцию государств. В настоящее время группа стран АКТ насчитывает 71 государство. В начале 1998г. о своем желании присоединиться к ней официально заявила Куба.

Основные ориентиры, определяющие отношения ЕС-АКТ после истечения срока IV Ломейской конвенции, были одобрены Европейской комиссией в конце января 1998 г. Эти реко​мендации касаются лишь рамочного соглашения, которое объе​динит 71 страну АКТ и 15 стран ЕС после 29 февраля 2000 г. Предметом дальнейших переговоров станут соглашения об экономическом партнерстве с субрегионами, призванные в течение 20-25 лет привести к созданию трех зон свободной торговли — в Африке и бассейнах Карибского моря и Тихого океана, по одной на каждый регион.

Приоритетными целями сотрудничества остаются всемер​ное содействие развитию стран АКТ и их интеграция в меж​дународную торговую систему, что может быть достигнуто лишь путем помощи этим странам в обеспечении экономи​ческого роста, повышении конкурентоспособности и занято​сти, а также путем поддержки процесса их региональной ин​теграции; разумеется, при должном соблюдении внешнеэко​номических интересов участников Европейского Союза.
В феврале 2000 г. незадолго до истечения срока действия 4 Ломейской конвенции было заключено соглашение в г. Котону (порт на берегу Гвинейского залива, Бенин). Было достигнуто соглашение о сохранении одностороннего преференциального режима по отношению к странам АКТ до 31 декабря 2007 г. В течение этого переходного периода стороны будут подписывать договоры, не противоречащие договорам, заключенным в рамках и нормам ВТО. Эти договоры будут скорее всего двусторонними, а не многосторонними как это было ранее и будут иметь форму соглашений о региональном сотрудничестве. Эти соглашения должны вступить в силу не позднее 01.01.2008.

24. Североамериканская интеграция свободной торговли (НАФТА): предпосылки и цели создания, основные направления и некоторые итоги деятельности.

План Эбота (кажется, речь идет о США и Канаде):

1959г. — интеграция военной промышленности.

1965г. — соглашение о либерализации торговли продукцией автомобилестроения.

1970-е гг. — новый экономический либерализм.

1988г. — свобода торговли: отмена тарифных и нетарифных ограничений в течение 10лет.

В Северной Америке давно были созданы предпосылки региональной экономической интеграции. Неофициальная интеграция между США и Канадой началась еще в межвоенный период. Так, ко второй половине двадцатых годов США доминировали в ведущих отраслях канадской экономики. 

Вместе с тем лишь в конце 80-х годов канадцы пришли к выводу о наступлении сравнительно благоприятных условий для углубления интеграционных процессов  с США. В начале 1988 г. между США и Канадой было заключено Соглашение о зоне свободной торговли. Договор облегчил возможности предпринимательской деятельности канадских компаний на территории США. Канадцев привлекали более низкие цены на недвижимость, более низкие налоги. Капиталовложения американских компаний направлялись преимущественно в нефтяную и горнорудную промышленность Канады, в финансовые организации. 

Следует отметить, что США, которым принадлежит ведущая роль в развитии интеграции на североамериканском пространстве, на протяжении многих лет активно внедрялись в экономику Мексики. В 60-70-х годах на долю США приходилось 2/3 мексиканской внешней торговли. В этот же период в северных районах Мексики сложилась приграничная хозяйственная зона по переработке поступающего из США сырья на базе дешевой рабочей силы- так называемая “экономика макиладора”. Это создавало немало проблем как в плане занятости, обеспечения жильем, так и в плане межэтнических трений, наркомании, преступности и т.п. Чтобы замедлить этот процесс для США важно было способствовать развитию экономики латиноамериканских стран, созданию там дополнительных рабочих мест.

Низкие экологические стандарты в Мексике, а следовательно, и меньшие издержки производства, являлись одним из факторов перетока капитала из США в Мексику.    

17 декабря 1992 года было подписано Соглашение между США, Канадой и Мексикой о Североамериканской ассоциации свободной торговли (НАФТА), вступившее в силу 1 января 1994 года. Соглашение предусматривает поэтапное устранение в течение 10 лет (по некоторым наиболее «чувствительным» товарам — до 15 лет)всех таможенных пошлин и нетарифных ограничений во внутризовальной торговле, взаимное предоставление нац. режима инвесторам стран-участниц, либерализацию торговли услугами, обеспечение высокого уровня защиты интеллектуальной собственности, взаимное открытие рынков для государственных закупок.

Соглашение означало создание зоны свободной торговли с населением 370 млн. человек и мощным экономическим потенциалом. Ежегодное производство товаров и услуг этими странами составляет 7 трлн. долл. США. На долю этих стран приходится около 20% всего объема мировой торговли. Основные положения соглашения включают: 

-  отмену таможенных пошлин на товары, которыми торгуют между собой США, Канада, Мексика;

· защиту североамериканского рынка от экспансии азиатских и европейских компаний, пытающихся избежать американских пошлин путем реэкспорта своих товаров в США через Мексику;

· снятие запрета на капиталовложения и конкуренцию американских и канадских компаний в банковском и страховом деле в Мексике;

· создание трехсторонних групп для решения проблем, связанных с охраной окружающей среды. 

НАФТА открывает путь к созданию единого континентального рынка, свободного передвижения не только товаров, но и услуг, капитала, рабочей силы. Следует отметить, что в практике отношений североамериканских стран нет совместных регулирующих институтов подобных органам ЕС. 

Исполнительными органами НАФТА являются комиссии по торговле, по труду, по экологическому сотрудничеству. В рамках Соглашения действует Северо-Американский банк развития, созданный с целью финансирования торговых сделок и инвестиционных проектов прежде всего в приграничных районах. Важную роль в развитии внутризональной торговли играет предусмотренный Соглашением специальный механизм разрешения торговых споров.  

Помимо общего соглашения о создании НАФТА, в сентябре 1993 г. были заключены два дополнительных соглашения: об охране окружающей среды и о сотрудничестве в области трудовых отношений. В первом предусматривалось создание трехсторонней комиссии для выработки общих стандартов в борьбе с загрязнением окружающей среды  и арбитражной группы для разрешения спорных вопросов. В случае нарушений преполагается введение санкций против страны нарушителя. Включая штрафы до 0,07% двустороннего объема торговли между странами участницами конфликта. 

Суммарный объём ВВП свыше 8 (?) трлн.$, оборотом взаимной торговли — около 500млрд$ и населением свыше 370 млн. чел. 

Как уже отмечалось, США занимают уникальное положение во внешнеэкономических связях Канады. 75-80% канадского экспорта, что составляет до 20% ВВП Канады, направляется в США. В свою очередь Канада сохраняет ведущие позиции в экспорте США. В Канаду идет около 25% американского экспорта, что составляет чуть больше 1% ВВП США. 

Более 70% экспорта Мексики связано с США, доля же Мексики в экспорте США - равна 7%. Доля США в торговом обороте Мексики возросла с 69,3% до 75,5% за 1993-97гг.

В целом за 1993-97гг. объем взаимной торговли между странами-участницами значительно увеличился: между США и Канадой — на 50%, Канадой и Мексикой — на 80%, США и Мексикой — на 90%.Одновременно произошел значительный рост дефицита во внешнеторговом балансе США (с Мексикой — от + 1,7млрд $ до –14,4млрд $, с Канадой — от –12,2млрд.$ до –18млрд $).

Значительную часть канадско-американской  и мексикано-американской торговли составляют поставки филиалов американских ТНК.

Что же касается внешнеторговых связей Канады и Мексики, то канадские предприниматели полагают, что  в будущем существенно увеличится экспорт в Мексику таких канадских товаров как цветные металлы, телекоммуникационное оборудование, печатная продукция. 

В Мексике планируют с помощью НАФТА ускорить темпы экономического развития, примерно 1,6-2,6% годового прироста ВВП. В результате Мексика может сократить период реформирования своей экономики  и через 10-15 лет приблизиться по уровню экономического развития к промышленно развитым странам. 

В настоящее время оценки эффективности деятельности НАФТА далеко неоднозначны. Однако, эксперты НАФТА отмечают, что возросли объемы взаимной торговли между странами. Иностранные инвесторы получили достаточно строгие правовые рамки. Функционирование финансового рынка в Мексике, несмотря на кризисные периоды, стало более четким, но цена таких усилий была высокой.

 Американские политологи и экономисты считают НАФТА своеобразным трамплином для более глубокой  интеграции с латиноамериканскими странами. Разрабатываются планы подключения к НАФТА Чили и других стран. В декабре 1994 года лидеры 34 стран Америки приняли обязательство к созданию к 2005 году всеамериканского торгового рынка. Уже в настоящее время просматривается стремление ряда латиноамериканских стран присоединиться к Североамериканской ассоциации свободной торговли. 

Дальнейшая перспектива расширения НАФТА зависит во многом от результатов ближайших президентских выборов в США. В случае победы республиканцев возможно вступление в НАФТА Соединенного Королевства. В этом случае расширение НАФТА на юг, скорее всего, будет приостановлено.

25. Основные направления и цели экономической деятельности ООН. Участие России в работе экономических учреждений ООН.

В мировой экономике на протяжении уже более полувека международное сообщество ищет пути решения проблем с помощью ООН и её механизмов, не без основания рассчитывая на её глобальный характер. Анализ 50-летней практики ООН приводит к выводу, что наряду со всемерным увеличением роли мировых политических проблем, большое место в её деятельности занимают экономические аспекты. Свое выражение это находит прежде всего в расширении экономических функций ООН. В связи с этим меняется и организационная структура ООН: увеличивается число экономических учреждений и стран, в них участвующих, расширяется поле деятельности этих учреждений, их контакты с другими международными , а также национальными институтами и организациями. Значение экономической деятельности ООН возрастает и с усложнением процессов, происходящих во всемирных экономических отношениях и МРТ, многообразием возникающих в Мирэке проблем, динамизмом международной хоз-ной жизни, вызывающим необходимость в быстрых и эффективных решениях.

Экономическая деятельность ООН включает в себя четыре главных направления:

1.решение общих для всех стран глобальных экономических проблем;

2.содействие экономическому сотрудничеству государств с разными уровнями соц-эк-кого развития.

3.содействие хозяйственному росту развивающихся стран;

4.решение проблем регионального экономического развития.

Работа по данным направлениям осуществляется с использованием следующих форм деят-ти.

Информационная деятельность — самый распространенный вид работы ООН (политические дискуссии, письменные доклады). Цель — общее воздействие на направления экон-кой политики стран-членов.

Технико-консультативная деят-ть — техническая помощь государствам, нуждающимся в ней. Принципы, принятые в 1948г., относительно помощи: она не должна служить средством иностранного экономического и политического вмешательства во внутренние дела; должна оказываться исключительно через правительство; должна предоставляться исключительно данной стране; должна быть представлена по возможности в той форме, которая желательна для данной страны; должна отвечать высоким требованиям в качественном и техническом отношении.

Валютно-финансовая деят-ть — по линии международных организаций МБРР, Международной финансовой корпорации(МФК), Международной ассоциации развития (МАР), МФВ.

Система органов экономического сотрудничества в рамках ООН

Основные структурные подразделения системы органов экономического сотрудничества в рамках ООН — Генеральная Ассамблея(ГА), Экономический и Социальный Совет(ЭиСС), Секретариат.

ГА несет ответственность за выполнение функций Организации в области международного сотрудничества и руководство конкретной деятельностью в этой сфере ЭиСС. Основная задача ГА — служить высшим форумом в рамках Организации для обсуждения наиболее важных, ключевых проблем экономического характера (Комитет по экономическим и финансовым вопросам). ГА учреждает новые организации международного сотрудничества: Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) или Организация Объединенных наций по промышленному развитию (ЮНИДО).

ЭиСС (ЭКОСОС)— следующий по старшинству орган в системе экономического механизма ООН. Создан в 1946г., осуществляет координацию всей деят-ти ООН в социально-экономической области. Входит в ЭКОСОС 54 государства-члена, избираемые ГА ООН, причем 5 постоянных членов Совета Безопасности являются неизменными членами. Высшим органом ЭКОСОС является сессия Совета (в год 3 штуки): весенняя (по соц-правовым и гуманитарным вопросам), летняя (по экон-ким и соц-ным вопросам), организационная. Три главных функции ЭКОСОС: 1)это ответственный специализированный форум государств в рамках ООН для квалифицированного обсуждения международных экон-ких и соц-ных проблем и разработки принципиальной политической линии; 2)это координация всей деят-ти ООН по экономическим и социальным вопросам, координация деят-ти специализированных учреждений ООН; 3)это подготовка квалифицированных исследований по общим и специальным проблемам экономического и социального развития., международного сотрудничества. Таким образом, ЭКОСОС координирует: 1)деят-ть постоянных комитетов; 2)деят-ть функциональных комиссий и подкомиссий; 3)деят-ть региональных экон-ких комиссий; 4)деят-ть специализированных учреждений ООН.

Секретариат ООН — 3-е основное звено в системе органов экономического сотрудничества. Это административно-исполнительный орган, обслуживающий нормальное функционирование других ООНовских институтов, выполняющий конкретные поручения. В состав экономического аппарата ООН входит несколько подразделений, крупнейшим их которых является Департамент по экономическим и социальным вопросам.

ЮНКТАД (1964г.). Высший орган  — сессия (раз в 4 года) и Совет по торговле и развитию (2 раза в год). Текущая деят-ть — рабочий комитет и Секретариат. Основные задачи ЮНКТАД: 1)содействие развитию международной торговле, обеспечение стабильного мира и равноправного сотрудничества между государствами; 2)выработка рекомендаций, принципов, организационно-правовых условий и механизмов функционирования современных МЭО; 3)участие в координации деят-ти других учреждений системы ООН в области  экономического развития, налаживания хоз связей и поощрения международной торговли.  ЮНКТАД рассматривает широкий круг вопросов и проблем международной торговли сырьем, готовыми изделиями и полуфабрикатами, транспорта, страхования, кредитования ВТ, передачи технологий. Решения ЮНКТАД и её органов облекаются в форму резолюций, заявлений, согласованных выводов и не носят юридически обязательного характера. 

ЮНИДО (1966г., штаб-квартира — Вена)—  специализированное учреждение ООН для содействия индустриализации развивающихся стран, их промышленного развития путём мобилизации национальных и международных ресурсов. Высший орган — Генеральная конференция(1 раз в 2 года). Руководящие органы ЮНИДО — Совет по промышленному развитию и Комитет по программным и бюджетным вопросам. Деятельность ЮНИДО принято подразделять на оперативную (разработка рекомендаций и оказание конкретной помощи странам в подготовке программ индустриализации с учетом политической, экономической, финансовой обстановки, технических факторов; создание и укрепление в развивающихся странах учреждений и органов по вопросам управления производством; организация и проведение научно-исследовательской работы по обоснованию промышленных объектов; предоставление технической помощи в осуществлении конкретных проектов, рекомендации по использованию сырьевых ресурсов) и вспомогательную (сбор, обобщение, публикация, распространение информации, публикация докладов).

Программа развития ООН(ПРООН)(1965г.) — вспомогательный орган ГА, многосторонней программой по предоставлению многосторонней технической и предынвестиционной помощи развивающимся странам в важнейших секторах экономики. Основные направления: борьба с нищетой, развитие управленческой деятельности, техническое сотрудничество между развивающимися странами, окружающая среда, рациональное использование природных ресурсов и участие женщин в развитии и технологии в целях развития.

Продовольственная и сельскохозяйственная  организация ООН (ФАО) (1945г.) — специализированное учреждение ООН, задача которого является координация работы межправительственных организаций по вопросам с/х, а также индивидуальных и коллективных действий в целях улучшения обеспечения населения сельхозтоварами.

Европейская экономическая комиссия ООН(ЕЭК)(1947г.) — в последние годы проблема экологии, транспорта и лесных ресурсов.

Экономическая комиссия для Африки(ЭКА) (1958г.)— анализ проблем развития Африки.

Экономическая комиссия для Лат Америки и Карибского бассейна(ЭКЛАК)(1948).

Экономическая и социальная комиссия для Азии и Тихого океана(ЭСКАТО)(1947г.).

Экономическая и социальная комиссия для Западной Азии (ЭСКЗА)(1974). Состоит из отделов (планирования, промышленности, с/х).

Одним из ключевых направлений программы экономического развития РФ является реализация стратегии по более глубокому и полному интегрированию страны в мировую экономику и международные экономические отношения, включая международную торговую систему. Осуществление этой задачи, от​вечающей национальным экономическим интересам России, пред​усмотрено, в частности, утвержденной 28 июня 2000 г. «Концеп​цией внешней политики Российской Федерации», в которой отме​чается, что «главным приоритетом внешней политики РФ в сфере международных экономических отношений является содействие развитию национальной экономики, которое в условиях глобали​зации немыслимо без широкого включения России в систему ми​рохозяйственных связей». Для этого необходимо, в частности, «способствовать формированию справедливой международной тор​говой системы при полноправном участии Российской Федерации в международных экономических организациях, обеспечивающих защиту в них национальных интересов страны». В концепции особо отмечается факт «усиления роли международных институтов и механизмов в мировой экономике и политике («Группа восьми», МВФ, МБРР и другие), вызванное объективным ростом взаимоза​висимости государств, необходимостью повышения управляемости международной системы. В интересах России — полноформатное и равноправное участие в разработке основных принципов функ​ционирования мировой финансово-экономической системы в со​временных условиях».

В настоящее время Россия широко представлена, в частности, в руководящих и координирующих органах ООН, во многих функ​циональных организациях и структурах Объединенных Наций, включая такие организации экономической, торгово-экономической и социально-экономической направленности, как ЮНКТАД, некоторые региональные экономические комиссии ООН, различ​ные специализированные учреждения Объединенных Наций, в том числе МВФ, Всемирный банк, Международная организация труда (МОТ), Всемирная организация интеллектуаль​ной собственности (ВОИС), ООН по промышленному развитию (ЮНИДО); Международный союз электросвязи (МСЭ), МАГАТЭ (автономная организация, связанная с ООН) и др. Активно участвует Российская Федерация и в ряде соглашений и ор​ганизаций по сырьевым товарам, действующих под эгидой ЮНК​ТАД.

Оценивая состояние и перспективы сотрудничества Россий​ской Федерации со структурами системы ООН, тесно связанными с вопросами многостороннего регулирования внешнеэкономичес​ких связей, целесообразно остановиться, в первую очередь, на со​трудничестве РФ с такими организациями, как ЮНКТАД и реги​ональные экономические комиссии (ЕЭК и ЭСКАТО), в которых Российская Федерация имеет статус полноправного члена. (см. вопрос 13)

26. Основные инструменты регулирования внешнеэкономической деятельности в России и их влияние на развитие внешних связей стран.

Одним из определяющих моментов в формировании внешне​торговой политики России является то, что в течение более чем семидесяти предшествующих лет внешнеторговые связи страны осуществлялись на основе государственной монополии. Последняя подразумевала, что все сделки по экспорту и импорту осуществля​лись исключительно государством или специально уполномочен​ными на то государственными органами. Реально внешнеторговые связи осуществлялись на основе экспортно-импортного плана, что, естественно, не предполагало использования каких бы то ни было мер регулирования внешней торговли.

В ноябре 1991 г. Президентом РФ был подписан Указ «О либе​рализации внешнеторговой деятельности», который разрешал любые формы ВЭД для всех юридических лиц без обязательной до тех пор регистрации в Министерстве внешнеэкономических свя​зей, ликвидировал запрет на проведение бартерных операции, объ​являл о введении таможенного регулирования, вводил систему обязательной про​дажи экспортной выручки.

Либерализация ВЭД, это следует подчеркнуть особо, осущест​влялась в условиях практически полного отсутствия средств регу​лирования внешнеторгового оборота. Если учесть, что в стране продолжали существовать регулируемые из Центра дотационные цены на уровне значительно ниже мировых, то во избежание вымывания товарной массы с внутреннего рынка еще с 1 января 1992 г. был введен экспортный таможенный тариф. Его целью было выравнивание внутренних и мировых цен.

В связи с нехваткой товаров на внутреннем рынке и занижен​ным курсом рубля мероприятия по регулированию импорта не проводились, более того имело место субсидирование импорта, в первую очередь, продовольствия и медикаментов.

Впервые импортные пошлины были введены 1 июля 1992 г. Размеры ставок варьировались от 5 до 25%, при этом базовая став​ка на большинство товаров составляла 5%. 

Первым документом, означавшим создание системы регулиро​вания ВЭД РФ, был принятый 23 мая 1993 г. Закон РФ «О тамо​женном тарифе». 13 октября 1995 г. Президент Российской Феде​рации подписал Федеральный закон «О государственном регулиро​вании внешнеторговой деятельности», целями которого является защита экономического суверенитета, обеспечение экономической безопасности Российской Федерации, стимулирование развития национальной экономики при осуществлении внешнеторговой деятельности и обеспечение эффективной интеграции экономики РФ в мировую экономику.

Закон определил принципы государственного регулирования внешнеторговой деятельности (ст. 4), в том числе:

1. Единство внешнеторговой политики как составной части внешней политики Российской Федерации.

2. Единство системы государственного регулирования внешне​торговой деятельности и контроля за ее осуществлением.

3. Единство политики экспортного контроля, осуществляемой в целях реализации государственных задач обеспечения национальной безопасности, политических, экономических и военных интересов, а также выполнения международных обязательств РФ по недопущению распространения оружия массового уничтожения и иных наиболее опасных видов оружия.

4. Единство таможенной территории Российской Федерации.

5. Приоритет экономических мер регулирования внешнеторго​вой деятельности.

6. Равенство участников внешнеторговой деятельности и их не​дискриминация.

7. Защита государством прав и законных интересов участников внешнеторговой деятельности.

8. Исключение неоправданного вмешательства государства и его органов во внешнеторговую деятельность, нанесение ущерба ее участникам и экономике РФ в целом.

Закон четко разграничивал компетенцию Российской Федера​ции и субъектов РФ в области внешнеторговой деятельности, практически исключив участие Российской Федерации, субъектов РФ и муниципальных образований в непосредственном осущест​влении внешнеторговой деятельности. Она допускается только в тех случаях, когда это установлено федеральными законами, зако​нами или иными нормативными актами субъектов РФ.

В ст. 12 Закона определяются три федеральных органа испол​нительной власти, ответственные за государственное регулирова​ние внешнеторговой деятельности: Президент РФ, Правительство РФ и федеральный орган, на который Правительством Российской Федерации непосредственно возложены координация и регулиро​вание внешнеторговой деятельности, совместно с другими органа​ми федеральной власти в пределах их компетенции. 

Закон констатирует, что государственная внешнеторговая по​литика осуществляется посредством применения экономических и административных методов регулирования. Определяя методы го​сударственного регулирования, Закон подчеркивает, что внешне​торговая политика реализуется посредством таможенно-тарифного (применения импортного и экспортного таможенных тарифов) и нетарифного регулирования (путем квотирования и лицензирования) внешнеторговой деятельности. Не допускаются иные методы государственного регулирования путем вмешательст​ва и установления различных ограничений органами государствен​ной власти РФ и органами государственной власти субъектов Рос​сийской Федерации.

Основу торгово-политической системы Российской Федерации составляет Таможенный тариф, введенный в 1993 г. в соответствии с Законом РФ «О таможенном тарифе». Таможенный тариф РФ определяется Законом как свод таможенных пошлин, применяемых к товарам, перемещаемым через таможенную границу Рос​сийской Федерации и систематизированным в соответствии с То​варной номенклатурой внешнеэкономической деятельности (ТН ВЭД), которая определяется правительством РФ, исходя из приня​тых в международной практике систем классификации товаров.

ТН ВЭД построена на основе принятой в мире Гармонизиро​ванной системы описания и кодирования товаров (ГС). Отличия от ГС состоят в том, что ТН ВЭД имеет 97 глав (99 — в ГС), а товарные позиции имеют четырехзначный код (шестизначный — в ГС).

Таможенный тариф Российской Федерации внешне выглядит как простой (одноколонный), поскольку в нем указаны только так называемые «базовые» ставки. На самом деле он является слож​ным (многоколонным). Базовые ставки ввозных таможенных пош​лин, применяемые в отношении товаров, происходящих из стран, в торгово-политических отношениях с которыми РФ применяет режим наиболее благоприятствуемой нации, устанавливаются выс​шим органом законодательной власти.

В отношении товаров, происходящих из стран, торгово-политические отношения с которыми не предусматривают режима наи​более благоприятствуемой нации (или страна происхождения ко​торых не установлена), базовые ставки пошлин, определяемые на основании Закона, увеличиваются вдвое, за исключением случаев предоставления Российской Федерацией тарифных льгот (префе​ренций) на основе соответствующих положений Закона.

Для товаров, происходящих из стран, пользующихся преферен​циями (развивающиеся государства), ставка таможенных пошлин составляет 75% от базовой. Для товаров, происходящих из наиме​нее развитых стран (по классификации ООН), а также для товаров из стран СНГ, применяется нулевая ставка, т.е. пошлины не взи​маются.

Таможенный тариф РФ предусматривает использование адвалорных, специфических и комбинированных ставок таможенных пошлин. При этом таможенная пошлина определяется Законом как обязательный взнос, взимаемый органами Российской Федера​ции при ввозе товара на таможенную территорию РФ или при вы​возе товара с этой территории и являющийся неотъемлемым усло​вием такого ввоза или вывоза.

Кроме того, для оперативного регулирования ввоза и вывоза товаров Правительством могут устанавливаться сезонные пошли​ны. При этом ставки таможенных пошлин, предусмотренные таможенным тарифом, не применяются. Срок действия сезонных пошлин не может превышать шести месяцев в году.

Закон предусматривает особые виды пошлин для защиты эко​номических интересов страны, в том числе:

^ специальные пошлины, используемые в качестве защитной меры, если товары ввозятся на таможенную территорию в количе​ствах и на условиях, наносящих или угрожающих нанести ущерб отечественным производителям подобных или непосредственно конкурирующих товаров; как ответная мера на дискриминацию или иные действия, ущемляющие интересы РФ, со стороны других государств или их союзов (т.е. карательные пошлины);

^ антидемпинговые пошлины применяются в случаях ввоза на территорию РФ товаров по цене более низкой, чем их нормальная стоимость в стране ввоза в момент этого ввоза, если такой ввоз наносит или угрожает нанести материальный ущерб отечествен​ным производителям подобных товаров или расширению произ​водства подобных товаров в РФ;

^ компенсационные пошлины применяются в случае ввоза на таможенную территорию РФ товаров, при производстве или выво​зе которых прямо или косвенно использовались субсидии, если такой ввоз наносит или угрожает нанести материальный ущерб отечественным производителям подобных товаров либо препятст​вует организации или расширению производства подобных това​ров в Российской Федерации.

Необходимо отметить, что ставки импортного таможенного та​рифа периодически меняются в соответствии с конкретно склады​вающимися на мировом и внутреннем рынке условиями. 

В конце 1997 г. были приняты меры по упорядочению проце​дуры изменения ставок таможенных пошлин. Постановлением Правительства от 22 октября 1997 г. было установлено, что ставки ввозных таможенных пошлин на одни и те же товары не могут из​меняться чаще, чем раз в 6 месяцев. При этом решение Прави​тельства РФ о повышении ставок вступает в силу не ранее, чем через 180 дней после его официального опубликования за исклю​чением случаев, когда такие изменения ведут к понижению ставок. Единовременное изменение ставок ввозных пошлин не может пре​вышать 10 процентных пунктов (для адвалорных ставок) или экви​валентного абсолютного значения для специфических ставок или специфической составляющей комбинированных ставок.

В соответствии с Законом «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности» экспорт Российской Федерации и импорт в РФ осуществляется без количественных ограничений (ст. 15). Однако в исключительных случаях они могут вводиться Правительством РФ в целях:

1. Обеспечения национальной безопасности.

2. Выполнения международных обязательств Российской Феде​рации с учетом состояния на внутреннем товарном рынке.

3. Защиты внутреннего рынка с целью устранения серьезного ущерба или угрозы причинения такового. 

Законо​дательство РФ предусматривает использование налоговых рычагов, а также других мер нетарифного протекционизма. Так, все ввози​мые на территорию Российской Федерации товары облагаются на​логом на добавленную стоимость (НДС), в настоящее время на уровне 20%. В случаях, установленных правительством, с отдель​ных товаров (например, табак и табачные изделия, спиртные на​питки и т.д.) взимается акцизный сбор. НДС и акцизы взимаются в рублях (в отличие от таможенных пошлин, которые деноминиру​ются в ЕВРО).

Объектом обложения (базой) для начисления акцизов является таможенная стоимость товара. Напротив, базой для начисления НДС является иная сумма, включающая в себя таможенную стои​мость товара, импортную пошлину и сумму акциза (для подакциз​ных товаров). 

Федеральный закон «О государственном регулиро​вании внешнеторговой деятельности» предусматривает возмож​ность проведения целого ряда мероприятий, с помощью которых осуществляется нетарифное регулирование внешнеторгового обо​рота: закон предусматривает введение экспортного кон​троля для защиты национальных интересов РФ при осуществле​нии внешнеторговой деятельности в отношении вооружений, военной техники и товаров двойного назначения, а также соблю​дения международных обязательств РФ по нераспространению оружия массового поражения и иных наиболее опасных видов оружия и технологий их создания.

В отдельных случаях может быть даже введена государственная монополия на экспорт или импорт отдельных товаров.

Закон предусматривает использование запретов и ограничений импорта и экспорта, исходя из национальных интересов. 

Закон «О государственном регулировании внешнеторговой де​ятельности» предусматривает также, что все товары, ввозимые на территорию РФ должны соответствовать техническим, фармако​логическим, санитарным, фитосанитарным и экологическим стандартам и требованиям, установленным в Российской Феде​рации.

В результате, при ввозе на российскую территорию обязатель​ной сертификации подлежат такие товары, как свежие и перерабо​танные продукты питания, пищевые добавки и консерванты; полимеры и синтетические товары, используемые для изготовле​ния товаров для детей; химическая продукция для промышленного и домашнего использования; искусственная кожа и текстиль для обуви; машины и инженерное оборудование для промышленных и непромышленных целей; некоторые химические вещества. Серти​фикат на эти товары должен быть получен в компетентных орга​нах РФ до заключения импортной сделки

В настоящее время в качестве мер, стимулирующих экспорт, можно назвать возврат при экспорте уплаченного налога на добав​ленную стоимость, относительно низкие тарифы на энергоносите​ли, предоставленное государственным органам (включая субъекты Федерации) право на гарантии по кредитам (в т.ч. внешнеторго​вым), а также ряд льгот в соответствии с «Законом о таможенном тарифе» (возврат уплаченной пошлины, освобождение от уплаты пошлины, снижение ставки пошлины, установление квот на пре​ференциальный ввоз (вывоз) товаров).

«Закон о государственном регулировании внешнеторговой дея​тельности» в качестве мер по содействию внешнеторговой деятель​ности включает такие направления, как принятие федеральных и региональных программ развития внешнеторговой деятельности, ее информационное обеспечение, кредитование участников внеш​неторговой деятельности, система гарантий и страхования экс​портных кредитов, организация торговых выставок и ярмарок, специализированных симпозиумов и конференций, проведение рекламных кампаний и кампаний по развитию экспорта товаров и услуг.

27. Экспортный потенциал и экспортная специализация России. Пути и проблемы совершенствования товарной структуры российского экспорта.

По Устинову

Структура российского экспорта (2000г):

85% - топливно-сырьевые товары;

53,9% – минеральные продукты;

23,2% - черные/цветные металлы, драгметаллы;

4,4% - древесина/целлюлоза-бумажная продукция.

7,4% - машины и оборудование.

Российский экспорт носит монотоварный характер, т.е. Э является уязвимым с точки зрения конъюнктурных изменений на мировом рынке.

Совершенствование росэкспорта должно быть постепенным:

1 путь: структурная перестройка экономики, достижения того уроня, когда можно будет производить конкурентную продукцию (может лет через 15-20).

2 путь: реанимация технико-экономического сотрудничества с развивающимися странами по строительству предприятий (новых или замороженные проекты начатые еще во времена СССР), (может лет 5-10 потребуется). Участие в реконструкции предприятий в Китае и ЦВЕ.

3. путь: разработка программ по оказанию эффективной помощи экспортёрам.

4 путь: реанимация внутриотраслевой специализации.

5 путь: с/х стало экологически чистым из-за того, что мало удобрений стало использовать – то есть прикольно можно даже занят нишу эконолически чистых товаров в мире(.

6 путь: развитие национального производства, который предъявит спрос на топливо, сырье и материалы, т.е. таким образом оттянет из экспорта их – и таким образом снизится доля ресурсов в Экспорте.

Шпоры

Товарная структура Э-та в 1996 году: а) топливно-энергетические товары - 47% всего российского Э-та; б) черные и цветные металлы 17%; в) машины и оборудование 9%.

Среди причин, определяющих российскую Э-тную специализацию, можно выделить 2 группы : 1)причины низкой доли машин и оборудования и 2) причины высокой доли топливно-энергетических товаров.

С распадом СССР специализация РФ не претерпела существенных изменений, сохранив выраженную топливно-сырьевую направленность. Доля сырой нефти и природного газа в росс. Э-те в ближ. и дальнее зарубежье в 1994г. находилась на уровне 36% от всех поставок. Если обратиться к истории, то ни на одном этапе своей истории РФ не сумела развить свою сырьевую специализацию в нечто большее, основанное на повышении глубины и качества переработки сырья, модернизации. В сырьевой базе положение неуклонно ухудшается: средний размер запасов нефти новых месторождений в Зап. Сибири уменьшился за послед.15 лет почти в 8 раз, к своему пику близка добыча газа. Более чем 1/2 оборудования в ТЭК имеют 50%-ный износ, снижаются инвестиции в производств. фонды топливной отрасли. Плачевное состояние усугубляется и на фоне массированных усилий конкурентов в этой области (Саудовская Аравия в нач. 90-хгг. ирасходовала на проект по увелич-ию пр-ва жидкого топлива порядка 15 млрд.долл, что более чем на 1/4 увеличило ее нефтедобычу).

И все же многие специалисты в этой области считают целесообразным сохранить и поддрежать топливно-энергетич. Специализацию РФ: 1) подобная специализация отражает объективные закономерности Э-та реально существующих избыточных факторов пр-ва в РФ- нефти и газа (II место в мире по разведанным запасам нефти, I -по газу).

Проблема в модернизации технической базы ТЭКа. Здесь важную роль должны сыграть конверсионные пр-ва, способные уже сегодня выпускать конкурентоспособную продукцию (напр. Бывшей Воронежский ракетный завод предложил комплект фонтанной арматуры для нефтедобычи за 309 тыс.долл., тогда как амер. фирма аналогичное за 1млн.365тыс.д. При этом качество изделий росс. завода подтверждено ведущим амер. нефтяным институтом в Хьюстоне. По мнению специалистов, за послед.3 года класс отечеств. оборудования для нефтян. и газовой пром-ти, производимого оборонными предприятиями существенно поднялся и достиг мир. уровня.>> сохранение топливно-энерегит. специализации РФ- Э-т товаров, интенсивно использующих избыточные факторы пр-ва как в плане повышения эффективности нефте- и газодобычи, так и улучшения качества переработки первичного сырья.

2) в пользу сохранения данной ориентации говорит и то, что многие специалисты сходятся на мнении относительно перспективы увеличения спроса на энергоносители за рубежом>> рост цен на соотв.продукцию. Согл.прогнозу Межд. энергетич. Агенства, мир.потребление нефти к 2010г. по ср.с 1994г. возрастет на 40%.

Проблем РФ в том, что в то время как др. гос-ва и межд.организации вкладывают ср-ва в развитие данного рынка в др. странах (Китай-США подписаны контракты на  8млрд.$), РФ пока не может восстановить утраченные позиции. РФ может столкнуться в нач.2000г с мощными конкурентами на рынке природ.газа в лице Казахстана и Туркменистана, располагающими огромной сырьев. Базой и опирающиеся на участие зарубежных ТНК, также большая зависимость от географии пролегания трубопроводов.

Суть современных структурных сдвигов в Э-те состоит в укреплении позиций ряда базовых и некотороых др. отраслей обрабатывающ.промышл-ти, отличающихся низкой технологичностью и высоким потенциалом неблагоприятного воздействия на окр. среду:черн.и цвет. Металлургия, целлюлозно-бумаж.промыш-ть, базовая химия (доля соотв.отраслей в Э-те возросла с 1/4 в 1994г до 1/3 в 1995г). В данных отраслях отмечаются пародоксальные явления:высокая роль фактора пр-ва, кот.во всех отраслях крайне неэффективен и может лишь завышать издержки, перенося на продукцию ст-ть изношенных до предела основ. фондов, но Э-т в данных отрасля процветает.

Возможные пути повышения конкурентоспособности:
- участие гос-ва не путем нормативных актов, а практическая организаторская работа (программа развития Э-та), активная гос. политика энергосбережения, суммарный потенциал которого на сегодня составляет 460-540млн.т условн. Топлива.

- РФ имеет передовой интеллектуль.и технологич.потенциал, что подтверждается огрмным спросом на росс.науч. кадры за рубежом, предложения на покупку росс.технологий и ноу-хау. Беда в том, что мы не можем быстро освоить собствен. технологич.новшества и выдвигать их на рынок>> финанс, информационно-консультацио, маркетиногвая поддержка со стороны гос-ва и создание благоприят. Инвестиц. климата в этих отраслях.

- привлечение к экспор. деят-ти субъектов малого предпринимат-ва, развитие кооперации мелких и крупных предприятий в целях совершенствования потребительских характеристик продукции, потенциально конкурентоспособнос на росс. рынке.

Все это в дальнейше перспективе позволит форсировать создание Э-тного потенциала в наукоемких секторах росс.хоз-ва, в перв.очередь на базе конверсионных пр-в.

Главными причинами неблагополучного состояния Э-та машино-технических изделий являются:

1)слабое развитие производственного потенциала отрасли, 2)дефицит большинства видов машин и оборудования на внутренних рынках, 3)отставание отрасли от мирового уровня по научному, материально-техническому, кадровому обеспечению. (4) низкая конкурентоспособность.

Анализ технического уровня и качества Э-тной продукции нашего машиностроения показал, что техническому уровню зарубежных аналогов соответствует лишь 12-14% Э-тируемой машиностроительной продукции, да и то эти 12-14% требуют определенных затрат на ее облагораживание и доведение до требований конкретных рынков.

5)нерешенность вопросов кредитования производства и поставок,  6)длительные сроки освоения современных видов оборудования; 7)нарушение кооперационных связей из-за развала СЭВ и СССР; 8)проблема неплатежей; 9)отсутствие системы страхования Э-та и банковских гарантий.

Даже в прежде устойчивом и значительном по объему Э-те военной техники и вооружений происходят негативные перемены. Спрос на российское оружие падает, хотя в 1994 году были заключены контракты с рядом РС , государств ВЕ и Ближнего Востока на поставку из России некоторых видов военной техники и оборудования.

Несмотря на пункт 7, Э-т машин и оборудования  в страны СНГ составил 18% в 1996 году, что значительно ( их Э-та в дальнее зарубежье. Это объясняется следующим:

1)после распада СССР между республиками по-прежнему сохранилась тесная экономическая взаимозависимость; 2)рынок этих стран достаточно неприхотлив и охотно поглощает готовые изделия из России, не находящие спроса в дальнем зарубежье. 

Причины высокой доли топливно-энергетических товаров.

1) В условиях либерализации экономики и ВЭС конкурентноспособными оказались лишь отрасли по добыче  и первичной переработке топлива и сырья, да и то благодаря заниженной по сравнению с мировыми стандартами  з/п .

2) Рост Э-та топливно-энергетических товаров объясняется в значительной степени благоприятной конъюнктурой мирового рынка этих товаров : средняя Э-тная цена на нефть в 1996 году выросла по сравнению с 1995 годом на 22%, нефтепродукты - на 25%.

28. Торгово-экономические отношения РФ и ЕС: состояние, проблемы, перспективы развития в 90-е гг. Правовая база сотрудничества.

По Устинову:

На долю ЕС приходится 35,6% Экспорта РФ, и 32,8% импорта РФ. ВТ с ЕС развивалась крайне противоречиво в последние 10 лет, темпы развития экспорта были быстрее, чем импорта (импорт вообще сократился), таким образом резко возросло положительное сальдо.

Данные на период с 1992г-2000г. Так экспорт был 20,7 млрд. долл., теперь 37,1; а импорт – 16,5 и 11,2 соответственно.

Уместо поговорить о коэффициенту покрытия импортом экспорта (а может и наоборот).

Основные торговые партнёры: 

По экспорту: Германия (9,3 млрд. долл.), Италия (7,3), Великобритания (4,7), Нидерланды (4,3), Финляндия (3,1).

По импорту: Германия (3,9), Италия (1,2), Франция (1,2).

По отдельным странам получается что коэффийиент покрытия – 600-1000% (Греция – 1000%).

Структура товарная:

По экспорту: монотоварный: газ, нефть и нефтепродукты, лес и целлюлоза; удобрения; машины и оборудование лишь 4-5%.

По импорту: машиностроение (35-40%), продовольствие (25%), товары широкого потребления (15%).

Предпосылки: ЕС был и будет оставаться основным торговым партнёром РФ (так как ВТ носит неконкурирующий характер, а взаимодополняющий, способствют исторические связи и близость границ). Если быдет расширение ВТ – это хорошо.

Правовая база: « Соглашение о торговле и сотрудничестве», июнь 1994г. (надо проверить дату). + ТАСИС

Проблемы: ЕС признал РФ страной с переходной экономикой, а не развитой,чего хотела РФ, и поэтому потери большие

На ЕС и ассоц-ые с ним гос-ва прих-ся более половины ВТ РФ, преоблад-ая часть ВД и притока иностр. инв-ий 60%. Круп. поставщик тех и гум. помощи. ТАССИС - наиб. эфф-ая программа.

В то же врем противостояние бессмысленно и вредит рос. интересам, усиливает изоляцию РФ от ПРС. Задача - уст-ие партнерских отн-ий, вхождение в единое европ. эк-ое прост-во. Для налаживания необходимы более высокий уровень включения в мирохоз-ые связи, открытость экономики.

Интересы РФ: 

1) добиться более благоприятных условий для доступа своих товаров (кроме энергонос и сырья)

Торгово-политический режим отн-ий РФ с ЕС рег-ся соглашением о торговле текстильными товарами, действующим дефакто с 1 янв 1990 г по 31 дек 1992г. В июне 93 новое соглашение в этой области.

Препятствия для рос. Э-та: - низкое кач-во тов; - огран-ть ассортимента; - отсутствие высоких технологий; - недостатки дизайна; - ужесточение норм стандарта по без-ти, экологии.

В проведении рос. пред-ми эксп-имп. операций на рынках ЕС им прих-ся иметь дело с единой Втпол-кой ЕС, кот. дополняется действиями нац. гос. органов отдельных стран. Рег-ие И-та осущ-ся руководящими органами ЕС. Тарифное рег-ие И-та: Дейстует Единый Там. тариф. Размер пошлины зависит от степни обработки сырья. Для многих сыр.товаров и полуфабрикатов пошлины отсутствуют, или незначительны.

Беспошлино И-т-ся в страны ЕС из РФ нефть, газ, кам уголь, жел руда. Нефтепродукты, чугун, сплавы, прокат черн. мет, алюминий, древесина облаг-ся пошлинами, что ставит их в худшее положение по сравнению с теми, которым И-тированы из стран, имеющих преференции в отношении с ЕС. (Польша, Словакия, Чехия). Гот. изделия еще круче (легк. автом 10, тектиль 10-14, велосипеды 17).

Нетарифное рег-ие И-та: колич. огр-ия, лицензирование И-та, сборы, налоги, санитарные нормы и предписания, технич. треб-ия к упаковке и маркировке. Есть товары, И-т кот. либерализован полностью, есть т., И-т кот. требует получение ввозных разрешений, и т., при И-те кот. сохранены колич. огр-ия.

Действ-ий в отн-ии СССР и прим-ый к РФ режим контингентирования (кол-ое огран-ие ввоза) распр-ся на 22 вида товаров. (нефть, нефтепр-ты, уголь, электронные компоненты, часы, посуда и изделия из фарфора, водка, тектиль). 

Широкое распр-ие приобретают соглашения о «добровольном» ограничении Э-та отдел. товаров, чьи поставки могут подорвать позиции западноевроп-ой пр-ти. (тектиль, Металлы)

Административные меры - увеличение списка требуемых документов.

Компенсационные сборы - разница между высокой ценой ЕС на конкретный товар и ее мировой ценой.

Разл. налоги (Италия НДС 19% с цены СИФ + там. пошлина).

Требование единства страны производителя и страны происхождения товара.

Сис-ма нац. стандартов и технических требований.

Антидемпинговые процедуры - обложение антидем-ми пошлинами при наличии док-в, что их ввоз в страны ЕС осущ-ся по искуственно заниженным ценам и наносит ужерб нц-му пр-ву.

Согл-ие - принципиально новая прав. база.

1989 – СССР и ЕЭС – Д-р общего типа РНБ: а) много дискриминац. трактовок (т.к. страны противопол. полит. режимов). б) РФ нужно новое согл-ие с ЕС.

С нач. 991 начались переговоры РФ с ЕС 8 раундов, 3 года, спор. вопросы.

1) оговорка о будущем развитии (РФ хотела ЗСТ) «в 1998 могут начаться переговоры о созд-ии ЗСТ», но ратифицирована только в конце 1997. 2) демпинг. прецеденты: алюминивая промыш, калийная промыш, 3)алюминий – квоты, обещана помощь в переоборудовании ряда ал. заводов. 4) Международная Калийная Компания и проблемы в связи с антидемпингом. 5) иностранные банки (5 потом больше). Европейским банкам должно быть дано право действовать на терр РФ и обслуживатьь своих резидинтов.

июль 1994 Согл-ие о партнерстве и сотр-ве.

Новое: 1) торг + сотр-во в обл. конкур, торговли, интел. соб-ти, фин. сфере, противодействие противоправ. деят-ти, услуги. 2) Торговля: отказ от колич. огр-ий (кроме текстиля и номенклатуры ЕОУСТ – отд. согл-ия), кол огр-ия по ГАТТ. 3) Демпинг. прец – взаимные консультации, все пути исп-ть до пошлин. 4) консультации по имп. пол-ке ( до вступ РФ в ВТО при изм. там. пошлин). 5) РФ имеет право не предоставлять ЕС те преим-ва, кот пред-ся СНГ в теч. 5 лет. 6) РФ приобрела статус характерный для ВТО, в торг с ЕС – не будучи членом ВТО.

Промежуточное согл-ие – торг раздел на прав. уровне (без ратификации) июль-авг 1994 – в силу.

Война в Чечне – ЕС по полит. соображениям приост. ратифик-ию осн. согл-ия и действие промежуточного. июль95 – промежуточное вступилов силу.

Взаим. торговля сокр на 12% за 6 мес, сниж. ин. инв-ий в РФ.

96 – начало ратификации большого согл (в ЕС прошло быстро, парламент РФ один из последних ратифицировал)

1 дек 1997 – большое согл-ие в силу.

Нерешенные проблемы: 1) статус РФ после реал-ии согл-ия (долго рассм—сь как страна с нерын. эк-ой). 2) в янв 98 комиссия ЕС: при расм-ии антидемп. процедур в отн. РФ и КНР учитывать процесс ценообразования в этих странах, а не сравнивать с 3 страной,  при этом анализ-ся не весь Э-т, и не вся отрасль, а прод-ия конкрет пред-ия. 3) с нач. 98 – регулярные круглые столы по инвест в РФ (оценка конкрет. инвестиц. проектов). 4) решение по торг. текст. товарами: квоты отменены в мае 98. Действует Совет согл-ия: пост. мониторинг торг.

Выводы: 1) ЕС – круп. павртнер (новая прав база) 2) согл-ия 94 -  т.к. РФ не член ВТО, а льготы как у члена 3) ратиф. была приос-на 4) после вступ. в силу есть нереш. вопросы.

Особ-ти торг. режима в торг. текст. тов. м/у РФ и ЕС

Прав. база по торг. текстил. прод: 1990 г – согл. о торг. текст.тов; 1993г – нов. согл. в этой обл.

С 1.05.98 – полная отмена квот во взаим. торг. текстилем (рез-т переговоров м/у РФ и Евр. комисс).

История отношений: (3х-летн. торг. война) – 96 – 98 год.

1993 г – в соот. с согл « о торг. текст. тов» квота росс. эксп. в страны ЕС – 140 млн. долл, из ЕС в РФ – 750 млн. долл.

1996 г – по истеч. срока действ. согл, РФ предложила ЕС поэтапную отмену квот с тем, чтобы полностью отказаться от них к 2005 г. ЕС отказался и в 1997г – ввел против росс. текстиля автоном. квоты.

РФ также решила ограничить имп. европ. текстиля, в част. ковров (введение квот намечалось на 1.05.98) РФ до этого никогда не прибегала к методам самого ЕС – квотам.

Но по взаим. догов-ти ЕС и РФ – подписали согл о взаим. отмене квот в торг. текстилем.

29. Торгово-экономические отношения РФ с развивающимися странами в 90-е гг.: состояние, проблемы и перспективы сотрудничества.

По Устинову

Последние годы приобретает важное значение для ВТ РФ.

Экспорт в развивающиеся страны развивается динамично (1992-2000гг.). Вырос с этот период с 8,1 млрд до 21,2 млрд. Доля развив стран по всему рос экспорту возросла с 15% до 20,3%.

Импорт наоборот имел тенденцию к сокращению: 7,2 млрд.(16,8%- доля в общем И) до 4,4 (13%).

Такаое положение означает резкий рост положительного сальдо, что в принципе хорошо, но существует угроза нацэкономбезопасности России.

Основные торговые партнеры по регионам по экспорту:

Азия – 15,7 млрд на 2000г. (15% общего Э РФ);

ЛА – 4,5 млрд. (4,3%)

Африка – 1%.

Партнеры по странам по экспорту: Китай (5,2 млрд), Турцию (3,1), Кипр (1,7), РК (1,0).

Патнеры по импорту: Китай (950 млн), Индия (560), Турция (350).

Товарная структура по экспорту: снижение доли продукции машиностроения (менее 30% сейчас), минеральное топливо и сырье; продовольствие (морепродукты – особенно), удобрения.

Товарная структура по импорту: готовые изделия, товары широкого потребления,  продукция тропического земмледелия, жидкое топливо.

Проблемы: крайняя несбалансированность внешнеторгового оборота, нет постоянного партнерства, разрыв в области технико-экономического сотрудничества, тяжелое финансовое положение и РФ и развив стран.

Перспективы: стать сырьевым придатком, военно-техническое сотрудничество, налаживать производственное сотрудничество, не участвовать в санкциях (типа Ирака, теряем в год 40 млн. долл.).
Развив. страны издавна явл. традиционными партнерами РФ. На их долю приходится до 20% товарооборта нашей страны. РФ заинтересована в закупках некоторых видов мин. сырья (бокситы, металлы), ряда продовольств. и с\х товаров (какао, кофе, чай, бананы, цитрусовые, древесина тропич. пород), сотрудничество в рыбном промысле в районах Тихого, Атланитич. и Индийск. океанов, во взаимодействиии с ними на мировых рынках алмазов, золота, нефти, газа.

В 1993-95гг. РФ осуществляла торговые операции с фирмами и организациями 60 развив. стран Азии, Африки, Лат. Амер, объем которых составил: товарооборот в 1995г. 20,8 млрд. долл., Э- 1,4 млрд. долл, И- 7,4 млрд. долл.

РС заинтерсованы в стабильных закупках в РФ энергоносителей, отдельных видов минераль.сырья (+калий) и топлива, металлорежущих станков, в ивестиц. сотрудничестве, а наиболее развитые -сотрудничестве в обл. космической связи, ВПК, НИОКР.

РФ имеет межправительств. соглашения об экономич. и технич. сотрудничестве в строительстве объектов с 37 странами (30 -из них с развивающимися). Удельный вес развив. стран Азии, Африки и Латинск. Америки в общем объеме экономич. и технич. содействия РФ составил в 1994г.- 95,7%, в т.ч. из стран Азии (Иран-35%, Китай-25%, Индия-5%), Африка- 15%, Латинс. Америка-2,2%.

Строятся и эксплуатируются тепловые и гидроэлектростанции в Индии, Китае, Пакестане, Аргентине, Сирии идр. Китай, Индия, Иран- строительство атомной ЭС. Структура рф экпорта технич. содействия в строительстве объектов в развив. ориентирована на такие области эк-ки, как энергетика, металлургия, транспорт, в т.с. трубопроводный (на их долю приходится более 80% обхъемов Э-та техсодействия).

Проблемы: А) переход на расчеты в СКВ (раньше на клиринге); Б) положение в РФ, раньше СССР активно давал кредиты. В) снижение масштабов тех. содействия в послед. годы вызвало падение Э машинотехнич. продукции в эти страны >> возможность вытеснения РФ с уже освоенных рынков, появления основ. конкурентов на рынке инвестиц. услуг - Восточ. Европа.

Перспективы:- А) возможность постоянного расширения Э росс. машинотехнич. продукции, наукоемких технологий; Б) налаживание производств. и науч-технич. связей с организациями этой группы стран; В) возможность инвестиц. сотрудничества; Г) сохранение потребностей РФ в И-те отдельных товаров из РС.

Индия: удельный вес в Эте РФ 1,1%, в Ите 2,4% (1994г.); Китай - в Эте РФ -6,9%, в Ите 8,7%

30. Иностранные инвестиции в экономике России в 90-е гг. Динамика, региональное и отраслевое распределение. Правовая база деятельности иностранного капитала в РФ. 

Отраслевая стр-ра FDI: 1) в крупные сырьвые объекты (прибыль гарант-ся произвед. пр-том). Финансирование может быть поддержано межд. фин. организациями. 2) в в низкозатратную индустрию потре.товаров и услуг (инвестиции незначительны или могут осуществляться в форме подержанного технолог. оборудования). 3) в предприятия, где может быть интернационализирована вся производств. цепочка: загрузка сырья, обработка, выход гот. прод. (чтобы быть относит-но независимым от нестабильной обстановки в РФ).

России нужны FDI: начиная с 90г объем FDI упал, тк высокая степень риска: 1)тк они не увеличивают внешний долг, а способствуют получению средств для его погашения. 2) обеспечивают эффект. интеграцию в мир. хоз-во, благодаря произв-й и НТ кооперации. 3) служат источником капит. вложений, причем в форме соврем. ср-в пр-ва. 4) приобщают отеч. предприн. к передовому хоз-му опыту.

Россия: 1) она не является непоср. соседом для общего рынка и не может рассчитывать на развитие приграничного общения, но она представляет собой огромный рынок для сбыта потреб.товаров и источник многих важных полезных ископаемых. Но в глазах крупнейших ТНК РФ все еще предст-ся потенциальным рынком для инвестиций. 2) Серьезный фактор, отпуг. инвесторов - высокий уровень организ. преступн и коррупции. В сфере налогов РФ прочно застряла в адм-соц. периоде. а) гос. инвестиции заведомо эффективнее, чем частные => большая часть чистого дохода должна аккум. в ГБ. б) кап-л в РФ инв-ся и применяется с нулевым риском и дает гарант. доход. в) гос-во способно более эфф-но заботиться о соц нуждах личности, чем сама личность.

Для того, чтобы выйти на исходные рубежи и дать простор развитию рыночных отношений в нац хоз. системе, надо: 1) освободить от налогообложения капиталы, применяемые в прв-ве, вкл. и реинвестированную в пр-во прибыль. 2) стимулировать частные инвестиции в пр-во, сократив гос. инв-ции. до абсол. минимума; вместо прямых субсидий пром-ти гораздо эф-нее действуют налоговые льготы. 3) создать наилучшие усл для того, чтобы каждый мог сам-но финансировать свои соц. потребности

Потенциально российская экономика  обладает рядом привлекательных особенностей для внеш. вкладчиков. Среди них: А) весьма емкий рынок; Б) богатые запасы природных ресурсов; В) относительно квалифицированная и дешевая рабочая сила Г) значительный НТП Д) наличие неиспольз-х производ. мощностей.

В то же время: А) кризисное состояние экономики и разбалансированность структуры народно-хоз. комплекса Б) сохраняющаяся полит. нестабильность В) неотлаженный внутренний механизм управления экономикой Г) относительно слабое развитие инфраструктуры связи, складского хоз-ва, жилья и бытовых услуг Д) неразвитость сферы деловых услуг Е) все они негативно на инвестиционный климат в России.

Частный кап-л может быть эффективно применен в эк-ке РФ лишь при: в налоговых ставках: 15-20% налога на прибыль, 5-7% НДС и не более 30-35% общих начислений на з/п,снижение подох и соц. налогов.

В первом полугодии 95г РФ оставалась неттоитвестором по отношению к ост. миру, т.е. предоставляла ресурсы заруб. странам.

В ближайшие 10-15 лет на долю РФ может прийтись 200-300 млрд. долл ин. инвест. Но для этого надо коренным образом улучшить условия, привлекающие вкладчиков кап-ла. 1) надо принять уже подготовленные законопроекты о свободных экон. зонах, о концессиях, новую редакцию закона об ин. инв.

Сдержив. факторы: 1) настаб. полит. ситуация 2) эк. спад 3) отсутствие гарантий для вложения ср-в 4) слабое развитие инфраструктуры (искл москва и СПБ - они по уровню развития инфрастр-ры и подготовке кадров приближаются к межд. критериям).

Увел-е числа законод. и нормат. актов привело к ликвидации практически всех льгот, кот. были предоставлены ин. инвесторам ранее принятым зак-вом.

Не решен вопрос о праве субьектов распоряжаться землей и недрами. + приходу иню капитала мешают высокие трансп. тарифы, отсутствие защиты прав собств и угрозы со стороны организ преступн.

Цели ин. инвесторов: 1) доступ к сыр. рес-сам 2) выход на новые рынки сбыта и расширение для имеющихся 3) использование высококвалиф. раб силы (причем дешевой). 4) могут возникать и негат. тенденции; - снижение высоких зап. стандартов на товары; - выпуск некач. пр-ции; - исп-е протекц. мер в кач-ве защиты от конк-ции; перенос в РФ эк. вредных пр-в.  Зап. кампании, как правило стремятся занять на Росс. рынке традиц. для себя ниши - Европ компании - пред-я обраб прти, - финские инв-ы - лесозаг и деревообр, - ит - текст. пром.  Расрпед. иност. инв: Европ кап-лы - в Москве и Сев-Зап регионе РФ. Америк и яп. фирмы проникают в центр районы и на урал.

2 группы компаний работают в РФ: 1) срав-но недавно пришли в страну, цель - получение сверхприбылей в течение короткого времени на торг, посред и финанс. операциях. 2) ТНК, имеющие всем. известн, их цель - долгоср. планы по завоеванию 3) фин. инвесторы, кредит. ивестиц. фондами, институтами и банками. Осн. критерии их деят - уровень получ. дохода от опер. с ЦБ. Их интерес. те комп, кот имеют высок. потенциал.

Для ин. инвесторов важно предусм. несколько правовых режимов, кот. должны предост-ся в зав-ти от вкладываемого кап-ла и от того, к вкаие отрасли… Сейчас форма привлеч. инв - продажа ин. компаниям акций и др ЦБ. 

на сент 96 0 для содействия РФ было выделено 79,2 млрд.долл. 60% - группа 7ми, Еврокоммисия, дания, финл, Нидер, Норв, Швец, Швейц. 37% - Межд. фин. орг, 3% - др.

В наст. время новая область инв - фондовый росс. рынок

3 региона:

1. трудоизбыточные регионы Северного Кавказа, Ставропольского и Краснодарского краев, Ростовской области и т.д. Здесь целесообразна политика стимулирования ин. инв-й, сочетающая предоставление льготных налогов, кредитов для создания раб. мест и стимулирования предпринимательской деят-ти

2. моноотраслевые и депрессивные районы почти всего Севера, а также центры сосредоточения огромных ТЭК и добывающей промышленности Восточной Сибири, а также Архангельской, Тюменской областей. Здесь следует создать благоприятный режим для ин. инвесторов за счет частичного освобождения от налогов, использования ускоренной амортизации и др. экон. стимулов.

3. высокоразвитые с мощным НТП регионы Центра, юга Сибири и Дальнего Востока. Здесь наряду со значительной поддержкой гос-вом централизованными капиталовложениями конверсии и структурной перестройки следует создать благоприятный режим для привлечения ин. капитала в ускоренно развивающиеся сектора экономики, и прежде всего в производство, продукция которых обладает высоким Э-тным потенциалом. 

Осн. доля пр-й с ин. инв-ми сосредоточена  в следующих регионах: Москва, Санкт-Петерберг, Республика Карелия, Калининградская область, Сахалин, Хабаровский и Краснодарский края, Самарская , Мурманская и Волгоградская области, Приморский край, Омская область. Таким образом в 12 административных подразделениях зарегистрировано 9.411 предприятий или 70,7% от общего числа предприятий.

Формы сотрудничества с иностранными партнерами и привлечения инвестиц. ресурсов: 1) М/н кооперация производства, сопровождающаяся передачей технологий, а иногда и созданием совместной собственности; 2) Получение заруб. кредитов; 3) Получение И-тного обрудования на основе лизинга; 4) Получение кредитов на компенсационной основе; 5) Привлечение ин. капитала в предпринимательской форме путем создания СП с различной долей иностр. участия; 6) Создание предприятий, полностью принадлежащих иностр. капиталу; 7) Сотрудничество с иностр. компаниями в развитии произв-ва на базе договора (контракта) без создания ЮЛ; 8) Привлечение ин. капитала на основе концессий или договор о разделе продукции; 9) Создание СЭЗ, направленных на более активное привлечение ин. капиталов на определенные территории.

Медленно развивается предприятия с инвестициями в машиностроении, металлообработке, металлургии, химии и нефтехимии. Значительные структурные диспропорции в приложении ин. капитала в рос. экономику объясняются отсутствием на госуд. уровне дифференциального подхода к структурной политике, определении приоритетов, а также стремлением ин. инвесторов к посреднич. деят-ти.

Правовое регулирование ИИ в РФ:

1. «Закон об ИИ», 1999г., определяет правовой режим (не может быть менее благоприятный чем у национальных инвесторов, за исключением определённых изъятий, установленных в закон).

2. Положения Конституции, которые закрепляют основные принципы правового регулирования ИИ ( положения о приоритете принципов и норм международного права (ст. 15); Статья 62 — правовое положение иностранных граждан; Статьи 71-74 — распределение предметов ведения между федерацией и субъектами. О свободе перемещения товаров, услуг и финансовых средств; Пункт 1 статьи 75 — положение о национальной денежной единице; Пункт 3 статьи 75 — установление налоговой системы). Конституция: необходимо распределение предметов ведения федерации: режим ИИ (фин, таможенное регулирование, ВЭД и др.).

3. Законодательство РФ, регулирующее правовое положение ИИ     

1) Общехозяйственное законодательство: ГК; Законы об основах земельного, водного и лесного законодательства, недро- и ресурсоиспользования; О торговле товарами(?), обществах, банках, о ВЭД; О таможенном контроле и валютном регулировании; О приватизации; О залоге, ипотеке; Об аренде; О страховании. 

2) Специальные правовые акты: Законы об ИИ (см выше – самое главное); Об инвестиционной деятельности в РФ в форме капвложений; О лизинге; О соглашениях по разделу продукции; Об участках недр, право пользования которыми может быть предоставлено на условиях раздела продукции; Акты органов власти; Указы Президента.

3) Международные соглашения России (всего 51-52 по защите капвложений и др.).

