вопрос 1: Сущность и харк-ка основных форм МЭО

Современные МЭО развиваются под воздействием трех факторов: изменение геополитич. векторов мирового хоз-ва, влияние НТР, интернационализация пр-ва и капитала, мобильность труд. ресурсов. Для послевоен. периода хар-на интенсиф. всех форм ВЭСвязей, в том числе межд. торг-ли и э-та кап-ла. Движение капиталов является сегодня приводным ремнем в развитии мировой эк-ки. Через Прямые Инвестиции (ПИ) за рубежом ТНК все больше влияют на будущее принимающих стран. Резко активизировалась деятельность валютных рынков,обслуживающих международн. торговлю и миграцию капиталов. Другой особенностью современых МЭО явл-ся углубление процесса интернационализации пр-ва и продажи товаров. Около трети мирового пр-ва контролир-ся ТНК, и их влияние на мировой рынок становится все сильнее.

Существенные сдвиги и в МТ: увеличилась доля готовых изделий и сократился удельный вес продовольствия и сырья, кроме топлива. Если ранее в межд. тов-обороте приобладали сырьевые товары и конечная продукция, то в современных условиях все большее значение приобретает обмен п/ф, промежуточными формами изделий, отдельными частями конечного продукта.

В межд. разделении труда происходит переход от межотраслевой специализации к внутриотраслевым, от готовой конечной продукции к промежуточным видам изделий.

Важную роль в МТ приобретает э-т и и-т услуг. При уменьшении э-та нет. традиц. услуг (транспорт и тп) быстро развивается э-т услуг, связанных с применением Нтдостижений, с внедрением Втехн, консультационных, торгово-посреднических услуг. Быстрый рост торговли патентами и лицензиями.

Что касается направления торговли, то здесь наблюдаются опережающие темпы роста взаимной торговли ПРС, на кот. прих. почти 60% мирового экспорта. В свою очередь, развив. страны вывозят в индустр. страны около 70% своих экспортных товаров.

Усиливается тенденция вытеснения с мирового рынка средних и мелких экспортеров и им-ров. Внешторгсвязи концентрируются в руках моноп.объединений.

В движении капитала - набл значит. рост: причины: 1) ускорение эк. роста приводи к росту спроса на кап-л. В том же направлении действует и НТПрогресс, требующий для своей реализации новых кап-влож. 2) перенос пр-ва трудоемкой пр-ции в развив. страны позволяет сужать издержки производства за счет более дешевой раб. силы 3) вложение кап-ла в добыв. отрасли за рубежом обеспечивает опстоянные источники сырья. 4) вложение кап-ла в обрабат. пр-ть развитых стран позволяет преодолевать там. барьеры, стоящие на пути расширения экспорта. 5) недостаток кап-ла в принимающих странах в целом, или в отдельных секторах, отраслях, инфраструктуре при наличии други благоприятных факторов.  

В э-те прямых кап-влож доминируют США, ЕС и Япония. - на них 4/5 всего объема вывоза кап-ла. Сейчас трудно выделить страны, кот. являются только экспортерами кап-ла или импортерами. Что касается структуры инвестиций, то следует отметить увеличение доли прямых инвестиций по сравнению с портфельными. Если до первой мир. войны доля прямых инвестиций составляла 10%, в межвоеных период - 25%, то сейчас на них приходится около 80%. До второй пол. 50 года кап-л вкладыв. в добыв. отрасли, после - в обрабат. пр-ть.

Кредиты Межд.фин.орг. хотя и занимают скромное место в объеме экспортируемого кап-ла, но играют большую роль как стимулятор экспорта частного кап-ла. Предоставление МВФ какой-либо стране даже небольшого кредита служит сигналом для частного капитала о безопасности вкладывать в эту страну.

Миграция раб. силы - в ее основе могут лежать как эконом (избыток рабочей силы в одних странах и их недостаток в других), так и полит. причины (воен. действ, этнич. конфл).

Например приток турков в ЗЕ, в РФ, эмигранты из ЮВА в США и ЗЕ. Это 2 группы - неквалиф. рабочие и творческие работники (ученые, творч. интелл) ( утечка мозгов.

2 вопрос. Международная торговля: основные тенденции и особенности развития. Факторы ускоренного роста межд. тов. оборота.

Мт-ля = ВТ. Вт предшествовала всем другим формам МЭО и способствовала их харождению (движения капитала)

Развитие Мт-ли способствует движению кап-ла, торг-м условиям, обен патентов или развитию межд-х перевозок, диверсификации форм связи.

Мт-ля - выраженная в единые ден. единицы общая оплачиваемая ст-ть всех т-ров ввезенных и вывезеных между всеми гос-вами и террит-ми мира под контролем там. органов.

ВТ в послев. и 90-е гг претерпела в своем развитии количеств. и качеств. изменения в сторону увеличения э-та, и-та.

В течении 1980-96 г объем мир. торг-ли вырос в 40,3 раза с 258,9 млрд. долл, до 10428,4 млрд. долл, в том числе э-т увел-ся в 40,9 раз.

и-т > э-та т.к. в стоим-ть мир. им-та вкл. сто-ть тр-тных услуг и страх-ния.

На рост ВТ оказали влияние след. факторы: 1) дальнейшее развитие МРТ и интернац. пр-ва 2) НТП, приведш. к структ. перестр. эк-ки всех стран, что нашло свое проявление в динамичном обновлении основного капитала, создании новых отраслей пр-ти, появлением на рынке товаров с ранее неизвестн. потреб. св-ми 3) концентр. и централиз. пр-ва и кап-ла на нац. и межд. ур-нях => к появлению и росту ТНК и из активизации на мир. рынке. 4) увеличение масштабов и темпов выбора капитала м/у всеми гос-вами и континентами мира => к облегчению и ускорению товарообмена м/у странами и фирмами 5) распад колониальных империй и образование полит. независимых гос-в, ставших на путь становления и создания независ. эк-ки => увелич. их потребн. в имп. гот. прод (маш. и обор), топлива и сырья. Как следствие этого - создание мощного эксп. потенциала этих стран, ориент. на этот рынок. 6) перенос развитыми гос-вами грязных и более трудоемких пр-в в страны с перех. эк-кой и развив. стр-ны 7) усиление регулирования межд.т-ли в рамках ГАТТ, ЮНКТАД, регион. полном. ООН, что привело к снижению там. и нетарифн. барьеров. Так, средн. ур. там. облегчения в р-тате деят-ти ГАТТ с 1947-97 г сократился с 45% до 3,2% В наши дни более 3/4 мир. торг-ли осущ. беспошлинно. 8) интенсификация и углубление интеграц. процессов в мире, приведших к образ-нию общих зон СТ, там. союзов, общих и ед. внутр. рынков, а также экон. и вал. союзов. 9) Активное вмешат-во сог-ва во ВЭД  целью более благопр. создания условий для осущ. экс-имп. операций 10) совершенств. органз. и фин-х метород, способств. интенсификации и ускорению продвижения товаров от продавца к покупателю. 11) НТР в области транспорта, связи, банк. и страх. дела, позволившая знач-но сократить сроки заключения и исп-я контрактов, сократить риски неплатежей и доставки товаров, ввести в оборот новые товары (ранее неиспользуемые) 12) милитаризация эк-к подавляющ. большинства стран, кот. привела к активной торговле оружием.

Основные тенденции изменений в в товарной структуре МТ под влиянием НТР. Воздейтвие НТР на экономику: 1) внедрение новых изобретений требуют привлечения больших ресурсов. Нужна огромная концентрация производства. Рентабельным может быть только крупномасштабное производство при такой капиталоемкости. А такое производство должно опираться на очень емкий рынок, который неможет уместиться в одной даже очень крупной стране. Все это предполагает долговременное налаживание экономических отношений. 2) толчок в развитии МГРТ и специализация производства между странами. Появляются международные кооперационные связи. Внешняя торговля превращается в связующий элемент между странами в процессе производства. 3) снижение металло- и энергоемкости производства в результате внедрения новых технологий и т.п. Это внедрение - результат мирового энергетического кризиса 70-ых годов. И надо отметить, что это долговременное явление. 4) рост экспорта готовых изделий из развитых стран. 5) Постоянное перемещение производства в третьи страны. 6) Рост торговли услугами и тенологиями. Их рост опережает торговлю товарами. Крупнейшие импортеры мира: Япония, Италия, ФРГ, Франция и Аргентина. Крупнейшие экспортеры мира: США, ФРГ, Франция, Япония, Великобритания, Италия, Бразилия и Аргентина. Вывод: под влиянием НТР произошли изменения в товарной структуре экспорта. Рост доли готовых изделий и падение торговли сырьем и с/х продуктами. 

тенденции в тов стр-ре МТ - если ранее гл. место в МТ занимало сырье, то сейчас выдвинулись издения, особ: промтовары, п/ф, хим. пр-ты. увеличение доли услуг. Выросла доля наукоемких изделий, это привело к изменению в геогр. распред (снижение доли РС). Спец. чертой МТ в посл. время явл. ее концентрация в рамках группы ПРС (70%).

тенденции изменений в геогрструктуре: Пежде всего вся мировая торговля стала концентрироваться вокруг трех крупнейших мировых торговых центров: США, Япония, Западная Европа. Иногда к ним добавляют азиатские НИС. Ведущие участники мировой торговли на данный момент - США (13,1% от мирового торгового оборота); Япония (12,4%); ФРГ (12,2%); Франция (6%); Италия (5,5%). Всего же мировой экспорт составил 3041,3 млрд. долл. в 1994 году. Ведущая тенденция за последний 31 год показала снижение дли США с 17,4%, но рост Японии с 6,1%, небольшое сокращение доли ФРГ с 18,3%.

вопрос 3: новые тенденции во внешней торговле развитых стран.

Несмотря на то, что в современную эпоху главной формой МЭО становится вывоз капитала, ВТ отнюдь не потеряла своего значения. Напротив, ее роль в экономике развитых гос-в постоянно растет. Квота (доля э-та в ВНП) нек. наиб. развитых стран составляет США - 9%, ФРГ - 32%, uk - 23%, Япония - 13%, Франция - 21%. Если же исключить из этого подсчета отрасли, работающие исключит. на внутр. рынок, (стой-во, коммун. транспорт, и тп), приведенные цифры изменятся в стороны увеличения. Для современной ВТ ПРС характерен рост, темпы которого, как правило, опережают темпы роста ВВП.


80-85
85-90
90-92

мировой ВВП
2,6
3,3
2,5

Объем МТ
2,1
6,!
3,9

Все это свидетельствует о том, что интернационализация производства развитых стран происходила более динамично, чем процесс воспроизводства. Особенность при этом состояла в том, что высокие темпы роста характерны на для отдельных лет, а для достаточно длительного историч. периода, что позволяет говорить о качественно новом характере развития ВТ, а росте значимости тех ее ф-ций, которые не предшествующих этапах не играли определяющей роли в процессе воспроизводства. В пр-ве ПРС произошли качеств. изменения, связанные с вступлением в  эпоху НТР. Разработка новейших достижений НТП, их внедрение в пр-во требуют невиданной ранее концентрации, привлечения огромных людских и фин. ресурсов, что диктует необходимость обобществления пр-ва в масштабах, выходящих не только за рамки обособленных предприятий и фирм, но и отд. стран. НТР дала мощный толчок разделению труда, специализ. пр-ва. Как следствие этого продолжает углубляться потоварная специализация ПРС.

Еще одним следствием НТР является снижение металло и энергоемкости пром. пр-ва в р-тате внедрения более эффект. технологий и тп.

"Интеллектуализация" мировой торговли приводит к изменениям и в торговле гот. изделиями. в 70-80-90 физический оьбъем экспорта гот. изд. из ПРС вырос в 2 раза. Эта обсусловлено быстрым ростом торговли электронным оборудованием, особенно изделиями микроэлектроники и тп наукоемкими товарами.

Внедрение электроники и расширение деят-ти ТНК повлекло за собой рост торговли услугами, в том числе и новыми их видами, а также технологией. Также наблюдается авбсолютный рост в товарообороте патентов и лицензий - специфич. наукоемкой "продукции", и здесь доминир. роль у ПРС.
вопрос 4 ВТ развив. гос-в

Место и роль страны в МРТ определяется совокупностью ее имп-т потребностей и реальн. э-т возможостей .

Роль РС возросла с 60-95гг. В мировом э-те доля развив. стран к 95г = 27,4% (60г - 21,7%). Удельный вес развив. стран в мир. экспорте сырья, топлива, продовльствия 95г =41,6%.

Лишь 8 гос-в из 130 смогли повысить свою роль в МРТ за счет наращивания экспорта сырья: Бурундия, Конго, Малади, Мали, Чад, Иран, Лаос, Оман (нефть). Доля в мир. экспорте гот. изделий и п/ф значит. возросла в 60г=5,6%, к 95=24,8%. Доля в мир. экспорте машин, оборуд и ср-в транспорта 60г = 0,7%, 95 = 20,6%. Стоимостной объем экспорта увеличился в 49,5 раз. Импорт увеличился в 48,6 раза.

Товарная стр-ра Э-та: 1) сырье, топливо, продовольствие. стоимостной объем 60г = 23,5 млрд. долл, 95=362,7млрд. долл. причины падения: более быстрые темпы экспорта гот. изделий, п/ф (э-т увел. по стоимости в 205р); повышение доли переработки сырья на месте; структурная перестройка эк-ки РС в нач. 70х, перевод с ресурсоемкой модели эк-ки на ресурсосберегающую; внедрение новых мат-лов в пр-во благодаря НТП. Роль сырья в процессе мирового воспр-ва относительно снизилась. Развив. страны остаются неттоэкспортером продовольствия, за исключением зерновых.

2) С 89г гот. изделия и п/ф превысили 80% в тов. стр-ре э-та развив. стран. 60г-14%, 95-67%. 3) самой динамичной группой пром.экспорта развив. стран явл-ся машины, оборуд, ср-ва трта. 60-0,7%, 95-28%

Специфика пром. э-та: 1)концентрация в небольшой группе стран - 88% пром. э-та прих. на 10 гос-в. На 4 НИС прих. 56%. 2) развив. страны специализ-ся на э-те трудоемких товаров (электр, электротех, одежда, х/б ткани). 3) Специализация отд. гос-в на э-те ресурсоемких товаров, т.е. пром. переработке сырья (2/3 пром. э-та Малазии, Филипин, Тайланда)

Роль регионов в э-те развив.стран: 1) самый крупный контрагент - азиат.гос-ва (их доля в э-те 80%) 2) ЛА - 14,5% 3) Афрк. гос-ва 5,6 4) прочие - 0,2%. Половина любого регион. э-та прих. на небольш. группу стран, так для азии это НИС (более 50%)

геогр. распред. э-та: 1) пром. р-тие гос-ва - крупнейшие контрагенты. их доля 72,3% - 80г, 56,3% - 95г, но по стоимости э-т увеличился в 33 раза - 661,3 млрд.долл в 95г). США - 23,1%, ЕС - 19,9%, Япония - 10,1%. 2) Развив. страны (взаимный экспорт развив. стран). Доля в совок экспорте: 80 - 22,3%, 95 - 40,2%. 3) Страны ВиЦЕ - 60г - 1,8%, 95г - 0,6%. 4) Доля стран РФ и СНГ - 1,8% - 60, 1,2% - 95г. Хотя по ст-ти э-т развив. стран в стране с перех. эк-кой увеличился в 20 раз.

До 80 года в э-те РС росла доля топлива, однако потом наметилась понижательная тенденция. В целом, для РС осн. статьей стали гот. изд и п/ф.

вопрос 5: Особенности и основные инструменты современно ВТ политики стран Запада

Осн. особенности совр. МЭО: а) интернационализация хоз. жизни (приобр. форму интеграции) - подразумевается усиление взаимозав-ти нац. эк-к на почве все более тесных связейц м/у ними, кот создаются посредством деят-ти ТНК. Послевоенные МЭО стоиоись в осн. на базе деят-ти в обл. торговли - ГАТТ, в валютной сфере - на базе деят. МВФ и МБРР (сейчас происходит слияние внут. и внешн. эк. пол-ки (регулир. нац. эк-ки затруднено без учета влияния других стран) б) регионализация (к концу 80-нач 90 опред. 3 региона - ЗЕ - 32% мир. пр-ва, Сев. Ам - 30%, АТР - 23%) На эти регионы к в 1992 году прих. 87% мир. торг, в т.ч. 48% - ЗЕ, 16% СА, 23% - АТР. в) качественные изменения а МЭО происходят очень быстро

В большинстве стран существуют крупные объединения представителей нац. капитала, которые активно воздействуют на внешщнеэк. политику страны. Политика госуд-моноп. регулирования  Втоборота является как бы равнодейцствующей двух противоположных тенденций. В низ проявляются как интересы национально обособленных капилатов, выражающихся в стремлении обеспечить надежную защиту от иностранной конкуренции, так и объективные потребности облегчения межд. общения в условиях повышения степени интернационализации производства и капитала.

В сложном комплексе торгово-политич. средств, используемых развитыми гос-вами, в последние годы явственно прослеживается тенденция к расширению форм гос.регулированя ВТ, которая все глубже уходит корнями в экономику стран. В результате все более используются внтуренние экономические и административные рычаги регулирования ввоза и вывоза товаров наряду с традиционными методами пограничного ВТ регулирования.

Одновременно имеет место развитие межд. форм регулироваания эк. отношений. С этой целью гос-ва пытаются выработать межд. нормы, принципы, стандарты и другие основы межд. эк. механизма. Современная ВТ политика осущ. с помощью целого ряда ср-в, контролирующих, регулирующих и стимулирующих ВТ. К ним относятся там. тарифы, колич. ограничения, разного рода препятствия для сбыта и потребления товаров на внутр. рынке страны-импортера.

Филиалы и дочерние фирмы ТНК, крупные фирмы и их отделения связаны м/у собой системой соглашений о распредлении рынков, ценах и условиях продажи, защите торговых марок и патентов. Эти соглашения заключаюжтся на межфирменном уровне и сведения о них, как правило, не предаются гласности.

В результате ГАТТ уровень таможенной защиты во всех развитых странах значительно снизился. Важное место в там-тарифн. потилике развитых гос-в занимает применение "разрешающей оговорки", суть которой в том, что страна получает возможность отменить предоставленную уступку или ввести дополнительное ограничение ввоза в том случае, если импорт иностранного товара возрастет до такой степени, что может нанести ущерб нац.пр-ву.

По имеющимся подсчетам, характеризующим стр-ру используемых техн. барьеров ПРС, наиболее распростр. их группой являются стандарты и требования к технике безопасности. далее - требования к упаковке и маркировке товаров, затем препятствия, создаваемые различиями в требовапниях товаросопроводительных документов.

вопрос 6: особенности современной Втполитики развив. стран. Политики импортозамещения.

К разряду развивающихся стран отнесены 130 стран. Они значительно отличаются друг от друга, и из-за этого возникает необходимость их классификации. 

Все страны мира делятся на: 1) страны с высоким уровнем НД на душу населения (более 7620 долл.) 2) страны с уровнем НД на душу населения выше среднего (2520<X<7620 долл.) 3) уровень дохода ниже среднего (650<X<2520 долл.) 4) очень низкий уровень дохода (ниже 650 долл.)

Россия сейчас находится в третей ступени, хотя по последним данным она уже перешла во вторую ступень. Самая бедная страна в 1995 году - Мозамбик (80 долл. на душу населения в год). 
Основные тенденции в экспорте развивающихся стран.

В 1992 году эти страны занимали 26,2% от мирового экспорта, а в импорте - 24%. В мировом экспорте сырья, топлива и продовольствия доля этих стран составляет около 56%. В мировом экспорте готовых изделий и полуфабрикатов их доля составляет 19,6%. Эти две цифры за 1990 год.

ДОЛЯ СЫРЬЯ, ТОПЛИВА И ПРОДОВОЛЬСТВИЯ В ИХ СОБСТВЕННОМ ЭКСПОРТЕ.

годы
стоимость
доля

1960
23,5 млрд.долл.
85,7%

1990
443 млрд.долл.
79,5%

1992
303 млрд.долл.
45%

Причины такого быстрого падения доли этих товаров: 1) более быстрый темп роста экспорта готовых изделий и полуфабрикатов; 2) структурная перестройка экономики развитых стран в начале 70-ых годов, перевод экономики на рельсы ресурсосберегательной модели; 3) НТП и производство новых материалов; 4) уменьшение доли отраслей - потребителей черных и цветных металлов (в развитых странах за 1975-85 года потребление олова сократилось на 47%, стали - на 37%, цинка - на 33%.

Сейчас дут два параллельных процесса н рынке продовольствия: 1) в отношении зерновых идет вытеснение с мирового рынка развивающихся стран; 2) по другим видам продовольствия эти страны выступают как чистые экспортеры.

ТОПЛИВО. До 80-ых годов его доля в экспорте росла (1960 - 26%; 1980 - 67%). По стоимости экспорт топлива за тот же период возрос в 45 раз. А сейчас резкий спад пошел.

ГОТОВЫЕ ИЗДЕЛИЯ Их доля в своем экспорте.

годы
стоимость
доля 

1960
3.9 млрд.долл.
14.3%

1992
499.5 млрд.долл.
60.7%

Промышленный экспорт сконцентрирован в 15% стран. А 56% промышленного экспорта выпускается в азиатских НИС.

ГЕОГРАФИЧЕСКОЕ РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ЭКСПОРТА. В 1965 году развивающиейся стран ы экспортировали в развитые страны 71.6% от всего своего экспорта. В 1992 году - только 58.1%. Взаимный экспорт в 1960 году составлял 20.9%, а в 1990 году - 38.9%. ВНЕШНЕТОРГОВОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН. Чем ниже уровень экономического развития, тем чаще применяются средства ценового регулирования. Пошлины в среднем выше чем чем у развитых стран (6.5% против 4.3%). Это было до уругвайского раунда. В НИС эти ставки будут пониже, чем у развитых.
Вопрос 7: Современный протекционизм и его инструментарий

Меры скрытого протекционизма (чаще всего всякие бюрократические проволочки), причины усиления их роли в современной в современной внешнеэкономической политике.

Средства скрытого протекционизма формально не имеют никакого отношения к внешнеторговой политики, но с каждым годом начинает иметь все большее значение протекционистские меры в качестве регулятора внешнеторгового аппарата. В последнее время идет тенденция к росту доли промышленных товаров в мировой торговле. Повышаются требования к экологии, технике безопасности и т.д. В товаре необходимо учитывать упаковку, маркировку, единцы ее измерения. Это так называемая группа стандартов и требований, которая сначала возникла как объективная необхоимость. 1) стандарты и требования безопасности 2) требования к упаковке и маркировке 3) различия в требованиях к товаросопроводительным док-там. Эти стандарты пытаются унифицировать: Международная организация по стандартизации МОС, Межд. орг. мер и весов МОМВ, конференция по безопасн. и сотрудн. в Европе СБСЕ.
Несмотря на стремл. к свобод. торговле, идеи протекционизма занимают особ. место в ВЭ политике стран. Совр. протекц - это введение ограничений и там. барьеров для группы стран, а не для отд гос-ва. Данная политика ставит цель оградить нац. пром-ть от воздействия иностр. конкурентов. Все аргументы в пользу протекционизма можно свести к: 1) он обеспечивает больше пользы, чем вреда для развития конкретн. отрасли пр-ти или нар.хоз-ва 2) он представл. собой наиб. эффектив. ср-во для достижения цели.

Противники этой теории руководств. тем, что общее благосостояние страны становится высоким не за счет введ. огр-ний, а в усл. "своб.торг". ГАТТ регулирует ограничения и тарифы, запрещен ввод количеств. ограничений. Если тарифы незначит. органичивает импорт, то они приносят доходы гос-ву. Данная политика во мн. гос-вах направлена для поддержки новых отраслей, создания дополн. раб. мест, защиты нац. безопасности и нац. престижа. В целом протек-м приводит к замедлеию НТП, т.к. у производителей сниж. побудит. стимулы поиска новых технологий, кот. ведут к снижению издержек пр-ва.

Протекционизм - гос. политика защиты внутр. рынка от иностр. конкуренции. Проводится через высокие ставки там. тарифа (там. пошлины) на ввозимые из-за рубежа товары, а также через такие нетарифн. ограничения, как количеств. и валютные ограничения импорта товаров нац, техн и санит. нормам, внутр. сборы и налоги на импортир. товары, жесткое антидемпинг. зак-во и тп

Для второй половины ХХ века хар-на тенденция к сниж. там. пошлин в МТ, сочетающ-ся в отд. периоды с усилением нетарифн. ограничений, особенно в ВТ ПРС. Нетар. огр, например, шароко исп. во взаимной торговле США, Японии и ЕС прежде всего из-за несбалансированности межд. рассчетов между ними. Также сущ. понятие селективного протекционизма какой либо отрасли (напр. с/х).

Коллективный прот-м - проводится интеграц. группировками против третьих стран (ЕС).

Для 50-60 годов характерен отход от протек-ма. Однако в 70-80 годы в усл. обострения противоречий мирового кап. хоз-ва усилилась тенденция к протекционизму. Этому способств. рост несбалансир. межд. рассчетов, усиление стимулир. э-та.
вопрос 8: современный этап либерализации м-нар. эк.системы. Итоги Уругвайского раунда

В сент. 86 на спец. сессии ГАТТ в Уругвае было положено начало нового 8 раунда переговоров. В повестке дня были тамож. тарифы, нетарифные меры, торговля текстильными товарами и одеждой, с/х прод-цией, пересмотр некот. норм ГАТТ, торговля услугами. 

Там. тарифы (барьеры): осн. внимание - эскалации тарифов, т.е. ставок по мере улучшения кач-ва обрабатыв. изделий. Прин. решение об освоб. 40% импорта от там. пошлин. Сниж. на 40% ставок тарифов в ПРС на ост товары, кроме с/х. Наиболе активн. противниками отказа от Там. пошлин явл. ЕС, где там. тариф - основа их интеграции. Нетарифные огр-ния (меры): ликвидация всех несовместимых с нормами ГАТТ ограничений импорта и определение сроков устранения осн. количеств. ограничений и нетариф. барьеров. Инициаторы - развив. страны, около половины экспорта которых в ПРС попадает под действие нетарифных барьеров. При этом главная роль здесь отводится количеств. ограничениям. И на сессии ГАТТ было предусмотрено: ликвидация всех несовместимых с нормами ГАТТ кол. огр. импорта; определение сроков устранения ост. кол. огр. и др. нетар. барьеров; предоставление в процессе ослабления нетар. ограничений приоритета тем из них, которые препятствуют экспорту из развив. стран изи носят дискриминац. хар-р. Текстиль и одежда: - по инициативе РС. Именно на данные товары наиб. высокие пошлины, было решено распространить на них правила ГАТТ. Соглашение предусматривает, что ограничение иностр. конкуренции может осущ. только с помощью там. тарифов. В соотв. с подписанным в рамках раунда сограшением, большинство тарифов будет ликвидировано в течение 10 лет, начиная с 1996 года,. Двусторонние квоты будут постепенно сокращаться и к 2005 году ликвилируются полностью. с/х пр-ция: во многих странах сохраняется высокий уровень с/х протекц, сред. уровень там. защиты рынка с/х составил 11%. Все импорт. барьеры заменяются на тариф. снижен. на 36%. Была достигнута договоренность о сокращении фермерских субсидий и импорт. барьеров постепенно в течение 6 лет. по прогнозам, это приведет к повышению мир. цен на с/х прод-цию, несмотря на ожидаемый рост пр-ва. Торговля услугами: этот вопрос просили рассмотреть ПРС, являющ. главн. эксп-ми услуг, доля услуг на мир. рынке сост. 1/3. Было решено распространить правила ГАТТ на торг. услугами (искл. кинофильмы и телепрограммы) Права интеллект. собств: распространена торговля собств. защищ. патентами, установлен более высокий уровень защиты (через. нац.законы). Страны обязаны принимать меры на границе, чтобы не допустить ввоз нелегальных товаров. Законы о пиратстве.

Достигнуто соглашение по патентам, авт. праву, торг. маркам, комм. тайне. Защита интел. собств. ВТО: была создана новая система орг-ций связей м/у участниками. ВТО будет вести свою собств. политику, пров. регулярн. переговоры, она имеет тверд. юр. основу, Членом данной орг-ции может стать любая страна, которая присоединится ко всем соглашениям. Основная цель ВТО - обеспечение свободы торговли. ВТО будет регулировать торгю товарами и услугами, вопросы инвестиций и защиты интеллект. собств.
вопрос 9: ВТО: цели создания, сферы деятельности, значения для системы МЭО.

ВТО - межд. торг. орг-ция, возникшая после 2 мир. войны. ф-ции: 1) следит за ненарушением осн. принципов ГАТТ: - недискриминация в торговле, - использование тарифных вместо нетарифных ограничений, - снижение там. тарифов.

2) реализация договоренностей, достигнутых в рамках Уругв. раунда ГАТТ, всех вопросов в области МТ, либерализация рынка инф. технологий (соглашение): освобождение более 90% данного рынка от торг. тарифов (300 наим. товаров), на сегод. день этот рынок оценив 500млрд.долл, а к 2000 году должен возрости до 1 трлн.долл. Стоит проблема увящки ст-ти раб. силы и торговли (использование низкооплач. раб.силы в соаборазв. странах не дает им возм-ти конкурировать на рынке гот. изделий). Соглашение о создании ВТО - единый механихм для выполнения условий Ур. раунда, т.е. с созданием ВТО реализована идея создания межд. орг-ции, которая имела место после войны. Главный орган ВТО - конференция на уровне Министров (1 раз в два года): осущ-т все ф-ции ВТО и принимает решение. А в перерывах м/у конференциями её ф-ции выполняет Ген. Совет. Также сущ-ют: Совет по торговле товарами, совет по т-ле услугами, совет по т-ле и р-тию. Соглашение предполагает создание секритариата ВТО.

Также к целям ВТО относится: коммерческая и эк. ориентация гос-в членов на повышение уровня жизни: - обеспечение полной занятости, - рост пр-ва и торг. обмена товарами и услугами, - оптимальное использование источников сырья с целью обеспечения долгосрочного развития, защиты и сохранения окр. среды.
вопрос 10: межд. движ. кап-лов: осн. тенденции в 90е годы.

2 подхода к трактовке сужности МДК. Различия в основе этих 2 подходов, в свою очередь, объясняются 2 причинами: 1) развитем рынка и соствал. его форм хоз. связей 2) меняющ. понимание сущности, роли и значения отд. форм таких связей в развитии и соверш. нац. эк-к, характера задач, эк. безопасн и соц-эк. благополучия. Для экономистов МДК - движение одного из факторов пр-ва, основанное на его историч. сложивш или приобрет. сосредоточ. в различн. странах, экон. предпосылка произ-ва ими отд. товаров и услуг более эфф-но, чем в др. странах. Для политэкономов - это помещение относительно избыточных преимущественно фин. ресурсов за границей ради систематического получения более высокой прибавочной стоимости, произведенной трудящимися страны, в которую помещен капитал.

В реальном (эк) содержании МДК является опред. элементом в ф-ционир. мирэк, развитии форм и усл. межд. хоз.связей всех видов.  По хар-ру и формам Мкапвлож могут быть разными. По источникам происхождения  - государственный (ср-ва из госбюджета, уход. ща рубеж или принимаемые оттуда. это госзаймы, ссуды, гранты) и частный кап-л (ср-ва негосуд. источников. это инвестиции, торг. кредиты, межбанк. кредит). По характеру использования  - предпринимат. (прямо или косвенно вкладываются в пр-во и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибыли в форме дивиденда) и ссудными - предоставление ср-в взаймы ради получения процента. По срокам - среднесрочные и долгосрочные, краткосрочные. По  целям - прямые инвестиции (вложение кап-ла во имя получения долгосрочн. интереса и обеспечивают его с помощью права собствености или решающих прав в управлении) и портфельные инвестиции (не дают права контроля за объектом капвлож, а всего лишь долгосрочное право на доход, причем даже преимущ. в смысле очередности в получении такого дохода. МВФ выделяет еще одну группу "прочие инвест", кот. в осн. образуют межд.займы и банк. депозиты.

ПЗИ - важное место. 80е годы - пик. 81 - спад. США - крупнш. и-р кап-ла (40% ПЗИ). Яп - крупн. страна базирования ТНК. Ее ПЗИ увел. в 2 раза в 86г. ЗЕ - крупнш. в мире источник ПЗИ. Доля развив стран в Пзи мала. На НИС прих 86% всех ПЗИ в РС. Потеря интереса ТНК к РС связано с долг. кризисом, ухудщение их эк. положения. Сниз. доля ЛА стран. Неизм. доля в Афр, ЮВА. Смещение ПЗИ в сферу услуг - банк. дело, страх-е, финансы, т.е. ПЗИ в ПРС. ПЗИ вкл - нов. акцион. капл, реинвестир. дох-ды, внутрикорпорац. займы. За 75-85г ПЗИ увел в 2 раза. В преддверьи создания ЕвалС увел поток кап-ла внутри ЕС.

вопрос 11: Понятие ТНК и роль транснационального бизнеса в современных МЭО

Для совр. этапа хоз. жизни хар-на интенсивная интегр. пр-ва. Пром. цикл все чаще протекает в рамках нескольких гос-в. В условиях интег-ции производ. сил фирмы и предпр. связаны не только через сферу рынка, не только фин-экономически, но и технологически, т.к. предприятия становятся как бы отдельными центрами межд. пр-ва, а компании соствными частями интернац. фин. группы. Нац. заводы включаются в межд. произв. механизм как звенья единой цепи, части межд. произ-го комплекса, с единым технологич. и комм. планом. Носители отношений частномонополист. бизнеса явл-ся межд. монополии - создают межд. пр-ва на базе частной соб-ти - монополии нового типа - ТНК, хоз. механизм которых перерастает нац. границы, в р-тате чего создается межд. произв-торг. комплекс, действ в разных странах, но рук-мый из одного центра. На долю ТНК к началу 80х приходилось более 1/3 пром прв, более 1/2 ВТ, примерно 80% патентов на новую технику и технологию в кап. мире.

Определение ТНК - в н.в. не сущ. единой, общепринятой трактовки понятия ТНК. Был употребим термин "многонац. корпорация", сейчас ТНК. В заруб. лит-ре встречаются в самых разных вариантах комбинации сущ-х "корпорация", "компания", " предприятие", "фирма" в сочетании с прилагат. "транснац", "многонац", "интернац", "глобальная" и тп.

По форме сов-ти выделяют 2 группы монополий: 2) базирующаяся на общей ст-ти моноп. собств-ти - тресты и концерны 2) межфирм. союзы (картели и моноп. объед на основе сбыта)

Трад. трактовка межд. монополии исходила из такого принципа, как объед. в рамках данной частномоноп. группировки капитала стран разного нац. происхожедния. В н.д. картели также сущ-ют, но они отошли на второй план + в боль-ве стран сущ. антитрест. зак-во. Но гл. причина изменения хар-ра меж.монополии - экономическая: НТР и изменение в МРТ.

Сейчас на первое место вышли производ. предпр, связанные единым тех. циклом, но располож. в разных странах. Отличит. чертой этих монополий является международность не по признаку происхождения кап-ла, но по району его деят-ти. Подавляющее большинство соврем. межд. монополий представляет капитал одной лишь страны, а вовсе не многонац, хотя он и осущ. свое пр-во на многонац. основе.

Транснац. тресты и концерны национальны по капиталу и международны по сфере деят-ти.

Сейчас в рамках ЕС активно завершается работа по выработке и принятию устава европ. коапании и разработке единого права в рамках сообщества, что имеет большое значение ввиду создания единого рынке ЕС. Хотя в н.д. наиболее распрост. формой действ. в мире межд. фирм явл-ся ТНК, до сих пор еще нет официального, признанного межд. сооб-вом критерия ТНК. В некот. заруб. работах предлагаются спец. критерии - min 25% инострю операций в доходах или продажах фирмы.

Согласно ООН - критерием явл. число стран, где оперирует фирма. Последний компромисные проект определения ТНК в коммиссии ООН: 1) ТНК - это компания, включ. единицы в 2х или более странах, независимо от их юрид. формы и поля деят-ти. 2) оперирующая в рамках системы принятия решений, позволяющей проводить соглас. пол-ку и осущ. общую стратегию через один или более рук. центр. 3) В кот отд. единицы, связаны поср-вом соб-ти или каким-л другим образом так, что одна или более из них могут иметь значит. влияние на деят-ть других и в частности делить ресурсы и ответственность с другими.

Слишком широкое определение понятия ТНК маскирует их гл. особенность - это, как правило, мощные компании, имеющие возможность оказать эконом. и полит. давление в странах, куда они вкладыв. капитал (принимающ. страны). С ними должны считаться и страны, где их капитал сформировался (страны базирования). Также в качестве критерия ТНК можно было бы взять сумму годовых продаж не менее чем в 100 млн.долл. В н.д. ТНК принимают глоб. характер. Создав сеть своих филиалов в разн. регионах земного шара, они приступили к перераспред. МРТ в рамках корпораций, накладывая его в традиц. существ. связи между странами, трансформируя и деформируя их.

Из общей массы пр-тий, оперирующих на внешн. рынках ТНК выделяет: 1) отрыв от нац. почвы, глоб. хар-р внутрифирм. планир-я, а также операций по снабжению и сбыту под централиз частным контролем. 2) использование межд. ед. разделения труда в рамках  системы технологически взаимосвяз. пред-тий в разных странах мира. 3) раздел рынков м/у филиалами и их централиз. тех. обеспечение

вопрос 13: передача технологии развив. странам по каналам ТНК

Доступ к технологии для развив. стран на современном этапе происходит прем-но по псредствоми приобретения ее у ТНК развитых стран. Воздействие передачи технологии на эконом. рост принимающей страны во многом зависит от того, насколько эффективно разл. способы передачи технологии взаимод. с технолог. возможностями этой страны, их орг. структурой.

ТНК и предача технологии развив. странам 1) ТНК и поставка капит. оборудования 2) передача технологии посредством ПЗИ.

технология представляет собой большую часть конкурентного прем-ва ТНК, и многие фирмы предпочитают обсуживать внешние рынки посредством ПЗИ - не тольяо для использования этого прим-ва, но и для удержания контроля за своей технологией. а) прямое воздействие - ТНК и факторная производ-ть; - ТНК и кач-во пр-ции; - ТНК и состав экспорта; - НИОКР филиалов; - организ. инновации и пркатика менеджмента б) косвенное воздействие.

3) Стратегия альянса и передача технологий

За 1980е г различные регионы развив. стран в неод. степени смогли удовлетворить и-т машин и оборудования. За период 80-89 гг по странам Африки наблюдалось снижение с 23,5 до 18,2 млрд.долл, по странам ЛА и басейна Карр.моря > с 31,1 до 36,3 млрд.долл. Страны АТР увеличили свой импорт капит. оборуд-я почта на 3/4 с 56,7 до 95,8 млрд.долл. Можно полагать, что это в значит. мере объясняет различную картину эк. роста, наблюд во этим регионам.

Согласно косвенным данным ТНК играют вед. роль в им-те кап. оборудования. в 89г примерно 80% ВТ США происходило по каналам ТНК.

Заруб.филиалы ТНК могут вызвать технолог. изменения в развив. странах посредством собст-х НИОКР. Нетто-воздействие на рост растущих расходов заруб.филиалов зависит от того, какое влияние он оказывает на возможность НИОКР местных фирм. В целом это воздействие будет более благотворным там, где местные фирмы способны производить собств. НИОКР, чтобы противостоять конкуренции со стороны филиалов иностр. ТНК. Производ-ть факторов у филиалов высокая, что спосоствует росту. Они по-видимому способствовали в течение истекшего десятилетия эк.росту развив. стран за счет увеличения доли наукоемкой пр-ции в их продажах и э-те гот.изделий. Однако в Азии нац. компании обогнали ТНК по наукоемкому э-ту.

Иностр.филиалы также внесли вклад в эк.рост развив.стран косвенно, посредством закупки местных п/ф, уровень таких закупок зависит от уровня пром.развития приним. стран.

Импульс роста порождался также посредством сущ. передачи технологии через такие формы, как лицензирование и субконтракты. Наиб. выгоду от такой передачи технологии получили самые крупные принимающие страны.

Расцвет альянсов м/у ТНК, особенно по новым технологиям => озабоченность в связи с тем, что сокращается конкуренция на мир.рынке и ограничевается доступ к технологии для развив. стран.

ТНК заключают соглашения (альянсы) для того, чтобы: 1) разделить расходы на научные исследования 2) приобрести новые технологии 3) лучше использовать квалиф. персонал. К этому же побуждают большие риски и растущие расходы на НИОКР (особ. в сфере технологий), а также быстрое устаревание новой продукции.

вопрос 14: конкурентные преимущества ТНК

2 вида: 1) низкие издержки - способность фирмы разрабатывать, производить и продавать товар с меньшими затратами, чем конкурент. 2) дифференциация - способность произ-ть товар уникальный и большей стоимостью в виде нового качества, особ. потребит. свойств или послепродажного обеспечения. Способы получения КП: 1) обладание собств. технологией 2) торг.марка 3) экономия на масштабах пр-ва, закупок (покупка материалов в больш. кол-ве и тем самым снижение издержек на 1 ед. продукции), финансирования (получ. кредита на больш. суммы), сбыта (ст-ть сбыта 1 ед "ниже, когда фирма закл. контракт на многораз. отгрузку больших объемов продукции), рекламы. 4) покровительство гос-ва 5)менеджмент персонала. Для анализа источников КП исп. анализ всех видов деят-ти, кот. объедин в т.наз. цепочку цености. Они вносят вклад в потребит. ст-ить. Их делят на 2 категории - осн. деятельность (пр-во, сбыт, обслуж.тов) и вспомогат (обеспечение технологиями, людск. ресурсами, ф-ций номенклатуры)

Принципы, связанные с мульти национализацией (т.е. деятельностью в ряде стран): 1) Мультинац. возможности маркетинга (знание ряда рынков и доступ к ним) 2) мультинац источники снабжения 3) мультинац. диверсификация 4) Опыт менеджмента в неск. странах

Способы реализации КП: 1) ожидание реакций конкур 2) стр-ра фирмы, ее деятельность 3) время, необх. для копирования КП конкурентами

1) Концепция интернализации - расширение соб-ти фирмы для включ-я новых рынков, источников сырья и новых стадий пр-ва.

2) Вертик. интеграция - от сырья до сбыта. 3) Гориз. интеграция - интеграция одноименных фирм по горизонтали. Разница м/у интернализацией и интеграцией в том, что интернал-я делает акцепт на стратегич. выбор (купить или сделать самим); включает сделки, лежащие за пределами гориз. и верт. интеграции. 4) Родств или поддерж. отрасли.  Конкур. сп-ть нек. отраслей - поставщиков дает преимущество нац фирмам в др. отраслях пр-ти, т.к. они производят эл-ты, кот. пользуются спросом и играют важн. роль в инновационных процессах. Осн. КП для потребляющих отраслей пр-ти - эф. и быстрый доступ к самым дорогостоящим ресурсам. Поставщики помогают фирмам овладеть нов. методами и возможностями применения нов. технологий. Нац. фирмы получ. наиб выгоду, если их поставщики конкур.способны на мировом рынке. Наличие в стране конк.сп-х родственных отраслей ведет к возникновению новых высокоразв. отраслей.

4) Стратегия, стр-ра фирмы и конкур-тн. нац. особенности влияют на управление фирмами и на форму конкуренции. Различия в управл. подходах и организации пр-ва ведут к возникн. и преимуществ и недостатков. политика прав-ва играет большую роль, облегчая или затрудняя выход на мир. рынок.

Эти эл-ты, и каждый отдельн. и система в целом, создают среду, в кот. рождается и действ. фирма дан. страны. Стороны имеют наиб. шансы на успех в тех отраслях, где нац. ромб имеет наиб. благопр. характер: компоненты ромба влияют др.на.др.

Стратегич. выбор (купить или делать самим) и включ сделки, лежащ. за пределами гориз и верт интеграции, рынки  - глобальн. и мультинц.

Глоб. стратегия - фирма продает свои тов во многих странах, применяя интеграц. подход, - выбор конфигурации (в каких странах что производить), - координация рассеяных по миру видов деятельности. Конфигурация - концентрация или дисперсия.

ТНК доминирует в наст. время почти во всех сферах МЭО, их доля превышает Э и И отд. ПРС и доходит до 80%, составляет 1/2 Мтли
вопрос 15: ключевые тенденции в торгово-экономических отношщениях США-ЯП-ЕС

Перспектива образования ЕС дала дополнительный стимул боле быстрому развитию Европы по сравнению с США и Японией. Интеграционные процессы не контитенте содействовали ускоренной концентрации капитала западноевроп. концернов, что усиливает их позиции в соперничестве с другими центрами. Внутриевр. переплетение капитала укрепляет конкурентоспособность концернов ЗЕ в МирЭк. Э-т кап-ла в США и Яп прокладывает путь для э-та товаров, способствует улучшению ВТ позиций региона. Вместе с тем сокращение технологич. разрыва м/у ЗЕ, США и Яп, хотя и имело место, но до сих пор не смогло поколебать ведущего положения США. Так в 89 году расходы на НИОКР в эк-ку в США 132,2млрд.экю, ЕС - 71,3 млрд.экю, Яп-51,9 млрд.экю.

С 87 по 90 г ассигнования на НИОКР увелич. в Яп на 36%, в ЕС - на 20%, в США на 12%. Что касается доли расходов на НИОКР в ВНП, то в 1990году а Яп она достигла 3%, в США (и Германии) - 2,8%. Германия, на кот. в 89 году приходилось 34,5%, то есть более трети расходов на НИОКР всего ЕС, лидирует В ЕС. Для Великоб-21,9%, Франции - 20,9%. Для финансирования НИОКР со второй половины 80х годов характерны рост удельного веса прикладных исследований и разработок, увеличение собств. расходоыв предприятий, направление преимущ. в наукоемкие отрасли.

Если сравнить масштабы "второй экономики" США и др стран, то преимущество США будет значительным. На зарую. предпр. американского капитала занято 7млн.чел, в то время как в Великобр - 2,5млн, ФРГ - 2, Яп - 1.

Важнейшая сфера приложения ам. кап - ЗЕ. И это также в значит. мере р-тат интеграц. процесса в регионе. путем проникновения кап-ла на террит. ЕС американцы не только обходят те препятствия, которые ставит им ЕС, но даже пользуются преимуществами перед третьими странами.

Что касается геор.распред, то США внедрились гл.обр. в Великобр, ФРГ, Францию, Италию. Значительно их присутствие в Испании, Бенилюксе, Скандинавии, Швейцарии и Австрии.

Их общего числа опрошеных ам. бизнессменов для 68% наиболее привлекательна эк-ка бывш. СССР, 50- бывшей ГДР, 22 - Венгрии, 16-Польши, 7-ЧСФР. Однако пока концерны ЗЕ имеют гораздо большее влияние и связи с предприятиями восточноевр. стран.

Активизация ам. кап-ла в ЗЕ связана с успехами интеграц. процессов, а в ВЕ - с переходом восточноевр. стран к рыночным отношения.  Эти же иричины вызвали повышеный интерес к э-ту кап-ла в Европу и у Яп, хотя она форсирует сейчас интеграц. процессы в Азиатском регионе, аналогично тому, как это делают США с Сев. Ам. в 1989 г США создали с Канадой НАФТА. В 91 году - присоединилась Мексика. Т.о. НАФТА объединила 363млн.чел, или 7%населения шара (ЕС - 328, 6,3%). ВНП стран-членов НАФТА в 88году 5470млрд.долл (ЕС - 4788). Однако по э-ту НАФТА существенно уступает ЕС.

Япония - АПЭК. 

интеграционные процесс в Азии, в Сев.Ам , не снижают интереса Яп к проникновению на еврорынки. Опросы дел. кругов Яп показали, что свыше 70% фирм намерены наращивать прямые вложения в Евроме.

В послевоенный период роль ЗЕ в эк-ке зап.мира в целом значительно возросла. Мировой кризис 74-75 года ЗЕ перенесла с большими потерями.

Но не стоит переоценивать временное ухудшение позиций ЗЕ - по размерам ВНП, пром.пр-ва, объему межд.товарооборота, величине зол-вал.резервов и заграничн. чатсных капвлож этот регион превосходит США и Яп. Междунар. позиции региона опираются на можный эк. и НТ потенциал. На него прих. 2/5 ВНП пром. пр-ва развитых стран.

Несмотря на резкий рывок вперед Яп, ЗЕ превосходит ее по велисине ВВП и пр-ву пром. прод примерно в 2,5 раза, по объему Прямых загран. капвлож и э-ту тов и усл - более чем в 4 раза (на 90 год).

В середине 80х сцуществ. изменения в соотношении сил ЗЕ-США-ЯП обусловили исиление интеграции в рамках ЕС.

Запевроп. концерны опасаясь превращения региона в технологич.переферию США и ЯП - 1) Единый еврр.акт, задача которого - интеграция и коопер. в сфере НТП. 2) программа прогнозирования и оценок в обл. науки и техники 3)  84 г десятилетняя Евр. стратег. программа научн. исслед. в сфере технологии инф. систем.  -> создание технологической Европы.

Страны ЕС проводят в отнош. США и Яп единую торг. политику, включая протекционистк. меры. Преобладание нетарифных средств. Это "добровольное" ограничение э-та, режим миним. цен, техн. стандарты.

В 80е годы началось массированое проникн. запевроп. кап-лов в ам.эк. как следствие усиления эк. и фин. потерциала запевр. ТНК.

вопрос 16: Проблемы и перспективы хоз.интернационализации в АТР.

АСЕАН - ассоциация стран ЮВА. 1967г - 5 - Синг, Тай, Мала, Фил, индонез. 84 - Бруней. позже - Вьет. АСЕАН был создан в целях стабилиз. полит. положения в ЮВА, влият. региональн. группир, выступает единым фронтом по различным военно-полит. проблемам.

Эк. сот-во стало развив. со 2 пол 70гг - разраб. нек. проектов - создание совм. пром. предпр и разд. труда. 

Статус партнера имеют ЕС, США, Канада, Автрал, Нз, Яп, корея, 2 наблюдателя - Лаон, папуа нов. гвин. Спец. гости - Рф и китай.

В области торговли сотрудн. стало развиваться с 1977 года на основе принятого соглашения о зоне преференц. торговли АСЕАН. Взаимные префер. были первонач. распространены на 20, а позже на 71 товар, что составляло 2% общего оборота взаимной торговли. к 1993 году под основу зоны преф. торг. АСЕАН попадало примерно 12700 товаров, для 50% из них пошлины были снижены на 20-25%.

Префер. режим неодинаков (Сингапур - 2,3%, Малайзия 42%).

В 1989 году размеры префер. были увеличены до 50% и распростр, гл. обр. на товары, не явл-ся предметом взаимн. торг.

Идея создаения зоны своб. торг. с целью укреплю внутр. рынка, привлеч. заруб. кап-ла, структур перестройки жк-ки стран, поддержания конкурспос-ти и расширения объема э-та - в 1992 году в рамках АСЕАН на саммите в Сингапуре подписана декларация о создании зоны своб.торог АСЕАН-АФТА. Она должна быть создана за 15 лет к 2002 году начиная с 1 янв. 1994 года, в сент 1994 решение о сокращении срока создания АФТА - с 15 до 10 лет.

пошлины по взаимн. торговле пром. товарами и неперераб.с/х прод должны быть снижены до 0-5%. вводится система преферен. тарифа.

Зона своб.торг АСАЕН распрост-ся на 41 тыс. товарных позиций, что сост-ет 88% общего числаа товаров, попад. под децствие там. тарифов в АСЕАН.

АФТА включ. также и ликвидац. колич. ограничениц, гармонизацию нац. стандартов, взаимное признание результатов испытаний и сертиф кач-ва. Эконом. эффект АФТА связан с образованием крупн. потреб. рынка, объед 330 млн чел с ежег. совок. объемом ВНП в 300 млрд.долл. Но на данном этапе следует уделять внимание развитию др. регион. инициатив - "теуг. эк. роста" как динамичн. форме регион. эк. сотр-ва, на кот. легче договориться и бстрее получить общую выгоду.

"Треугольник" - зона, объд. пригнаничн. районы 3х гос-в на основе взаимодоп, совместн. исп. прир, труд, фин. рес-сов, произв. и техню потенц.

К АТР относятся: страны в зап. части Т-океан. бассена (Яп, НИС, АСЕАН, Китай, Монголия, Индокитай, Австр, Нов. Зеландия, Малые гос-ва (14) юга Т.О)

На АТР: 56% мир. ВНП, 45% мир. пр. пр-ва, 40% мир. торговли.

АПЕК - 1989 (форму АТ эк. сотр-ва)

Первонач. объед 12 гос-в: США, Канада, Австралия, Нов. Зеландия, Фпония, Корея, станы АСЕАН.

Позже + Китай, Тайвань, Мексика, Пап. нов. гвин, Чили = > в н.в. в АПЕК входят 18 гос, на них прих. 50% мир ВНП, 50% мир. э-та, 40% нас. мира.

АПЕК - эк. орг, призванная содействовать формир. новой эк. системы на основе принципа открытого регионализма - открытой для всех стран не только региона, но и мира.

АПЕК - сов. новая модель регион. эк. сотр-ва по либерализации торговли на межд. и регион. уровнях.

Цели АПЕК (Сеульская декларация 91 года): - поддержание эк. роста стран регионов, - укрепление многосторонней системы торговли с учетом роста эк. взаимоз-ти стран-участниц, - снятие ограничений на пути движения товаров, инвестиций, услуг в соотв-ии с принципами ГАТТ - ВТО.

начиная с 1992 года секретариат в составе 15 человек определил принципы формирования бюджета на основе ежег. взносов стран-уч на общ. сумму 2 млн. долл. Образована группа высоких представителей с целью содействия расширению взаимной торговли стран-участниц, дальн. институционал-ции орг-ции, создание зон своб. торг в АТР.

За период суж. АПЕК были разработаны и приняты 10 проектов по развитию жк. сот-ва: по передаче технол. из ПРС в РС, по подгот. кадров, сот-ву в обл. энергетики, об отмене кол. огр в торговле текст. пр-цией в теч. 10 лет.

С 89г прошли 6 встреч в рамках АПЕК. На Конф. в ок. 94 году принято решение о создании своб. торговли в регионе. Задача: на 3х скоростной основе либерализовать движ. товаров и кап-лов в теч 15 лет для ПРС, 20 лет для среднеразс стран, т е НИС и в теч 25 лет  - до 2020 года для РС АПЕК.

В целях содействия консолидации позиций стран-уч, гл. Осн. фактор, препятствующиц усилению интеграц. тенденций в рамках АПЕК и АТР в целом, явл. огромная диффер. стран в эк, полит, и культ-ист. плоскостях - от однородности стран-уч. зависит дальнейшая судьба эк. группировки.

вопрос 17: движущие силы и особенности интеграционных процессов в ралзичных регионах мира. Формы интеграционных объединений.

Процесс МЭИнт обусловлен развитием и углублением МРТ. От простого обмена товарами - к устойчивой масштабной МТ товарами и услугами - к интернац. перемещ. кап-лов и созданию новых пр-в - к тесной произв. и НТ коопер. - к совместному ведению пр-ва и управлению. В р-тате - нац. экономики проникают друг в друга. Очевидной становится интернационализация хоз. жизни, когда переплетаются многие фазы НТ, произв инвест, фин деят.

Логика рыночной эк-ки и классической ЭКТ, ткрытость и свобода торговли также способствовали р-тию интеграц. процессов. Либерализац. межд. обмена облегчилаа адаптац. нац. хоз-в к внешним усл. и воздецствиям, способствовала более активному их включению в МРТ и кооп, в процесс цирокого межгос. общения.

Качественно новым этапом интернац. хоз. жизни явл. эк. интеграция, в рамках кот. обеспечивается концентрация каплов, провед. сограс. межгос. эк. политики.

Понятие МЭИ можно определить как объективный, осознанный и направленный процесс сближения, взаимоприспособления и сращивания нац. хоз. систем, обладающий потенциалом саморегулирования и саморазвития, и в основе которого лежит эк. интерес самост. хоз. субъектов и МРТ.

Сегодня интеграц. объед. носят региональный хар=р и различ. по грубине происход. процессов. Существуют 4 осн. вида интеграц. объединений: 1) Зона своб.торг: страны-уч. отменяют там. барьеры в торговле м/у собой. 2) там. союз характеризуется своб. перемещ. товаров и услуг внутри группировки, единый там. тариф по отношению к третьим странам 3) общий рынок, когда ликвидируются барьеры м/у странами не только во взаимной торговле,но и для перемещения раб.силы и капитала. 4) эк. союз предполагает, что ко всем перечисленным интеграц. мероприят. добавляется целый новый блок, как-то: проведение единой эк. полиики, создание системы регулирования соц-полит. процессов, общая валюта.

вопрос 18: ЕС: цели создания, специфика, перспективы развития.

ЕС было создано в 57 году с подписанием Римского договора. Сначала - Фр, Ит, Фрг, Бенилюкс. 73 г - дания, Ирланд, Велик. 81 - Греция, 86 - Исп, Порт,  95 - Австрия, Финлянд, Швец. (15). Ассоциативные члены - Болгар, Венгр, Польша, Румын, Словакия, Турция, Чехия, кот. также выразили желание вступить в ЕС. Через создание ед.рынка гос-ва члены стремятся обеспечить гармонич. развитие эк. деят, пост. расшир. пр-ва и быстрый рост уровня жизни. Для достижения этих целей предпол: упразднение тем. пошлин м/у членами; разраб ед.торг. политики р-тия отд. секторов эк-ки (с/х, транспорт); упразднение препятствий своб. движ. в пределах ЕС лиц, услуг, каплов, формиров общ. фондом содействия соц. и регион. развитию, согласоввание нац.  законов, введение системы мер, предотвращ. нарушение норм, рагудир. конкуренцию. Уже ликвид. наиб. значит. торг. барьеры. Оставш. препятствия устраняются в соотв. с программой создания ед. эк. пр-ва. Это соглашение м/у ЕС и Евр. Ассоц. своб. торг ЕАСТ возникло в янв. 95. На терр. ЕС осущ. своб движ кап, усл, людей.

Цели создания указаны в римсском договоре: ст2. сообщество имеет задачей осущ-ть путем создания общего рынка и постепенноть сближения экон. политик гос-в-членов всестороннее развитие эк. деят-ти во всем сообществе, постояное и равномерное развитие, возрастающую стабильность, скорейшее повышение уровня жизни и более тесные связи м/у госвами, кот оно обхъединяет. ст3 для достижения этих целей предполагается: отмена там сборов и огранич для перемещ. товаров в ЕС; уст. общ.там.тарифа и ообщ. торг. полит. к 3 странам; устранение препятстви. для перемещ. тов,усл, кап; установл. общей пол. в обл. С/х и транспорта. ст9 основа общ-ва там. союз.

Перспективы развития - 1) включение в состав стран ВЕ (Польша, Венгрия, Чехия, Словения, Эктония, Кипр). Пока - ассоциированные члены, так как разрыв м/у ними и ЕС в развитии слишком велик.

2) Создание эк. и вал. союза - 1 этап - с 90 года - либерализация передвижения кап-лов, 2 этап - 94-99 года - сближение эк. показателей стран. Также создание в 94 года Европейского Вал. института. его ф-ции - следить за евр. вал. системой и подготавливать почву для создания ЕЦБанка; также усиление координации макроэкономической политики.

Для участия в евро страны члены должны отвечать критериям конмергенции, определенный Маастрихтом: уровень инфляции не привышающий более чем на 1,5 процентных пункта средний показатель для трех тсран с наиб. низкими темпами; иметь деф. бюджета, не превыш 3% ВВП, а госдолг - не боле 60%; % ставоки не должны более чем на 2 % пункта превышать уровень, средний для трех стран с наибю низкими темпами инфл; участвовать в системе совместного колебания вал.курсов не менее двух лет.

В 1999 году - 3 фаза - введение евро.

вопрос 19: новый этап в развитии интеграции в ЕС. проблемы создания эк. и вал. союза в рамках ЕС.

С конца 80х страны-члены ЕС взяли курс на форсирование темпов вал=эк интеграции, провозгласив целью создание к конку столетия ед.вал. и ЕЦБ. Согласованный в конце 1991 года в Маастрихте договор о ЕС, вступишвий в силу с ноября 1993 года, юридически закрепил эти решения. В соотв. с договором эк.и.вал. союз (ЭВС) создается в 3 этапа: 1) с июня 90 - января 94 - участие всех ден ед. ЕС в механизме совместного колебания вал. курсов в рамках ЕВС на базе "нормальных" пределов колебаний. полная отмена ограничений на движение капиталов, введение процедуры "многостор набл" за эк. политикой стран-участниц. 2) (с1 янв. 94) предполагает создание Евр. Вал. института и усиление координации макроэк. политики. 3) (с 1 янв 99) - введение ед.вал. и создание ЕЦБ.

Все было гладко, но в сер. 92 Европа попала в тяжелый вал. кризис. Поэтому Великобр и Италия офиц. вышли из ЕВС, а ост. страны резко расширили допустимые пределы колебаний квот с 2,25 до 15%.

Для участия в евро страны члены должны отвечать критериям конмергенции, определенный Маастрихтом: уровень инфляции не привышающий более чем на 1,5 процентных пункта средний показатель для трех тсран с наиб. низкими темпами; иметь деф. бюджета, не превыш 3% ВВП, а госдолг - не боле 60%; % ставоки не должны более чем на 2 % пункта превышать уровень, средний для трех стран с наибю низкими темпами инфл; участвовать в системе совместного колебания вал.курсов не менее двух лет.

В 1993 году критериям соответствовали лишь Ирландия и Люксембург. В германии - возрастание бюдж. дефицита из-за объед. страны, во Франции, Дании в Велик - следствие ослабления фин. дисциплины, вызванного стремлнием противодействовать наступающему спаду.

МВФ в прогнозе на 97 год говорит о том, что Германия, Франция, италия завершили год с деф.бюдж 3,1-3,2%, не выполняют критерии. В группу для встепления в ЕВС - Германия, Франция, Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Австрия, Ирландия, Финляндия, Италия.

вопрос 20: особенности региональной интеграции в Сев.Ам.

1 янв. 94 года  вступило в силу соглашение о создании се-ам зоны своб торг (НАФТА), подпис. руководит. и тарифиц. парлам. Канады, Мексики и США.

Взаимоотн. США и Кан, а также США и Мекс хар-ся возраст. зависимостью друг от друга: 1) в качестве партнеров во внешней торговле товарами и услугами 2) в сфере миграции капитала 3) на рынке раб.силы (зав-ти Кан и Мекс от амер. рынков товаров, раб силы, капла и технологий)

1. Первой офиц акцией, направ на углубл сев-ам интеграции явл-ся реализация плана "Эббота", целью которого явл-ся стимулирование интеграции США в ведущие отрасли канадской эк-ки (план принят в 1947г)

2. В 1959 году - соглашение с совм. военном производстве. Это 1ое ам-кан соглашение, кот. способствовало внедрению ам. стандартов в канад. пр-во военной техники, обеспечило глубокую интеграцию военной промышленности Сев.Ам.

3. 1965 - заключение двустороннего соглашения о либерализации торговли пр-цией автомобилестроения, стимулировавшего интеграцию многих других отраслей.

4. январь 1988 - двустороннее американо-канад соглаш о своб торговле, одобренное канад. парл в дк 88 года, кот предусматривает: - отмену тарифных и многих нетарифн. ограничений в теч. 10 лет; - либерализацию контроля над иностр. инвестициями (проверяется 70% ст-ти всех приобретений в Канаде при сохранении полного контроля над приобретениями в жизненно важных отраслях: энергетике, транспорте, культуре.

5. США активизировали усилия, направл. на офиц. "подключение" Мексики к сев-ам интеграции => 80е годы двусторонняя коммисия по перспективам ам-мекс отношений. В итоговом докладе жтой коммиссии делался вывод о необходимости укрепления растущей эконом. взаимосвязи США и Мексики на межгос. уровне.

6. к 1990 году был подписан ряд американо-мексик соглашений, направленных на либерализацию двусторонней торгволи (улучшены условия доступа мекс. фирм на амер. рынок текстильных товаров, стали, пива, вина)

США и мексика: 1) чтобы прекратить миграцию 2) 2/3 мекс экспорта в США 3_ огромные долги мексики США

Хозяйств. связи США со своими соседями предствляют собой систему взимиозависисомти.

Канада зависит от эксп. США на 70%

США от э-та Канады на 20%

Особенности - 1) Ассиметричность жк. взаимозависимости стран - членов обусловлена а) доминирующим положением США в регионе б) Канада и Мексика скорее явл-ся конкурентами на ам. рынке раб силы, соперниками в борьбе за привлечение капиталов и технологий америк компаний, чем партнерами по интеграц. процессу. 2) Объединение разноуровневых структур (разный уровень эк. развития) и масштабы операций их ТНК 3) отсутствие наднац. регулирования (отсутствие спец. полит. институтов)

вопрос 21: Объем, динамика и структура ВТ России. Основные тенденции и особенности развития ВТ РФ в 90е годы.

Структура ВТ России (х-на для сырьевой страны) В э-те доля ТЭ товаров составила 47%. В общем объеме импорта 37% - на машины, обор, трансп. ср-ва. По сравнению с 1 полуг. 95 г э-т вырос на 5% в 96г, а и-т на 14% (из-за действия вал.кор Тимр>Тэкср, т.к. он позволяет уменьшить риски при заключении и-тных контактов + погашение уровня доходов относительно небогатых слоев населения - посет-лей оптовых рынков)

Крупнейший ВТ партнер в 1 полуг 96г - Украина (95 - Германия) - 10,5% от объема эксп, и 9,3% - имп (влияние диффер. цен ставок там пошлин для стран СНГ и даольнего заруб).

Импорт услуг преобл. над э-т (отрицат. сальдо баланса услуг - 02,6млрд.долл) 48%эксп- статья "поездки", 1/3 объема - трансп услуги, оказываемые нерезидентам.

В имп. услуг - осн часть составили поездки россиян за границу.

+переориентация пр-ва с получения кредитов по двусторонним соглашениям на заимствования у межд.фин.орг с более лбготными условиями, но выдвиг. при этом опред.эконом. требования.

Платежи по обслуж ВД достигли 3,9млрд.долл - 96г. Все просрочки приходились на зад-ть бывш.СССР. Долги РФ всегда выполнялись своевременн.

2) ВТ оборот РФ со всеми регионами мира заметно сокращался. На объем, стр-ру и динамику э-та влияют продолжит. спад промпр-ва, ухудшение коньюкт миррынка, отсутствие последоват. эксп госуд. политики, динамика вал.курса. рубля + рост внутр.цен, накл. расходов, банк. % ставок, + дискриминац. политика пром развитых гос-в Запада и РФ.

Низкие показатели имп. связаны с сокращением госрасходов на централиз. закупки и ужесточение там.тарифов и налоговой системы.

1) Геогр. стр-ра - Доля в э-те в 94г: ПРС 67% (>), РС - 12(<), бывш.партн СЭВ - 13%(<)
1 место в э-те в 94г - Великобр (17% росс. э-та), т.к. эксп. алмазы, AU, Al, сырая нефть, хлопковые волокна.

2 - Германия (11,4%), США (7,6%), Бельгия, Швейцария (4,4%), Италия (3,2%), Яп (2,8%), Чехия (2,4) + увел. росс. э-т в ЮВА (Гонконг, Тайвань, Сингапур)

Доля в импорте в 94г: ПРС 69%(>), PC - 7%(>), б.СЭВ - 8,5%(<)
Наиб объем имп. закупок осущ в 1) германии (13,7 от объ имп), США (7%), Велик (5%). Италия, Австрия, Нидерланды (3,9-3,6%) + Турция, Китай, Яп и страны ЮВА.

В целом во ВТ обороте РФ в 94 году наиболее крупными партнерами оставалась Германия (13% всего об. торг), США (7,3%), Велик (6,;%), Италия (5,7%), Китай (5%), Нидерланды, Швейцария, Япония (4,8-4,2%). Осн. тенденции в изменении геогр. стр-ры усилились.

2) Товарная стр-ра

Э-т: (4 тыс разл. видов отеч пр-ции) 1) нефть 2) газ 3) ЦвМет и драг камни - на них наиб по ст-ть объем.

94 г в эксп - ТЭ рес - 44,7%, черн и цв.мет и изделия из них 20,2%, пр-ция химпром - 7,6%, лесомат и целлбум изд - 4,3%, уд вес машин и обор - 5,3%

Осн источник поступл. СКВ - ТЭ и С рес. падение э-та машин - из-за снижения объема их пр-ва, нихкая к-спос, отсталость пр-в. базы, итд.

Сокращение экп.поступлений и военной техники.

И-т 94 г: 1 место - изделия машстроя (39% об. товаров), прод-е и сырье для его пр-ва - 29,2%, хим. пр-ты (10,7%0, изд легкой пр-ти (6,8%), черн и цв. мет (3,5%). Особ-ть пищ. имп в 94г - закупки пищевкусовых сырьевых товаров у фирм-посредников из Герм, Фр, Италии, Австрии, Финляндии -> увеличение цен.

Коэф. насыщ-ти рынка потреб товарами к конку 94 года вырос на 15% и составил 92%.

Торговая политика: меры гос-ва по регулир. ВТ

· ужесточение там. обложения и-та (распр. на него внутр. налогов) (значит увел. ставок там. пошлин)

Цель введения новых ставок имп. тарифа - защита росс. производителя, повышение к/с их пр-ции; очистка рынка от недоброкач-х товаров.

· ужесточение порядка ввоза товаров физ.лицами.

· проводимая нал.политика - негат. влияние на имп-т

Эксп. пошлинами не облагаются экп. машин и оборуд (на них нет квот и лицензий)

рост негос участия в ВЭС

вопрос 22: географическое распределение ВТ РФ, появление новых приоритетов

Структура ВТ России (х-на для сырьевой страны) В э-те доля ТЭ товаров составила 47%. В общем объеме импорта 37% - на машины, обор, трансп. ср-ва. По сравнению с 1 полуг. 95 г э-т вырос на 5% в 96г, а и-т на 14% (из-за действия вал.кор Тимр>Тэкср, т.к. он позволяет уменьшить риски при заключении и-тных контактов + погашение уровня доходов относительно небогатых слоев населения - посет-лей оптовых рынков)

Крупнейший ВТ партнер в 1 полуг 96г - Украина (95 - Германия) - 10,5% от объема эксп, и 9,3% - имп (влияние диффер. цен ставок там пошлин для стран СНГ и даольнего заруб).

Импорт услуг преобл. над э-т (отрицат. сальдо баланса услуг - 02,6млрд.долл) 48%эксп- статья "поездки", 1/3 объема - трансп услуги, оказываемые нерезидентам.

В имп. услуг - осн часть составили поездки россиян за границу.

+переориентация пр-ва с получения кредитов по двусторонним соглашениям на заимствования у межд.фин.орг с более лбготными условиями, но выдвиг. при этом опред.эконом. требования.

Платежи по обслуж ВД достигли 3,9млрд.долл - 96г. Все просрочки приходились на зад-ть бывш.СССР. Долги РФ всегда выполнялись своевременн.

2) ВТ оборот РФ со всеми регионами мира заметно сокращался. На объем, стр-ру и динамику э-та влияют продолжит. спад промпр-ва, ухудшение коньюкт миррынка, отсутствие последоват. эксп госуд. политики, динамика вал.курса. рубля + рост внутр.цен, накл. расходов, банк. % ставок, + дискриминац. политика пром развитых гос-в Запада и РФ.

Низкие показатели имп. связаны с сокращением госрасходов на централиз. закупки и ужесточение там.тарифов и налоговой системы.

3) Геогр. стр-ра - Доля в э-те в 94г: ПРС 67% (>), РС - 12(<), бывш.партн СЭВ - 13%(<)
1 место в э-те в 94г - Великобр (17% росс. э-та), т.к. эксп. алмазы, AU, Al, сырая нефть, хлопковые волокна.

2 - Германия (11,4%), США (7,6%), Бельгия, Швейцария (4,4%), Италия (3,2%), Яп (2,8%), Чехия (2,4) + увел. росс. э-т в ЮВА (Гонконг, Тайвань, Сингапур)

Доля в импорте в 94г: ПРС 69%(>), PC - 7%(>), б.СЭВ - 8,5%(<)
Наиб объем имп. закупок осущ в 1) германии (13,7 от объ имп), США (7%), Велик (5%). Италия, Австрия, Нидерланды (3,9-3,6%) + Турция, Китай, Яп и страны ЮВА.

В целом во ВТ обороте РФ в 94 году наиболее крупными партнерами оставалась Германия (13% всего об. торг), США (7,3%), Велик (6,;%), Италия (5,7%), Китай (5%), Нидерланды, Швейцария, Япония (4,8-4,2%). Осн. тенденции в изменении геогр. стр-ры усилились.

Гл. партнер - Германия (высокое кач-во и разнообразие поставляемых товаров при сравнит. низких оптовых ценах, территор. близости, сущ-но удешевляющей доставку + связи с росс. фирмами и устойчивое положение ДМ. Сократился в 94г имп. из Г инвестиц. оборудования. Объем торговли потреб.товарами увелич.+ высокие ставки страхов. премий, примен. к внешним партнеарам.

Италия: э-т из РФ - энергоносители (75%?). Имп - тов.нар.потр, мебель, отд.виды оборудования.

Финляндия: Росс.э-т - нефть и нефтепродукты, прир. газ, лесомат, химтовары. Имп - машиностроит пр-ция (2/5) - оборуд для АТС, продовольствие и пром.потреб изделия.

Франция: росс э-т- энергоносители, хим. тов, цвет.мет, пиломат хвойных пород, отд.виды пр-ции машстроя.

Торговля с Китаем на бартерной основе.

Венгрия - 94г подписание торг-эк согл. Протокол о взаимн. поставках на 94г => перспектива для увеличения олбъема торговли за счет роста поставок в Россию с/х пр-ции, пр-тов питания, автобусов, медикаментов.

вопрос 23: Причины, условия и проблемы вступления РФ в ВТО.

В течение многих лет отношение СССР к участию в ГАТТ было отрицательным. Первые шаги по сближению - 82 год. тогда были установлены контакты с Секретариатом и осн. странами - членами ГАТТ. 16 мая 90 года СССР получил статус наблюдателя в ГАТТ, рассматривая его как промежуточный этап на пути к полному членству. Позже РФ вутспила в том же качестве в некот. раб.органы ГАТТ. Все это дало возможность глубже ознак. с деят. в рамках ГАТТ, в частности с применением общепризнанных в мире правил регулирования МЭО и процедур разрешения торг.конфликтов на почве необоснованного применения прав-вами стран-членов лицензирования и антидемпинговых мер, а также легально получать документы и инфорацию от Секретариата ГАТТ, обращаться за консультациями экспертов, наконец, участвовать в обсущдении наиболее актуальных вопросов развития современой торговли. В июне 93 года в москве состоялась встреча Дункеля (ген.дир ГАТТ) с Ельциным, который вручил офиц. заявление прав-ва РФ с просьбой о присоед к соглашению. Вскоре было благожелательно рассмотрено и единодушно решено в соответствии со сложившейся практикой учредить Раб. группу из представителей заинтересованных стран - членов для его рассмотрения и непосредственного ведения переговоров.

В феврале 94г РФ предоставила в ГАТТ меморандум в внешнеторг. режиме (фактически доклад со статистич. приложением общим объемом свыше 70 страниц), начав тем самым процесс переговоров о присоединении. В ответ были получены вопросы членов ГАТТ о ходе демокр. эк-ки, состоянием и перспект. приватиз, программ структ. перестр. хоз-ва и механизмом субсидирования, инвестиционным режимом, деталями ВТ и вал. регулир. В дек 94 - создание ВТО. -> вручение заявления о вступлении в ВТО. Поскольку ВТО выполняет более широкий круг функций, чем ГАТТ, возрастает объем обязательств у вступеющей страны и соответсвенно осложняются переговоры. 4-6 дек 95 года - второе заседание коммисии по присоед РФ к ВТО. Так как по сравнению с ГАТТ ВТО значительно расширила сферу многостор. регулирования: помимо традиц. торговли товарами включены МТ услугами, вопросы инвест. политики и прав интеллект собств, а также других. От РФ потребовалось и предоставление новых документов, характеризующих состояние дел и регулирующие механизмы в перечисленных областях. Были осуждены напр. фед. закон "о гос регулир пр-ва и оборота этилового спирта и алкогольной прции" как противор. ВТО. Также критика властей на местном уровне, которая в ряде случаев не соответствует федеральным законам страны и противоречит нормам ВТО. ВТО интересует: господдержка развития эк-ки, аграрная пол-ка, гос.торг.предпр, разграничение полномочий на федер и местн. уровне, техн. барьеры, процессы эк. интегр в рамках СНГ. В закл слове было указано на необходимость начала двустор. консультаций с осн. заинтерес. странами относительно взаимного выяснения переговорных позиций.

30-1 мая 96 - 3 заседание. Дискусия о процессе приватизации, состоянии отд. отраслей пр-ти РФ, широкий круг законов и др. нормативных актов и тд.

Принципиальная позиция РФ - условия присоед к ВТО должны охватывать только те области, которые входят в круг ведения ГАТТ - 94, Ген.соглашения по торговле услугами (ГАТС), соглашения по торг. аспектам инвест. деятельности (ТИРМС) и соглашения по торг. аспектам прав интеллект. собственности.

Россия приближается к завершению информационной стадии обмена мнениями и должна быть готова, активно задействуя мезанизм двустор. консультаций, постепенно выходить на проекты основных формулировок, касающихся оценок внешнеторгового режима страны с позиции соответствия нормам ВТО (и возможных в этой области обязательств РФ) для влкючения в закл. доклад раб.группы.

На первой стадии переговоров наиб. важными являются: определение даты, с которой РФ должна начать выполнение взятых на себя обязательств; конкретизация содержания понятия "ВТ режим в области товаров и услуг" и круга законодат. актов и постановл. прав-ва РФ в отношении которых будут действовать обяз-ва РФ по приведению зак-ва в соответствие с правилами ВТО; экономико-статистичесоке обеспечение переговорного процесса показателями, рассчит. по методологии ВТО, более глубокая товарная детализация там.тарифа РФ, статистический показ ухода и последствий процесса либерализации внутр. рынка.

высокие импортные тарифы. (Лившиц их повысил до вступления в ВТО, потому как потом это сделать будет нельзя)

вопрос 25: роль МВФ и МБРР в содействии реформированию российской экономики.

МВФ - институт сотрудничества, в кот. вступили на добровю основах 178 стран с целью взаимного консультирования и оказания взаимной помощи в сфере подержания стабильности пталежного баланса. В январе 1992 года Россия направила заявку на вступление в МВФ и группу ВБ. Наиболее сложным являлся вопрос о квоте России, т.к. втсупая в МВФ каждая страна вносит опред. сумму денег - квоту страны. Значение - квота - ден. ср-ва, из кот. сост. ср-ва для финансирования. Определяет какую сумму страна в последствии может занять, одолжить у фонда. Определяет вес - значимость кажд. страны в фонде, права директора в союзе директоров. Ср-ва вносятся в долларах, в последствии все деньги исполняются в валюте, кот. называется SDR (special drawing Rights) - спец. права заимст. Курс вычисл как средневсвешенная по отношению к доллару.

В Апреле 92 РФ и 14 бывш союзн респ вступили в МВФ. Квота РФ - 4,3млрд SDR=5,9млрд.долл. Но эта квота сохраняется за РФ на будущее. 24млрд.долл были выданы РФ единовременно: 6 млрд. - фонд стабилизации рубля, "живые деньги", кот. могли бы исп. ЦБР с целью подд. рубля. 18млрд - постепенно предоставлять. 

Осн. направления: 1) консульт по программе и политике. 2 Фин помощь (виды кредитов - stand-by, выпла за 1-1,5 года; ссуды в рамках программы продленных кредитов (3-4г); ссуды, в рамках кредитов на структурн. перестройку (развив. странам и на льготн. усл. в теч 3-4 лет); программа финансирования системных преобразований 4-10 лет.

В июне 1993 года МВФ утвердил выделение РФ примерно 1,5 млрд.долл на системные преобр.

МБРР

Займы, предоставленные Российской Федерации.

Фин год
Займы
млн. долл. США





1993
Реабилитационный займ
600


Займ службы занятости и социальной защиты
60


Займ на содействие в осуществлении приватизации
90


Первый нефтяной реабилитационный займ
426.25





1994
Займ на ремонт и содержание шоссейных дорог
300


Займ на развитие финансовых учреждений
200


Займ на осуществление земельной реформы
80


Займ на осуществление сельскохозяйственной реформы
210


Займ на поддержку предприятий
200


Второй нефтяной реабилитационный займ
495.28





1995
Займ на управление окружающей средой
110


Займ на подготовку управленческих и финансовых кадров
40


Займ на развитие проектного портфеля
40


Жилищный проект
400


Займ на модернизацию налоговой службы
16,80


Чрезвычайный займ на ликвидацию нефтяного загрязнения и уменьшение связанного с ним ущерба
99


Займ на городской транспорт
329


Второй реабилитационный займ
600





1996
Займ на развитие стандартов
24


Займ на ремонт мостов
350


Займ на развитие региональной социальной инфраструктуры
200


Займ на передачу ведомственного жилья
300


Займ на развитие фондового рынка
89


Займ на улучшение системы здравоохранения
270


Займ на реализацию проекта правовой реформы
58


Займ на структурную перестройку угольного сектора
500


Проект содействия в реализации перестройки угольного сектора
25


Займ на повышение эффективности использования энергии
70





1997
Проект восстановления центра С.-Петербурга
31


Займ на структурную перестройку экономики
600


Инновационный проект в области образования
71


Пилотный проект реформы здравоохранения
66


Проект бюро экономического анализа
22,6


Проект содействия реструктурированию предприятий
85


Проект содействия реформе в электроэнергетическом секторе
40


Займ на структурную перестройку системы социальной защиты
800


Займ на содействие реализации структурной перестройки системы социальной защиты населения
28,6





ИТОГО

8.155,00

Гранты Глобального экологического фонда

Фин. год
Займы
Сумма

млн. долл. США





1995
Проект по сокращению выбросов парниковых газов
3,20





1996
Проект поэтапного сокращения потребления ОРИ
60,00


Проект по сохранению биоразнообразия
20,10





ИТОГО

83,30

вопрос 25: Россия в МДК: масштабы, география, отраслевая стр-ра, инвестиционный рейтинг

МДК это ввоз или вывоз кап-ла за нац. границы страны.

Ввозится в предпринимат. и ссудной форме. Наиб. значение - предприним. кап-л, осущ. преимущ. гос. и межд. орг-ми. 1992 г - РФ вступила в МВФ и ЕБРР. За период 92-96 по линии этих орг-ций в РФ поступило 30млрд.долл. Крупнейший кредитор - МВФ, кот. предоставляет РФ самые крупн. кредиты. В марте 96 года м/у прав-вом РФ и МВФ достигнуто соглашение о выделении РФ 10,2 млрд.долл - самый крупный кредит, кот. кому-либо предоставлял МВФ.

Деят-ть ссудн. кап-ла ведет к росту внешн. задолж. РФ, а предпринимат. кап-л несет нов. техн, технол, уменьш. безраб, зависимость от импорта, помогает росс. предприн. выходить на рынок.

Импорт кап-ла - РФ явл. крупн. объектом для ввоза прямых инвестиций. Иностр. инвест. в РФ (ПЗИ) 5млрд.долл. за 5 лет. Приток ПЗИ в основном из США. Распростр. предпр с иностр. инвестиц, ранее СП. с 92 резко увел. ПрИнИнв. 90 - 1500 ПИИ, 95 - 11200 ПИИ (из них 8,5 тыс - действ)

Уст. капл всех зарегистр. предпр 407 млрд.руб число занятых - 300 тыс, пр-ция - 7,3 трлн. руб.

Размер УК 2/3 ППИ составлял примерно от 100 тыс. до 10 млн. руб (что явл. мин). Крупный кап-л запада не идет в эк-ку РФ. Дорогу прокладывает средний кап-л.

География инвест: на начало янв. 95 года 1место США - 1600 ПИИ, Герм - 1400, Китай - 900, Финлянд - 700, Велик - 600, Ит - 500. Всего в РФ действует кап-л из 124 стран. Опред особенности притока: 1) увел. доля пр-тий с кап-лом из ВЕ (стремление восст. прежн. хоз. связи) 2) активиз. процесс создания предпр. с азиатским каплом (Китай, Яп, Ю Корея, индия, Вьетнам, Гонконг). 3) ускорилось создание ПИИ из стран б.СССР. Со странами Балтии - 540 ПИИ, Укр - 25, Бел - 10., а также казахстан, Закавказье.

В РФ отсутств. багопр. инвестиц. климат, кот. вкл. в себя 1) полит и эк. стабильность 2) правовая база 3) идеология 4) культура.

Внутр. инвестиций хватает только на 30%, остальные рассчитывают на внешн. займ и предпр. кап-л. 137млрд.дол - ВД РФ. По соц-эк показателям -  42 место среди развив. стран. По рискам - на уровне с Гватемалой и Колумбией.

Э-т кап-ла из РФ - в ден. и тов. форме. Преобл. ден. в ссудн. и предприн. форме (2/3). Прямые инвест - создание за рубежом собств. инфраструкт. ВЭС (сбытовых, закупочн. отделений, торг. компаний, трансп. предпр, банков, страхов. и тур.фирм и тд).

Портф. инвест - росс. предприн. прибор. ЦБУМ иностр. эмитентов, кот. приносят доход, а тж дают право контроля над пр-тием.

Вывоз ссудн. кап-ла - ведущ. форма. Особенность - незаконный путь. Вывоз заруб. дол.нала. Закон. путь - рост заруб. активов в РФ

Отраслевая стр-ра инвестиций.

1994 года - осн. доля действ. предпр в торговле и обществ. питании (37%), пр-ть 30%, строй-во 6%, тр-т и связь - 3%, мат.тех.снаб и сбыт- 2%.

Сфера услуг: наука, здравох, страх, образ, жил.комм.хоз-во.

Стр-ра произвед. пр-ции: уд. вес на пром - 39%, торговля и общепит - 24%, стр-во 6,5%, наука - 6%.

Осн. интерес иностр инветоры проявл. к топл. отраслям: добыча газа и нефти. А также золото, деревообраб, Тнарпотр. Добыча др. видов мин. сырья. пр-во тов. нар. потр.

Особо поддерж. сырев. отрасли, в перв. очередь в нефт. пр-ти, далее золотодобыв отрасли, потом телекоммун.

География распределения: Крупн. центры: Москва - 4,5 тыс ПИИ, С.Пб - 1,5тыс, карелия - 300, Калининград - 240.

12 субъектов ин. инвест, из них на 2 субъекта (м и спб) - 65%

95г - Межд. конф по перспективам инвест. в РФ крупными бизнесменами США. Причины, из-за кот Запад не идет в РФ - 1) полит и эк нестабильность 2) правовая нестабильность. 3) отсутствие инфрастр-ры в РФ 4) коррупция

Неблагопр. инвест. климат, что вызвано  также эк. кризис, сопровожд. спадом пр-ва, увел. безраб, выс. инфл и нестаб. обмен. курс рубля, измен. тамож. режима, выс. и многочисл. налоги и платежи и почти отсутствие инвест. льгот.

вопрос 26: Современная и потенциальная роль иностранных инвестиций в российской экономике. Инвестиционная правлекательность отдельных росс. регионов и секторов эк-ки.

Отраслевая стр-ра FDI: 1) в крупные сырьвые объекты (прибыль гарант-ся произвед. пр-том). Финансирование может быть поддержано межд. фин. организациями. 2) в в низкозатратную индустрию потре.товаров и услуг (инвестиции незначительны или могут осуществляться в форме подержанного технолог. оборудования). 3) в предприятия, где может быть интернационализирована вся производств. цепочка: загрузка сырья, обработка, выход гот. прод. (чтобы быть относит-но независимым об нестабильное обстановки в РФ).

России нужны FDI: начиная с 90г объем FDI упал, тк высокая степень риска: 1)тк они не увеличивают внешний долг, а способствуют получению средств для его погашения. 2) обеспечивают эффект. интеграцию в мир. хоз-во, благодаря произв-й и НТ кооперации. 3) служат источником капит. вложений, причем в форме соврем. ср-в пр-ва. 4) приобщают отеч. предприн. к передовому хоз-му опыту.

Россия: 1) она не является непоср. соседом для общего рынка и не может рассчитывать на развитие приграничного общения, но она представляет собой огромный рынок для сбыта потреб.товаров и источник многих важных полезных ископаемых. Но в глазах крупнейших ТНК РФ все еще предст-ся потенциальным рынком для инвестиций. 2) Серьезный фактор, отпуг. инвесторов - высокий уровень организ. преступн и коррупции. В сфере налогов РФ прочно застряла в адм-соц. периоде. а) гос. инвестиции заведомоэффективнее, чем частные => большая часть чистого дохода должна аккум. в ГБ. б) кап-л в РФ инв-ся и применяется с нулевым риском и дает гарант. доход. в) гос-во способно более жфф-но заботиться о соц нуждах личности, чем сама личность

Для того, чтобы выйти на исходные рубежи и дать простор развитию рыночных отношений в нац хоз. системе, надо: 1) освободить от налогообложения капиталы, применяемые в прв-ве, вкл и реинвестированную в пр-в прибыль. 2) стимулировать частные инвестиции в пр-во, сократив гос. инв-ции. до абсол. минимума; вместо прямых субсидий пром-ти гораздо эф-нее действуют налоговые льготы. 3) создать наилучшие усл для того, чтобы каждый мог сам-но финансировать свои соц. потребности

Частный кап-л может быть эффективно применен в эк-ке РФ лишь при: в налоговых ставках: 15-20% налога на прибыль, 5-7% НДС и не более 30-35% общих начислений на з/п,снижение подох и соц. налогов.

В первом полугодии 95г РФ оставалась неттоитвестором по отношению к ост. миру, т.е. предоставляла ресурсы заруб. странам.

В ближайшие 10-15 лет на долю РФ может прийтись 200-300 млрд. долл ин. инвест. Но для этого надо коренным образом улучшить условия, привлекающие вкладчиков кап-ла. 1) надо принять уже подготовленные законопроекты о свободных экон. зонах, о концессиях, новую редакцию закона об ин. инв.

Сдержив. факторы: 1) настаб. полит. ситуация 2) эк. спад 3) отсутствие гарантий для вложения ср-в 4) слабое развитие инфраструктуры (искл москва и СПБ - они по уровню развития инфрастр-ры и подготовке кадров приближаются к межд. критериям).

Увел-е числа законод. и норма. актов привело к ликвидации практически всех льгот, кот. были предоставлены ин. инвесторам ранее принятым зак-вом.

Не решен вопрос о праве субьектов распоряжаться землей и недрами. + приходу иню капитала мешают высокие трансп. тарифы, отсутствие защиты прав собств и угрозы со стороны организ преступн.

Цели ин. инвесторов: 1) доступ к сыр. рес-сам 2) выход на новые рынки сбыта и расширение для имеющихся 3) использование высококвалиф. раб силы (причем дешевой). 4) могут возникать и негат. тенденции; - снижение высоких зап. стандартов на товары; - выпуск некач. пр-ции; - исп-е протекц. мер в кач-ве защиты от конк-ции; перенос в РФ эк. вредных пр-в.  Зап. кампании, как правило стремятся занять на Росс. рынке традиц. для себя ниши - Европ компании - пред-я обраб прти, - финские инв-ы - лесозаг и деревообр, - ит - текст. пром.  Расрпед. иност. инв: Европ кап-лы - в Москве и Сев-Зап регионе РФ. Америк и яп. фирмы проникают в центр районы и на урал.

2 группы компаний работают в РФ: 1) срав-но недавно пришли в страну, цель - получение сверхприбылей в течение короткого времени на торг, посред и финанс. операциях. 2) ТНК, имеющие всем. известн, их цель - долгоср. планы по завоеванию 3) фин. инвесторы, кредит. ивестиц. фондами, институтами и банками. Осн. критерии их деят - уровень получ. дохода от опер. с ЦБ. Их интерес. те комп, кот имеют высок. потенциал.

Для ин. инвесторов важно предусм. несколько правовых режимов, кот. должны предост-ся в зав-ти от вкладываемого кап-ла и от того, к вкаие отрасли… Сейчас форма привлеч. инв - продажа ин. компаниям акций и др ЦБ. 

на сент 96 0 для содействия РФ было выделено 79,2 млрд.долл. 60% - группа 7ми, Еврокоммисия, дания, финл, Нидер, Норв, Швец, Швейц. 37% - Межд. фин. орг, 3% - др.

В наст. время новая область инв - фондовый росс. рынок

1) вопрос 27: проблема внешн. задолж. РФ. Объем, динамика, стр-ра межд. долговых обяз-в РФ. Пути решения проблемы Внешн. задолж. РФ.
2) предост. на обычн (рын) усл 2) на льготн - гранты (безвозм. фин. помощь), - с грант- элемент

Ек 2 - 1769 - 1 займ в Голанд.

СССР - первоклассный заемщик (вал. план - график погашений - всегда выполнялся). Всегда по рын. ст. у ПРС, в скв. 129,2млрд.долл. - долг РФ. Осн. долг - период Горби, долг 85-91 г вырос в 3 раза (с 22,5 - 65,3 млрд. долл) 1 янв. 97 г - 93,6 млрд. долл долг странам запада. При Горби перестали регулярно выпл. долги.

категории долга - 1) офиц. кредиторы (ком. банки запю стр, кред. под гарант. прав-ва и при страх. кред. в гос.стр-рах) регурлир Пар. клубом. 2) кр. ком.банк. на неофиц. основе - Лонд. клуб. 3) разл. комм. структ на Зап (Фирмен. кредиты, отсрочка платежей за поставл. тов. и усл), 4) межд. фин. орг 5) долги СССР Чехии, Слов, Венгр (быв СЭВ) 6) внутр. вал. долг РФ (отеч. предпр. и банкам, выплач в СКВ.)

виды
СССР
РФ
Итого

зап. кред
82,3
11,3
93,6

пар. клуб
42.3
5,9
48,2

пр.
40,0
-
40,0

фин. орг
-
5,4
5,4

быв. СЭВ
28,0
-
28,0

долги ВЭБ
7,6
-
7,6

всего
117,9
11,3
129,2
1) 
2) не удалось найти компромиса в вопр. раздела межд. акт. и пассив. СССР (61% долг РФ странам зап, фактич. отвеч. по всем долгам). 2) неблаг. стр-ра ВД (по срочности), прих на 92-95г. 3) в связи с децентр. ВЭД, главн. ист. рассредоточ. по негосуд. структ, а ответств - на гос-ве.

реструкт. долга - урегулир. и офиц. переоформл. внешн. займов.

Переговоры с МВФ - 4 года, долги не списыв, отсрочка плат. Льготы по срокам предост, т.к. бегство кап. в СКВ из РФ все равно оседают на счет зап. банков.

Пар. клуб - сумма реструкт. долга - 38млрд.долл, 25 лет - общий срок погаш, до 2020, 6 летн льготн пер (погаш только %)

Лонд. клуб - реструкт. долга в 33,1млрд.долл (25,6 - осн, ост - %). На 25 лет, 6летн льготн. пер.

Фирм. кредит - сложно подсчитать, тк долги б. слел Внешторгобъед, к уще не сущ. фирмы - кредит для реш. эт. пробл. объед в страновые клубы. РФ хочет списать долг в 7млрд.долл на 4млрд.долл, что их не устраивает.

СЭВ - сложная атмосф. урег, так как СССР был длонором всей системы, списывал больши. эк. кредитов. Нет общ. договор.  руструкт.

вопрос 28: Проблемы выполнения долг. обяз-в заруб стран по отношению к россии: условия, масштабы, способы решения.

Долг к РФ - 89,3 ин. вал. руб = 149 млрд.долл. более 50 стран. 80% приходится на 17 стран - Куба, Монг, Вьет, Афг, Эф, Анг, Никар, КНДР, Камбоджа, Лаос, Йемен, Сирия, Египет, Индия, Алжир, Ливия, Ирак. 26млрд.долл - Куба.

Никарагуа - руструктуриз. долга (344 млн. дол, в теч. 15 лет в СКВ по 23 млн. долл ежег). Самый аккур. плательщик - Индия.

Чисто арифметически РФ - неттокредитор, эк-ки - мы чистые должники.

По погашению проблемы. 1) пересчет (после отмены указом презид ГБ ССС возникла эта проблема -> док-т по долгам ССР сохраняется курс ГБ СССР) 2) многие кредиты предоставлялись без. докум. оформления -> нет договоров и кред. инструментов задолженности; векселей, облигаций -> нельзя продать долги на вторичном рынке. 3) кред отношения носили политико-идеологический хар-р - > ушли прав-ва, изменилась полит. ориентация 4) 4/5 списка этих стран - самый бедные страны - нечем платить.

Погашение - группы должников: 1) не произв. платежей или постоянно нарушали Куба, Вьет, Монг, Сев. Кор, Алжир, Ангол, -> СССР предоставлял отсрочки 2) платежеспос. страны, это Ирак, Ливия, но тоже не гасят, т.к. имеются санкции межд. собщества. 3) Платежеспос. и выполняют свои обяз-ва - Индия, Индонезия, Пакистан.

Пути решения: 1) продажа долгов на втор. рынке, но необходимо: док-ты, согласие должника, цена 1-2 долл за 1 долл. 2) Капитализация долга - преврашения долга в титулы собственности или в собственность, + поставки товаров, + обмен наших долгов на их. Долги стран Бзаруб прим. 9 мрд. долл - тоже сомнительные.

К 96 году отношения Р- Перу, долг Перу 1,2 млрд.долл. 15% Перу выплачивает, 85 списано. Аналогично с Никарагуа  - 10% платят, 90 - списывается.

вопрос 29: экономическая взаимозависимость участников СНГ.

В состав СНГ входили со значит. дифференц. масштабов эк-ки и уровня эк. развития 3 группы: РФ и Укр (61% и 16% общесоюзного НД) 2 гр - Белор, Узбек, Казахст - по 4% НД СССР. 3 гр - 10 респ-к по 1%. Пр-во ВНП на душу населения в Эстонии в 2,8р> чем в Таджик. Сов. пр-во проводило общ. политику поддержания эк. роста во всех респ. Цель - обеспечение интересов СССР. Произв. стр-ра респ-к большей частью определ. ролью, кот. им отводил центр. За долгие годы была создана сложная с-ма межресп. эк. связей. Каждая респ-ка, находясь в зависимости от поставок важн. сырьевых ресурсов и конечн. пр-ции др. респ-к, от получения рынка сбыта, оказалась сильно интегрированной в общесоюзн. рынок или в единый н/х комплекс. Доля ввоза во внутриресп. потреблении у всех респ-к превышало долю вывоза. Доля пр-ции собств пр-ва во внутр. потреб. в 3х респ-ках - РФ, Укр, Казах, превышала 80%, в Тадж. и Армении - более 70%. В остальных респ-ках показатель колебания м/у 70 и 80%. Н/х комплекс СССР хар-ся определ. обособленностью хоз. комплексов рес-к, и в тоже время м/у ними сложилась теснейшая взаимосвязь. Осн. факторы (труд и осн. произв. фонды) были сосредоточены на крупных специализ. пр-тиях. Они объединялись произв-хоз связями в эк. систему на общесоюзн. уровне в кот. почти отсутств. малые предпр. Выс. уровень концентрации пр-ва и ориент. на общесоюзн. эк. эф-ть. Бывшие респ-ки стали суверенными, но при этом не смогли не остаться взаимозавис гос-вами.

Укр - самый гл. эк. партнер. Закл-ся согл. о пр-ве самолетов. Импортирует цв.мет, нефтехим, лесн. и перер. прть. Доля Укр в обороте с РФ - 50%. На межресп. рынок Укр поставляет чугун, удовл. 56% потребностей в черн. мет других респ-к, пр-цию машстр, угля, спирт.

Укр - Груз - Азерб - стр-во трубопров, минуя РФ.

Все рес-ки очень сильно зависят от торговли с РФ и с др респ. Экспорт стран не диверсифицирован.

Белоруссия импорт. черн. мет, нефть, газ, на 90% зависит от РФ. Экспорт калийн. удобр, пр-ция легк. пр-ти, лесной и деревообраб, пищевой. ВВП в РФ сократ. на 49%, в Бел на 38%. В Бел. тяжелая экол. ситуация.

Азерб - импорт пр-цию пиш.пром-ти, экпорт нефтегаз. прцию (удовл. 7-10% потребн СНГ).

Казахстан - импорт машин, строймат эксп. метал, хим, нефтехим. 35% угля из Казах.

страны
доля в э-те рф в %
доля в и-те рф в %

азерб
1,3
1,6

Белор
20,8
20,4

Казах
15,1
21,7

Молд
3,7
4,3

Узбек
5,4
8,2

Укр
49,7
40,4

вопрос 30: Экономич. и политич. факторы интеграции в рамках СНГ. Институциональные основы, механизм интеграции.

В 93-94 г начали усиливаться тенденции к эк. интеграции больш-ва б.сов. респ-к, т.к. к воссозданию единого эк. пространства. Расширился состав членов СНГ (присоед. Азерб (93) и Грузия (94)). Сент. 93 подписан договор о создании эк. союза "соглашение о создании рубл. зоны нового типа". Первонач. в ЕС вошли Армения, Белор, Каз, РФ, Тадж, Узб, Кирг, Молд, Укр, кот избрала статус ассоциир. члена. Договор нацелен на поэтапн. формир-е общ. эк. пр-ва, отн-я в кот. строились бы на принципах рын. эк-ки, равных возможностей и гарантий для всех субъектов, совместн. осущ-е эк. проектов своб. перемещения тов. и усл, капит, раб силы, согласование ден-кред, бюджетн, налоговой, ценовой, внешнеторг, тамож, вал. пол-ки. Все это призвано улучшить эк. и правов. усл-я для предпринимат. деят-ти в СНГ.

Этапы: 1) образование многостор. ассоциаций своб. торговли 2) создание там. союза 3) переход к общему рынку.

1) Доля зоны своб. торговли характ. отсут-е там. тарифов и колич. огран. в передвижении товаров. Участники зоны самостоят. опред. там. тарифы к 3м странам. 2) Для там. союза хар-но не только отсут-е там. пошл. и кол. огр, но и введение единого тарифа по внешн. периметру и ед. вн.эе. п-ки по отношению к 3м странам. 3) общий рынок предполагает снятие не только торг. ограничений, но и припятствий на пути движения факторов пр-ва. Почти со всеми стр. СНГ РФ закл. соглашение о применении режима. своб. торговли. Беспошлинно осущ. И-т товаров из СНГ. Однако в качестве регулятора росс. э-та действует эксп. тариф на ряд товаров - продов, минер. сырье, топливо, черн. и цв. мет, лесн. тов, авиатехн,оружие. Пошлины сост 10-30% уровня мировых цен. Машины, обор, др. пр-ция экспортир. без пошлин. Продолжается процесс либерализации режима т-ли РФ с СНГ. Дек. 91 года в Минске главы 11 гос-в СНГ подписали временн. согл-е о совете глав гос-в и совете глав прав-в. Эти организ-ции занимают ведущее место в с-ме институтов СНГ. Особ. место - межпарлам. ассамблея (март 92 года) цель - разработка законов по вопросам.

В янв. 93 подписано согл-е об учреждении межгос .банка
