Лекция №2 от 16.02.2000.

Учёт экспортных операций при поставках по прямым контрактам (между российским поставщиком и инопокупателем).

· Поставка может оформляться различными документами и контрактами.

· При прямом контракте все документы и контракт оформляются и подписываются поставщиком. Контракт содержит о валюте цены (самая стабильная валюта), валюте платежа (может равняться и не равняться валюте цены), обязательно указывается форма проведения расчётов (инкассо, аккредитив и т.д.). Контракт содержит данные о штрафных санкциях и рекламациях, также контракт содержит перечень документов, которые оформляются при выполнении данного контракта. Контракта д/б зарегистрирован в таможне и на основании контракта в банке открывается паспорт сделки. Данные этого паспорта также передаются в таможню.

· При прямой поставке нет договора поручения (как при косвенных продажах)….

· Счёт№45 – на нём отражаются экспортные товары (по фактической себестоимости) по местам их нахождения (для этого открывается ряд субсчетов). Можно сразу выписать счёт на имя иностранного покупателя.

· Субсчета 45:

1. товары экспортные в пути на территории РФ, когда товары отправлены поставщиком в порт отправления или на пограничную станцию.

2. товары в портах и на складах на территории РФ.

· Списать товары экспортные с субсчёта можно только по моменту перехода права собств-ти либо на территории РФ, либо на территории других стран.

3. товары экспортные в пути заграницей.

4. товары экспортные на складах, переработке, комиссии и заграницей.

5. товары экспортные по прямым оправкам (накладн….)

6. товары экспортные неотфактурированные.

7. товары экспортные на складе поставщика – экспортёра (при само вывозе) (оформляется варрантом).

· По всем субсчетам учёт товаров ведётся по внутренним ценам или по фактической внутренней себестоимости.

· На счёте 43 отражаются расходы (точнее на 43.1 учитываются рублёвые расходы и на 43.2 – валютные). Накладные расходы отражаются с соблюдением принципа временной определённости.

· Для счёта №60 может открываться субсчёт 60.1 (расчёты с инопоставщиками по неотфактурировнным поставкам).

· Пример.

Название операции
Д
К
Сумма

1.)Отгружена экспортная продукция в выходной порт. (Новороссийск). (Ж/д накладная)
45.1
40
100.000

2.)Получен приёмочный акт порта
45.2

100.000

3.)Отгружен экспортный товар покупателю.
45.3
45.2
100.000

4.)Выписан и предъявлен счёт инопокупателю.
62
46
10.000$

5.)Оплачен ж/д тариф по доставке товара в порт.
43.1
51
30.000

6.)Оплачены погруз-рагруз работы.
43.1
51
10.000

7.)Оплачено страхование груза.
43.2
52
15.000

8.)Оплачен морской фрахт (лоцманская проводка, охрана, спец тара и др. накладн расходы).
43.2
52
2.000$

9.)Оплачена стоимость лицензии.
43.1
51
20.000

10.)Таможенные сборы в рублях (0,1% от таможенной стоимости товара).
43.1
51
250

11.)Таможенные сборы в валюте (0,05% от таможенной стоимости товара).
43.2
52
125

12.)Списана себестоимость отгруженного товара.
46
45.3
100.000

13.)Списываются накладные расходы в рублях.
46
43.1
60.250

14.)Списываются накладные расходы в валюте.
46
43.2
65.125

15.)Финансовый результат.
46
80
24.625

16.)Получена выписка по валютному счёту.
52
62
10.000$

17.)Выявлена курсовая разница.
62
80
30.000

· Накладные расходы должны отражаться в момент их возникновения независимо от времени оплаты.

· Существуют товары не требующие спец лицензирования, но в большинстве случаев необходима лицензия и разрешения, они приравниваются к накладным издержкам.

· При таможенной очистке возникают таможенные сборы (в рублях=0,1%от таможенной ст-ти товара, в валюте=0,05% от тамж-ой ст-ти товара). Если груз проходит не через региональную таможню, то сборы равны 0,2% в руб. и 0,1% в валюте. Они также включаются в накладные расходы.

· С суммы полученной выручки платятся налоги: налог на пользование автодорогами (2,5%), на жилищный фонд (1,5%) и налог на прибыль (30%).

· На валютной бирже продаётся до 75% чистой выручки (нетто выручки).

· При поставке экспортных товаров привлекаются спец внешнеторговые организации и с ними заключаются либо договор комиссии, либо договор поручения (при непосредственной поставке), при поиске клиента заключается агентский договор.

· При договорах комиссии / поручения поручитель / комиссионер поручает от своего имени, но за счёт комитента произвести продажу товара на экспорт. Посредник не является собственником товара и на балансовый учёт товар не принимает, он принимает товар на забаланссовый учёт, осуществляет контроль за движением и сохранностью этого товара.

· Посредники за свою деятельность получают вознаграждение в виде комиссии (она устанавливается либо в %-те от контрактной стоимости товара или в абсолютном выражении).

· Кроме комиссионных / вознаграждения посредник имеет право на получение суммы возмещающей расходы. Обычно посредник оплачивает расходы и валютные и рублёвые (причём рублёвые не перечисляются в валюту).

· Посредник может выполнять операции с участием в расчётах и без такового (это определяется договором).

· Если посредник в расчётах не участвует, то счета 60, 62 не затрагиваются, если участвует, то задолженность перед иностранным покупателем отражается на соответствующих счетах и проводятся по балансу. При отгрузке товара российского поставщика у посредника задолженность отражается на сч60 с переводом её на Д62.

Лекция №3 от 23.02.2000.

Расчёты по экспортным операциям через посредников.

· М/д продавцом и посредником заключается договор комиссиями и поручения.

· Договор комиссии у комиссионера или отражение операций у комиссионера.

1) Поставка товара. Д62/К60 – 20.000$=400.000руб. (курс = 20руб.)

1а) Товар поступает на забалансовый счёт комиссионера. Д004/К60 – 20.000$. После перехода права  собственности к покупателю он списывается с 004.

2) Комиссионер выполняет все условия связанные с поставкой товара. (Расходы на: приобретение лицензии). Д76/К51 – 20.000$. (т.е. передаётся на счёт комитента, т.е. на 76 счёт).

3) Оплата фрахта, т.е. транспортные расходы, комиссионером. Д76/К52 (текущий) – 3.000$ = 60.000руб.

4) Оплата страховки тоже переводится на комитента. Д76/К52 (тек) – 2.000$ = 40.000руб.

· Все расходы, так называемые возмещаемые расходы, связанные с поставкой товара, переводятся на комитента и им возмещаются.

· В договоре комиссии д/б оговорено, как оплачиваются эти расходы. Они м/б оплачены комитентом в момент их возникновения, но как правило они возмещаются комитентом в момент получения экспортной выручки.

· Комиссия, которую получает комиссионер, оговаривается в договоре.

5) На Д 46 списываются затраты, связанные с деятельностью комиссионера. Д46/К76 – 2.000$ = 40.000руб.

6) Товар списывается оговорённый с учёта на момент переход права собственности к покупателю. К004 – 20.000$.

7) Инопокупатель оплачивает стоимость товара (в срок до 90 дней по валютным сделкам, с момента перехода товара через границу). Д52 (транзитный)/К62 – 20.000$ = 500.000руб. (курс – 25руб.).

8) Полученная экспортная выручка (75% от выручки нетто) подлежит продаже на МБВБ (межбанковская валютная биржа). Она продана (0,75*(20.000-3.000-2.000-2.000))

· Продажу может осуществлять как комиссионер, так и комитент. Если по условию договора комиссии продажу производит комитент, то комиссионер обязан на сумму всех валютных расходов представить в банк документы, подтверждающие все валютные расходы, а остаток валюты перечислить комитенту. Д60/К52(транз) – 13.000$.

9) В возмещение своих расходов комиссионер засчитывает денежные средства в валюте. Д60/К76 – 7.000$. (Комиссионер возмещает себе расходы в валюте, а 13.000 со своего транзитного счёта направляет на транзитный счёт поставщика в погашение задолженности).
· Договор комиссии у комитента или отражение операций у комитента.

1) Комитент выписывает счёт на отгруженные товары, отгрузив товар. Д76/К46 – 20.000$ = 400.000руб. (20р.)

2) Комиссионер ему предъявил счета на 7.000р. за оплаченные накладные расходы. Комитент акцептует этот счёт. Д43/К76 – 7.000$ = 140.000р. - сумма этих накладных расходов.

3) Комитенту поступают, на его транзитный валютный счёт, от комиссионера средства (получение валютных средств отражается на транзитном валютном счёте) Д52(транз)/К76 – 13.000$.

4) Комитент осуществляет продажу валюты со своего валютного счёта, т.е. 75% от 13.000 будут списаны на реализацию на МБВБ, и 25% будут разблокированы и списаны на текущий валютный счёт.

5) Списана внутренняя стоимость отгруженных товаров. Д46/К40 – 200.000руб.

6) Списаны накладные расходы по экспорту. Д46/К43 – 140.000руб.

7) Выявлен и списан финансовый результат от экспорта. Д46/К80 – 60.000руб., т.е. прибыль.

*) Но счёт 46 у комиссионера открытый на сумму комиссии, не закрытый.

· В Д46 приходуются расходы, связанные с собственной деятельностью (з/п и другие расходы).

· Может применяться и договор поручения, но в этом случае посредник получает вознаграждение либо в %-х от контрактной стоимости товара, либо в абсолютных единицах. Операции будут аналогичны договору поручения.

Учёт расчётов между экспортёром и инопокупателем экспортных товаров.

· В контракте д/б указаны стоимость, количество, срок его исполнения. Если их нет, то контракт недействителен. Основными условиями контракта являются: форма расчётов и условия платежа.

· М/б применены следующие формы расчёта:

· Инкассо – наиболее распространённая форма;

· Аккредитив;

· Открытый счёт – в основном в РФ сейчас используется эта форма расчётов, раньше она была запрещена;

· Чеки; 




        товар + документы (при откр форме)
· Вексель; 











· Аванс.

· Инкассовая форма расчётов.



Документы. 

           Акцепт импортёром док-в 












          производится в 3 дня.



· По истечении 3-х дне после получения документов банком, он либо обязан их акцептовать, либо отказаться от акцепта в письменной форме.

· Если импортер откажется (а он может отказаться частично или полностью), то письменно извещает банк и экспортёра об отказе акцепта.

· Акцепт может даваться частично, если:

1. завышена цена;

2. не учтены скидки;

3. часть товара не соответствует заказу.

· Акцепт может даваться полностью (полный отказ от акцепта), если:

1.
наряду с заказанными товарами поставлены не заказанные товары;

2. качество товара не соответствует указанному в договоре;

3. не соответствуют технические условия

4. не получены документы на товар.

· Если отказа от акцепта не поступило, то банк имеет право в безакцептном порядке списать суммы платежа со счёта импортёра.

· Аккредитивная форма расчётов («форма недоверия).
· Покупатель на основе извещения поставщика о готовности товара к погрузке выставляет аккредитив банку на имя поставщика. Открывая аккредитив, банк посылает поставщику-экспортёру извещение. Поставщик поставляет товар под открытый аккредитив и предъявляет комплект документов для оплаты. При этом в заявлении на аккредитив чётко д/б указаны форма и виды аккредитива и перечень документов, против которых м/б произведён платёж.

· Аккредитив – самая дорогая форма расчётов. За обслуживание аккредитивом стороны могут просить от 0,5% до 3% от суммы аккредитива.

Лекция №4 от 01.03.2000.

· При расчётах по открытому счёту документы через банк не проходят, а отправляются напрямую от экспортёра к импортёру. Риск за передачу несёт почта.

· При открытом счёте платёж производится банковским переводом или чеком.

· Через открытый счёт расчёты могут идти по-разному: либо поручением, либо векселем. Раньше ВЭБ и ЦБ внимательно отслеживали такие счета и операции.

1) Направлены документы покупателю. Предъявлен счёт инопокупателю (оформляются инвойсом и отгрузочными документами). 





Д62/К46 – 1.000$ = 25.000руб.

2) Получение денег. Платёж (оплачено переводом) (выписка банка, копия поручения (№ контракта и паспорт сделки)). 








Д52.1/К62 – 1.000$ = 28.000руб.

3) Выявлена курсовая разница (на основании бухгалтерской справки). 
Д62/К80/83 – 3.000руб.

· При экспортных поставках / сделках может применяться авансовый платёж / предоплата. Международная практика предусматривает авансовый платёж в размере 25-30% от стоимости контракта.

· Авансовый платёж даёт гарантию платёжеспособности партнёра, возможно частичное финансирование производства и => поставщику товара нет надобности искать кредит. Срок перечисления аванса определяется условиями контракта и, обычно, устанавливаются периоды по истечении которого он осуществляется. Аванс производится также банковским переводом.

· При больших суммах возникает необходимость гарантий (гарантия возврата аванса производителем и гарантии банка).

1) Получение аванса. 




Д52.1(транз-ый счёт)/К64 – 10.000$ = 200.000руб.

· Аванс м/б разблокирован с транзитного счёта, когда будет производится 75%-ая продажа валюты и затем использоваться для финансирования.

2) Предъявлен счёт покупателю за товар. 


Д62/К46 – 50.000$ - 1.200.000р.

3) Зачёт аванса покупателя (погашение задолженности). 
Д64/К62 – 10.000$ - 240.000р.

· В инвойсе обязательно указывается сумма поставки перечисленного аванса и сумма к платежу.

4) Возникновение курсовой разницы. Отражение курсовой разницы по авансу. Д80/К64 – 40.000руб.

5) Покупатель оплатил счёт. 




Д52/К62 – 40.000$ = 1.000.000р.

6) Возникновение курсовой разницы при оплате счёта. 
Д62/К80 – 40.000руб.

· Расчёты по гарантийным суммам, т.е. имеют место претензии при любой форме расчётов.

· Гарантийные суммы появляются при гарантии качества товара, когда в контракте на экспорт товара предусматриваются гарантии качества товара, и гарантийная сумма остаются у покупателя экспортного товара, либо до момента его приёмки, либо на установленный гарантийный срок. Расчёты по гарантийным суммам отражаются на счёте 62, т.е. его субсчёте.

· Пример: при поставке досок (пакетированных, в пакетах). Пришёл товар, при внешнем осмотре дефекты не обнаружены, но товар надо распаковать и проверить внутренность упаковки, т.к. при перевозке доски могли испортиться, и если он оказался несоответствующим определённому качеству, то на сумму некачественных досок экспортёр должен сделать скидку или заплатить возмещение из гарантийной суммы.
· Платежей по гарантийным суммам нет. Расчёты по гарантийным суммам:
1) Предъявлен счёт покупателю. 




Д62.1/К46 – 10.000$.

2) Часть суммы осталась у покупателя в качестве гарантии (= до 5% от стоимости) на 30-60 дней. (Покупатель делает аналогичную проводку).




Д62.2(3)/К62.1 – 500$.

3) Перечислена стоимость экспортного товара за вычетом гарантии. Д52.1/К52.1 – 9.500$.

4) Если рекламации не были предъявлены, то покупатель полностью перечисляет и сумму гарантии. Перечислена гарантийная сумма. 




Д52.1/К62.2 – 500$.

· Если часть товара бракована, то продавец экспортного товара платит, но должна быть предъявлена претензия по качеству товара. Претензия д/б подтверждена организацией, которая имеет право производить оценку качества товара (торговая или тогово-промышленная палата, страховая компания, спец институт), которые дают заключение по качеству поставленного товара. На основании этого заключения можно использовать гарантийную сумму.

4.1) Предъявлена претензия. 





Д63/К62.2 – 450$.

5) Остаток неиспользованной гарантийной суммы возвращается. 
Д52.1/К62.2 – 50$.

· Помимо расчётов за наличные и инкассо, аккредитива, аванса, открытого счёта и гарантий, существует ещё одна форма – расчёты в кредит, т.е. предоставление коммерческого или фирменного кредита.

· Если экспортёр предоставляет импортёру рассрочку / отсрочку платежа по экспортному контракту, то это и будут расчёты с предоставлением ком/фирм кредита.

· Если кредит краткосрочный (до 3-х месяцев), то спец разрешения не требуется, если же росс-ий экспортёр предоставляет кредит на срок более 3-х месяцев, то требуется разрешение / лицензия ЦБ на увеличение сроков расчётов / платежёй. Как правило кредиты даются на срок более чем 3 месяца.

· Необходимо рассчитать во что этот кредит «выльется». В контракте указывается срок предоставления кредита, сумма (не больше 70-75% от контрактной стоимости товара), товар и установленная %-ая ставка.

· Пример:

· Контрактная стоимость = 1.000.000$. Наличными оплачены – 200.000$. Срок кредита – 2 года. Ставка %-та = 10% (годовых).
· Кредит оформляется с предоставлением тратт или переводными векселями (годовыми, полугодовыми и квартальными). Надо найти полную сумму, стоимость 1-го и 2-го переводного (годового) векселей.
· Решение:

· 1-ый год = 400.000$ + 80.000$ (% со всего долга) = 480.000$ - стоимость 1-го векселя.
· 2-ой год = 400.000$ + 40.000$ (% с оставшейся суммы долга) = 440.000$ - стоимость 2-го векселя.
· полная сумма сделки = 480.000 + 400.000 + 200.000 = 1.120.000$.
· Переводной вексель выдаётся экспортером (трассантом) и импортёр (трассат) его акцептует, а банк засчитывает этот вексель
1) Выписывается счёт за поставку экспортного товара. Д62.3(1.120.000$)/К46(1.000.000$) + К83(120.000$).

2) Покупатель, получив отргруз-разгруз документы, оплачивает часть стоимости наличными. 










Д52.1/К62.3 – 200.000$.

3) Акцептованы покупателем переводные векселя (тратты).

Д62.4(06,58)/К62.3 – 920.000$.

4) Оплачен 1-ый вексель. 





Д52.1/К62.4(06,58) – 480.000$.

5) %-ты за кредит отнесены как внереализационные доходы. 
Д83/К80 – 80.000$.

6) Оплачен 2-ой вексель. 





Д    /К    - 

Лекция от 15.03.2000.

Учёт поступления валютной выручки и продажа валютной выручки на внутренний рынок.

· Все вопросы по продаже и контролю за вал-ой выручкой контролируются нормативными актами и законами (Закон о валютном регулировании и валютном контроле, 5.07.99 было последнее дополнение к этому закону).

· Он даёт понятие валюты, резидентов и т.д., правила открытия счетов резидентам и нерезидентам в валюте, даёт понятие собственности на вал-ые средства, определяет органы вал-го контроля их цель и полномочия.

· Органы вал-го контроля – ЦБ и правительство.

· Агенты вал-го контроля – организации подотчётные органы вал-го контроля: Комитет валютного контроля, уполномоченные банки, государственный таможенный комитет и его органы и определённой степени налоговая служба (в её подчинении сейчас находится Комитет вал-го контроля).

· В 1998г. очень резко была изменена система вал-го контроля в сторону его ужесточения. В 1999г. был принят закон об экспортном контроле. Также существует целый ряд нормативных документов, которые определяют моменты по осуществлению вал-го контроля. К ним относятся: инструкция ЦБ №7 от 1992г. «о порядке обязательной продаже предприятиями, объединениями, организациями части вал-ой выручки через уполномоченные банки и проведение операций на внутреннем вал-ом рынке РФ». В последнее время вышло несколько писем имеющих к этой инструкции прямое отношение: инструкция ЦБ «о порядке осуществления вал-го контроля за поступлениями в РФ выручки от экспортных товаров». Реально контроль за поступлением вал-ой выручки осуществляют банки, в которых предприятия имеют вал-ые счета, через которые проходят платежи по подписанному контракту и где оформляется паспорт сделки.

· После подписания контракта оформляется паспорт сделки на каждый подписанный контракт. Паспорт сделки содержит все данные (реквизиты уполномоченного банка, реквизиты экспортёра, реквизиты иностранного контрагента по контракту, все реквизиты и условия контракта (№, даты подписания и заключения, сумма контракта, сумма которая должна поступить на территорию РФ, валюта цены(если валюта цены отличается от валюты платежа, то указывается валюта платежа)), последняя дата поставки товара, форма расчётов и дата поступления выручки и особые условия контракта (штрафные санкции, разрешения, которые должен получить экспортёр от ЦБ, рекламации)). Паспорт сделки подписывается и экспортёром и банком.

· Для открытия паспорта сделки в банк приносят контракт (или выписку о расчётах). Банк делает отметку, что контракт принят на расчётное обслуживание. На основе копии контракта банк заводит досье по данному контракту, где контролируются все платежи.

· Таможенные органы контролируют продвижение товара через таможенную границу и оформляют пропуск товаров через границу и одну из копий ГТД в течении 15 дней (этот срок м/б продлён до 30 дней) направляют в банк, т.е. экспортёр предоставляет копию ГТД в банки и обычно таможня сама даёт подтверждение в банк.

· При поступлении вал-ой выручки банк обязан на следующий рабочий день известить экспортёра о получении вал-ых средств. Экспортёр получает выписку с транзитного счёта банка и копию платёжного поручения (заявления на перевод). На основании этих документов он делает запись Д52(транз)/К62.

· Иногда в заявлении / поручении не содержится по какому контракту происходит получение денег, следовательно экспортёр обязан известить банк от какого импортёра и по какому контракту получены средства. Тогда банк закрывает паспорт сделки.

· Если срок получения денег более 90т дней, то необходимо получить разрешение ЦБ.

· Если импортёр не плати, то на экспортёра налагается штраф в размере 200% и ожидаемая выручка изымается в госбюджет.

· Можно ли перевести паспорт сделки в другой банк? Можно, с разрешения ЦБ и извещением таможни.

· Выручка получена и получена выписка и экспортёр должен произвести продажу 75% вал-ой выручки в течении 7 дней.

· Брутто-выручка поступает на транзитный счёт, если же имели место накладные расходы и , если экспортер оплатил накладные расходы в валюте, то он имеет право компенсировать эти вал-ые расходы за счёт поступившей вал-ой выручки. Компенсируется: фрахт, страхование груза, сопровождение груза, экспедиторское обслуживание, погруз-разгрузка, таможенное оформление)если оно производилось в валюте) и другие расходы, которые относятся к данному контракту.

· По истечении 7 дне экспортёр предоставляет в банк поручение о продаже min 75% вал-ой выручки. Если экспортёр поручения не предоставил, то банк имеет право произвести обязательную продажу 75% от брутто-выручки. Если предоставлена не выручка, а кредит, то банк всё равно продаст 75% не получив подтверждения.

1. Предоставлено поручение на продажу 75% (если продажа осуществляется более чем 1 день, то надо использовать 57 сч.). (На 52(транз) Д200.000$(курс-20р.) - нач. сальдо.) Д57 (150.000)(21р.) и Д52(тек)(50.000)(21р.)/К52(транз)200.000$(21р.).

2. Реализация валюты через биржу будет учитываться на счёте 48 (реализация прочих активов). Д48(150.000)(22р.)/К57(150.000$)(22р.)

3. Продано 75% (банк берёт процент (авизо – мемориальный ордер) за осуществление операции). Д51(3.430.000р.) + Д26(20.000р.)/К48(150.000$=3.450.000р.)

4. Определена курсовая разница по сч52. Д52(200.000р.)/К80/83(200.000р.)

5. Определена и списана курсовая разница по сч57. Д57(150.000р.)/К80/83(150.000р.)

6. Определен исписан результат от продажи валюты (сч48). Д48(150.000р.)/К80/83(150.000р.).

· В соответствии с положениями по БУ, нет разницы. Предприятие должно выбрать учётную политику о том куда списывать курсовую разницу. На 83 она может находится до конца отчётного периода и затем списываться на 80. Курсовые разницы включаются во внереализационные доходы и указываются во второй форме (отчет о финансовых результатах)

· Курсовая разница подлежит налогообложению.

· Платы банку (на 26счёт) за совершение операции д/б списаны за счёт чистой прибыли.

· Сумма банковской комиссии не должна превышать 1,1% от суммы, тогда её можно списать на себестоимость.

Лекция от 22.03.2000.

Учёт импортных операций.

· Различают следующие виды импортных операций:

· Импорт товаров за наличные с расчётами через банки (такие расчёты могут осуществляться также, но редко, через кассу за границей или через / из сумм командированного лица за границей);

· Импорт на основе коммерческого кредита (используется при покупке оборудования), он берётся больше чем на один год и до 10 лет, начисляются простые %-ты по кредиту, оформляется обычно векселями;

· Импорт в погашение госкредита предоставленного РФ (СССР) стране-поставщику;

· Импорт в виде бартерной сделки. При таком виде импортных операций происходит обмен товара на товар без оплаты наличными, документы и порядок проведения этой операции такой же как при оплате наличными, только отсутствует переход денег. Сложность такого расчёта заключается в том, что цена условная, т.е. надо установить примерную цену импортного и экспортного товара. Она может определяться несколькими путями. Первый, при помощи справочника т.н. «Красная книга». Пример, наш партнёр – Германия, поставляется туда сталь в обмен на компьютеры. В этом справочнике находится страна Германия, раздел «импорт», товар «сталь», смотрится объём продаж и общая стоимость этого объёма за год / период. Разделив стоимость на объём, получим примерную цену за одну тонну стали. Такая же операция делается и по компьютерам (Германия / экспорт / компьютеры / объём поставок и стоимость за год / период). Нам надо 100 компьютеров их среднегодовая цена 100$, следовательно контрактная цена будет равна 10.000$ (100 комп.* 100$). Далее, делим 10.000 на среднегодовую стоимость стали и получаем количество стали, которое мы должны поставить. Также такие расчёты можно проводить и через германские справочники. Второй, найти информацию по последним таким же контрактам и воспользоваться ей для расчёта экспортной и импортной цены. Раньше РФ (СССР) отдавала гораздо больше чем получала, сейчас эта ситуация несколько улучшилась.

· Компенсационные сделки. Они в основном распространены на импорт оборудования вместе с «ноу-хау» и запчасти (т.е. на поставку полного комплекта) без оплаты его стоимости наличными. Оборудование поставляется, устанавливается на российском предприятии, эксплуатируется, предприятие выпускает продукцию и ею возмещает стоимость начального оборудования. Пример, такая технология импортных операций была использована при производстве ДСП.

· Аренда импортного оборудования (полного комплекта) с последующим правом выкупа, т.е. лизинг.

· Выделяют следующие виды / формы поставок:

· При поставках ж/д транспортом: франко-склад продавца; франко-станция завода изготовителя (в этом случае цена равна контрактная цена плюс расходы на доставку товара на ж/д), франко-граница (используется чаще всего), франко-станция покупателя (реже).

· При морских перевозках: CIF, FOB, KAF, FAS.

· Формы расчётов:

· Плати и бери (только с разрешения госбанка),

· Предоплата (необходима гарантия и подтверждение от солидного банка в стране импортёра),

· Инкассо (необходимы товарораспорядительные документы: коносамент и ж/д накладная),

· Аккредитив (выгоден для экспортёра).

· Термины при импортных операциях:

· Контрактная цена,

· Фактурная цена равна стоимости контракта указанной в счёте-фактуре. Как правило, контрактная стоимость совпадает с фактурной ценой, но может и не совпадать. Контрактная цена м/б больше фактурной из-за дополнительных условий контракта.

· Таможенная стоимость – с неё взимается в пункте ввоза в РФ пошлина, акциза, НДС, сборы в рублях (=0,1%) и в валюте (=0,05%). Ставка сборов м/б увеличена в 2 раза (0,2% и 0,1%), если таможня находится в экстремальных условиях (граница с Монголией) или если ввоз производится в праздничный или выходной день.

· До поступления товара на таможню импортёр должен перечислить на депозит таможни сумму всех расходов.

· Расчёт таможенных платежей по импорту:

Порядок операций.
Сумма.

1. Контрактная стоимость товара.
18.000$

2. Накладные расходы за границей (расходы по доставке).
2.000$

3. Итого таможенная стоимость (1+2) в валюте.
20.000$

4. Курс ЦБ РФ на дату ГТД.
20руб. за 1$

5. Итого таможенная стоимость в рублях.
400.000руб.





Отсюда:


6. Пошлина (10%).
40.000руб.

7. Таможенные сборы в рублях (0,1%).
400руб.

8. Таможенные сборы в валюте (0,05%).
200руб.

9. Итого облагаемая база для акциза (5+6+7+8).
440.600руб.

10. Акциз (20%).
88.120руб.

11. Облагаемая база для НДС (5+6+10).
528.120руб.

12. НДС (20%).
105.624руб.

· Порядок проведения импортной операции. Импортёр снимает копию необходимой информации из контракта в паспорт сделки. В паспорт сделки входит вся необходимая информация для валютного контроля. Оригинал или первая копия в месте с паспортом сделки передаётся в банк импортёра. Копия паспорта направляется в таможню, она выдаёт ГТД и др. документы (справка о происхождении товара) в соответствии с таможенным законодательством. Таможня взимает необходимые платежи (происходит очистка товара), товар м/б временно помещён на таможенный склад. Затем товар поступает на предприятие, его импортная стоимость пересчитывается в рубли по курсу ЦБ на дату ГТД и списывается на калькуляционный счёт для определения окончательной стоимости.

· Импортная стоимость товара 1.000$. Курс ЦБ – 29руб. Следовательно, товар списывается на сумму 29.000руб.. На тот же счёт списываются расходы в валюте по курсу в валюте на дату ГТД и также списываются расходы в рублях. Импортная стоимость + накладные расходы = полной импортной стоимости, после этого товар приходуется на соответствующий счёт.

· Импортный товар м/б употреблён либо на внутреннее потребление, либо м/б продан (в этом случае прибыль определяется разницей м/д полной импортной стоимостью и ценой продажи).

· Учёт валютных операций.

· В текущем учёте существуют рублёвые и валютные счета.

· Схема валютного счёта:

Обработка.
Вид

валюты.
Курс

ЦБ РФ.
Сумма.
Проводка.

Договор.
№


В валюте.
В рублях.
Д
К


1
Доллар.
30р.
1.000$
30.000
41.3
50.2

· Общая схема учёта.

1. Акцентирован счёт-фактура поставщика за импортные товары.

Д43.1/К60.2

2. Счёт-фактура оплачен либо переводом с текущего счёта, либо с аккредитива за границей, либо за счёт валютного кредита банка предприятия или иного банка, либо валютной кассой за границей. Д/60.2/К52.2;К55.3 (предварительно открывается аккредитив Д55.3/К52.2);К90.4;К50.2;К71.2.

3. Списывается курсовая разница по расчётам с инопоставщиком. Д60.2/К83.4 – (положительная разница) и Д83.4/К60.2 – (если отрицательная курсовая разница).

4. Оплата накладных расходов в валюте. 




Д43.6/К52.2.

5. Оплата таможенных расходов с депозита таможни. 



Д43.6;Д43.7/К76.1.

6. Товар и накладные расходы списываются на калькуляционный счёт. 
Д49/К41.3;К43.6;К43.7.

7. Оприходован полученный импортный товар.              Д10;Д12;Д41;Д08/К49. (Д01;Д04 («ноу-хау»)/К08).

Григорьев Ю.А. – «Учёт и анализ рублёвых и валютных операций».

Лекция от 29.03.2000.

Учёт расчётов с инопоставщиками импортных товаров.

1. Расчёты по инкассо с инопоставщиками.
2. Расчёты по аккредитивам.
3. Расчёты по авансам.
4. Расчёты по открытым счетам.
5. Расчёты по коммерческому / фирменному кредиту.
6. Расчёты по межправительственным соглашениям.
· Пример, мы (РФ) хотим купить импортный товар, для этого заключается контракт. Его надо зарегистрировать в таможне (в ней выдаётся карточка / ведомость таможенного учёта) и оформить паспорт сделки в банке. Контроль за валютой осуществляется банком, а таможенная очистка и контроль за движением товара осуществляется таможней и подтверждается в паспорте сделки.



      Банк.





Таможня.

· На этой лекции рассматривается только цепочка с банком (таможню см. следующую лекцию).

· В контракте указывается форма расчётов, срок осуществления импортной сделки (90 дней, но практически это не реально), если срок увеличивается, то необходимо разрешение ЦБ РФ.

1) Товар берётся на учёт на сч41, момент перехода права собственности в соответствии с условиями поставки.

· Товар принимается по месту его нахождения. 


Д41 (субсчёт…)/К60 – 100.000$*20р.=2.000.000руб.

1. Оплата по инкассовой форме.
2) Документы направляются в банк продавца / банк поставщика / фирму / предприятие либо против оплаты, либо против возврата документов в банк в течении 5 дней. Акцепт, в основном, молчаливый (если в течении 3-х дней покупатель не выразил отказ от документов, то это значит, что акцептировал платёж). (Если же импортёр не согласен с полным акцептом, то он должен дать письменное уведомление в банк. Акцепт м/б частичным - при более высокой цене, неуказанной в контракте, при поставке дополнительного не заказанного товара, обнаружен некачественный товар, при большом превышении опциона (происходит либо отказ от излишка, либо происходит зачёт в пользу последующих поставок, если таковые предполагаются). Полный отказ от акцепта м/б при полном несоответствии качества товара или несоответствии условиям контракта. Если отказ сделан не правильно, то покупатель заплатит штраф, полную стоимость контракта и пеню за задержку платежа). При подходе срока платежа импортёр составляет заявление своему баку на перевод. При молчаливом акцепте банк сам выплатит необходимую сумму, если есть деньги на счете. 







Д60/К52(тек) – 100.000$*25р.=2.500.000руб. 

3) Выявляется курсовая разница. 




Д80/К60 – 500.000р.

2. Учёт расчётов по аккредитиву.
· Аккредитив наиболее надёжная форма оплаты для поставщика. В контракте д/б оговорены условия аккредитива, его виды.

· Покрытый аккредитив – обязательство банка оплатить в любом случае счёт поставщика, как правило покрытый аккредитив предполагает, что средства сразу переводятся в банк плательщика.

· Непокрытый аккредитив – отсутствует обязательство банка о переводе денег в любом случае, и деньги остаются в банке плательщика.

· Делимый аккредитив – используется при поставке сырьевых товаров, на контракты на большой объём и сразу его получить не возможно, следовательно, организуется поставка по частям, тогда используется делимый аккредитив. Если в контракте не указано, что аккредитив делимый, то банк выплатит сразу всю сумму. Условие об аккредитиве можно изменить, если есть согласие двух сторон контракта.

· Безотзывный аккредитив – плательщик не может отозвать аккредитив (используется при большой форме доверия), соответственно отзывной аккредитив – это аккредитив, который м/б отозван плательщиком.

· Пролонгируемый аккредитив – аккредитив, срок действия которого продлевается по согласию сторон.

· Не пролонгируемый аккредитив – срок такого аккредитива изменяться не может.

· Трансферабельный (переводной) – такой аккредитив можно перевести из оного банка в другой.

· Аккредитив выставляется до отгрузки товара в определённым контрактом срок в указанный банк. Он м/б выставлен в банк поставщика или банк 3-ей страны. Сумма аккредитива будет списываться с валютного счёта.

1) Выставлен аккредитив в пользу поставщика импортного товара. 
Д55/К52(тек) – 1.000.000$*20р.=22.000.000р.

2) Доля операций м/б двоякой:

1. Аккредитив списан в пользу поставщика, документы и товар ещё не поступил (имеется банковское извещение о списании средств с аккредитива). На основании телеграфного извещения делается запись. Д57/К55.1 – 1.000.000$*22р.=22.000.000р.

2. Получаем документы, получаем товар и акцептируем счёт. 
Д41/К60 – 1.000.000$*25р.=25.000.000р.

3) Погашена задолженность за счёт сумм списанных с аккредитива. Д60/К57 – 1.000.000$*22р.=22.000.000р.

4) Списывается курсовая разница по сч55. 





Д55/К80 – 2.000.000р.

5) Списывается курсовая разница по сч60. 





Д60/К80 – 3.000.000р.

Sorry, окончание лекции отсутствует, т.е. отсутствуют последние 15мин., т.к. я ушёл с лекции………….:)….:)…..(….

Лекция от 05.04.2000.

Учёт таможенных расходов и платежей при прохождении импортным товаром таможенной границы.

· Нормативные документы – база для проведения операций.

· Таможенное оформление импортных товаров проводится в соответствии с нормами российского законодательства и регулируется: «Законом о валютном контроле», «Инструкцией ЦБ РФ №7» и целым рядом других нормативных документов. Например, Инструкция (№30) ЦБ РФ Государственного Таможенного Комитета (ГТК) от 26.07.1995 о порядке осуществления валютного контроля за обоснованностью платежей в иностранной валюте за импортные товары (в неё вносились дополнения и изменения, последние изменения в январе 1998г.); Приказ ГТК от 1995г. об осуществлении валютного контроля при ввозе товаров на таможенную территорию РФ (последние изменения были в декабре 1999г.); Письмо ГТК от 29.01.1998г. о внесении изменений и дополнений в совместную инструкцию Банка РФ и ГТК о порядке осуществления валютного контроля за обоснованностью платежей в валюте в иностранной валюте за импортный товар; Положение по БУ или ПБУ 3/2000 - «учёт активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте», это положение было принято Минфином 10.01.2000.

· Таможенная очистка проходит в том пункте , где его получает покупатель.

· Стоимость товара проходит / определяется по счёту-фактуре и она определяется базовыми условиями поставки, определёнными в контракте. При расчёте / определении налогов в расчёт принимается таможенная стоимость товара.

· По импорту товар обычно поставляется на условиях CIF или франко-граница и накладные расходы (пргруз-разгрузка, страхование, хранение и др.) учитываются только до границы с РФ. Если поставка идёт на других условиях, то накладные расходы………………………………………………………………..

· Платятся следующие платежи:

1. Таможенный сбор берётся в рублях (0,1%) от таможенной стоимости товара, также как и в валюте (0,05%).

2. Таможенная пошлина может браться 2-мя способами:

· Она м/б адвалёрная, т.е. % от таможенной стоимости товара.

· М/б специфическая, она применяется наиболее часто и берётся с таможенной стоимости товара.

· М/б комбинированная, применяется, например, на сигареты и т.д., % и сумма берутся с таможенной стоимости товара.

· Таможенная пошлина дифференцирована в зависимости от вида товара (она берётся либо в установленном %-те, либо в установленной сумме), в среднем она равна 15%.

3. Акцизный налог берётся с товаров приносящих сверхприбыль. Он берётся в проценте с таможенной стоимости товара. 


Акц.=(там. ст-ть + там. сбор + там. пошл) * ставка акциза.

4. НДС берётся со всех товаров в размере 20%, детских и некоторых медикаментов он берётся в размере 10%.



НДС=(там. ст-ть + там. пошл. + акциз) * Р’(10% или 20%).

· Калькулирование / калькуляция полной себестоимости импортного товара ввозимого на территорию РФ.

· Полная стоимость импортного товара.

1. Контрактная / фактурная себест-сть товара – 100.000$.

2. Если франко-граница или FOB – условия поставки, то возникают накладные расходы:

· Транспорт – 1.000$.

· Страхование – 500$.

· Другие расходы – 500$.

3. Таможенные расходы / расходы по таможенной очистке:

А) таможенный сбор – 0,15%

Б) таможенная пошлина – ок. 20%

В) акциз – 15%

Г) НДС – 20%.

· Собест-сть может относиться на сч41, а расходы разноситься по-разному, но лучше сразу их учитывать на сч41.

· Бухгалтерские операции по оформлению импортных поставок.

1. Акцептирован счёт поставщика за приобретённый импортный товар. Д41/К60 – 10.000$*28,5 = 285.000р.

2. Акцептирован счёт поставщика за фрахт судна. Д41(43)/К76.1 – 1.000$*28,3 = 28.300р.

3. Акцептирован счёт страховой компании за страхование груза. Д41(43)/К76.2 – 500$*28,2 = 14.100р.

4. Оплачены счета поставщика импортного товара и др. счета. 
Д60 – 10.000$*28,6 = 286.000р.; Д76.1 – 1.000$*28,6 = 28.600р.; Д76.2 – 500$*28,6 = 14.300р./К52 (счета будут выписаны на 3 суммы)11.500$*28,6 = 328.900р.

· Таможенная стоимость равна 11.500$ (326.600р.) (поставка на условиях FOB или франко-граница)

5. Начислены и оплачены таможенные сборы в валюте. Д41/К51 – (0,05%) – 5,75$*28,4 = 163,30р.

6. Оплачены таможенные сборы в рублях. Д41/К51 – 326,60р.

7. Начислена и оплачена таможенная пошлина за товар. Д41/К51 – 65.320р.

8. Начислен и оплачен акциз. Д41/51 –302.410*0,15 = 58.861р.

9. Начислен НДС и оплачен. Д19/К51 – 451.271*0,2 = 90.252р.

Лекция от 12.04.2000.

Учёт импортных операций (продолжение).

· Реализация импортных товаров на внутреннем рынке.

· При закупке импортного товара с целью продажи его на внутреннем рынке м/д импортёром и организацией (покупающей этот товар) заключается договор либо о продаже, либо о поставке. Определяется отпускная цена товара, исходя из спроса на товар, и закупочная стоимость товара. Раньше торговая оценка не д/б превышать 25% от оптовой цены. Основное правило: продать товар ниже себест-ти, т.е. с убытком невыгодно и требует определённых объяснений с налоговой службой.

· Раньше тоже с продаж в убыток товаров предприятия платили налог на прибыль, т.е. брали среднюю прибыль по реализации данного товара и считали: себест-ть – 1000р. и цена реализации – 900р.=> - 100р. Средняя прибыль равна 12%, следовательно, налог равен 120%.

· Сейчас это положение отменено, но только для случаев, когда предприятие может оправдать свой убыток. Т.о. таким образом предприятия стремятся показать наличие прибыли, но небольшого размера.

· Общая схема реализации импортных товаров:
1. Импортёр принимает товар на учёт по полной импортной стоимости товара на сч41 (приобретение, доставка, таможенная очистка). Т.о. по автомобилям цена увеличивается на 50%, по акцизным товарам на 75-80%.

2. Импортный товар в соответствии с договором сдаётся покупателю и в этом договор определяется ан базисных условиях поставки. Если мы продаём товар на условиях франко-склад назначения то транспорт включается в стоимость товаров.

3. Предъявление счёта покупателю.

· Операции:

1. Предъявлен счёт покупателю за отправленный ему импортный товар (этот момент считается моментом реализации) в рублях. Но мы можем установить цену в у.е., а оплату получить в рублях. (база цены франко-станция отправителя, на все услуги транспортировки товара оказывает поставщик, т.е. затем он включает эти затраты в счёт покупателя (возмещаемые компенсируемые затраты), но они не входят в стоимость товаров).







Д62\К46 – 120.00р.

2. Акцептован счёт транспортной организации за доставку товаров. Сумма счёта переведена на расчётный счёт покупателя или заказчика (но если бы было условие франко-склад назначения, то мы бы включили эти затраты в накладные расходы).!!! 




Д76.1/К76.2 – 30.000р.

3. Оплачен счёт транспортной организации. 

Д76.2/К51 – 30.000р.

4. Получено от покупателя в оплату реализованного ему импортного товара.
Д51/К62 – 120.000р. (стоимость товара + НДС).

5. Покупатель возмещает транспортные расходы. 

Д51/К76.1 – 30.000р. (не входят в сч46 т.к. являются возмещаемыми расходами).

· Когда ввозили товары, мы уплатили акциз, таможенную пошлину и таможенные сборы, т.е. их сейчас мы не рассматриваем, а уделяем внимание только внутренним товарам.

6. Начислен НДС с проданных товаров, точнее с выручки. 
Д46К68.2 – 20.000р.

7. (т.к. при импорте товаров мы уже платили НДС, то сейчас мы зачтём НДС уплаченный на границе в уменьшение задолженности бюджету). Зачтём НДС, уплаченный на таможенной границе в уменьшение задолженности перед бюджетом. 





Д68.2/К19 – 15.000р. (сумма, уплаченная на таможне).

8. Перечислен остаток долга бюджету по НДС. 

Д68.2/К51 – 5.000р.

9. Начислен налог на пользование автодорогами (2,5%) от суммы реализации за минусом НДС. Д44(т.к. торговая организация)/К67 – 2.500р.

10. Начислен налог на жилищный фонд в размере 1,5% от выручки за минусом НДС. Д44/К68.5 – 1.500р.

· Себестоимость товара составляет 75.000р.

11. Списана себест-ть импортного товара на реализацию. 
Д46/К41 – 75.000р.

12. Списаны накладные расходы связанные с реализацией импортного товара на внутреннем рынке. Д46/К44 – 4.000р

13. Определён финансовый результат. 


Д46/К80 – 21.000р.

14. Начислен налог на прибыль в размере 30%. 

Д81/К68.4 – 6.300р.

Сч46


       Сч80

6)20.000       120.000


13)21.000


11)75.000


12)4.000


13)21.000

15. Оплачен налог на прибыль. 



Д68.4/К51 – 6.300р.

· Расходы по доставке:

1) Может входит в стоимость товаров и оплата этих расходов войдёт в выручку (на Д44/К46) и с этой суммы мы будем платить налог.

2) М/б возмещены расходы и не включённые в налогооблагаемую базу.

Лекция от 20.04.2000.

Учёт покупки валют.

· Для обеспечения расчётов в основном используется иностранная валюта, которую покупают уполномоченные банки, имеющие лицензию. Непосредственно предприятия не могут покупать валюту. В соответствии с валютным законодательством право на покупку валюты на межбанковской бирже имеют только специальные представители банков.

· ЦБ определил механизм или принципы контроля за обоснованностью покупки валюты. Раньше покупка была свободной, на с 10.1998г. ЦБ установил определённые процедуры для контроля за обоснованностью покупки валюты.

· Основные требования:

А) Перечень операций, под которые российские банки покупают валюту.

1. Платежи по договорам об импорте товаров в РФ, попадающие под систему таможенно-банковского контроля (для тех операций, для которых необходимо открытие паспорта сделки по импорту).

2. Платежи по договорам не подпадающие под систему таможенно-банковского валютного контроля.

3. Платежи по договорам, связанные с импортом в РФ услуг и результатов интеллектуальной деятельности.

4. Погашение основного долга по финансовым кредитам, предоставленных на срок менее 180 дней, т.е. кредиты, полученные от банков.

5. Выплаты процентов и прочие платежи по финансовым кредитам, предоставленным на срок менее 180 дней, и по кредитам, выданных на срок более чем 180 дней.

6. Покупка валюты под операции не товарного характера, включая командировочные расходы.

7. Выплаты комиссионного вознаграждения уполномоченному банку за операции по покупке валюты.

Б) Для учёта купленной валюты предприятию-резиденту открывается специальный транзитный счёт. Т.о. существует транзитный счёт для валютной выручки и специальный транзитный счёт для купленной валюты. На нём учитывается вся валюта, включая комиссию банку. Банк осуществляет покупку валюты на основании поручения или распоряжения резидента. Банк обязан выполнить это поручение в течении 3-х рабочих дней. После зачисления валюты на специальный транзитный счёт, предприятие должно, в течение 7-ми календарных дней, перечислить эту сумму инопоставщику и расплатиться с банком. Если этого не произошло, то банк проводит обратную конверсию валюты.

· Допускается перечисление в кассу предприятия купленной валюты для оплаты командировочных расходов.

· Отражение этой схемы на счетах.
· Для расчётов с банком используется сч76 и его субсчёт «расчёты с банком по покупке валюты».

· Порядок ведения специального транзитного счёта аналогичен порядку ведения транзитного счёта.

· Учёт покупки валют.
· Предприятию необходимо купить 5.000$. Банк берёт комиссию в рублях. Рассчитано, что курс доллара на ММВБ будет 28р. за 1$., следовательно:

1) Перечислено банку, на покупку 5.000 долларов, 140.000р.
Д 76
К 51
140.000р.


–  По Д76 отражаются реальные расходы, которые понесло предприятие при покупке валюты.

2) Банк произвёл покупку валюты по курсу 28р. и зачислил её на спец. транз-ый счёт (с/т) предприятия. Курс ЦБ = 30р.
Д 52(с/т)
К 76
150.000р.
5.000$

–  На К76 отражается рублёвый эквивалент на дату зачисления валюты на специальный транзитный счёт (с/т 52), а разница м/д Д76 и К76 отражает финансовый результат.

3) Получен финансовый результат от покупки валюты.
Д 76
К 80
10.000р.


4) Начислена и перечислена комиссия банку.
Д 26(44)
К 51
420р.


– С марта 1999г. банки, в целях усиления ответственности импортёра по исполнению импортных операций, при перечислении валюты в счёт оплаты с поставщиком, получили распоряжение, что предприятия должны одновременно перевести 100% суммы платежа, но в рублёвом эквиваленте на депозит банка.

5) Перечислено поставщику 5.000долл.
Д 60
К52 (с/т)
150.000р.
5.000$

ОДНОВРЕМЕННО:

6) Перечислена на депозит банка 100% суммы платежа в рублях.
Д 55
К 51
150.000р.


–  Таким образом, до подтверждения исполнения импортной сделки, 150.000р. изымаются из оборота. Предъявив банку копию ГТД, предприятие получает 150.000р. обратно.

7) Возвращена сумма аванса, т.к. контракт расторгнут.
Д 51
К 55
150.000р.


· Эта норма по депонированию применяется не всегда.

· Основания для её не применения:
1. Предоставлена гарантия иностранного банка.

2. Расчёт по контракту осуществляется через подтверждённый и покрытый аккредитив.

3. Данный контракт застрахован.

4. ЦБ предоставил полномочия своим территориальным подразделениям разрешать не депонировать эти контракты. Также эти отделения предоставляют импортёру разрешение, импортёр предоставляет это разрешение в свой уполномоченный банк и, при оплате импортного контракта, сумма, равная сумме платежа, не снимается.

Лекция от 26.04.2000.

Учёт бартерных операций.

· Бартерная операция представляет собой взаимную поставку товаров, работ и услуг на равную сумму, оформленную единым договором.

· Во внешней торговле м/б исполнено несколько договоров по бартеру, если они заключены в развитие 1-го международного межправительственного соглашения и увязаны м/д собой.

· Документы:

1) указ президента №1209 «о государственном регулировании внешнеторговых бартерных сделок» – 1996г.

2) в развитие указа «о порядке оформления и учёта паспортов бартерных сделок министерства ВЭС, ГТК и Минфина» – 1996г.

3) положение об осуществлении контроля и учёта внешнеторговых бартерных сделок, предусматривающих перемещение товара через таможенную границу РФ. Это положение разработано и утверждено федеральной службой по валютному и экспортному контролю, ГТК, МВЭС в 1997г.

4) положение об установлении размеров платы за оформление и продление срока действия лицензии на экспорт и импорт товаров, сертификатов и паспортов бартерных сделок.

· Бартерные сделки применяются достаточно широко. «Расцвет» произошёл 5 лет назад и был использован для ухода от налогообложения. Бартерные сделки позволяют производить безвалютный обмен.

· Бартерная сделка – обмен на эквивалентные по стоимости суммы. К ним не относятся сделки, предусматривающие при их осуществлении использование денежных и иных платёжных средств. Они (сделки) совершаются в простой письменной форме путём заключения двустороннего договора мены, предусмотренного ГК. Этот договор должен отвечать следующим требованиям:

А) договор оформляется в виде одного документа на экспорт и импорт (за исключением договоров относящихся к международным соглашениям).

Б) он должен содержать перечь товаров, работ и услуг, поставляемых по бартеру, их стоимость, сроки выполнения, качество и количество, а также цену товара по каждой товарной позиции, сроки и условия экспорта и импорта. Также он должен содержать перечь документов, предоставляемых для оформления операции по бартерной сделкам и порядка удовлетворения претензий в случае неисполнения  или ненадлежащего исполнения сторонами условий договора.

· Российские организации заключившие бартерную сделку, обязаны соблюдать сроки, установленные российским законодательством, для выполнения текущих валютных операций. При увеличении сроков или изменении способа выполнения сделки необходимо получить разрешение Министерства торговли на данную операцию.

· На каждую бартерную сделку оформляется паспорт, который предъявляется в таможенные органы для перемещения товаров через таможенную границу.

· С российских организаций м/б затребованы образцы товаров для проведения экспертной оценки их качества и цены.

· Паспорт сделки оформляется Министерством торговли. Для его оформления фирма должна представить полный комплект документов (этот набор примерно равен тому набору, который представляется по экспорту и по импорту). Реально паспорт составляет сам участник сделки. Для оформления сделки необходимо:

· 2 заполненных паспорта сделки, подписанных и с печатью (1 экземпляр возвращается на предприятие),

· наличие оригинала контракта и 2 заверенные копии,

· и наличие всего набора документов участника ВЭС,

● свидетельство о регистрации,

● свидетельство о регистрации в ГНИ,

● свидетельство о регистрации его в статистическом органе.

· При оформлении уплачивается определённая сумма, равная 30 min МРОТ.

· На основании паспорта ведётся контроль за выполнением сделки со стороны ГТК и Управлением со стороны Министерства торговли.

· Порядок операций.
· Бартерная сделка может начинаться и с импорта, и с экспорта. Начнём с экспорта.

1. Отгружен иностранному покупателю товар по бартерной сделке.
Д 45
К 40
1.500.000 руб.

(внутр. ст-ть.)
––––––––––$––

2. Предъявлен счёт иностр-ому покупателю на отправленный ему товар.
Д 62
К 46
2.000.000р.
100.000$

3. Уплачен таможенный сбор в рублях.
Д 43
К 51
2.000р.


4. Оплачен таможенный сбор в валюте.
Д 43.2
К 52.2
1.000р.
50$

5. Акцептован счёт иностранного поставщика за товар, отправленный по бартерной сделке за мат-лы, приобретённые для предприятия.
Д 10
К 60
2.500.000р.
100.000$

6. Оплачен таможенный сбор в рублях.
Д 10
К 51
2.500р.


7. Оплачен таможенный сбор в валюте.
Д 10
К 52.2
1250р.
50$

8. Оплачена таможенная пошлина 15%.
Д 10
К 51
375.000р.


9. Оплачен акциз 10% (2.500.000+375.000+3.750=2.878.750р)
Д 10
К 51
287.875р.


10 Оплачен НДС 20%.
Д 19
К 51
633.750р.


11. Зачтена стоимость товаров, поставленных по бартерным сделкам.
Д 60
К 62
2.500.00р.
100.000$

12. Выявлена и списана курсовая разница по сч62.
Д 62
К 80
500.000р.


–    Переоценка товаров не производится, независимо от сроков отгрузки и поставки товаров.

13. Списана на реализацию внутренняя стоимость товара.
Д 46
К 45
1.500.000р.


14. Списаны накладные расходы.
Д 46

(3.000р)
К 43.1

    43.2
2.000р.

1.000р.


15. Выявлен финансовый результат.
Д 46
К 80
497.000р(приб)


· НДС в цене экспортной части бартерной сделки не содержится, но уплачиваться он должен. После подтверждения экспортёра предприятие пишет письмо для возврата НДС. Для этого подбирается весь комплект документов:

· Отгрузочные документы,

· ГТД с отметкой таможни,

· Подтверждение на границе при выходе товара из стран СНГ.

· К возврату НДС м/б представлен только по оплате экспортной поставки, т.е. поставка импортного товара при бартере (территорию РФ).

· Также уплачивается налог на пользование автодорогами.

16.Начислен налог на пользование автодорогами (2,5% от 2.000.000 (по Москве).
Д 44
К 67
50.000р.


17. Начислен налог на жилищный фонд (1,5;% от 30.000р).
Д 44
Д(К)68
450р.


18. Списаны издержки на реализацию.
Д 46
К 44
80.000р.


19. Списаны затраты, приходящимися на реализацию экспортного товара, на финансовый результат.
Д 80
К 46
80.000р.


Лекция от 03.05.2000.

Лизинговые операции.

1. Понятие лизинга.

2. Лицензирование лизинговой деятельности.

3. Лизинговые платежи и их расчёт.

4. Учёт операций по лизингу.

· Лизинг в РФ развит слабо, хотя в развитых странах это один из основных видов операций. РФ находится на чуть ли ни на последнем месте по объёму совершаемых лизинговых операций. Это вызвано отсутствием нормальной правовой базы.

· Основным нормативным документом, регулирующими лизинговую деятельность, является «Закон РФ о лизинге», который принят 26.12.1998г. Вопросы, связанные с лицензированием регулируются «порядком организации по лицензированию лизинговой деятельности в РФ». Этот порядок был принят 20.06.1996г. и утверждён приказом Министерства экономики. Также в 1996г., в апреле, была принята методология рекомендаций по расчёту лизинговых платежей. В 02.1997г. приказом Минфина №17 было определено отражение в БУ операций по договору лизинга. В 1998г. было принято постановление правительства о утверждении порядка предоставления госгарантий на осуществление лизинговых операций. В 1988г. РФ присоединилась к конвенции о международном финансовом лизинге. Прежде чем говорить об учёте, надо определить понятие лизинга, сферу его применения и субъектов.

· Сферой применения лизинга является инвестиции в имущество относящиеся к не потребляемым вещам, передаваемых во временное владение или пользование физическим или юридическим лицам. Лизинг осуществляется на основе договора лизинга. В лизинге имущество предаётся за определённую плату, на определённый установленным договором срок, с правом выкупа имущества ЛП-елем. Т.е. в конце выполнения договора ЛП-ель может выкупить имущество по остаточной стоимости.

· Предметом лизинга м/б любое не потребляемое вещи, в том числе предприятия, имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, тран6спорные средства и другое движимое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности. Предметом лизинга не м/б земельные участки, природные ресурсы и имущество, которое федеральными законами запрещено для свободного обращения или для которого установлен особый порядок обращения.

· Субъектами лизинга могут быть:
1. Лизингодатель (ЛД). Им м/б как физическое так и юридическое лицо, которое за счёт собственных или привлечённых денежных средств, приобретает в собственность имущество и предоставляет его, в качестве предмета лизинга, ЛП-елю во временное владение и пользование с переходом или без него ЛП-елю права собственности на это имущество. Имущество он покупает по заказу ЛП-еля.

2. Лизингополучатель (ЛП). Он м/б как физическим так и юридическим лицом. ЛП-ель получает имущество во временное владение и пользование в соответствии с договором лизинга.

3. Продавец или поставщик. Он в соответствии с договором купли-продажи с ЛД-елем продаёт ему имущество, являющееся предметом лизинга. Он также может продать это имущество ЛП-елю в соответствии с договором купли-продажи.

· М/д ЛД-елем и ЛП-елем заключается договор лизинга, ЛД-ель для этого приобретает имущество и покупает он это имущество по указанию ЛП-еля.

· На лизинговую деятельность (для лизинговых компаний) д/б получено разрешение или лицензия.

· Если речь идёт о нерезидентах РФ, то они получают разрешение на лизинговую деятельность только после постановки их на учёт в налоговых органах, из соображений налогообложения на территории РФ. Иностранные компании могут создавать либо новую лизинговую компанию, либо представительство (с аккредитацией) либо может просто зарегистрироваться в налоговых органах. После этой регистрации он получают лицензию.

· Лизинг м/б внутренним (когда все три субъекта являются резидентами РФ) и международным, т.е. один или два субъекта лизинга являются резидентами, а остальные – иностранными компаниями.

· Лизинг бывает долгосрочным (на срок от 3 до 5 лет), среднесрочным (на срок от 1,5 лет до 3) и краткосрочным (на срок менее 1,5 лет).

· Лизинг подразделяют на 3 категории:

1. Финансовый лизинг, т.е. это основной вид лизинга, он осуществляется на основе договора м/д ЛД-елем и ЛП-елем. Как правило, предмет лизинга переходит в собственность ЛП-еля по истечении договора, при условии выплаты им полной суммы, предусмотренной по договору.

2. Возвратный лизинг, т.е. продавец или поставщик одновременно выступает как ЛП-ель и как продавец или поставщик. Этот вид лизинга налоговые службы долго не признавали.

3. Оперативный лизинг, при этом виде лизинга, ЛД-ель на свой страх и риск закупает имущество, предоставляет его ЛП-елю, на определённых условиях. При этом виде лизинга ЛП-ель не имеет права требовать перехода права собственности на предмет лизинга. Также имущество м/б передано в лизинг неоднократно в течении полного срока амортизации предмета лизинга (имущества). Этот вид лизинга также вызывал много споров. Если начисление амортизации закончено, то такое имущество не м/б передано в лизинг. По закону разрешается передача в сублизинг, которая оформляется договором сублизинга, т.е. передача имущества третьему лицу при получении письменного подтверждения со стороны ЛД-еля. Переуступка ЛП-еля третьему лицу своих обязательств по выплате лизинговых платежей не допускается, т.е. если вы сдали в имущество сублизинг, то вы должны получить деньги и передать причитающуюся часть ЛД-елю, для избежания споров.

· Важно ответить на некоторые вопросы.

1. Кто является собственником имущества переданного в лизинг? Собственником имущества по лизинговой деятельности является ЛД-ель. К ЛП-елю переходит только право владения и пользования предметом лизинга.

2. Кто держит имущество, находящееся в лизинге на балансе? Если заключён договор финансового лизинга, то имущество м/б отражено либо у ЛП-еля, либо у ЛД-еля, это определяется условиями договора. При оперативном лизинге имущество всегда учитывается на балансе ЛД-еля.

3. Может ли ЛП-ель заложить имущество полученное по договору лизинга (например, залог кредита)? Может, если есть письменное разрешение ЛД-еля. Но он не может, если это имущество было приобретено за счёт привлечённых средств (за счёт кредитов или уже является предметом залога). Залоговые и ипотечные договора с третьими лицами заключённые ЛП-елем без согласия ЛД-ля являются ничтожными (недействительными).

4. Договор лизинга определяет сумму и содержание лизинговых платежей. Это определяется условиями договора. Помимо стоимости имущества, если всё ниже следующее несёт ЛД-ль, в стоимость входит:

· налог на имущество, 

· расходы на транспортировку и установку,

· расходы на обучение персонала ЛП-теля,

· расходы на охрану,

· расходы на страхование от всех видов риска,

· расходы на выплату процентов,

· плата за предоставление гарантий,

· расходы на содержание и обслуживание,

· расходы на создание резерва для капремонта,

· вознаграждение ЛД-лю, которое также относится на затраты ЛП-еля, причём сверх инвестиционных расходов,

· и иные расходы, без которых невозможно нормальное использование предмета лизинга.

5. Куда относить эти расходы: за счёт себест-ти или чистой прибыли? За счёт себестоимости. ЛП-ль относит лизинговые платежи на себест-ть продукции производимой с использованием предмета лизинга или на расходы связанные с основной деятельностью. При использовании лизингового договора амортизация может начисляться ускоренным методом (либо линейным). При этом методе применяется коэффициент, увеличивающий амортизационные значения, этот коэффициент не должен превышать 3-х единиц. Он, как правило, и используется. Амортизация по оборудованию (имуществу) полученному на основании договора лизинга, начисляется тем, у кого оно находится на балансе.

· Если оборудование учитывается в валюте, то обязательства сторон, а не само имущество, подлежат переоценки и курсовые разницы возникшие в результате переоценки относятся на прибыль или убытки субъектов договора, т.е. переоценке подлежат расчёты, как у ЛД-ля так и у ЛП-теля.

· Для расчёта платёжей существует специальная методика и оплата производится в соответствии с периодичностью установленной в договоре (ежегодно, каждые полгода, каждый квартал или ежемесячно). При оперативном лизинге расчёты производятся помесячно, если договор лизинга заключён менее чем на год.

· Лизинговые платежи (их полная сумма) (ЛП) = сумма амортизационных отчислений на год, принятых ЛД-лем в текущем году (А0) + плата за использованные кредитные ресурсы, на приобретение имущества по договору лизинга (ПК) + комиссионное вознаграждение ЛД-лю (КВ) + плата ЛД-елю за дополнительные услуги, предусмотренные договором лизинга (ДУ) + НДС.

· ЛП = А0 + ПК + КВ + ДУ + НДС.

Лекция от 10.05.2000.

Бухгалтерский учёт лизинговых операций.

· Лизинговые операции (ЛО) отражаются отдельно у ЛП-ля и ЛД-ля. Учёт ЛО-ий ведётся в соответствии с приказом Минфина о бухгалтерском учёте ЛО-ий. Это приказ №17 от 15.02.1997г.

· Отражение операций должно соответствовать условиям договора лизинга и отражать все затраты, связанные с выполнением договора лизинга на соответствующих счетах.

· Операции по б/у лизинга у ЛД-ля, т.е. учёт у ЛД-ля.
· В основном в лизинг сдаётся оборудование, поэтому можно было бы поставить его учёт на сч01, но т.к. это оборудование сдаётся, оно учитывается на сч03 «Доходные вложения в материальные ценности». Это основной счёт для учёта лизингового оборудования. Лизинговое оборудование появляется на этом счёте и учитывается по полной фактической стоимости приобретения, в корреспонденции со сч08. При приобретении оборудования, которое будет сдано в лизинг, все затраты собираются на сч08, в корреспонденции с разными счетами (60, 76 (1 – по валюте) и 76 (2 – по рублям)).

1. Приобретено оборудование для лизинга.
Д 08
К 60
100.000руб.

· Если оборудование приобретено за валюту, то производится пересчёт в рубли.

2. Акцептован счёт за накладные расходы по доставке оборудования для лизинга в валюте.
Д 08
К 76.1
10.000р.

3. Оплачен счёт в валюте за накладные расходы по доставке.
Д 76.1
К 52
10.000р.

4. Акцептован счёт за накладные расходы по приобретению оборудования для лизинга в рублях.
Д 08
К 76.2
20.000р.

5. Оплачен счёт в руб. за накладные расходы по приобретению.
Д 76.2
К 51
20.000р.

· При поступлении оборудования на предприятие, и притом, что сумма всех расходов отражена на Д08, эти суммы списываются на сч03.

6. Взятие на учёт оборудования сдаваемого в лизинг.
Д 03
К 08
130.000р.

· На сч03 отражается полная стоимость оборудования, сданного в лизинг. Если оборудование не переходит на баланс ЛП-ля, то оно будет оставаться на счёте 03 до его возвращения от ЛП-ля. Если же оно будет учитываться на балансе у ЛП-ля, то на основании акта приёма-передачи оборудования в лизинг, оно д/б списано с баланса ЛД-ля, что проводится по сч47. При этом выписывается счёт на ЛП-ля на сумму лизинговых платежей.

7. Выписан счёт Лп-ля на сумму лизинговых платежей. (Подразумевается, что лизинг осуществляется м/д резидентами).
Д 76.2
К 47
150.т.р=(130т+20т.(приб))

8. Списаны затраты, связанные с приобретением лизингового оборудования и передачей его ЛП-лю.
Д 47
К 03
130.000р.

· На сч47 образовалась разница в 20.000р., следовательно, предприятие будет иметь прибыль равную 20.000р.

9. Выявлен и списан финансовый результат от ЛО-ции (доходы в будущем => сч83).
Д 47
К 83
20.000р.

10 Получение денежных средств от ЛП-ля, он оплатил счёт за лизинг, равный 1/3 от общей суммы.
Д 51
К 76.2
50.000р.

11. Списание на текущую прибыль части дохода будущих периодов (эта часть равна 1/3 от общей суммы дохода, т.к. оплачена только 1/3 от суммы контракта).
Д 83
К 80
6.666,7р.

· Если ЛП-ль не будет приобретать оборудование в собственность, то оборудование, которое было списано со сч03, возвращается по Д03, в корреспонденции со са76.2, либо на момент окончания договора, либо на момент расторжения договора. Оно принимается по первоначальной стоимости (т.е. стоимости равной сумме собранной по Д08), параллельно отразив износ по сч02.2 («износ имущества, сданного в аренду»). И если оборудование больше не сдаётся в аренду, то оно д/б зачислено со сч03 на сч01 по первоначальной стоимости

· На счетах всё всегда отражается по фактической стоимости, в балансе всё всегда показывается по остаточной (первоначальная стоимость – износ = остаточная) стоимости.

· На данный момент сложилась сложная ситуация м/д ЛД-лем и ЛП-лем. Пример: если стоимость оборудования составляет 100.000$, а курс равен 6р. за доллар, то оплата в рублях на день платежа должна составить 600.000р. Но лизинг – долгосрочная операция и курс может измениться очень сильно, поэтому стоимость оборудования может возрасти также очень сильно.

· Учёт лизинга у ЛП-ля.

· Учёт у ЛП-ля зависит от того, является ли ЛП-ль балансодержателем, т.е. принимает ли он на баланс лизинговое оборудование. Если ЛП-ль не берёт на баланс лизинговое оборудование, то он отражает его получение по акту приёма-передачи, подписанному обеими сторонами договора лизинга, на забалансовом счёте 001 «арендованные основные средства», а на счетах отразит только сумму лизинговых платежей, определённых договором лизинга, и счета-фактуры, выписанные ЛД-лем. Все затраты, связанные с содержанием лизингового оборудования и расчёты с ЛД-лем относятся на сч20, если это оборудование производственного назначения. Если это оборудование не производственного назначения, то все затраты будут собираться на сч88. Затраты будут отражаться по мере появления счетов, выписанных ЛД-лем.
1. Акцептован счёт ЛД-ля на сумму текущих платежей.
Д 20
К 76.2
50.000р.

2. Оплата счетов ЛД-ля на сумму текущих платежей.
Д 76.2
К 51
50.000р.

· Налог на имущество платит тот, у кого лизинговое оборудование находится на балансе.

· Если ЛП-ль отражает оборудование на своём балансе, то оно будет отражаться, при приобретении его в собственность, на сч03, в корреспонденции со сч76.2, по стоимости, по которой его отдаст ему ЛД-ль.

1. ЛП-ль взял на баланс оборудование у ЛД-ля.
Д 03
К 76.2
130.000р.

2. Акцептован счёт ЛД-ля на сумму лизинговых платежей.
Д 20
К 76.2
20.000р.

· При выкупе этого оборудования ЛП-лем, оно будет отражаться на сч01.

3. Начислена сумма амортизации (износа).
Д 20
К 02
100.000р.

· Т.е. в процессе эксплуатации, на сумму амортизации и сумму износа производились соответствующие бухгалтерские записи.

4. Принятие оборудования на сч01, в производство.
Д 01
К 03
130.000р.

Экспортёр





Импортёр





Банк импортёра.





Банк экспортёра.





Контракт.





Паспорт сделки.





Карточка таможни.





Контроль за валютой.





Таможенная очистка.





Закрытие контракта.








PAGE  
15

